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PROLOGO

Por fin logro dar a publicidad este tercer tomo de la
obra principal de Marx, conclusién de la parte teérica. Al
editar el segundo tomo, en 1885, pensé que el tercero sélo
ofreceria dificultades técnicas, por cierto que con excep-
ciéon de algunas secciones de suma importancia. Y en
efecto, asi fue; pero entonces no tenia yo idea de las difi-
cultades que me depararian precisamente estas secciones,
las més importantes de la obra en su conjunto, asi como
tampoco la tenfa acerca de los restantes obstaculos que
tanto demorarian la terminacién de este tomo.

En primer lugar, y en forma principal, me perturb6
una persistente debilidad visual que durante afos restringié
a un minimo mi tiempo de trabajo para las tareas escritas,
y que incluso ahora, s6lo en casos de excepcién permite
que tome la pluma para trabajar con luz artificial. A ello
se sumaron otras tareas a las que no cabja renunciar:
nuevas ediciones y traducciones de trabajos anteriores de
Marx y mios, y por ende revisiones, prefacios, notas com-
plementarias, a menudo imposibles de ejecutar sin Ja
realizacién de nuevos estudios, etc. Sobre todo, la edicién
inglesa del primer tomo, de cuyo texto soy responsable
en Gltima instancia, y que por ello me ha restado mucho
tiempo. Quien haya seguido de alguna manera el creci-
miento colosal de la literatura socialista internacional
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durante los tltimos diez afos, y en especial el nimero de
traducciones de trabajos anteriores de Marx y mios, me
dar4 l1a razén cuando me felicito del hecho de que sea muy
limitado el ndmero de las lenguas en las cuales he podido
serle 1til al traductor, teniendo por consiguiente la obliga-
cién de no rechazar una revision de su trabajo. Pero el
incremento de la literatura sdlo fue un sintoma del corres-
pondiente incremento del propio movimiento obrero inter-
nacional. Y eso me impuso nuevas obligaciones. Desde los
primeros dias de nuestra actividad piblica, habia recaido
en Marx y en mi buena parte del trabajo de intermediacién
entre los movimientos nacionales de los socialistas y
obreros en los diversos paises; esa tarea crecid en propor-
cién al fortalecimiento del movimiento global. Pero mien-
tras que, también en este aspecto, Marx habia asumido el
peso principal de la tarea hasta su muerte, a partir de ese
momento el trabajo, en continua expansion, recayd solo
sobre mi. Entretanto, la relacién mutua y directa entre los
diversos partidos obreros nacionales se ha convertido en
una regla, y afortunadamente se acrecienta dia a dia; sin
embargo, se requiere mi ayuda con mucha mayor frecuen-
cia aun de lo que me es grato en interés de mis trabajos
tedricos. Pero para quien, como yo, ha estado activo por
mds de cincuenta afios en este movimiento, los trabajos
emergentes de ello constituyen un deber ineludible, que
debe ser cumplido de inmediato. Al igual que en el siglo
XVI, en nuestros agitados tiempos y en el terreno de los
intereses piblicos los tedricos puros ya sdlo existen del
lado de la reaccién, y precisamente por ello esos sefiores
ni siquiera son verdaderos tedricos, sino simples apologis-
tas de esa reaccion.

La circunstancia de que vivo en Londres trae apare-
jado el hecho de que esas relaciones partidarias se lleven
a cabo mayormente en forma epistolar durante el invierno,
pero en forma personal, en su mayor parte, durante el
verano. Y de ello, asi como de la necesidad de seguir
el curso del movimiento en un ndmero constantemente
creciente de paises y en un niimero en mayor crecimiento
aun de Organos de la prensa, se ha generado para mi la
imposibilidad de concluir trabajos que no toleran inte-
rrupcidn alguna en otra época que no sea la del invierno,
en especial durante los tres primeros meses del afio. Cuando
se cargan setenta afios a las espaldas, las fibras asociativas
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cerebrales de Meynert!!! trabajan con cierta lentitud fatal;
ya no se superan con tanta facilidad y rapidez como antes
las interrupciones en una dificil labor teérica. Por ello
que debia rehacer en su mayor parte la tarea de un
invierno, en la medida en que no la habia concluido por
completo, cosa que ocurrid, en especial, con la dificilisima
seccién quinta.

Como deducird el lector a partir de los datos que
siguen, la labor de redaccién difirié esencialmente de la
efectuada en el segundo tomo. En el caso del tercero sdlo
se disponia de un primer borrador, enormemente colmado
de lagunas, por afiadidura.?! Por regla general, los comien-
zos de cada seccion en particular estaban elaborados en
forma bastante cuidadosa, y en su mayor parte también
se hallaban estilisticamente redondeados. Pero a medida
que se avanzaba, tanto mayor cardcter de esbozo y tantas
mayores lagunas ofrecia la elaboracién, tanto mayor niime-
ro de digresiones contenia acerca de puntos secundarios
que surgian en el curso de la investigacién, y cuyo lugar
definitivo quedaba librado a un ordenamiento ulterior,
tanto mds largos e intrincados se tornaban los periodos
en los que se expresaban las ideas anotadas in statu
nascendi [en estado naciente]. En numerosos pasajes, tanto
la escritura como la exposicién delatan, con excesiva cla-
ridad, la irrupcién y los paulatinos progresos de alguna
de las enfermedades debidas al exceso de trabajo, y que
primeramente dificultaron cada vez mds la labor indepen-
diente del autor, para terminar imposibilitindola por
completo, periddicamente. Y no es de sorprenderse. Entre
1863 y 1867, Marx no sélo escribié en borrador los Gltimos
dos tomos de El capital y termind el primer tomo, en
manuscrito listo para ser enviado a la imprenta, sino que
desarrollé también una labor gigantesca vinculada con la
fundacidén y difusién de la Asociacién Internacional de
Trabajadores. Pero por ello, ya en 1864 y 1865 se presen-
taron los primeros sintomas de los trastornos de salad
culpables de que Marx mismo no haya dado la mano
definitiva al segundo y tercer tomos.

Mi trabajo comenzé dictando, para efectuar una copia
legible, todo el manuscrito a partir del original, que a
menudo result$ dificil de descifrar hasta para mi mismo, y
esta tarea me quité bastante tiempo. Sélo entonces pudo
comenzar la redacciéon propiamente dicha. La he limitado
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a lo més imprescindible, conservé en la méxima medida
de lo posible el caricter del primer borrador toda vez que
la claridad lo permitia, y tampoco eliminé repeticiones
aisladas cuando las mismas —como ocurre habitualmente
en Marx— en cada oportunidad enfocan el tema desde
oiro angulo o bien lo presentan expresdndolo de manera
diferente. Cada vez que mis alteraciones o agregados no
son meras correcciones estilisticas o cuando he debido
elaborar el material factico ofrecido por Marx, para extraer
de €l conclusiones propias, aunque en lo posible dentro del
espiritu marxiano, todo el pasaje ha sido colocado entre
corchetes y sefialado con mis iniciales. En mis notas al pie
los corchetes se hallan ocasionalmente ausentes, pero
cuando las mismas llevan mis iniciales, soy responsable
de la nota integra.’®

Como no podia ser de otro modo en un primer bos-
quejo, se hallan en el manuscrito numerosas referencias a
puntos que deben desarrollarse mas adelante, sin que
tales promesas se hayan cumplido en todos los casos. Las
he dejado en pie, ya que exponen las intenciones del autor
concernientes a una futura elaboracién.

Y vayamos ahora a los detalles. .

En el caso de la seccién primera, sélo fue posible
utilizar el manuscrito principal con grandes limitaciones.
Ya al propio comienzo se incorpora todo el cilculo mate-
matico de la relacién entre tasa de plusvalor y tasa de
ganancia (lo que constituye nuestro capitulo 111), mientras
que el tema desarrollado en nuestro capitulo 1 sélo se trata
mas adelante y en forma ocasional. Aqui acudieron en
nuestra ayuda dos comienzos de reelaboracién, cada uno
de ellos de 8 péginas en folio; pero tampoco éstos habian
sido elaborados siempre con la trabazén necesaria. A partir
de ellos se ha compuesto el capitulo 1 actual. El capitulo 11
procede del manuscrito principal. Para el capitulo 11 se
hallé toda una serie de desarrollos mateméticos incomple-
tos, pero asimismo todo un cuaderno, casi completo, de la
década de 1870, que exponia en ecuaciones la relacién
entre la tasa de plusvalor y la tasa de ganancia. Mi amigo
Samuel Moore, quien también efectu6 la mayor parte de la
traduccion inglesa del primer tomo, se hizo cargo de la tarea
de elaborar para mi ese cuaderno, para lo cual lo capa-
citaba harto mejor su condicién de antiguo matemético
de Cambridge. A partir de su resumen compuse luego, con
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empleo ocasional del manuscrito principal, el capitulo m.!*
Del capitulo 1v sélo se encontraba el titulo. Pero puesto
que el punto que trata el mismo —el influjo de la rotacién
sobre la tasa de ganancia— es de importancia decisiva, lo
he compuesto personalmente, por lo cual en el texto todo
el capitulo se halla entre corchetes. Al hacerlo resulté
que, en los hechos, la férmula del capitulo 111 para la tasa
de ganancia requeria una modificacién a fin de tener
validez general. A partir del capitulo v, el manuscrito
principal constituye la tnica fuente para el resto de esta
seccion, a pesar de que también en este caso se requiricron
muchisimas trasposiciones y complementos.

Para las tres secciones siguientes pude atenerme casi
por entero —salvo en lo que atafie al estilo de la exposi-
cién— al manuscrito original. Algunos pasajes aislados, en
su mayoria relativos a la influencia de la rotacién, debieron
elaborarse en concordancia con el capitulo 1v, interpolado
por mi; también ellos han sido puestos entre corchetes y
distinguidos con mis iniciales.

La dificultad principal fue la que deparé la seccidn v,
que trata asimismo el tema més intrincado de todo el tomo.
Y precisamente durante su elaboracién Marx fue sorpren-
dido por uno de los graves accesos ya mencionados de su
enfermedad. Por consiguiente no tenemos aqui un esbozo
terminado, y ni siquiera un esquema cuyos contornos habria
que llenar, sino sélo un comienzo de desarrollo que en
més de una oportunidad desemboca en una aglomeracion
desordenada de notas, obscrvaciones y materiales en forma
de extractos. En un comienzo traté de completar esta
seccion —tal como habia logrado hacerlo de alguna ma-
nera con las primeras— colmando las lagunas y elaborando
los fragmentos solamente insinuados, de modo que ofre-
ciera, cuando menos en forma aproximada, todo cuanto
habia intentado brindar el autor. Lo intenté cuando menos
tres veces, pero fracasé en todas las ocasiones. y en el
tiempo perdido de esa manera reside una de las principales
causas dc mi demora. Finalmente comprendi que no podria
hacerlo de esa manera. Hubiese debido recorrer toda la
frondosa literatura existente en estc terreno, y al final
habria producido algo que no seria el libro d¢ Marx. No
me quedd otro recurso, en cierto sentido, que cortar por
lo sano, limitarme a poner en el mayor orden posible lo ya
existente, y agregar solo los complementos mds impres-
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cindibles. Y asi conclui en la primavera de 1893 la tarea
principal consagrada a esta secci6n.

De los distintos capitulos, los que van del xx1 al xxiv
estaban elaborados en su mayor parte. Los capitulos xxv y
XXVI requerian una compulsa de las citas documentales y la
intercalacion de material hallado en otros sitios. Los capitu-
los XXVII y XXIX podian reproducirse casi por completo
segin el manuscrito, mientras que el capitulo xxvii, en
cambio, debié ser reordenado en algunos pasajes. Pero con
el capitulo xxx comenzaron las verdaderas dificultades. A
partir de alli habia que poner en el orden correcto no sélo
gl matgrial de las citas, sino también la secuencia de las
ideas, interrumpida a cada instante por oraciones secun-
darias, digresiones, etc., y proseguida a menudo de manera
tota}lmente incidental, en otro lugar. Asi se redacté el
capitulo xxx, trasponiendo pasajes y separando otros, que
se utilizaron en otro sitio. El capitulo xxx1 se reelaboré
de manera més trabada y coherente. Pero a partir de alli
sigue en el manuscrito una extensa seccién intitulada “La
confusién”, que consta solamente de extractos de los infor-
mes parlamentarios acerca de las crisis de 1848 y 1857, en
los cuales se retinen los testimonios de veintitrés hombres
dg negocios y tratadistas de economia, especialmente sob:.
dinero y capital, drenaje de oro, superespeculacion, etc., y
que por momentos se glosan brevemente y en forma humo-
ristica. En ellos se hallan representados, ora por quienes
preguntan, ora por quienes responden, casi todos los puntos
d'e’ vista corrientes por aquel entonces acerca de la rela-
cién entre dinero y capital, y Marx queria tratar critica y
satiricamente la *confusién” que se manifiesta en este
caso acerca de lo que es dinero y capital en el mercado
dinerario. Después de muchas tentativas me he convencido
de la imposibilidad de confeccionar este capitulo; he em-
pleado el material, en especial el que fuera glosado por
Marx, toda vez que hallé un contexto adecuado para
hacerlo. ‘

A ello sigue, en forma bastante ordenada, lo que ubiqué
en el capitulo xxxi1, pero inmediatamente después un nuevo
ctmulo de extractos de los informes parlamentarios acerca
de todos los temas posibles tratados en esta seccién, mez-
clados con observaciones més extensas o méis breves del
autor. Hacia el final, los extractos y las glosas se van
centrando cada vez més sobre el movimiento de los metales
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dinerarios y del curso cambiario, concluyendo nuevamente
con toda clase de observaciones complementarias. En cam-
bio, las “Condiciones precapitalistas” (capitulo xxxvi) ha-
bian sido desarrolladas en forma completa.

A partir de todo este material, comenzando por la
“Confusién™ y en la medida en que no hubiese ubicado
ya en sitios precedentes, compuse los capitulos XxxXIi-
xxxv. Naturalmente que no pude hacerlo sin efectuar por
mi parte, extensas interpolaciones, a fin de establecer la
conexién. En la medida en que estas interpolaciones no
son de indole meramente formal, se hallan sefialadas de
manera expresa como mias. De este modo logré, por fin,
incluir en el texto todas las manifestaciones del autor conec-
tadas de alguna manera con la cuestién; no he suprimido
més que una exigua parte de las citas, la cual o bien s6lo
repetia elementos ofrecidos en alguna otra oportunidad, o
bien tocaba puntos en cuya consideracién pormenorizada
no se ha entrado en el manuscrito.

La seccién sobre la renta de la tierra estaba desarro-
llada de manera mucho méis completa, aun cuando no estu-
viese ordenada en modo alguno, cosa que surge ya del
propio hecho de que Marx, en el capitulo xLut (en el
manuscrito la dltima parte de la seccién destinada a tratar
la renta) considera necesario recapitular brevemente el
plan de toda la seccién. Y esto era de desear para la
edicién, tanto més por cuanto el manuscrito comienza con
el capitulo xxxvir, al cual suceden los capitulos XLV-XLV1l,
y s6lo después de ellos vienen los capitulos XXXVII-XLIV.
El mayor trabajo lo ocasionaron los cuadros sobre la renta
diferencial 1, y el descubrimiento de que en el capitulo
XLII no se habia examinado en absoluto el tercer caso de
esta clase de renta, cuyo tratamiento correspondia dentro
de su marco.

En el decenio de 1870, Marx efectud estudios especiales
enteramente nuevos para esta seccién dedicada a la renta
de la tierra. Habia estudiado y extractado, durante afios,
en su idioma original, los registros estadisticos y otras
publicaciones sobre la propiedad de la tierra que se torna-
ron inevitables luego de la “reforma” practicada en Rusia
en 1861,1%1 que amigos rusos pusieron a su disposicion en
forma tan completa como pudiera desearse, y tenia la
intencién de utilizarlos para reelaborar esta seccién. Dada
la variedad de formas tanto de la propiedad de la tierra
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como de la explotacién de los productores agricolas en
Rusia, en la seccién acerca de la renta de la tierra Rusia
estaba destinada a descmpefiar el mismo papel que habia
desempefiado Inglaterra, en el primer tomo, al tratarse el
trabajo asalariado industrial. Lamentablemente a Marx le
estuvo vedada la ejecucion dc este plan.

Por iltimo, la seccién séptima estaba escrita en forma
completa, pero s6lo como primer borrador, cuyos periodos
interminables e intrincados habia que desembrollar antes
de que quedaran en condiciones de ir a la imprenta. Del
Gltimo capitulo sélo existe el comienzo. En él iban a
presentarse las tres grandes clases de la sociedad capita-
lista desarrollada —terratenientes, capitalistas, asalaria-
dos-— correspondientes a las tres grandes formas del rédito
—Ila renta de la tierra, la ganancia, el salario— y la lucha
de clases necesariamente dada con la existencia de aquéllas,
en cuanto resultado real y evidente del periodo capitalista.
Marx solia reservarse esta clase de resiimenes finales para
la redaccién definitiva, poco antes de la impresién, cuando
los acontecimicntos histéricos més recientes le brindaban,
con regularidad jamis desmentida, las pruebas de sus desa-
rrotlos tedricos con la mayor actualidad que pudiera
desearse.

Como ya ocurriera en el tomo segundo, las citas y
documentos escasean mucho mds que en el primero. Las
citas del primer tomo indican los niimeros de péagina dec la
segunda y tercera ediciones. Cuando se remite en el manus-
crito a manifestaciones tedricas de economistas anteriores,
las mds de las veces sdlo se indica el nombre, mientras
que el propio pasaje debia ser incorporado en la redaccién
final. Por supuesto que he debido dejarlo asi. De los
informes parlamentarios s6lo se han utilizado cuatro, pero,
eso si, en forma bastante abundante. S¢ trata de los
siguientes:

1) Reports from Commitiees (de la Céamara Baja),
vol. vi, Commercial Distress, vol. 11, parte 1, 1847-48,
Minutes of Evidence. Citado como Commercial Distress,
1847-48.

2) Secret Committee of the House of Lords on Com-
mercial Distress 1847, Report printed 1848, Evidence
printed 1857 [informe impreso en 1848, declaraciones
testimoniales impresas en 1857] (por habérselas considc-
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rado demasiado comprometedoras en 1848). Citado como
C.D., 1848-1857.

3) Report: Bank Acts, 1857. Idem, 1858. Informes
de fa comisién de la Cdmara de los Comunes accrca de
los efectos de las leyes bancarias de 1844 y 1845, con
declaraciones testimoniales. Citado como B.A4. (a veces
también B.C.), 1857 o en su caso 1858.

En lo que respecta al cuarto tomo —Ila historia de la
teorfa del plusvalor—, encararé esa tarea apenas me sca
posible de alguna manera.!®!

En el prélogo al tomo segundo de E! capital debi en-
tendérmelas con ciertos sefiores que en aquella ocasién
lanzaron gran clamor porque creian haber encontrado
“en Rodbertus la fuente secreta de Marx y un predecesor
que lo supcra”. Les ofreci la ocasién de mostrar “cudl
puede ser la contribucién de la economia de Rodbertus”;
les insté a demostrar “cémo, no sélo sin infringir 1a ley del
valor, sino, por el contrario, sobre la base de la misma,
puede y debe formarse una tasa media igual de la ganan-
cia”. Esos mismos sefiores,” que en aquella ocasién, por
motivos subjetivos u objetivos, pero por regla general de
cualquier otra indole que cientificos, proclamaban al buen
Rodbertus como un astro econdémico de primerisima mag-
nitud, han quedado debiéndome la respuesta, sin excep-
ciones. En cambio hay otra gente que ha considerado que
valia la pena ocuparse de este problema.

En su critica del segundo tomo (Conrads Jahrbiicher,
X1, 5, 1885, pp. 452-465), el profesor Wilhelm Lexis
encara el problema, aun cuando no quiere darle una solu-
cién directa. Dice lo siguiente: “La solucién de esa contra-
diccién” (entre la ley del valor de Ricardo-Marx y la tasa
media uniforme de la ganancia) “resulta imposible si se
consideran aisladamente las diversas variedades de mer-
cancias, y si su valor ha de ser igual a su valor de cambio,
y éste a su vez igual o proporcional a su precio”. Segin
€1, tal solucién sélo es posible si “se abandona la medicidn
del valor segilin el trabajo para los diversos tipos de mer-
cancfas, y s6lo se tiene en cuenta la produccién de mercan-
cias en forma global y la distribucién de las mismas entre
las clases globales de los capitalistas y de los obreros. ..
La clase obrera sélo obtiene una parte determinada del
producto global ... La otra partc, correspondiente a los
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capitalistas, constituye sl plusproducto en ¢l sentido que le
asigna Marx al término, y en consecuencia también. . . el
plusvalor. Los miembros de la clase capitalista se distri-
buyen entonces ese plusvalor global, no con arreglo al
nimero de obreros que emplean, sino en proporcion a la
magnitud de capital aportada por cada cual, en el calculo
de la cual entra también, como valor de capital, la tierra.”
Los valores ideales de Marx, determinados por las unidades
de trabajo encarnadas en las mercancias, no corresponden
a los precios, pero “pueden ser considerados como punto
de partida de un desplazamiento que conduce hacia los
precios reales, Estos tltimos estdn condicionados por la
circunstancia de que capitales de igual magnitud reclaman
ganancias de igual monto”. De“esa manera, algunos capi-
talistas obtendrdn por sus mercancias precios mas elevados
que sus valores ideales, y otros obtendrdn por ellas precios
mads bajos. “Pero puesto que las pérdidas y los incrementos
en materia de plusvalor se anulan reciprocamente dentro
de la clase capitalista, la magnitud global del plusvalor es

la misma que si todos los precios de los valores ideales’

de las mercancias fuesen proporcionales.”

Como se ve, aqui el problema no se resuelve ni remota-
mente, pero en general se halla planteado con correccion,
aunque de una manera laxa y superficializante. Y, de
hecho, esto es mis de lo que debemos esperar de alguien
que, como el autor, se presenta con cierto orgullo como
“economista vulgar”; es totalmente sorprendente cuando se
lo compara con las contribuciones de otros economistas vul-
gares, que trataremos mds adelante. A no dudarlo, la eco-
nomia vulgar del autor es de cufio propio. Sostiene- gue
desde luego, se puede deducir la ganancia del capital a la
manera de Marx, pero que nada obliga a adoptar esta
concepcion. Por el contrario. Segln €1, la economia vulgar
tendria una explicacién mas plausible, cuando menos: “Los
vendedores capitalistas —el productor de materias primas,
el fabricante, el comerciante mayorista y el comerciante
minorista— obtienen ganancias en sus negocios al vender
cada cual més caro de lo que compra, es decir elevando en
cierto porcentaje el precio de costo de su mercancia. Sélo
el obrero no estd en condiciones de aplicar un adicional de
valor semejante, ya que en virtud de su situaciéon desfavo-
rable frente al capitalista se ve en la necesidad de vender
su trabajo por el precio que le cuesta a él mismo, es decir
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por los medios imprzscindibles para su subsistencia . . . De
esta manera, estos recargos de precios conservan plena
significacién frente a los asalariados que compran, y pro-
vocan la transferencia de una parte del valor del producto
global a la clase de los capitalistas.”

Ahora bien, no se requiere un gran esfuerzo intelectual
para comprender que esta explicacién “econémico-vulgar”
de la ganancia del capital desemboca, pricticamente, en los
mismos resultados que la teorfa marxiana del plusvalor;
que los obreros, conforme a la concepcion de Lexis, se
encuentran exactamente en la misma “situacién desfavo-
rable” que en Marx; que son, exactamente de la misma
manera, los estafados, ya que cualquier no-trabajador
puede vender por encima del precio, mientras que el obrero
no puede hacerlo; y que, basdndose en esta teoria, es
posible estructurar un socialismo vulgar cuando menos tan
plausible como el que se ha estructuracio aqui, en Ingla-
terra, sobre la base de la teoria del valor de uso y de la
utilidad limite!"! de Jevons y Menger. Es mas, inclusive
sospecho que si el sefior George Bernard Shaw llegase a
conocer esta teoria de la ganancia, seria capaz de aferrarse
a ella con ambas manos, despedir a Jevons y Karl Menger
y edificar de nuevo sobre esta piedra la Iglesia Fabiana
del porvenir.®!

Pero, en realidad, esta teoria no es sino una perifrasis
de la de Marx. ;De donde se obtienen, si no, los recursos
necesarios para cubrir todos los recargos de precios? Del
“producto global” de los obreros. Mds exactamente, por el
hecho de que la mercancia “trabajo” o, como dice Marx,
fuerza de trabajo, debe venderse por debajo de su precio.
Pues si es propiedad comin a todas las mercancias la de
ser vendidas a mayor precio que su costo de produccion,
pero exceptuéndose de ello Gnicamente el trabajo, el cual
siempre se vende sélo a los costos de produccién, entonces
se lo vende por debajo del precio que constituye la regla
en este mundo de la economia vulgar. La ganancia extra-
ordinaria que como consecuencia le corresponde al capita-
lista, o en su caso a la clase de los capitalistas, consiste
precisamente en eso, y en Gltima instancia sélo puede
producirse por el hecho de que el obrero, luego de repro-
ducir lo que repone el precio de su trabajo, debe producir
atn otro producto por el que no se le paga: el pluspro-
ducto, el producto del trabajo impago, el plusvalor. Lexis
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es un hombre extremadamente prudente en la eleccion de
sus términos. En ninglin momento dice lisa y llanamente
que la concepcidn anterior es la suya; pero si lo es, esta
claro como la luz del dia que no tenemos que habérnoslas
aqui con uno de aquellos economistas vulgares de uso
corriente, de quienes €l mismo dice que cada uno de ellos,
a los ojos de Marx “sélo e¢s un imbécil sin remisién, en el
mejor de los casos”, sino con un marxista disfrazado de
economista vulgar. El que ese disfraz se haya producido
de una manera consciente o inconsciente, es un problema
sicolégico que no nos interesa aqui. Quien pretenda averi-
guarlo, acaso también investigue como ha sido posible que,
en un momento dado, un hombre tan inteligente como lo
es indudablemente Lexis, haya podido defender siquiera
una estupidez tal como el bimeétalismo.!®!

El primero que intenté responder realmente a la cues-
tion fue el doctor Conrad Schmidt, en Die Durchschnitts-
profitrate auf Grundlage des Marx'schen Werthgesetzes,
Dietz, Stuttgart, 1889. Schmidt intenta armonizar los deta-

lles de la formacion del precio de mercado tanto con la”

ley del valor como con la tasa media de ganancia. El capi-
talista industrial recibe en su producto, en primer lugar,
la reposicién de su capital adelantado, y en segundo tér-
mino un plusproducto, por el que nada ha pagado. Pero
para obtener este plusproducto, debe adelantar su capital
en la produccion; es decir, debe emplear determinada
cantidad de trabajo objetivado para poder apropiarse
de ese plusproducto. Por lo tanto, para el capitalista este
su capital adelantado es la cantidad de trabajo objetivado
socialmente necesario para procurarle ese plusproducto.
Otro tanto vale para cualquier otro capitalista industrial.
Dadc que los productos se intercambian reciprocamente
conforme a la ley del valor, en proporcidn al trabajo social-
mente necesario para su produccion, y puesto que para el
capitalista el trabajo necesario para la elaboracién de su
plusproducto no es sino el trabajo pretérito acumulado 2n
su capital, se deduce que los plusproductos sc intercam-
bian con arreglo a la relacién entre los capitales requeridos
para su produccioén, pero no con arreglo al trabajo efec-
tivamente encarnado en ellos. La partc que recae en cada
unidad de capital es, por lo tanto, igual a la suma de todos
los plusvalores producidos, dividida por la suma de los
capitales empleados para ello. Conforme a esto, capitales
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1guales arrojan, en lapsos iguales, ganancias iguales, y ello
se logra adicionando el precio de costo del plusproducto
asf calculado, ¢s decir ia ganancia media, al precio de costo
del producto pagado, y vendiendo a este precio incremen-
tado ambas cosas: el producto pagado y el impago. La
tasa media de la ganancia esta establecida pese a que, como
piensa Schmidt, los precios medios de las distintas mercan-
cias individuales se determinan segin la ley del valor.

La construcciéon es ingeniosisima, efectuada en forma
total con arreglo al modelo hegueliano, pero comparte con
la mayor parte de las construcciones heguelianas el no ser
correcta. No hay diferencia alguna entre plusproducto y
producto pagado: si la ley del valor también ha de valer
directamente para los precios medios, ambos deberdn
venderse en proporcion al trabajo socialmente necesario
para su elaboracion y consumido en la misma. La ley del
valor se orienta de antemano contra el punto de vista,
heredado del modo de pensar capitalista, que considera
que el trabajo pretérito acumulado, en el cual consiste el
capital, no es sdlo una suma determinada de valor ya
acabado, sino que, por ser un factor de la produccién y
de la formacion de ganancia, también es creador de valor,
es decir que es fuente de mas valor del que él mismo
posee; la ley establece que sdlo el trabajo vivo goza de ese
atributo. Se sabe que los capitalistas esperan ganancias
iguales en proporcion a la magnitud de sus capitales, es
decir que consideran a su adelanto de capital como una
especie de precio de costo de su ganancia. Pero cuando
Schmidt emplea esta idea para, por su intermedio, compa-
tibilizar los precios calculados con arreglo a la tasa media
de ganancia con la ley del valor, deroga la propia ley del
valor al incorporar a dicha ley una idea que la contradice
en forma total, en caracter de factor codeterminante.

Una de dos: o el trabajo acumulado crea valor conjun-
tamente con el trabajo vivo. En tal caso no tiene vigencia
la ley del valor.

O, por el contrario, no crea valor. En este otro caso, la
argumentacion de Schmidt resulta incompatible con la ley
del valor.

Schmidt se extravié cuando ya se hallaba muy cerca
de laselucion, porque creia tener que encontrar una for-
mula posiblementc matematica que permitiese demostrar le
concordancia del precio medio de cada mercancia en par
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ticular con la ley del valor. Pero si llegado a este punto, en
las inmediaciones de su meta, siguié un camino errado, el
contenido restante de su folleto demuestra la comprensién
con que extrajo otras conclusiones de los primeros dos
tomos de El capital. A él le cabe el honor de haber descu-
bierto independientemente la explicacién correcta de la
tendencia declinante de la tasa de ganancia, inexplicable
hasta ese momento, y que Marx diera en la seccién tercera
del tercer tomo; otro tanto ocurrié con la derivacién de la
ganancia comercial a partir del plusvalor industrial y con
toda una serie de observaciones sobre el interés y la renta
de la tierra, en las cuales se anticipan cuestiones que Marx
desarrolla en las secciones cuarta y quinta del tercer tomo.

En un trabajo posterior (Neue Zeit, 1892-93, n™ 3 y
4), Schmidt tienta un.camino de solucién diferente. Este
desemboca en que es la competencia la que produce la
tasa media de ganancia, el hacer que el capital emigre de
aquellos ramos de la produccién que trabajan con subga-
nancias hacia otros en los que se logran superganancias. Lo
de que la competencia es la gran niveladora de las ganan-
cias, no es novedad. Pero entonces Schmidt intenta probar
que esta nivelacién de las ganancias es idéntica a la reduc-
ciéon del precio de venta de mercancias producidas en
exceso a la medida de valor que la sociedad puede pagar
por ellas conforme a 1a ley del valor. De las consideraciones
de Marx en el propio libro se desprende suficientemente
por qué esto no podia conducir al objetivo.

Después de Schmidt, quien encaré el problema fue
Peter Fireman (Conrads Jahrbiicher, tercera serie, UI,
p. 793). No entraré a considerar sus observaciones acerca
de otros aspectos de la exposicion de Marx, Las mismas
se basan en el equivoco de que Marx pretende definir
cuando desarrolla, y de que, en general, deberian buscarse
en Marx definiciones acabadas, vélidas de una vez y para
siempre. Se sobrentiende que cuando no se conciben las
cosas y sus relaciones reciprocas como fijas, sino como
variables, también sus reflejos en la mente —Jos concep-
tos— se hallan igualmente sometidos a modificacién y
renovacion, que no se los enclaustra en definiciones rigi-
das, sino que se los desarrolla dentro de su proceso de
formacién histdrico o Iégico, respectivamente. En conse-
cuencia resultaré claro, sin duda, por qué Marx, al comien-
zo del primer tomo, en el cual parte de la produccion
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mercantil simple en cuanto su supuesto histérico, para
luego llegar desde esta base hasta el capital, por qué,
deciamos, parte precisamente de la mercancia simple y
no de una forma conceptual e histéricamente secundaria,
de la mercancia ya modificada de manera capitalista, cosa
que, como es obvio, a Fireman le resulta totaimente impo-
sible de comprender. Mejor dejemos a un lado esta y otras
cuestiones secundarias, que aun podrian dar lugar a
diversas objeciones, y pasemos de inmediato al meollo del
asunto. Mientras que la teoria le ensefia al autor que, con
una tasa de plusvalor dada, el plusvalor es proporcional al
nimero de fuerzas de trabajo empleadas, la experiencia le
demuestra que, con una tasa media de ganancia dada, la
ganancia es proporcional a la magnitud del capital global
empleado. Fireman explica esto sosteniendo que la ganan-
cia es s6lo un fenémeno convencional (término que para
él significa perteneciente a una formacion social determi-
nada, con la cual se mantiene y decae); su existencia se
halla simplemente ligada al capital; éste, cuando es bastante
poderoso como para arrancar una ganancia, se ve obligado
por la competencia a arrancar una tasa de ganancia igual
para todos los capitales. Pues sin una tasa de ganancia
uniforme no es posible la produccién capitalista; presupo-
niendo esta forma de produccion, para cada capitalista
individual la masa de la ganancia s6lo puede depender, con
una tasa de ganancia dada, de la magnitud de su capital.
Por otra parte, 1a ganancia consiste en plusvalor, en trabajo
immpago. ;Y como ocurre aqui la transformacién del plus-
valor, cuya magnitud depende de la explotacion del trabajo,
en ganancia, cuya magnitud depende de la magnitud del
capital requerido para ello? “Sencillamente, porque en
todos los ramos de la produccién en los que la relacion
entre . .. capital constante y variable es méaxima, las mer-
cancias se venden por encima de su valor, pero ello tam-
bién significa que en aquellos ramos de la produccién en
los que la relacién capital constante : capital variable
= ¢ : v es minima, las mercancias se venden por debajo
de su valor, y que s6lo alli donde la relaciéon ¢ : v consti-
tuye una magnitud media determinada, las mercancias se
enajenan a su valor real... ;Es esta incongruencia de
diversos precios individuales con sus respectivos valores
una refutacion del principio del valor? En modo alguno.
Pues por la circunstancia de que los precios de algunas
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mercancias ascienden por encima de su valor en la misma
medida en que los precios de otras mercancias descienden
por debajo del mismo, la suma total de los precios perma-
nece igual a la suma total de los valores... «en ftltima
instancia» desaparece la incongruencia.” Esta incongruen-
cia es una “perturbacion”; “pero en las ciencias exactas, a
una perturbacioén calculable jamas se la suele considerar
como una refutacion de una ley”,

Compérense con esto los pasajes correspondientes en
el capitulo Ix, y se verd que, en efecto, Fireman puso la
mira en el punto decisivo. Perc la acogida inmerecidamente
fria que hall6 su articulo, de tanta importancia, demuestra
el nimero de eslabones intermedios que se requeririan aun
después de este descubrimiento para posibilitar a Fireman
el elaborar la solucion evidente y plena del problema.
Muchisimos se han interesado por el problema, pero todos
ellos seguian temiendo que se quemarian las manos con él.
Y ello no sélo se explica a partir de la forma inconclusa
en que dejara Fireman su hallazgo, sino también a partir
de la innegable defectuosidad tanto de su concepcidn de las
tesis de Marx como de su propia critica general de las mis-
mas, fundada en dicha concepcién.

Cada vez que se presenta una ocasién de quedar en
ridiculo al considerar algin problema dificil, jamas la
desaprovecha el seiior profesor Julius Wolf, de Zurich.
Todo este problema, segin nos cuenta (Conrads Jahrbii-
cher, serie tercera, 11, pp. 352 y ss.), se resuelve por el
plusvalor relativo. La produccién del plusvalor relativo
se basa en el aumento del capital constante con respecto al
variable. “Un aumento de capital constante presupone un
aumento en la fuerza productiva de los obreros. Pero
puesto que ese aumento de fuerza productiva trae apare-
jado (por el camino que pasa a través del abaratamiento
de los medios de subsistencia) un aumento de plusvalor,
queda establecida la relacion directa entre el crecimiento
del plusvalor y el crecimiento de la participacién del capital
constante en el capital global. Un aumento de capital cons-
tante atestigua un aumento en la fuerza productiva del
trabajo. Por ello, al permanecer constante el capital varia-
ble y aumentar el capital constante, el plusvalor debe
aumentar, segin lo sostenido por Marx. Tal el problema
que se nos plantea.”
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Es cierto que Marx dice exactamente lo contrario en
cien pasajes del primer tomo; es cierto que la afirmacion
de que, segin Marx, el plusvalor relativo aumentaria al
disminuir el capital variable en la misma proporcion en
que aumenta el capital constante, es tan asombrosa que
resulta imposible de describir en términos académicos; es
cierto que el sefior Julius Wolf demuestra, a cada linea, que
no ha entendido, relativa o absolutamente, ni lo mas mini-
mo del plusvalor, absoluto o relativo; es cierto que él mismo
dice: “A primera vista, uno cree hallarse aqui realmente
en un nido de despropdsitos”, cosa que —al margen sea
dicho— es la tnica observacién atinada de todo su articulo.
Pero, ;qué importa todo eso? El sefior Julius Wolf estd
tan orgulloso de su genial descubrimiento, que no puede
dejar de impartir por ello alabanzas péstumas a Marx, ni
de ensalzar este su propio disparate insondable como una
“nueva prueba de la agudeza y clarividencia con la que ha
sido ideado su sistema critico” (el de Marx) “relativo a la
economia capitalista”.

Pero aidn hay algo mejor. Dice el sefior Wolf: “Ricardo
ha afirmado asimismo: a igual utilizacién de capital, igual
plusvalor (ganancia), asi como: a igual utilizacién de
trabajo, igual plusvalor (en cuanto a su masa). Y el
problema era entonces el de cémo concuerda una cosa
con la otra. Pero Marx no reconoci6 el problema en esta
forma. Ha demostrado sin duda alguna (en el tercer tomo)
que la segunda afirmacién no es una consecuencia incon-
dicional de la ley del valor sino que, més aun, contradice
su ley del valor y que por ende ... habria que desecharla
directamente.” Y entonces examina quién de nosotros dos
se ha equivocado, si yo o Marx. Naturalmente que ni piensa
en que es él mismo quien déambula por el error.

Si malgastase una sola palabra acerca de este esplén-
dido pasaje, ello implicaria ofender a mis lectores y
desconocer por completo la comicidad de la situacién. Sélo
afiadiré una cosa. Con la misma audacia con que entonces
ya podia decir qué era lo que “Marx ha demostrado sin
duda alguna en el tercer tomo”,'*! aprovecha la ocasion
para transmitic una presunta habladuria del claustro de
profesores, segin la cual el trabajo de Conrad Schmidt,
arriba mencionado, “se hallaria directamente inspirado por
Engels”. Sefior Julius Wolf: es posible que, en el mundo
en que usted vive y se mueve, sea corriente que un hombre
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que plantea péblicamente un problema a los demis, les
haga conocer la solucién, a escondidas, a sus amigos
particulares. De buena gana ic creo cap:.. de ello. Pero el
presente prélogo le demostrard que, en el mundo dentro
del cual me muevo, no es necesario caer en tan lamentables
mezquindades. .

Inmediatamente después de la muerte de Marx, sin
pérdida de tiempo, el sefior Achille Loria publicé un
articulo sobre aquél en la Nuova Antologia (abril 1883):
en primer lugar, una biografia plagada de datos falsos, y
luego una critica de la actividad piblica, politica y literaria
de Marx. En él, con una seguridad que permite adivinar
un gran objetivo, se falsea y tergiversa la concepcién mate-
rialista marxiana de la histdria. Y tal objetivo se ha logra-
do: en 1886, el mismo sefior Loria publicé un libro,
La teoria economica della costituzione politica, en el- cual
proclama al asombrado mundo de sus coetidneos que la
teoria de la historia, desfigurada en 1883 en forma tan
total e intencional, es su propia invencién. De cualquier
manera, en este caso la teoria de Marx ha sido rebajada
hasta un nivel bastante filisteo; en las citas y ejemplos
histéricos también pululan errores que no se le permitirian
a un alumno de cuarto afio; pero, ;qué importa todo eso?
Tal como aqui se demuestra, el descubrimiento de que
siempre y en todas partes las situaciones y acontecimientos
politicos hallan su explicacién en las condiciones econé-
micas correspondientes no fue efectuado en modo alguno
por Marx en 1845, sino por el sefior Loria en 1886. Por
lo menos asi se lo endilgd alegremente a sus compatriotas
y, desde que su libro apareciera en francés, también a
algunos franceses, y ahora puede pavonearse por Italia
como el autor de una nueva y memorable teoria de la
historia, hasta tanto los socialistas italianos hallen tiempo
para arrancarle al illustre Loria las plumas de pavo real
robadas con que se adorna.

Pero esto apenas si es un pequefio botén de muestra
del estilo del sefior Loria. Este nos asegura que todas las
teorfas de Marx se basan en un sofisma consciente (un
consaputo sofisma); que Marx no se arredraba ante los
paralogismos aun reconociéndolos como tales (sapendoli
tali), etc. Y luego de haber impartido a sus lectores, con
toda una retahila de bufonadas de similar bajeza, lo nece-
sario para que vean en Marx a un advenedizo g la Loria
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que pone en escena sus chismecitos con los mismos peque-
flos recursos engafiosos y sucios que nuestro profesor de
Padua, puede revelarles ahora un importante secreto, y
con ello nos retrotrae, también a nosotros, hasta la tasa de
ganancia.

Dice el sefior Loria que, segin Marx, la masa del
plusvalor (que el sefior Loria identifica aqui con la ganan-
cia) producida en una empresa industrial capitalista debe
depender del capital variable empleado en ella, ya que el
capital constante no arroja ganancia alguna. Pero esto
contradice a la realidad. Pues en la practica, la ganancia
depende no del capital variable, sino del capital global. Y
el propio Marx comprende esto (I, capitulo x1 (*'!) y admite
Gae, en apariencia, los hechos contradicen su teoria. Pero,
(cémo resuelve la contradiccién? Remite para ello a sus
lectores a un tomo siguiente, no publicado afn. Acerca
de ese tomo ya les habfa dicho anteriormente Loria a sus
lectores que no creia que Marx hubiese pensado, ni por un
instante, en escribirlo, y ahora exclama triunfaln}ente:
“Por consiguiente no ha sido sin razén que afirmé que
ese segundo tomo con el que Marx amenaza sin cesar a sus
adversarios sin que el mismo aparezca jamas, podria muy
bien haber sido un ingenioso expediente empleado por
Marx cada vez que se le agotaban los argumentos cienti-
ficos (un ingegnoso spediente ideato dal Marx a sostitu-
zione degli argomenti scientifici).” Y quien no esté conven-
cido ahora de que Marx no se halla en el mismo nivel de
fraude cientifico que l'illustre Loria, ése es un caso perdido.

Habiamos aprendido, pues, que, segin el sefior Loria,
la teoria marxiana del plusvalor es totalmente incompa-
tible con el hecho de la tasa general y uniforme de la
ganancia. Entonces apareci6 el segundo tomo, y con él mi
interrogante, pablicamente planteada, acerca de ese mismo
punto.® Si el sefior Loria hubiese sido uno de nosotros,
alemanes apocados, se hubiese visto en situacién un tanto
embarazosa. Pero se trata de un osado meridional, prove-
niente de un clima calido en el cual, como bien puede
afirmar él mismo, la frescura es, en cierto modo, una
cualidad natural. El problema de la tasa de ganancia esta
publicamente planteado. El sefior Loria lo ha declarado p-

" Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 4, p. 23.
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blicamente insoluble. Y precisamente por ello ahora se
superard a si mismo, resolviéndolo ptiblicamente.

El milagro sucede en Conrads Jahrbiicher, N.F., t. xx,
pp. 272 ss., en un articulo sobre el trabajo de Conrad
Schmidt anteriormente mencionado. Una vez que aprendi6
en Schmidt cémo se produce la ganancia comercial, lo
comprende todo con sibita claridad. “Puesto que la deter-
minacién del valor mediante el tiempo de trabajo concede
una ventaja a los capitalistas que invierten una mayor parte
de su capital en salarios, el capital improductivo” (quiere
decir comercial) “de estos capitalistas privilegiados puede
forzar un interés” (quiere decir ganancia) “maés elevado
y producir la igualdad entre los diferentes capitalistas in-
dustriales . .. Asi, por ejemplo, si los capitalistas indus-
triales A, B y C emplean cada uno 100 jornadas laborales,
y un capital constante respectivo de 0, 100 y 200 en la
produccidn, y el salario de 100 jornadas laborales contiene
50 jornadas de trabajo, cada capitalista percibira un plus-
valor de 50 jornadas laborales, y la tasa de ganancia seré
del 100 % para el primero, del 33,3 % para el segundo
y del 20 % para el tercer capitalista. Pero si un cuarto
capitalista, D, acumula un capital improductivo de 300,
que exige de A un interés” (ganancia) “del valor de 40
jornadas laborales de A, y de B un interés de 20 jornadas
laborales, la tasa de ganancia de los capitalistas A y B
se reducira al 20 %, como la de C, y entonces D, con un
capital de 300, obtendra una ganancia de 60, es decir una
tasa de ganancia del 20 %, al igual que los restantes capi-
talistas.”

Con tan sorprendente destreza, en un abrir y cerrar
de ojos, lillustre Loria resuelve el mismo problema que
diez afios atras habia declarado insoluble. Lamentablemente
no nos ha revelado el secreto que aclare de dénde obtiene
el “capital improductivo” el poderio como para no sélo
arrancarles a los industriales esta su ganancia adicional,
que excede la tasa media de ganancia, sino también para
conservarla él mismo en sus bolsillos, exactamente de la
misma manera en que el terrateniente embolsa la ganancia
excedente del arrendatario en caridcter de renta de la
tierra. De hecho, segln esto, los comerciantes percibirian de
los industriales un tributo totalmente analogo a la renta
de la tierra, y de ese modo establecerian la tasa media de
ganancia. Por cierto, el capital comercial es un factor
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esencialisimo en el establecimiento de la tasa general de
ganancia, como casi cualquiera sabe. Pero s6lo un aventu-
rero literario, que en el fondo de su corazén se rie de toda
la economia, puede permitirse la afirmacién de que ese
tipo de capital posee el poder magico de absorber todo el
plusvalor excedente por encima de la tasa general de
ganancia —y por anadidura antes aun de que la misma esté
establecida y de transformarla en renta de la tierra para
si mismo, y que, por ahadidura, no necesita para ello de
propiedad alguna de la tierra. No menos asombrosa aun
resulta la afirmacién de que el capital comercial logra
descubrir a aquellos industriales cuyo plusvalor no hace
mas que cubrir exactamente la tasa media de ganancia, y
que considera un blasén de honor el aliviar de alguna
manera su sino a estas desdichadas victimas de la ley
marxiana del valor, vendiéndoles a titulo gratuito sus
productos, incluso sin cobrar comisién alguna. jQué pres-
tidigitador hace falta ser para imaginar que Marx necesi-
tarfa triquiniuelas tan lamentables!

Pero nuestro illustre Loria s6lo resplandece en toda su
gloria cuando lo comparamos con sus competidores nérdi-
cos, por ejemplo con el sehor Julius Wolf, quien, después
de todo, también tiene su propia historia. jQué minisculo
charlatin nos parece éste, inclusive en su grueso libro sobre
Sozialismus und kapitalistische Gesellschaftsordnung, en
comparacion con el italiano! {Qué desmafiadamente —casi
estaria tentado de decir con cuanta modestia —estd alli
de pie junto a la noble impertinencia con la que el
maestro plantea como obvio que también el propio Marx,
ni mas ni menos que como todos los demds, fue un
sofista, paralogista, fanfarrdn y charlatan de feria tan cons-
ciente de ello como el propio sefior Loria, que Marx,
cada vez que queda empantanado, engafia a su publico
prometiéndole una conclusién de su teoria en algin tomo
siguiente, el cual, como él mismo muy bien lo sabe, no
puede ni desea entregarles! ;Quién puede equipararsele en
materia de desparpajo sin limites, aliado a la facultad de
escurrirse como una anguila a través de situaciones impo-
sibles, un desprecio heroico por los puntapiés recibidos, la
apropiacién con mano veloz de las producciones ajenas,
una insistente vocingleria propagandistica de charlatian de
feria, la organizacién de la fama por medio de una cuadrilla
de compinches?
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Italia es el pais del clasicismo. Desde la gran época en
que despuntaba en ella la alborada del mundo ,mode;rr.lo,
produjo grandiosos caracteres de una pe.:rfeccmn clas.u’:a
inalcanzada, desde Dante hasta qu}1bald1. Pero taqxplen
la época de humillacién y dommgcwn extranjera dejé en
Italia cldsicos personajes de caricter, y entre ellos dos

tipos muy especialmente cmcela.dos: el de Sganarelle[”] y el
de Dulcamara.s! En nuestro illustre Loria vemos encar-
nada la unidad clasica de ambos.

Por Gltimo debo llevar a mis lectores .allende el
océano. En Nueva York, el doctor en medicina George
C. Stiebeling también hallé una solucion al problema, y
ha sido una solucién sencillisima. Tan sencilla que nadu}e
queria reconocerla, i aqui ni alli; a raiz de lo cual mont6
en gran c6lera, quejandose amargamente de; esta 1n1qg1d§1d
en una interminable serie de folletos y articulos periodis-
ticos publicados a ambos lados del océano. Es verdad que
en Die Neue Zeit se le dijo que toda su solucién se basaba
en un error de calculo.**) Pero eso no podia_arredrarlo;
Marx también cometié errores de célculo, y sin embargo
tiene la razén en muchas cosas. Examinemos, pues, la
solucién de Stiebeling.

“Supongamos dos fébrica_s, que trabajan con el misp/xo
capital y durante el mismo tiempo, pero con una relacién
diferente entre el capital constante y el vanab!e. Suponga-
mos que el capital global (¢ + v) =y, y designemos con
x la diferencia en la relacién entre el capital constante y
el capital variable. En la fabrica I, y = c 4 v, mientras
que en la fibrica II y = (¢ —x) + (v + x). Por consi-

I1 del plusvalo =

i Abri a tasa de svalor es y
guiente, en la fabrica p

mientras que en la fabrica Il es = . Denominamos

+ x

anancia al plusvalor global (pv) en que aumenta el
fapital gléﬁgl y g ¢+ v en el tiempo dado, es decir que
g=pv. En consecuencia, la tasa de ganancia es, en la

v . . .
fabrica I, — _g_‘(, ,—g-——, y en la fabrica II es asimismo
y v
. ., pv
LA py es decir, también es =

y Cle—n + v+ D ctv
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El problema se resuelve, pues, de tal manera que, basan-
dose en la ley del valor, empleando el mismo capital en el
mismo tiempo, pero diferentes cantidades de trabajo vivo,
surge una tasa media uniforme de la ganancia a partir de
la modificacién de la tasa del plusvalor.” (G. C. Stiebeling,
Das Werthgesetz und die Profitrate, Nueva York, John
Heinrich.)

Por muy bonito ¢ ilustrativo que resulte el célculo
anterior, nos vemos obligados no obstante a formularle
una sola pregunta al sefior doctor Stiebeling: ;c6mo sabe
que la suma del plusvalor que produce la fibrica 1 es
exactisimamente igual a la suma del plusvalor producido
en la fabrica II? Acerca de ¢, v, y y x —es decir, acerca
de todos los restantes factores del cilculo— nos dice
expresamente que los mismos tienen la misma magnitud
para ambas fabricas, pero ni una sola palabra acerca de pv.
Pero ello no se deduce en modo alguno del hecho de
que designe algebraicamente con pv las dos cantidades
de plusvalor que aparecen aqui. Eso es mds bien justamente
lo que habria que demostrar, puesto que el sefior Stiebeling
también identifica la ganancia g, sin mis tramite, con el
plusvalor. Ahora bien, hay dos casos posibles: o bien
ambos pv son iguales, y cada fébrica produce igual canti-
dad de plusvalor, es decir también igual cantidad de
ganancia en caso de emplear igual capital global, y en
tal caso el sefior Stiebeling ya habrd presupuesto de ante-
mano lo que tendria que comenzar por demostrar. O bien
una fabrica produce una suma de plusvalor mayor que la
otra, y entonces todo su cédlculo se viene abajo.

El sefior Stiebeling no ha reparado en gastos ni esfuer-
Z0s para construir sobre este error de célculo suyo monta-
fias integras de calculos y exponerlas a la vista del publico.
Puedo asegurarle tranquilizadoramente que casi todos esos
célculos son parejamente errados, y que en aquellos casos
en que esto no ocurre, por excepciéon, demuestran algo
totalmente diferente de lo que él pretende demostrar. Asi,
por ejemplo, a partir de la comparacién de los informes
censales norteamericanos de 1870 y 1880 demuestra
efectivamente la baja de la tasa de ganancia, pero la explica
de una manera totalmente errénea, y cree tener que enmen-
dar mediante la préctica la teoria marxiana acerca de una
tasa de ganancia siempre constante y estable. Pero de la
seccion tercera del presente tercer tomo surge que esta “tasa
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de ganancia fija” de Marx es pura quimera, y que la ten-
dencia a la baja de la tasa de ganancia se basa en causas
diametralmente opuestas a las indicadas por el doctor
Stiebeling. Con toda seguridad que al sefior doctor Stie-
beling lo animan buenas intenciones, pero cuando alguien
quiere ocuparse de problemas cientificos debe aprender, en
primer lugar, a leer los escritos que se pretenden emplear
tal como los escribi6 su autor, y ante todo a no incorporar a
los mismos, durante su lectura, cosas que no se dicen
en ellos.

El resultado de toda esta investigacion es que, incluso
con referencia al presente problema, nuevamente la escuela
de Marx es la dnica que ha contribuido con algo. Cuando
lean este tercer tomo, tanto Fireman como Conrad Schmidt
podrin sentirse muy satisfechos, en la parte que les toca,
con sus propios trabajos.

Londres, 4 de octubre de 1894.

FRIEDRICH ENGELS
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Libro tercero

EL PROCESO GLOBAL
DE LA PRODUCCION CAPITALISTA

Parte primera



SECCION PRIMERA

LA TRANSFORMACION DEL PLUSVALOR
~ EN GANANCIA Y DE LA TASA DEL
PLUSVALOR EN TASA DE GANANCIA®

CAPITULO 1
PRECIO DE COSTO Y GANANCIA®

En el primer libro se investigaron los fenémenos que
presenta el proceso ‘de produccién capitalista, considerado
para si, como proceso de produccidon directo, y en él se
prescindié atin de todas las influencias secundarias de
circunstancias que le son ajenas. Pero este proceso directo
de produccién no agota la trayectoria vital del capital. En
¢l mundo real lo complementa el proceso de circulacién, y
éste constituyé el objeto de las investigaciones del libro
segundo. All{ se reveld, especialmente en la seccion tercera,
al examinar el proceso de la circulacién como mediacién
del proceso de.reproduccién social, que el proceso capita-
lista de produccion, considerado en su conjunto, es una
unidad de los procesos de produccién y circulacién. De ahi
que en este tercer tomo no pueda ser nuestro objetivo el
formular reflexiones generales acerca de esa unidad.
Antes bien, se trata de hallar y describir las formas con-
cretas que surgen del proceso de movimiento del capital,
considerado en su conjunto. En su movimiento real, los

* En el manuscrito principal el titulo de esta seccion —capitulo
en el manuscrito— es Verwandlung von Mehrwert in Profit (Trans-
formacién de plusvalor en ganancia). El titulo elegido por Engels
figura en un manuscrito posterior, el 1. (Cfr. R 880/1.)

* Titulo tomado del manuscrito 1. En el manuscrito principal
se lee: Mehrwert und Profit (Plusvalor y ganancia). (V. R 880/2.)
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capitales se enfrentan en formas concretas tales que para
ellas la figura del capital en el proceso directo de produc-
cién asi como su figura en el proceso de circulacién, sélo
aparecen como fases particulares. Las configuraciones del
capital, tal como las desarrollamos en este libro, se apro-
ximan por lo tanto paulatinamente a la forma con la cual
se manifiestan en la superficie de la sociedad, en la accién
reciproca de los diversos capitales entre si, en la compe-
tencia, y en la conciencia habitual de los propios agentes
de la produccion.

’

El valor de toda mercancia producida de manera capi-
talista, M, se expresa en la férmula M = ¢ 4 v 4+ pv. Si de
este valor del producto descontamos el plusvalor pv, nos
queda un mero equivalente o un valor de reposicién en
mercancia por el valor del capital ¢ 4 v desembolsado en
los elementos de produccidn,

Por ejemplo, si la produccién de un articulo determi-
nado ocasiona un desembolso de capital de £ 500:
£ 20 por desgaste de medios de trabajo, £ 380 por mate-
riales de produccion, £ 100 por fuerza de trabajo, y si la
tasa del plusvalor asciende al 100 %, entonces el valor del
producto serd — 400, 4- 100, 4 100,, = £ 600.

Luego de deducir el plusvalor de £ 100 queda un
valor mercantil de £ 500, y éste sélo repone el capital
desembolsado de £ 500. Esta parte de valor de la mer-
cancia, que repone el precio de los medios de produccién
consumidos y el precio de la fuerza de trabajo empleada,
sélo repone lo que le cuesta la mercancia al propio capita-
lista, y por ello constituye para él el precio de costo de la
mercancia.

Sin embargo, lo que le cuesta la mercancia al capita-
lista y lo que cuesta la produccién de la misma mercancia
son dos magnitudes totalmente diferentes. La parte del
valor mercantil consistente en plusvalor no le cuesta nada
al capitalista, precisamente porque al obrero le cuesta
trabajo impago. Pero puesto que, sobre la base de la pro-
duccién capitalista, el propio obrero, luego de su ingreso
en el proceso de produccién, constituye un ingrediente del
capital productivo en funciones y del capital. productivo
perteneciente al capitalista, por 10 cual el capitalista es el
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verdadero productor de mercancias, entonces el precio de
costo de la mercancia aparecera para el capitalista como
el verdadero costo de la propia mercancia. Si denomina-
mos pc al precio de costo, la férmula M =c¢ + v + pv
se convierte en esta otra: M = pc + pv, o bien valor de la
mercancia = precio de costo - plusvalor.

De ahi que el agrupamiento de las diferentes partes
de valor de la mercancia que s6lo reponen el valor de
capital desembolsado en su produccién bajo la categoria
del precio de costo, expresa, por una parte, el carécter
especifico de la produccién capitalista. El costo capitalista
de la mercancia se mide por el gasto de capital, mientras
que el costo real de la mercancia se mide por el gasto
de trabajo. Por eso, el precio de costo capitalista de la
mercancia es cuantitativamente diferente de su valor o de
su precio de costo verdadero; es menor que el valor
mercantil, puesto que si M = pc + pv, entonces pc =
= M — pv. Por otra parte, el precio de costo de la mer-
cancia no es en modo alguno un rubro que sélo exista en
la contabilidad capitalista. La autonomizacién de esta
parte de valor se hace valer de manera préctica en la
produccién real de la mercancia, puesto que a partir de su
forma mercantil esa parte de valor siempre debe ser recon-
vertida, a través del proceso de la circulacién, en la forma
del capital productivo, por lo que el precio de costo
de la mercancia debe readquirir constantemente los ele-
mentos de produccién consumidos para producirla.

En cambio, la categoria del precio de costo en modo
alguno tiene que ver con la formacién del valor mercantil o
con el proceso de valorizacién del capital. Si s€ que las
% partes del valor mercantil, de £ 600, o sea £ 500,
s6lo constituyen un equivalente, un valor de reposicion
del capital gastado de £ 500, y por ello sélo bastan para
readquirir los elementos materiales de ese capital, no sé
con ello cdmo han sido producidas esas ¥ partes del
valor de la mercancia que constituyen su precio de costo,
ni como lo ha sido la titima sexta parte, que constituye
su plusvalor. Sin embargo, la investigacién demostrard
que en la economia capitalista, cl precio de costo adopta
la falsa apariencia de una categoria de la propia produccion
de valor.

Volvamos a nuestro ejemplo. Supongamos que ¢l valor
producido en una jornada laboral social media de un
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obrero se representa mediante una suma de dinero de 6
chelines — 6 marcos, de modo que el capital adelantado
de £ 500 = 400, 4+ 100,, es el producto de valor de
1666 35 jornadas laborales de diez horas, de las cuales
1333 13 jornadas laborales se hallan cristalizadas en el
valor de los medios de produccion = 400,, y 3334 lo
estdn en el valor de la fuerza de trabajo = 100,. Con la
tasa de plusvalor supuesta del 100 %, la produccion
de la nueva mercancia que hay que crear insume, de por
si, un gasto de fuerza de trabajo = 100, 4 100,,,, = 666 75
jornadas laborales de diez horas.

Sabemos ademés (véase libro 1, cap. vi1, pp. 201/1932),
que el valor del producto recién creado de £ 600 se
compone de 1) el valor que reaparece del capital constante
de £ 400 gastado en medios de produccién, y 2) un
valor recién producido de £ 200. El precio de costo
de la mercancia — £ 500 comprende las 400, que reapa-
recen y una mitad del nuevo valor producido de £ 200
(= 100,), es decir dos elementos del valor mercantil total
y absolutamente diferentes en cuanto a su origen.

En virtud del caricter adecuado del trabajo gastado
durante 666 35 jornadas de diez horas, el valor de los
medios de produccién consumidos, por un monto de
&£ 400, se transfiere de estos medios de producciéon al
producto. Por ello, ese antiguo valor reaparece como
componente del valor del producto, pero no se origina en
el proceso de produccion de esta mercancia. SOlo existe
como componente del valor de la mercancia porque existia
antes como parte constitutiva del capital adelantado. Por
ende, el capital constante g;;tado resulta repuesto por la
parte del valor mercantil ‘que é] mismo afiade al valor
de la mercancia. De ahi que este elemento del precio de
costo tenga un doble sentido: por una parte ingresa en el
precio de costo de la mercancia porque es una parte cons-
atutiva del valor mercantil, del capital desembolsado; y
por la otra s6lo constituye un componente del valor mer-
cantil, porque es el valor de capital gastado, o porque los
medios de producciéon cuestan tanto o cuanto dinero.

Todo lo contrario ocurre con el otro componente del
precio de costo. Las 666 24 jornadas laborales gastadas

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 255-256.
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durante la produccién mercantil constituyen un valor nuevo
de £ 200. Una parte de ese nuevo valor s6lo repone el
capital variable adelantado de £ 100 o el precio de la
fuerza de trabajo empleada. Pero ese valor de capital
adelantado no entra en modo alguno en la formacién del
nuevo valor. Dentro del adelanto de capital, la fuerza
de trabajo se cuenta como valor pero en el proceso de
produccion funciona como creadora de valor. En el capital
productivo actuante real, la propia fuerza de trabajo viva,
creadora de valor, asume el lugar del valor de la fuerza
de trabajo que figura dentro.del adelanto de capital.

La diferencia entre esos diversos componentes del valor
de la mercancia, que constituyen conjuntamente el precio de
costo, salta a la vista en cuanto se produce un cambio
en la magnitud de valor del capital constante gastado, en
un caso, y de la parte variable del capital gastado, en el
otro. El precio de los mismos medios de produccién o la
parte constante del capital aumentaria de £ 400 a £ 600,
0, por el contrario, disminuiria a £ 200. En el primer caso

no sb6lo el precio de costo de la mercancia. aumenta de

£ 500 a 600, + 100, = £ 700, sino que el propio valor
mercantil aumenta de £ 600 a 600, 4 100, 4 100,, =
= &£ 800. En el segundo caso no s6lo baja el precio de
costo de £ 500 a 200. 4+ 100, = £ 300, sino que tam-
bién el propio valor mercantil disminuye de £ 600 a
200, 4 100, 4+ 100,, = £ 400. Puesto que el capital cons-
tante gastado transfiere su propio valor al producto, au-
menta o disminuye —bajo circunstancias en lo deméis
iguales— el valor del producto con la magnitud absoluta
de ese valor de capital. Supongamos, a la inversa, que,
manteniéndose inalteradas las demds circunstancias, el
precio de la misma cantidad de fuerza de trabajo aumentara
de £ 100 a £ 150, o, por el contrario, disminuyera a
&£ 50. En el primer caso el precio de costo aumentard por
cierto de £ 500 a 400. 4+ 150, = £ 550, y en el segundo
disminuird de £ 500 a 400.+ 50, = £ 450, pero en
ambos casos permanecerd inalterado el valor mercantil
= £ 600; en el primer caso = 400. 4 150, 4 50,,, y en
el segundo = 400. 4 50, + 150,,. El capital variable
adelantado no agrega su propio valor al producto. Por el
contrario, en el producto ha tomado el lugar de su valor
un nuevo valor creado por el trabajo. Por eso, un cambio
en la magnitud absoluta del valor del capital variable, en
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la medida en que s6lo expresa un cambio en el precio de la

fuerza de trabajo, no modifica ni en lo minimo la magnitud
absoluta del valor mercantil, porque no modifica en nada
la magnitud absoluta del nuevo valor que crea la fuerza
de trabajo movilizada. Por el contrario, tal cambio sélo
a.fecta la relacién cuantitativa entre las dos partes constitu-
tivas del nuevo valor, una de las cuales crea plusvalor
mientras que la otra repone el capital variable, y por ello
ingresa en el precio de costo de la mercancia.

Las dos partes del precio de costo —en nuestro caso
400, 4- 100,— sélo tienen una cosa en comun: que ambas
son partes del valor mercantil que reponen el capital ade-
lantado.

Pero este estado real de cosas aparece necesariamente
d.e’ manera invertida desde el punto de vista de la produc-
cion capitalista.

El modo capitalista de produccién se diferencia del
modo de produccién fundado en la esclavitud, entre otras
cosas, en que el valor 0 en su caso el precio de la fuerza
de trabajo se presentan respectivamente como valor o en
su caso precio del propio trabajo, o como salario. {Libro
I, cap. XvIL)? La parte variable de valor del adelanto de
capital aparece, por consiguiente, como capital gastado
en salario, como un valor de capital que paga el valor o
precio, respectivamente, de todo el trabajo consumido en
la produccién. Supongamos, por ejemplo, que una jornada
laboral social media de 10 horas se encarna en una suma
de glmero de 6 chelines; en tal caso el adelanto de capital
variable de £ 100 serd la expresién dineraria de un valor
producido en 333 Y5 jornadas laborales de diez horas.
Este valor de la fuerza de trabajo adquirida que figura
en el adelanto de capital no constituye, sin embargo, una
parte del capital realmente actuante. En el propio proceso
de produccién su lugar lo ocupa la fuerza de trabajo viva.
Si, como en nuestro ejemplo, el grado de explotacién de
esta tltima asciende al 100 %, se la gastard durante
666 %5 jornadas laborales de diez horas, por lo cual afiadird
al producto un valor nuevo de £ 200. Pero en el adelanto
de capital, el capital variable de £ 100 figura como capital
desembolsado en salarios, o como precio del trabajo eje-
cutado durante 666 25 jornadas laborales de 10 horas.

* En nuestra edicién, t. 1, vol. 2, p. 651 y ss.
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£ 100 divididas por 66625 nos dan el precio de la
jornada laboral de diez horas como de 3 chelines, el pro-
ducto de valor de cinco horas de trabajo.

Comparemos entonces el adelanto de capital por un
lado, y el valor mercantil por el otro, y tendremos:

I) Adelanto de capital de £ 500 = £ 400 de capital
gastado en medios de produccién (precio de los medios de
produccién) - £ 100 de capital gastado en trabajo (pre-
cio de 666 %5 jornadas de trabajo o salario correspon-
diente a las mismas).

II) Valor mercantili de £ 600 — precio de costo de
£ 500 (£ 400, precio de los medios de produccion
gastados 4 &£ 100, precio de las 666 %5 jornadas labo-
rales utilizadas - £ 100 de plusvalor.

En esta férmula, la parte del capital desembolsada en
trabajo se distingue de la parte del capital desembolsada
en medios de produccién, por ejemplo algodén o carbon,
tinicamente por el hecho de que sirve para el pago de un
elemento de produccién materialmente diferente, pero de
ninguna manera porque desempefie un papel funcional-
mente diferente en el proceso de formacién del valor de la
mercancia, y por ende también en el proceso de valorizacién
del capital. En el precio de costo de la mercancia retorna
el precio de los medios de produccién tal como ya figuraba
en el adelanto de capital,- y ello porque esos medios de
produccién han sido usados y consumidos en forma ade-
cuada. Exactamente de la misma manera reaparece en el
precio de costo de la mercancia el precio o salario de las
666 %5 jornadas laborales empleadas para su produccion,
tal como ya figuraba en el adelanto de capital, y ello,
asimismo, porque esa cantidad de trabajo se gast6 en forma
adecuada. Sé6lo vemos valores acabados y ya existentes
—las partes de valor del capital adelantado que entran
en la formacién del valor del producto—, pero no un
elemento que cree nuevo valor. La diferencia entre capital
constante y variable ha desaparecido. El precio de costo
fotal de £ 500 adquiere ahora un doble sentido: en primer
lugar, que es la parte constitutiva del valor mercantil de
£ 600 que repone el capital de £ 500 gastado en la
produccién de la mercancia; y en segundo lugar, que esa
misma parte constitutiva de valor de la mercancia sélo
existe porque existia anteriormente como precio de costo
de los elementos de produccién empleados, de los medios
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de produccién y del trabajo, esto es, porque existia como
adelanto de capital. El valor de capital retorna como precio
de costo de la mercancia porque y en la medida en que ha
sido gastado como valor de capital.

La circunstancia de que las diversas partes constitu-
tivas de valor del capital adelantado se hayan desembol-
sado en glementos de produccién materialmente diferentes,
en medios de trabajo, materias primas 'y auxiliares y en
trabajo, sélo trae aparejado que el precio de costo de la
mercancia deba adquirir nuevamente esos elementos de
produccién materialmente diferentes. En cambio con res-
pecto a la formacién del precio de costo propiamente
dicho, s6lo se hace sentir una diferencia: la diferencia
entre capital fijo y capital circulante. En nuestro ejemplo
se habian calculado £ 20 por desgaste de los medios de
trabajo (400, = £ 20 por desgaste de los medios de tra-
bajo 4 £ 380 por materiales de produccién). Si el valor
de esos medios de trabajo era — £ 1.200 antes de la
produccién de la mercancia, luego de su produccién exis-
tird en dos figuras: £ 20 como parte del valor mercantil,
1.200-20, o sea £ 1.180, como valor restante de los
medios de trabajo que se encuentran, tanto antes como
ahora, en posesién del capitalista, o como elemento de
valor no de su capital mercantil, sino de su capital produc-
tivo. En contraposicién con los medios de trabajo, los
materiales de produccién y el salario se gastan totalmente
en la produccién de la mercancia, y es por ello que todo
su valor entra en el valor de la mercancia producida.
Hemos visto como estas diversas partes constitutivas del
capital adelantado adquieren, con relacién a la rotacion,
las formas de capital fijo y circulante.

El adelanto de capital es, por lo tanto = £ 1.680:
capital fijo = £ 1.200 maés capital circulante — £ 480
(£ 380 en materiales de producciéon mas £ 100 en
salarios).

En cambio el precio de costo de la mercancia es sélo
= &£ 500 (£ 20 por desgaste del capital fijo, £ 480
por capital circulante).

Sin embargo, esta diferencia entre precio de costo de
la mercancia y adelanto de capital sélo confirma que el
precio de costo de la mercancia estd formado de manera
exclusiva por el capital efectivamente gastado con vistas
a su produccion.
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En la produccién de la mercancia se emplean medios
de trabajo por valor de £1.200, pero de ese valor de
capital adelantado s6lo £ 20 se pierden en la produccion.
El capital fijo empleado sélo entra por consiguiente, en
forma parcial en el precio de costo de la mercancia, porque
sélo parcialmente se lo gasta en su produccién. El capital
circulante empleado entra integramente en el precio de
costo de la mercancia porque se lo gasta integramente en
su produccion. Pero, ;qué demuestra esto sino que las
partes fijas y circuldntes de capital consumidas entran de
manera uniforme —pro rata de su magnitud de valor—
en el precio de su mercancia, y que ese componente
de valor de la mercancia sélo surge, en general, del capital
gastado en su produccion? Si no fuese éste el caso, no
podria comprenderse por qué el capital fijo adelantado
de £ 1.200 no afade al valor del producto, en lugar de las
£ 20 que pierde en el proceso de produccién, también
las £ 1.180 que no pierde en él.

Esta diferencia entre capital fijo y circulante con
respecto al célculo del precio de costo sblo confirma el
origen aparente del precio de costo a partir del valor de
capital gastado o del precio que cuestan al propio capita-
lista los elementos de produccién gastados, y entre ellos
el trabajo. Por otro lado, la parte variable del capital,
desembolsada en fuerza de trabajo, se identifica aqui
expresamente, en relacién con la formacion del valor y
bajo el rubro de capital circulante, con el capital constante
(la parte del capital consistente en materiales de produc-
cién), consumandose asi la mistificacion del proceso de
valorizacién del capital.

Hasta ahora sélo hemos considerado un elemento del
valor mercantil: el precio de costo. Tenemos que atender
ahora también a la otra parte componente del valor de la
mercancia: el excedente sobre el precio de costo, o sea el
plusvalor. En consecuencia, el plusvalor es, en primera
instancia, un excedente del valor de la mercancia por
encima de su precio de costo. Pero como el precio
de costo es igual al valor del capital gastado, en cuyos

! En el libro 1, cap. vii, 3, pp. 216/206 y ss." se ha demostrado,
tomando como ejemplo a Nassau William Senior, qué confusién
puede surgir de esto en la cabeza del economista.

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 269-275.
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elementos materiales también se lo reconvierte permanen-
temente, este excedente de valor es un incremento de
valor del capital gastado en la produccién de la mercancia
y que retorna de su circulacién.

Ya hemos visto anteriormente que a pesar de que pv,
el plusvalor, sélo proviene de una alteracién de valor de
v, el capital variable, y por ello es sblo originariamente
un incremento del capital variable, constituye asimismo,
no obstante, una vez concluido el proceso de produccion,
un incremento de valor de ¢ 4 v, del capital total gastado.
La férmula ¢ + (v + pv), que indica que pv se produce
por la transformacion del valor de capital determinado v
—adelantado en fuerza de trabajo— en una magnitud fluen-
te, es decir por la transformacién de una magnitud constante
en una variable, se presenta igualmente como (¢ + v)4 pv.
Antes de la produccién teniamos un capital de £ 500.
Después de la produccién tenemos el capital de £ 500 mas
un incremento de valor de £ 100.2

Sin embargo, el plusvalor constituye un incremento
no sélo de la parte del capital adelantado que entra en el
proceso de valorizacion, sino también de la parte del mismo
que no entra en dicho proceso; esto es, un incremento de
valor no sdlo del capital gastado que se repone con el
precio de costo de la mercancia, sino del capital empleado
en general en la produccién. Antes del proceso de produc-
cién teniamos un valor de capital de £ 1.680: £ 1.200
de capital fijo desembolsado en medios de trabajo, del cual
sélo £ 20 entran, en concepto de desgaste, en el valor
de la mercancia, mas &£ 480 de capital circulante en
materiales de produccién y salarios. Después del proceso
de produccién tenemos £ 1.180 como componente de
valor del capital productivo mas un capital mercantil de
£ 600. Si sumamos ambos montos de valor, el capitalista

2 “Ya sabemos, en realidad, que el plusvalor es una simple
consecuencia del cambio de valor que se efectia con v, la parte
del capital convertida en fuerza de trabajo, y por tanto que
v4+pv=v+ Av (v mis el incremento de v). Pero el cambio
efectivo de valor y la proporcion en que ese valor varia, se oscu-
recen por el hecho de que a consecuencia del crecimiento de su
parte constitutiva variable, también se acrecienta el capital global
adelantado. Era de 500 y pasa a ser de 590.” (Libro 1, cap. v, 1,
pp. 203/195.%)

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 257-2'58.
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poseerd ahora un valor de £ 1.780. Si dicho capitalista
deduce de este valor el capital total adelantado de £ 1.680,
quedard un incremento de valor de £ 100. En conse-
cuencia, las £ 100 de plusvalor constituyen tanto un
incremento de valor respecto al capital empleado de
£ 1.680 como respecto a la fraccién del mismo, £ 500,
gastada durante la produccién.

Abhora al capitalista le resulta claro que este incremento
de valor surge de los procesos productivos que se efectiian
con el capital, y que en consecuencia proviene del propio
capital: dicho incremento, en efecto, existe después del
proceso de produccién, y antes de éste no existia. En lo
que respecta al capital gastado en la produccién, en primer
lugar, el plusvalor parece provenir por igual de sus diversos
elementos de valor, consistentes en medios de produccién
y trabajo. Pues esos elementos ingresan a igual titulo
en la formacién del precio de costo. Afiaden indistinta-
mente sus valores, existentes como adelantos de capital,
al valor del producto, y no se diferencian como magni-
tudes de valor constantes y variables. Esto resulta palmario
si suponemos por un instante o bien que todo el capital
gastado se compone exclusivamente de salarios o bien
exclusivamente del valor de los medios de produccion.
Tendriamos entonces, en el primer caso, en lugar del
valor mercantil 400, + 100, + 100,,, el valor mercantil
500, + 100,,. El capital de £ 500 desembolsado en
salarios es el valor de todo el trabajo empleado en la
produccién del valor mercantil de £ 600, y precisamente
por eso constituye el precio de costo de todo el producto.
La formacién de este precio de costo en virtud del cual el
valor del capital gastado reaparece como componente
de valor del producto, es empero el tdnico proceso que
conocemos en la formacién de este valor mercantil. No
sabemos c6mo se origina su componente de plusvalor de
£ 100. Exactamente lo mismo ocurre en el segundo caso,
en el cual el valor mercantil seria = 500, + 100,.. En
ambos casos sabemos que el plusvalor brota de un valor
dado, porque ese valor fue adelantado en la forma de
capital productivo, sin que tenga importancia si ello ocurri6
en la forma de trabajo o en la de medios de produccion.
Pero por otra parte, el valor de capital adelantado no
puede crear el plusvalor por la sola razén de haber sido
gastado y de constituir, por ende, el precio de costo de la
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mercancia. Pues precisamente en la medida en que consti-
tuye el precio de costo de la mercancia, no produce el
plusvalor, sino s6lo un equivalente, un valor de reposicién
del capital gastado. Por consiguiente, en tanto crea plus-
valor, no lo hace en su condicién especifica de capital
gastado, sino como capital adelantado y por ende utilizado,
en general. Por ello, el plusvalor proviene tdnto de la parte
de capital adelantado que entra en el precio de costo de la
mercancia, como de 1a parte del mismo que no entra en el
precio de costo; en una palabra, proviene por igual de los
componentes fijos y circulantes del capital empleado.
El capital global sirve materialmente como creador de
producto, los medios de trabajo asi como los materiales
de produccién y el trabajo. El capital global entra mate-
rialmente en el proceso laboral real, aun cuando sélo una
parte del mismo ingrese en el proceso de valorizacion.
Acaso sea precisamente éste el motivo por el cual sélo
contribuya de manera parcial a la formacién del precio de
costo, pero total a la formacién del plusvalor. Sea como
fuere, en resumidas cuentas resulta que el plusvalor surge
simult4neamente de todas las partes del capital empleado.
La deduccién puede abreviarse mucho mas aun si decimos
con Malthus, en forma tan cruda como sencilla: “El capi-
talista {. ..] espera la misma ganancia de todas las partes
del capital que adelanta.” ®

Como vastago asi representado del capital global ade-
lantado, el plusvalor asume la forma trasmutada de la
ganancia. De ahi que una suma de valor es capital porque
se la desembolsa para generar una ganancia,* o bien la
ganancia resulta porque se emplea una suma de valor como
capital. Si denominamos g a la ganancia, la férmula
M =c+ v 4 pv=pc + pv, se convierte en esta otra:
M = pc + g, o sea valor de la mercancia — precio de
costo + ganancia.

Por lo tanto, la ganancia, tal como la tenemos aqui
ante nosotros en primera instancia, es lo mismo que el
plusvalor, s6lo que en una forma mistificada, que sin
embargo surge necesariamente del modo capitalista de

3 Malthus, Principles of Political Economy, 2% edicion, Lon-
dres, 1836, p. 268.

+ “Capital: 1o que se desembolsa con vistas a una ganancia.”
Malthus, Definitions in Political Economy, Londres, 1827, p. 86.
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produccién. Puesto que en la aparente formacién del precio
de costo no puede reconocersc una diferencia entre capital
constante y capital variable, el origen de la modificacién
de valor que acontece durante el proceso de produccién

. debe desplazarse de la parte variable del capital hacia

el capital global. Puesto que en un polo aparece el precio
de la fuerza de trabajo en la forma trasmutada del salario,
en el polo opuesto aparece el plusvalor en la forma trasmu-
tada del beneficio.

Hemos visto que el precio de costo de la mercancia es
menor que su valor. Puesto que M = pc 4 pv, entonces
pc =M —pvy. La fé6rmula M = pc 4 pv sélo se reduce
a M = pc —valor mercantil — precio de costo de la
mercancia— cuando pv = 0, caso que sobre la base de la
produccién capitalista jamas se presenta, a pesar de que,
en coyunturas particulares del mercado, el precio de venta
de las mercancias puede descender hasta su precio de
costo ¢ inclusive por debajo del mismo.

Por eso, si se vende la mercancia a su valor, se realiza
una ganancia igual al excedente de su valor por encima
de su precio de costo, es decir igual al total del plusvalor
contenido en cl valor mercantil. Pero el capitalista puede
vender la mercancia con ganancia aunque la venda por
debajo de su valor. Mientras su precio de venta se halle
por encima de su precio de costo, aunque por debajo
de su valor, siempre se realizard una parte del plusvalor
contenido en ella, esto es, siempre se obtendré una ganancia.
En nuestro ejemplo el valor mercantil es = £ 600, y el
precio de costo = &£ 500. Si se vende la mercancia
a £ 510, 520, 530, 560 6 590, se la estard vendiendo a
£ 90, 80, 70, 40 y 10, respectivamente, por debajo de su
valor, y no obstante se obtendrd una ganancia de £ 10,
20, 30, 60 y 90, respectivamente, mediante su venta. Entre
el valor de la mercancia y su precio de costo resulta obvia-
mente posible una serie indeterminada de precios de venta.
Cuanto mayor sea el clemento del valor mercantil que se
compone de plusvalor, tanto mayor serd el margen practico
dentro del cual podran moverse esos precios intermedios.

A partir de esto se explican no sélo fenémenos coti-
dianos de la competencia, como por ejemplo ciertos casos
de venta a bajo precio (underselling), el nivel anormal-
mente bajo de los precios mercantiles en determinados
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ramos de la industria,® etc.; la ley fundamental de la
competencia capitalista, que la economia politica no ha
comprendido aln, la ley que regula la tasa general de la
ganancia y los llamados precios de produccion que ella
determina, se basa, como se verd mds adelante, en esta
diferencia entre valor y precio de costo de la mercancia y en
la posibilidad, que surge de ello, de vender la mercancia con
ganancia y por debajo de su valor.

El limite minimo del precio de venta de la mercancia
estd dado por su precio de costo. Si se la vende por debajo
de su precio de costo, entonces los componentes gastados
del capital productivo no pueden reponerse por completo a
partir del precio de venta. Si este proceso contintia, desa-
parece el valor de capital adelantado. Ya desde este punto
de vista el capitalista se inclina a considerar al precio de
costo como el verdadero valor intrinseco de la mercancia,
puesto que es el precio necesario para la mera conservacion
de su capital. Pero a ello se agrega que el precio de costo
de la mercancia es el precio de compra que el propio capi-
talista ha pagado por su produccién, es decir el precio de
compra determinado por su propio proceso de produccion.
Por eso, el excedente de valor o plusvalor realizado en la
venta de la mercancia se le aparece al capitalista como
excedente del precio de venta de ésta por encima de su
valor, en lugar de como excedente de su valor por encima
de su precio de costo, tal como si el plusvalor encerrado
en la mercancia no se realizara mediante su venta, sino
que surgiera de la propia venta. Ya hemos ilustrado con
mayor detalle esta ilusién en el libro 1, cap. 1v, 2 (Contra-
dicciones de la férmula general del capital),® pero volve-
mos aqui por un instante a la forma en que la reafirman
Torrens y otros como si constituyera un progreso de la
economia politica con respecto a Ricardo.

“El precio natural, consistente en el costo de producciéon
o, en otras palabras, en el gasto de capital efectuado en la
produccion o fabricacidon de la mercancia, no puede incluir
la ganancia . . . Si en cl cultivo de sus campos, un arrenda-

5 Cfr. libro 1, cap. xviI, pp. 571/561 y ss.*

® Véase, en nuestra edicidn, t. 1, vol. 2, pp. 668-670.,
" Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, p. 190 y ss.: “Con-
tradicciones de la férmula general”.
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tario gasta 100 quarters de grano, a cambio de los cuales
recibe 120 guarters, los 20 quarters, en cuanto excedente
del producto por encima de sus gastos, constituyen su ga-
nancia; pero seria absurdo calificar a este excedente o
ganancia como parte de sus gastos ... El fabricante gasta
cierta cantidad de materias primas, herramientas [...] y
medios de subsistencia para el trabajo, obteniendo a cambio
una cantidad de mercancia terminada. Esta mercancia ter-
minada debe poseer un valor de cambio mas elevado que
las materias primas, herramientas y medios de subsistencia
en virtud de cuyo adelanto ella ha sido obtenida”. De alli
concluye Torrens que el excedente del precio de venta por
encima del precio de costo, o sea ¢l beneficio, surge del
hecho de que los consumidores, “por intercambio inmediato
o mediato (circuitous), dan cierta porcion de todos los
ingredientes del capital mayor que lo que cuesta su
produccién”.®

En efecto, el excedente por encima de una magnitud
dada no puede constituir una parte de esa magnitud, y por
consiguiente la ganancia, el excedente del valor de las
mercancias por encima de los desembolsos del capitalista,
tampoco puede constituir una parte de esos desembolsos.
Por tanto, si en la formacién del valor mercantil no entra
ningtn otro elemento que el adelanto de valor del capitalista,
no es posible comprender cémo ha de salir de la produccion
mayor valor que el que ingres6 en ella, salvo que se cree
algo de la nada. Pero Torrens sélo elude esta creacion a
partir de la nada al transferirla de la esfera de la produccion
de mercancias a la esfera de la circulacion mercantil. La
ganancia no puede surgir de la produccion, dice Torrens,
pues de lo contrario ya estaria contenida en los costos de la
produccién, y en consecuencia no seria un excedente por
encima de esos costos. La ganancia no puede surgir del
intercambio de mercancias, le replica Ramsay, si no ha
existido ya antes del intercambio mercantil.!'"®! La suma
de valor de los productos intercambiados no se modifica,
evidentemente, en virtud del intercambio de los productos
cuya suma de valor es ella. Sigue siendo la misma tanto
después como antes del intercambio. Notese aqui que

6 R. Torrens, An Essay on the Production of Wealth, Londres,
1821, pp. 51-53, 349.
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Malthus se remite expresamente a la autoridad de To-
rrens,” aunque él mismo explica de otra manera —o, mejor
dicho, no explica— la venta de las mercancias por encima
de su valor, puesto que todos los argumentos de esta
especie, de hecho, desembocan infaliblemente en el peso
negativo del flogisto, celebérrimo en su momento.*®

Dentro de un régimen social dominado por la pro-
duccién capitalista, también el productor no capitalista
se halla dominado por las concepciones capitalistas. En su
altima novela, Les paysans, Balzac, en general excelente
por su profunda comprension de las situaciones reales,
describe acertadamente como el pequefio campesino, para
conservar el favor de su usurero, realiza para éste en forma
gratuita toda clase de trabajos, creyendo que con ello no
le regala nada, porque su propio trabajo no le cuesta a él
mismo ningin desembolso en efectivo. El usurero, por
su parte, mata de este modo dos péjaros de un tiro. Se
ahorra un desembolso en efectivo por salarios, y enreda
méas y mas profundamente en la telaraila de la usura al
campesino, a quien el abstenerse de trabajar en su propio
campo arruina progresivamente.

La representacion, conceptualmente vacia, de que el
precio de costo de la mercancia constituye su valor real,
mientras que el plusvalor surge de la venta de la mercan-
cia por encima de su valor, es decir que las mercancias se
venden a sus valores cuando su precio de venta es igual
a su precio de costo, o sea al precio de los medios de pro-
duccién consumidos en ellas mas el salario, esa represen-
tacién ha sido ‘proclamada a los cuatro vientos por Proud-
hon, con su habitual charlataneria seudocientifica, como
un recién descubierto secreto del socialismo. Esta reduc-
cion del valor de las mercancias a su precio de costo cons-
tituye, de hecho, el fundamento de su banco popular.i'”
Hemos explicado anteriormente que es posible representar
los diversos componentes de valor del producto en partes
proporcionales del propio producto. Por ejemplo (libro 1,
cap. vir, 2, pp. 211/203),2 si el valor de 20 libras de hila-
do es de 30 chelines —a saber, 24 chelines de medios de
produccion, 3 chelines de fuerza de trabajo y 3 chelines

* Malthus, Deﬁnitions in Political Economy, Londres, 1853,
pp. 70, 71.

N

* Véase, en esta edicion, ta[,vol 1, pp. 265-266.

44

de plusvalor— es posible representar ese plusvalor en '/,,
del producto — 2 libras de hilado. Si ahora se venden las
20 libras de hilado a su precio de costo, a 27 chelines, el
comprador recibira gratis 2 libras de hilado, o bien se ha-
bra vendido la mercancia en '/,, por debajo de su valor;
pero el obrero habra efectuado, tanto antes como ahora,
su plustrabajo, s6lo que para el comprador de! hilado en
lugar de hacerlo para €l productor capitalista del mismo.
Seria totalmente erréneo presuponer que si todas las mer-
cancias se vendiesen a sus precios de costo el resultado
seria efectivamente el mismo que si todas se vendiescn por
encima de sus precios de costo, pero a sus valores. Pues
incluso si en todas partes se equiparasen el valor de la
fuerza de trabajo, la duracién de la jornada laboral y el gra-
do de explotacién del trabajo, en los valores de las diver-
sas clases de mercancias se hallarian contenidas cantidades
de plusvalor totalmente disimiles, segin la diferente com-
posicion orginica de los capitales adelantados para su
produccién.®

8 “Estando dado el valor de la fuerza de trabajo y siendo
igualmente grande el grado de explotacién de la misma, las masas
de valor y plusvalor producidas por diversos capitales estaran en
razén directa a las magnitudes de las partes variables de esos
capitales, esto es, a sus partes convertidas en fuerza de trabajo
viva.” (Libro 1, cap. X, pp. 312/303.) *

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, p. 372.
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CAPITULO 11
LA TASA DE GANANCIA 2

La férmula general del capital es D -M - D’; es decir,
que se vuelca a la circulacién una suma de valor para
extraer de =lla una suma de valor mayor. El proceso que
genera esa suma de valor mayor es la produccién capita-
lista; el proceso que la realiza es la circulacién del capital.
El capitalista produce la mercancia no por la mercancia
misma, no por su valor de uso ni para su consumo perso-
nal. El producto que interesa en realidad al capitalista no
es el propio producto palpable, sino el excedente de valor
del producto por encima del valor del capital consumido
en él. El capitalista adelanta el capital global sin tener en
cuenta el diferente papel que desempefian sus componen-
tes en la produccién del plusvalor. Adelanta de igual ma-
nera todos esos componentes no sdlo para reproducir el
capital adelantado, sino para producir un excedente de va-
lor por encima del mismo. Sélo puede transformar en valor
mayor el valor del capital variable que adelanta, si lo
intercambia por trabajo vivo, si explota trabajo vivo. Pero
sélo puede explotar el trabajo, si adelanta al mismo tiem-
po las condiciones para la efectivizacién de ese trabajo:
medios de trabajo y objeto de trabajo, maquinaria y ma-
teria prima; es decir, haciendo que una suma de valor que
se halla en su poder adopte la forma de condiciones de
produccién; del mismo modo que, en general, s6lo es un
capitalista, s6lo puede llevar a cabo el proceso de explo-

* En el manuscrito (1, p. 41) este texto lleva como titulo el de
Nachtrag (Observaciones complementarias). (V. R 890/1.)
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tacién del trabajo por el hecho de que, en cuanto propie-
tario de las condiciones de trabajo, se opone al obrero en
cuanto mero propietario de la fuerza de trabajo. Ya hemos
sefialado con anterioridad, en el primer libro,® que es pre-
cisamente la posesiéon de estos medios de produccién por
parte de los no trabajadores lo que convierte a los traba-
jadores en asalariados, y a los no trabajadores en capi-
talistas.

Al capitalista lc da lo mismo considerar que él adelanta
el capital constantc para extraer del capital variable una
ganancia, o que adelanta el capital variable para valorizar el
capital constante; que desembolsa dinero en salarios a fin
de conferir un valor més elevado a las maquinas y a la
materia prima, o que adelanta el dinero en maquinaria
y materia prima para poder explotar el trabajo. Pese a
que sblo la parte variable del capital crea plusvalor, lo
crea con la condicién de que también se adelanten las
otras partes, las condiciones de produccion del trabajo.
Puesto que el capitalista sélo puede explotar el trabajo
mediante el adelanto del capital constante y como sélo
puede valorizar el capital constante mediante el adelanto
del capital variable, uno y otro coinciden en forma equi-
tativa en su reprcsentacion, y ello tanto mds por cuanto
el grado verdadero de su ganancia estd determinado no
por la relacién con el capital variable, sino con el capital
global, no por la tasa del plusvalor, sino por la tasa de la
ganancia, la cual, como veremos, puede seguir siendo
la misma pero no obstante expresar diferentes tasas del
plusvalor.

Entre los costos del producto se incluyen todos sus
componentes de valor, que han sido pagados por el capi-
talista, o a cambio de los cuales ha volcado un equiva-
lente en la produccién. Esos costos deben reponerse para
que el capital simplemente se conserve, 0 sea para que se
reproduzca en su magnitud originaria,

El valor contenido en la mercancia es igual al tiempo
de trabajo que cuesta su produccién, y la suma de ese
trabajo consta de trabajo pago y trabajo impago. Para el
capitalista, en cambio, los costos de la mercancia sélo
consisten en la parte del trabajo objetivado en ella por

la cual ha pagado. El plustrabajo contenido en la mercan-

* Véase, en nuestra edicién, t. 1, vol. 1, p. 182, vol. 2, pp. 439,
701-702, 754, y vol. 3, pp. 892-895. '
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cia no le cuesta nada al capitalista, aunque al obrero le
cuesta trabajo, asi como le cuesta trabajo el trabajo remu-
nerado, y pese a que, al igual que este Gltimo, crea valor
y entra en la mercancia como elemento creador de valor.
La ganancia del capitalista proviene de que tiene para
vender algo por lo cual no ha pagado nada. El plusvalor,
o en su caso la ganancia, consiste precisamente en el exce-
dente del valor mercantil por encima de su precio de costo,
es decir en el excedente de la suma global de trabajo
contenido en la mercancia por encima de la suma de tra-
bajo remunerado contenido en ella. De este modo, el
plusvalor, cualquiera que sea su origen, es un excedente
por encima del capital global adelantado. Este exce-
dente se halla, por ende, con el capital global en una relacién

que se expresa mediante la fraccidn , donde C sig-

nifica el capital global. Obtenemos asi la tasa de ganancia

v v v
LA L , a diferencia de Ia tasa del plusvalor bl

C c+v v

La tasa del plusvalor medida segln el capital variable
se denomina tasa del plusvalor; la tasa del plusvalor me-
dida segiin el capital global se denomina tasa de ganancia.
Se trata de dos mediciones diferentes de la misma mag-
nitud, las cuales, a causa de la diversidad de los patrones
de medida, expresan a la vez diversas proporciones o re-
laciones de esa misma magnitud.

De la transformaci6n de 1a tasa de plusvalor en tasa de
ganancia debe deducirse la transformacién del plusvalor
en ganancia, y no a la inversa. Y de hecho se ha partido
historicamente de la tasa de la ganancia. El plusvalor
y la tasa del plusvalor son, relativamente hablando, lo
invisible y lo esencial que hay que investigar, mientras que
la tasa de ganancia, y por ende la forma del plusvalor en
cuanto ganancia, se revelan en la superficie de los fend-
menos.

En lo que al capitalista individual respecta, esta claro
que lo dnico que le interesa es la relacion entre el plus-
valor o el excedente de valor al cual vende sus mercan-
cias, con el capital global adelantado para la produccién
de la mercancia; mientras que la relacién determinada
entre ese excedente y los componentes particulares del ca-
pital, asi como su conexién interna con ellos, no sélo no le
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interesa, sino que esta interesado en engafiarse a si mismo
acerca de esa relaciéon determinada y de esa conexién interna.

Aunque el excedente del valor de la mercancia por en-
cima de su precio de costo se origina en el proceso directo
de la produccidn, sélo se realiza en el proceso de la cir-
culacién, y adquiere la apariencia de emanar del proceso
de la circulacién tanto mds ficilmente por cuanto en la
realidad, dentro de la competencia, en el mercado real,
depende de las condiciones del mercado el que ese exce-
dente se realice o no, y en qué grado. No es necesario plan-
tear aqui que cuando una mercancia se vende por encima
o por debajo de su valor, s6lo se verifica una distribucién
diferente del plusvalor, y que esa distribucién diferente,
esa relaciéon modificada, en la cual diferentes personas se
reparten el plusvalor, en nada modifica la magnitud ni la
naturaleza del plusvalor.  En el proceso real de la circu-
lacién no sélo ocurren las transformaciones que hemos con-
siderado en el libro 1, sino que coinciden con la compe-
tencia real, con la compra y la venta de las mercancias
por encima o por debajo de su valor, de modo que para
el capitalista individual el plusvalor realizado por ¢l mismo
depende tanto de la logreria reciproca como de la explo-
tacién directa del trabajo.

En el proceso de la circulacion ejerce un influjo, ade-
mas del tiempo de trabajo, el tiempo de circulacién, que
de ese modo restringe la cantidad de plusvalor realiza-
ble en un lapso determinado. Aun hay otros factores deri-
vados de la circulacion que intervienen decisivamente en el
proceso dirccto de produccién. Tanto este proceso como
el de la circulacién se inter-enetran constantemente, se
entremezclan y con ello falsean permanentemente sus ras-
gos diferenciales caracteristicos. Como se ha demostrado
anteriormente, la produccion del plusvalor, asi como del
valor en general, adquiere nuevas determinaciones en el
proceso de la circulacidn; el capital recorre el ciclo de sus
transformaciones; por dltimo sale, por asi decirlo, de su
vida orgédnica interna para entrar en relaciones vitales
exteriores, en relaciones en las cuales no se enfrentan el
capital y el trabajo, sino el capital con el capital, por una
parte, mientras que por la otra se contraponen los indivi-
duos simplemente como compradores y vendedores; el
tiempo de circulaciéon y el tiempo de trabajo entrecruzan
sus trayectorias, y de ese modo pareciera que ambos por
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igual determinan el plusvalor; la forma originaria, en la
cual se enfrentan el capital y el trabajo asalariado, resulta
encubierta por la intromision de relaciones aparentemente
independientes de ella; el propio plusvalor aparece no
como producto de la apropiacién de tiempo de trabajo,
sino como excedente del precio de venta de las mercan-
cias por encima de su precio de costo, por lo cual este
dltimo se presenta facilmente como su valor intrinseco
(valeur intrinséque), de modo que la ganancia aparece
como excedente del precio de venta de las mercancias por
encima de su valor inmanente.

Sin embargo, durante el proceso directo de la pro-
duccién, la naturaleza del plusvalor entra permanente-
mente en la conciencia del capitalista, como ya nos lo
mostrara su avidez de tiempo de trabajo ajeno, etc., cuando
consideramos el plusvalor. Pero: 1) El proceso directo
de la produccién mismo es sélo un factor evanescente
que se mezcla constantemente con el proceso de la circu-
lacién, tal como éste se mezcla con aquél, de modo que
la nocién acerca de la fuente de la ganancia efectuada
en el proceso de produccién, esto es, acerca de la natu-
raleza del plusvalor —nocién que durante el proceso de
produccién surge con mayor o menor claridad— aparece
a lo sumo como un factor en igualdad de condiciones
junto a la idea de que el excedente realizado provendria
‘del movimiento que no depende del proceso de la pro-
duccién, que surge de la propia circulacion, y que en con-
secuencia pertenece al capital independientemente de su
relacién con el trabajo. Pues hasta economistas modernos
como Ramsay, Malthus, Senior, Torrens, etc., citan estos
fenémenos de la circulacién como pruebas directas de que
el capital, en su mera existencia de cosa, al margen de
esa relacién social con el trabajo en la cual es precisa-
mente capital, constituiria una fuente auténoma del plus-
valor ademés del trabajo y al margen de éste. 2) Bajo
el rubro de los costos, dentro del cual cae el salario al
igual que el precio de la materia prima, el desgaste de
la maquinaria, etc., la extorsién del trabajo impago sélo
aparece como ahorro en el pago de uno de los articulos
que entran en los costos, sdlo figura como un pago més
reducido por una determinada cantidad de trabajo; exac-
tamente de la misma manera en que también se ahorra
si se compra mds barata la materia prima, o si se reduce el
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desgaste de la maquinaria. De esta manera, la expoliacion
de plustrabajo pierde su caricter especifico; se oscurece su
relacion especifica con el plusvalor; y esto se fomenta y
se facilita mucho, como se demostrara en el libro 1, sec. vi,2
mediante la representacién del valor de la fuerza de tra-
bajo bajo la forma del salario.

Al aparecer todas las partes del capital como fuentes
por igual del valor excedente (ganancia), se mistifica la
relacion del capital. ‘

Sin embargo, la manera en que, mediante la transicion
a través de la tasa de ganancia, el plusvalor se convierte y
adopta la forma de la ganancia, no es més que el desa-
rrollo ulterior de la inversién de sujeto y objeto que ya se
verifica durante el proceso de produccion. Ya hemos visto
alli cémo todas las fuerzas productivas subjetivas del tra-
bajo se presentaban como fuerzas productivas del capital.b
Por una parte, el valor, el trabajo pretérito, que domina
al trabajo vivo, se personifica en el capitalista; por otra
parte, y a la inversa, el obrero aparece como una fuerza
de trabajo meramente objetiva, como una mercancia. De
esta relacién distorsionada surge necesariamente, ya en la
misma relacién simple de produccidn, la idea correspon-
dientemente distorsionada, una conciencia traspuesta que
las transformaciones y modificaciones del proceso de circu-
lacién propiamente dicho prosiguen desarrollando.

Tal como puede estudiarse en el caso de la escuela

_de Ricardo, es una tentativa por entero errada la de tra-
tar de presentar las leyes de la tasa de ganancia directa-
mente como leyes de la tasa de plusvalor o viceversa. En
la mente del capitalista, ambas no se distinguen entre si,

como es natural. En la expresion el plusvalor se mide

por el valor del capital global que ha sido adelantado
para su produccién, y que en esa produccion ha sido
totalmente consumido, en una parte, y sblo empleado,

en otra. De hecho, la relacion expresa el grado de

valorizacién de todo el capital adelantado, es decir con-
siderdndolo de acuerdo a la conexién conceptual, intrin-

® Véase en nuestra edicién, t. 1, vol. 2, pp. 651-660.
® Ibid. p. 405. '
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seca, y a la naturaleza del plusvalor, ¢ indica cuél es la
relacion entre la magnitud de la variacién del capital va-
riable y la magnitud del capital global adelantado.

En si y para si, no hay una relacién interna —por lo
menos que sea directa— entre la magnitud de valor del
capital global y la magnitud del plusvalor. Conforme a
sus elementos materiales, el capital global menos el capital
variable, es decir el capital constante, estd integrado por
las condiciones materiales para la efectivizacion del tra-
bajo: los medios de trabajo y el material de trabajo. Para
que determinada cantidad de trabajo se efectivice en mer-
cancias, y por ende también constituya valor, se requiere
determinada cantidad de material de trabajo y de medios
de trabajo. Segiin el caracter particular del trabajo agre-
gado, se establece una relacion técnica determinada entre
la cantidad de trabajo y la cantidad de medios de pro-
duccidn a los cuales ha de agregarse ese trabajo vivo. Por
consiguiente, en tal medida se instaura también una rela-
cién determinada entre la cantidad de plusvalor o de plus-
trabajo y la cantidad de medios de produccién. Por ejem-
plo, si el trabajo necesario para la produccion del salario
asciende a 6 horas diarias, el obrero tendrd que trabajar

12 horas para efectuar 6 horas de plustrabajo, para ge-

nerar un plusvalor del 100 %. En las 12 horas consume
el doble de medios de producciéon que en las 6 horas. Pero
no por eso el plusvalor que agrega en las 6 horas guarda
relacién directa alguna con el valor de los medios de
produccion utilizados en las 6 o siquiera en las 12
horas. Ese valor resulta totalmente indiferente aqui; todo
lo que importa es la cantidad técnicamente necesaria. Es
indiferente por entero que la materia prima o el medio
de trabajo sean baratos o caros, con tal de que posean el
valor de uso requerido y se hallen disponibles en la pro-
porcién técnicamente prescrita con el trabajo vivo que
hay que absorber. Pero si sé que en una hora se hilan
x libras de algodon que cuestan a chelines, entonces natu-
ralmente también sabré que en 12 horas se hilan 12 x
libras de algodén = 12a chelines, y puedo calcular en-
tonces la relacién del plusvalor con el valor de las 12, asi
como con el de las 6. Pero la relacion entre el trabajo
vivo y el valor de los medios de produccion sélo entra en
consideracién aqui en tanto a chelines sirve como un nom-
bre que designa x libras de algodén; porque una cantidad
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determinada de algodén tiene un precio determinado y
por ello, a la inversa, también un precio determinado puede
servir como indice para una cantidad determinada de
algodén, mientras no se modifique el precio del algodon.
Si sé que para apropiarme de 6 horas de plustrabajo debo
hacer trabajar 12 horas, es decir que debo tener preparado
algodén para 12 horas y conozco el precio de esa cantidad
de algodén requerida para 12 horas, entonces existir, a
través de un rodeo, una relacion entre el precio del algodén
(en cuanto indice de la cantidad necesaria) y el plusvalor.
Pero, a la inversa, a partir del precio de la materia prima
jamas podré extraer conclusiones acerca de la cantidad de
la materia prima que puede hilarse, por ejemplo, en una
hora, y no en 6. En consecuencia, no existe una relacién
interna y necesaria entre el valor del capital constante, y
por lo tanto tampoco entre el valor del capital global
(=c + v) y el plusvalor.

Si la tasa del plusvalor es conocida y su magnitud estd
dada, la tasa de ganancia no expresara otra cosa que lo
que es en efecto: otra medicién del plusvalor, su medicién
segtn el valor del capital total, en lugar de hacerlo seglin
el valor de la parte de capital de la cual proviene directa-
mente por su intercambio por trabajo. Pero en la realidad
(es decir, en el mundo de los fenémenos), las cosas apa-
recen invertidas. El plusvalor esta dado, pero lo estd como
excedente del precio de venta de la mercancia por encima
de su precio de costo, con lo cual queda en el misterio
de dénde proviene este excedente, si de la explotacién del
trabajo en el proceso de produccién, de embrollar a los
compradores en el proceso de la circulacion, o de ambas
cosas. Lo que estad dado ademas es la relacién entre este
excedente y el valor del capital global, o la tasa de ganan-
cia. El célculo de este excedente del precio de venta por
encima del precio de costo con respecto al valor del capital
global adelantado es sumamente importante y natural, ya
que de ese modo se halla, de hecho, el guarismo de la
proporcién en que se ha valorizado el capital global, o
sea su grado de valorizacién. Si partimos de esta tasa de
ganancia, en modo alguno podremos deducir una relacién
especifica entre el excedente y la parte del capital desem-
bolsada en salario. En un capitulo posterior? veremos las

* Marx se refiere aqui a lo que hoy conocemos por Teorias del
plusvalor. Véase MEW, t. xxvlI, parte 3, pp. 25-28.
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graciosas cabriolas que da Malthus cuando trata de alcan-
zar, por este camino, el secreto del plu: valor y la relacién
especifica del mismo con la parte variable del capital. Lo
que presenta la tasa de ganancia como tal es, antes bien,
una relacién uniforme entre el excedente y partes de igual
magnitud del capital. que desde este punto de vista no
presenta diferencia interna alguna, salvo la existente entre
capital fijo y circulante. Y esta diferencia sélo existe porque
se calcula doblemente el excedente. En primer lugar, como
magnitud sencilla: como excedente sobre el precio de
costo. En esta su primera forma, todo el capital circulante
entra en el precio de costo, mientras que del capital fijo
sélo entra en ese precio el desgaste. Ademas, y en segundo
lugar: la relacion entre ese excedente de valor y el valor
global del capital adelantado. Aqui entra en el cdmputo
tanto €l valor de todo el capital fijo como el del capital
circulante. Por lo tanto, el capital circulante entra ambas
veces de la misma manera, mientras que el capital fijo lo
hace en una ocasién de una manera diferente, y en la otra
de la misma manera que el capital circulante, De este modo,
la diferencia entre capital fijo y circulante se nos impone
como la Gnica existente aqui. ‘

En consecuencia, el excedente, cuando, para decirlo
a la manera de Hegel, se retrorrefleja en si mismo a partir
de la tasa de ganancia o, de otro modo, el excedente,
caracterizado més exactamente por la tasa de ganancia, se
presenta como un excedente que el capital produce en

. forma anual o en un perfodo de circulacién determinado,

més alla de su propio valor.

Pese a que la tasa de ganancia difiere numéricamente
de la tasa del plusvalor, mientras que el plusvalor y la
ganancia son, de hecho, lo mismo y ademdas numérica-
mente idénticos, la ganancia es no obstante una forma

" trasmutada del plusvalor, una forma en la cual se vela y

extingue el origen y el misterio de la existencia de éste.
En los hechos la ganancia es la forma en la cual se mani-
fiesta el plusvalor, y este tltimo sélo puede ser deducido
por andlisis a partir de la primera. En el plusvalor queda
al descubierto la relacion entre capital y trabajo; en la
relacion entre capital y ganancia, es decir entre el capital
y el plusvalor —tal como éste aparece, por una parte, COmo
excedente por encima del precio de costo de la mercancfa,
realizado en el proceso de la circulacién, y por la otra como
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excedente mas exactamente determinado en virtud de su
relacion con el capital global—, se presenta el capital como
relacién consigo mismo, una relacion en la cual se distingue,
como suma originaria de valor, de un valor nuevo puesto
por €l mismo. Que el capital engendra este valor nuevo
durante su movimiento a través del proceso de la produc-
cioén y del proceso de la circulacién, es algo que se halla en
la conciencia. Pero el modo como ocurre esto se halla
envuelto en misterio y parece provenir de cualidades
ocultas, que le son inherentes.

Cuanto més sigamos el proceso de valorizacién del
capital, tanto mas se mistificara la relacion del capital, y
tanto menos se develard el misterio de su organismo
interno.

En esta seccién, la tasa de ganancia difiere numérica-
mente de'la tasa del plusvalor; en cambio se ha tratado a
la ganancia y al plusvalor como la misma magnitud numé-
rica, s6lo que bajo una forma diferente. En la seccién
siguiente veremos c6mo prosigue la enajenacién'#! y cémo
s€ presenta la ganancia como una magnitud también numé-
ricamente diferente del plusvalor.
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CAPiTULO 1II

RELACION ENTRE LA TASA DE GANANCIA
Y LA TASA DE PLUSVALOR

Tal como lo hemos puesto de relieve al término del
capitulo precedente —y tal como, en general, lo hacemos
en toda esta seccién primera— suponemos aqui que la
suma de la ganancia que recae en un capital dado es igual
a la suma total del plusvalor producido por medio de
ese capital en un lapso de circulacién dado. Por consi-
guiente prescindimos, por ahora, de la circunstancia de
que ese plusvalor se escinde, por una parte, en diversas
subformas (interés del capital, renta de la tierra, impuestos,
etc.), y que, por la otra, en la mayor parte de los casos
no coincide en modo alguno con la ganancia, tal como el
capitalista se la apropia en virtud de la tasa media general
de ganancia, de la cual hablaremos en la seccién segunda.

En la medida en que se equipara cuantitativamente la
ganancia al plusvalor, su magnitud, y la magnitud de la
tasa de ganancia, estard determinada por las relaciones
entre simples magnitudes numéricas, dadas o determinables
en cada caso particular. En consecuencia, por ahora la
investigacion se mueve en un terreno puramente mate-
matico.

Conservaremos la nomenclatura empleada en los dos
libros anteriores. El capital global C se divide en capital
constante ¢ y capital variable v, y produce un plusvalor pv.
A la relacién entre este plusvalor y el capital variable

v .
adelantado, es decir a , la denominamos tasa del
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. v

plusvalor y la designamos con pv”. Por Io tanto, i v,
v

y consiguientemente pv = pv’v. Si en lugar de referir

este plusvalor al capital variable se lo refiere al capital

global, se denominard ganancia (g) y la relaci6n entre el

plusvalor pv y el capital global C, o sea e , se denomi-

naré tasa de ganancia g’. Tenemos en consecuencia:
, pv  pv
g = _——
C c+v
y remplazando a pv por su valor pv’ v arriba hallado, ten-
dremos

v v
g =pv =pv ,
C c+v
ecuacion que puede expresarse en la siguiente proporcion:
g :pv=v:C;
la tasa de ganancia es a la tasa de plusvalor como el capital
variable al capital global.

De esta proporcién se desprende que g’, la tasa de
ganancia, es siempre menor que pv’, la tasa de plusvalor,
porque v, el capital variable, es siempre menor que C,
suma de v + ¢, de los capitales variable y constante; salvo
el caso tnico, y pricticamente imposible, en que v = C,
es decir aquel en el cual el capitalista no adelantaria
capital constante alguno, ningiin medio de produccién, sino
solamente salario.

Sin embargo, en nuestra investigacién entran ain en
consideracion una serie de otros factores que influyen deci-
sivamente sobre la magnitud de ¢, v y pv, y que por ello
deben mencionarse brevemente.

Primero, el valor del dinero. Podemos considerarlo
siempre constante.

Segundo, la rotacién. Por ahora dejaremos a este factor
totalmente fuera de consideracién, ya que su influencia
sobre la tasa de ganancia se trata en particular en un
capitulo posterior. {F.E.— Anticipemos aqui solamente

7 v P .
un punto: que la férmula g’ = pv’ — sélo es estrictamente
correcta cuando se aplica a un solo periodo de rotacién del

capital variable, pero que la corregimos para la rotacién
anual sustituyendo pv’, la tasa simple del plusvalor, por
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pv’ n, la tasa anual del plusvalor, siendo n el numero de
rotaciones del capital variable en el término de un afio
(véase libro 11, cap. xv1, 1).2}

Tercero, se considera la productividad del trabajo, cuya
influencia sobre la tasa del plusvalor se ha planteado en
forma expresa en el libro 1, seccién Iv. Pero asimismo
puede ejercer una influencia directa sobre la tasa de ganan-
cia, por lo menos de un capital individual, cuando
este capital individual (tal como lo desarrolla el libro 1,
cap. X, pp. 323/314)® opera con una productividad mayor
que la productividad social media, presentando sus pro-
ductos con un valor mas bajo que el valor social medio de
esa misma mercancia, con lo cual realiza una ganancia
extraordinaria. Pero no consideraremos ain aqui este caso,
puesto que también en esta seccién partimos todavia de la
suposiciéon de que las mercancias se producen en condi-
ciones socialmente normales y se venden a sus valores.
Partimos, pues, en cada caso singular, de la suposicién
de que la productividad del trabajo permanece constante.
En los hechos, 1a composicién de valor del capital inver-
tido en un ramo de Ia industria —es decir, una relacién
determinada entre el capital variable y el capital cons-
tante— expresa en todos los casos un grado determinado
de productividad del trabajo. En consecuencia, en cuanto
esta relacion experimenta una modificacién de una manera
diferente a la que se produce por la mera modificacién de
valor de los componentes materiales del capital constante,
o por modificacién del salario, también la productividad
del trabajo debe haber sufrido una modificacién, y por
ello hallaremos bastante a menudo que las modificaciones
que se operan con los factores ¢, v, y pv encierran asimismo
modificaciones de la productividad del trabajo.

Otro tanto vale para los tres factores restantes: dura-
cién de la jornada laboral, intensidad del trabajo y salario.
Su influencia sobre la masa y la tasa del plusvalor ha sido
detalladamente desarrollada en el primer libro.c Por lo tanto
es comprensible que, aunque para simplificar partamos
siempre del supuesto de que esos tres factores permanecen
constantes, sin embargo las modificaciones que se efectiian

* Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 4, p. 359 y ss.
b Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 2, pp. 384-385.
¢ Véase, en nuestra edicion, t. 1, vol. 2, pp. 629-643.
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con v y pv pueden implicar asimismo cambios en la mag-
nitud de estos sus factores determinantes. Y entonces sélo
es menester recordar brevemente que el salario influye
sobre la magnitud del plusvalor y el nivel de la tasa de
plusvalor de manera inversa que la duracion de la jornada
laboral y la intensidad del trabajo; que el acrecentamiento
del salario reduce el plusvalor, mientras que la prolongacion
de la jornada laboral y el aumento de la intensidad del
trabajo lo acrecientan.

Supongamos, por ejemplo, que un capital de 100 pro-
duce, con 20 obreros que trabajan diez horas y con un
salario semanal global dc 20, un plusvalor de 20, tendremos
que:

80. + 20, + 20,,; pv =100%, ¢ =20 %

Supongamos que la jornada laboral se prolonga, sin
aumento de salarios, a 15 horas; el producto de valor global
‘de los 20 obreros aumentard de esa manera de 40 a 60
(10 : 15 = 40 : 60); puesto que v, el salario pagado, sigue
siendo el mismo, el plusvalor aumentard de 20 a 40 y
tendremos que:

80. + 20, + 40,,; pv' =200%, g =40 %

Si por otra parte, con una jornada laboral de diez horas,
el salario disminuye de 20 a 12, tendremos un producto de
valor global de 40 como al principio, pero se distribuira
de otra manera; v disminuird a 12, por lo cual dejard el
residuo de 28 para pv. Tendremos e¢ntonces:

28
80+ 12, + 28, pv =233V3 %, g’ = 53 =30"/,,%.

Vemos entonces que tanto la prolongacién de la jor-
nada laboral (o, lo que es lo mismo, el aumento de la
intensidad del trabajo) como la disminucién del salario
acrecientan la masa, y por ende la tasa, del plusvalor; a la
inversa, manteniendo constantes las demds circunstancias,
un aumento del salario harfa disminuir la tasa del plusvalor.
Por lo tanto, si-aumenta v por aumento de salarios, no
expresa una cantidad de trabajo acrecentada, sino sola-
mentc pagada a un precio mas caro; pv’ y g’ no aumentan,
sino que disminuyen.

Ya se ve aqui que no pueden producirse modificaciones
de la jornada laboral, la intensidad del trabajo ni del
salario sin una simultdnea modificaciéon de v y pv y de su
relacion, vale decir también de pv’, la relacién entre pv y
¢ + v, el capital global; y resulta igualmente claro que las
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modificaciones de la relacién entre pv y v implican igual-
mente cambios en por lo menos una de las tres condiciones
de trabajo mencionadas.

Aqui se revela precisamente la relacion orgénica par-
ticv.!ar entre el capital variable y ¢l movimiento del capital
global y su valorizacion, asi como su diferencia con res-
pec.o al capital constante. El capital constante, en la
medida en que entra en consideraciéon la formacion de
valor, sdlo es importante a causa del valor que posee, siendo
totalmente indiferente para la formacién de valor el que
un capital constante de £ 1.500 represente 1.500 toncla-
das de hierro a £ 1 la tonelada 6 bien 500 toneladas de
hierro a £ 3 cada una. La cantidad de los materiales
reales que representa su valor es totalmente indiferente
para la formacion de valor y para la tasa de la ganancia,
que varia en forma inversamente proporcional con ese valor,
sin importar cual es la relacidn existente entre al aumento o
disminucién del valor del capital constante y la masa de los
valores materiales de uso que representa.

Completamente diferente es la situacién en el caso
del capital variable. Lo que importa en primera instancia
no es el valor que tiene, el trabajo que se halla objetivado
en él, sino ese valor como mero indice del trabajo global
que pone en movimiento y que no se halla expresado en
€l; el trabajo global, cuya diferencia respecto al trabajo
que en él mismo se expresa —y que, por ende, ha sido
remunerado—, en otras palabras, cuya parte creadora de
plusvalor es, precisamente, tanto mayor cuanto menor
sea el trabajo. contenido en él mismo. Supongamos que una
jornada de trabajo de 10 horas es igual a 10 chelines =
= 10 marcos. Si el trabajo necesario, que repone el
salario, vale decir el capital variable, es = 5 horas = 5
chelines, entonces el plustrabajo serd — 5 horas = 5 cheli-
nes; si el primero es = 4 horas — 4 chelines, entonces el
plustrabajo serd — 6 horas y el plusvalor = 6 chelines.

Por consiguicnte, no bien la magnitud de valor del capi-
tal variable deja de ser el indice de la cantidad de trabajo
por €l puesto en movimiento, o mejor dicho apenas se
modifica la medida de ese mismo indice, s¢ modificara
asimismo la tasa del plusvalor en sentido contrario y en
proporcién inversa.
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Pasemos ahora a aplicar la ecuacién anterior de la

. v . .
tasa de ganancia g’ —= pv’ ol a los diversos casos posibles.

Modificaremos sucesivamente el valor de los diversos

14 . . .
factores de pv’ < y verificaremos la influencia de esas

modificaciones sobre la tasa de ganancia. Obtendremos
asi diversas series de casos que podremos considerar como
circunstancias influyentes sucesivamente modificadas de un
mismo capital o bien como diversos capitales, simultinea-
mente coexistentes y tomados para su comparacion, por
ejemplo en diversos ramos de la industria o en diferentes
paises. Por ello, si la concepcién de algunos de nuestros
ejemplos como estados cronolégicamente sucesivos de un
mismo capital pareciera forzada o pricticamente imposible,
esa objecion desaparecerd no bien se los entienda como
una comparacién entre capitales independientes.

v
Separemos entonces el producto pv’ rel en sus dos

v .
factores pv’ y -(—:; trataremos primero a pv’ como constante

y examinaremos los efectos de las posibles variaciones de

v LV
E; supondremos luego constante la fraccion < y haremos
que pV’ recorra las variaciones posibles; finalmente supon-
dremos variables todos los factores, con lo cual agotaremos
todos los casos de los cuales pueden deducirse leyes acerca

de la tasa de ganancia.

v
I) pv’ constante el variable

Para este caso, que comprende varios subcasos, es
posible establecer una f6rmula general. Si tenemos dos
capitales C y C, con sus respectivos componentes variables
vV y vy, con una tasa de plusvalor py’ com@in a ambos y
las tasas de ganancia g’ y g’,, tendremos entonces:

’ vl v ’ 4 V1
= ; = Vv
g=p'—5; g =7

Relacionemos ahora C y C,, asi como v y v;; por ejemplo,
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C
supongamos que el valor de la fraccién El =E,yeldela

LS
fraccibon — = e, entonces C; = EC, y v, = ev. Rempla-
v

zando en la ecuacién anterior de g’,, los valores asi obte-
nidos para C, y v,, obtendremos:
ev

EC °
Pero atn podemos deducir una segunda férmula de las

dos ecuaciones anteriores, transformindolas en una pro-
porcion:

g =pv

Vi v Vi
. pV — .
c ¢ c G
Puesto que el valor de una fracciOn permanece cons-
tante si se multiplican o dividen el numerador y el denomi-

g: g =pv

. , . v Vi

nador por el mismo niimero, podemos reducir a cyV
1
a porcentajes, es decir suponer que C y C, son = 100.
Tendremos entonces 1*°! que A y o n y

MeT=T00 ¢ T 100

podremos suprimir los denominadores en la proporcion
anterior, obteniendo lo siguiente:
N « g’:g’I:v:vl; 0 sea que:

En dos capitales cualesquiera que funcionen con igual
tasa de plusvalor, las tasas de ganancia guardaran entre
si la misma relacion que las partes variables del capital,
calculadas en porcentajes con referencia a sus respectivos
capitales globales.

Estas dos férmulas comprenden todos los casos de la
variacion de L
C
Una observacién mis antes que investiguemos estos
casos en particular. Puesto que C es la suma de ¢ y v, de
los capitales constante y variable, y dado que tanto la tasa
de plusvalor como la tasa de ganancia se expresan habi-
tualmente -en porcentajes, es comodo, en general, hacer
que la suma ¢ + v sea igual a cien, vale decir, expresar
c y v en porcentajes. Tanto da para la determinacion de la
tasa (no asi de la masa) de la ganancia que digamos: un
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capital de 15.000, del cual 12.000 es capital constante y
3.000 capital variable, produce un plusvalor de 3.000; o
bien que reduzcamos ese capital a porcentajes:
15.000 C = 12.000. + 3.000, (-+ 3.000,,)
100C = 80.+ 20, (+  20,)
En ambos casos, la tasa del plusvalor es pv’ = 100 %,
y la tasa de ganancia = 20 %.

Otro tanto ocurre si comparamos entre si dos capitales;
por ejemplo, otro capital con el anterior:

12.000 C = 10.800.. + 1.200, (+ 1.200,,)
100C = 90. + 10, (+ 10,),
siendo en ambos casos pv' = 100%, g’ = 10 %, y donde
la comparacioén con el capital anterior resulta mucho mas
grafica en la forma porcentual.

Si en cambio se trata de modificaciones que tignen lugar
en un mismo capital, s6lo rara vez puede emplearse la
forma porcentual, ya que la misma casi siempre desdibuja
aquellas modificaciones. Si un capital pasa de la forma
porcentual -

80. + 20, + 20,,
a esta otra forma porcentual

90, + 10, + 10,,
no resulta posible ver si la composicion porcentual modi-
ficada 90. + 10, se origind por disminucién absoluta de v
o por aumento absoluto de ¢, o por ambos a la vez. Para
ello necesitamos poseer las magnitudes numéricas absolutas.
Pero para el examen de los siguientes casos particulares de
variacién todo depende de cdmo se ha producido esa
modificacion, si los 80. 4 20, se han convertido en
90. + 10,, digamos, al transformarse los 12.000. + 3.000,,
mediante el aumento del capital constante y manteniéndose
inalterado el capital variable, en 27.000, 4 3.000, (por-
centualmente 90. -+ 10,), o bien si han asumido esa forma
manteniéndose inalterado el capital constante y disminu-
yendo el capital variable, vale decir pasando a ser
12.000. + 1.333 V53, (porcentualmente también 90, +

+ 10,); o bien, a la postre, por modificacién de ambos"

sumandos, por ejemplo 13.500. 4 1.500, (porcentualmen-
te, una vez mas, 90. 4+ 10,). Pero examinaremos precisa-
mente todos estos casos uno tras otro, para de esa manera
renunciar a las ventajas de la forma porcentual, o sélo
tener que emplearla en segunda instancia.
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1) pv' y C constantes, v variable

Si v modifica su magnitud, C sélo puede mantenerse
inalterado si se modifica la magnitud del otro componente
de C —a saber, el capital constante c— por una suma igual,
pero en sentido opuesto a v. Si C es originariamente
80, 4+ 20, = 100, y luego v disminuye a 10, entonces C
s6lo puede permanecer = 100 si ¢ aumenta a 90; 90, 4+
+ 10, = 100. Dicho de una manera general: si v se
convierte en v = d, en v aumentado o disminuido en d,
entonces ¢ deberad convertirse en ¢ == d, debera variar en
la misma suma pero en sentido opuesto, para que se satis-
fagan las condiciones del caso presente.

Asimismo, si se mantiene constante la tasa del plusvalor
pv’, pero se modifica el capital variable v, debera modifi-
carse la masa del plusvalor pv puesto que pv =pv'v, y
que en €l miembro pv’ v uno de sus factores, v, adquiere
un nuevo valor.

Los supuestos de nuestro caso dan por resultado, ade-
mas de la ecuacién originaria

v
g =pvV—,
. C
por variacién de v, esta segunda ecuacién:
"
< Cc’
donde v se ha transformado en v,, debiéndose hallar g’;,
la tasa de ganancia modificada que de ello deriva.
Se la halla mediante la correspondiente proporcion:
v ’ . , V1
g8 =p— 1PV
O sea: manteniéndose constantes la tasa de plusvalor y el
capital global, la tasa de ganancia originaria guarda con
la tasa de ganancia producida por modificacién del
capital variable, la misma relacién que existe entre el capi-
tal variable originario y el modificado.

Si el capital era originariamente, como en el caso
anterior :

I) 15.000C = 12.000, 4+ 3.000, (4 3.000,,); y si
ahora es

1) 15.000C = 13.000. 4 2.000, (4 2.000,.); en-
tonces C = 15.000 y pv’ = 100 % en ambos casos, y la
tasa de ganancia de I, 20 %, guarda con la de I, 13 V5 %,
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la misma relacién que el capital variable de I, 3.000, con
el de II, 2.000, es decir, 20 % : 13 5 % = 3.000 : 2.000.

En consecuencia, el capital variable puede aumentar o
disminuir. Tomemos primeramente un ejemplo en el cual
aumente. Sea un capital originariamente constituido y fun-
cionando de la siguiente manera:

) 100, + 20, 4 10,,; C = 120, pv' = 50 %,
g =815%.

Supongamos ahora que el capital variable aumenta a
30; entonces, segln nuestra hipdtesis, el capital constante
deberd disminuir de 100 a 90 para que el capital global
permanezca inalterado — 120. Con una tasa constante
de plusvalor del 50 %, el plusvalor producido deberd
aumentar a 15. Tenemos entonces:

Im) 90, + 30, + 15,; C = 120, pv = 50 %,
g =121 %. -

Partamos ante todo de la suposicién de que el salario
es constante. Entonces también permanecerdn inalterados
los restantes factores de la tasa de plusvalor, la jornada
laboral y la intensidad del trabajo. El aumento de v (de
20 a 30) s6lo puede tener, entonces, el sentido de que se
emplea una mitad méas de obreros. Entonces también
aumentard en una mitad el producto de valor global, de 30
a 435, y se distribuird, exactamente como antes, en 33 por
salario y ¥5 por plusvalor. Pero al mismo tiempo, al aumen-
tarse el nimero de obreros, el capital constante, el valor
de los medios de produccién, habrd disminuido de 100 a
90. Tenemos, pues, ante nosotros un caso de productividad
decreciente del trabajo, unida a una simultidnea disminucién
del capital constante; ¢es econémicamente posible este caso?

En la agricultura y en la industria extractiva, donde la
disminucién de la productividad del trabajo y por ende el
aumento del nimero de obreros ocupados resulta facilmente
comprensible, este proceso se halla ligado —dentro de los
limites de la produccién capitalista y sobre su base— no
a una reduccion, sino a un aumento del capital constante.
Inclusive si la disminucién anterior de ¢ estuviese condi-
cionada por la mera caida de los precios, un capital
individual sdlo podria llevar a cabo la transicién de I a II
bajo circunstancias totalmente excepcionales. Pero en dos
capitales independientes invertidos en diferentes paises o
en diferentes ramos de la agricultura o de la industria
extractiva, no llamaria la atencion que en un caso se
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empleara mayor nimero de obreros (y por ende un capital
variable mayor) y que trabajasen con medios de pro-
duccién menos valiosos y més escasos que en el otro.

Pero si abandonamos la hipdtesis de que el salario
permanece constante, y explicamos el aumento del capital
variable de 20 a 30 por un aumento del salario en una
mitad, se producird un caso totalmente diferente. El mismo
ndmero de obreros —digamos 20— prosigue trabajando
con los mismos medios de produccién o con otros sélo dis-
minuidos en una medida infima. Si la jornada laboral se
mantiene inalterada —por ejemplo en 10 horas—, el pro-
ducto de valor global también permanecerd inalterac!q; al
igual que antes, sigue siendo = 30. Pero estos 30 se utilizan
en su totalidad para reponer el capital variable adelantado
de 30; el plusvalor habria desaparecido. Habiamos supues-
to, sin embargo, que la tasa de plusvalor se mantenia
constante, es decir en el 50 %, como en 1. Esto s6lo es
posible si se prolonga la jornada laboral en una mitad, a
15 horas. Los 20 obreros producirian entonces en 15 horas
un valor global de 45, y quedarian satisfechas todas las
condiciones:

II) 90, + 30, 4 15,; C = 120, pv' = 50 %,
g=12% %. ]

En este caso, los 20 obreros no necesitardn mas medios
de trabajo, herramientas, miquinas, etc., que en el caso
I; s6lo que la materia prima o los materiales auxiliares
deberan aumentar en una mitad. Por consiguiente, en el
caso de una caida de precios de estos materiales, la tran-
sicién de I a II bajo nuestros supuestos seria mucho mas
admisible econémicamente, incluso para un solo capital
individual. Y el capitalista se veria indemnizado, cuanfio
menos de alguna manera, mediante un mayor bepefiqlp,
por las pérdidas que hubiera sufrido por desvalorizacion
de su capital constante.

Supongamos ahora que el capital variable disminuye en
lugar de aumentar. Entonces todo cuanto tenemos que
hacer es invertir nuestro ejemplo anterior, poner el nimero
II como capital originario y pasar de II a L

II) 90, 4 30, 4 15,, se transforma entonces en ‘

I) 100, + 20, + 10,,, y resulta evidente que mediante
esta trasposicién no se han alterado ni en lo mjmmo las
tasas de ganancia de ambos casos ni Ias condiciones que
regulan su relacion reciproca.

67



Si v disminuye de 30 a 20 porque se ocupa ¥3 menos
obreros con crecimiento del capital constante, tenemos ante
nosotros el caso normal de la industria moderna: una
creciente productividad del trabajo, el manejo de mayores
masas de medios de produccién a cargo de un menor
nimero de obreros. En la seccion tercera de este libro se
descubrira que este movimiento se halla vinculado necesa-
riamente con el descenso, que se produce al mismo tiempo,
de la tasa de ganancia.

Pero si v disminuye de 30 a 20 porque se ocupa al
mismo ndmero de obreros, pero con un salario mas bajo,
entonces, manteniéndose inalterada la jornada laboral, el
producto de valor global seguiria siendo 30, + 15,, = 45;
puesto que v ha disminuido a 20, el plusvalor debera au-
mentar a 25 y la tasa de plusvalor de 50 % a 125 %, lo
cual contradiria nuestro supuesto. Para permanecer dentro
de las condiciones de nuestro caso, el plusvalor, a una
tasa del 50 %, tendria que disminuir antes bien a 10, es
decir que el producto de valor global tendria que reducirse
de 45 a 30, y esto s6lo es posible mediante un acorta-
miento de la jornada laboral en Y5. Entonces tendremos
como arriba:

100, + 20, 4+ 10,,; pv' =50 %, g =8 V5 %.

No hace falta mencionar, por cierto, que esta disminu-
ci6n del tiempo de trabajo con un descenso del salario no
ocurriria en la prictica. Sin embargo, esto resulta indife-
rente. La tasa de ganancia es una funcién de diversas
variables, y si queremos saber como influyen estas variables
sobre dicha tasa, debemos examinar la influencia individual
de cada una de ellas, una tras otra, sin que importe si
semejante accién aislada en un mismo capital resulta
econémicamente admisible o no.

2) pv’' constante, v variable, C se modifica
por la variacion de v

Este caso sbélo puede distinguirse del anterior por su
grado. En lugar de que ¢ disminuya o aumente tanto como
aumenta o disminuye v, en este caso ¢ permanece cons-
tante. Pero en las condiciones actuales de la gran industria
y de la agricultura, el capital variable es sélo una parte
relativamente exigua del capital global, y pot ello la
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disminucién o el acrecentamiento de este altimo, en la
medida en que resulta determinado por modificacién del
primero, resulta también relativamente exigua. Partamos
nuevamente de un capital

I) 100, + 20, + 10,,; C = 120, pv' = 50 %,
g =813 %, y entonces éste se transformaria, por ejem-
plo, en

) 100, + 30, + 15,,; C = 130, pv' = 50 %,

' =117/ .

El caso opuesto, disminucién del capital variable, estaria
representado nuevamente por la transicién inversa de
II al

Las condiciones econémicas serian, en lo fundamental,
las mismas que en el caso precedente, por lo cual no es
necesario repetir su planteo. La transicién de I a II
comprende: disminucién de la productividad del trabajo en

‘una mitad; para habérselas con 100, se requiere una mitad

més de trabajo en II que en 1. Este caso puede ocurrir en
la agricultura.®

Pero mientras que en el caso anterior el capital global
permanecia constante por medio de la transformacién de
capital constante en variable o viceversa, en este caso, al
aumentarse la parte variable se produce la vinculacién de
capital adicional, y al disminuir el mismo se produce
la liberacién de capital anteriormente empleado.

3) pv' y v constantes, c, y por ende
también C, variables

En este caso se modifica la ecuacién
\4
gl — pvl

c
y simplificando los factores que aparecen en ambos miem-
bros se llega a esta proporcidn:

g g8 =C:C,;

Manteniéndose constantes la tasa de plusvalor y las partes
variables del capital, las tasas de ganancia estardn en
relacién inversamente proporcional a los capitales globales.

’

en esta otra: g’ =pv

¢ {F.E.— Aqui dice en el manuscrito: “Investigar mas ade-
lante cuél es la relacién de este caso con la renta de la tierra™.}
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Si tenemos, por ejemplo, tres capitales o tres estados

diferentes de un mismo capital:
I) 80,+ 20, + 20,,; C=100, pv' = 100 %,
' =20 %;

1) 100, + 20, + 20,,; C =120, pv' = 100 %,
g =16245 %;

1I) 60,4 20, + 20,,; C =80, pv' =100 %,
g = 25 % entonces:
20% 1625 % = 120: 100y 20 % : 25 % = 80 : 100.
La férmula general anteriormente dada para variaciones de

v
c en caso de pv’ constante era:

ey \4
; ahora se convierte en g — pv' ——
EC ’ 1 EC ’

-
puesto que v no sufre modificacidon alguna, es decir que el

g =pv

Vi . .
factor e = — se convierte aqui en = 1.
\4

Dado que pv'v=pv, a la masa del plusvalor, y
puesto que tanto pv’ como v permanecen constantes, tam-
poco pv resulta afectado por la variacién de C; la masa
de plusvalor sigue siendo, después de la modificacion, la
misma que antes de ella.

Si ¢ disminuyese hasta cero, g’ seria =— pv’, la tasa de
ganancia igual a la tasa de plusvalor.

La modificacién de ¢ puede originarse a partir de un
mero cambio de valor de los elementos materiales del
capital constante o a partir de una diferente composicién
técnica del capital global, vale decir a partir de una modifi-
cacion de la productividad del trabajo en el correspondiente
ramo de la produccién.? En este tltimo caso, la producti-
vidad del trabajo social, que se acrecienta con el desarrollo
de la gran industria y de la agricultura, haria que la tran-
sicién se operara (en el ejemplo anterior) en la secuencia
de Il aIy de I a II. Una cantidad de trabajo que se paga
con 20 y que produce un valor de 40 movilizaria primera-
mente una cantidad de medios de trabajo de un valor de 60;
al aumentar la productividad manteniéndose constante el
valor, los medios de trabajo movilizados aumentarian
primeramente a 80, y luego a 100. La secuencia inversa

* En la 12 edicién, “ramo productivo”.
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provocaria una disminucién de la productividad; la misma
cantidad de trabajo podria poner en movimiento un menor
nimero de medios de produccién, y se restringiria la
actividad, tal como puede ocurrir en la agricultura, en la
minerfa, etcétera.

Un ahorro de capital constante aumenta la tasa de
ganancia, por una parte, y libera capital, por la otra, y
por consiguiente es importante para los capitalistas. Mas
adelante 2 examinaremos con mayor detencion aun este
punto, asi como la influencia de los cambios de precio de
los elementos del capital constante, en especial de las
materias primas.

También aqui vuelve a demostrarse que la variacién
del capital constante influye de manera uniforme sobre la
tasa de ganancia sin que importe si esa variaciéon ha sido
provocada por un aumento o disminucién de los compo-
nentes materiales de ¢ o por la mera modificacién del valor
de los mismos.

4) pv’ constante; v, ¢ y C, todos ellos variables

En este caso conserva su validez la férmula general de
la tasa modificada de ganancia, citada anteriormente:
\ ev
EC
De ahi resulta que, manteniéndose constante la tasa de
plusvalor:

a) la tasa de ganancia disminuye cuando E es mayor
que e, es decir cuando el capital constante aumenta de tal
manera que el capital global se acrecienta en mayor pro-
porciéon que el capital variable. Si un capital de 80, 4
+ 20, + 20,, pasa a tener la composicién 170, + 30, +

r__ ’
g=pv

v
~+ 30,., pv’ permanecera — 100 %, pero rel se reducira de
20 30

a ————
100 200 o .
tado, y la tasa de ganancia disminuira correspondientemente

de 20% a.15%.

, a pesar de que tanto v como C han aumen-

* Véase, en este volumen, cap. v y vi, pp. 93-171.

71



b) La tasa de ganancia permanece inalterada sélo

.,V
cuando e = E, es decir cuando la fraccion rel conserva, a

pesar de una aparente modificacion, el mismo valor, esto
es, cuando se multiplica o divide el numerador y el deno-
minador por el mismo nimero. 80, + 20, 4+ 20, ¥y
160, 4+ 40, 4 40,, ticnen evidentemente la misma tasa de
ganancia del 20 %, porque pv' permanece = 100 y
v 20 40

C 100 200
ejemplos.

c¢) la tasa de ganancia aumenta cuando e es mayor que

E, es decir cuando el capital variable crece en mayor

“proporcién que el capital global. Si 80, + 20, 4 20y, se

transforma en 120, 4 40, 4+ 40,,, la tasa de ganancia

aumentard de 20 % a 25 %, porque manteniéndose inalte-

20 O,del/sal/:z:
0

representa el mismo valor en ambos

rado pv/, Lo habra aumentado a
C 100 ) )
Cuando v y C cambian en el mismo sentido, podemos

entender esa modificacion de magnitud como que ambos
varian hasta cierto grado en la misma proporcion, de modo

v 2
que hasta alli — permanece inalterado. Mis allad de este

grado sélo variaria uno de los dos, y de este modo habre-
mos reducido este complejo caso a uno de los precedentes
mas simples.

Si por ejemplo 80, 4 20, + 20,, se transforma en
100, 4+ 30, 4 30,,, la relacién entre v y ¢ (y por ende
también entre v y C) permaneceri inalterada en esta
variacion hasta 100, 4 25, 4 25,,. Por lo tanto, hasta alli
también se mantendrd inalterada la tasa de ganancia. Por
consiguiente, ahora podemos tomar como punto de partida
100, + 25, 4 25,,; hallamos que v aumenté en 5, a 30,,
y de ese modo aument6 C de 125 a 130, con lo cual tene-
mos ante nosotros el segundo caso, el de la variacién
simple de v y la variacién de C ocasionada por ella. La tasa
de ganancia, que era originariamente de 20 %, aumentard
en virtud de esta adicién de 5,, manteniéndose constante
la tasa de plusvalor a 23/,;, %.

La misma reducciébn a un caso mds sencillo puede
tener lugar también cuando v y C modifican su magnitud
en sentido opuesto. Si partimos nuevamente, por ejemplo,
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de 80, 4 20, 4 20,, y la hacemos trasmutarse en la forma
110, + 10, 4 10,,, en caso de una modificaciéon a 40, 4+
-+ 10, 4 10,, la tasa de ganancia seria la misma que al
principio, a saber, de 20 %. Por adici6én de 70, a esta forma
intermedia disminuira a 8 ¥4 % . En consecuencia, una vez
mas habremos reducido el caso a un ejemplo de variacién
de una variable Gnica, mas exactamente de c.

Por lo tanto, la variacién simultianea de v, ¢ y C no
ofrece aspectos nuevos y siempre vuelve a llevar, en dlti-
ma instancia, a un caso en el cual sdlo un factor es variable.

Incluso el tnico caso que afin resta se halla efectiva-
mente agotado ya: es el caso en el cual v y C permanecen
numéricamente constantes, pero sus elementos materiales
sufren un cambio de valor, es decir cuando v indica una
cantidad modificada de trabajo puesto en movimiento, y ¢
una cantidad modificada de medios de produccion puestos
en movimiento.

Supongamos que en 80, 4 20, 4 20,,, 20, represente
el salario de 20 obreros a 10 horas de trabajo diario. Su-
pongamos que el salario de cada uno de ellos aumenta
de 1 a 1 %. Entonces 20, s6lo paga ya a 16 obreros, en
lugar de pagar a-20. Pero si los 20 producen, en 200 ho-
ras de trabajo, un valor de 40, los 16, en 10 horas diarias,
es decir un total de 160 horas de trabajo, sélo produciran
un valor de 32, Luego de restar 20, para salarios sélo
quedan, de los 32, 12 para plusvalor; la tasa de plusvalor
habria disminuido de 100 % a 60 %. Pero como en vir-
tud de nuestro supuesto la tasa del plusvalor debe perma-
necer constante, la jornada de trabajo deberia prolongarse
en Y, de 10 horas a 12 14 si 20 obreros producen en 10
horas diarias — 200 horas de trabajo un valor de 80,
16 obreros producirin en 12 ¥4 horas diarias = 200
horas el mismo valor, y el capital de 80. 4 20, seguira
produciendo, como antes, un plusvalor de 20.

A la inversa, si el salario disminuye de tal manera
que 20, cubre el salario de 30 obreros, pv, sOlo podri
permanecer constante si se reduce la jornada laboral de
10 a 6 25 horas. 20 X 10 =30 X 6 %5 = 200 horas de
trabajo.

En lo fundamental ya se ha planteado anteriormente
en qué medida, en estas hipétesis opuestas, ¢ puede per-
manecer igual a la expresion de valor en dinero, pero no
obstante represcntar la cantidad de medios de produccién
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modificada en correspondencia con la modificacién de
las condiciones. S6lo muy excepcionalmente podria resultar
admisible este caso en su forma pura.

En lo que respecta al cambio de valor de los elementos
de ¢ —que aumenta o disminuye su cantidad, pero deja
inalterada la suma de valor c—, aquél no afecta la tasa
de ganancia ni la tasa de plusvalor mientras no traiga apa-
rejada una modificacién de la magnitud de v.

De esta manera hemos agotado aqui todos los casos
posibles de variacion de v, ¢ y C en nuestra ecuacién.
Hemos visto que la tasa de ganancia, manteniéndose cons-
tante la tasa del plusvalor, puede disminuir, permanecer
constante o aumentar, mientras que la menor variacion de
la relacién entre v y ¢ o entre v y C es suficiente para”
modificar igualmente la tasa de ganancia.

Se ha revelado ademds que en la variacion de v se
produce siempre un limite en el cual la constancia de pv’
se torna econdmicamente imposible. Puesto que toda va-
riacion unilateral de ¢ debe llegar igualmente a un limite
en el cual v ya no puede permanecer constante, se revela

que para todas las variaciones posibles de se hallan

trazados limites mas alld de los cuales pv’ también debe
volverse variable. En las variaciones de pv’, a cuyo exa-
men pasaremos a continuacion, surgird con mayor claridad
aun esta accién reciproca de las diversas variables de
nuestra ecuacion.

II) pv’ variable

Obtenemos una férmula general de las tasas de ganan-

cia con diversas tasas de plusvalor, sin que importe si

permanece constante o varia, asimismo, cuando trasfor-
mamos la ecuacion

v
gl f— pvl
C
en esta otra:
’ 7 V1
8 =87
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donde g: » V', v1 ¥ C, significan los valores modificados
de g, pv’, v y C. Tenemos entonces que:

4 4 ’ v 4 V1
1 g =pv 1 pv ,
g8 =P~ &
y de alli:
v Vi C ,
g, = X=X X¢g
1) pv’ variable, constante

En este caso tenemos las ecuaciones

4 v .  — 4 v
g=p—c; & =p 5>

teniendo el mismo valor en ambas. De ahi la pro-

porcion
g:g =p:pv.
Las tasas de ganancia de dos capitales de igual com-

posicion guardan entre si la misma relacién que las dos
respectivas tasas de plusvalor. Puesto que en la fraccién

v . . .
— no importan las magnitudes absolutas de v y C, sino

s6lo la relacién entre ambas, esto vale para todos los
capitales de igual composicién, sean cuales fueren sus
magnitudes absolutas.
80, + 20, + 20,,; C=100, p' = 100 % , ¢
160. + 40, + 20,,; C=200, pv = 50% , ¢
100% :50% —=20% : 10 % .

Si las magnitudes absolutas de v y C son las mismas en
ambos casos, las tasas de ganancia guardardn entre si,
ademds, la misma relaciéon que las masas de plusvalor:

g g =pvv:pv,v=pv:py

Por ejemplo:

80. 4 20, +20,.; pv=100%, g =20%
80,.4+20.+10,.; pvv= 50%, g =10%

20% : 10 % = 100 X 20 : 50 X 20 = 20,,: 10,.

20 %
10 %
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Resulta claro ahora que en el caso de capitales de ig9a1
composicién porcentual o absoluta, la tasa de plusxfelor'solo
puede ser diferente si lo es el salario, o la extension de la
jornada laboral o la intensidad del trabajo. En los tres
casos:

I) 80,4+ 20,4+ 10,; pv'= 50%, ¢ =10%,
II) 80,4 20,4 20,,; pv'=100% , ¢ =20%,

II1) 80, + 20,4 40,,; pv»=200% , ¢ =40%,
se crea un producto de valor global de 30 (20, + 10,,) en
1, de 40 en II, y de 60 en III. Esto puede ocurrir de tres
maneras.

Primera, si los salarios son diferentes, es decir que 20,
expresa, en cada caso individual, un nimero de obreros di-
ferente. Supongamos que en 1 se ocupan 15 obreros
durante 10 horas con un salario de £ 1 %5 y producen un
valor de £ 30, de las cuales £ 20 reponen el salario y
quedan £ 10 en concepto de plusvalor. Si el salario
desciende a £ 1, se podra ocupar 20 obreros durante 10
horas, produciendo entonces un valor de £ 40, de las
cuales £ 20 son para salarios y £ 20 son plusvalor. Si f’l
salario sigue disminuyendo, ahora a &£ %3, se ocuparan
30 obreros durante 10 horas y producirdn un valor de
£ 60, de las cuales, previa deducciéon de £ 20 por
concepto de salarios, alin quedarin £ 40 de plusvalor.

Este caso —composicién porcentual constante del capi-
tal, jornada laboral constante, intensidad del trabajo cons-
tante, cambio de la tasa de plusvalor causada por el cambio
del salario— es el Gnico en el cual resulta acertada la
hipétesis de Ricardo: “Las ganancias serian grandes o
pequeiias exactamente en la proporcion en que fueran bajos
o altos los salarios.” (Principles, cap. 1, secc. 11, p. 18 de
Works of D. Ricardo, edit. MacCulloch, 1852.)

O bien, segunda, si la intensidad del trabajo es'dife—
rente. Entonces, por ejemplo, 20 obreros con lo§ mismos
medios de trabajo haccn, en 10 horas de trabajo diario,
30 unidades de una mercancia determinada en I, 40 en
Il y 60 en 11, cada una de las cuales, ademas del valor
de los medios de produccién consumidos en clla, represcnta
un nuevo valor de £ 1. Puesto que en cada caso 20 unida-
des = £ 20 reponen el salario, quedan en concepto de
plusvalor en I, 10 unidades = £ 10, en II, 20 unidades
= £ 20, y en II1, 40 unidades = £ 40. '
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O bien, tercera, la jornada laboral es de diferente
extension. Si 20 obreros trabajan con igual intensidad 9
horas diarias en I, 12 en II y 18 en III, su producto global
guardara entre sf la relacién 30 : 40 : 60 como 9 : 12 : 18,
Yy puesto que el salario es siempre — 20, quedan nueva-
mente 10, 20 y 40 de plusvalor, respectivamente.

En consecuencia, el aumento o la disminucién del
salario influyen en sentido contrario, mientras que el
aumento o la disminucién de la intensidad del trabajo y la
prolongacién o abreviacién de la jornada laboral influyen
en el mismo sentido sobre el nivel de la tasa de plusvalor

k]

. .y v
¥ en consecuencia, manteniéndose constante rel sobre la

tasa de ganancia.

2) pv' y v variables, C constante

En este caso rige la proporcién

'4

g:g =pv

v

C :pv’lTI:pv’v:pvl’v,:pv:pv,
Las tasas de ganancia guardan entre si la misma

relaciéon que las respectivas masas de plusvalor.

Una variacién de la tasa de plusvalor manteniéndose
constante el capital variable significaba una modificacién
en la magnitud y distribucién del producto de valor. Una
variacién simultidnea de v y pv’ también implica una distri-
bucién diferente, pero no sicmpre un cambio de magnitud
del producto de valor. Hay tres casos posibles:

a) La variacién de v y pv’ se efectta en sentido opuesto,
pero es de la misma magnitud; por ejemplo:

800+201)+10pv;‘pvl’: 50%, g’:lO%,
90. 4+ 10, +20,,; pv=200%, g =20% .

El producto de valor es igual en ambos casos, y en
consecuencia también lo es la cantidad de trabajo reali-
zada; 20, 4 10,, = 10, + 20,. = 30. La tnica diferencia
es que cn el primer caso se pagan 20 por salarios y quedan
10 por plusvalor, mientras que en el segundo caso el
salario asciende s6lo a 10, y por ende el plusvalor a 20.
Este es cl Unico caso en el cual, con una variacién simul-
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tdnea de v y pv’, el nimero de obreros, la intensidad del
trabajo y la extensién de la jornada laboral permanecen
inalteradas.

b) La variacién de pv’ y v también se verifica en
sentido opuesto, pero no en la misma magnitud en ambos.
Entonces o bien prevalece la variacién de v o bien la de pv'".

I) 80.+20.420,,; pvv= 100% , ¢ =20%,
I 72,4+ 28, +20,.; pvv=71°/:%, g =20%,
1) 84,4 16,420, ; pv = 125% , g =20 % .
En I, un producto de valor de 40 se paga con 20,;
en II, un producto de valor de 48 se paga con 28,, y en
I1I uno de 36 se paga con 16,. Tanto el producto de valor
como el salario se han modificado; pero una modificacion
del producto de valor significa una modificacion. de la
cantidad de trabajo efectuada, vale decir del nimero de
obreros, de la extensién del trabajo o de la intensidad del
mismo, o bien de varios de esos tres factores.
¢) La variacién de pv’ y de v se opera en el mismo
sentido, y entonces uno refuerza los efectos del otro.

90. +10, +10,,; pv'=100%, g=10%,
80, +20, + 30,,; pv=150%, g =30%,
92,4+ 8 + 6p; pvV= 175 %, §= 6%.
También en este caso son diferentes los tres productos
de valor, a saber de 20, 50 y 14; y esa diferencia en la
magnitud de la cantidad de trabajo efectuada en cada
caso vuelve a reducirse a la diferencia del nimero de
obreros, de la duracién del trabajo, de la intensidad del
mismo, o bien de todos o varios de estos factores.

3)iz01 py’, v y C variables

Este caso no presenta aspectos novedosos, y se liquida
mediante la férmula general dada bajo II), pv’ variable.

En consecuencia, la accién de un cambio de magnitud
de la tasa de plusvalor sobre la tasa de ganancia produce
los casos siguientes:

19) g’ aumenta o disminuye en la misma relacién que

.V
pv’, si — permanece constante.
C
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80, + 20, 4+ 20,,; pv' =100 % , g
80, + 20,4 10,0 pv'= 50%, ¢
100 % :50 % =20 % : 10 % .

29) g’ aumenta o disminuye en mayor proporcién que

20 % ,
10 % ,

v
pv’ cuando — se mueve en el mismo sentido que pv’, es

decir que aumenta o disminuye cuando pv’ aumenta o
disminuye.

80, + 20,4+ 10,,; pv= 50%, g=10%,
70, + 30, 4+ 20,,; pv' =66%5 %, g =20%,
50% : 6635 % <10% : 20% .»

32) g’ aumenta o disminuye en menor proporcién que
v . .
pv’ cuando — se modifica en sentido opuesto a pv’, pero
C

en menor proporcion,

80, + 20, 4+ 10,,; pv = 50% ,
90, + 10, -+ 15,,; pv =150 % ,
50% :150% > 10% : 15.

49) g’ aumenta aunque pv’ disminuya, o disminuye

g=10%,
g=1

5% ,.

1% . .
aunque aumente pv’ cuando — se modifica en sentido

opuesto a pv’ y en mayor proporcion que ésta.

80, + 20,4+ 20,,; pv=100%, g =20%,
90, + 10, + 15,0, pv=150%, g =15%,
pv’ ha aumentado de 100 % a 150 %; g’ ha disminuido

de 20% a 15 %.

5?) Por dltimo, g’ permanece constante, a pesar de
T v ‘g .
aumentar o disminuir pv’ cuando — se modifica en sentido

opuesto, pero altera su magnitud exactamente en la misma
proporcién que pv’,

* Como observa Kautsky, el signo < no significa aqui que
50 %: 66 % % sea menor que 10 %: 20 %, sino que el aumento
de 50 % a 66 25 % es proporcionalmente menor que el aumento de
10 % a 20 %. Del mismo modo, mas abajo el signo > significa que
el aumento de 50 % a 150 % es proporcionalmente mayor que el de
10% a 15 %. (Cfr. K 659-660.)
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Sélo este iltimo caso requiere algunas explicaciones.

.. 4

Como hemos visto anteriormente en las variaciones de —,
C

que una misma tasa de plusvalor puede expresarse en las

mas diversas tasas de ganancia, asi vemos aqui que una
misma tasa de ganancia puede basarse en muy diversas
tasas de plusvalor. Pero mientras que, en caso de mante-
nerse constante pv’, cualquier modificacién imaginable en
la relacién entre v y C bastaria para provocar una diver-
sidad de la tasa de ganancia, debe producirse, en el caso
de cambio de magnitud de pv’, un cambio de magnitud

v
exactamente correspondiente y de sentido contrario de E—

para que la tasa de ganancia permanezca constante. Esto
_s6lo muy excepcionalmente resulta posible en el caso de
un mismo capital o en el de dos capitales en un mismo
pais. Tomemos por ejemplo un capital
80. 4 20, + 20,,; C=100, pv = 100% , ¢ = 20% ,
y supongamos que el salario desciende de tal manera que
en lo sucesivo es posible obtener el mismo nimero de
obreros con 16,, en lugar de 20,. Tenemos entonces, mante-
niéndose inalteradas las restantes condiciones, y quedando
libres 4,:
80, + 16, +24,,; C=96, pvv =150% , ¢ =25% .
Para que g’ fuese = 20 %, como antes, el capital glo-
bal deberia aumentar a 120, y en consecuencia el capital
constante deberia aumentar a 104:
104, + 16, +24,,; C=120, pv=150% , g =20% .
Esto s6lo seria posible si al mismo tiempo que se
produce el descenso de los salarios se verificase una modi-
ficacion en la productividad del trabajo que requiriese esta

composicion modificada del capital; o bien, si el valor

dinerario del capital constante aumentase de 80 a 104; en
suma, una coincidencia fortuita de condiciones que sélo
se produce en casos excepcionales. En los hechos, una
modificacion de pv’ que no ocasione simultineamente una

cpr g .z v £
modificacién de v, y por ende también de —, s6lo resulta

imaginable bajo circunstancias muy especiales, a saber en
aquellos ramos de la industria en los cuales s6lo se emplean
capital fijo y trabajo, mientras que la naturaleza provee
el objeto de trabajo.
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Pero en la comparaciéon de las tasas de ganancia de
dos paises esto es diferente. En este caso, una misma tasa
de ganancia expresa, de hecho y en la mayor parte de las
ocasiones, diferentes tasas de plusvalor.

De todos los cinco casos resulta, entonces, que una tasa
de ganancia en aumento puede corresponder a una tasa de
plusvalor en disminucién o en ascenso, que una tasa de ga-
nancia decreciente puede corresponder a una tasa de plusva-
lor en ascenso o disminucién, y que una tasa de ganancia
constante puede corresponder a una tasa de plusvalor en
aumento o disminucién. Ya hemos visto en I que una tasa
de ganancia creciente, descendente o constante puede
corresponder asimismo a una tasa de plusvalor invariable.

En consecuencia, la tasa de ganancia resulta determi-
nada por dos factores principales: la tasa de plusvalor y la
composicion de valor del capital. Los efectos de estos dos
factores pueden resumirse brevemente de la siguiente ma-
nera, en la cual podemos expresar la composicién en
porcentajes, ya que.en este caso resulta indiferente de
cuil de ambas partes del capital emana la modificacién:

Las tasas de ganancia de dos capitales o de un mismo
y unico capital en dos estados sucesivos diferentes

son iguales:

1) en caso de igual composicién porcentual de los
capitales e igual tasa de plusvalor.

2) en caso de diferente composicién porcentual y
diferente tasa de plusvalor, cuando los productos de las
tasas de plusvalor en las partes variables porcentuales del
capital (pv’ y v), es decir las masas de plusvalor calculadas
en relacion porcentual al capital global (pv = pv’ v) son
iguales, o, en otras palabras, cuando en ambos casos los
factores pv’ y v se hallan en relacion inversamente pro-
porcional.

Son diferentes:

1) en caso de igual composicién porcentual, cuando las
tasas de plusvalor son desiguales, cuando se hallan en la
misma relacién que las tasas de plusvalor.

2) en caso de igual tasa de plusvalor y diferente com-
posicion porcentual, cuando se hallan en la misma relacién
que las partes variables del capital.
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3) en caso de diferente tasa de plusvalor y de diferente
composiciéon porcentual, cuando se hallan en la misma
relacién que los productos pv’ v, es decir como las masas
del plusvalor calculadas en su relacion porcentual con el
capital global.®

10 {F.E.—En los manuscritos se hallan atn cilculos muy
detallados acerca de la diferencia entre tasa de plusvalor y tasa
de ganancia (pv’ - g’), la cual posee toda suerte de interesantes pecu-
liaridades y cuyo movimiento indica los casos en los cuales ambas
tasas divergen o se aproximan. También es posible representar por
medio de curvas estos movimientos. Renuncio a reproducir este
material, ya que es de menor importancia para los fines inmediatos
de este libro, y porque resulta suficiente llamar simplemente la aten-
cién al respecto a aquellos lectores que deseen seguir profundizando
en este punto.}
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CAPITULO IV

INFLUENCIA DE LA ROTACION SOBRE
LA TASA DE GANANCIA

{F. E. —En el tomo segundo se ha planteado el influjo
de la rotacion sobre la produccién de plusvalor, y en
consecuencia también sobre la de ganancia. Se puede
resumir en pocas palabras esa influencia diciendo que a
causa del lapso necesario para la rotacién, no es posible
utilizar todo el capital a la vez en la produccién; que, en
consecuencia, una parte del capital se halla permanente-
mente en barbecho, sea en forma de capital dinerario, de
reservas de materias primas, de capital mercantil terminado
pero no vendido ain o de deudas activas no vencidas
todavia; que el capital que interviene en la produccién
activa, o sea en la generacién y apropiacién de plusvalor, se
reduce continuamente en esa parte, y que €l plusvalor
producido y apropiado se reduce de manera continua en
la misma proporcién. Cuanto més breve sea el tiempo de
rotacién, tanto menor serd esta parte del capital que queda
en barbecho, en comparacién con la totalidad del mismo;
tanto mayor serd asimismo —manteniéndose constantes las
restantes circunstancias— el plusvalor apropiado.

Ya en el tomo segundo 2 se ha desarrollado en detalle
como el acortamiento del tiempo de rotacién o de una
de sus dos etapas —el tiempo de produccién y el tiempo
de circulacién— acrecienta la masa del plusvalor produ-
cido. Pero puesto que la tasa de ganancia sélo expresa la

* Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 4, pp. 359-366.
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relacién entre la masa de plusvalor producida y el capital
global empleado en su produccién, resulta evidente que
cualquier reduccién de esa indole hace aumentar la tasa
de ganancia. Lo que se ha desarrollado antes, en la seccién
segunda del tomo segundo, con relacién al plusvalor, se
aplica igualmente a la ganancia y a la tasa de ganancia, y
no necesita repetirse aqui. Queremos destacar apenas un
par de elementos principales.

El medio principal para abreviar el tiempo de pro-
duccién es el aumento de la productividad del trabajo,
lo que se denomina habitualmente el progreso de la
industria. Si de esa manera no se provoca al mismo tiempo
una significativa intensificacion del desembolso total de
capital por inversiéon de costosas maquinarias, etc., y de
ese modo un descenso de la tasa de ganancia, que debe
calcularse sobre el capital global, dicha tasa deberd
aumentar. Y esto es decididamente lo que ocurre en ¢l caso
de muchos de los progresos més recientes en la metalurgia
y en la industria quimica. Los nuevos procedimientos para
la obtencion de hierro y acero, procedimientos descubiertos
por Bessemer, Siemens, Gilchrist-Thomas y otros, abrevian,
con costos relativamente exiguos, y a un minimo, procesos
que antes eran lentisimos. La preparacion de la alizarina
o rubiacina a partir del alquitrdn de hulla produce en pocas
semanas, y con las instalaciones fabriles ya en uso hasta la
fecha para los colores del alquitrdn de hulla, el mismo
resultado que antiguamente requeria afios; la rubia nece-
sitaba un afio para su crecimiento, y luego de cosechadas
se dejaban madurar las raices varios afios més antes de
emplearselas para la fabricacion de tinturas.

Los medios principales para reducir el tiempo de circu-
lacién son las mejores comunicaciones. Y en este aspecto,
los dltimos cincuenta afios han provocado una revolucién
sOlo comparable a la revolucién industrial de la segunda
mitad del siglo pasado. En el campo, las carreteras de
macaddn han sido relegadas a un segundo plano por el
ferrocarril; en el mar, las répidas y regulares lineas de
vapores, han desplazado al lento e irregular velero, y a
través de todo el globo terrdqueo se tienden los cables
del telégrafo. S6lo el canal de Suez ha abierto en realidad
el Asia Oriental y Australia al trfico de vapores. El
tiempo de circulacién de un envio de mercancias al Lejano
Oriente, que en 1847 aiin era de por lo menos doce
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meses (véase tomo 11, p. 2352), se ha podido reducir hoy
dia a aproximadamente igual nimero de semanas. Los dos
grandes focos de la crisis de 1825-1857, Norteamérica y la
India, se han acercado en un 70-90 % a los paises indus-
triales europeos en virtud de esta revolucién de los medios
de trasporte, con lo cual han perdido gran parte de su
capacidad explosiva. El tiempo de rotacién del comercio
mundial global se ha abreviado en la misma medida, y la
capacidad de accion del capital que participa en €l se ha
acrecentado en més del doble o el triple. Esto no ha dejado
de tener influencia sobre la tasa de ganancia, cosa que se
comprende en forma obvia.

Para exponer en forma pura la influencia de la rotacién
del capital global sobre la tasa de ganancia, debemos supo-
ner iguales todas las demds circunstancias en los dos
capitales a comparar. Por lo tanto, ademés de la tasa de
plusvalor y de la jornada laboral también seria igual, espe-
cialmente, la composicién porcentual. Supongamos ahora
un capital A, cuya composicion es 80,4 20, = 100 C,
que rota dos veces en el afio con una tasa de plusvalor del
100 % . Entonces el producto anual serd:

160, + 40, 4- 40,,
Pero para averiguar la tasa de ganancia no calculamos esos
40,, sobre el valor del capital rotado de 200, sino sobre
el adelantado de 100, y obtenemos asi g’ = 40 %.

Si comparamos con él un capital B = 160, 4 40, =
=200C que rota con la misma tasa de plusvalor de
100 %, pero sélo una vez en el afio, el producto anual
es como arriba:

, 160, 4 40, 4 40,.

Pero esta vez los 40,. han sido calculados sobre un
capital adelantado de 200, lo cual sdlo arroja un 20 %
para la tasa de ganancia, es decir s6lo la mitad de la
tasa de A,

De alli se desprende entonces: para capitales de igual
composicién porcentual, siendo iguales la tasa de plusvalor
y la jornada de trabajo, las tasas de ganancia de dos
capitales guardaridn entre si una relacién inversa a sus
tiempos de rotacién. Si la composicién, o la tasa de
plusvalor, o 1a jornada laboral o el salario no son iguales
en los dos casos comparados, ello ocasionard asimismo

* Véase, en la presente edicién, t. u, vol. 4, pp. 308-309.
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otras diferencias en la tasa de ganancia; pero éstas son
independientes de la rotacién, por lo cual no nos interesan
aqui; ademds, también han sido planteadas ya en el
capitulo 111

La influencia directa del tiempo de rotacién abreviado
sobre la produccién de plusvalor, o sea también sobre la
de ganancia consiste en la mayor eficacia que se da con
ello a la parte variable del capital, acerca de lo cual debe
consultarse el tomo 11, capitulo xvI, “La rotacién del capital
variable”.2 Alli se demostré que un capital variable de 500
que rota diez veces en el afio se apropia en ese lapso de
tanto plusvalor como un capital variable de 5.000 que
—con igual tasa de plusvalor e igual salario— rota sélo
una vez en el afo.

Tomemos un capital I, que consta de 10.000 de
capital fijo, cuyo desgaste anual es del 10 % = 1.000,
500 de capital constante circulante y 500 de capital varia-
ble. Supongamos que el capital variable rote diez veces
en el afio con una tasa de plusvalor de 100 %. Para sim-
plificar suponemos, en todos los ejemplos que siguen, que
el capital constante circulante rota en el mismo tiempo
que el variable, lo cual en la prictica también serd mayor-
mente asi. Entonces, el producto de semejante periodo de
rotacion seré:

100, (desgaste) + 500, 4+ 500, + 500,, = 1.600
y el producto de todo el afio de diez rotaciones de esta
indole:
1.000.(desgaste) + 5.000. + 5.000, 4 5.000,, = 16.000,

5.000
C=11. = 5. e — 455/, % .
1.000, pv 000, ¢ 11000 /11 %

Tomemos ahora un capital II: capital fijo 9.000, desgaste
anual del mismo 1.000, capital constante circulante 1.000,
capital variable 1.000, tasa de plusvalor 100 %, nGmero
de rotaciones anuales del capital variable: 5. El producto
de cada periodo de rotacién del capital variable serd
entonces:
200. (desgaste) 4 1.000. 4 1.000, 4 1.000,, = 3.200

y el producto anual global para cinco rotaciones:
1.000.(desgaste ) 4 5.000. 4 5.000, + 5.000,, = 16.000,

5.000
—11. — 5. _——  _ — 455/, 9 .
C=11.000, pv =5.000, ¢ 1o 5%/ u %

® Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 4, pp. 359 y ss.
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Tomemos ademés un capital III, en el cual no hay
capital fijo alguno, pero en cambio si 6.000 de capital
constante circulante y 5.000 de capital variable. Rota una
vez al afio con una tasa de plusvalor de 100 %. El producto
global anual seri entonces:

6.000, 4 5.000, + 5.000,, = 16.000,

5.000
C=11.000, pv = 5.000, ¢ — —>—— __ — 455 .
il » & =00 — P /u

Tenemos, entonces, en los tres casos la misma masa
anual de plusvalor, = 5.000; siendo asimismo igual en los
tres casos el capital global, a saber = 11.000, también es
igual la tasa de beneficio, de 45%/,, %.

Si en cambio en el capital I tuviéramos 5 rotaciones
anuales de la parte variable en lugar de 10, las cosas se
presentarian de otro modo. El producto de una rotacién
serd entonces:

200. (desgaste) 4+ 500. + 500, 4+ 500,, = 1.700
o bien el producto anual:

1.000. (desgaste) + 2.500. 4 2.500, + 2.500,, = 8.500,

2.500
C= 11.000, pv:2.500, g’zm—zzza/ll% .

La tasa de ganancia habra descendido a la mitad porque
se ha duplicado el tiempo de rotacién.

La masa de plusvalor apropiada en el curso del afio
es, por lo tanto, igual a la masa de plusvalor apropiado
en un periodo de rotacién del capital variable, multiplicada
por el nimero de tales rotaciones en el afio. Si denomi-
namos PV al plusvalor o ganancia apropiada anualmente,
pv al plusvalor apropiado en un periodo de rotacion, y n
al namero de rotaciones anuales de] capital variable, enton-
ces PV = pvn, y la tasa anual del plusvalor PV’ = pv’ n,
como ya se desarrollara en el tomo 11, capitulo xvI, 1.2

v
La féormula de la tasa de ganancia g’:pv’—c—:

=pv s6lo es correcta, evidentemente, si el v del

c+v
numerador es el mismo que el del denominador. En el

denominador v es la parte total del capital global empleado
promedialmente para salarios, como capital variable. El v
del numerador sélo estd determinado, en primera instancia,

° Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 4, pp. 359 y ss.
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por el hecho de que ha producido y se ha apropiado de
. 4 PV
cierta cantidad de plusvalor = pv, cuya relacién con €], —,

v
es la tasa de plusvalor pv’. S6lo de esta manera se habrd
pv

tr;msformado la ecuacibn g — ———— en esta otra:
c+v
v .
g = pv¥ ————. El v del numerador se determina enton-

c+v
ces mas exactamente diciendo que debe ser igual al v del
denominador, es decir a la parte variable total del capital

.. ., pv
C. En otras palabras, la ecuacién g’ = _E puede transfor-

marse sin error en esta otra, g — pv’ ——— cuando pv

ct+v :
significa el plusvalor producido en un periodo de rotacion
del capital variable. Si pv sélo comprende una parte de
dicho plusvalor, entonces pv = pv’ v es correcto, por cierto,
pero este v es menor en este caso que el v de C=c + v,
porque se ha desembolsado en salarios menos que todo el
capital variable. Pero si pv abarca mds que el plusvalor
de una rotacién de v, entonces una parte de ese v, o inclu-
sive el total, funcionard dos veces, la primera vez en
la primera rotacién, y luego en la segunda, o bien en la
segunda y en la siguiente; por ende, el v que produce el
plusvalor y que constituye la suma de todos los’ salarios
pagados, es mayor que el v de ¢+ v, y el célculo se
vuelve errdneo.

Para que la férmula de la tasa de ganancia anual se
torne exacta, debemos utilizar la tasa anual del plusvalor
en lugar de la tasa simple del plusvalor, es decir que
debemos emplear PV’ o bien pv’ n en lugar de pv’. En otras
palabras, debemos multiplicar pv’, la tasa de plusvalor —o,
lo que arroja el mismo resultado, la parte variable del
capital v, contenida en C— por n, nimero de rotaciones
de ese capital variable en el afio, y obtendremos asi:

g =pvn —v—, la cual constituye la férmula para el célculo

de la tasa anual de la ganancia.
Pero en la inmensa mayoria de los casos, ni siquiera el
propio capitalista conoce la magnitud del capital variable
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en una empresa. En el capitulo octavo del tomo segundo
hemos visto —y seguiremos viéndolo atin— que la Gnica
diferencia dentro de su capital que se le impone al capi-
talista como esencial es la diferencia entre capital fijo
y circulante. De la caja, que contiene la parte del capital
circulante que se halla en sus manos en forma de dinero
—en tanto la misma no se halle depositada en el banco—
extrae el dinero para salarios; de la misma caja extrae el
dinero para materias primas y auxiliares, y debita ambos
gastos en la misma cuenta de caja. Y si también llevase una
cuenta especial referente a los salarios abonados, al término
del afio aquélla indicaria por cierto la suma pagada en
tal concepto, vale decir vn, pero no el propio capital variable
v. Para averiguar este ultimo, tendria que efectuar un
célculo especial del cual queremos ofrecer un ejemplo aqui.

Acudimos para ello a la hilanderia de algodén de
10.000 husos mecénicos alternativos descrita en el tomo 1,
pp. 209/201,2 y suponemos que los datos suministrados
para una semana de abril de 1871 conservan validez para
todo el afio. El capital fijo invertido en maquinaria era de
£ 10.000. EI capital circulante no estaba indicado; supon-
gamos que haya sido de £ 2.500, conjetura bastante ele-
vada pero que se justifica por la suposicién, que siempre
debemos hacer en este caso, de que no se efectiian opera-
ciones de crédito, vale decir, ninguna utilizacién permanente
o temporaria de capital ajeno. El producto semanal se
hallaba compuesto, en cuanto a su valor, por &£ 20
correspondientes al desgaste de magquinaria, £ 358 de
adelanto de capital constante circulante (£ 6 de alquiler,
£ 342 de algodon, £ 10 de carbén, gas y aceite), £ 52
de capital variable desembolsado en salarios y £ 80 de
plusvalor; por lo tanto:

20- (desgaste) + 358. + 52, 4+ 80,. = 510.

El adelanto semanal de capital circulante era, en conse-
cuencia, de 358, 4+ 52, = 410, y su composicién porcen-
tual 87,3, 4 12,7,. Esto, calculado conforme al capital
circulante total de £ 2.500, da £ 2.182 de capital cons-
tante y £ 318 de capital variable. Puesto que el
desembolso global por salarios en el afio fue de 52 veces
£ 52, vale decir £ 2.704, resulta que el capital varia-
ble de £ 318 rotdé casi exactamente 8 2 veces en el

" Véase, en nuestra edicion, t. 1, vol. 1, pp. 263-264.
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afio. La tasa de plusvalor fue de #/,, = 1531/,,%. A

partir de estos elementos calculamos la tasa de ganancia
1%

sustituyendo los valores en la férmula ¢’ = pv’ n—:

C
pv =153/, n=81, v= 318, C=12.500;
€A consecuencia:

318
=153 11/, 8 15 —_—  =—33,27 %.
g =1534/u X 8% X 1550 o

Hacemos la prueba respectiva mediante el empleo de
la férmula simple g = E-‘—) El plusvalor o ganancia global

anual asciende a £ 80 X 52 = £ 4.160, lo cual dividido
por el capital global de £ 12.500 da casi como antes
33,28 %, una tasa de ganancia anormalmente elevada, que
sélo puede explicarse a partir de condiciones favorabili-
simas en ese momento (precios muy bajos del algodén al
mismo tiempo que precios muy altos del hilado), condi-
ciones que en realidad es seguro que no han tenido vigencia
a través de todo el afio.

1%
Como ya se ha dicho, en la férmula g — pv' n— es

pv’' n lo que se ha definido en el tomo segundo como tasa
anual del plusvalor. En el caso anterior la misma asciende
a15311/,, % X 8 V4, o calculdndolo con mayor exactitud,
1.307°/,; %. Por eso, si cierto Biedermann[®'! alzé sus
manos al cielo aterrado por la monstruosidad de una tasa
anual del plusvalor de 1.000 %, tal como figuraba en un
ejemplo del tomo segundo, acaso se tranquilice ahora
cuando le presentamos un hecho extraido de la practica
viva de Manchester: el de una tasa anual del plusvalor
superior al 1.300 % .1*2.. En tiempos de méxima prosperi-
dad, como los que por cierto no pasamos ya desde mucho
tiempo a esta parte, una tasa semejante no es, en modo
alguno, una manifestacién rara.

De paso tenemos aqui un ejemplo de la composicion
efectiva del capital dentro de la gran industria moderna. El
capital global se divide en £ 12.182 de capital constante
y &£ 318 de capital variable, lo que hace un total de
£ 12.500. O, expresado en porcentajes:

971 .+ 2%, =100C. Sélo la cuadragésima’parte del
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todo, pero ello en forma ocho veces recurrente por afio,
sirve para hacer frente a los salarios.

Puesto que sélo hay muy pocos capitalistas a quienes
se les ocurre realizar esta clase de célculos relativos a su
propio negocio, las estadisticas callan en forma casi abso-
luta respecto a la relacién entre la parte constante del
capital social global y la parte variable del mismo. Sélo el
censo norteamericano nos da lo que es posible en las condi-
ciones actuales: la suma de los salarios pagados y de las
ganancias percibidas en cada ramo de los negocios. Por
muy sospechosos.que sean estos datos, ya que sélo se
fundan en informacién no controlada de los propios indus-
triales, son no obstante extremadamente valiosos, y es
lo Unico que tenemos acerca de esta cuestion. En Europa
abrigamos sentimientos demasiado delicados como para
suponer que nuestros grandes industriales puedan efectuar
revelaciones de esta naturaleza.}
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CAP{TULO V

ECONOMIA EN EL EMPLEO DEL
CAPITAL CONSTANTE

I) Consideraciones generales

El aumento del plusvalor absoluto o la prolongacion
del plustrabajo, y en consecuencia de la jornada laboral,
manteniéndose inalterado el capital variable, vale decir
empleando el mismo nimero de obreros con el mismo
salario nominal —y es indiferente aqui que se pague el
tiempo extra o no— hace disminuir relativamente el valor
del capital constante frente al capital global y al capital
variable y que aumente, de ese modo, la tasa de ganancia,
aun prescindiendo del crecimiento y de la masa del plus-
valor asf como de la tasa de plusvalor en posible aumento.
Las dimensiones de la parte fija del capital constante, edifi-
cios fabriles, maquinaria, etc., siguen siendo las mismas
asi se trabaje con ella 16 6 12 horas. La prolongacién
de la jornada laboral no requiere un nuevo desembolso
en lo que respecta a esta parte, la mds onerosa, del capital
constante. A ello se agrega que el valor del capital fijo se
reproduce asi en una serie mds breve de periodos de
rotacioén, es decir que se abrevia el tiempo durante el cual
debe adelantirselo para lograr una ganancia determinada.
De ahi que la prolongacién de la jornada laboral acreciente
la ganancia, inclusive si se paga el tiempo extra, y hasta
cierto limite aun si se lo paga a precio més elevado que
las horas de trabajo normales. Por eso, la necesidad cada
vez mayor de aumento del capital fijo en el sistema indus-
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trial moderno fue un incentivo fundamental para la prolon-
gacién de la jornada laboral por parte de los capitalistas
furiosamente dvidos de ganancia.'! .

En caso de la jornada laboral constante, no tiene lugar
la misma relacién. En este caso es necesario aumentar el
nimero de los obreros, y con ellos también, en cierta
relacion, la masa del capital fijo, de locales, de mgqum;—
ria, etc., a fin de poder explotar una mayor cantldacé e
trabajo (pues en este caso se hace abstraccion de deduc-
ciones al salario o de disminuc1§3n forzosa del salario por
debajo de su nivel normal). O bien, si ha de mcrementarie
la intensidad del trabajo, esto es, si ha d(_a acrecentarse la
fuerza productiva del mismo; en general, si ha de g.ercllerars_e
mayor plusvalor relativo, crece en los ramos de la in lillstria
que emplean materias primas la masa de la parte circ callnde
del capital constante al elaborarse una mayor cantlda1 e
materia prima, etc., en el lapso dado; y en spgundo ugarl
aumenta la maquinaria puesta en movimiento por €
mismo nimero de obreros, vale decir también esta parte
del capital constante. El aumento del plusvalor se halla
acompafiado, pues, por un aumento del capltal_constante,
y el crecimiento de la explotacion del trabajo por un
encarecimiento de las condiciones de produc;c16n por medio
de las cuales se explota el trabajo, es decir de un mayor
desembolso de capital. Por consiguiente, de este mogo
la tasa de ganancia resulta disminuida por un lado cuando

enta por el otro.
* l’il“oillallmuna seF;ie de gastos varios co;rientes permanece
igual o casi igual, sin importar si la jornada lgb_(zral es
més o menos prolongada. Los costos de supervision son
menores para 500 obreros con 18 horas de tyabajo‘ que
para 750 con 12 horas. “Los costos de fun‘cl.onamlento
de una fabrica que trabaja diez horas son casi 1gua1men}§e
elevados que si trabaja durante doce.” (Reports of the
Inspectors of Factories, October 1848, p. 37.) I.,os 1m_puesi
tos estatales y municipales, los seguros contra incendio, €
salario de diversos empleados permanentes, la de_svalo—
rizacién de la maquinaria y otros diversos gastos varios de

11 “Pyesto que en todas las fébricas hay un monto sumamengz;cl
elevado de capital fijo invertido en ednfnclos y maéquinas, l: gantaml:;l 2
ser4 tanto mayor cuanto mayor sea el ndmero de horas duran e;ia s
cuales puede mantenerse en funcionamiento a esa mlatg%l.lsma 8.)
(Reports of the Inspectors of Factories, 31st. October, , p- 8.
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una fébrica prosiguen inalterados por el hecho de que el
tiempo de trabajo sea més prolongado o més breve; en la
misma relacién en que disminuye la produccién, aumentan
con respecto a la ganancia.l?®! (Reports of the Inspectors
of Factories, October 1862, p. 19.)

El espacio de tiempo en el cual se reproduce el valor
de la maquinaria y de otras partes componentes del capital
fijo, se halla practicamente determinado no por el transcurso
de su mera duracién, sino por la duracién total del proceso
laboral durante el cual acttia y se consume. Si los obreros
deben bregar durante 18 horas en lugar de 12, ello arroja
tres dias més por semana, una semana se convierte en
semana y media, y dos afios en tres. Si el tiempo extra no
se paga, los obreros agregan gratuitamente, ademis del
tiempo de plustrabajo normal, una tercera semana a cada
dos, un tercer afio a los otros dos. Y de esta manera aumen-
taré la reproduccidn de valor de la maquinaria en un 50 %,
alcanzéndosela en los %5 del tiempo que seria necesario
de otro modo.

Tanto en esta investigacién como en la referente a las
oscilaciones de precios de la materia prima (en el capi-
tulo vi), partimos del supuesto, a fin de evitar complica-
ciones indtiles, de que la masa y la tasa del plusvalor
estdn dadas.

Como ya se ha sefialado al hablar sobre la cooperacion,
la divisién del trabajo y la maquinaria,® esa economia en
las condiciones de produccién que caracteriza la produccién
en gran escala surge principalmente del hecho de que tales
condiciones operan como condiciones de trabajo social,
socialmente combinado, vale decir que funcionan como
condiciones sociales del trabajo. Se consumen en forma
comun en el proceso de la produccién, por parte del obrero
colectivo, en lugar de hacerlo de manera desperdigada, en
forma de una masa de trabajadores inconexos o que a lo
sumo cooperan directamente en pequeiia escala. En una
gran fabrica con uno o dos motores centrales, los costos
de esos motores no crecen en la misma proporcidén que sus
caballos de fuerza, y de ahi su posible esfera de accidn;
los costos de la maquinaria de trasmisién no crecen en la
misma proporcién que la cantidad de maquinas de trabajo

a las cuales comunica el movimiento; el cuerpo de la propia

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 2, pp. 394-395.

95



méquina de trabajo no se encarece en la misma proporcién
en que aumenta el nimero de herramientas con las que
funciona como con sus 6rganos, etc. La concentracién de
los medios de produccion ahorra, ademds, construcciones
de toda indole, no sélo para los talleres propiamente dichos,
sino también para los locales destinados a depdsitos, etc.
Otro tanto ocurre con los gastos por combustible, alum-
brado, etc. Las demds condiciones de produccién siguen
siendo las mismas, sin que importe si las utilizan pocos
o muchos,

Toda esta economia, que surge de la concentracién de
los medios de produccién y de su aplicacién masiva, pre-
supone empero como condicién esencial la aglomeracién y
cooperacién de los obreros, vale decir la combinacién so-
cial del trabajo. De ahi que derive tanto del caracter
social del trabajo como el plusvalor deriva del plustrabajo
de cada obrero individual, considerado para si, aislada-
mente. Hasta las mejoras permanentes que son posibles y
necesarias aqui, provienen inica y exclusivamente de las
experiencias y observaciones sociales que otorga y permite
la produccién del obrero colectivo combinado en gran
escala.

Otro tanto rige acerca del segundo gran aspecto de
las economias en las condiciones de la produccién. Nos
referimos a la reconversion de las deyecciones de la pro-
duccién, lo que ha dado en llamarse sus desechos, en
nuevos elementos de produccién, ora en el mismo ramo
de la industria, ora en otro; los procesos en virtud de los
cuales estas denominadas deyecciones son lanzadas nueva-
mente al ciclo de la produccién, y por ende al consumo,
productivo o individual. También este. ramo de las econo-
mias, que entraremos a considerar algo més tarde, es el
resultado del trabajo social en gran escala. Es el caricter
masivo de estos desechos, correspondiente a tal escala, lo
que vuelve a convertirlos en objetos de comercio y, con
ello, en nuevos elementos de la produccidn. Sélo en cuanto
desperdicios de la produccién colectiva, y por ello de la
produccién en gran escala, adquieren esta importancia
para el proceso de produccién, y prosiguen siendo porta-
dores de valor de cambio. Estos desechos —abstraccion
hecha de los servicios que prestan como nuevos elementos
de produccién— abaratan, en la medida en que se tornan
nuevamente vendibles, los costos de la materia prima, en
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la cual se hallan calculados siempre sus desperdicios
normales, més exactamente la cantidad de ellos que debe
perderse, término medio, en su elaboracién. La disminucién
de los costos de esta parte del capital constante aumenta
pro tanto [en proporcion] la tasa de ganancia cuando se
hallan dadas la magnitud del capital variable y la tasa
del plusvalor.

Dado el plusvalor, s6lo es posible aumentar la tasa
de ganancia por disminuci6n del valor del capital constante
requerido para la produccién mercantil. Mientras el capital
constante entra en la produccién de las mercancias, lo
unico que interesa es su valor de uso, no su valor de
cambio. El volumen de trabajo que puede absorber el lino
en una hilanderia es algo que no depende de su valor, sino
de su cantidad, dado el grado de productividad del trabajo,
es decir el nivel de la evolucion técnica, De la misma
manera, la asistencia que presta una mdiquina a tres
obreros, por ejemplo, no depende de su valor, sino
de su valor de uso en cuanto miquina. En cierto nivel del
desarrollo técnico, una miquina mala puede.ser onerosa,
mientras que en otro nivel una buena méiquina puede
resultar barata,

El incremento de la ganancia que obtiene un capitalista,
por ejemplo, en virtud de la circunstancia de que el algodén
y la maquinaria de hilar se hayan abaratado, es el resultado
de una productividad acrecentada del trabajo, si no en el
hilado, en cambio si en la produccién de méquinas y de
algodén. Para objetivar una cantidad dada de trabajo, es
decir para apropiarse de una cantidad dada de plustrabajo
se requiere un desembolso menor en las condiciones de
trabajo. Descienden los costos que se requieren para apro-
piarse de esa cantidad determinada de plustrabajo.

Ya se ha hablado del ahorro resultante del empleo
comin de los medios de produccién por parte del obrero
colectivo —del obrero sociaimente combinado— en el
proceso de produccion. Més adelante consideraremos otro
ahorro en el desembolso de capital constante, proveniente
de la abreviacion del tiempo de circulacién (siendo
su factor material esencial el desarrolio de los medios
de comunicacién). Pero aqui hemos de recordar atin de
inmediato la economia que surge del constante perfecciona-
miento de la maquinaria, a saber 1) de su material, como
por ejemplo hierro en lugar de madera; 2) del abarata-
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miento de la maquinaria por perfeccionamiento de la fabri-
cacién de maquinas en general, de modo que, aunque el
valor de la parte fija del capital constante crece ininterrum-
pidamente con el desarrollo del trabajo en gran escala,
no crece, ni con mucho, en la misma medida;** 3) de las
mejoras especiales que permiten trabajar a menor costo y
mas eficazmente con la maquinaria ya existente, como por
ejemplo el perfeccionamiento de las calderas de vapor,
etc., acerca de lo cual méds tarde aun diremos algo en
detalle; 4) la disminucién de los desechos en virtud del
empleo de mejores maquinarias.

Todo cuando reduzca el desgaste de la maquinaria y,
en general, el del capital fijo para un periodo de produccion
dado, no sélo abarata la mercancia individual —ya que
cada mercancia individual reproduce en su precio la parte
alicuota del desgaste que le corresponde— sino que tam-
bién disminuye el desembolso alicuota de capital para ese
periodo. Los trabajos de reparacién y otros similares, en la
medida en que se tornan necesarios, se cuentan en los
célculos dentro de los costos originarios de la maquinaria.
Su disminucién como consecuencia de una mayor dura-
bilidad de la maquinaria disminuye, pro tante, el precio
de ésta.

Para todas las economias de esta indole vuelve a tener
vigencia, en la mayor parte de los casos, que las mismas
s6lo son posibles para los obreros combinados, y que a
menudo s6lo puede concretarse en trabajos en mayor escala
aun, es decir que aun requiere mayores combinaciones de
obreros en forma directa dentro del proceso de produccion.

Pero por otra parte, en este caso el desarrollo de la
fuerza productiva del trabajo en un ramo de la produccion
—por ejemplo en la produccién de hierro, carbén, mé-
quinas, en la construccién, etc, €l que a su vez y en parte
puede estar vinculado con progresos realizados en el terreno
de la produccion intelectual, en especial de las ciencias
naturales y de su aplicacion— aparece como la condicion
de la disminucién del valor, y por ende de los costos, de
los medios de produccién en otros ramos de la industria,
por ejemplo de la industria textil o de la agricultura. Esto
resulta por si solo, ya que la mercancia emergente como

12 yéase Ure, acerca del progreso en la construccién de las
fabricas.
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producto en un ramo de la industria, entra como medio de
produccién, a su vez, en otro. Su mayor o menor baratura
depende de la productividad del trabajo en el ramo de la
produccién del cual sale como producto, y es al mismo
tiempo condicién no sélo para el abaratamiento de las
mercancias en cuya produccién ingresa como medio de
produccion, sino también para la disminucién de valor del
capital constante, en cuyo elemento se convierte aqui, y
en consecuencia para la elevacién de la tasa de ganancia.

Lo caracteristico de esta clase de economias del capital
constante, que surge del progresivo desarrollo de la indus-
tria es que en este caso el ascenso de la tasa de ganancia
en un ramo de la industria se debe al desarrollo de la fuerza
productiva del trabajo en otro. Lo que en este caso
redunda en provecho del capitalista es, una vez mas, una
ganancia que constituye el producto del trabajo social,
aunque no el producto de los obreros que él mismo explota
directamente. Aquel desarrollo de la fuerza productiva
siempre se remonta, en altima instancia, al caricter social
del trabajo puesto en accién; a la division del trabajo dentro
de la sociedad; al desarrollo del trabajo intelectual, en
especial el de las ciencias naturales. Lo que en este caso
aprovecha el capitalista son las ventajas de todo el sistema
de la division social del trabajo. Es en virtud del desarro-
llo de la fuerza productiva del trabajo en su seccién exterior,
en la seccién que le suministra los medios de produccion,
que en este caso se disminuye relativamente el valor del
capital constante empleado por el capitalista, es decir que
se aumenta la tasa de ganancia.

Otro incremento de la tasa de ganancia proviene no de
las economias del trabajo mediante el cual se produce el
capital constante, sino de la economizacion en el empleo del
propio capital constante. En virtud de la concentracién de
los obreros y de su cooperacion en gran escala se ahorra
capital constante, por un lado. Las mismas instalaciones
en materia de construcciones, calefaccién, alumbrado, etc.
cuestan relativamente menos para escalas de produccién
grandes que pequefias. Otro tanto vale para la maquinaria
motriz y de trabajo. A pesar de que su valor crece en
términos absolutos, disminuye relativamente, en proporcién
a la creciente expansiéon de la produccion y la magnitud
del capital variable o de la masa de la fuerza de trabajo
puesta en movimiento. Las economias que practica un capi-
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tal en su propio ramo de la produccién; consisten en pri-
mera instancia y directamente en economizar trabajo, es
decir en reducir el trabajo pago de sus propios obreros; las
economias anteriormente mencionadas, en cambio, consis-
ten en llevar a cabo esa mayor apropiacién posible de
trabajo ajeno impago de la manera més econémica posible,
es decir en la escala de produccién dada con los costos
més reducidos que sea posible. En tanto estas economias
no se basen en la ya mencionada explotacién de la produc-
tividad del-trabajo social empleado en la produccién del
capital constante, sino en economizar en el empleo del
propio capital constante, aquéllas o bien derivan directa-
mente de la cooperacién y de la forma social del trabajo
dentro del propio y determinado ramo de la produccién, o
bien de la produccién de la maquinaria, etc., en una escala
en la cual su valor no aumenta en la misma proporcién
que su valor de uso.

Aqui deben tenerse en consideracién dos puntos: si el
valor de ¢ fuese = 0, g’ seria = pv’, y la tasa de ganancia
alcanzaria su maximo. Pero, y en segundo lugar: lo impor-
tante para la explotacién directa del propio trabajo no es
en modo alguno el valor de los medios de explotacién em-
pleados, sea del capital fijo, sea de las materias primas y
auxiliares. En cuanto sirven como absorbentes de trabajo,
como medios en los cuales o a través de los cuales se
objetiva el trabajo, y en consecuencia también el plustra-
bajo, el valor de cambio de la maquinaria, de los edificios,
de las materias primas, etc., es por entero indiferente. Lo
que importa exclusivamente es, por una parte, su masa
tal como se la requiere desde el punto de vista técnico
para combinarla con determinada cantidad de trabajo vivo,
y por la otra su adecuacién a sus fines, es decir no s6lo
buena maquinaria, sino también buenas materias primas y
auxiliares. De la calidad de la materia prima depende en
parte la tasa de ganancia. Un material bueno tiene menos
desperdicios; por lo tanto, se requiere una menor cantidad
de materia prima para absorber la misma cantidad de
trabajo. Ademds es menor la resistencia que encuentra la
miquina de trabajo. En parte esto influye incluso sobre el
plusvalor y sobre la tasa del plusvalor. Utilizando una
materia prima de peor calidad, el obrero necesita mds
tiempo para elaborar la misma cantidad; manteniéndose
constante el salario pagado, esto da por resultado una
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merma de plustrabajo. Ademas, esto influye muy signifi-
cativamente sobre la reproduccién y acumulacién del capital
que, tal como lo desarrollan el tomo 1, pp. 627/6192 y
siguiente, depende mds aun de la productividad que de la
masa del trabajo empleado.

De ahi que resulte comprensible el fanatismo del capi-
talista por la economizacién de los medios de produccion.
El que nada se pierda o se dilapide, el que los medios
de produccién solo se empleen de la manera en que lo
requiere la propia producciéon, depende en parte de la
idoneidad e instruccién del obrero, y en parte de la disci-
plina que ejerza el capitalista sobre los obreros combinados,
¥ que se torna superflua en un estado social en el cual los
trabajadores trabajan por su propia cuenta, tal como ya se
ha vuelto casi por entero superflua actualmente en el tra-
bajo a destajo. Este fanatismo también se manifiesta, a la
inversa, en la falsificacién de los elementos de produccién,
lo que constituye un medio principal para abatir el valor
del capital constante con respecto al del variable, aumen-
tando de esa manera la tasa de la ganancia; a lo cual se
suma aun la venta de esos elementos de produccién por
encima de su valor, en la medida en que ese valor reaparece
en el producto, como importante elemento de fraude. Este
factor desempefia un papel decisivo especialmente en la
industria alemana, cuyo fundamento constituye: la gente
no puede sino recibir con agrado que le enviemos primera-
mente buenas muestras, y luego mercancias de mala cali-
dad. Pero estos fenémenos inherentes a la competenc1a
no nos interesan en este lugar.

Cabe advertir que este incremento de la tasa de ganan-
cia provocada por la disminucién del valor, es decir de la
onerosidad del capital constante, es totalmente indepen-
diente del hecho de si el ramo de la industria dentro del
cua] se produce elabora productos de lujo, medios de
subsistencia que entran en el consumo de los obreros, o
medios de produccién en general. Esta Gltima circunstancia
sélo tendrfa importancia en tanto se trata de la tasa del
plusvalor, que depende fundamentalmente del valor de la
fuerza de trabajo, es decir del valor de los medios de
subsistencia tradicionales del obrero. En cambio aqui se
presuponen como dados el plusvalor y la tasa del plusvalor.

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 2, p. 745 y ss.
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La relacion entre el plusvalor y el capital global —y es
esto lo que determina la tasa de ganancia— depende, bajo
estas circunstancias, exclusivamente del valor del capital
constante, y en modo alguno del valor de uso de los ele-
mentos que lo componen.

El abaratamiento relativo de los medios de produccion
no excluye, desde luego, el hecho de que aumente la suma
absoluta de su valor, pues la extensién absoluta dentro de
la cual se los emplea aumenta extraordinariamente con el
desarrollo de la fuerza productiva del trabajo y de la
creciente escala de la produccién que la acompafa. La
economia en el empleo del capital constante, cualquiera que
sea el aspecto bajo el cual se la considere, es el resultado
—exclusivo, en parte— de que los medios de prodp’c-
cion funcionen y se consuman como medios de produccién
colectivos del obrero combinado, de modo que esta propia
economia aparece como un producto del caricter social
del trabajo directamente productivo; pero en parte es el
resultado del desarrollo de la productividad del trabajo
en las esferas que suministran al capital sus medios de
produccién, de modo que cuando se considera el }raba]o
global con respecto al capital global, y no sélo los
obreros empleados por el capitalista X con respecto a este
altimo, esta economia vuelve a presentarse como produf:to
del desarrollo de las fuerzas productivas del trabajo social,
y la dnica diferencia es que el capitalista X obtiene ventajas
no sélo de la productividad del trabajo de sus propios
talleres, sino también de la de talleres ajenos. Sin embargo,
al capitalista la economizacién del capital constante se le
antoja una condicién totalmente ajena al obrero y que no le
incumbe en absoluto, con la cual nada tiene que ver el
obrero; mientras que el capitalista siempre comprende con
total claridad que el obrero si tiene que ver con el hecho
de que el capitalista compre mucho o poco trabajo por el
mismo dinero (pues asi es como se manifiesta en su con-
ciencia la transaccién entre capitalista y obrero). Esta
economia en el empleo de los medios de producciin, este
método para lograr un resultado detern.xinado con los
menores gastos, aparece, en grado muchisimo mayor que
en el caso de las otras fuerzas inmanentes al trabajo, como
una fuerza inherente al capital y como un método peculiar
del modo de produccién capitalista, y que lo caracteriza.
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Esta manera de concebir las cosas es tanto menos
sorprendente por cuanto se corresponde con la apariencia
de los hechos, y porque la relacion del capital oculta, en
los hechos, la conexidn interna en la total indiferencia,
exterioridad y enajenacién en que sume al obrero frente
a las condiciones de efectivizacion de su propio trabajo.

Primero: Los medios de produccién de los cuales
consta el capital constante sélo representan el dinero del
capitalista (asi como el cuerpo del deudor romano repre-
sentaba, seglin Linguet, el dinero de su acreedor) !l y sélo
se hallan en relacién con él, mientras que el obrero, en
Cuanto entra en contacto con ellos en el proceso real de la
produccion, sélo se ocupa de ellos como de valores de uso
de la produccién, medios de trabajo y material de trabajo.
Por lo tanto, la disminucién o aumento de este valor es una
cuestion que afecta tan poco su relacién con el capitalista
como la circunstancia de si trabaja con cobre o hierro. De
cualquier manera el capitalista, tal como lo indicaremos
mas adelante, tiene predileccién por concebir las cosas de
otro modo en cuanto tiene lugar un aumento en el valor
de los medios de produccién y, de esa manera, una dismi-
nucién en la tasa de ganancia.

Segundo: En la medida en que, en el proceso capita-
lista de produccion, estos medios de produccién son, al
mismo tiempo, medios de explotacién del trabajo, la rela-
tiva baratura o carestia de estos medios de explotacién
preocupa tan poco al obrero como puede preocuparle a
un caballo si se le colocan freno y bridas caras o baratas
para gobernarlo.

Por ultimo, y como ya se ha visto anteriormente,® en
los hechos el obrero se comporta ante el caricter social
de su trabajo, ante su combinacién con el trabajo de otros
para un fin comin, como ante un poder que le es ajeno;
las condiciones en que se efectiviza esta combinacién son,
para él, propiedad ajena, cuya dilapidacién le resultaria
totalmente indiferente si no estuviese obligado a economi-
zarla. Totalmente diferente es lo que ocurre en las fabricas
pertenecientes a los propios trabajadores, como por ejemplo
en Rochdale.!?*!

Por consiguiente, casi no hace falta mencionar que, en
la medida en que la productividad del trabajo en un ramo

* Véase, en la presente edicién. t. 1, vol. 2, p. 395.
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de la produccién aparece en el otro como abaratamiento
y perfeccionamiento de los medios de produccién, sirviendo
con ello al aumento de la tasa de ganancia, esta vinculacion
general del trabajo social se presenta como algo totalmente
ajeno a los obreros, que de hecho s6lo incumbe al capita-
lista, en tanto sélo él compra y se apropia de estos medios
de produccién. El hecho de que compre el producto de los
obreros de un ramo ajeno de la producci6n con el producto
de los obreros en su propio ramo de la produccion, y que
por consiguiente solo disponga del producto de los obreros
ajenos en la medida en que se haya apropiado del de sus
propios obreros en forma gratuita, es una vinculacién que
el proceso de circulacién, etc., encubre felizmente.

A ello se suma que asi como la produccion en.gran
escala se desarrolla por primera vez en la forma capita-
lista, asi se desarrollan por un lado la avidez furiosa de
ganancias, y por el otro la competencia que obliga a una
produccién lo mas barata posible de las mercancias, lo
que hace aparecer a esta economia en el empleo del capital
constante como peculiar del modo capitalista de produc-
cidén, y por consiguiente como funcién del capitalista.

Si por una parte el modo capitalista de produccién
impulsa hacia el desarrollo de las fuerzas productivas del
trabaja social, asi impulsa, por la otra, hacia la economia
en el empleo del capital constante.

Sin embargo, las cosas no se reducen a una enajenacién
e indiferencia entre el obrero, el portador del trabajo vivo,
por una parte, y una utilizaciobn econdmica, vale decir
racional y ahorrativa de sus condiciones de trabajo, por la
otra, Con arreglo a su naturaleza contradictoria, antagé-
nica, el modo capitalista de produccién llega a incluir la
dilapidacion de la vida y la salud del obrero, la depresion
de sus condiciones de existencia, entre los factores de eco-
nomia en el empleo del capital constante, y en consecuencia
entre los medios para el incremento de la tasa de ganancia.

Puesto que el obrero pasa la mayor parte de su vida
en el proceso de produccion, las condiciones de este proceso
son, en gran parte, condiciones de su proceso vital
activo, condiciones vitales suyas, y la economia en esas
condiciones de vida es un método para aumentar la
tasa de ganancia; exactamente tal como ya hemos visto
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anteriormente® que el trabajo excesivo, la transformacion
del obrero en una bestia de labor es un método para
acelerar la autovalorizacién del capital, la produccién de
plusvalor. Esta economizacion se extiende a colmar locales
estrechos e insalubres con obreros, cosa que en el lenguaje
capitalista significa ahorro de instalaciones; amontona-
miento de peligrosas maquinarias en los mismos locales y
omisién de medios de proteccion contra el peligro; falta
de medidas de precauci6én en procesos de produccién que,
por su indole, son insalubres o, como en la mineria, impli-
can peligro, etc. Y ni que hablar de la gusencia de todos
los dispositivos destinados a humanizar el proceso de pro-
duccién para el obrero, haciéndoselo agradable o siquiera
soportable. Desde el punte de vista capitalista, esto seria
un derroche totalmente carente de fin y de sentido. En
general, la produccién capitalista, con toda su tacafieria,
es enormemente derrochadora con el material humano, tal
como por otra parte, gracias al método de la distribucién
de sus productos mediante el comercio y su modalidad de la
competencia, procede de modo sumamente dispendioso
con los medios materiales, perdiendo por un lado para la
sociedad lo que por el otro gana para el capitalista indi-
vidual.

Asi como el capital tiene la tendencia, en el empleo
directo del trabajo vivo, de reducirlo a trabajo necesario
y a abreviar siempre el trabajo necesario para la elaboracién
de un producto mediante la explotacién de las fuerzas
productivas sociales del trabajo, es decir a economizar en lo
posible el trabajo vivo directamente empleado, asi tam-
bién tiene la tendencia a emplear ese trabajo reducido a su
medida necesaria bajo las condiciones més econémicas, es
decir a reducir a su minimo posible el valor del capital
constante empleado. Si el valor de las mercancias esta
determinado por el tiempo de trabajo necesario contenido
en ellas, y no por el tiempo de trabajo contenido en ellas
en forma general, es el capital el primero que realiza esta
determinacidn, y al mismo tiempo acorta de manera cons-
tante el tiempo de trabajo socialmente necesario para la
produccién de una mercancia. El precio de la mercancia
se reduce a su minimo al reducirse a su minimo cada parte
del trabajo requerido para su produccion.

® Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 277-365.
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Dentro de la economia en el empleo del capital
constante, es necesario establecer una distincion. Si aumenta
la masa, y con ella la suma de valor del capital empleado,
ello solo es, en primera instancia, una concentracion de
més capital en las mismas manos. Pero es precisamente
esa mayor cantidad, empleada por las mismas manos —a
la que también corresponde, las més de las veces, una
cantidad de trabajo empleado absolutamente mayor, pero
menor en términos relativos—, la que posibilita la economia
del capital constante. Considerando al capitalista indivi-
dual, aumentan el volumen del desembolso necesario de
capital, en especial en el caso del capital fijo; pero con
relacion a la cantidad de material elaborado y de trabajo
explotado, su valor disminuye en términos relativos.

Lo desarrollaremos brevemente mediante algunas ilus-
traciones. Comenzamos por el final, por la economia en las
condiciones de produccion, en tanto éstas se presentan, a
la vez, como condiciones de existencia y de vida del obrero.

II) Ahorro en las condiciones de trabajo a expensas
de los obreros

Minas de carbon. Omision de los desembolsos
mds necesarios.

“Dada la competencia que existe entre los propietarios
de las minas de carbdn . . ., no se efectian mas desembolsos
que los necesarios para superar las dificultades fisicas mas
palpables; y dada la competencia que prevalece entre los
obreros de las minas, habitualmente disponibles en niimero
excedente, éstos se exponen con gusto a graves riesgos y a
las influencias mds nocivas a cambio de un salario que sélo
es un poco mds elevado que el de los jornaleros agricolas
de las inmediaciones, ya que el trabajo de la mineria
permite, ademads, el empleo lucrativo de sus hijos. Esta
doble competencia basta por completo . .. para hacer que
gran parte de las minas sc explote con los desagiies y

* En el manuscrito de Marx (1, p. 77) el titulo de este apartado
es ligeramente diferente: “Economias en las condiciones de produc-
ciébn a expensas de los productores”. Engels conservé una cuarta
parte de los materiales citados por Marx en esta parte dgl manus-
crito (pp. 77-94). (Véase R 915/2.)
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ventilacion més imperfectos; a menudo con pozos mal cons-
truidos, mala tiranteria, mecénicos incapaces, con galerias
y carriles mal dispuestos y construidos; y esto ocasiona una
destruccién de vidas, de miembros y de salud cuya esta-
distica constituiria un cuadro pavoroso.” (First Report on
Children’'s Employment in Mines and Collieries etc., April
21, 1829, p. 102.) Hacia 1860 se mataba a un promedio
semanal de 15 hombres en las minas inglesas. Segin el
informe sobre Coal Mines Accidents (6 de febrero de
1862), en el decenio 1852-1861 fueron muertos un total
de 8.466. Pero este niimero es demasiado reducido, como
lo dice el propio informe, ya que durante los primeros
afios, cuando los inspectores acababan de ser investidos y
sus distritos eran demasiado grandes, hubo una gran
cantidad de casos de accidentes y casos fatales que ni
siquiera se comunicaron. Precisamente la circunstancia de
que, a pesar de la alin grande matanza y del poder insufi-
ciente y nimero exiguo de los inspectores, la cantidad de
accidentes haya disminuido en mucho desde que se instau-
rara la inspeccién, demuestra la tendencia natural de la
explotacion capitalista. Este sacrificio de vidas humanas
se debe, en su mayor parte, a la sordida avaricia de los
propietarios de minas, quienes a menudo sélo hacian cavar
un solo pozo, por ejemplo, de modo que no sdlo no habia
una ventilacion eficaz, sino que tampoco quedaba una
via posible de escape en cuanto dicho pozo quedase obs-
truido.

La produccién capitalista, si la constderamos en detalle
y hacemos abstraccion del proceso de circulacién y de
los excesos de la competencia, procede con suma ahorrati-
vidad con el trabajo efectuado, objetivado en mercancias.
En cambio es, mucho més que cualquier otro modo de
produccion, una dilapidadora de seres humanos, de trabajo
vivo, una derrochadora no sélo de carne y sangre, sino
también de nervios y cerebro. De hecho sdlo se debe al
mas monstruoso derroche de desarrollo individual el que
el desarrollo de la humanidad en general esté asegurado
y se lleve a cabo en la época historica que precede inme-
diatamente a la reconstitucion consciente de la sociedad
humana.2 Puesto que toda la economizacién de la que aqui

* Rubel (p. 916) traduce asi esta frase: “De hecho, sélo el
extraordinario derroche del desarrollo individual puede asegurar el
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se trata emana del caricter social del trabajo, en los hechos
es precisamente este caricter directamente social del tra-
bajo el que genera esa dilapidacién de la vida y la salud
de los obreros. En este aspecto ya resulta caracteristica la
pregunta formulada por el inspector fabril Robert Baker:
“Todo este problema requiere una seria consideracién: jde
qué manera puede evitarse mejor este sacrificio de vidas
infantiles ocasionadas por el trabajo en grupos hacinados?”
(Reports of the Inspectors of Factories, October 1863,
p. 157.)

Fdbricas. Se incluye aqui la omisién de todas las me-
didas de prevencién para seguridad, comodidad y salud
de los obreros, también en las fabricas propiamente dichas.
De aqui proviene gran parte de los muertos y heridos que
enumeran los partes de guerra del ejército industrial (véanse
los informes fabriles anuales). Asimismo, falta de espacio,
aireacién, etcétera. y

Todavia en octubre de 1855 se queja Leonard Horner
de la resistencia de numerosisimos fabricantes contra las
disposiciones legales acerca de dispositivos protectores para
ejes horizontales, pese a que el peligro de los mismos resulta
demostrado por accidentes, a menudo fatales, y a que el
dispositivo protector no es oneroso ni perturba las activi-
dades en modo alguno. (Reports of the Inspectors of
Factories, October 1855, p. 6.) En esta resistencia contra
esta y otras disposiciones legales, los fabricantes contaban
con el honesto apoyo de los no remunerados jueces de
paz, quienes, siendo ellos mismos fabricantes o amigos de
éstos, debian dirimir esta clase de casos. El juez superior
Campbell nos dice de qué indole eran los veredictos de
estos sefiores, refiriéndose a uno de ellos, contra el que
se apel6 ante él: “Esta no es una interpretacién de la ley,
sino su derogacién lisa y llana” (loc. cit.,, p. 11). En el
mismo informe relata Horner que en muchas fibricas se
pone en movimiento la maquinaria sin anunciarselo pre-
viamente a los obreros. Puesto que también siempre
hay algo que hacer en la maquinaria detenida, siempre hay

N\

desarrollo del ser humano [en el manuscrito de Marx, general man,
“hombre en general™] durante la época histérica que precede a la
constitucién socialista del género humano” (en el manuscrito de
Marx: preceeding the socialist constitution of mankind).
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manos y dedos ocupados en ella, produciéndose continuos
accidentes por esta sencilla omisién de una seiial (loc. cit.,
p- 44.) Los fabricantes habian formado entonces un trade-
union para la resistencia contra la legislacién fabril, la
denominada “National Association for the Amendment of
the Factory Laws” de Manchester, que en marzo de 1855,
mediante contribuciones de 2 chelines por caballo de
fuerza, reunié una suma superior a las £ 50.000 para con
ella solventar los costos de los procesos de sus miembros
contra demandas judiciales de los inspectores de f4bricas y
llevar adelante los procesos por cuenta de la Asociacién. Se
trataba de demostrar que killing [is] no murder [matar no
es asesinar]/*® cuando ocurre en homenaje a las ganancias.
El inspector fabril encargado de Escocia, sir John Kincaid,
cuenta que una firma de Glasgow utilizé el hierro viejo
de su fabrica para con él proveer de dispositivos protec-
tores a toda su maquinaria, lo cual le costé6 £9 y 1
chelin. Si se hubiese afiliado a la Asociacién, hubiese
debido pagar una contribucién de £ 11 por sus 110
caballos de fuerza, es decir més de lo que le costaba toda
la instalacién protectora. Pero la National Association
habia sido fundada en 1854 expresamente para porfiar
contra la ley que preceptuaba la instalacién de esta clase
de dispositivos protectores. Durante todo el periodo 1844-
1854 los fabricantes no habian prestado al problema la
menor consideracién. Por indicaciones de Palmerston, los
inspectores de fébricas anunciaron a los fabricante que a
partir de ese momento habia que tomarse la ley en serio.
De inmediato los fabricantes fundaron su Asociaci6n,
muchos de cuyos miembros m4s descollantes eran jueces
de paz ellos mismos y, en tal carécter, tenian que aplicar
personalmente la ley. Cuando en abril de 1855 el nuevo
ministro del interior, sir George Grey, efectué una pro-
puesta de mediacién segin la cual el gobierno se declaraba
dls;_)uesto a darse por satisfecho con dispositivos protectores
casi solamente nominales, la Asociacién también rechazé
ese ofrecimiento con indignacién. En diversos procesos, el
famoso ingeniero William# Fairbairn se prest6 a poner en
Juego su reputacion como perito en beneficio de la eco-
nomia y de la libertad lesionada del capital. El jefe de la

* En la 12 edicién, “Thomas”,
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inspeccion de fabricas, Leonard Horner, fue objeto de tolda
clase de persecuciones y calumnias por parte de los
ricantes.
e Pc:ro los fabricantes no descansaron hasta lqgrar un
veredicto de la Court of Queen’s B'er}chi”‘l segln cuya
interpretacion la ley de 1844 no .prescrlt.na la mstalacxondde
dispositivos protectores para ejes horl.zontales coloca8 ;)65
a méas de 7 pies2 sobre el suelo, y fma’lmenFe en 1
lograron hacer aprobar, gracias al santurron Wilson-Patten
—uno de esos beatos cuya afectada rqllg1051dad stempre
se halla dispuesta a realizar sucios trabajos para complacelr
a los caballeros del bolso de dinero— una ley con la cual,
dadas las circunstancias, podian darse por satl.s’fechos. E;l
efecto, la ley quitaba a los obreros toda proteccion espectal,
remitiéndolos, para el caso de indempxzacwn por 'acc%dentles
causados por la maquinaria, a los trxbupa1§s. ordinarios (lo
cual es pura ironia dados los costos judiciales 'mgle.se.s’),
mientras que, por otra parte, en vu:tud de una disposicion
finamente alambicada sobre la pericia que debia efectuarse,
hacia casi imposible que el fabricante perdiese el proceso.
La consecuencia fue un répido aumento de los accidentes.
En el semestre de mayo a octubre de.s 1858, el mspect;r
Baker registré un aumento de los accidentes de u_n.?l o1
s6lo contra los del semestre anterior. En su opinion, €
36,7 % de todos los accidentes podia haberse evitado. Sl’n
embargo, en 1858 y 1859 el nimero Qe’s accidentes habia
disminuido considerablemente con relacién a 1845y ,1 846,
esto es, en un 29 %, con un aumento del'20 % dql numelio
de obreros en los ramos de la industria sometidos a la
inspeccién. jPero a qué se debia esto? En la medida etn
que el punto en disputa ha quedado aclarado hasta este
momento (1865), el principal factor de su liquidacion
habia sido la introduccién de nueva maquinaria en la
cual los dispositivos protectores se hallan.mstalados ya
desde un comienzo; el fabricante los permite porque no
implican costos adicionales para €l. Algunos obreros tam-
bién habian logrado elevadas indemnizaciones judiciales a
cambio de la pérdida de un brazo, fallos éstos que fueron
confirmados hasta llegar a la instancia suprema. (R.e’ports
of the Inspectors of Factories, April 30, 1861, p. 31; idem,
abril de 1862, p. 17.)

* 2,13m.
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Esto es todo lo que concierne a la economia en los me-
dios para asegurar la vida y la integridad fisica de los
obreros (entre ellos muchos nifios) frente a los peligros

que surgen directamente de hacerlos trabajar con la
magquinaria.

Trabajo en recintos cerrados en general. Se sabe hasta
qué punto la economia de espacio, y por consiguiente
en materia de construcciones, apretuja a los obreros en
locales estrechos. A ello se suma aun la economia de
medios de ventilacién. Junto con un més prolongado tiempo
de trabajo, ambos factores producen un gran aumento de
las enfermedades de las vias respiratorias y, en conse-
cuencia, un incremento de la mortalidad. Las siguientes
ilustraciones han sido tomadas de los informes acerca de
Public Health, 6th Report, 1863; el informe ha sido
compilado por el doctor John Simon, a quien ya conocemos
muy bien de nuestro tomo 1.

Ast como la combinacién de los obreros y su coopera-
cién es la que permite el empleo de la maquinaria en gran
escala, la concentracién de los medios de produccién y la
economia en su uso, de la misma manera este trabajo
conjunto masivo en recintos cerrados y en circunstancias
para las cuales no resulta decisiva la salud de los obreros
sino el que se facilite la elaboracién del producto, esta
concentracién masiva en el mismo taller es por un lado la
fuente del creciente beneficio para el capitalista, mientras
que por el otro, si no se halla compensada tanto por la
brevedad del tiempo de trabajo como por medidas de pre-
caucién especiales, es al mismo tiempo la causa de la
dilapidacién de la vida y de la salud de los obreros.

El doctor Simon establece una regla, cuya exactitud
demuestra mediante multitud de datos estadisticos: “En: la
misma relacién en que la poblacién de una comarca se
ve constrefiida al trabajo colectivo en recintos cerrados,
y manteniéndose constantes Ias restantes circunstancias,
aumenta la tasa de mortalidad de ese distrito a causa: de:
enfermedades pulmonares” (p. 23). La causa es la mala
ventilacién. “Y probablemente: no. haya en toda Inglaterra
excepcion alguna a la regla. de que en todos los distritos

-en los que hay una industria importante que funciona en

locales cerrados, el aumento de la mortalidad de esos
obreros es suficiente para dar un tinte especial a la esta-
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distica de mortalidad de todo el distrito: el exceso de
enfermedades pulmonares” (p. 23).

De la estadistica de mortalidad con referencia a las
industrias que funcionan en locales cerrados y que fueron
examinados en 1860 y 1861 por la oficina de sanidad, se
desprende que para el mismo nimero de hombres de
entre 15 y 55 afios para el que corresponden, en los
distritos agricolas ingleses, 100 casos de muerte por tuber-
culosis y otras enfermedades pulmonares, el nimero corres-
pondiente para una misma cifra de poblacién masculina
es: en Coventry, 163 casos de tuberculosis; en Blackbur-n
y Skipton, 167; en Congleton y Bradford, 168; en Lei-
cester, 171; en Leek, 182; en Macclesfield, 184; en Bolton,
190; en Nottingham, 192; en Rochdale, 193; en Derby, 198;
en Salford y Ashton-under-Lyne, 203; en Leeds, 218; en
Preston, 220; y en Manchester, 263 (p. 24). El cuadro que
sigue da un ejemplo més patente aun. Indica los casos
mortales por enfermedades pulmonares, separados por
sexos, para la edad de 15 a 25 afios, y calculado por cada
100.000. Los distritos escogidos son aquellos en que s6lo
las mujeres se hallan ocupadas en la industria explotada en
locales cerrados, mientras que los hombres lo estian en
todos los ramos posibles de la actividad laboral.

En los distritos de la industria sedera, en los que la
participacién de los varones en el trabajo. fabril es mayor,
también es importante su mortalidad. En este caso, como
se dice en el informe, la tasa de mortalidad por tisis, etc.,
en ambos sexos revela “las indignantes (atrocins) condi-
ciones sanitarias bajo las cuales se explota gran parte de
nuestra industria sedera”. Y ésta es la misma industria
sedera en la cual los fabricantes, remitiéndose a las condi-
ciones sanitarias excepcionalmente benignas de su actividad,
solicitaron que se les concediera la excepcién de un tiempo
de trabajo prolongado para nifios menores de 13 afios, la
cual, en parte les fue también concedida (libro 1, cap. v,
6, pp. 296/2862).

Mortalidad por
enfermedades pulmonares
entre 15 y 25 anos

calculada por cada
100.000
Distrito Industria principal Hombres Mujeres
Berkhampstead Trenzado de paja,
efectuado por mujeres 219 578
Leighton Buz- Trenzado de paja,
zard efectuado por mujeres 309 554
Newport Pag- Fabricacién de puntillas
nell por mujeres 301 617
Towcester Fabricacién de puntillas
. por mujeres 239 577
Yeovil Fabricacién de guantes,
mayormente por mujeres 280 409
Leek Industria sedera, con
predominio de mujeres 437 856
Congleton Industria sedera, con
predominio de mujeres 566 790
Macclesfield Industria sedera, con
predominio de mujeres 593 890
Zona rural sana Agricultura 331 333

“Ninguna de las industrias examinadas hasta el presente
ofrecié un cuadro més grave que el que brinda el doctor
Smith de la sastreria ... Los talleres, dice, son muy dife-
rentes en su aspecto sanitario; pero casi todos estidn ates-
tados, mal ventilados y son insalubres en alto grado...
Esta clase de locales ya son, de por si, necesariamente
calurosos; pero cuando se enciende el gas, como ocurre
en los dias de niebla y por-las tardes, en el invierno, el
calor asciende a 80 y aun a 90 grados” (Fahrenheit
=27-33°C)a “y provoca una profusa traspiracién y la
condensacién del vapor en los vidrios, de modo que el
agua chorrea o gotea permanentemente desde el tragaluz,
y los obreros se ven obligados a mantener abiertas algunas
ventanas, a pesar de que de ese modo se resfrian inevita-
blemente. Acerca de la situacién imperante en 16 de los
més importantes talleres del West End de Londres, el
doctor Smith ofrece la siguiente descripciébn: el mayor
volumen cibico que corresponde a un obrero en estas mal
ventiladas habitaciones es de 270 pies cibicos;® el menor
es de 105 pies,© y en promedio sélo de 156 pies¢ por

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 353-354.
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* Esta equivalencia en grados centigrados —que figura en todas
las versiones consultadas de E! capital menos, obviamente, en la
inglesa— no es precisa. Deberia decir: “27-32°C” (o si se quiere,
mas exactamente, 26,66°-32,22°C).

® 7,65 m3,

€ 2,97 ms,

4 4,42 m3,
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persona. En un taller rodeado por una galeria y que sélo
tiene un tragaluz, trabajan 92 hasta mas de 100 personas,
y hay encendida gran cantidad de picos de gas; los excu-
sados estdn pegados a los lugares de trabajo, y el espacio
no supera los 150 pies cilbicos 2 por persona. En otro
taller, al cual s6lo puede calificirselo como una perrera
en un patio iluminado desde arriba y aireado sélo por
medio de una pequeiia claraboya, trabajan 5 6 6 hombres
en un espacio de 112 pies clbicos ® por persona.” Y ‘“en
estos infames (atrocious) talleres que describe el doctor
Smith, los sastres trabajan habitualmente de 12 a 13 horas
por dia, y en diversas épocas se contintia el trabajo durante
15 a 16 horas” (pp. 25, 26, 28).

Tasa de mortalidad

Nimero de Fines industriales por 100.000 a la edad de
personas ocupadas y localidad 25-35 3545 45-55
958.265 Agricultura,

Inglaterra y Gales 743 805 1.145
22.301 hombres
y 12.377 mujeres Sastres, Londres 958 1.262 2.093
13.803 Tipégrafos e

impresores, Londres 894 1.747 2.367(28]

(p. 30). Cabe sefialar —y de hecho lo ha observado
John Simon, el jefe de la seccién médica, de quien emana
el informe— que para la edad de 25-35 afios la mortalidad
de los sastres, tipografos e impresores de Londres se ha
indicado por debajo de las cifras reales, ya que en ambos
ramos de la actividad los maestros de Londres reciben gran
nimero de gente joven (presumiblemente hasta los 30
afios) del campo como aprendices e “improvers” ¢ es decir,
para su perfeccionamiento ulterior. Estos incrementan el
nimero de personas ocupadas sobre cuya base deben calcu-
larse las tasas de mortalidad industrial de Londres; pero
no contribuyen en la misma proporcién al nimero de
muertes ocurridas en Londres, puesto que su permanencia
s6lo es transitoria alli; si enferman durante ese lapso, regre-
san a su hogar en el campo, donde se registra su muerte
en caso de fallecimiento. Esta circunstancia afecta aun mas

* 4,25 m3.

> 3,17 m3. .

° En el tomo 1 (véase aqui, vol. 2, p. 567, n.) Marx recoge la
siguiente definicion de “improvers”: *“personas que quieren perfec-
cionarse en su oficio”. A cambio de ese “perfeccionamiento”, los

improvers se veian obligados a aceptar fuertes rebajas en sus salarios.
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las escalas anteriores por edad, y hace que las tasas de
mortalidad londinense para dichas escalas carezcan por
completo de valor como medida de la insalubridad indus-
trial (p. 30).

Similar al de los sastres es el caso de los tipdgrafos, en
el cual a la falta de ventilacién, al aire pestilente, etc., se
suma aun el trabajo nocturno. Su tiempo de trabajo habitual
dura de 12 a 13 horas, y a veces de 15 a 16. “Calor
intenso y un aire sofocante en cuanto se enciende el gas . . .
No es raro que del piso inferior asciendan vapores de un
taller de fundicién, el hedor de maquinaria o de sumideros,
empeorando la situacién de la pieza del piso superior. El
aire caldeado de los locales inferiores caldea a los superiores
ya s6lo por calentamiento del piso, y si las piezas son bajas
y €l consumo de gas es grande, el mal es grave, Peor es
la situacién aun cuando las calderas de vapor se hallan
en el recinto inferior, y llenan todo el edificio de un calor
indeseable . . . En general puede decirse que la aireacién
es siempre escasa y totalmente insuficiente para eliminar
el calor y los productos de combustion del gas después de
la caida del sol, y que en muchos talleres, especialmente
los que fueron anteriormente viviendas, la situacién es en
extremo deplorable.” “En algunos talieres, en especial los
de semanarios, en los cuales se ocupan asimismo adoles-
centes de 12 a 16 afios, se trabaja en forma casi ininte-
rrumpida durante dos dias y una noche; mientras que en
otros talleres de composicién que se ocupan de realizar
trabajos <urgentes», los obreros tampoco tienen descanso
los domingos, y sus jornadas laborales por semana son 7
en lugar de 6” (pp. 26, 28).

De las modistas (milliners and dressmakers) nos hemos
ocupado ya en el tomo 1, cap. vii, 3, pp. 249/2412 con
referencia al exceso de trabajo. En nuestro informe, el
doctor Ord describe sus locales de trabajo. Aun siendo
mejores durante el dia, en las horas en que se enciende
gas estdn sobrecaldeados, son fétidos (foul) e insalubres.
En 34 talleres de la mejor especie, el doctor Ord hall6 que
el nimero promedio de pies cubicos de espacio por cada
obrera era:

“En 4 casos mas de 500; en otros 4, de 400-500; en
5 [otros, de 300-400; en otros 5, de 250-300; en 7 otros]

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 305-307.

115



de 200-250; en 4, de 150-200; y por ultimo en 9, sdlo
de 100-150.2 Hasta el mas amplio de estos locales sélo
basta escasamente para un trabajo constante si el espacio
no se halla completamente ventilado... Inclusive con
buena ventilacién, los talleres se tornan sumamente calu-
rosos y himedos después del anochecer, a causa de los
muchos mecheros de gas necesarios.” Y he aqui la obser-
vacién del doctor Ord acerca de un taller de la clase
inferior, explotado por cuenta de un intermediario (mid-
dleman): “Un recinto de 1.280 pies cibicos P de capacidad;
personas presentes: 14; espacio para cada una de ellas:
91,5 pies cubicos.c Las obreras tenian aqui el aspecto de
estar agotadas de tanto trabajar y desmoralizadas. Sus
ganancias se indicaron en 7-15 chelines por semana, y
aparte el té... Horas de trabajo de 8 a 20. El cuartito
en el cual se hallaban apifiadas estas 14 personas estaba
mal ventilado. Habia dos ventanas movibles y una chime-
nea, pero ésta estaba obstruida; no habia instalaciones de
aireacién de ninguna especie” (p. 27).

El mismo informe acota con referencia al trabajo
excesivo de las modistas: “El exceso de trabajo de mujeres
jovenes en casas de costura fashionable [de moda] sélo
prevalece durante aproximadamente 4 meses al afio en ese
grado monstruoso que en muchas ocasiones ha despertado
la sorpresa e indignacién del publico por un instante; pero
durante esos meses se trabaja en el taller, por regla general,
durante 14 horas diarias completas, y cuando se acumulan
los encargos urgentes de 17 a 18 horas, durante dias, En
otras estaciones del afio probablemente se trabajen 10-14
horas en el taller; las que laboran en sus domicilios lo
hacen regularmente 12 6 13 horas. En la confeccién de
abrigos para damas, cuellos, camisas, etc.,[...] inclusive
el trabajo con la méaquina de coser, las horas pasadas en el
taller colectivo son menos, mayormente no mas de 10 a 12
horas; sin embargo, sostiene el doctor Ord, en determinadas
casas y en ciertas épocas, las horas de trabajo regulares
estdn sometidas a una considerable prolongacién debido
a las horas extras pagadas por separado, y en otras casas
las obreras se llevan trabajo a sus hogares para concluirlo

® 500 pies ciibicos = 14,16 m3; 400 = 11,33 m3; 300 = 8,50 m3;
250 = 6,80 m3; 200 = 5,66 m3; 150 = 4,25 m3; 100 = 2,83 m3.

® 36,25 m3, .

¢ 2,6 m3, aproximadamente.
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después del tiempo de trabajo ordinario. Podemos afiadir
que tanto una como la otra clase de trabajo extraordinario
son, a menudo, obligatorias” (p. 28). John Simon observa
en una nota al pie de esta pagina: “El sefior Radcliffe,
[...] secretario de la Epidemiological Society, [...] quien
ha tenido especialmente muchas ocasiones para conocer el
estado de salud de las modistas que trabajan en las tiendas
més importantes [. . .], encontré que de cada 20 muchachas
que decian estar «totalmente bien», s6lo una estaba sana;
las demas presentaban diversos grados de decaimiento
fisico, agotamiento nervioso y numerosas perturbaciones
funcionales derivadas de aquéllos. Para ello indica como
motivos: en primera instancia, la extensién del horario de
trabajo, que estima en un minimo de 12 horas diarias,
inclusive fuera de temporada; y cn segundo lugar [...] el
hacinamiento y mala ventilacién de los talleres, el aire
viciado por los mecheros de gas, una alimentacién insufi-
ciente o mala y falta de cuidado por la comodidad
hogarefia.” '

La conclusién a la que llega el jefe de la oficina inglesa
de sanidad es que ‘“para los obreros es practicamente
imposible insistir en lo que es, en teoria, su primer derecho
sanitario: el derecho, cualquiera que sea el trabajo para
cuya ejecucién los reiina su empleador, a que ese trabajo
colectivo, en la medida en que dependa del patrén y a sus
expensas, se vea exento de toda condicién innecesariamente
nociva para la salud; [...] y que, mientras los propios
obreros no estén efectivamente en condiciones de lograr
por la fuerza esa justicia sanitaria, tampoco podran esperar,
a pesar de las presuntas intenciones del legislador, ayuda
efectiva alguna por parte de los funcionarios encargados
de hacer cumplir las Nuisances Removal Acts [Leyes de
policia sanitaria]” (p. 29).1*®! “Sin duda nos deparara
algunas pequeiias dificultades técnicas determinar el limite
exacto a partir del cual los empleadores deberdn someterse
a la regulacién. Pero . . . en principio el reclamo de preser-
vacion de la salud es universal. Y en interés de miriadas de
obrcros y obreras cuya vida ahora languidece y se abrevia
sin necesidad por los infinitos sufrimientos fisicos que su
mera ocupacién les inflige,*®! oso manifestar la esperanza
de que se pongan, de una manera igualmente universal, las
condiciones sanitarias del trabajo bajo una apropiada pro-
teccién legal; cuando menos hasta el punto de asegurar una
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ventilacién eficaz de todos los recintos de trabajo cerrados,
y que en cada ramo del trabajo que sea insalubre por su
naturaleza se restrinjan lo més que sea posible las influen-
cias particularmente peligrosas para la salud” (p. 31).

III) Economia en la generacidn y trasmision de fuerza
motriz y en materia de construcciones

En su informe de octubre de 1852, Leonard Horner
cita una carta del célebre ingeniero James Nasmyth de
Patricroft, el inventor del martillo de vapor, en la cual
se dice, entre otras cosas:

“E] piblico estd muy poco al tanto del ingente incre-
mento de fuerza motriz que se ha alcanzado mediante
modificaciones de sistemas y mejoras” (en materia de mé-
quinas de vapor) “tales como aquellos de los que estoy
hablando. La fuerza mecdnica de nuestro distrito” (Lan-
cashire) “estuvo bajo la pesadilla de una tradicién timorata
y prejuiciosa durante casi 40 afios, pero ahora nos hemos
emancipado, felizmente. Durante los Gltimos 15 afios, pero
en especial en ¢l curso de los dltimos 4” (es decir, desde
1848) “se han verificado algunas modificaciones suma-
mente importantes en el modo de funcionamiento de las
maquinas condensadoras de vapor . . . El éxito consisti6 . . .
en que las mismas maquinas realizaban una cantidad de
trabajo muchisimo mayor, y ello por afadidura con una
muy significativa reduccién del consumo de carbén. ..
Durante muchisimos afios desde la introduccién de la
fuerza del vapor en las fabricas de estos distritos, la
velocidad con la cuai se creia poder [hacer] trabajar
a las maquinas condensadoras de vapor era de aproxima-
damente 220 pies? de carrera del piston por minuto; es
decir, que una mdquina de S pies® de carrera de émbolo
ya se hallaba restringida, por las disposiciones vigentes, a
22 revoluciones del eje de cigiiefial. No se consideraba pru-
dente impulsar 1a méquina con mayor velocidad; y puesto
que todo el mecanismo de trasmision [. . .] estaba adaptado
para esta velocidad de 220 p'es de recorrido de émbolo
por minuto, esta velocidad ient1 y absurdamente restringida

® 67 m, aproximadamente.
* 1,52m.
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dominé el funcionamiento de tales maquinas durante
muchos afios. Pero finalmente, haya sido por una afortu-
nada ignorancia de las disposiciones o por las mejores
razones de algin audaz innovador, se ensayé una velocidad
mayor y, puesto que el resultado fue inmensamente
positivo, otros siguieron el ejemplo; se le dio rienda suelta
a la méquina, como se decia, y se modificaron las ruedas
principales de la maquinaria de trasmisién de tal manera
que la médquina de vapor podia hacer 300 pies y aun mis
por minuto, mientras que la maquinaria se mantenia en su
velocidad anterior . .. Esta aceleracién de la méquina de
vapor [...] es ahora casi general, porque se demostré que
no sdlo se obtenia mayor cantidad de energia utilizable a
partir de la misma méquina, sino que, a consecuencia
[...] del mayor momento de inercia del volante, el
movimiento era mucho mds regular [...]. Manteniéndose
constantes la presion de vapor y el vacio en el condensador,
se [. . .] obtenia mayor energia por la mera aceleracién del
recorrido del émbolo [. . .]. Si por ejemplo podemos hacer
que una maquina de vapor que con 200 pies® por minuto
rinde 40 caballos de fuerza, practicandole las modifica-
ciones apropiadas haga 400 pies ® por minuto con la misma
presién de vapor y el mismo vacio, tendremos exacta-
mente ¢l doble de fuerza [...] y puesto que la presién de
vapor y el vacio son los mismos en ambos casos, no se
aumenta sustancialmente el esfuerzo de las diversas partes
de la maquina [...] y, en consecuencia, el peligro de
caccidentes»> con el aumento de la velocidad. Toda la
diferencia estriba en que consumimos mas vapor, o aproxi-
madamente el mismo, en proporcién con la aceleracién
del movimiento del émbolo; y ademéas se produce un
desgaste un poco mds rapido de los cojinetes o de las
partes sometidas a friccion, pero que pricticamente no
vale la pena mencionar . . . Pero para lograr que la misma
miquina rinda mayor fuerza por aceleraciéon del movi-
miento del émbolo, debe [...] quemarse mayor cantidad
de carbén [. . .] bajo la misma caldera de vapor o emplearse
una caldera de mayor capacidad de vaporizacion; en suma,
hay que generar mayor cantidad de vapor. Asi se hizo, y se
instalaron calderas de mayor capacidad de generacién de

* Aprox. 61 m.
® 122 m, aprox.
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vapor en las viejas miquinas <aceleradas»; de este modo,
las mismas realizaban en muchos casos un 100 % mas
de trabajo. Hacia 1842, la produccién de energia extraordi-
nariamente barata de las maquinas de vapor de las minas de
Cornualles comenzé a llamar la atencion; la competencia
en las hilanderfas de algodén obligd a los fabricantes a
buscar en los «ahorros» la principal fuente de sus ganan-
cias; la notable diferencia en el consumo de carbon por hora
y por caballo de fuerza que presentaban las maquinas de
Cornualles, y del mismo modo el trabajo extraordinaria-
mente econémico de las maquinas de doble cilindro de
Woolf pusieron en primer plano, en nuestra comarca, el
ahorro de combustible. Las maquinas de Cornualles y las
de doble cilindro producian un caballo de fuerza por hora
por 3 ¥2 a 4 libras ® de carbdn, mientras que las méaquinas
de los distritos algodoneros consumian, en general, 8 6 12
libras ® por caballo y por hora. Una diferencia tan signifi-
cativa impulsé a los fabricantes y constructores de méaquinas
de nuestro distrito a lograr, por medios similares, resultados
tan extraordinariamente econdmicos como los que ya eran
habituales en Cornualles y en Francia, puesto que alli el
elevado precio del carbdén habia obligado a los fabricantes
a restringir en lo posible este oneroso ramo de sus activi-
dades. Esto condujo a importantisimos resultados. Primero:
muchas calderas, la mitad de cuya superficie quedaba
expuesta al frio aire exterior en los buenos y viejos tiempos
de elevadas ganancias, fueron recubiertas ahora con gruesas
capas de fieltro o ladrillos y argamasa y de otras maneras,
en virtud de lo cual se impedia la irradiacion del calor
generado a tan alto costo. De la misma manera se prote-
gieron las tuberias de vapor, recubriéndose asimismo los
cilindros con fieltro y madera. En segundo lugar se inicié
el empleo de las altas presiones. Hasta ese momento, la
vilvula de seguridad se habia regulado de manera de
abrirse ya a las 4, 6 0 8 libras de presion de vapor por
pulgada cuadrada;¢ entonces se descubrié que elevando la
presion a 14 6 20 libras ¢. .. se lograba un importantisimo
ahorro de carbén; en otras palabras, el trabajo de la fébrica
se realizaba con un consumo significativamente menor de

De 1,588 a 1,814 kg.

De 3,629 a 5,443 kg.

0,281, 0,422 6 0,562 kg por cmz?.
0,984 6 1,406 kg por cm2.
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. carbén ... Aquellos que tenian los medios y la audacia

necesarios para ello, aplicaron el sistema del aumento de la
presion y de la expansion cn toda su amplitud, empleando
calderas construidas con tal fin, que proporcionaban vapor
a una presién de 30, 40 [...] 60 y 70 libras por pulgada
cuadrada,® una presién ante la cual se hubicse desvanecido
de terror un ingeniero de la antigua escuela. Pero puesto
que los resultado econémicos de este aumento de la presién
de vapor. . . pronto se difundieron cn la inconfundible forma
de libras, chelines y peniques, las calderas de alta presion
combinadas con maquinas condensadoras se hicieron un
fendmeno casi general. Aquellos que llevaron a cabo
radicalmente la rcforma [...] emplearon las maquinas de
Woolf, y esto ocurrié con la mayor parte de las maquinas
de construccion rcciente; mas exactamente las maquinas de
Woolf con 2 cilindros, en uno de los cuales el vapor prove-
niente de la caldera ejerce la fuerza en virtud del exceso de
presion por encima dc la presion atmosférica, después de lo
cual, en lugar de escapar al aire libre, como anteriormente,
luego de cada recorrido del émbolo, ¢l vapor entra a un
cilindro de baja presién de capacidad aproximadamente
cuadruple y, luego de haber realizado alli una nueva
expansidn, es conducido hacia el condensador. El resultado
econdmico quc se obtiene con esta clase de maquinas es el
rendimiento de un caballo de fuerza por hora por cada
3V a 4 libras ® de carbdn; mientras que en las maquinas
del sistema antiguo eran necesarias de 12 a 14 libras¢
para ello [. . .]. Un ingenioso dispositivo ha permitido apli-
car el sistema dc Woolf del doble cilindro o de la maquina
combinada de alta y baja presion a las mdquinas mas
antiguas ya existentes, acrecentando asi sus rendimientos
al mismo tiempo que se disminuye su consumo de carbon.
El mismo resultado [. . .] se ha logrado durante los dltimos
8-10 afios combinando una méquina de alta presién con
una mdquina de condensacién, de tal manera que el vapor
consumido por la primera pasa a la segunda, impulséndola.
Estc sistema resulta Gtil en muchos casos.”

“No seria facilmente posible obtener un detalle exacto
del aumento del rendimiento laboral de las mismas e

* 2,109, 2,812, 4,218 y 4,921 kg por cm?2,
* De 1,588 kg a 1,814 kg.
¢ De 5,443 kg a 6,350 kg.
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idénticas maquinas de vapor en las cuales se han adaptado
algunos de estos nuevos perfeccionamientos, o todos ellos.
Pero estoy seguro [...] de que por el mismo peso de
maquinaria de vapor obtenemos ahora por lo menos un
50 % mas de servicio o de trabajo, término medio, y que
en muchos casos la misma méquina de vapor que en la
época de la limitada velocidad de 220 pies por minuto
rendia 50 caballos de fuerza desarrolla actualmente més
de 100.131 Los resultados extremadamente econémicos del
empleo del vapor de alta presion en las méaquinas de con-
densacién, asi como las exigencias muchisimo mayores que
se les formulan a las antiguas maquinas de vapor con el
fin de ampliar las actividades, han llevado durante los
altimos tres afios a la introduccién de calderas tubulares y,
de ese modo, a una significativa disminucién de los costos
de generacién de vapor.” (Reports of the Inspectors of
Factories, October 1852, pp. 23-27.)

Lo que vale para las miquinas generadoras de fuerza
motriz vale asimismo para las transmisiones de esa fuerza y
para la maquinaria de trabajo.

“Los pasos acelerados a que se han desarrollado los
perfeccionamientos de la maquinaria durante los ltimos
pocos afios han permitido a los fabricantes expandir la
produccién sin el agregado de fuerza motriz adicional. La
utilizacién mas ahorrativa del trabajo se ha tornado nece-
saria en virtud del acortamiento de la jornada laboral, y en
la mayor parte de las fabricas bien dirigidas se considera
continuamente la manera en que pueda aumentarse la
produccién con un desembolso menor. Tengo ante mi un
informe, que debo a la gentileza de un inteligentisimo
sefior de mi distrito, acerca del nimero y edad de los
obreros ocupados en su fabrica, de las mdquinas empleadas
y de los salarios pagados en el lapso comprendido entre
1840 y la fecha de hoy. En octubre de 1840, su firma
ocupaba a 600 obreros, 200 de los cuales eran menores de
13 afios, mientras que en octubre de 1852 sélo ocupaba a
350 obreros, de los cuales s6lo 60 eran menores de 13 afios.
Salvo unas pocas, habia el mismo niimero de méquinas en
actividad, y en ambos afios se pagé la misma suma en
concepto de salarios.” (Informe de Redgrave en Reports
of the Inspectors of Factories, October 1852, pp. 58, 59.)

Los perfeccionamientos introducidos en la maquinaria
s6lo revelan la plenitud de sus efectos cuando se la instala
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en nuevos edificios fabriles, dispuestos de modo de cumplir
con su finalidad.

“Con referencia a los perfeccionamientos en la maqui-
naria debo sefialar que ante todo se han realizado grandes
progresos en la construccién de fébricas apropiadas para el
emplazamiento de esa nueva maquinaria. .. En la planta
baja tuerzo todo mi hilado, y solamente alli instalo 29.000
husos de torcer. En este recinto y en el galpén solamente
logro un ahorro de trabajo de por lo menos un 10 %, no
tanto a causa de los perfeccionamientos en el propio sistema
de torcido, sino de la concentracién de las maquinas bajo
una direccién Udnica; puedo impulsar el mismo nimero de
husos con un solo eje, con lo cual ahorro de un 60 a un
80 % en materia de trasmision de impulsos respecto a
otras firmas. Ademés ello arroja un gran ahorro de aceite,
grasa, etc., ...en suma, con la instalacién perfeccionada
de la fabrica y el mejoramiento de la maquinaria he aho-
rrado un 10 % en trabajo, calculando un minimo, y ademés
de ello he realizado grandes ahorros en materia de energia,
carbén, aceite, grasa, ejes de trasmisién y poleas, etc.”
(Declaraciones de un hilandero de algodén, Reports of
the Inspectors of Factories, October 1863, pp. 109, 110.)

IV) Aprovechamiento de las deyecciones
de la produccion

Con el modo capitalista de produccién se amplia el
aprovechamiento de las deyecciones de la produccion y
el consumo. Por las primeras entendemos los desechos
de la industria y de la agricultura, y por las ultimas en
parte las deyecciones resultantes del metabolismo natural
del hombre, y en parte la forma en que quedan como
residuos los objetos de uso luego de su consumo. Por
consiguiente, en la industria quimica son deyecciones de la
produccién los subproductos que se pierden en la produc-
cién en pequefia escala; las limaduras de hierro que quedan
como desecho en la fabricacién de méiquinas, y que vuelven
a entrar como materia prima en la produccién de hierro,
etc. Son deyecciones del consumo los productos de elimi-
nacién natural de los hombres, restos de vestimentas en
forma de andrajos etc. Las deyecciones del consumo son
de méaxima importancia para la agricultura. En lo que se
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refiere a su utilizacion tiene lugar un despilfarro colosal
en la economia capitalista; en Londres, por ejemplo, a dicha
economia no se le ocurre hacer nada mejor, con el abono
producido por 4 }2 millones de personas, que utilizarlo con
ingentes costos para contaminar con €l el Tamesis.

El encarecimiento de las materias primas constituye,
naturalmente, el impulso para la utilizacién de los desper-
dicios. .

En general, las condiciones de este reaprovechamiento
son: el cardcter masivo de esta clase de deyecciones, que
s6lo se da cuando se trabaja en gran escala; perfecciona-
miento de la maquinaria, con lo cual sustancias que en su
forma dada eran anteriormente inservibles, adquieren una
figura util en la nueva produccion; progreso de la ciencia,
en especial de la quimica, que descubre las propiedades
dtiles de esta clase de descchos. Sin embargo también en
la agricultura desarrollada en pequeiia escala, en la horti-
cultura, como por ejemplo en Lombardia, en el sur de la
China y en Japén, se verifica una gran economia d_e esta
indole. Pero en general, en este sistema la productividad
de la agricultura se adquiere al precio de una gran dilapi-
dacién de trabajo humano quc se sustrac a otras esferas
de la produccion.

Los asi denominados desperdicios desempefan un
importante papel en casi todas las industrias. Asi, en el
informe fabril de octubre2 de 1863 se indica como
uno de los principales motivos por los cuales tanto en
Inglaterra como en muchas partes de Irlanda los arrenda-
tarios s6lo cultivan el lino en raras ocasiones y de mala
gana: “la gran cantidad de desperdicios . . . que tiene lugar
en la preparacion del lino en las pequeiias fdbricas agrama-
doras (scutch mills) impulsadas por energia hidrdulica . . .
Los desechos del algodon son relativamente escasos, pero
los del lino son sumamente grandes. Un bucn tratamiento en
el enriado y en el agramado mecdnico puede reducir
considerablemente esta desventaja ... En Irlanda, el lino
se pcina de mancra enormemente vergonzosa, de modo que
se pierde un 28-30 %", todo lo cual podria evitarse
mediante el empleo de mejores maquinarias. La estopa
que quedaba como desecho alcanzaba cantidades tales, que

* En la 1# edicién, “diciembre”. El informe, chhado el 31 de
oclubre, abarca el periodo que va hasta el 31 de diciembre. (Nota
IMEL).
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el inspector fabril dice: “Se me ha informado, respecto
a algunas de las fibricas de agramar irlandesas, que los
agramadores a menudo emplean los desechos que alli
quedan como cosmbustible en sus hogares, a pesar de ser
muy valiosos.” (loc. cit., p. 240.) Més adelante hablaremos
de los desperdicios del algod6n, cuando tratemos las osci-
laciones del precio de la materia prima.

La industria lanera fue mas astuta que la del lino.
“Antiguamente era corriente desacreditar la preparacion
de desechos y de harapos de lana para una nueva elabora-
cion pero ese prejuicio ha sido abandonado por completo
con relacion al shoddy trade (industria de la lana artificial)
que se ha convertido en un importante ramo del distrito
lanero de Yorkshire, y no cabe duda de que también el
negocio de los desperdicios del algodon ocupard pronto
el mismo lugar, como ramo de las actividades que satisface
una reconocida necesidad. Hace 30 afos, los trapos de
lana, es decir los retazos de pafio de pura lana, etc., valian,
en promedio, unas £ 4 y 4 chelines la tonelada; durante el
ltimo par de afios han llegado a valer £ 44 por tonelada.
Y la demanda ha crecido a tal punto que también se
utilizan tejidos mixtos de lana y algod6n, ya que se han
encontrado medios para destruir el algodén sin danar la
lana; y en la actualidad hay miles de obreros ocupados en
la fabricacién de shoddy, con gran ventaja para el consu-
midor, quien ahora puede comprar pafo de buena calidad
media a un precio muy médico.” (Reports of the Inspectors
of Factories, October, 1863, p. 107.) La lana artificial
asi remozada ya ascendia, a fines dec 1862 a un tercio de
todo el consumo lanero de la industria inglesa. (Reports

Factories, October, 1862, p. 81.) La “gran ventaja”
para el “consumidor” consiste en que sus prendas de lana
solo necesitan un tercio del tiempo anterior para desgas-
tarse, y un sexto para deshilacharse.

La industria sedera inglesa rueda por la misma pen-
diente. Entre 1839 y 1862, el consumo de la seda cruda
verdadera habia disminuido un tanto, mientras que el de
los desechos de la seda se habia duplicado. Con maqui-
narias perfeccionadas se estaba en condiciones de fabricar
con este material, que en otros lugares carccia casi de valor,
una seda utilizable para muchos fines.

El ejemplo mds patente de utilizacion de desperdicios
lo ofrece la industria quimica. Esta no sélo consume sus
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propios desechos, hallindoles nuevas aplicaciones, sino
también los de las industrias mas disimiles, transformando,
por ejemplo, el gas de alquitrdn, anteriormente casi intil,
en colores de anilina, rubiacina (alizarina), y dltimamente
también en medicamentos.?!

Hay que distinguir entre esta economia de las deyec-
ciones de la produccién por reutilizacién de las mismas, y
la economia que se obticne en la produccién de desper-
dicios, es decir la reduccién de las deyecciones de la pro-
duccién a un minimo, con utilizacién directa, y hasta un
méximo, de todas las materias primas y auxiliares que
entran en la produccién.

El ahorro de desechos se debe, en parte, a la buena
calidad de la maquinaria empleada. Se economizan aceite,
jabon, etc., en la misma relacién en que las partes de la
mdquina se hallan mis exactamente trabajadas y mejor
pulidas. Esto se refiere a los materiales auxiliares. Pero
en parte, —y esto es lo mas importante— depende de Ia
calidad de las méquinas y de las herramientas empleadas
el que una parte mayor o menor de la materia prima se
transforme en desperdicios en el curso del proceso de la pro-
duccién. Por dltimo, esto depende de la calidad de la
propia materia prima. Esto se halla condicionado, a su vez,
en parte por el desarrollo de la industria extractiva y de la
agricultura, que producen esa materia prima (del progreso
de la cultura en su sentido propiamente dicho),*! en parte
por el perfeccionamiento de los procesos que atraviesa la
materia prima antes de su ingreso en la manufactura.

“Parmentier ha demostrado que, desde una época no
muy distante, por ejemplo desde los tiempos de Luis XIV,
el arte de moler el grano se ha perfeccionado en Francia
de manera muy significativa, de modo que los nuevos
molinos, con relacién a los viejos, pueden producir hasta
una mitad mds de pan a partir de la misma cantidad
de grano. En efecto, se ha contado para el consumo anual
de un habitante de Paris 4 setiers de grano, inicialmente,
luego 3, y finalmente 2, mientras que hoy en dia ya sélo
asciende a 1 Y5 setier? o aproximadamente 342 libras®

* 4 setiers = (aprox.) 624 1; 3 =4681; 2 =3121; 15 =208 1.

" La livre francesa ha tenido valores variables; en tiempos de
Parmentier equivalia por lo general a 489,5 gramos; 342 libras, pues,
= aprox. 167,4 kg. !
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por cabeza ... En Perche, donde vivi durante largo
tiempo, los molinos torpemente construidos, que tenian
muelas de granito y roca basaltica, fueron reconstruidos
segin las reglas de la mecénica que tanto habia progresado
desde hacia 30 afios. Los dotaron de buenas muelas de La
Ferté, se molia dos veces el grano, se imprimié un movi-
miento circular al cedazo, y el producto en harina aumenté
en Y% para la misma cantidad de grano. Por lo tanto, me
explico ficilmente la enorme desproporcién entre el con-
sumo diario de grano entre los romanos y nosotros; toda
la razén estriba sencillamente en la imperfeccién de los pro-
cedimientos de la molienda y de la panificacién. Asi debo
explicar también un hecho notable que cita Plinio, {libro]
Xvill, cap. xx, 2... La harina se vendia en Roma, segiin
su calidad, a 40, 48 6 96 ases el modius.2 Estos precios, tan
elevados en relacién con los precios contempordneos del
grano, se explican a partir de los molinos imperfectos, que
por entonces ain se hallaban en su infancia, y de los
considerables costos de molienda que de ello derivaban.”
(Dureau de la Malle, Economie Politique des Romains,
Paris 1840, 1. pp. 280, 281.)®

V) Economia mediante inventos ©

Estos ahorros en el empleo del capital fijo son, como ya
se ha dicho, resultado de que las condiciones de trabajo
se emplean en gran escala, en suma que sirven como condi-
ciones de trabajo directamente social, socializado, o de la
cooperacién directa dentro del proceso de produccién. Es
ésta, por una parte, la condicién unica bajo la cual pueden
aplicarse todos los inventos mecdnicos y quimicos sin
encarecer el precio de la mercancia, y ésta es siempre la
conditio sine qua non. Por otra parte, s6lo con una produc-

* Medida equivalente aproximadamente a 8,75 1.

* En las pp. 101-104 del manuscrito principal, no utilizadas por
Engels, figuran extractos de diversos documentos, entre ellos del
informe de 1862 sobre la falsificacién del pan y la situacién de los
obreros panaderos, varias veces citado en el tomo i: Report... Re-
lative to the Grievances Complained of by the Journeymen Bakers.
Londres, 1862. (Véase R 919/1.)

- ¢ En el manuscrito de Marx (i, p. 105): “Para retomar cuando
se consideren las invenciones en el empleo de capital fijo".
(R 912/9).

127



cion en gran escala son posibles las economias que derivan
del consumo productivo de la colectividad. Pero por Gltimo
sélo la experiencia del obrcro combinado descubre y
muestra dénde y como economizar, cémo llevar a cabo
con la mayor sencillez los descubrimientos ya efectuados,
qué fricciones practicas deben superarse en la concrecion
dc la teoria (en su aplicacién al proceso de produccion),
etcétcra.

Dicho sea de paso, hay que distinguir entre trabajo
general y trabajo colectivo. Ambos desempefian su papel
en el proceso de la produccion, ambos se funden uno en el
otro, pero también ambos se diferencian. Es trabajo general
todo trabajo cientifico, todo descubrimiento, todo invento.
Est4d condicionado en parte por la cooperacién con seres
vivos, y en parte por la utilizacién de los trabajos de pre-
decesores. El trabajo colectivo supone la cooperacion
directa de los individuos.

Lo dicho mas arriba se confirma una vez mas en virtud
de lo frecuentemente observado:

1) La gran diferencia en los costos entre la primera
construccion de una maquina? y su reproduccion; a ese
respecto, véanse Ure y Babbage.!*!

2) Los costos mucho mayores con los que se maneja
un establecimiento basado en inventos nuevos, comparado
con los establecimientos posteriores quc surgen sobre sus
ruinas, ex suis ossibus [de sus huesos].! Esto llega a tal
punto quc los primeros empresarios quiebran en su mayor
parte, y solo florecen los posteriores, a cuyas manos llegan
mds baratos los edificios, maquinarias, etc. Por ello las
mas de las veces es la clase de menor valor y mas miserable
de los capitalistas dinerarios la que extrac los mayores bene-
ficios de todos los nuevos desenvolvimientos del trabajo
general del espiritu humano y de su aplicacion social en
virtud del trabajo combinado.

" En el original: “de una nueva maquina”.
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CAPITULO VI
INFLUENCIA DE LOS CAMBIOS DE PRECIOS

1) Oscilaciones de precios de la materia prima; sus efectos
directos sobre la tasa de ganancia®

Presuponemos aqui, como hasta el presente, que no se
opera cambio alguno en la tasa del plusvalor. Este su-
puesto es necesario para examinar el caso en su forma pura.
Sin embargo seria posible que, manteniéndose constante la
tasa del plusvalor, un capital ocupe un nimero creciente
o decreciente de obreros, como consecuencia de la contrac-
cién o de la expansion que le hayan ocasionado las oscila-
ciones de precios de la materia prima, oscilaciones que
hemos de considerar aqui. En ese caso, la masa del plus-
valor podria cambiar con una tasa constante del plusvalor.
No obstante, aqui también debemos pasar por alto este
caso, por ser incidental. Cuando el perfeccionamiento de la
magquinaria y la modificacién de precios de la materia prima
actian simultineamente, influyendo sea sobre la cantidad
de los obreros ocupados por un capital dado, o sobre el
nivel del salario, s6lo es necesario considerar en conjunto:
1) los efectos producidos por la variacion del capital cons-
tante en la tasa de ganancia, y 2) los efectos producidos
por la variaciéon del salario en la tasa de ganancia; el
resultado surge luego por si solo. )

* Las palabras “sus efectos directos sobre la tasa de ganancia”
fueron agregadas por Engels. (Véase R 920/1.)
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Pero en general hay que observar aqui, como en el
caso precedente, que si registran variaciones, sea como
consecuencia de una economia del capital constante o a
causa de oscilaciones en los precios de la materia prima,
dichas variaciones afectan siempre la tasa de ganancia,
aun cuando dejen totalmente intacto el salario, y en conse-
cuencia la tasa y la masa del plusvalor. Modifican en

pv’l la magnitud de C, y con ello el valor de toda la

fraccién. En este caso carece de toda relevancia —a dife-
rencia de lo que se revelara cuando consideramos el
plusvalor— en cuales esferas de la produccién se efectiian
estas variaciones; si los ramos de la industria afectados
por ellas producen o no medios de subsistencia para los
obreros o, en su caso, capital constante para la produccién
de tales medios de subsistencia, respectivamente. Lo que
hemos desarrollado aqui vale asimismo cuando las varia-
ciones se verifican en producciones suntuarias, y por pro-
ducto suntuario cabe entender aqui toda produccién que
no se requiere para la reproduccion de la fuerza de trabajo.

Por materias primas se comprenden aqui asimismo las
materias auxiliares como indigo, carbén, gas, etc. Ademas,
y en la medida en que puede tomarse en consideracion a la
maquinaria dentro de este rubro, su propia materia prima
consiste en hierro, madera, cuero, etc. De ahi que su propio
precio se vea afectado por las oscilaciones de precios de la
materia prima que entra en su construccién. En tanto su
precio resulte aumentado por esas oscilaciones, sea de la
materia prima de la cual consta, sea de la materia auxiliar
que consume su uso, desciende pro tanto la tasa de ganan-
cia. Y a la inversa si su precio desciende.

En las siguientes investigaciones nos limitaremos a
oscilaciones de precios de la materia prima, no en la medida
en que entre ora como materia prima de la maquinaria que
funciona como medio de trabajo, ora como material auxiliar
en su aplicacién, sino en tanto entre como materia prima
en el proceso de produccién de la mercancia. Hay que
sefialar aqui una sola cosa: la riqueza natural en hierro,
carbén, madera, etc., de los elementos principales de la
construccién y empleo de maquinaria, aparece aqui como
fertilidad natural del capital y es un elemento de la deter-
minacién de la tasa de ganancia, independiente del alto
o bajo nivel del salario.
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v v
Puesto que la tasa de ganancia es = B—é =_F ,2

C ct+v

estd claro que todo cuanto acarree un cambio en la $agni—
tud de ¢, y por consiguiente de C, provoca asimismo un
cambio en la tasa de la ganancia, aun permaneciendo inal-
terados pv y v y su relacién reciproca. Pero la materia
prima constituye una parte principal del capital constante.
Inclusive en ramos de la industria en los que no entra
materia prima propiamente dicha, si entra como material
auxiliar o como parte constitutiva de la miquina, etc., y de
ese modo sus oscilaciones de precio influyen, pro tanto,
sobre la tasa de ganancia. Si el precio de la materia prima

. v, v
desciende en una suma = d, Lad é v
C c¢c+v

. Por consiguiente aumenta la

se transformaran
pv . pv

6
C—d (c—d)y+v
tasa de ganancia. A la inversa. Si aumenta el precio de

L. v, v
la materia prima, dd é d
C c+v

cn

se transformarin ahora en
14
14 6 44
C+d (ct+d)y+v

tasa de ganancia. Bajo circunstancias en lo demés iguales,
la tasa de ganancia aumenta y disminuye, por ende, en
sentido inverso al precio de la materia prima. De aqui
resulta, entre otras cosas, la importancia que tiene para los
paises industriales el bajo precio de la materia prima,
incluso si las oscilaciones en el precio de la materia
prima no estuviesen acompaiiadas en absoluto por modifi-
caciones en la esfera de venta del producto, es decir pres-
cindiendo por completo de la relacién entre oferta y
demanda. Resulta ademés que el comercio exterior influye
sobre la tasa de ganancia, incluso si hacemos abstraccién
de toda influencia del mismo sobre el salario por abarata-
miento de los medios de subsistencia necesarios. Pues
afecta los precios de las materias primas y auxiliares que
entran en la industria o en la agricultura. Al conocimiento
hasta el presente atin bastante precario de la naturaleza de

; por consiguiente descenderd la

“C + Vil

pv

* En Werke, por error,
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la tasa de ganancia y de su diferencia especifica con
respecto a la tasa del plusvalor, se debe el hecho de que,
por una parte, economistas que destacan el significativo
influjo de los precios de la materia prima sobre la tasa de
ganancia, confirmado por la experiencia prictica, le den a
este fendmeno una explicacion tedrica totalmente falsa
(Torrens ¥7}), mientras que, por otra parte, economistas
que se atienen a los principios generales, como Ricardo,*®!
desconocen la influencia del comercio mundial, por ejemplo,
sobre la tasa de ganancia.

De ahi que se comprenda la gran importancia para la
industria de la supresiéon o disminucién de los aranceles
aduaneros sobre las materias primas; por eso, la tesis de que
habia que permitir su introduccién maés libre posible era ya
la doctrina principal del sistema proteccionista mas racio-
nalmente desarrollado. Esta era, ademas de la abolicién de
los aranceles cerealeros,!*! la principal preocupacion de los
freetraders [librecambistas] ingleses, quienes velaban ante
todo, también, por la supresién del arancel aduanero que
gravaba el algodén.

Como ejemplo de la importancia que reviste la baja
de precios no de una materia prima propiamente dicha, sino
de un material auxiliar, que no obstante es, a la vez, ele-
mento principal de la alimentacién, puede servir el uso
de la harina en la industria del algodén. Ya en 1837
calculaba Robert Hyde Greg '* que los 100.000 telares de
vapor y los 250.000 telares manuales utilizados por enton-
ces en la tejeduria de algodén en Gran Bretafia, consumian
anualmente 41 millones de libras 2 de harina para apresto de
la urdimbre. A esto se sumaba aun un tercio de esa cantidad
para el blanqueado y otros procesos. Greg calcula en
£ 342.000 anuales para los tltimos 10 afios el valor total
de la harina asi consumida. La comparacién con los pre-
cios de la harina en el continente demostraba que el recargo
en el precio de la harina impuesto al fabricante en virtud
de los aranceles cerealeros alcanzaba anualmente, él solo,
a las £ 170.000. Para 1837 Greg lo estima en por lo
menos £ 200.000, y habla de una firma para la cual el
recargo en el precio de la harina ascendia a £ 1.000

13 The Factory Question and the Ten Hours Bill, by R. H
Greg, Londres 1837, p. 115.

. 18.600.066 kg, aproximadamente.
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anuales. En consecuencia de ello, “grandes fabricantes, pre-
cavidos y calculadores hombres de negocios, han dicho que
10 horas de trabajo diario serian totalmente suficientes si
se derogasen los aranceles cerealeros” (Reports of the
Inspectors of Factories, October 1848, p. 98). Los aran-
celes cerealeros fueron abolidos; ademas lo fueron los que
gravaban el algodon y otras materias primas; pero apenas
se hubo logrado esto, la oposicibn de los fabricantes
contra el bill [ley] de las diez horas fue mas violenta que
nunca. Y cuando, a pesar de ello, ¢l trabajo fabril de diez
horas pronto se convirtié en ley, su primera consecuencia
fue una tentativa de disminucién general del salario.?

El valor de las materias primas y auxiliares entra por
completo y de una sola vez en el valor del producto para
el cual se las consume, mientras que el valor de los ele-
mentos del capital fijo s6lo entra en la medida de su des-
gaste, es decir, s6lo paulatinamente, en el producto. De alli
se desprende que el precio del producto resulta afectado
en grado mucho més elevado por el precio de la materia
prima que por el del capital fijo, pese a que la tasa de
ganancia se determina por la suma del valor global del
capital empleado, sin que importe cuinto de él se ha consu-
mido o no. Pero esta claro —aunque eso solo se menciona
al margen, ya que aqui presuponemos ain que las mercan-
cias se venden a su valor, no importindonos ain en
absoluto las oscilaciones de precios provocadas por la com-
petencia— que la expansion o restriccion del mercado
depende del precio de la mercancia individual, y que se
halla en relacién inversa con el ascenso o descenso de
dicho precio. Por eso, en la realidad también resulta que
al aumentar el precio de la materia prima, el precio del
producto elaborado no aumenta en la misma proporcion
que aquél, y que al descender el precio de la materia
prima tampoco disminuye en la misma proporcién. Por
€s0, en un caso la tasa de ganancia cae por debajo, mien-
tras que en el otro asciende por encima de lo que ocurriria
en la venta de las mercancias a su valor.

Ademads: la masa y el valor de la maquinaria empleada
aumentan con el desarrollo de la fuerza productiva del
trabajo, pero no en la misma proporcién en que aumenta
esa fuerza productiva, es decir en que esa maquinaria

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 342-344,
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suministra mayor cantidad de producto. Por lo tanto, en los
ramos de la industria en los que entra materia prima, en
general, es decir donde el propio objeto de trabajo es ya
producto de trabajo anterior, el aumento de la fuerza
productiva del trabajo se expresa precisamente en la pro-
porcién en la cual una cantidad mayor de materia prima
absorbe una cantidad determinada de trabajo, es decir en
la mayor cantidad de materia prima que se transforma
en producto, que se elabora para convertirse en mercancia,
por ejemplo en una hora de trabajo. Por lo tanto, en la
misma proporcién en que se desarrolla la fuerza productiva
del trabajo, el valor de la materia prima forma un compo-
nente constantemente en aumento del valor del producto
mercantil, no s6lo porque entra por completo en éste, sino
porque en cada parte alicuota del producto global dismi-
nuyen constantemente tanto la parte constituida por el
desgaste de la maquinaria como la parte que constituye el
nuevo trabajo agregado. Como consecuencia de este movi-
miento descendente crece en proporcién la otra parte de
valor, la que constituye la materia prima, si ese aumento
no resulta anulado por una correspondiente disminucién
de valor por parte de la materia prima, derivado de la
creciente productividad del trabajo que se emplea para su
propia elaboracidn.

Mi4s aun: puesto que las materias primas y auxiliares,
exactamente al igual que el salario, constituyen compo-
nentes del capital circulante, es decir que deben ser
constantemente repuestos en su totalidad a partir de cada
venta del producto, mientras que de la maquinaria sélo
cabe reponer el desgaste, y ello en primera instancia en la
forma de un fondo de reserva —para lo cual, de hecho, no
es en modo alguno tan fundamental si cada venta en par-
ticular contribuye con su parte a este fondo de reserva, y
presuponiendo solamente que toda la venta anual contri-
buye a él con su participacién anual—, se revela aqui
nuevamente que un aumento en el precio de la materia
prima puede cercenar o inhibir todo el proceso de repro-
duccién al no bastar el precio obtenido por la venta de la
mercancia para reponer todos los elementos de la misma, o
bien al imposibilitar la prosecucion del proceso en un nivel
adecuado a sus fundamentos técnicos, de modo que sélo
puede ocuparse una parte de la maquinaria, o bien la ma-
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quinaria completa no puede trabajar todo el tiempo
habitual.

Por dltimo, los costos causados por los desperdicios
se modifican en forma directamente proporcional a las
oscilaciones de precios de la materia prima, subiendo y
bajando con su ascenso y su descenso. Pero también esto
tiene un limite. En 1850 se decia aGn: “Hay una fuente
de considerables pérdidas provenientes del aumento de
precios de la materia prima, que pricticamente no Ilamaria
la atencién a alguien que no fuese un hilandero préactico,
a saber, las pérdidas por desperdicio. Se me informa que
cuando aumenta el algoddn, los costos para el hilandero, y
en especial los de las calidades inferiores, aumentan en
mayor proporcién de lo que indica el recargo de precios
pagado. Los desechos al fabricar hilados ordinarios ascien-
den cémodamente a un 15 % ; por lo tanto, si este porcen-
taje causa una pérdida de Y2 penique por libra en un precio
del algodén de 3 Y2 peniques, acrecienta la pérdida por
libra a 1 penique en cuanto el algodén aumenta a 7
peniques la libra.” (Reports of the Inspectors of Factories,
April 1850, p. 17.)

Pero cuando, a consecuencia de la Guerra Civil Norte-
americana el algodén subié a precios no igualados desde
hacia casi 100 afios, el tenor del informe era totalmente
diferente: “El precio que se paga actualmente por los
desperdicios de algodén y la reintroduccién de los desechos
en la fabrica como materia prima, ofrecen cierta compensa-
cién por la diferencia existente, en materia de pérdida por
desperdicios, entre el algodén indio y el norteamericano.
Esta diferencia asciende aproximadamente al 12 ¥2 %. La
pérdida en la elaboracién del algodén indio es del 25 %,
de modo que el algod6n en realidad le cuesta al hilandero
Y4 mas de lo que paga por él.1*9 La pérdida por desecho
no era tan importante cuando el algodén norteamericano
costaba 5 6 6 peniques la libra, pues no sobrepasaba
los % de penique por libra; pero es muy importante ahora,
cuando la libra de algoddn cuesta 2 chelines, y por lo tanto
la pérdida por desecho asciende a 6 peniques.” ** (Reports
of the Inspectors of Factories, October 1863, p. 106.)2

14 {F. E.— El informe comete un error en su frase final. En

* En las pp. 115 a 117 del manuscrito 1, omitidas por Engels,
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II) Aumento de valor y desvalorizacion, liberacion
¥ vinculacion de capital

Los fenémenos que investigamos en este capitulo
presuponen, para su pleno desarrollo, el sistema crediticio
y la competencia en el mercado mundial, el cual constituye
en general la base y la atmoésfera vital del modo capitalista
de produccion. Pero estas formas mds concretas de la
produccién capitalista s6lo pueden explicarse con amplitud
luego de haberse comprendido la naturaleza general del
capital; ademés, su exposicion se halla fuera del plan de
nuestra obra y pertenece a la continuacién que, llegado el
caso, daremos a la misma.!*?! Sin embargo podemos tratar
aqui en general los fenémenos sefialados en el epigrafe. Los
mismos se hallan ligados entre si, en primer lugar, y en
segundo término tanto con la tasa como con la masa de
la ganancia. También hay que describirlos brevemente
siquiera porque producen la impresién de que no sélo la
tasa, sino también la masa de la ganancia —que de hecho
es idéntica a la masa del plusvalor— puede aumentar y
disminuir independientemente de los movimientos del plus-
valor, sea de la masa o de la tasa de éste.

(Deben considerarse la liberacién y la vinculacién de
capital por un lado, y el aumento de valor y la desvalori-
zacion por el otro, como fenémenos diferentes?

Cabe preguntarse en primer término: ;Qué entendemos
por liberacion y vinculacién de capital? El aumento de
valor y la desvalorizacién se entienden por si solos. No
significan otra cosa sino que el capital existente, como
consecuencia de circunstancias econ6micas generales cua-
lesquiera —ya que no se trata de los destinos particulares

lugar de 6 peniques de pérdida por desecho deberia decir 3 peniques.
Esta pérdida asciende por cierto al 25 % en el caso del algod6n
indio, pero sélo es de 1214 a 15 % en el del algod6n norteameri-
cano, y es de éste del cual se habla aqui, tal como antes se calculd
correctamente el mismo porcentaje en el precio de 5 a 6 peniques. [41]
Por lo demds, también en el caso del algodén norteamericano que
llegé a Europa durante los Gltimos afios de la Guerra Civil, a me-
nudo aumentaba considerablemente la proporcién de desperdicios,
en comparacién con el periodo anterior.}

Marx elabora una estadistica sobre las oscilaciones en los precios
de las materias primas, fundada en un informe de Leonard Horner
(R 923/1.)
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de un capital privado cualquiera— aumenta o disminuye de
'valor; es decir que el valor del capital adelantado para
la produccién se acrecienta o decrece, con prescindencia
de su valorizacién en virtud del plustrabajo que ha
empleado.

Entendemos por vinculacién de capital que determi-
nadas proporciones dadas del valor global del producto
deben ser reconvertidas en los elementos del capital cons-
tante o del variable, si es que la produccion ha de proseguir
en su antigua escala. Entendemos por liberacion de capital
que una parte del valor global del producto, que hasta
ahora debia reconvertirse en capital constante o variable,
se torna disponible y excedentario, si es que la produccion
ha de proseguir dentro de los limites de su antigua escala.
Esta liberacion o vinculacién de capital difieren de la
liberacion o vinculacién de rédito. Si el plusvalor anual de
un capital C es, por ejemplo, = x, como consecuencia del
abaratamiento de las mercancias que entran en el consumo
de los capitalistas puede bastar x — a para crear la misma
masa de disfrutes, etc., que antes. Por lo tanto, se libera
una parte del rédito — a, que entonces puede servir para
aumentar el consumo o para ser reconvertida en capital
(para su acumulacién). A la inversa: si se requiere x + a
para proseguir el mismo modo de vida, o bien habrd que
restringir éste, o de lo contrario habrd que gastar como
rédito una parte de los ingresos — a4, que se acumulaba
anteriormente.

El alza de valor o la desvalorizacién pueden afectar
al capital constante, al variable, o a ambos, y en el caso
del capital constante, a su vez, puede referirse a la parte
fija, a la circulante, o a ambas.

En el capital constante hay que tener en cuenta:
materias primas y auxiliares, entre las cuales también se
cuentan productos semielaborados, que agrupamos aqui
bajo el nombre de materias primas, y maquinaria y demads
capital fijo.

Con anterioridad hemos considerado especialmente la
variacién del precio, o en su caso del valor, de la materia
prima con relacién a su influencia sobre la tasa de ganancia
y establecido la ley general de que, bajo circunstancias
en lo demas iguales, la tasa de ganancia es inversamente
proporcional al valor de la materia prima. Y esto es
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absolutamente correcto para el nuevo capital que se com-
promete en un negocio, es decir donde agz}ba de efectuarse
la inversién del capital, la transformacién de dinero en
capital productivo. o )

Pero aparte este capital recién invertido, gran parte
del capital ya actuante estd en la esfera de circulacién,
mientras que otra parte se encuentra en la esfera de pro-
duccién. Una parte se halla en el mercado como mercancia,
y debe ser transformada en dinero; otra parte existe como
dinero, cualquiera que sea su forma, y de:l)q ser reconvertida
en las condiciones de produccién; por ltimo, una tercera
parte se encuentra dentro de la esfera de produccion,
parcialmente bajo la forma originaria de los medios de
produccién, materia prima, material auxiliar, prodpcto
semielaborado adquirido en el mercado, maquinaria y
demés capital fijo, en parte como producto que aun se halla
en la etapa de elaboracién. El modo en que actuan en este
caso el aumento de valor o la desvalorizacién depende en
mucho de la proporcién reciproca en que se hallen estos
componentes. Para simplificar el problema q§]emos por
ahora totalmente a un lado todo el capital fijo, y consi-
deremos sélo la parte del capital constante consistente en
materias primas, auxiliares, productos semlelgborados, mer-
cancias en proceso de elaboracién y terminadas que se
hallan en el mercado. ) )

Si aumenta el precio de la materia prima, por e]emglo
del algodén, aumentard también el precio de las mercancias
de algodén —de los productos semielaborados, como el
hilado, y de las mercancias terminadas como tejidos, etc.—
que han sido fabricadas con algodén mds barato; asimismo
aumenta el valor del algodén no elaborado aun, que se
halla en depésito, y también el del algodén en proceso de
elaboracién. Este dltimo, debido a que se convierte, retro-
activamente, en la expresién de més tiempo de trabajo, le
agrega al producto en el cual entra como componente
un valor mayor al que él mismo poseia al principio y que
el capitalista habia pagado por el.” )

Por consiguiente, si una elevacién en el precio de la
materia prima se halla acompaiiada por la presencia en el
mercado de una masa significativa de mercancias termi-
nadas, cualquiera que sea el grado de dicha terminacion,
el valor de esas mercancias aumentard y con ello se verifi-
car4 un aumento en el valor del capital existente. Otro tanto
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vale para los acopios de materia prima, etc., que se hallan
en manos de los productores. Este aumento del valor
puede indemnizar al capitalista individual, o inclusive a
toda una esfera de produccién particular del capital, o més
aun que indemnizarlos por el descenso de la tasa de
ganancia producido como consecuencia del aumento de
precios de la materia prima. Sin entrar aqui en los detalles
de los efectos de la competencia, puede observarse no
obstante, para completar, que 1) cuando los acopios de
materia prima que se hallan en depésito son importantes,
contrarrestan el aumento de precios originado en el foco
de produccién de la materia prima; 2) cuando los produc-
tos semielaborados o las mercancias terminadas que se
hallan en el mercado gravitan mucho sobre el mismo,
impiden que el precio de las mercancias terminadas y
los productos semielaborados aumente en proporcién al
precio de su materia prima.

A la inversa ocurre en el caso de un descenso de
precio de la materia prima, el cual, bajo circunstancias
en lo demds iguales, eleva la tasa de ganancia. Las mer-
cancias que se hallan en el mercado, los articulos que adin
se hallan en la etapa de elaboracién y los acopios de
materia prima se desvalorizan, y de esa manera se contra-
rresta el simultdneo ascenso de la tasa de ganancia.

Cuanto menores sean los acopios que se encuentran
en la esfera de produccién y en el mercado, por ejemplo
al término del afio comercial, en la época en que vuelve
a suministrarse la materia prima en forma masiva —por
consiguiente después de la cosecha, en el caso de los
productos agricolas—, con tanta mayor pureza se mani-
fiestan los efectos de las modificaciones de precios de la
materia prima.

En toda nuestra investigacién partimos del supuesto
de que el aumento o la disminucién de los precios son la
expresion de verdaderas oscilaciones de valor. Pero puesto
que aqui se trata de los efectos que las oscilaciones de
precios ejercen sobre la tasa de ganancia, de hecho resulta
indiferente en qué se fundan; lo que aqui se desarrolla vale
igualmente si los precios aumentan o disminuyen no como
consecuencia de oscilaciones de valor, sino de las influen-
cias del sistema crediticio, de la competencia, etcétera.

Puesto que la tasa de ganancia es igual a la relacién
entre el excedente de valor del producto y el valor del
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capital global adclantado, un aumento de la tasa de ganan-
cia emanado de una desvalorizacion del capital adelantado
estaria ligado a una pérdida de valor de capital, lo mismo
que una disminucién de la tasa de ganancia derivada de
un aumento de valor del capital adelantado estaria posi-
blemente asociada a una ganancia.

En lo que respecta a la otra parte del capital constantc,
la maquinaria y el capital fijo en general, los aumentos
de valor que se verifican en ese aspecto y que se refieren
principalmente a edificios, ticrras, etc., no resultan expli-
cables sin la teorfa de la renta de la tierra, por lo cual no
es éste el lugar para tratarlos. Pero para la desvalorizacion
tienen importancia general:

1) Los constantes perfeccionamientos que, en términos
relativos, despojan de su valor de uso, y en consecuencia
también de su valor, a la maquinaria, instalaciones fabriles,
etc., ya existentes. Este proceso actiia violentamente, sobre
todo en la primera época de la introduccién de nueva
magquinaria, antcs de que ésta haya alcanzado determinado
grado de madurez, y cuando por consiguiente se vuelve
constantemente anticuada antes de haber tenido tiempo
de reproducir su valor. Es ésta una de las razones de la
desmedida prolongacién del tiempo de trabajo habitual en
esta clase de épocas, del trabajo de turnos alternados
diurnos y nocturnos, para que el valor de la maquinaria se
reproduzca en un lapso mds breve, sin que haya que
calcular cn demasia el desgastc de la misma.? Si en cambio
el tiempo breve de accion de la maquinaria (su breve plazo
vital frente a perfeccionamientos previsibles) no se com-
pensa de este modo, transferiria al producto una partc de
valor demasiado grande en concepto de desgaste moral, de
modo que ella misma no podria competir con el trabajo
manual.'?

5> Ejemplos. entre otros, en Babbage.l's! También aqui se
emplea el recurso habitual —Ila reduccion del salario—, y de este
modo esta desvalorizacién constante tiene efectos totalmente dife-
rentes de los que suefia el sefior Carey en su arménico cerebro.

Esto es, para que el desgaste de la maquinaria, acelerado
“moralmenle™ por la aparicibn de maquinas perfeccionadas, no
incida demasiado en el precio del producto.
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aCuando la maquinaria y el equipamiento de edificios
—en general, el capital fijo— han alcanzado cierta madu-
rez, de modo que permanecen inalterados por un tiem'r’)o
mas bien prolongado, cuando menos en su construccion
fundamental, sc produce una desvalorizacién similar como
consecuencia de perfeccionamientos en los métodos de
reproduccién de ese capital fijo. El valor de la maquinaria,
etc., desciende ahora no porque sca rapidamente despla-
zada o desvalorizada en cierto grado por otra maquinaria
més nueva y productiva, sino porque ahora se la puede
reproducir a menor costo. Es éste uno de los motivos por
los cuales los grandes establecimicntos industriales a
menudo sélo florecen en segundas manos, luego de haber
quebrado su primer propietario; el segundo, que los ha
comprado baratos, comienza por ello su produccién desde
un principio con un desembolso menor de capital.

En la agricultura en especial salta a la vista que las
mismas razones que elevan o deprimen el precio del pro-
ducto también hacen aumecntar o abaten el valor del
capital, porque este mismo se compone, en gran parte, de
aquel producto, grano, ganado, etcétera. (Ricardo.!**!)

Quedaria por mencionar atin el capital variable.

En la medida en que el valor de la fuerza de trabajo
aumenta porque aumenta el valor de los medios de subsis-
tencia requeridos para su reproduccion, o viceversa, en la
medida en que disminuye porque disminuyc el valor dc
dichos medios de subsistencia y el aumento de valor y la
desvalorizacién del capital variable no expresan otra cosa
que estos dos casos—, al permanccer constante la duracion
de la jornada laboral el descenso del plusvalor corresponde
a esa alza y el aumento del plusvalor corresponde a esa
desvalorizacién. Pero al mismo también pucden estar aso-
ciadas con éstas otras circunstancias —la liberacién y la
vinculacién del capital— que no han sido examinadas

* Rubel inserta aqui un numeral 2) (no aclara si figura o no
en el manuscrito de Marx), correspondiente al numeral l).dg:l
parrafo anterior. Algunos editores (T1, T. IT.) optan por suprimir
dicho numeral 1); otros, por conservarlo aunque no se relacione con
otros numerales.
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anteriormente y que ahora hemos de examinar con bre-
vedad.

Si baja el salario como consecuencia de un descenso
de valor de la fuerza de trabajo (a lo cual hasta puede
estar ligado un ascenso en el precio real del trabajo), se
liberara en consecuencia una parte del capital desembolsado
hasta el momento en salarios. Ocurre una liberacién de
capital variable. Para nuevo capital a invertir, esto tiene
simplemente el efecto de que funciona con una tasa de
plusvalor aumentada. Con menos dinero que antes se pone
en movimiento la misma cantidad de trabajo, y de esta
manera se eleva la parte impaga del trabajo a expensas
de la parte paga. Pero para capital que ya ha estado ocu-
pado hasta el presente no sélo se eleva la tasa del plusvalor,
sino que ademds se libera una parte del capital que hasta
ahora se desembolsaba en salarios. Hasta aqui estaba
vinculado y constituia una parte estable que se desprendia
de lo obtenido con la venta del producto, una parte que
debia desembolsarse en salarios, funcionar como capital
variable, si es que el negocio debia proseguir en su antigua
escala. Ahora esta parte se torna disponible, y por consi-
guiente puede ser utilizada como nueva inversién de capital,
tanto para la ampliacion del mismo negocio como para
desempeiiar sus funciones en otra esfera de la produccidn.

Supongamos, por ejemplo, que originariamente se re-
querian £ 500 para poner en movimiento 500 obreros por
semana, y que para ello ahora solo se requieren £ 400.
Entonces, si la masa del valor producido era en ambos
casos — &£ 1.000, la masa del plusvalor semanal era, en

500
el primer caso — £ 500, y la tasa del plusvalor =

= 100 % pero después de la rebaja de salarios la masa
del plusvalor es £ 1.000 — £ 400 = £ 600, y su tasa es

600
—0 =150 %. Y este aumento de la tasa de plusvalor
40
es el Unico efecto para quien, con un capital variable de

&£ 400 y el correspondiente capital constante, invierte en
un nuevo negocio en la misma esfera de produccion. Pero
en un negocio ya en funcionamiento, en este caso no sélo
la masa del plusvalor habrd aumentado de £ 500 a £ 600
y la tasa de plusvalor de 100 a 150 % como consecuencia
de la desvalorizacién del capital variable; ademds se han
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liberado £ 100 de capital variable, con las cuales puede
volver a explotarse trabajo. Por lo tanto, la misma cantidad
de trabajo no sélo se explota mds lucrativamente, sino
que, en virtud de la liberacién de las £ 100, también
pueden explotarse, con el mismo capital variable de £ 500,
mds obreros que antes, y con la tasa elevada.

Veamos ahora el caso inverso. Supongamos que la
proporcién originaria de distribucién del producto, con 500
obreros ocupados, es = 400, + 600,, = 1.000, es decir
que la tasa del plusvalor = 150 %. En consecuencia, en
este caso el obrero recibe semanalmente £ 45 — 16 che-
lines. Si a consecuencia del aumento de valor del capital
variable 500 obreros cuestan ahora semanalmente £ 500,
el salario semanal de cada uno de ellos serd = £1, y
£ 400 sélo podrin poner en movimiento a 400 obreros.
Por consiguiente, si se pone en movimiento el mismo
nimero de obreros que hasta el presente, tendremos
500, 4 500,, = 1.000; la tasa de plusvalor habria des-
cendido de 150 a 100 %, es decir en V5. Para un nuevo
capital a invertir el dnico efecto seria éste: el de Ila
disminucién de la tasa del plusvalor. Bajo circunstancias
en lo demas iguales, la tasa de ganancia hubiese descendido
correspondientemente, aunque no en la misma proporcion.
Por ejemplo si ¢ = 2.000, tendremos en un caso 2.000, +

+ 400v + 6001,1) fry 3.000. pv’ — 150 %’ g, — 600 —

‘ 2.400
=25 %. En el segundo caso, 2.000. + 500, + 500,, =

= 3.000, pv' =100 %; ¢’ = = 20% . En cambio,

2.500
para el capital ya en funcionamiento los efectos serian
dobles. Con £ 400 de capital variable, ahora s6lo pueden
ocuparse 400 obreros, y ello con una tasa de plusvalor del
100 %. Por lo tanto, s6lo suministran un plusvalor global
de £400. Dado que ademds un capital constante de un
valor de £ 2.000 requiere 500 obreros para ponerlo en mo-
vimiento, 400 obreros sélo pondrin en movimiento un
capital constante por valor de £ 1.600. En consecuencia,
si ha de proseguirse la produccién en la escala vigente
hasta ese momento, sin detener ¥ de la maquinaria, habra
que aumentar el capital variable en £ 100 para seguir
ocupando a 500 obreros, como antes; y esto s6lo es posible
vinculando capital hasta ese momento disponible, haciendo
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que una parte de la acumulacién que debia servir para la
expansion sirva ahora solamente como complemento, o que
se agregue al antiguo capital una parte destinada a ser
gastada como rédito. Con un desembolso de capital variable
incrementado en £ 100 se producen entonces £ 100
menos de plusvalor. Para poner en movimiento el mis-
mo niimero de obreros es menester mds capital, y al mismo
tiempo queda reducido el plusvalor que suministra cada
obrero individual.

Las ventajas que surgen de la liberacion de capital
variable y las desventajas que emanan de su vinculacién
so6lo existen, en ambos casos, para el capital ya invertido, y
que por ello se reproduce en condiciones dadas. Para nuevo
capital a invertir, la ventaja, por un lado, y la desventaja,
por el otro, se limitan al aumento y a la disminucién,
respectivamente, de la tasa del plusvalor, y al cambio
correspondiente —aunque en modo alguno proporcional—
de la tasa de la ganancia.

La liberacién y vinculacién de capital variable que
acabamos de examinar es la consecuencia de la desvalori-
zacion y del aumento de valor de los elementos del capital
variable, es decir de los costos de reproduccién de la fuerza
de trabajo. Pero también podria liberarse capital variable
si, a consecuencia del desarrollo de la fuerza productiva,
y manteniéndose constante la tasa del salario, se requiriesen
menos obreros para poner en movimiento la misma masa
de capital constante. Del mismo modo puede darse, a la
inversa, una vinculacién de capital variable adicional, si
como consecuencia de la disminucién de la fuerza produc-
tiva del trabajo se requiriesen mds obreros para una misma
masa de capital constante. En cambio, si una parte del
capital que antes se empleaba como variable se utiliza ahora
en forma de capital constante, es decir si s6lo tiene lugar
una diferente distribucién entre las partes componentes
del mismo capital, ello tiene por cierto influencia sobre
la tasa del plusvalor asi como sobre la de la ganancia, pero
no pertenece al rubro aqui considerado de vinculacion y
liberacién de capital.

Como ya hemos visto, el capital constante también
puede ser vinculado o desvinculado como consecuencia
del aumento de valor o desvalorizaciéon de los elementos
que lo integran. Haciendo abstraccion de ello,. sélo es
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posible una vinculacién del mismo (sin que, por ejemplo,
una parte del capital variable se transforme en capital
constante) si aumenta la fuerza productiva del trabajo, es
decir si la misma masa de trabajo genera mayor producto
y por ende pone en movimiento mis capital constante.
Otro tanto puede ocurrir bajo ciertas circunstancias si
disminuye la fuerza productiva, como por ejemplo en la
agricultura, de modo que la misma cantidad de trabajo,
para dar como resultado el mismo producto, necesita mas
medios de produccién, por ejemplo mds siembra o abono,
drenaje, etc. Puede liberarse capital constante sin desvalo-
rizacion si, mediante mejoras, empleo de fuerzas naturales,
etc., s€ pone a un capital constante de menor valor en
condiciones de prestar técnicamente los mismos servicios
que prestaba anteriormente otro de mayor valor.

Hemos visto en el tomo II que luego de haber sido
transformadas las mercancias en dinero, de haber sido ven-
didas, una parte determinada de ese dinero debe reconver-
tirse nuevamente en los elementos materiales del capital
constante, y ello en las proporciones en que lo requiere el
cardcter técnico determinado de cada esfera dada de
producciéon. En este sentido, en todos los ramos el elemento
maés importante —haciendo abstraccién del salario, es decir
del capital variable— es la materia prima, incluyendo los
materiales auxiliares, que son especialmente importantes en
ramos de la produccién en los que no entra una materia
prima propiamente dicha, como en la mineria y en la
industria extractiva en general. La parte del precio que debe
reponer el desgaste de la maquinaria entra mds bien ideal-
mente en el cdmputo mientras la maquinaria aGn estd en
condiciones de trabajar; no importa tanto si se la paga y
repone en dinero hoy o mafiana, o en qué etapa del tiempo
de rotacién del capital. Si aumenta el precio de la materia
prima, puede ser imposible reponerlo por completo a
partir del valor de la mercancia luego de deducido el
salario. Por ello, violentas oscilaciones de precios acarrean
interrupciones, grandes colisiones y hasta catstrofes en el
proceso de reproduccion. Son especialmente los productos
agricolas propiamente dichos, las materias primas prove-
nientes de la naturaleza orginica, las que estin sujetas a
esta clase de oscilaciones de valor-como consecuencia de
cambio en los rendimientos de las cosechas, etc. (afn
hacemos abstraccion por completo del sistema crediticio).
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La misma cantidad de trabajo puede presentarse aqui, como
consecuencia de condiciones naturales incontrolables, de
lo favorable o desfavorable de las estaciones, etc., en canti-
dades de valores de uso sumamente diferentes, y una
medida determinada de dichos valores de uso tendra, en
consecuencia, un precio sumamente diferente. Si, por ejem-
plo, el valor x se representa en 100 libras de la mer-

; si se

cancia a, el precio de una libra serd de a =

100
representa en 1.000 libras de a, el precio de una libra
serd de a :——i——, etc. Por lo tanto, éste es uno de

1.000

los elementos de estas oscilaciones del precio de la ma-
teria prima. Un segundo elemento, que sélo se menciona
aqui para completar el cuadro —ya que tanto la compe-
tencia como el sistema crediticio atin se hallan aqui fuera
de nuestra consideracién— es el que sigue: estd fun-
dado en la naturaleza de las cosas el hecho de que las
sustancias vegetales y animales, cuyo crecimiento y produc-
cion se hallan sometidos a determinadas leyes orgénicas,
ligadas a ciertos lapsos naturales, no puedan aumentarse
siibitamente en la misma medida en que se aumentan, por
ejemplo, las mdquinas y otro capital fijo, como carbén,
minerales, etc., cuyo incremento, presuponiendo la exis-
tencia de las restantes condiciones naturales, puede ocurrir
en el menor plazo posible en un pais industrialmente des-
arrollado. De ahi que sea posible —y en la produccién
capitalista desarrollada hasta inevitable— que la produc-
cién y aumento de la parte del capital constante que consta
de capital fijo, maquinaria, etc., logre una significativa ven-
taja sobre la parte del mismo que consta de materias pri-
mas organicas, de modo que la demanda de esas materias
primas crece mas rapidamente que su oferta, por lo cual
aumenta su precio. Este aumento del precio trae aparejado,
de hecho, 1) que esas materias primas se traigan desde
distancias mayores, ya que su mayor precio cubre mayores
gastos de trasporte; 2) que la produccién de las mismas
aumente, circunstancia que, como es natural, aunque acaso
s6lo un afio mdis tarde, puede incrementar realmente la
cantidad de productos; y 3) que se aprovechen toda clase
de suceddneos anteriormente no utilizados, procediéndose
més econémicamente con los desperdicios. Cuando el
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aumento de los precios comienza a influir muy percepti-
blemente sobre la extensién de la producciéon y de la
oferta, las mas de las veces ya se ha producido el punto
de inflexion en el cual, como consecuencia del prolongado
aumento de la materia prima y de todas las mercancias
en las cuales entra como elemento, disminuye la demanda
y se produce también, en consecuencia, una reaccién en el
precio de la materia prima. Al margen de las convulsiones
que esto origina por la devaluacién de capital en diferen-
tes formas, también se producen otras circunstancias igual-
mente dignas de mencion.

Pero por lo pronto, de lo dicho hasta el presente ya
resulta claro que cuanto méas desarrollada esté la produc-
cién capitalista, y cuanto mayores sean, por ende, los me-
dios para un aumento sabito y sostenido de la parte del
capital constante integrada por magquinaria, etc., cuanto
mis rdpida sea la acumulacion (como ocurre principal-
mente en tiempos de prosperidad), tanto mayor sera la
sobreproduccién relativa de maquinaria y del restante ca-
pital fijo, y tanto més frecuente serd la sybproduccién
relativa de las materias primas vegetales y animales, tanto
més intenso serd el anteriormente descrito ascenso de su
precio y la reaccién correspondiente a dicho aumento.
Tanto mas frecuentes son, por lo tanto, las revulsiones
que se fundan en esta violenta oscilaciéon de los precios
como uno de los elementos principales del proceso de
reproduccidn.

Pero si se produce el colapso de esos precios elevados,
porque su ascenso ha producido en parte una disminucién
de la demanda, pero por la otra una ampliaci6én de la pro-
duccién en un caso, y un abastecimiento desde regiones
productoras més alejadas y que hasta el presente se habian
utilizado menos o nada en absoluto, en otro caso, ocasio-
nandose con ambos una oferta de materias primas que
superaba a la demanda —especialmente superdndola con
los antiguos precios elevados—, el resultado debe consi-
derarse desde diferentes puntos de vista. El stbito colapso
del precio de los productos en bruto pone cortapisas a su
reproduccion, y de ese modo se restablece el monopolio
de las regiones originarias, que producen en las condicio-
nes mas favorables; restablecido acaso con ciertas restric-
ciones, pero restablecido a pesar de todo. Por cierto que
la reproduccién de las materias primas prosigue, como
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consecuencia del impulso dado, en una escala ampliada,
especialmente en aquellos paises que poseen en mayor o
menor grado el monopolio de esa produccién. Pero la
base sobre la cual se efectda la produccién como conse-
cuencia de la ampliacién de la maquinaria, etc., y que
ahora, luego de algunas oscilaciones, debe considerarse
como nueva base normal, como nuevo punto de partida,
estd sumamente ampliada por los procesos ocurridos du-
rante el dltimo ciclo de la rotacién. Pero durante éste, la
reproduccién que acaba de incrementarse ha experimen-
tado nuevamente una considerable inhibicién en una parte
de las fuentes secundarias de abastecimiento. Asi, por
ejemplo, los cuadros de exportacién muestran a primera
vista cdmo durante los Gltimos 30 afios (hasta 1865) la
produccidn algodonera de la India aumenta cuando se pro-
duce una merma en la norteamericana, y luego vuelve a
disminuir siibitamente en forma mds o menos duradera.
Durante la época de encarecimiento de las materias pri-
mas, los capitalistas industriales se agrupan, forman asocia-
ciones para regular la produccién. Asi ocurrié, por ejem-
plo, luego del alza de los precios del algodén en 1848 en
Manchester, y en forma similar con la produccién del lino
en Irlanda. Pero apenas ha pasado el impulso inmediato
y el principio general de la competencia de “comprar en
el mercado mas barato” (en lugar de favorecer la capa
cidad de produccién en los paises adecuados de origen,
como lo pretenden aquellas asociaciones, al margen del
precio inmediato y momenténeo al cual puedan entregar
el producto en ese instante), es decir, apenas el principio
de la competencia vuelve a imperar soberano, se vuelve a
dejar en manos de los “precios” la regulacién de la oferta.
Cualquier idea acerca de un control colectivo, amplio y
previsor de la produccion de las materias primas —un
control que, en general, también resulta totalmente incom-
patible con las leyes de la produccidn capitalista, y que
por ello siempre queda en buenas intenciones o se limita
a medidas excepcionalmente colectivas en momentos de
gran peligro y perplejidad inmediatos— cede su lugar a
la creencia de que la oferta y la demanda han de regu-
larse mutuamente.’® La supersticion de los capitalistas es

16 {F. E. — Desde que se escribié lo anterior (1865) la compe-
tencia en el mercado mundial se ha incrementado considerablemente
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tan grosera en lo tocante a este punto, que hasta los ins-
pectores de fabricas quedan estupefactos al respecto, una
y otra vez, en sus informes. La alternancia de afios bue-
nos y malos también produce nuevamente, como €s na-
tural, materias primas més baratas. Al margen de los efec-
tos inmediatos que esto tiene sobre la extensién de la
demanda, se suma la anteriormente mencionada influencia
sobre la tasa de ganancia, como estimulo. Y el proceso
anterior, con la paulatina superacién de la produccién de
materias primas por parte de la produccién de maquina-
ria, etc., se repite luego en mayor escala. El mejoramiento
real de la materia prima, de modo que se la suministrase
no s6lo segiin su cantidad, sino también segln la calidad
requerida —por ejemplo algodén de calidad norteameri-
cana proveniente de la India— requeriria una demanda
Europea muy prolongada, regularmente creciente y cons-
tante (haciendo abstraccién por completo de las condi-
ciones econdémicas bajo las cuales se halla el productor
indio en su patria). Pero de ese modo la esfera de la pro-
duccién de las materias primas s6lo se modifica de manera
intermitente, ora ampliandose en forma siibita, ora vol-
viendo a contraerse violentamente. Todo esto, lo mismo
que el espiritu de la produccién capitalista en general,
puede estudiarse muy bien con la crisis del algodén de

merced a la rapida evolucién de la industria en todos los paises
civilizados, especiaimente en Norteamérica y Alemania. El hecho
de que las modernas fuerzas productivas, que crecen rapida y gi-
gantescamente, dejan cada vez mas atras, a diario, las leyes del
intercambio mercantil capitalista dentro de las cuales deben mo-
verse, es un hecho que hoy en dia se le impone también, cada vez
mas, a la conciencia de los propios capitalistas. Esto se revela
principalmente en dos sintomas. Primero, en la nueva y generalizada
mania de los aranceles proteccionistas, que se diferencian del an-
tiguo proteccionismo aduanero especialmente por la circunstancia
de que a o que mas protege es precisamente a los articulos expor-
tables. Segundo, en los carteles (trusts) de los fabricantes de grandes
esferas integras de produccién, para regulacién de la produccién y,
por ende, de los precios y ganancias. Es obvio que estos experi-
mentos sélo pueden llevarse a cabo en un clima econémico relati-
vamente favorable. La primera tormenta debe dar por tierra con
ellos y demostrar que, aunque la produccién requiere una regu-
lacién, no es ciertamente la clase de los capitalistas la que esta
llamada a efectuarla. Entretanto, estos cirteles sélo tienen la
finalidad de velar para que los grandes se coman a los pequefios
con mayor celeridad aun que hasta el presente.}
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1861-1865, a lo cual se sumé aun el hecho de que por
momentos falté por completo una materia prima que cons-
tituye uno de los elementos mas esenciales de la reproduc-
cion. Pues también puede aumentar el precio mientras
que la oferta es abundante, pero ello bajo condiciones mas
dificultosas. O bien puede haber una verdadera escasez
de materia prima. En la crisis del algodén ocurrié origi-
nariamente esto dltimo.

Por ello, cuanto mas nos acercamos en la historia de
la produccién al presente inmediato, tanto mas regular-
mente hallamos, especialmente en los ramos decisivos de
la industria, la alternancia constantemente repetida entre un
encarecimiento relativo y la posterior desvalorizacion, de €l
resultante, de las materias primas tomadas de la naturaleza
orginica. Ilustraremos lo desarrollado hasta el presente
mediante los siguientes ejemplos, recogidos de informes
de los inspectores fabriles.

La moraleja de la historia, que también puede ex-
traerse de la precedente consideracién acerca de la agricul-
tura, es que el sistema capitalista se opone a una agri-
cultura racional, o que la agricultura racional es incompa-
tible con el sistema capitalista (pese a que éste promueve
su desarrollo técnico), y que necesita la mano de los
pequefios campesinos que trabajan personalmente, o bien
el control de los productores asociados.

Trascribimos a continuacién las ilustraciones que aca-
bamos de mencionar, de los informes fabriles ingleses.?

“La situacién de los negocios ha mejorado; pero el
ciclo de épocas buenas y malas se abrevia con el aumento
de la maquinaria, y asi como con ello aumenta la de-
manda de materias primas, también se repiten con mayor
frecuencia las oscilaciones en el estado de los negocios . . .
Por el momento no sélo se ha restablecido la confianza
después del pinico de 1857, sino que hasta el propio
panico parece estar casi completamente olvidado. El que
este mejoramiento dure o no depende en gran medida del

* Las citas que se reproducen desde aqui hasta el fin del capi-
tulo figuran en las pp. 131-137 del manuscrito 1. Engels las extractd
y ordend, e introdujo diversos subtitulos. (Cfr. R 932.)
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precio de las materias primas. Ya se me presentan indi-
cios de que en algunos casos se ha alcanzado el maximo,
pasado el cual la fabricacién se torna cada vez menos lu-
crativa, hasta que termina finalmente por dejar de dar
ganancias del todo. Si por ejemplo tomamos los fructife-
ros afios del negocio del worsted [estambre] de 1849 a
1850, advertimos que el precio de la lana peinada inglesa
se hallaba en 13 peniques y el de la australiana de 14 a 17
peniques la libra, y que en el promedio del decenio
1841-1850 el precio medio de la lana inglesa jamas su-
perd los 14 peniques, ni el de la australiana los 17 peni-
ques. Pero a comienzos del desastroso afio de 1857, la
lana australiana se hallaba en 23 peniques; en diciembre,
en el peor momento del panico, bajé a 18 peniques,
pero en el curso de 1858 volvié a subir al precio actual
de 21 peniques. La lana inglesa comenzé asimismo en
1857 a 20 peniques, subi6 en abril y setiembre a 21 pe-
niques, bajé en enero de 1858 a 14 peniques, y desde
entonces aument6é a 17 peniques, de modo que se halla
en 3 peniques la libra por encima del promedio de los
10 afios citados ... En mi opinién, esto demuestra o que
se han olvidado las quiebras de 1857, debidas a precios
similares; o que sélo se produce escasamente la cantidad
de lana que pueden hilar los husos existentes; o bien que
los precios de los tejidos experimentardn un constante
aumento . . . Pero en mi experiencia de hasta este momento
he visto cémo en un periodo increiblemente breve los
husos y telares no s6lo han multiplicado su cantidad, sino
también su velocidad operativa; que ademas nuesira
exportacion lanera a Francia ha aumentado casi en la
misma proporcion, mientras que tanto en el interior como
en e] exterior la edad media de las ovejas disminuye de
manera constante, ya que la poblacién aumenta rapida-
mente y los criadores desean transformar su hacienda en
dinero con la mayor rapidez posible. Por eso, a menudo
he sentido inquietud al ver a gente que, desconociendo esto,
invertia su destreza y su capital en empresas cuyo éxito
depende del abastecimiento de un producto que sélo puede
multiplicarse en virtud de determinadas leyes orgénicas . . .
La situacién de la oferta y la demanda de todas las materias
primas . . . parece explicar muchas fluctuaciones en el nego-
cio del algodén, lo mismo que la situacién del mercado
lanero inglés en el otofio de 1857 y la consiguiente crisis
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de los negocios.”*? (Robert Baker en Reports of the
Inspectors of Factories, October 1858, pp. 56-61.)

La época de esplendor de la industria del worsted
del West Riding, en Yorkshire, se produjo en 1849-1850.
En esa regién se ocuparon, en esta industria, 29.246 per-
sonas en 1838, 37.060 en 1843, 48.097 en 1845, y
74.891 en 1850. En el mismo distrito habia, en 1838,
2.768 telares mecanicos, 11.458 en 1841, 16.870 en
1843, 19.121 en 1845 y 29.539 en 1850 (Reports of the
Inspectors of Factories, October 1850, p. 60.). Ya en
octubre de 1850 comenzd a tornarse sospechoso este
florecimiento de la industria de la lana peinada. En su
informe de abril de 1851 dice el subinspector Baker acerca
de Leeds y Bradford: “Desde hace algin tiempo, el estado
de los negocios es sumamente insatisfactorio. Los duefios de
hilanderias de lana peinada pierden ré&pidamente sus
beneficios de 1850, y la mayor parte de los propietarios
de tejedurias tampoco progresa mucho. Creo que en este
momento hay mas maquinaria lanera detenida que nunca
antes, y también los hilanderos de lino despiden obreros y
dejan maquinas paradas. Los ciclos de la industria textil son
ahora extremadamente inciertos, y creo que pronto llega-
remos a la conviccién . . . de que no se guarda una relacién
entre la capacidad productiva de los husos, la cantidad de
la materia prima y el aumento de la poblacién” (p. 52).

Otro tanto vale para la industria algodonera. En el
informe de octubre de 1858 que acabamos de citar se
dice: “Desde que se han fijado los horarios de trabajo en
las fabricas, las cantidades de consumo de materia prima,
de produccién y de los salarios se han reducido, en todas
las industrias textiles, a una simple regla de tres... Cito
de una disertacién reciente . . . del sefior Baynes, el actual
intendente de Blackburn, sobre la industria algodonera, en
la cual compuso la estadistica industrial de su propia region
con la mayor exactitud posible:

«Cada caballo de fuerza mecanica real mueve 450 husos
de self-actor [hiladora automatica] ademds de la maquinaria
de prehilado 6 200 husos de throstle [telar continuo] 6 15

17 {F.E.—Se entiende que nosotros no explicamos, con el
sefior Baker, la crisis lanera de 1857 a partir de la desproporcién
entre los precios de la materia prima y de los productos fabricados.
Esa desproporcién sélo era, de por si, un sintoma, mieftras que la
crisis era general.}
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telares para pafio de 40 pulgadas ® de ancho, ademds de de-
vanaderas, tundidoras, y aprestadoras.*! Cada caballo de
fuerza ocupa, en el hilado, a 2 ¥2 obreros, mientras que
ocupa a 10 en el tejido; su salario medio es ampliamente
de 10 ¥2 chelines por persona y por semana . . . Los nime-
ros medios elaborados son los niimeros 30-32 para la ur-
dimbre y 34-36 para la trama; si suponemos que el hilado
producido semanalmente es de 13 onzas® por huso, ello
arroja 824.700 libras ¢ de hilado por semana, para lo cual
se consumen 970.000 libras ¢ 6 2.300 fardos de algodén al
precio de £ 28.300. .. En nuestro distrito (en un circulo
alrededor de Blackburn con un radio de 5 millas inglesas) ,©
el consumo semanal de algodén es de 1.530.000 librasf 6
3.650 fardos al precio de costo de £ 44.625. Esto equivale
a 1/, de todo el algodén hilado en el Reino Unido y % de
todo lo que se teje a maquina.»

Por consiguiente, segin los cilculos del sefior Baynes
el nimero total de husos de algodén del Reino [Unido]
seria de 28.800.000, y para mantenerlos plenamente ocu-
pados se requeririan anualmente 1.432.080.000 Iibrase
de algodén. Pero la importacién de algodén, luego de
deducida la exportacién, sélo fue de 1.022.576.832 libras ®
en 1856 y 1857; por lo tanto, necesariamente debié haberse
producido un déficit de 409.503.168 libras.! El sefior
Baynes, quien tuvo la amabilidad de comentar este punto
conmigo, cree que un calculo del consumo anual de algodén
fundado en el consumo del distrito de Blackburn resultaria
demasiado elevado como consecuencia de la diferencia no
sélo entre los ndmeros hilados, sino también en lo que
respecta a las excelencias de la maquinaria. Estima el
consumo global anual de algodén del Reino Unido en 1.000
millones de libras.) Pero si tiene razén y realmente hay un
exceso de oferta por un monto de 22 ¥ millones,* la oferta

1,02 m, aprox.

0,369 kg.

364.000 kg, aprox.
440.000 kg, aprox.
Aprox. 8 km.

Unos 694.000 kg.
Aprox. 650.577.000 kg.
463.830.625 kg.
185.746.542 kg.

Unos 453.600.000 kg.
10.200.000 kg, aprox.
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y la demanda casi parecen hallarse ahora en equilibrio, aun
sin que consideremos los husos y los telares adicionales
que, segin el sefior Baynes, se hallan‘en proceso de
instalacion en su propio distrito y, a juzgar por ello,
presumiblemente también en otros distritos” (pp. 359,
60, 61).

I11) Ilustracién general: la crisis algodonera de 1861-1865
Antecedentes: 1845-1860

1845. Florecimiento de la industria algodonera. Baji-
simo precio del algodén. A ese respecto dicc Leonard
Horner: “Durante los Gltimos ocho afios no he conocido
ningiin periodo de negocios tan animado como el que pre-
dominé durante el verano y el otofio @ltimos, particular-
mente en la hilatura de algodén. A través de todo ese
semestre he obtenido semana a semana comunicaciones de
nucvas inversiones de capital en fébricas; ora se trataba
de fabricas nuevas que se construian, ora las pocas que
se encontraban vacias habian hallado nuevos arrendqta}nos,
ora se expandian fibricas que se hallaban en actividad,
instaldindosc nuevas y méas potentes maquinas de vapor y
multiplicandose la maquinaria de trabajo.” (Reports of the
Inspectors of Factories, October 1845, p. 13.)

1846. Comienzan las quejas. “Desde hace ya bastante
tiempo los duefios de fabricas algodoneras me han pre-
sentado muy regularmente quejas acerca del estado de
depresion de sus negocios . . . Durante las @ltimas 6 sema-
nas, diversas fabricas han comenzado a trabajar a jornada
reducida, habitualmente 8 horas diarias en lugar de 12; esto

parece difundirse ... Ha tenido lugar un gran aumento
de precio del algodén y ... no sélo no sube el precio del
producto fabril, sino que... sus precios son més bajos

que antes del aumento del algodén. El gran incremento
en el nimero de fabricas de algodén durante los Gltimos
4 afios tiene que haber traido como consccucncia, por
- una parte, un fuerte aumento de la demanda de materia
prima, y por la otra, un fuerte aumento, en el mqrcado, de
la oferta de productos fabrilcs; ambas causas tienen que
haber contribuido a provocar la reduccion de la ganancia,
mientras que permanecian inalteradas la oferta de materia
prima y la demanda de productos fabriles; pero sus efectos
fueron mucho mayores aun, pucsto que por un lado
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la oferta de algodén era nuevamente insuficiente, mientras
que por el otro la demanda de productos fabriles disminuyé
en diversos mercados internos y externos.” (Reports of
the Inspectors of Factories, October 1846, p. 10.)

La creciente demanda de materia prima y la saturacién
del mercado con productos fabriles van, naturalmente,
juntas. Dicho sea de paso, la expansién de la industria de
ese momento y la subsiguiente paralizacién no se limitaron
a los distritos algodoneros. En el distrito de la lana peinada
de Bradford en 1836 sélo habia 318 fabricas, mientras
que en 1846 eran 490. Estos guarismos no expresan, ni
con mucho, el verdadero aumento de la produccion, puesto
que al mismo tiempo las fébricas ya existentes se ampliaron
considerablemente. Esto también vale en especial para las
hilanderias de lino. “Todas ellas contribuyeron en mayor
o nienor grado, durante los Gltimos 10 .afios, al abarrota-

" miento del mercado, al cual hay que atribuir, en su mayor

parte, la actual paralizacién de los negocios . . . La situa-
cion deprimida de los negocios surge como consecuencia
totalmente natural de una tan rdpida expansién de las
fabricas y de la maquinaria.” (Reports of the Inspectors
of Factories, October 1846, p. 30.)

1847. En octubre, crisis dineraria. Tasa de descuento
del 8 %. Anteriormente se habia producido ya el desastre
de la estafa ferroviaria y de las letras giradas fraudulenta-
mente sobre las Indias Orientales. Sin embargo: “El sefior
Baker suministra detalles sumamente interesantes acerca
del aumento, producido durante los altimos afios, en la
demanda de algodén, lana y lino como consecuencia de
la expansion de estas industrias. Considera que el aumento
de la demanda de esas materias primas, en especial la que se
produjo en un momento en el cual su oferta cayé muy por
debajo del término medio, es casi suficiente como para
explicar la actual depresion de estos ramos de los negocios,
aun sin acudir al auxilio del descalabro del mercado dine-
rario. Este punto de vista resulta totalmente corroborado
por mis propias observaciones y por lo que he sabido de
boca de gente entendida en los negocios. Estos diversos
ramos de los negocios estaban ya todos muy deprimidos
cuando aiin se conseguian ficilmente descuentos al 5 %
y a menos. En cambio, la oferta de scda cruda era abun-
dante, los precios moderados y los negocios concordante-
mente animados hasta que . . . las dltimas 2 6 3 semanas, la
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crisis dineraria afect6 indudablemente no sélo a los propios
industriales sederos, sino mas aun a sus clientes principales,
los fabricantes de articulos de modas. Un vistazo a los
informes oficiales demuestra que la industria algodonera
aument6 en casi un 27 % durante los dltimos tres afios.
En consecuencia el algodon, hablando en nameros redon-
dos, aument6 de 4 a 6 peniques la libra, mientras que el
hilado, gracias al aumento de la oferta, se halla apenas
poca cosa por encima de su precio anterior. La industria
lanera comenzé a expandirse en 1836; desde entonces ha
crecido en un 40 % en Yorkshire, y mis aun en Escocia.
Mayor aun es el crecimiento de la industria del worsted
[estambre].’* En este terreno, los célculos para el mismo
lapso arrojan una expansién de mas del 74 %. En conse-
cuencia, el consumo de lana sucia ha sido enorme. La
industria del lienzo muestra, desde 1839, un aumento del
25 % aproximadamente en Inglaterra, del 22 % en Esco-
cia, y casi del 90 % en Irlanda;® al producirse al mismo
tiempo malas cosechas de lino, la consecuencia de ello
fue que la materia prima aumenté en £ 10 por tonelada,
mientras que el precio del hilado bajé en 6 peniques por
madeja.” (Reports of the Inspectors of Factories, October
1847, pp. 30, 31.)

1849. Desde los ultimos meses de 1848 se reaniman
los negocios. “El precio del lino, que estaba tan bajo que
aseguraba una ganancia razonable bajo casi todas las
circunstancias futuras posibles, indujo a los fabricantes
a proseguir constantemente sus negocios. [...] A comienzos
del afio, los fabricantes de lana estuvieron muy intensa-
mente ocupados durante un tiempo,... pero me temo
que las consignaciones de mercancias de lana a menudo
toman el lugar de la demanda real, y que los periodos de
prosperidad aparente, es decir de plena ocupacién, no
siempre coinciden con periodos de demanda genuina.

8 {F. E. — En Inglaterra se distingue estrictamente entre woollen
manufacture [manufactura lanera] la cual hila y teje hilo de lana
cardada a partir de lana corta (centro principal, Leeds), y worsted
manufacture {manufactura de estambre}, que hila y teje hilo de
lana peinada a partir de lana larga (sede principal, Bradford en
Yorkshire).}

19 {F E. - Esta rapida expansién de la hilatura mecinica del
lino en Irlanda asesté por entonces el golpe de gracia a la expor-
tacién de los lienzos alemanes (de Silesia, Lusacia y Westfalia)
elaborados con hilado hecho a mano.}
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Durante algunos meses, el negocio del worsted fue particu-
larmente bueno ... A comienzos del periodo mencionado,
el precio de la lana era bajisimo; los duefios de hilanderias
se habian cubierto comprando a precios ventajosos, y
seguramente que también en cantidades significativas. Al
aumentar el precio de la lana con los remates de la prima-
vera, los hilanderos obtuvieron las consiguientes ventajas,
y las conservaron puesto que la demanda de productos
manufacturados se torné considerable y apremiante.”
(Reports of the Inspectors of Factories, [April} 1849,
p. 42.)

“Si observamos las variaciones en el estado de los
negocios ocurridas en los distritos fabriles [...] de 3 6 4
afios a esta parte, creo que tenemos que admitir que en
alguna parte hay una gran causa de perturbaciones. ..
¢No sera que la ingente fuerza productiva de la maquinaria
acrecentada ha agregado un nuevo elemento?” (Reports
of the Inspectors of Factories, April 1849, pp. 42, 43.)

En noviembre de 1848, en mayo y el verano de 1849,
hasta octubre, los negocios cobraron cada vez mayor
empuje. “Esto se aplica mas que nada a la fabricacién de
telas de lana peinada, agrupada en torno a Bradford y
Halifax; en ninguna época anterior, este negocio adquirié
siquiera aproximadamente su extensién actual... La es-
peculacion con la materia prima y la incertidumbre acerca
de su probable oferta ha despertado, desde siempre, mayor
excitacion y oscilaciones mas frecuentes en la industria
algodonera que en cualquier otro ramo de los negocios.
Por el momento [...] se verifica una acumulacién de
acopios de mercancias mas bastas de algodén, lo cual
inquieta a los pequefios propietarios de hilanderfas y ya los
perjudica, de manera que varios de ellos trabajan a jornadas
reducidas.” (Reports of the Inspectors of Factories, October
1849, pp. 64, 65.)

1850. Abril. Prosigue la animacion de los negocios. La
excepcién: “Gran depresién en una parte de la industria
algodonera [...] a causa de una insuficiente oferta de
materia prima precisamente para los nimeros de hilados
gruesos y los tejidos pesados ... Sc teme que el aumento
de la maquinaria recientemente instalada para el negocio
del worsted producird una reaccién similar. El sefior Baker
calcula que sélo en 1849, y en este ramo de la actividad,
el producto de los telares ha aumentado en un 40 %, y el
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de los husos en un 25-30 %, y la expansién prosigue an
en la misma proporcién.” (Reports of the Inspectors of
Factories, April 1850, p. 54.)

1850. Octubre. “El precio del algodon prosigue. ..
causando una considerable depresién en este ramo de la
industria, especialmente para aquellas mercancias en las
que la materia prima constituye una parte considerable
de los costos de produccién [...]. En muchos casos, el
gran aumento de precio de la seda cruda también produjo
una presién en este ramo.” (Reports of the Inspectors of
Factories, October 1850, p. 14.)

Segin el informe de la comisién de la Real Sociedad
para el Cultivo del Lino en Irlanda, el alto precio del lino,
manteniéndose bajos los precios de otros productos agrico-
las, habia asegurado un considerable incremento de la
produccién de lino para el afio siguiente (p. 33).

1853. Abril. Gran prosperidad. “En ningin momento
de los 17 afios durante los cuales he tomado conocimiento
oficial de la situacion del distrito fabril de Lancashire, he
visto una prosperidad general semejante; la actividad es
extraordinaria en todos los ramos”, dice Leonard Horner.
(Reports of the Inspectors of Factories, April 1853, p. 19.)

1853. Octubre. Depresion de la industria algodonera.
“Sobreproduccion.” (Reports of the Inspectors of Factories,
October 1853, p. 15.)

1854. Abril. “El negocio de la lana, a pesar de no
estar animado, ha brindado ocupacién en todas las fabri-
cas; lo mismo la industria algodomera. El negocio del
worsted fue irregular, en general, a lo largo de todo el
semestre anterior... En la fabricacién de lienzo hubo
perturbaciones como consecuencia de la disminucién de la
oferta de lino y cafiamo de Rusia durante la Guerra de
Crimea.” (Reports of the Inspectors of Factories, [April]
1854, p. 37.)

1859. “Los negocios aun estan deprimidos en la fabri-
cacién escocesa de lienzo . .. puesto que la materia prima
es escasa y cara; la reducida calidad de la cosecha pasada en
los paises del Biltico, desde los cuales importibamos
el grueso de nuestros abastecimientos, ejercerd efectos
nocivos sobre los negocios de este distrito; en cambio el
yute, que en muchos articulos toscos va desplazando paula-
tinamente al lino, no resulta caro ni escaso en proporciones
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desusadas . . . aproximadamente la mitad de la maquinaria
de Dundee estd hilando yute.” (Reports of the Inspectors
of Factories, April 1859, p. 19.) “A causa del alto precio
de la materia prima, el hilado del lino aln sigue sin ser
rentable, y mientras que todas las fibricas restantes traba-
jan durante la jornada completa, tenemos distintos ejemplos
de paralizacion de maquinaria del lino . .. La hilatura del
yute . .. se halla en una situacion mas satisfactoria, ya que
Gltimamente este material ha descendido a un precio mas
moédico.” (Reports of the Inspectors of Factories, October
1859, p. 20.) v

1861-1864. Guerra Civil Norteamericana. Cotton Famine [escasez
de algodon]. El mayor ejemplo de interrupcién del proceso productivo
por escasez y encarecimiento de la materia prima.

1860. Abril. “En lo que a la situacién de los negocios
respecta, me alegra poder comunicarles que a pesar del
alto precio de las materias primas todas las industrias
textiles, con excepcion de la sedera, han estado bastante
ocupadas durante el Gltimo semestre . .. En algunos de los
distritos algodoneros se buscaron obreros por la via del
aviso, y hacia ellos emigraron desde Norfolk y otros con-
dados rurales . . . En todos los ramos de la industria parece
reinar una gran escasez de materia prima, Es . . . solamente
esa escasez la que nos restringe. En Ja actividad algodonera
el nimero de nuevas fébricas instaladas, la arpliacién de
las ya existentes y la demanda de obreros jamas han sido,
por cierto, tan intensas como ahora. En todas partes hay
una bosqueda de materias primas.” (Reports of the Ins-
pectors of Factories, April 1860[, p. 57].)

1860. Octubre. “La situacion de los negocios ha sido
buena en los distritos algodoneros, laneros y del lino; en
Irlanda hasta habria sido muy buena desde hace mas de
un ano, y seria mejor aun de no ser por el eicvado precio
de la materia prima. Los propictarios de hilanderias de
lino parecen esperar con mdis impaciencia que nunca la
apertura de las fuentes de abastecimiento indias por medio
de los ferrocarriles y el correspondicnte desarrollo de su
agricultura para tinalmente . .. obtener una oferta de lino
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proporcional a sus necesidades.” (Reports of the Inspectors
of Factories, October 1860, p. 37.)

1861. Abril. “La situacién de los negocios estd mo-
mentaneamente deprimida . .. unas pocas fabricas algodo-
neras trabajan a jornadas reducidas, y muchas fabricas
sederas sélo estin parcialmente ocupadas. La materia
prima es cara. En casi todos los ramos de la industria textil
se halla por encima del precio al cual podria elaborirsela
para la masa de los consumidores.” (Reports of the In-
spectors of Factories, April 1861, p. 33.)

Se revelaba entonces que en 1860 se habia producido
en exceso en la industria algodonera; los efectos de ello
ain se hacfan sentir durante los afios siguientes. “Ha
llevado entre dos y tres afios absorber la sobreproduccion
de 1860 en el mercado mundial.” (Reparts of the Inspec-
tors of Factories, October 1863, p. 127.) “El estado de
depresién de los mercados para los productos fabriles del
algodén en el Asia Oriental, a comienzos de 1860, tuvo
su correspondiente repercusion sobre los negocios en
Blackburn, donde en promedio hay 30.000 telares mecéni-
cos ocupados casi exclusivamente en la produccién de
tejidos para ese mercado. Como consecuencia, la demanda
de trabajo fue limitada alli, ya muchos meses antes de
que se hiciesen perceptibles los efectos del bloqueo algodo-
nero. .. Afortunadamente, ello preservé a muchos fabri-
cantes de la ruina. Las reservas aumentaron de valor
mientras se las mantenfa en depdsito, y de ese modo se
evité la espantosa desvalorizacién que de otra manera
resultaba inevitable en una crisis semejante. (Reports of
the Inspectors of Factories, October 1862, pp. 28, 29, 30.)

1861. Octubre. “Desde hace algin tiempo, los negocios
han estado muy deprimidos ... No es en absoluto impro-
bable que durante los meses de invierno muchas fabricas
reducirdn en mucho el tiempo de trabajo. No obstante,
esto era de prever ... prescindiendo por completo de las
causas que interrumpieron nuestro abastecimiento habitual
de algodén desde Norteamérica y nuestra exportacién, el
acortamiento del tiempo de trabajo para el invierno pré-
ximo s¢ hubiese tornado necesario como consecuencia del
fuerte aumento de la produccién durante los Gltimos tres
afios y las perturbaciones en los mercados indio y chino.”
(Reports of the Inspectors of Factories, October 1861,
pagina 19). :
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Desechos de algodon. Algodén de las Indias Orientales (surat).
Influencia sobre el salario de los obreros. Perfeccionamientos en la
magquinaria. Sustitucion del algodén por harina de almidén y mine-
rales. Efectos de este apresto de almidén sobre los obreros. Hilan-
deros de nimeros mds finos de hilados. Fraudes de los fabricantes.

“Un fabricante me escribe lo siguiente: <«En lo que
respecta a la estimacién del consumo de algoddn por huso,
usted no toma suficientemente en cuenta, por cierto, el
hecho de que, cuando el algodén es caro, todos los hilan-
deros de hilados comunes (digamos hasta el n® 40, princi-
palmente los nimeros 12-32) hilan los mimeros mdas finos
que puedan, es decir que hilardn el n® 16 en lugar del
anterior n® 12 o el n® 22 en lugar del n? 16, etc.; y el
tejedor que teje esos hilados finos llevara su tejido al peso
habitual agregdndole tanta mayor cantidad de apresto. Este
recurso se emplea ahora en un grado realmente bochor-
noso. He oido de buena fuente que existen shirfings [telas
para camisas] ordinarias destinadas a la exportacion, de
un peso de 8 libras la pieza, de las cuales 2 34 libras eran
apresto. [...] En tejidos de otras clases a menudo se
afiade apresto hasta un 50 %, de modo que de ninguna
manera miente el fabricante que se jacta de convertirse
en un hombre rico vendiendo su tejido por menos dinero
la libra de lo que ha pagado por el hilado del cual estd
hecho.»” 48! (Reports of the Inspectors of Factories, April
1864, p. 217.)

“He recibido manifestaciones en el sentido de que los
tejedores atribuyen el aumento de sus enfermedades al
apresto que se emplea para las urdimbres preparadas con
algodén de las Indias Orientales y que ya no se compone,
como antes, sélo de harina. Pero este sucedineo de la
harina ofrecerfa la gran ventaja de aumentar considera-
blemente el peso del tejido, de modo que 15 libras de
hilado, una vez tejidas, se convierten en 20 libras.”H7
(Reports of the Inspectors of Factories, October 1863,
p. 63. Este sucedineo era talco molido, llamado China
clay larcilla china], o yeso, denominado French chalk
[tiza francesa].) “Lo que ganan los tejedores” (en este
caso la palabra significa los obreros) “se reduce mucho
por utilizacién de sucedaneos de la harina como apresto de
la urdimbre. Ese apresto torna el hilado mas pesado, pero
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_ también duro y quebradizo. Cada hilo de la urdimbre pasa
en el telar por el asi denominado lizo, cuyos fuertes hilos
mantienen la urdimbre en la posicién correcta; las urdim-
bres con apresto duro causan continuas roturas de los hilos
del lizo; cada rotura ocasiona al tejedor cinco minutos de
pérdida de tiempo por reparaciones; en la actualidad, el
tejedor debe reparar estos dafios por lo menos 10 veces
mas que antes, y el telar rinde, naturalmente, durante las
horas de trabajo, tanto menos” (loc. cit., pp. 42, 43).

“En Ashton, Stalybridge, Massley, Oldham, etc., el
tiempo de trabajo se ha reducido en un tercio cabal, y las
horas de trabajo se siguen abreviando mas aun cada sema-
na. .. Simultineamente con este acortamiento del tiempo
de trabajo también se opera, en muchos ramos, una dismi-
nucién del salario.” (p. 13.) A comienzos de 1861 se
efectud una huelga entre los tejedores mecanicos en algunas
partes de Lancashire. Diversos fabricantes habian anun-
ciado una disminucién del salario del 5-7 ¥2 % ; los obreros
insistian en que se conservaran las tarifas salariales, pero
acortando las horas de trabajo. Esto no se concedi6, y
comenzoé la huelga. Después de un mes, los obreros tuvieron
que ceder. Pero entonces obtuvieron una cosa y la otra:
“Ademas de la rebaja de salarios, que los obreros aceptaron
finalmente, muchas fabricas también trabajaban a tiempo
reducido.” (Reports of the Inspectors of Factories, April
1861, p. 23.)

1862. Abril. “Los padecimientos de los obreros han
aumentado considerablemente desde la fecha de mi Gltimo
informe; pero en ninguna época de la industria se han
soportado penurias tan sdbitas y graves con tanta resig-
nacién silenciosa y tanta paciente dignidad.” (Reports of
the Inspectors of Factories, April 1862, p. 10). “El nimero
relativo de los obreros totalmente desocupados por el
momento no parece ser mucho mayor que en 1848, cuando
imperaba un panico ordinario, pero que era lo suficiente-
mente significativo como para inducir a los alarmados
fabricantes a confeccionar una estadistica sobre la industria
algodonera similar a la que actualmente sc publica en
forma semanal ... En mayo de 1848, el 15 % de todos
los obreros algodoneros de Manchester estaba desocupado,
un 12 % trabajaba tiempos reducidos, mientras que mas
del 70 % tenia ocupacién en tiempo pleno. El 28 de mayo
de 1862 habia un 15 % de desocupados, el 35 % traba-
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jaba tiempos reducidos, y el 49 % tiempo pleno . . . En las
localidades vecinas, como por ejemplo Stockport, el por-
centaje de los desocupados y parcialmente ocupados es mas
elevado, y el de los plenamente ocupados es menor”,
precisamente porque aqui se hilan ndmeros mas gruesos que
en Manchester (p. 16).

1862. Octubre. “Segin la iltima estadistica oficial
[1861] habia en el Reino Unido 2.887 fabricas de algodén,
2.109 de ellas en mi distrito (Lancashire y Cheshire). Yo
sabia por cierto que gran parte de las 2.109 fabricas de
mi distrito eran establecimientos pequefios, que sélo ocupan
a poca gente. Pero me sorprendié descubrir 1la magnitud
de ese nimero. En 392, o sea un 19 %, la fuerza motriz, de
vapor o hidraulica, es menor a los 10 caballos de fuerza;
en 345, o sea el 16 %, estd entre 10 y 20 caballos de
fuerza; en 1.372 es de 20 caballos 0 mas... Una parte
muy grande de estos pequefios fabricantes —mas de un
tercio del ndmero total— ain eran obreros ellos mismos,
no hace mucho; son gente que no dispone de capital . ..
En consecuencia, el peso principal recaeria sobre los %5
restantes.” (Reports of the Inspectors of Factories, October
1862, pp. 18, 19.) '

Segin el mismo informe, de los obreros algodoneros
de Lancashire y Cheshire estaban plenamente ocupados
por aquel] entonces 40.146, o sea un 11,3 % ; ocupados con
tiempo de trabajo reducido 134.767, o sea un 38 %, y.
desocupados 179.721, o sea un 50,7 %. Si se restan a
estos nimeros los datos de Manchester y Bolton, donde
se hilan principalmente los nimeros finos —un ramo rela-
tivamente poco afectado por la crisis del algodon— la
cuestion se presenta mas desfavorable aun, a saber: plena-
mente ocupados 8,5 %, semiocupados 38 %, desocupados
53,5 % (pp. 19, 20).

“Para los obreros constituye una diferencia esencial
€l que se elabore algodén bueno o malo. Durante los
primeros meses del afio, cuando los fabricantes trataban
de mantener en actividad sus fabricas utilizando todo el
algodén que pudiesen comprar a precios modicos, llegd
mucho algodén malo a fabricas en las que antes se emplea-
ba habitualmente algodén bueno; la diferencia en el salario
de los obreros era tan grande que se declararon muchas
huelgas porque, con el antiguo pago a destajo, ya no podian
obtener un jornal aceptable . .. En algunos casos, la dife-

\
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rencia por utilizacién de algodén de mala calidad ascendia,
incluso con tiempo de trabajo pleno, a la mitad del salario
global” (p. 27).

1863. Abril. “En el curso de este afio sélo podra
ocuparse plenamente a no mucho mas de la mitad de los
obreros del algodén.” (Reports of the Inspectors of Fac-
tories, April 1863, p. 14.)

“Una desventaja muy seria de la utilizacién del algodén
de las Indias Orientales, tal como el que ahora deben
emplear las fabricas, es que con él debe reducirse en
mucho la velocidad de la maquinaria. Durante los dltimos
afios se hizo todo lo posible para aumentar esa velocidad,
de modo que la misma maquinaria realizase mayor trabajo.
Pero la disminucién de la velocidad afecta tanto al obrero
como al fabricante; pues a la mayor parte de los obreros
se les paga a destajo, a los hilanderos tanto por libra de
hilado, a los tejedores tanto por pieza tejida; e incluso
en el caso de los otros obreros, pagados segiin un salario
semanal, se verificaria una reduccién de salario como
consecuencia de la menor produccién. Segiin mis averi-
guaciones . .. y los resimenes que se me han hecho Ilegar
acerca de lo que ganaron los obreros algodoneros en el
curso de este afio ... se produce una disminucién de un
20 % en promedio, y en algunos casos del 50 %, calculada
segln los niveles salariales vigentes en 1861” (p. 13). “La
suma ganada depende . .. del material que se elabora. ..
La situacién de los obreros, en relacién con el importe
salarial ganado, es mucho mejor ahora” (octubre de 1863)
“que el afio pasado en esta misma época. Se ha perfeccio-
nado la maquinaria, se conoce mejor la materia prima, y
los obreros superan con mayor facilidad las dificultades
con las que tenian que luchar inicialmente. La primavera
pasada estuve en Preston en una escuela de costura”
(institucién de beneficencia para desocupados); “dos mu-
chachas jovenes, a las que el dia anterior se habia enviado
a una tejeduria ante la indicacién del fabricante de que
podrian ganar 4 chelines por semana, pidieron que se las
readmitiera en la escuela, quejandose de que no habrian
podido ganar ni 1 chelin por semana. He tenido informes
sobre self-acting minders ... hombres que gobiernan un
par de self-actors, que después de una quincena de tiempo
de trabajo completo habian ganado 8 chelines y 11 peni-
ques, suma de la cual se les dedujo el alquiler de sus
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viviendas, ocasién en la cual el fabricante” (jgeneroso él!)
“les devolvia la mitad del alquiler como regalo. Los
minders se llevaban a su casa la suma de 6 chelines y 11
peniques. En no pocos lugares, los self-acting minders
ganaban 5 a 9 chelines por semana y los tejedores de 2 a 6
chelines semanales, durante los dltimos meses del afio
1862 .. .81 Actualmente impera una situacién mucho mas
sana, aunque las remuneraciones ain han disminuido
mucho en la mayor parte de los distritos . . . Muchas otras
causas han contribuido a que las remuneraciones sean més
reducidas, ademas de la fibra mas corta del algod6n indio
y de sus impurezas. Asi, por ejemplo, actualmente es cos-
tumbre mezclar abundantemente desechos de algodén con
el algodén indio, y esto naturalmente acrecienta aun mads la
dificultad para los obreros hilanderos. Dado lo corto de
la fibra, los hilos se rompen con mayor facilidad al estirar
la mule y al torcer el hilo, y no es posible mantener la mule
en actividad con tanta regularidad ... Del mismo modo,
dada la gran atenci6n que es menester dispensar a los
hilos, a menudo una tejedora sélo puede vigilar un telar,
y s6lo muy pocas pueden supervisar mas de dos telares. . .
En muchos casos, el salario de los obreros se ha disminuido
en 5, 7% y 10% ... en la mayor parte de los casos el
obrero debe arreglarselas lo mejor que pueda con su
materia prima y, en vista de las tasas salariales habitual-
mente imperantes, obtener la mejor remuneracién que
pueda alcanzar... Otra dificultad con la cual a veces
deben luchar los tejedores es que deben elaborar un
buen tejido con una materia prima mala y que se los
castiga con deducciones salariales cuando su labor no
resulta satisfactoria.” (Reports of the Inspectors of Fac-
tories, October 1863, pp. 41-43.)

Los salarios eran miserables, inclusive alli donde se
trabajaba jornada completa. Los obreros algodoneros se
ofrecian de buena gana para todos los trabajos piblicos
—drenaje, construccién de caminos, como picapedreros o
adoquinadores— en los cuales se los empleaba para obtener
un subsidio (que de hecho era un subsidio a los fabricantes,
véase tomo 1, pp. 598/589)2 de las autoridades locales.
Toda la burguesia montaba guardia contra los obreros. Si
se ofrecia el salario mas escualido y el obrero no queria

® Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 2, pp. 710-711.
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aceptarlo, el comité de socorros lo eliminaba de la lista
de subsidios. Fue una edad de oro para los sefiores fabri-
cantes en la medida en que los obreros debian perecer de
hambre o bien trabajar por cualquier precio, el més lucra-
tivo posible para el burgués, mientras que los comités de
socorros actuaban como sus perros guardianes. Al mismo
tiempo los fabricantes, en colusién secreta con el gobierno,
impedian la emigracién en la medida de lo posible, en
parte para mantener siempre dispuesto su capital existente
bajo la forma de carne y sangre de los obreros, en parte
para asegurarse el alquiler de las viviendas, expoliado a
los obreros.

“En este aspecto, los comités de socorros actuaban
con gran severidad. Si se ofrecia trabajo, se suprimia de
la lista a los obreros a quienes se lo ofrecia, obligindoselos
asi a aceptarlo. Si rehusaban aceptar el trabajo . .. ello se
debia a que su paga era sblo nominal, pero el trabajo
extraordinariamente pesado” (loc. cit., p. 97).

Los obreros estaban dispuestos a todo tipo de trabajo,
que se les encomendara conforme a la Public Works Act
[ley de obras publicas]. “Los principios segiin los cuales
se organizaban las ocupaciones industriales cambiaban
considerablemente en diversas ciudades. Pero incluso en
aquellos lugares donde el trabajo al aire libre no servia
absolutamente como prueba de trabajo (labour test), ese
trabajo se pagaba no obstante sélo con la suma regular
del subsidio o en forma tan insignificantemente mas ele-
vada que de hecho se convertia en una prueba de trabajo”
(p. 69). “‘La Public Works Act de 1863 estaba destinada
a remediar ese mal y a posibilitar al obrero el ganarse su
jornal como jornalero independiente. La finalidad de esta
ley era triple: 1) Capacitar a las autoridades locales para
pedir en préstamo dinero” (con la anuencia del presidente
de la oficina estatal central de pobres) “a los comisio-
nados de los empréstitos del tesoro; 2) Facilitar mejoras
en las ciudades de los distritos algodoneros; 3) Procurar
a los obreros desocupados trabajo y salarios remunerati-
vos (remunerative wages).” Hasta fines de octubre de
1863 se habian autorizado, bajo esta ley, empréstitos hasta
el importe de £ 883.700 (p. 70). Los trabajos empren-
didos eran principalmente canalizaciones, construccion de
caminos, adoquinado de calles, estanques colectores para
obras de aguas corrientes, etcétera.
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El sefior Henderson, presidente del comité de Black-
burn, escribe con referencia a ello al inspector fabril
Redgrave: “Durante toda mi experiencia en el curso de la
presente época de sufrimientos y miseria, nada me ha con-
movido mas intensamente ni me ha proporcionado mayor
satisfaccion que la alegre diligencia con que los obreros
desocupados de este distrito se han hecho cargo del trabajo
que les ofreciera el Concejo Municipal de Blackburn, con-
forme a la Public Works Act. Dificilmente pueda imagi-
narse contraste mayor que el existente entre el obrero hi-
landero de algodén que trabajaba antes como habil operario
en la fabrica, y actualmente lo hace como jornalero, a 14
o 18 pies? de profundidad, en un canal de desagiie.” (En
ese trabajo ganaban, segiin la magnitud de su familia, de
4 a 12 chelines semanales; esta ultima gigantesca suma
debia bastar a menudo para una familia de 8 personas.
Los sefiores burgueses de provincia tenian, con ello, un
doble beneficio: en primer lugar recibian el dinero para
el mejoramiento de sus ciudades, llenas de humo y des-
cuidadas, a intereses excepcionalmente bajos; en segundo
término, pagaban a los obreros muy por debajo de las
tasas salariales normales.)? “Acostumbrado como estaba
a una temperatura casi tropical, a un trabajo para el cual la
pericia y la delicadeza en la manipulacién le resultaban infi-
nitamente mas Utiles que la fuerza muscular, habituado a
una remuneracion doble, y a veces triple de la que puede ob-
tener actualmente, su voluntariosa aceptacién de la actividad
ofrecida incluye una suma de abnegacién y miramientos
que le hace acreedor al mayor de los respetos. En Black-
burn se han probado a los hombres en casi todos los
tipos posibles de trabajo al aire libre; en la excavacién de
un suelo arcilloso duro y pesado hasta considerable pro-
fundidad, en drenaje, picando piedras, construyendo ca-
minos, practicando excavaciones para canales de desagiie
a profundidades de 14, 16 y a veces hasta 20 pies.c A
menudo, durante esos trabajos estin parados en 10-12
pulgadas ¢ de profundidad de lodo y agua, y en todos los
casos se hallan expuestos a un clima frio y hiimedo que

* Aproximadamente de 4,3 a 5,5, m.

" Kauisky conjetura que este texto, entre corchetes en la 12
edicion, se debe a la pluma de Engels. (K 745.)

“ 43,55, 6,1l m.

4 De 25 a 30 cm, aprox.
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no supera distrito alguno de Inglaterra, si es que hay al-
guno que lo alcanza” (pp. 91, 92). “La actitud de los
obreros ha sido casi irreprochable . . . su disposicién para
asumir el trabajo al aire libre y areglarselas con éI” (p. 69).

1864, Abril. “Ocasionalmente se oyen en diversos dis-
tritos quejas acerca de la escasez de obreros, principal-
mente en determinados ramos, como por ejemplo en la
tejeduria ... pero esas quejas tienen su origen tanto en
el exiguo salario que podrian ganar los obreros como con-
secuencia de las malas clases de hilado empleado, asi como
en alguna escasez real de los propios obreros en este ramo
en particular. El mes pasado han ocurrido numerosos con-
flictos salariales entre ciertos fabricantes y sus obreros.
Lamento que las huelgas se hayan sucedido con demasiada
frecuencia . . . El fabricante siente los efectos de la Public
‘Works Act como una competencia, y en consecuencia el
comité local de Bacup ha suspendido sus actividades, pues
aunque no todas las fabricas estan en actividad, se ha ma-
nifestado no obstante una escasez de obreros.” (Reports
of the Inspectors of Factories, April 1864, p. 9.)

Los sefiores fabricantes ya no tenian tiempo que per-
der. A causa de la Public Works Act, la demanda creci6é
a tal punto que en las canteras de Bacup algunos obreros
fabriles ganaban ahora 4-5 chelines diarios. Y de ese modo
se fueron parando paulatinamente los trabajos publicos,
esa nueva edicion de los ateliers nationaux de 1848,1*"
pero esta vez instaurados para provecho de la burguesia.

Experimentos in corpore vili [en un cuerpo sin valor]

“Pese a que he consignado el salario sumamente redu-
cido” (de los plenamente ocupados), “la paga efectiva
de los obreros de diversas fabricas, no se desprende de
eso en modo alguno que ganen la misma suma cada sema-
na. Los obreros se ven expuestos aqui a grandes fluctua-
ciones como consecuencia del constante experimentar de
los fabricantes con diversas clases y proporciones de algo-
don y desechos en la misma fabrica; las «mezclas», como
se las denomina, se cambian a menudo, y la paga de los
obreros aumenta y disminuye segtn la calidad de la mez-
cla de algodén. A veces sélo quedaba un 15 % 'de la paga
anterior, y en una o dos semanas bajaba al 50 6 60 %.” 1*%
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El inspector Redgrave, que es quien habla aqui, ofrece
ahora un resumen de salarios tomados de la practica, del
cual bastan en este punto los siguientes ejemplos:

A) Tejedor, familia de 6 personas, ocupado 4 dias por
semana, 6 chelines y 8 V2 peniques; B) Twister [torcedor],
4 1% dias por semana, 6 chelines; C) tejedor, familia de
4 personas, 5 dias por semana, 5 chelines y 1 penique;
D) slubber [canillero], familia de 6, 4 dias por semana,
7 chelines y 10 peniques; E) tejedor, familia de 7, 3 dias,
5 chelines, etc. Prosigue Redgrave: “Los datos anteriores
merecen consideracién, pues demuestran que en algunas
familias el trabajo se convertiria en una desgracia, puesto
que el mismo no sélo reduce los ingresos, sino que los
reduce a tal punto que se tornan totalmente insuficientes
para satisfacer mds que una pequefisima parte de las
necesidades absolutas de aquéllas, a no ser que se conceda
un socorro adicional en casos en los que las remunera-
ciones de la familia no alcanzan la suma que obtendria
como subsidio si todos estuviesen desocupados.” (Reports
of the Inspectors of Factories, October 1863, pp. 50-53.)

“En ninguna semana desde el 5 de junio de 1863 la
ocupacion media global de todos los obreros ha sido ma-
yor que 2 dias, 7 horas y algunos minutos” (loc. cit.,
p. 121).

Desde el comienzo de la crisis hasta el 25 de marzo
de 1863 las administraciones. de beneficencia, el Comité
Central de Socorros y el Comité de la Mansion-House (]
de Londres gastaron casi tres millones de libras esterli-
nas (p. 13).

“En un distrito en el cual se hila por cierto el més
fino de los hilados . .. los obreros hilanderos padecen una
rebaja salarial indirecta de 15 % como consecuencia del
paso del Sea Island al algodon cgipcio ... En un extenso
distrito donde se emplean los desechos de algodén en
grandes cantidades para mezclarlo con algodén indio, los
hilanderos han experimentado una reduccion salarial de
5 %, perdiendo ademas también un 20-30 % como con-
secuencia de la elaboracion de surat [algod6n indio] y
desechos. Los tejedores han descendido de 4 telares a 2.
En 1860 hacian en cada telar 5 chelines y 7 peniques, y en
1863 solamente 3. chelines y 4 peniques ... Las multas
en dinero, que antes variaban sobrc el algodén norteame-
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ricano entre 3 y 6 peniques” (para los hilanderos) “van
ahora desde 1 chelin hasta 3 chelines y 6 peniques.”

En un distrito en el cual se empleaba algoddn egipcio
mezclado con algoddn de las Indias Orientales “el salario
medio de los hilanderos de mule en 1860 fue de 18-25
chelines, y es actualmente de 10-18 chelines. La causa
de ello no es exclusivamente el empeoramiento del algo-
dén, sino asimismo la disminucién de la velocidad de la
mule para dar un torcido mas intenso al hilado, por lo cual
en tiempos normalcs se hubiesen efectuado pagos extraor-
dinarios segun la tarifa salarial” (pp. 43, 44, 45-50).
“Pese a que el algoddn de las Indias Orientales acaso haya
sido elaborado por los fabricantes con ganancia en casos
aislados, vemos no obstante (véase la tarifa salarial, p. 53)
que los obreros padecen a consecuencia de él, en compa-
racidn con 1861. Si se confirma el uso del surat, los obre-
ros exigiran la misma paga de 1861; pero esto afectaria
seriamente las ganancias del fabricante en caso de no
compensarse con el precio, tanto del algodén como de los
productos fabricados” (p. 105).

Alquiler

“Cuando las cottages en que habitan los obreros per-
tenecen al fabricante, éste a. menudo les deducc el alquiler
de su salario, incluso cuando se trabaja a jornadas redu-
cidas. No obstante ha bajado cl valor de estos edificios,
y actualmente las casitas pueden obtenerse un 25-50 %
més baratas que antes; una coftage que antes costaba
3 chelines y 6 peniques por semana, puede obtencrse
actualmente por 2 chelines y 4 peniques, y a veces aun
por menos” (p. 57).

Emigracion. Naturalmente, los fabricantes estaban cn
contra de la emigracién de los obreros, por una parte por-
que “mientras esperaban tiempos mejores para la industria
algodonera querian conscrvar al alcance de la mano los
medios para hacer funcionar su fébrica de la manera mas
lucrativa™. Pero también “no pocos fabricantes son los
propietarios de las casas en las cuales viven los obreros
que ellos ocupan, y cuando menos algunos de ellos cuen-
tan con certcza con obtener mas tarde el pago del alquiler
adeudado acumulado™ (p. 96).
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En un discurso a sus electores parlamentarios pronun-
ciado el 22 de octubre de 1864, el seiior Bernal Osborne
dice que los obreros de Lancashire se han comportado
como filésofos antiguos (estoicos). ;(No como ovejas?
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CAPITULO VI
CONSIDERACIONES COMPLEMENTARIAS

Suponiendo, tal como se ha hecho en esta seccién, que
la masa de ganancia apropiada en cada esfera particular
de la produccién es igual a la suma del plusvalor generado
por el capital global invertido en esa esfera, entonces el
burgués no concebird a la ganancia como idéntica al
plusvalor, es decir al plustrabajo impago, y ello por las
siguientes razones: :

1) En el proceso de la circulacién olvida el proceso de
produccion. Para él, la realizacidn del valor de las mercan-
cias —en la cual se incluye la realizacién de su plusvalor—
equivale a hacer dicho plusvalor. {F. E. - Un espacio en
blanco en el manuscrito indica que Marx tenia el propdsito
de desarrollar este punto con mayor detalle.} .

2) Suponiendo el mismo grado de explotacién del tra-
bajo, se ha demostrado que, al margen de todas las modifi-
caciones introducidas por el sistema crediticio, de todos
los embrollos reciprocos y de las estafas de los capita-
listas entre sf, y asimismo de cualquier eleccién opor-
tuna del mercado, la tasa de ganancia puede ser muy
diferente segiin se haya comprado la materia prima més o
menos barata, con mayor o menor acierto y pericia; segiin
que la maquinaria empleada sea productiva, practica y
barata; segliin que la disposicién global de las diversas
etapas del proceso de produccion sea méds o menos perfecta,
se haya eliminado el derroche de materia prima, que la
direccién y supervision sean sencillas y eficaces, etc. En
suma, que dado el plusvalor para un capital variable deter-

173



minado, ain depende en mucho de la habilidad comercial
individual —sea del propio capitalista, de sus capataces
0 dependientes— el que ese mismo plusvalor se exprese
en una tasa de ganancia mayor o menor, y por consiguiente
que el mismo proporcione una masa de ganancia mayor o
menor. El mismo plusvalor de £ 1.000, el producto de
£ 1.000 de salario, se refiere, por ejemplo, a un capital
constante de £ 9.000 en un negocio A y de £ 11.000

1.000
en otro negocio B. En el caso A tendremos g’ = ———— =
10.000
1.000
= 10%. En el caso B tendremos g = ——— =8 Y5 %.
12.000

En A, el capital global produce relativamente mds ganan-
cia que en B, porque alli la tasa de ganancia es mds ele-
vada que aqui, a pesar de que en ambos casos el capital
variable adelantado = 1.000 y el plusvalor obtenido a
partir del mismo sea asimismo = 1.000, es decir que en
ambos casos se verifica una explotacién igualmente grande
de igual nimero de obreros. Esa diferencia de representa-
cién de la misma masa de plusvalor o la diferencia de las
tasas de ganancia, y por ende de la propia ganancia, con
una explotacién igual del trabajo, también puede provenir
de otras fuentes; pero también puede provenir Unica y ex-
clusivamente de la diferencia de habilidad comercial con la
que se han manejado ambos negocios. Y esta circunstancia
induce al capitalista —lo convence de ello— de que su
ganancia se debe no a la explotacion del trabajo, sino
cuando menos en parte también a otras circunstancias in-
dependientes de ella, pero principalmente a su accion
individual.

De lo desarrollado en esta primera seccién se des-
prende lo erréneo del punto de vista (Rodbertus!®®) se-
gin el cual (a diferencia de la renta de la tierra, en la
cual, por ejemplo, la superficie de la tierra sigue siendo
la misma mientras aumenta la renta) un cambio de mag-
nitud del capital no tiene influencia sobre la relacién entre
ganancia y capital, y por ende sobre la tasa de. ganancia,
porque cuando aumenta la cantidad de la ganancia aumen-
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ta también la cantidad del capital sobre el cual se la
calcula, y viceversa.

Esto sélo es verdad en dos casos. Primero, cuando,
p;esuponiendo constantes todas las restantes circunstan-
cias, es decir principalmente la tasa del plusvalor, se pro-
duce un cambio de valor de la mercancia que es la mer-
cancia dineraria. (Lo mismo se produce en el cambio de
valor solamente nominal, aumento o disminucion del signo
de valor manteniéndose constantes las demas circunstan-
cias.) Sea el capital global = £100 y la ganancia = £ 20,
siendo en consecuencia la tasa de ganancia = 20 %. Si
ahpra disminuye o aumenta® el oro en un 100 %, en el
primer caso el mismo capital que antes valia £ 100 val-
dra ahora £ 200, y la ganancia tendra un valor de
£ 40,0% es decir que se manifestard en esa expresion
dineraria, en lugar de las £ 20 anteriores. En el segundo
caso el capital disminuird a un valor de £ 50, y la ga-
nancia se manifestara en un producto por valor de £ 10.
Pero en ambos casos 200:40=50:10=100:20 =
=20 %. Pero en todos estos casos no habria ocurrido,
de hecho, cambio de magnitud alguna en el valor de
capital, sino solamente en la expresion dineraria del mismo
valor y del mismo plusvalor. Por consiguiente tampoco

, 14
podria resultar afectada LA la tasa de ganancia.

El otro caso es cuando tiene lugar un cambio real de
magnitud del valor, pero esc cambio de magnitud no estd
acompafado por un cambijo ¢n la relacién de v : c; es
decir cuando con una tasa constante del plusvalor la rela-
cién entre el capital desembolsado en fuerza de trabajo
(considerando al capital variable como indice de la fuerza
de trabajo puesta en movimiento) y el capital desem-
bolsado en medios de produccidn permanece constante.

Bajo tales circunstancias, tengamos C, nC o , por
n
ejemplo 1.000 6 2.000 6 500, la ganancia, con una tasa
de ganancia del 20 %, sera, en el primer caso, = 200, en
, 2
el segundo = 400, y en el tercero = 100; pero —00— =
1.000

* En la 1? edicién, “aumenta o disminuye™; modificado segin
el manuscrito de Marx.
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400 100

2.000 500
la ganancia queda inalterada en este caso porque la compo-
siciébn del capital permanece inalterada, no resultando
afectada por su variacion de magnitud. De ahi que, en
este caso, un aumento o una disminucién de la masa
de ganancia sélo indica un aumento o una disminucién de
la magnitud del capital empleado.

Por lo tanto, en el primer caso sélo tiene lugar un
cambio de magnitud aparente del capital empleado, mien-
tras que en el segundo caso tiene lugar un cambio real de
magnitud, pero no una variacién en la composicién orga-
nica del capital, en la relacién entre su parte variable y
su parte constante. Pero exceptuando estos dos casos, la
variacién de magnitud del capital empleado es la conse-
cuencia de un cambio de valor precedente en una de sus
partes constitutivas y por consiguiente (en la medida en
que con el capital variable no se modifique el propio plus-
valor) de una variacién en la magnitud relativa de sus
partes componentes; o bien ese cambio de magnitud (como
en los trabajos en gran escala, introduccién de nueva ma-
quinaria, etc.) es la causa de una variacién en la magni-
tud relativa de sus dos componentes orgénicos. Por ello,
en todos estos casos, y bajo circunstancias en lo demés
iguales, la variacion de magnitud del capital empleado
debe hallarse acompafiada por una variacién simultinea
de la tasa de ganancia.

= 20 %. Es decir que la tasa de

El aumento de la tasa de ganancia siempre proviene
del hecho de que el plusvalor aumenta relativa o absolu-
tamente en relacion con sus costos de produccién, es decir
con el capital global adelantado, o de que disminuye la
diferencia entre la tasa de la ganancia y la tasa del plus-
valor. '

Las oscilaciones en la tasa de la ganancia, indepen-
dientemente del cambio en los componentes orgénicos del
capital o de la magnitud absoluta del capital, resultan
posibles por la circunstancia de que el valor del capital
adelantado, cualquiera que sea la forma en la que exista
—fijo o circulante—, aumenta o disminuye como conse-
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cuencia de un aumento o de una disminucién, indepen-
diente del capital ya existente, del tiempo de trabajo ne-
cesario para una reproduccion. El valor de cada mercancia
—y en consecuencia también de las mercancias en las
cuales consiste el capital— est4d condicionado no por el
tiempo de trabajo necesario contenido en ella misma, sino
por el tiempo de trabajo socialmente necesario que se
requiere para su reproduccién. Esta reproduccién puede
efectuarse bajo circunstancias que la dificulten o la faci-
liten, diferentes de las condiciones de la produccién ori-
ginaria. Si bajo las circunstancias modificadas se requiere,
en general, el doble de tiempo o, a la inversa, la mitad
del tiempo para reproducir el mismo capital material, en-
tonces de mantenerse inalterado el valor del dinero, si
antes valia £ 100, valdra ahora £ 200 6 £ 50 respec-
tivamente. Si esta alza del valor o esta desvalorizacién
afectase por igual a todas las partes del capital, la ganan-
cia también se expresaria correspondientemente en una
suma de dinero igual al doble o s6lo a la mitad. Pero si
la misma comprende una modificacién en la composicion
orgédnica del capital, si acrecienta o reduce la proporcién
entre la parte variable del capital y la parte constante del
mismo, entonces la tasa de ganancia, bajo circunstancias
en lo demés iguales, aumentar4d con un aumento relativo
del capital variable, y disminuirdi con una disminucién
relativa del mismo. Si s6lo aumenta o disminuye el valor
dinerario del capital adelantado (como consecuencia de
una modificacién del valor del dinero), entonces aumen-
tard o disminuird en la misma proporcién la expresién
dineraria del plusvalor. La tasa de ganancia permanece
inalterada.
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SECCION SEGUNDA

LA TRANSFORMACION DE LA GANANCIA
EN GANANCIA MEDIA

CAPITULO VII

DIFERENTE COMPOSICION DE LOS CAPITALES
EN DIVERSOS RAMOS DE LA PRODUCCION,
Y CONSIGUIENTE DIFERENCIA ENTRE
LAS TASAS DE GANANCIA

En el capitulo precedente se ha demostrado, entre
otras cosas, como puede variar, aumentando o disminu-
yendo, la tasa de ganancia al permanecer constante la
tasa del plusvalor. Ahora bien, en este capitulo se pre-
supone que el grado de explotacion del trabajo, y por con-
siguiente la tasa del plusvalor y la extensién de la jornada
laboral, es de igual magnitud, de igual nivel en todas las
esferas de la produccién en las que se divide el trabajo
social en un pais dado. Con respecto a las muchas dife-
rencias entre la explotaciéon del trabajo en diversas esferas
de la produccién, ya demostré detalladamente Adam
Smith!**! que las mismas se nivelan en virtud de toda
suerte de razones compensadoras reales o aceptadas por
prejuicio, y que por ello, en su cardcter de diferencias sélo
aparentes y efimeras, no se toman en cuenta para la in-
vestigacién de las condiciones generales. Otras diferen-
cias, como por ejemplo en el nivel del salario, se basan
en gran parte en la diferencia, ya mencionada al comienzo
del tomo primero, p. 19,2 entre trabajo simple y com-
plejo, y, a pesar de que tornan muy disimil la suerte de
los obreros en diversas esferas de la produccién, no afectan

* Véase, en la presente edicion, t. 1, vol. 1, pp. 54-55.
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en modo alguno el grado de explotacién del trabajo en
esas diferentes esferas. Por ejemplo, si el trabajo de un or-
febre se paga més caro que el de un jornalero, €l plustra-
bajo del orfebre también produce, en la misma proporcion,
un plusvalor mayor que el del jornalero. Y aunque la
nivelacién de los salarios y de las jornadas de trabajo, y
por consiguiente la tasa del plusvalor, entre diversas esfe-
ras de la produccién o, més aun, entre diferentes inver-
siones de capital en la misma esfera de la produccién, re-
sulte estorbada por muchas clases de obsticulos locales, se
lleva a cabo no obstante, cada vez mas, con el progreso
de la produccién capitalista y la subordinacién de todas
las condiciones econémicas a ese modo de produccién. Por
muy importante que sea el estudio de esta clase de fric-
ciones salariales para cada trabajo en especial, puede desa-
tendérselas no obstante en lo que tiene que ver con la
investigacion general de la produccién capitalista, por ser
casuales e irrelevantes. Por lo general, en este tipo de inves-
tigaciones generales siempre se presupone que las condicio-
nes reales corresponden a su concepto o, lo que es lo mis-
mo, s6lo se presentan las condiciones reales en la medida en
que expresen su propio tipo general.

La diferencia entre las tasas del plusvalor en diferen-
tes paises, y por ende entre los grados nacionales de explo-
tacién del trabajo, es totalmente irrelevante para la pre-
sente investigacion. Pues lo que queremos exponer precisa-
mente en esta seccion es la manera como se establece una
tasa general de ganancia dentro de un pais. No obstante
resulta claro que al comparar las diversas tasas nacionales
de ganancia s6lo es necesario unir lo anteriormente des-
arrollado con lo que hemos de desarrollar aqui. Consi-
dérese primero la diversidad entre las tasas nacionales del
plusvalor, y compiarese luego, sobre la base de estas tasas
del plusvalor dadas, las diferencias entre las tasas nacio-
nales de ganancia. En la medida en que su diversidad no
resulte de la diversidad entre las tasas nacionales del plus-
valor, habréd de deberse a circunstancias en las cuales, como
en la investigacién que se realiza en este capitulo, se con-
sidera al plusvalor como igual, como constantc por doquier.

En el capitulo anterior se ha demostrado que, supo-
niendo constante la tasa del plusvalor, la tasa de ganancia
que arroja un capital determinado puede aumentar o dis-
minuir como consecuencia de circunstancias que ‘acrecicn-
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tan o reducen el valor de una u otra parte del capital cons-
tante, y de ese modo afectan, en general, la proporcién
entre las partes componentes constante y variable del
capital. Ademas se observé que las circunstancias que pro-
longan o abrevian el tiempo de rotaciéon de un capital
pueden afectar de manera similar la tasa de ganancia.
Puesto que la masa de la ganancia es idéntica a la masa
del plusvalor, al propio plusvalor, quedé asimismo demos-
trado que la masa de la ganancia —a diferencia de la tasa
de la ganancia— no resulta afectada por las oscilaciones
de valor recién mencionadas. Estas s6lo modifican la tasa
en la cual se expresa un plusvalor dado, y por consiguiente
también una ganancia de magnitud dada, es decir su mag-
nitud proporcional, su magnitud comparada con la magni-
tud del capital adelantado. En la medida en que, como
consecuencia de esas oscilaciones de valor, se operaba una
vinculacién o una liberacién de capital, podia afectarse
por esa via indirecta no sélo la tasa de ganancia, sino
la propia ganancia. Sin embargo, eso s6lo se aplicaba al
capital ya comprometido, pero no a la nueva inversién
de capital, y ademds, el aumento o reduccién de la ganan-
cia misma siempre dependia de la circunstancia de hasta
dénde, como consecuencia de aquellas oscilaciones de va-
lor, podia ponerse en movimiento mayor o menor trabajo
con ¢l mismo capital, es decir como, con el mismo capital
—manteniéndose constante la tasa del plusvalor—, podia
producirse una masa mayor o menor de plusvalor. Muy
lejos de contradecir la ley general o de constituir una
excepcion a ella, esta aparente excepcion sélo constituia,
de hecho, un caso especial de aplicacién de la ley general.

Puesto que en la seccién precedente hemos demostrado
que, con un grado de explotacién constante del trabajo, la
tasa de ganancia se modificaba con el cambio de valor
de las partes constitutivas del capital constante, lo mismo
que con el cambio del tiempo de rotacién del capital, se
desprende por si s6lo que las tasas de ganancia de diversas
esferas de la produccién coexistentes serdn diferentes si,
manteniéndose constantes las restantes circunstancias, el
tiempo de rotacion de los capitales empleados es diferen-
te, o si lo es la relacién de valor entre los componentes
orgdnicos de esos capitales en los diversos ramos de la
produccién. Lo que considerabamos antes como modifica-
ciones que se producian en sucesién cronoldgica con el
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mismo capital, lo consideramos ahora como diferencias
existentes a la vez entre inversiones de capital coexistentes
en diferentes esferas de la produccion.

Para ello tendremos que examinar: 1) la diferencia
en la composicién orgdnica de los capitales; 2) la dife-
rencia entre sus tiempos de rotacion.

El supuesto de toda esta investigacion es, obviamente,
la de que, cuando hablamos de la composicion o la rota-
cién del capital en determinado ramo de la produccién,
siempre nos referimos a la relacion media normal del ca-
pital invertido en ese ramo de la produccién, y en general
del promedio del capital global invertido en esa esfera
determinada, pero no de las diferencias fortuitas entre los
capitales individuales invertidos en ella,

Como ademas se supone que la tasa del plusvalor y
la jornada laboral son constantes, y como dicha hipdtesis
incluye asimismo la constancia del salario, determinada
cantidad de capital variable expresara determinada canti-
dad de fuerza de trabajo puesta en movimiento, y por
ende determinada cantidad de trabajo que se objetiva.
En consecuencia, si £ 100 expresan el salario semanal de
100 obreros, es decir que de hecho indican una fuerza
de trabajo de 100, entonces n X £ 100 indicaran la

£100 , .
fuerza de trabajo de n )X 100 obreros, y — indicaran

la de

n
capital variable sirve (como siempre ocurre cuando hay
un salario dado) como indice de la masa de trabajo
puesta en movimiento por un capital global dptermin_ado;
por ello, las diferencias en la magnitud del capital variable
empleado sirven como indices de la diversidad en la masa
de fuerza de trabajo empleada. Si £ 100 representan 100
obreros semanales, y por consiguiente, en el caso de 60
horas de trabajo semanal, representan 6.000 horas de
trabajo, entonces £ 200 representaran 12.000 horas de tra-
bajo, y £ 50, s6lo 3.000.

Como ya se ha dicho en el libro 1, entendemos por
composicién del capital la relacion entre su componente
activo y su componente pasivo, entre los capitales variable
y constante. Para ello entran en consideracion dqs factqres,
que no son igualmente importantes, aunque bajo determina-
das circunstancias pueden provocar los mismos efectos.

obreros. Por consiguiente, en este caso el
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El primer factor se basa en una fundamentacién técnica,
y en determinada etapa evolutiva de la fuerza productiva
debe considerarselo como dado. Se requiere determinada
masa de fuerza de trabajo, representada por determinado
nimero de trabajadores, para producir una masa determi-
nada de producto por ejemplo en un dia, y por consiguiente
—cosa comprendida en tal circunstancia— poner en movi-
miento, consumir productivamente determinada masa de me-
dios de produccion, maquinaria, materias primas, etc. Co-
rresponde un nimero determinado de trabajadores a ¢ :ter-
minada cantidad de medios de produccién, y por lo tanto
determinada cantidad de trabajo vivo a una cantidad deter-
minada de trabajo ya objetivado en los medios de produc-
cién. Esta proporcién es muy diferente en diversas esferas
de la produccién, a menudo entre los diversos ramos de
una misma industria, pese a que, por casualidad, puede
ser exacta o aproximadamente la misma en ramos de la
industria remotamente distantes entre si.

Esta proporcién constituye la composicién técnica @
del capital, y es el verdadero fundamento de su composi-
cién organica,

Pero también es posible que esa proporcién sea la
misma en diversos ramos de la industria, en la medida
en que el capital variable es un mero indice de fuerza de
trabajo, y el capital constante un mero indice de la masa
de medios de produccién puestos en movimiento por la
fuerza de trabajo. Por ejemplo, es posible que ciertos
trabajos en cobre y hierro presupongan una misma pro-
porcién entre fuerza de trabajo y masa de medios de
produccién. Pero puesto que el cobre es mas caro que el
hierro, la proporcién de valor entre los capitales variable
y constante se vuelve diferente en ambos casos, y con elio
también la composicién de valor de los dos capitales
globales. La diferencia entre la composicién técnica y la
composicion de valor se revela, en cada uno de los ramos
de la industria, en el hecho de que, con una composicién
técnica constante, la proporcién de valor de ambos capita-
les puede cambiar, y con una composicién técnica modifi-
cada, la proporcién de valor puede seguir siendo la misma;
esto dltimo sélo ocurre, naturalmente, si el cambio de la

* El término “composicidén técnica” no figura aqui en el ma-
nuscrito (R 938/1).
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proporcion entre las masas de medios de produccién em-
pleados y la fuerza de trabajo resulta compensado por un
cambio de sus valores en sentido contrario.

- A la composicién de valor del capital, en tanto la
misma resulta determinada por su composicién técnica y
la refleja, la denominamos la composicién orgdnica del
capital.?®

Por consiguiente, en el caso del capital variable presu-
ponemos que es indice de determinada cantidad de fuerza
de trabajo, de determinado nimero de obreros o de deter-
minadas masas de trabajo vivo puesto en movimiento.
Hemos visto en la seccién anterior que un cambio en la
magnitud de valor del capital variable posiblemente no
represente otra cosa que un mayor o menor precio de una
misma masa de trabajo; pero aqui, donde se consideran
constantes la tasa de plusvalor y la jornada laboral, y se
supone dado el salario correspondiente a un tiempo de
trabajo determinado, esa posibilidad desaparece. En cam-
bio, una diferencia en la magnitud del capital constante
puede ser también, por cierto, indice de un ca_ml?io en la
masa de medios de produccién puestos en movimiento por
determinada cantidad de fuerza de trabajo; pero también
puede provenir de la diferencia de valor que tienen los
medios de produccién puestos en movimiento en una
esfera de la produccién, a diferencia de la otra. Por ello,
aqui entran en consideracién ambos puntos de vista.

Por fltimo, conviene poner de relieve la siguiente
cuestiéon fundamental:

Supongamos que £ 100 sea el salario semanal de 100
obreros. Supongamos asimismo que el tiempo de trabajo
semanal sea — 60 horas. Supongamos ademas que la tasa
del plusvalor sea = 100 % . En ese caso, de las 60 horas,
los obreros trabajaran 30 horas para si mismos y 30 horas
gratuitamente para el capitalista. En efecto, en las £ 100
de salario solo se hallan encarnadas 30 horas de trabajo de
los 100 obreros o, en total, 3.000 horas de trabajo, mientras

20 {F.E.— Lo anterior ya se encuenira brevemente des?rrcr
llado en la tercera edicién del tomo primero, p. 628, al comienzo
del capitulo xxm.* Puesto que las dos primeras ediciones no contie-
Nen ese pasaje, su repeticion se imponia aqui con tanta mayor razén.}

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, pp. 759-760,
subnota a.
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que las restantes 3.000 horas que trabajan estdn encarnadas
en las £ 100 de plusvalor o ganancia que embolsa el
capitalista. Pese a que, en consecuencia, el salario de £ 100
no expresa el valor en el cual se objetiva el trabajo semanal
de los 100 obreros, indica no obstante (puesto que la
extensién de la jornada laboral y la tasa del plusvalor estan
dadas) que ese capital ha puesto en movimiento 100 obre-
ros durante 6.000 horas de trabajo en total. Asi lo denota
el capital de £ 100, primeramente porque indica el niimero
de los obreros puestos en movimiento, ya que £ 1 =1
obrero por semana, y por lo tanto £ 100 = 100 obreros;
y en segundo lugar porque cada obrero puesto en movi-
miento, con la tasa de plusvalor dada del 100 %, realiza
otro tanto del trabajo contenido en su salario; es decir
£ 1, su salario, que es expresion de media semana de
trabajo, pone en movimiento una semana integra de tra-
bajo, y de la misma manera £ 100, a pesar de contener
solamente 50 semanas de trabajo, ponen en movimiento
100 semanas de trabajo. Por consiguiente, hay que hacer
aqui un distingo esencialisimo en el capital variable, desem-
bolsado en salarios, en la medida en que su valor repre-
senta la suma de los salarios, determinada cantidad de
trabajo objetivado, y en tanto su valor es un mero indice
de la masa de trabajo vivo que pone en movimiento. Esta
Gltima es siempre mayor que el trabajo contenido en él, y
por ello también se representa en un valor superior que
el del capital variable; en un valor determinado, por una
parte, por el nimero de los obreros puestos en movimiento
por el capital variable, y por la otra, por la cantidad de
plustrabajo que ejecutan.

De este modo de considerar el capital variable surge
lo siguiente:

Si en la esfera de produccién A una inversion de
capital sélo gasta 100 en capital variable de un capital
global de 700, y 600 en. capital constante, mientras que
en la esfera de produccién B sc gastan 600 en capital
variable y s6lo 100 en capital constante, ¢l capital global A
de 700 solo pondra en movimiento una fuerza de trabajo
de 100, vale decir, en la hipétesis anterior, sélo 100
semanas de trabajo 6 6.000 horas de trabajo vivo, mientras
que el capital global B de igual magnitud pondrd en movi-
miento 600 semanas de trabajo, y por consiguiente 36.000
horas de trabajo vivo. Por tanto, el capital en A sélo se
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apropiaria de 50 semanas de trabajo 6 3.000 horas de
plustrabajo, mientras que el capital en B, de igual magnitud,
se apropiaria de 300 semanas de trabajo 6 18.000 horas.
El capital variable es el indice no s6lo del trabajo contenido
en él mismo, sino al mismo tiempo, con una tasa de plus-
valor dada, del trabajo excedentario o plustrabajo que ha
puesto en movimiento por encima de dicha medida. Con
un mismo grado de explotacién del trabajo, la ganancia

en el primer caso seria de =1/, =14%/,%, y en
700

el segundo — —— = 85 %/, %, una tasa de ganancia seis

veces mayor. Pero de hecho, en ese caso la propia ganancia
seria seis veces mayor, 600 para B contra 100 para A, por-
que se ha puesto en movimiento una cantidad de trabajo
vivo séxtuple con el mismo capital, es decir que, con un
mismo grado de explotacién del trabajo, también se ha
producido una cantidad seis veces mayor de plusvalor, y
por ende el séxtuple de la ganancia.

Si en A no se empleasen £ 700 sino £ 7.000, mien-
tras que en B se emplearan sélo £ 700 de capital, el capital
A, de permanecer constante la composicion orginica,
emplearia £ 1.000 de las £ 7.000 como capital variable,
es decir 1.000 obreros por semana = 60.000 horas de
trabajo vivo, de las cuales 30.000 horas serian de plustra-
bajo. Pero al igual que antes, A, de cada £ 700, s6lo
seguiria poniendo en movimiento Y del trabajo vivo
correspondiente, y en consecuencia sélo pondria en movi-
miento % del plustrabajo puesto en movimiento en B, vale
decir que con ello sélo produciria también % de la ganan-
cia. Si se toma en consideracién la tasa de ganancia,

1. 100
entonces ——OL'Q —=-——=14%/, %, contra 600 el
700

7.000 70

855/, % del capital B. Tomando capitales de igual monto,
la tasa de ganancia es diferente en este caso, porque a igual
tasa de plusvalor, como consecuencia de las diferentes
masas del trabajo vivo puesto en movimiento, son dife-
rentes las masas de los plusvalores producidos y, por ende,
las ganancias.

El mismo resultado se produce, de hecho, cuando las
proporciones técnicas son las mismas en una esfera de la
produccién que en otra, pero el valor de los elementos

O~
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de capital constante empleados es mayor o menor. Supon-
gamos que en ambas esferas se emplean £ 100 como
capital variable, y por lo tanto, que se necesitan 100
obreros por semana para poner en movimiento la misma
cantidad de maquinaria y de materias primas, pero que
estas Gltimas son més caras en B que en A. En ese caso
corresponderian, por.ejemplo, a £ 100 de capital variable,
en A, £ 200 de capital constante, y en B, £ 400. Enton-
ces, con una tasa de plusvalor del 100 %, el plusvalor
producido ser4, en ambos casos, igual a £ 100; vale decir
que también en ambos casos la ganancia serd igual a

100
£ 100.Peroen A————— — 14 = 33 V5 9% ; mientras
200, + 100,
100
queen B —————— =15 =20 %. De hecho, si en
400, 4 100,

ambos casos tomamos determinada pa:te alicuota del
capital global, entonces en B, de cada £ 100, sélo £ 20
o !5 formardn capital variable, mientras que en A, de
cada £ 100, £ 3315 6 V5 constituyen capital variable.
Por cada £ 100, B produce menos ganancia porque pone
€n movimiento menor cantidad de traba,o vivo que A. Por
lo tanto, en este caso la diversidad de las tasas de ganancia
vpelve a resolverse en la diversidad de las masas de ganan-
cia-producidas por cada 100 de capital invertido, por ser
diferentes las masas de plusvalor.

La diferencia entre este segundo ejemplo y el prece-
dente es sélo ésta: en el segundo caso, la equiparacién
entre A y B sélo requeriria un cambio de valor del capital
constante, sea de A o de B, de mantenerse constantes los |
fundamgr!tos técnicos; en cambio, en el primer caso, la
composicion técnica es diferente incluso en las dos esferas
de la prqquccic’)n, y habria que revertirla para lograr la
equiparacion.

.Por lo tanto, la diferente composicién orginica de los
capitales es independiente de su magnitud absoluta. Lo
unico que cabe preguntarse en todos los casos es qué parte
de cada 100 es capital variable, y qué parte es capital
constante. '

) En consecuencia, calculando en porcentajes capitales de
dlvgrsa magnitud o, lo que aqui resulta lo mismo, capitales
de igual magnitud producen, a igualdad de la jornada labo-
ral y del grado de explotacién del trabajo, cantidades muy
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diferentes de ganancia, porque producen cantidades muy di-
ferentes de plusvalor, y ello se debe a que, de acuerdo
con la diferente composicion orginica del capital en dife-
rentes esferas de la produccion, su parte variable es distinta,
es decir que son diferentes las cantidades del trabajo vivo
que ponen en movimiento, y por consiguiente también las
cantidades que se apropian de plustrabajo, de la sustancia
del plusvalor y, por ende, de la ganancia. Porciones de
igual magnitud del capital global en las diversas esferas
de la produccién comprenden fuentes de plusvalor de
disimil magnitud, y la Unica fuente de! plusvalor la consti-
tuye el trabajo vivo. Con igual grado de explotacién del
trabajo, la masa del trabajo puesto en movimiento por un
capital = 100, y por ende también la del plustrabajo apro-
piado por él, depende de la magnitud de su componente
variable. Si un capital, que consta porcentualmente de
90, + 10, , manteniéndose constante el grado de explota-
cién del trabajo, generara la misma cantidad de plusvalor
0 ganancia que un capital que constara de 10. 4 90,
resultaria claro como la luz del sol que el plusvalor, y por
consiguiente el valor en general, deberia tener una fuente
totalmente diferente que el trabajo, con lo cual desapare-
cerfa todo fundamento racional de la economia politica. Si
seguimos suponiendo £ 1 como igual al salario semanal
de un obrero por 60 horas de trabajo y la tasa de plusvalor
= 100 %, entonces resulta claro que el producto de valor
global que puede suministrar un obrero en una semana es
= &£ 2; por consiguiente, 10 obreros no podrian producir
mds que £ 20. Y puesto que de esas £ 20, £ 10 reponen
el salario, las £ 10 no podrian crear un plusvalor mayor
que £ 10, mientras que las £ 90, cuyo producto global
es = £ 180, y cuyo salario es = £ 90, crearian un plus-
valor de £ 90. Por lo tanto, la tasa de ganancia seria, en
un caso, del 10 %, y en el otro, del 90 %. Si fuese de otro
modo, entonces el valor y el plusvalor deberian ser otra
cosa que trabajo objetivado. Ahora bien, puesto que los
capitales en diversas esferas de la produccion, porcentual-
mente considerados —o bien capitales de igual magni-
tud—, se dividen desigualmente en sus elementos constante
y variable, ponen en movimiento cantidades desiguales de
trabajo vivo, y por consiguiente generan cantidades desigua-
les de plusvalor, o sea de ganancia, entonces la tasa de la
ganancia, que consiste precisamente en el célculo porcen-
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tual del plusvalor segiin el capital global, es diferente
en ellos.

Pero si los capitales de diversas esferas de la produccién,
calculados porcentualmente, vale decir capitales de igual
magnitud en diferentes esferas de la produccién, generan
ganancias desiguales a causa de su diferente composicién
orgénica, se deduce que las ganancias de capitales desigua-
les en diversas esferas de la produccion no pueden hallarse
en relacion con sus respectivas magnitudes, es decir que las
ganancias en diferentes esferas de la produccién no son
proporcionales a las magnitudes de los capitales respectiva-
mente empleados en ellas. Pues semejante crecimiento de
las ganancias pro rata de la magnitud del capital empleado
supondria que, porcentualmente consideradas, las ganancias
son iguales, es decir que capitales de igual magnitud cn
diferentes esferas de la produccion tienen iguales tasas de
ganancia, a pesar de su diversa composicién orginica. Sélo
dentro de la misma esfera de la produccion, vale decir
donde estd dada la composicion orginica del capital, o
entre diferentes esferas de la produccién de igual compo-
sicion organica del capital, las masas de las ganancias se
hallan en relacion directamente proporcional con la masa
de los capitales empleados. El hecho de que las ganancias
de capitales de desigual magnitud sean proporcionales a sus
magnitudes no significa absolutamente sino que capitales
de igual magnitud arrojan ganancias de igual magnitud, o
que la tasa de ganancia es la misma para todos los capi-
tales, cualquiera que sea su magnitud y su composiciéon
organica.

Lo que hemos desarrollado tiene lugar bajo el supuesto
de que las mercancias se vendan a sus valores. El valor
de una mercancia es igual al valor del capital constante
contenido en ella, mas el valor del capital variable rcpro-
ducido en ella, mds el incremento de ese capital variable,
el plusvalor producido.? A igual tasa de plusvalor, la masa
de éste depende obviamente de la masa del capital variable.
El valor del producto del capital de 100 es, en un caso,
90.+ 10, + 10, == 110; en el otro, 10. + 90, 4 90,
= 190. Si se venden las mercancias a sus valores, entonces

" Marx agrega en el manuscrito (1, p. 162): 0 sea mas cl plus-
trabajo acaparado en el proceso de produccién™. (R 943/1.)
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el primer producto se venderd a 110, de los cuales 10
representan plusvalor o trabajo impago; en cambio, el
segundo producto se vendera a 190, de los cuales 90
representaran plusvalor o trabajo impago.

Esto es especialmente importante cuando se comparan
entre si tasas de ganancia nacionales.2 Supongamos que
en un pais europeo la tasa del plusvalor es del 100 %,
o sea que el obrero trabajaria medio dia para si mismo y
medio dia para su empleador; en un pais asiatico, digamos
que la tasa del plusvalor es = 25 %, o sea que el obrero
trabajarfa las 45 partes del dia para sf mismo y ¥ para
su empleador. Pero supongamos que la composicion del
capital nacional en el pais europeo es de 84, + 16,, mien-
tras que en el pais asidtico, donde se emplea poca maqui-
naria, etc., y donde en un tiempo dado una cantidad dada
de fuerza de trabajo consume relativamente poca materia
prima en forma productiva, la composicion seria de
16, + 84,. Tendremos entonces el siguiente calculo:

En el pais europeo: valor del producto — 84, + 16, |
+ 16,, = 116; tasa de ganancia — '¢/,,, = 16 %.

En el pais asiatico: valor del producto = 16, + 84, |
+ 21,, = 121; tasa de la ganancia = 2/,y, = 21 %.

Por tanto, en el pais asidtico la tasa de ganancia es mas
de un 25 % mayor que en el europeo, a pesar de que,
en aquél, la tasa de plusvalor es cuatro veces menor que en
éste. Los Careys, Bastiats y tutti quanti deduciran exacta-
mente lo contrario.b

Dicho al margen: diferentes tasas nacionales de ganan-
cia se basaran mayormente en diferentes tasas nacionales de
plusvalor, pero en este capitulo comparamos tasas de
ganancia desiguales, provenientes de una misma tasa
de plusvalor.

Ademas de la diferente composicién organica de los
capitales, es decir ademas de las diferentes masas de tra-
bajo, y con ello también, bajo circunstancias en lo demds
iguales, de plustrabajo, que ponen en movimiento capitales
de igual magnitud en diferentes esferas de produccion,

* En la 12 edicidn, “internacionales”. Véase lo que sigue, y en
especial cuatro parrafos mas adelante.

" En el manuscrito (1, p. 162) se lee a continuatién: “Este
paréntesis se reserva para una seccidn posterior”. (R 943/1.)
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existe adn otra fuente de desigualdad de las tasas de ganan-
cia: la diversidad en cuanto a la extensién de la rotacion
del capital en las diferentes esferas de la produccién. He-
mos visto en el capitulo 1v que, a igual composicion de los
capitales y bajo circunstancias en lo deméas iguales, las
tasas de ganancia estin en relacion inversa a los tiempos
de rotacion, y asimismo, que un mismo capital variable, si
rota en diferentes lapsos, produce masas desiguales de
plusvalor anual. La diferencia entre los tiempos de rotacién
es, pues, otra razon por la cual capitales de igual magnitud
no producen, en diversas esferas de la produccion, ganan-
cias de igual magnitud en lapsos iguales, y el motivo, por
consiguiente, de que las tasas de ganancia sean diferentes
en esas diferentes esferas.2

En cambio, en lo que respecta a la proporcion entre
capital fijo y circulante en la composicion del capital, Ia
misma no afecta en absoluto, considerada en si y para sf,
la tasa de ganancia. Sélo puede afectarla si esa diferente
composicién coincide con una diferente proporcién entre
las partes variable y constante, es decir cuando la diversi-
dad de la tasa de ganancia se debe a esta diferencia, y no
a la diferencia entre capital fijo y circulante; o bien si la
diferente proporcidn entre los componentes fijo y circulante
esta condicionada por el tiempo de rotacion durante el cual
se realiza una ganancia determinada. Si los capitales se
dividen en fijo y circulante en diversa proporcion, ello
influird siempre, por cierto, sobre su tiempao de rotacion, y
provocara una diversidad del mismo; pero de ello no se
concluye que el tiempo de rotacidon en el cual realizan
ganancias los mismos capitales, sea diferente. Si, por ejem-
plo, A debe convertir constantemente una parte mayor del
producto en materias primas, etc., mientras que B utiliza

* Muy retocado por Engels, este parrafo contiene, asimismo,
la frase siguiente: “‘Se recordari que, con arreglo al libro 1, el
tiempo de circulacién debe separarse del tiempo de produccién; en
efecto, cada fase del movimiento del capital, desde la conversion
del dinero en elementos materiales del capital hasta la conversiéon del
producto en dinero [...] constituye una fase de su circulacion total
o de su rotacién. No examinamos aqui en detalle la cuestién de
saber en qué medida el tiempo de circulacién influye sobre la tasa
de ganancia (el libro 11, donde se estudia esto ex professo, ain no
ha sido escrito), ya que la tasa de ganancia esti determinada por
la cantidad de ganancia realizada en un tiempo dado.” (R 943/2.)
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durante mayor tiempo las mismas maquinas, etc., con
menor cantidad de materia prima, ambos, en la medida
en que producen, tienen constantemente comprometida una
parte de su capital; el uno, en materias primas, es decir
en capital circulante, y el otro en madaquinas, etc., es
decir en capital fijo. A convierte constantemente una parte
de su capital de la forma de mercancia en la forma de
dinero, y de ésta nuevamente en la forma de materia prima;
mientras que B utiliza una parte de su capital sin tal
modificacion, durante un lapso més prolongado, como ins-
trumento de trabajo. Si ambos utilizan igual cantidad de
trabajo, venderan en el curso del afio masas de productos
de valor desigual, por cierto, pero ambas masas de pro-
ductos contendran igual cantidad de plusvalor, y sus tasas
de ganancia, que se calculan sobre el capital global adelan-
tado, serdn las mismas, aunque su composicion en capital

fijo y circulante, lo mismo que su tiempo de rotacion, sean.

diferentes. Ambos capitales realizan en el mismo tiempo
iguales ganancias, a pesar de que rotan en tiempos dife-
rentes.?' La diversidad del tiempo de rotacién sélo tiene
significacién, considerada de por si, en la medida en que
afecte a la masa del plustrabajo que puede ser apropiada
y realizada por el mismo capital en un tiempo dado. Por
consiguiente, si una composicién disimil en capital circu-
lante y fijo no comprende necesariamente una disimilitud
del tiempo de rotacién, que a su vez condiciona una des-
igualdad de la tasa de ganancia, resulta claro que, en la
medida en que se dé esta desigualdad, ello no provienc de
la desigual composicion en capital circulante y fijo en si,

2t {F.E.— Segun se deduce del capitulo 1v, lo anterior sélo
es correcto para el caso en que los capitales A y B tengan diferente
composiciéon de valor, pero sus componentes variables porcentuales
se hallen en la misma relacién que sus tiempos de rotacién, o en
proporcion ‘inversa al nimero de sus rotaciones. Supongamos que
el capital A esté porcentualmente compuesto de 20, fijo + 70. circu-
lante, es decir 90.- + 10. = 100. Con una tasa de plusvalor del
100 %. los 10, produciran, en una rotacién 10,.; la tasa de ga-
nancia para la rotacion sera = 10 %. Supongamos en cambio que el

capital B sea = 60, fijo + 20. circulante, es decir 80, 4-20. == 100.

Las 20. producen en una rotacién, y con la tasa anterior del plus-
valor, 20,.; la tasa de ganancia para la rotacién es = 20 %, es decir
del doble que en A. Pero si A rota dos veces en un afio y B sélo lo
hace una vez, también producird en un afio 2 X 10=20,., y la
tasa de ganancia anual serd igual para ambos, a saber, del 20 %.}
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sino mas bien del hecho de que aqui esta dltima sélo indica
una desigualdad de los tiempos de rotacién que afecta a la
tasa de ganancia.®

La diferente composicion del capital constante en fijo
y circulante en diversos ramos de la industria no tiene,
pues, de por si, importancia alguna para la tasa de ganan-
cia, puesto que lo decisivo es la proporcidn entre el capital
variable y el constante, y el valor del capital constante, es
decir también su magnitud relativa en relacién con el varia-
ble, es totalmente independiente del caricter fijo o circu-
lante de sus partes componentes. Pero ciertamente que
descubriremos —y eso coadyuva a que se extraigan con-
clusiones erréneas— que cuando el capital fijo se halla
considerablemente desarrollado, ello constituye sélo una
expresion de que la produccién se lleva a cabo en gran
escala, y por ello el capital constante prevalece mucho
sobre el variable, o que la fuerza de trabajo vivo empleada
es escasa en relacién con la masa de los medios de pro-
duccién que pone en movimiento.
' Hemos demostrado, pues, que en diversos ramos de la
industria, en correspondencia con la diferente composicién
orgénica de los capitales, y dentro de los limites indicados
también en correspondencia con sus diferentes tiempos de
rotacion, prevalecen tasas desiguales de ganancia, y que
también por ello, a igual tasa de plusvalor, sélo rige para
capitales de igual composicién organica —suponiendo tiem-
pos de rotaciéon iguales— la ley (de acuerdo con la ten-
dencia general) de que las ganancias son directamente
proporcionales a las magnitudes de los capitales, y que por
ello capitales de igual magnitud arrojan, en lapsos igua-
les, ganancias de igual magnitud. Lo expuesto vale sobre
la base que, en general, ha sido hasta ahora el funda-
mento de nuestro desarrollo: la de que las mercancias se
vendan a sus valores. Por otra parte, no cabe duda alguna
de que, en la realidad, y haciendo abstraccién de diferen-
cias irrelevantes, fortuitas y que se compensan, la dife-
rencia entre las tasas medias de ganancia para los diversos
ramos de la industria no existe ni podria existir sin abolir
todo el sistema de la produccién capitalista. Por tanto,

. ® En la parte de esta pagina del manuscrito (1, p. 166) supri-
mida por Engels se encuentra esta observacion: “ejemplos para citar
contra Rodbertus”. (R 945/ 1))
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pareciera que la teorfa del valor resulta incompatible, en
este caso, con el movimiento real, incompatible con los
fenémenos efectivos de la produccion, y que por ello debe
renunciarse en general a comprender estos tltimos.

De la seccién primera de este libro se desprende que
los precios de costo son los mismos para productos de
diferentes esferas de la produccién, para producir los cua-
les se hayan adelantado partes de capital de igual mag-
nitud, por muy diferente que pueda ser la composicién
organica de dichos capitales. En el precio de costo des-
aparece para el capitalista la diferencia entre capital varia-
ble y constante. Al capitalista le cuesta lo mismo una mer-
cancia para cuya produccién debe adelantar £ 100, sin
importar que adelante 90, 4 10, o en cambio 10, + 90, .
En todos los casos le cuesta £ 100, ni mas ni menos.
Los precios de costo son los mismos para desembolsos de
capital de igual magnitud en diferentes esferas, por muy
diferentes que puedan ser los valores y plusvalores produ-
cidos. Esta igualdad de los precios de costo constituye la
base de la competencia de las inversiones de capital,
mediante las cuales se establece la ganancia media.
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CAPITULO IX

FORMACION DE UNA TASA GENERAL DE
GANANCIA (TASA MEDIA DE GANANCIA) Y
- - TRANSFORMACION DE LOS VALORES
MERCANTILES EN PRECIOS DE PRODUCCION

En cualquier momento dado, la composicién organica
del capital depende de dos circunstancias: en primer lugar,
de la relacién técnica entre la fuerza de trabajo empleada
y la masa de los medios de produccién; y en segundo tér-
mino, del precio de esos medios de produccién. Como
hemos visto, debe considerdrsela conforme a su propor-
cién porcentual. Expresamos la composicién orgénica de
un capital que consta de 45 de capital constante y ¥5 de ca-
pital variable mediante la férmula 80, 4+ 20,. Ademés,
en la comparacion se supone la existencia de una tasa in-
variable de plusvalor, utilizindose para ello una tasa
arbitraria cualquiera, por ejemplo del 100 %. Por consi-
guiente, el capital de 80, 4+ 20, arroja un plusvalor de
20,,, lo cual configura una tasa de ganancia del 20 %

.sobre el capital global. La magnitud del valor real de su

producto depende de la magnitud de la parte fija del capi-
tal constante y de qué parte de ella entra como desgaste
en el producto, y qué parte no. Pero puesto que esta cir-
cunstancia resulta totalmente indiferente para la tasa de
ganancia y, por tanto para la presente investigaci6n, supo-
nemos, para simplificar, que en todas partes el capital
constante entra de manera uniforme y completa en el
producto anual de esos capitales. Se supone ademés que
los capitales realizan anualmente la misma cantidad de
plusvalor en las diversas esferas de la produccidn, en rela-
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cién con la magnitud de su parte variable; en consecuencia,
por ahora se prescinde de la diferencia que en este aspecto
puede acarrear la diversidad entre los tiempos de rotacion.
Este punto se tratard més adelante.

Tomemos cinco diferentes esferas de la produccién, de
composicion orgénica diferente —en cada caso— de los
capitales invertidos en ellas, como por ejemplo las que
siguen:

Capitales pﬁ;g  de Plusvalor m;zft‘.f L,Ta’j::nfi‘a
I) 80. 4 20, 100 % 20 120 20 %
II) 70. + 30, 100 % 30 130 30 %
III) 60. 4 40, 100 % 40 140 40 %
IV) 85. 4 15, 100 % 15 115 15 %
V) 95.4 S, 100 % 5 105 5 %

Tenemos aqui, para diferentes esferas de la produc-
cién y con una explotacién uniforme del trabajo, tasas de
ganancia muy diferentes, en correspondencia con las diver-
sas composiciones orgénicas de los capitales.

La suma global de los capitales invertidos en las cinco
esferas es = 500; la suma global del plusvalor producido
por ellos es = 110; el valor global de las mercancias pro-
ducidas por ellos es — 610. Si consideramos a las 500
como un capital Gnico, y que I-V sélo constituyen diver-
sas partes del mismo (asf como, por ejemplo, en una f4-
brica algodonera existe una proporcién diferente entre el
capital variable y el constante en sus diversas secciones
—en la sala de cardado, en la preparacion del hilado, en
la de hilado y la de tejido—, teniendo que calcularse la
proporcién media para toda la fabrica), entonces, en pri-
mera instancia, la composiciéon media del capital seria de
500 = 390, + 110, o, en porcentajes, 78, + 22,. Con-
siderando a cada uno de los capitales de 100 como sélo
5 del capital global, la suya seria esta composicién me-
dia de 78, + 22,; asimismo, a cada 100 le correspon-
deria, como plusvalor medio, 22; de ahi que la tasa media
de la ganancia seria = 22 %, y por ultimo el precio de
cada quinta parte del producto global producido por las 500

_seria = 122. Por consiguiente, el producto de cada quinta
parte del capital global adelantado deberia venderse a 122.
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Sin embargo, para no arribar a conclusiones totalmente
erradas, es menester no calcular todos los precios de costo
como = 100.

En el caso de 80, + 20, y con una tasa de plusva-
lor = 100 %, el valor total de la mercancia producida
por el capital I = 100 seria — 80, + 20, + 20,, = 120
si todo el capital constante entrase en el producto anual.
Pues bien, en determinadas circunstancias y en ciertas
esferas de la produccién, tal puede ser el caso. Pero difi-
cilmente pueda serlo alli donde la relacidnesc:v=4:1.
Por consiguiente, cabe considerar en el caso de los valores
de las mercancias producidas por cada 100 de los diver-
sos capitales, que los mismos seran diferentes segin la
diferente composicion de ¢ en partes constitutivas fijas y
circulantes, y que a su vez los. componentes fijos de diver-
sos capitales se desgastan con mayor o menor rapidez, es
decir que en tiempos iguales agregan al producto cantida-
des desiguales de valor. Pero para la tasa de ganancia, esto
resulta indiferente. No importa si los 80, ceden al producto
anual el valor de 80, 50 6 5, es decir si el producto anual
es = 80, + 20, + 20,, = 120, o = 50, + 20, + 20, =
=90, 6 =5, + 20, + 20,, = 45, ya que en todos los ca-
sos el excedente de valor del producto por encima de su
precio de costo es = 20, y en todos estos casos, al estable-
cer ia tasa de ganancia, se calculan esos 20 sobre un capital
de 100; la tasa de ganancia del capital I es, pues, en todos
los casos, — 20 %. Para aclarar esto aun mas, estable-
cemos en el cuadro siguiente, para los mismos cinco capi-
tales anteriores, que entran diferentes partes del capital
constante en el valor del producto.

. Tasade Tasa de c consu- dv;all‘;: Precio
Capitales plusvalor Plusvalor ganancia  mido mer- cg:to
cancias

I) 80. + 20. 100 % 20 20 % 50 90 70
ID 70. 4 30. 100 % 30 30 % 51 111 81
III)} 60. 4 40, 100 % 40 40 % 51 131 91
IV) 85. + 15, 100 % 15 15 % 40 70 55
V) 95. + 5. 100 % 5 5% 10 20 15

390. 4 110, —_ 110 — — — Total
78. + 22, — 22 22 % — — Pro-
medio
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Si consideramos una vez mas a los capitales I-V como
un dnico capital global, vemos que también en este caso
la composicion de las sumas de los cinco capitales es
= 500 = 390, 4- 110, , es decir que la composicion media
= 78, + 22, sigue siendo la misma; otro tanto ocurre
con el plusvalor medio — 22.2 Distribuyendo de manera
uniforme este plusvalor entre I-V, se obtendrian los siguien-
tes precios de las mercancias:

< 5 § ° ° § .9 03 Y
3 ¥ 338f 3.3 §8:  TE ¥¥8s%s
£ i Saf &%% &3 3F 0 38584
G E "E A, Q.."E hg Qc& 23
I)80.+20, 20 9% 70 92 2% 4 2
Im 70.+30. 30 111 81 103 22% — 8
I 60. +40. 40 131 91 113 2% —18
IV) 85, +15, 15 70b 55 7 2%  + 1
V) 95. + 5. 5 20 15 37 2% 417

Sumando, las mercancias se venderian a 2 4 7 4- 17 =
= 26 por encima del valor, y a 8 4 18 = 26 por debajo
del mismo, de modo que las desviaciones del precio se
anulan mutuamente mediante una distribucion uniforme
del plusvalor o por el agregado de la ganancia media de
22 por cada 100 de capital adelantado, a los respectivos
precios de costo de las mercancias I-V; en la misma pro-
porcién en la cual se vende una parte de las mercancias
por encima de su valor, se vende otra por debajo del
mismo. Y sélo su venta a tales precios permite que la tasa
de ganancia sea uniforme para I-V, del 22 %, sin tener
en cuenta la diferente composicién orgénica de los capitales
I-V. Los precios que se originan extrayendo el promedio
de las diversas tasas de ganancia vigentes en las diferentes
esferas de produccién, agregindose ese promedio a los
precios de costo de las diversas esferas de la produccion,
son los precios de produccion.c Su supuesto es la existencia

* En la 12 edicién, “22 %”’; modificado segin el manuscrito
de Marx. .

» En la 12 edicién, “40”; modificado segin el manuscrito
de Marx.

¢ Texto, segin Rubel, retocado por Engels (manuscrito 1,
p. 168). (R 949/1.) ,
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de una tasa general de ganancia, y ésta, a su vez, presupone
que las tasas de ganancia, tomadas aisladamente en cada
esfera particular de la produccion, ya estén reducidas a
igual nimero de tasas medias. Estas tasas particulares de

ganancia son = en cada esfera de la produccidn, y tal

como ocurriera en la seccién primera de este libro, deben
ser desarrolladas a partir del valor de la mercancia. Sin
ese desarrollo, la tasa general de ganancia (y por ende
también el precio de produccién de la mercancia) es una
idea carente de sentido y absurda. Por lo tanto, el precio
de produccion de la mercancia es igual a su precio de
costo mas la ganancia que le ha sido porcentualmente
agregada, en correspondencia con la tasa general de ganan-
cia, o es igual a su precio de costo més la ganancia media.

A causa de la diferente composicion organica de los
capitales invertidos en diferentes ramos de la produccion;
por ende, como consecuencia de la circunstancia de que,
segn el diferente porcentaje que tiene la parte variable en
un capital global de magnitud dada, capitales de igual
magnitud ponen en movimiento cantidades muy diferentes
de trabajo, también se apropian de cantidades muy dife-
rentes de plustrabajo o producen masas muy diferentes de
plusvalor. En consecuencia, las tasas de ganancia que
imperan en los diversos ramos de la produccién son origi-
nariamente muy diferentes. Esas diferentes tasas de ganan-
cia resultan niveladas por la competencia en una tasa
general de ganancia, que constituye el promedio de todas
esas diferentes tasas de ganancia. La ganancia que con
arreglo a esta tasa general de ganancia, corresponde a un
capital de magnitud dada, cualquiera que sea su composi-
cién orgdnica, se denomina la ganancia media. El precio
de una mercancfa, que es igual a su precio de costo mas la
parte de la ganancia media anual que le corresponde, segin
Ia relacion de sus condiciones de rotacién, sobre el capital
empleado para producirla (no sélo sobre el capital consu-
mido para producirla), es su precio de produccién. Tome-
mos, por ejemplo, un capital de 500, 100 de las cuales
son capital fijo, del cual hay un 10 % de desgaste durante
un periodo de rotaci6n del capital circulante de 400. Supon-
gamos que la ganancia media para la duracion de este
periodo de rotacién es del 10 %. Entonces el precio de
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costo del producto elaborado durante esta r.otaci.én sera:
10, por desgaste, mis 400 (c +-v) de capital circulante
— 410, y su precio de produccién: 410 de precio de costo
mas (10 % de ganancia sobre 500) 50 = 460.

Pese a que por ello los capitalistas de lafs diversas
esferas de la producci6n, al vender sus mercancias, retiran
los valores de capital consumidos en la produccion de esas
mercancias, no rescatan el plusvalor, y por ende la
ganancia, producido en su propia esfera durante la produc-
cién de esas mercancias, sino s6lo la cantidad de plusvalor,
y por ende de ganancia, que co.rre§pon_(;e a cada parte
alicuota del capital global por distribucion uniforme del
plusvalor global o de la ganancia global producida en un
lapso dado por el capital global de la sgleedad en el
conjunto de todas las esferas de la pfqgiuccxon. Cualquier
capital, cualquiera que sea su composicion, extrae por cada
100, en un afio o en otro lapso, la ganancia que por
dicho lapso corresponde a 100 en cuanto enésima ava parte
del capital global. En este aspecto, en tanto se tome en
consideracion la ganancia, los diversos capitalistas se con-
ducen como meros accionistas de una sociedad por accio-
nes, en la cual las participaciones en las ganancias se
distribuyen equitativamente por cada 100, y que por el}o
sélo se diferencian para los diversos capitalistas segun
la magnitud del capital invertido por cada cual en la
empresa global, segiin su participacion relativa en la em-
presa global, segn el niimero de acciones que posea. Pf)r
lo tanto, mientras que esta parte del precio de la mercancia,
que repone las partes de valor del capital consumidas en
la produccién mercantil, y con la cual, por consiguiente,
deben readquirirse estos valores de capital consumidos;
mientras que esta parte, el precio de costo, depende por
completo del desembolso efectuado dentro de las respectivas
esferas de la produccion, el otro componente dgl precio de
la mercancfa, la ganancia agregada a este precio de costo,
no depende de la masa de ganancia producida por ese capi-
tal determinado en esa esfera determinada de la produccion
durante un tiempo dado, sino segiin la masa de ganancia
que corresponde a cada capital empleado, como parte
alicuota del capital social global empleado en la produccién
global, en promedio, durante un lapso dado.?

22 Cherbuliez. 55]
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Por lo tanto, si un capitalista vende su mercancia a
su precio de produccion, retira dinero en proporcién a la
magnitud del valor de capital que ha consumido en la
produccion, y extrae ganancia en proporci6n al capital que
ha adelantado en cuanto mera parte alicuota del capital
social global. Sus precios de costo son especificos. El
agregado de ganancia a ese precio de costo es indepen-
diente de su esfera peculiar de produccion, es un simple
promedio por cada 100 de capital adelantado.

Supongamos que las cinco diferentes inversiones de
capital I-V del ejemplo anterior perteneciesen a una misma
persona. La parte de capital variable y constante consu-
mida en la produccion de las mercancias en cada inversién
individual I-V por cada 100 de capital empleado estaria
dada, y esa parte de valor de las mercancias I-V constitui-
ria obviamente una parte de su precio, ya que se requiere
cuando menos este precio para reponer la parte de capital
adelantada y consumida. Por consiguiente, estos precios
de costo serian diferentes para cada género de mercancias
de I-V, y como tales su propietario los fijaria diversamente.
Pero en lo que respecta a las diferentes masas de plus-
valor o ganancia producidas en I-V, el capitalista podria
muy bien contarlas como ganancia de su capital global
adelantado, de modo que a cada 100 de capital corres-
pondiese una parte alicuota determinada. Por lo tanto, en
las mercancias producidas en las diferentes inversiones I-V
diferirian los precios de costo, pero en todas ellas seria
igual la parte del precio de venta proveniente de la ganan-
cia adicionada por cada 100 de capital. En consecuencia, el
precio global de las mercancias I-V serfa igual a su valor
global, vale decir igual a la suma de los precios de costo
I-V mis el total del plusvalor o ganancia producida en I-V;
de hecho, pues, seria la expresién dineraria de la cantidad
global de trabajo, pretérito y recién agregado, contenido
en las mercancias I-V. Y de este modo, en la propia
sociedad —considerando la totalidad de todos los ramos de
la produccién— la suma de los precios de produccién
de las mercancias producidas es igual a la suma de sus
valores.

Parece contradecir este principio el hecho de que, en la
produccion capitalista, los elementos del capital productivo
han sido comprados, por regla general, en el mercado, y por
lo tanto sus precios contienen una ganancia ya realizada, y
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segin ello el precio de produccién de un ramo de la
industria junto con la ganancia contenida en €I, es decir
que la ganancia de un ramo de la industria entra en el
precio de costo del otro. Pero si ponemos de un lado la
suma de los precios de costo de las mercancias de todo
el pais, y del otro la suma de sus ganancias o plusvalores,
se ve claramente que el cdlculo debe resultar justo. Tome-
mos, por ejemplo, una mercancia A; su precio de costo
puede tener incluidas las ganancias de B, C, D, asi como,
a su vez, en B, C, D, etc., pueden entrar las ganancias de A
en sus respectivos precios de costo. Si formulamos el
célculo, faltard la ganancia de A en su propio precio de
costo, del mismo modo que faltardn las ganancias de B,
C, D, etc., en sus propios precios de costo, pues nadie
incluye su propia ganancia en su precio de costo. Por
consiguiente, si hay, por ejemplo, n esferas de la produc-
cién, y en cada una de ellas se obtiene una ganancia igual
a g, en todas ellas juntas el precio de costo es — pc —n g.
Considerando el célculo global, en la medida en que las
ganancias de una esfera de la produccién entran en el
precio de costo de la otra, en tal medida esas ganancias
ya han sido tomadas en cuenta para el precio global del
producto final, definitivo, y no pueden volver a aparecer
por segunda vez del lado de las ganancias. Pero si aparecen
de ese lado, ello ocurrird solamente porque la propia
mercancia ya era el producto final, y por lo tanto su
precio de produccién no entra en el precio de costo de otra
mercancia.

Si en el precio de costo de una mercancia entra una
suma — g para las ganancias de los productores de los
medios de produccién, y a ese precio de costo se le afiade
una ganancia — g, , entonces la ganancia global G serd
—= g + g, . El precio de costo global de la mercancia, abs-
traccién hecha de todas las partes del precio que entran
para cubrir la ganancia, es entonces su propio precio de
costo menos G. Si ese precio de costo se denomina pc,
entonces evidentemente pc + G = pc + g + g.. Al tratar
el plusvalor en el tomo 1, capitulo vi, 2, pp. 211/203,
vimos que el producto de todo capital puede tratarse de tal
manera como si una parte s6lo repusiera capital, y la otra
s6lo expresase plusvalor. Aplicando este calculo al producto

* Véase, en nuestra edicién, t. 1, vol. 1, pp. 265 y ss.
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global de la sociedad, tienen lugar rectificaciones por ¢l
hecho de que, considerando la sociedad toda, la ganancia
contenida en el precio del lino, por ejemplo, no puede
figurar dos veces, no puede aparecer al mismo tiempo
como parte del precio del lienzo y de la ganancia del
productor del lino.

No se da una diferencia entre ganancia y plusvalor en la
medida en que, por ejemplo, el plusvalor de A ingresa en
el capital constante de B. Pues para el valor de las mercan-
cias resulta totalmente indiferente si el trabajo contenido
en ellas consiste en trabajo pago o impago. Esto sélo
demuestra que B paga el plusvalor de A. En el calculo
global, el plusvalor de A no puede contar dos veces.

Pero la diferencia es la siguiente: aparte que el precio
del producto del capital B, por ejemplo, diverge de su
valor porque el plusvalor realizado en B puede ser mayor o
menor que la ganancia agregada en el precio de los pro-
ductos de B, también vale la misma circunstancia, a su
vez, para las mercancias que constituyen la parte constante
del capital B, e indirectamente, como medios de subsis-
tencia de los obreros, constituyen también su parte variable.
En lo que a la parte constante respecta, es igual al precio
de costo mas plusvalor, es decir que ahora es igual al
precio de costo m4s ganancia, y esa ganancia, a su vez,
puede ser mayor o menor que el plusvalor cuyo lugar
ocupa. En lo que al capital variable se refiere, el salario
diario medio es, por cierto, siempre igual al producto de
valor del nimero de horas que debe trabajar el obrero
para producir los medios de subsistencia necesarios; pero, a
su vez, ese nimero de horas est4 falseado por la desviacion
de los precios de produccién de los medios de subsis-
tencia necesarios con respecto a sus valores. Sin embargo,
esto se compensa cada vez mas en el sentido de que lo
que entra de mas en una mercancia en materia de plusvalor,
entra de menos en la otra, y que por ello las desviaciones
con respecto al valor encerrado en los precios de produc-
cién de las mercancias se anulan mutuamente. En general,
en toda la produccién capitalista la ley general se impone
como la tendencia dominante sélo de una manera muy
intrincada y aproximada, como un promedio de perpetuas
oscilaciones que jamas puede inmovilizarse.

Puesto que la tasa general de ganancia se forma me-
diante el promedio de las diversas tasas de ganancia para
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cada 100 de capital adelantado en un lapso determinado,
digamos en un afio, también se halla extinguida en ella la
diferencia producida por la diferencia entre los tiempos de
rotacién de diversos capitales. Pero estas diferencias entran,
determindndolas, en las diversas tasas de ganancia de las
diferentes esferas de la produccién, mediante cuyo promedio
se forma la tasa general de ganancia.

En la ilustracién anterior acerca de cémo se forma la
tasa general de ganancia se ha supuesto que cada capital
en cada esfera de la produccién era = 100, cosa que se hizo
para aclarar la diferencia porcentual de la tasa de ganancia,
y por consiguiente también la diferencia entre l_os valores
de las mercancias producidas por capitales de igual mag-
nitud. Pero entiéndase bien: las masas reales del plusvz_t!or
que se generan en cada ‘esfera particular de la produccion,
y puesto que en cada una de tales esferas dadas de la
produccién la composicién del capital estd dada, dependen
de la magnitud de los capitales empleados. Sin embargo,
la tasa particular de ganancia de una esfera individual de
la produccién no resulta afectada por el hecho de que se
emplee un capital de 100, de m X 100 6 c_:le xm X 100.
La tasa de ganancia sigue siendo del 10 %, sin que importe
si la ganancia global es de 10 : 100 6 de 1.000 : 10.000.

Pero puesto que las tasas de ganancia son diferentes
en las diferentes esferas de la produccion, puesto que en
las mismas, segdn la proporcién entre el capital variable y
el capital global, se producen masas muy diferentes de
plusvalor y por ende de ganancia, resulta claro que la
ganancia media por cada 100 del capital social, y por
consiguiente la tasa media de ganancia o tasa general de
ganancia serd muy diferente segin las respectivas magni-
tudes de los capitales invertidos en las diversas esferas.
Tomemos cuatro capitales A, B, C, D. Sea la tasa del
plusvalor para todos ellos = 100 %. Supongamos que por
cada 100 de capital global, el capital variable es, para
A =25, para B=40, para C=15 y para D =10. A
cada 100 de capital global le corresponderia entonces un
plusvalor o ganancia de A =25, B = 40, C=15 y
D = 10; sumados = 90; vale decir que, si los cuatro capi-
tales son de igual magnitud, una tasa media de ganancia de
0/, =222 %.

Pero si las magnitudes de los capitales globales son las
siguientes: A = 200, B = 300, C = 1.000 y D = 4.000,
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las ganancias producidas serian, respectivamente, 50, 120,
150 y 400. Sumando téndriamos, sobre un capital de
5.500, una ganancia de 720, o una tasa media de ganancia
del 13/,,%.

Las masas de valor global producido difieren segiin
las diferentes magnitudes de los capitales globales respec-
tivamente adelantados en A, B, C y D. Por ello, al
formarse la tasa general de ganancia no se trata sélo de la
diferencia entre las fasas de ganancia en las diversas esferas
de la produccién, cuyo simple promedio habria que extraer,
sino del peso relativo con que entran esas diversas tasas
de ganancia en la formacién del promedio. Pero esto
depende de la magnitud relativa del capital invertido en
cada esfera en particular, o de la parte alicuota del capital
social global que constituye el capital invertido en cada
esfera particular de la produccién. Naturalmente, debe
verificarse una diferencia muy grande, segiin que una parte
mayor o menor del capital global arroje una tasa de ganan-
cia mas alta o mdis baja. Y ésta depende, a su vez, de la
cantidad de capital que esté invertida en las esferas donde
el capital variable es grande o pequefio en relacién con el
capital global. Ocurre exactamente lo mismo que con la
tasa media de interés que aplica un usurero que presta
diversos capitales a diferentes tasas de interés, por ejemplo
a4,5,6,7 %, etc. La tasa media depende por entero de
qué volumen de su capital ha prestado a cada una de las
diferentes tasas de interés.

Por ende, la tasa general de ganancia estd determinada
por dos factores:

1) por la composicién orgénica de los capitales en las
diferentes esferas de la produccién, es decir por las diversas
tasas de ganancia en las distintas esferas;

2) por la distribucién del capital social global en esas
diferentes esferas, es decir por la magnitud relativa del
capital invertido en cada esfera en particular, y por ello
invertido a una tasa particular de ganancia; es decir, por la
participacién cuantitativa proporcional del capital social
global absorbida por cada esfera particular de la pro-
duccion.

En los libros 1 y 11 s6lo hemos tenido que vérnoslas con
los valores de las mercancias. Por un lado, se ha separado
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el precio de costo como una parte de dicho valor,® y por
el otro se ha desarrollado el precio de produccion de la
mercancia en cuanto forma trasmutada del valor.

Si suponemos que la composicién del capital social
medio fuese 80,4 20, y la tasa del plusvalor anual
pv’ =100 %, la ganancia anual media para un capital de
100 seria =20, y la tasa general anual de ganancia
= 20 %. Cualquiera que sea el precio de costo pc de las
mercancias anualmente producidas por un capital de 100,
su precio de produccién seria — pc + 20. En las esferas
de la produccién en las que la composicién del capital es
= (80 — x)+(20 4+ x),, el plusvalor realmente genera-
do o la ganancia anual producida dentro de esa esfera
seria = 20 4 x, es decir mayor que 20, y el valor mer-
cantil producido seria = pc + 20 4 x, es decir mayor que
pc + 20 6 mayor que su precio de produccién. En las
esferas donde la composicion del capital fuera (80 + x). +
4(20 — x),, el plusvalor o ganancia anual generada seria
= 20— x, es decir menor que 20, y por consiguiente el
valor mercantil pc + 20 — x, menor que el precio de pro-
duccién, que es = pc + 20. Prescindiendo de diferencias
ocasionales en el tiempo de rotacién, el precio de produc-
cién de las mercancias seria igual a su valor sélo en las

" esferas donde la composicién del capital fuese casualmente
= 80, 4+ 20,.

El desarrollo especifico de la fuerza productiva social
del trabajo es diferente, conforme a su grado, en cada
esfera particular de la produccién, siendo més alto.o més
bajo en la misma proporcién en que sea grande la| cantidad
de medios de produccién puesta en movimiento por deter-
minada cantidad de trabajo, es decir, por determinado
nimero de obreros con una jornada laboral dada, siendo
por consiguiente pequefia la cantidad de trabajo requerida
para una determinada cantidad de medios de produccion.
Por lo tanto, a los capitales que contienen porcentualmente
mas capital constante, vale decir menos capital variable
que el capital social medio, los denominamos capitales
de composicién alta. A la inversa, a aquellos en los que el
capital constante asume un lugar relativamente menor y
el capital variable un lugar mayor que en el capital social

* Las palabras “como una parte de dicho valor” no figuran en
el manuscrito (1, p. 173). (R. 955/1.)
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medio, los denominamos capitales de composicién baja. Por
Gltimo, denominamos capitales de composicién media a
aquellos cuya composicién coincide con la del capital
social medio. Si el capital social medio estd porcentualmente
compuesto de 80, + 20, , un capital de 90, 4 10, estard
por encima del promedio social, mientras que otro de
70. + 30, estard por debajo del mismo. En general, con
una composicién del capital social medio = m, + n,,
siendo m y n magnitudes constantes y m 4 n = 100, en-
tonces _(m + x)¢+(n— x), representard la composicién
alta, mientras que (m-—x).4-(n 4 x), representard la
composicién baja de un capital individual o de un grupo
de capitales. La forma en que funcionan estos capitales,
una vez establecida la tasa media de ganancia y en el
supuesto de una rotacién dnica en el afio, lo demuestra
el siguiente cuadro sindptico, en el cual I representa la
composicién media, siendo de ese modo la tasa media de
ganancia — 20 %:
I) 80,4 20, 4+ 20,,. Tasa de ganancia = 20 %.
Precio del producto = 120. Valor = 120.
II) 90, + 10, + 10,,. Tasa de ganancia — 20 %.
Precio del producto = 120. Valor = 110.
IIr) 70, + 30, 4 30,,. Tasa de ganancia = 20 %.
Precio del producto = 120. Valor = 130.

Por tanto, en el caso de las mercancias producidas
por el capital II, su valor seria inferior a su precio de
produccién, y en el de las mercancias producidas por
el capital II el precio de produccién seria menor que el
valor; sc’_>lo en el caso de los capitales I de los ramos de la
producqlén Cuya composicién es, casualmente, la misma del
promedio social, el valor y el precio de produccién serfan
iguales. Por lo demés, al aplicar estas caracterizaciones a
determinados casos, hay que tener en cuenta, naturalmente,
hasta dénde es no una diferencia en la composicién téc-
nica, sino un mero cambio de valor de los elementos del
capital constante, el que hace que la proporcién entre
¢ y v diverja del promedio general.

En virtud del desarrollo que acabamos de efectuar, se
ha producido una modificacién con respecto a la determi-
nacién del precio de costo de las mercancias. Originaria-
mente suponfamos que el precio de costo de una mercancfa
era igual al valor de las mercancias consumidas en su
produccién. Pero para el comprador, el precio de produc-

207



cién de una mercancia es el precio de costo de la misma,
y por lo tanto puede entrar como precio de costo en la
formacién del precio de otra mercancia. Puesto que el
precio de produccion puede divergir del valor de la
mercancia, también el precio de costo de una mercancia,
en el cual se halla comprendido este precio de produccion
de otra mercancia, puede hallarse por encima o por debajo
de la parte de su valor global formado por el valor de los
medios de produccién que entran en ella. Es necesario
recordar esta significacién modificada del precio de costo,
y no olvidar, por consiguiente, que si en una esfera particu-
lar de la produccion se equipara el precio de costo de la
mercancia al valor de los medios de produccién consu-
midos para producirla, siempre es posible un error. Para
nuestra investigacion presente no es necesario investigar
méas detalladamente este punto. Sin embargo siempre con-
serva su validez el principio de que el precio de costo de
las mercancias es siempre menor que su valor. Pues por
mucho que el precio de costo de la mercancia pueda diver-
gir del valor de los medios de produccién consumidos en
ella, al capitalista le resulta indiferente ese error pasado. El
precio de costo de la mercancia estd dado, es una premisa
independiente de su produccién —de la del capitalista—,
mientras que el resultado de su produccién es una mer-
cancia que contiene plusvalor, es decir un excedente de
valor por encima de su precio de costo. Por lo demds, el
principio de que el precio de costo es menor que el valor
de la mercancia, se ha convertido ahora practicamente en
el principio de que el precio de costo es menor que el precio
de produccién. En el caso del capital social global, en el
cual el precio de producci6n es igual al valor, este principio
es idéntico al anterior, el de que el precio de costo es
menor que el valor. A pesar de tener un sentido divergente
para las distintas esferas de la produccién, siempre sigue
basédndose en el hecho de que, considerando el capital
social global, el precio de costo de las mercancias produ-
cidas por éste es menor que el valor o que el precio de
produccion, el cual en este caso —el de la cantidad global
de las mercancias producidas— es idéntico a ese valor.
El precio de costo de una mercancia se refiere sélo a la
cantidad del trabajo pago contenido en ella, y el valor se
refiere a la cantidad global del trabajo pago e impago
contenido en ella; el precio de produccién se refiere a la
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suma del trabajo pago mis una cantidad determinada de
trabajo impago; independiente de ella misma en el caso
de una esfera de la produccién en particular.

La férmula de que el precio de produccién de una
mercancia es = pc + g, es decir que es igual al precio de
costo mds la ganancia, se ha definido ahora méis exacta-
mente en el sentido de que g = pc g’ (siendo g’ la tasa
general de la ganancia, y por consiguiente el precio de
produccién es = pc+pc g’. Siendo pc =300y g= 15 %,
el precio de produccion seré

1
pc + pcg’ =300 + 300—5 = 345.
100

El preci_o de produccién de las mercancias en cualquier
esfera particular de la produccién puede experimentar
cambios de magnitud:

1) manteniéndose constante el valor de las mercancias
(de manera que, igual que antes, entra en su produccién
la misma cantidad de trabajo inanimado y vivo), a causa
de un cambio en la tasa general de ganancja, indepen-
diente de esa esfera en particular;

_ 2) manteniéndose constante la tasa general de ganan-
cia, mediante un cambio de valor, ora dentro de la propia
esfera particular de la produccion, a causa de modifica-
ciones técnicas, ora en virtud de un cambio de valor de
las mercancias que entran en su capital constante en calidad
de elementos formadores;

~3) por dltimo, mediante la accién conjunta de ambas
circunstancias. ’

A pesar de los grandes cambios que se producen cons-
tantemente —como se seguird viendo— en las tasas efec-
tivas de ganancia de las esferas particulares de produccion,
una modificacién real en la tasa general de ganancia, en
tanto no haya sido puesta en accién, excepcionalmente, por
acontecimientos econdmicos extraordinarios, es la obra
muy tardia de una serie de oscilaciones que se extiende a
través de lapsos muy prolongados, es decir de oscilaciones
que requieren mucho tiempo hasta consolidarse y compen-
sarse para producir una modificaciéon de la tasa general
de ganancia. Por ello, en todos los periodos mds breves (y
prescindiendo por completo de las fluctuaciones en los
precios del mercado), una modificacion de los precios de
produccién siempre debe explicarse, prima facie, a partir
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de un cambio real en el valor de las mercancias, esto es,
a partir de un cambio en la suma global del tiempo de
trabajo necesario para su produccién. Obviamente, no se
considera aqui siquiera un mero cambio en la expresion
dineraria de los mismos valores.?®

Resulta claro, por otra parte, que considerando el
capital social global, la suma de valor de las mercancias
por él producidas (o su precio si se la expresa en dinero),
es — valor del capital constante 4 valor del capital
variable + plusvalor. Suponiendo constante el grado de
explotacién del trabajo, la tasa de ganancia sélo puede
variar aqui si se mantiene constante la masa del plusvalor,
es decir si cambia el valor del capital constante, o el valor
del capital variable, o ambos, de modo que se modifica C

y, consiguientemente, 4 , la tasa general de ganancia.
Por lo tanto, en todos los casos un cambio en la tasa
general de ganancia supone un cambio en el valor de las
mercancias que entran como elementos formadores en el
capital constante, ¢n el capital variable, o en ambos a la vez.

O bien puede cambiar la tasa general de ganancia
manteniéndose constante el valor de las mercancias, si
cambia el grado de explotacién del trabajo.

O bien puede variar la tasa general de ganancia mante-
niéndose constante el grado de explotacién del trabajo, si
la suma del trabajo empleado cambia con relacién al
capital constante, a causa de modificaciones técnicas en el
proceso laboral. Pero esta clase de modificaciones técnicas
siempre deben revelarse en un cambio de valor de las
mercancias —y por ende deben estar acompaiadas por
dicho cambio— cuya produccién requeriria ahora mayor o
menor trabajo que antes.

En la seccién primera hemos visto que el plusvalor
y la ganancia eran idénticos, considerados segin su masa.
Sin embargo, la tasa de ganancia se ha distinguido desde
un principio de la tasa del plusvalor, cosa que, en primera
instancia, sélo parece otra forma de calculo; pero puesto
que la tasa de la ganancia puede aumentar o disminuir
manteniéndose constante la tasa del plusvalor y viceversa,
ya que sélo la tasa de la ganancia interesa practicamente al

23 Corbet, p. 174.156]
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capitalista, ello asimismo, oscurece y mistifica por entero
y desde un principio el verdadero origen del plusvalor. Sin
embargo, sélo habia una diferencia de magnitud entre tasa
de plusvalor y tasa de ganancia, y no entre el plusvalor y la
ganancia mismos. Como en la tasa de ganancia el plusvalor
se calcula seglin el capital global y se lo refiere a su
magnitud, el propio plusvalor aparece como surgiendo del
capital global, y precisamente de manera uniforme a partir
de todas sus partes, de modo que la diferencia orgéanica
entre capital constante y variable se halla borrada en el
concepto de la ganancia; por tanto, y de hecho, en esta su
figura trasmutada de ganancia, el propio plusvalor ha
negado su origen, ha perdido su caricter, se ha tornado
irreconocible. Sin embargo, hasta ahora la diferencia entre
ganancia y plusvalor sélo se referia a una transformacion
cualitativa, a un cambio de forma, mientras que en esta
primera etapa de la transformacién sélo cxiste una dife-
rencia real de magnitud entre tasa de ganancia y tasa de
plusvalor, pero alin no entre la ganancia y el plusvalor
mismos.

Otra es la situacion apenas se ha establecido una tasa
general de ganancia y, €én virtud de la misma, una ganancia
media correspondiente a la magnitud, dada en las diversas
esferas de produccién, del capital empleado.

Ahora ya sélo es una casualidad el que el plusvalor
realmente generado en una esfera de la produccién en
particular, y por ende la ganancia, coincida con la ganancia
contenida en el precio de venta de la mercancia. Por regla
general, la ganancia y el plusvalor, y no sélo sus tasas, son
realmente magnitudes diferentes. Con un grado de explo-
tacion dado del trabajo, ahora la masa de plusvalor que se
produce en una esfera particular de la produccién es mas
importante para la ganancia media global del capital
social, es decir para la clase capitalista en general, que
directamente para el capitalista dentro de cada ramo de la
produccion en particular. S6lo lo es para éste ** en la medi-
da en que la cantidad de plusvalor producido en su ramo
interviene como codeterminante en la regulacién de la
ganancia media. Pero éste es un proceso que ocurre a sus
espaldas, que no ve, no entiende, y que, de hecho, no le

2+ {F.E. Evidentemente se hace abstraccién aqui de la posibi-

lidad de obtener una ganancia extraordinaria momentinea mediante
la disminucién del salario, precios monopélicos, etc.}
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interesa. La verdadera diferencia de magnitud entre ganan-
cia y plusvalor —no sélo entre tasa de ganancia y tasa de
plusvalor— en las esferas particulares de la produccion
oculta por completo la verdadera naturaleza y el origen
de la ganancia, no sélo al capitalista, que en este aspecto
tiene un interés especial en enganarse, sino también al
obrero. Con la transformacién de los valores en precios
de produccién, se sustrae a la vista el propio fundamento
de la determinacion del valor. Por dltimo: si en la mera
transformacién del plusvalor en ganancia, la parte de valor

de las mercancias que constituye la ganancia se opone a la
~otra parte de valor como el precio de costo de la mercan-
cia —de modo que ya aqui pierde el capitalista el con-
cepto del valor porque no tiene ante si el trabajo global que
cuesta la producciéon de la mercancia, sino sélo aquella
parte del trabajo global que ha pagado en la forma de
medios de produccién, vivos o inanimados, y-de esa
manera la ganancia le parece algo situado fuera del valor
inmanente de la mercancia— ahora esa idea resulta total-
mente confirmada, consolidada, petrificada por el hecho
de que, en la realidad, la ganancia afadida al precio de
costo, si se considera esa esfera de la produccién en
particular, estd determinada no por los limites de la forma-
cién del valor que se opera en su propio seno, sino, por el
contrario, de una manera totalmente exterior.

La circunstancia de que aqui se ha develado por
primera vez esta conexion interna; el hecho de que, como
se verd en lo que sigue y en el libro 1v,2 la economia
de hasta el presente o bien hizo abstraccién forzada de las
diferencias entre plusvalor y ganancia, entre tasa de plus-
valor y tasa de ganancia, para poder seguir manteniendo la
determinacién del valor como fundamento, o bien con
dicha determinacién del valor abandoné todo fundamento
y terreno de una conducta cientifica para aferrarse a lgs
diferencias ostensibles en los fenémenos; en suma, esa
confusién de los tedricos muestra, mejor que nada, como
el capitalista préctico, preso en la lucha competitiva y que
de ninguna manera comprende sus manifestaciones, debe
ser totalmente incapaz de descubrir, a través de la aparien-

* En vez de las palabras entre comas, en el manuscrito (1,
p- 176) se lee: “como se vera mas adelante en la parte histérica”
(R961/1.)
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cia, la naturaleza intrinseca y la figura intima de este
proceso.

En realidad, todas las leyes desarrolladas en la seccién
primera relativas al aumento y a la disminucién de la tasa
de la ganancia tienen el siguiente doble significado:

1) Por una parte se hallan las leyes de la tasa general
de ganancia. Dadas las muchas causas diferentes que, segin
lo expuesto, hacen subir o bajar la tasa de ganancia, cabria
creer que la tasa general de ganancia deberia variar todos
los dias. Pero el movimiento dentro de una esfera de la
produccién abolira al que se produce en otra; las influencias
se entrecruzan y se paralizan. Mds adelante investigaremos
hacia dénde tienden, en dltima instancia, las oscilaciones;
pero son lentas; el cardcter repentino, multifacético y la
diversa duracion de las oscilaciones en las distintas esferas
de la produccion hacen que en parte se compensen en su
secuencia temporal, de tal suerte que una baja del precio
sigue a un alza y viceversa, con lo cual quedan localmente
limitadas, es decir reducidas a esa esfera particular de la
produccién; hacen, por dltimo, que las diversas oscilacio-
nes locales se neutralicen reciprocamente. Dentro de cada
esfera de la produccién en particular se operan cambios,
desviaciones respecto a la tasa general de ganancia, que
por una parte se compensan en un lapso determinado, v
por ello no repercuten sobre la tasa general de ganancia;
y que por otra parte no repercuten a su vez sobre ella
porque otras oscilaciones locales simultdneas las anulan.
Puesto que la tasa general de ganancia estd determinada no
s6lo por la tasa media de ganancia en cada esfera, sino
también por la distribucién del capital global en las diversas
esferas particulares, y puesto que esa distribucién cambia
permanentemente, ello constituye, a su vez, una causa cons-
tante de cambio en la tasa general de ganancia, pero una
causa de cambio que, a su vez, dado el cardcter ininterrum-
pido 2 y universal de este movimiento, vuelve a paralizarse
a si misma en gran parte.

2) Dentro de cada esfera se halla dado un margen para
una época mds breve o mds prolongada durante la cual
oscila la tasa de ganancia de dicha esfera, antes de que
esa oscilacion, luego de aumentar o disminuir, se consolide
lo suficiente como para ganar tiempo e influir sobre la

* En la 12 edici6én, “interrumpido”.
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tasa general de ganancia, y por consiguiente para alcanzar
méis que una significacion local. Dentro de semejantes
limites espaciales y temporales también rigen, por lo tanto,
las leyes de la tasa de ganancia desarrolladas en la seccion
primera de este libro.

La opinién tedrica —respecto a la primera transfor-
macién del plusvalor en ganancia— de que cada parte del
capital arrojaria ganancias de manera uniforme,** expresa
un hecho practico. Comoquiera que esté compuesto el
capital industrial, asi ponga en movimiento una cuarta
parte de trabajo inanimado y tres cuartos de trabajo vivo,
o bien tres cuartas partes de trabajo inanimado y un
cuarto de trabajo vivo, asi absorba en un caso tres veces
més plustrabajo, o produzca tres veces mis plusvalor que
en el otro —con un mismo grado de explotacién del tra-
bajo, y prescindiendo de diferencias individuales, que de
todas maneras desaparecen porque en ambos casos tenemos
ante nosotros la composicién media de toda la esfera de
produccién—, en uno y otro caso arroja igual cantidad
de ganancia. El capitalista individual (o también la tota-
lidad de los capitalistas en cada esfera particular de la
produccién), cuya vision es limitada, cree con razon que su
ganancia no sélo proviene del trabajo que €l o su ramo
ocupan. Esto es totalmente correcto en lo que respecta a
su ganancia media. Hasta dénde esa ganancia estd mediada
por la explotacion global del trabajo por parte del capital
global, es decir por todos sus colegas capitalistas, es una
conexién que constituye un misterio total para él, tanto
mis por cuanto hasta los tedricos burgueses, los econo-
mistas politicos, no lo develaron hasta el momento. Un
ahorro de trabajo —no sélo del trabajo necesario para
producir un producto determinado, sino también en el
nimero de obreros ocupados— y un mayor empleo de
trabajo inanimado (capital constante) parece una operacion
econémica totalmente correcta, y en primera instancia no
parece afectar en modo alguno la tasa general de ganancia
ni la ganancia media. ;Como habria de constituir entonces
el trabajo vivo la fuente exclusiva de la ganancia, puesto
que la disminucion de la cantidad de trabajo necesaria para
la produccién no s6lo no parece afectar la ganancia, sino
que, por el contrario y bajo determinadas circunstancias,

25 Malthus.(57]
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se presenta como fuente primera de multiplicacién de ia
ganancia, cuando menos para el capitalista individual? @

Cuando en una esfera dada de la produccién aumenta
o disminuye la parte del precio de costo que representa et
valor del capital constante, dicha parte proviene de la
circulacion y entra en el proceso de produccién de la mer-
cancia aumentada o disminuida de antemano. Por otra
parte, si en el mismo tiempo el niimero de obreros empleado
produce méis o menos, es decir si manteniéndose constante
el nimero de obreros la cantidad de trabajo requerida para
la produccién de determinada cantidad de mercancias se
modifica, es posible que la parte del precio de costo que
representa el valor del capital variable permanezca igual,
es decir que entre con igual magnitud en el precio de costo
del producto global. Pero a cada una de las mercancias
cuya suma constituye el producto global le corresponde
mayor o menor trabajo (pago, y por consiguiente también
impago), es decir también una parte mayor o menor del
gasto efectuado en ese trabajo, una porcién mayor o menor
del salario. El salario global pagado por el capitalista sigue
siendo el mismo, pero difiere cuando se lo calcula por
cada pieza de mercancia. Aqui se produciria, pues, una
modificacién en esta parte del precio de costo de la mercan-
cia. No importa que el precio de costo de la mercancia
individual aumente o disminuya como consecuencia de esta
clase de modificaciones de valor, ocurran éstas en la mer-
cancia misma o en los elementos que la componen (ni
tampoco que aumente o disminuya también el precio de
costo de la suma de las mercancias producidas por un
capital de magnitud dada): si la ganancia media es, por
ejemplo, del 10 %, sigue siendo del 10 %; aunque un
10 %, considerando la mercancia individual, representa
una magnitud sumamente diferente segiin el cambio de
magnitud ocasionado en el precio de costo de la mercancia
individual por el cambio de valor presupuesto.z

Con referencia al capital variable —y éste es el més
importante, ya que constituye la fuente del plusvalor y
porque todo cuanto encubra su relacién con el enriqueci-

26 Corbet.[58]

* Sin la precisién que seria de desear, Rubel :anota aqui: “La
parte final de esta frase es un agregado de Engels” (manuscrito 1,
p. 177). (Véase R 963/ 1.)
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miento del capitalista mistifica todo el sistema— la cues-
tibn se torna mas grosera, o tal le parece al capitalista:
supongamos que un capital variable de £ 100 represente
el salario semanal de 100 obreros. Si estos 100, supo-
niendo una jornada laboral dada, producen un producto
semanal de 200 piezas de mercancia — 200 M, entonces
1 M —haciendo abstraccion de la parte del precio de costo
que agrega el capital constante— cuesta, puesto que

£ 100
£ 100 = 200 M, ———— == 10 chelines. Supongamos

ahora que se produzca un cambio en la fuerza productiva
del trabajo; que ésta se duplique, y que el mismo namero
de obreros produzca dos veces 200 M en el mismo tiempo
en que antes producia 200 M. En este caso, puesto que
ahora £ 100 = 400 M, y en la medida en que el precio de
costo se compone solamente de salario, 1 M cuesta
£ 100

400
nuyese a la mitad, el mismo trabajo ya sdlo produciria

200 M 00
————; y como £ 100 = 200M
2

£ 200
=————=1 £. Los cambios en el tiempo de trabajo

200
requerido para la produccién de las mercancias, y por ende
en su valor, aparecen ahora con relacién al precio de costo,
y por consiguiente también al precio de produccién, como
una diferente distribucién del mismo salario entre una
cantidad mayor o menor de mercancias, segin que en el
mismo tiempo de trabajo se produzcan, por el mismo
salario, cantidades mayores o menores de mercancias. Lo
que ve el capitalista, y por lo tanto también el economista
politico, es que la parte del trabajo pago que corresponde
a la mercancia por cada pieza, se modifica con la produc-
tividad del trabajo, y con ella también el valor de cada
pieza individual; pero no ve que €se es asimismo el caso
del trabajo impago contenido en cada pieza, tanto menos
por cuanto, de hecho, la ganancia media sélo est4 casual-

= 5 chelines. Si la fuerza productiva dismi-

, entonces 1 M =

* En la 12 edicién y en Werke, “fuerza de produccién” (Pro-
duktionskraft™).
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mente dcterminada por el trabajo impago absorbido en su
esfera. Sélo en una forma tan grosera y no conceptual vis-
ldmbrase adn cl hecho de que el valor de las mercancias
estd determinado por el trabajo contenido en ellas.
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CAPITULO X

NIVELACION DE LA TASA GENERAL DE
GANANCIA POR LA COMPETENCIA.
PRECIOS DE MERCADO Y VALORES DE MERCADO.
PLUSGANANCIA

En-algunas esferas de la produccion el capital emplea-
do en ellas presenta una composicién media o promedial,
es decir, cabal o aproximadamente la composicion del
capital social medio.

+  En esas esferas, el precio de produccién de las mercan-
ofas producidas coincide total o aproximadamente con su
valor expresado en dinero. Si no hubiese ninguna otra
manera de llegar al limite matemadtico, el modo seria éste.
La competencia distribuye el capital de la sociedad entre
las diversas esferas de la producciéon de tal suerte que los
precios de produccién se forman en cada una de las
osferas segin el modelo de los precios de produccién en
o8as esferas de composicién media, es decir = pc + pc g
(precio de costo més el producto de la tasa media de ganan-

8 por el precio de costo). Pero esta tasa media de
ganancia no es otra cosa que la ganancia porcentualmente
calculada en esa esfera de composiciéon media, es decir
donde la ganancia coincide con el plusvalor. Por consi-
guiente, la tasa de ganancia es la misma en todas las
osferas de la produccion, es decir se nivela segiin aquellas
de dichas esferas medias de la produccién en las cuales
Impera la composicion media del capital. Segin ello, la
suma de las ganancias de todas las diferentes esferas de la

roduccion debe ser igual a la suma de los plusvalores, y
a suma de los precios de produccién del producto social
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global debe ser igual a la suma de sus valores. Pero resulta
claro que la nivelacion entre las esferas de la produccién de
diversa composicién siempre debe tender a igualarla con
las esferas de composicion media, tanto si corresponden
exactamente al promedio social como si sélo corresponden
a él en forma aproximada. A su vez, entre las que se
aproximan més o menos se verifica asimismo una tenden-
cia a la nivelacién, en pos de la posicién intermedia ideal
—esto es, no existente en la realidad—, es decir, una
tendencia a normalizarse en torno de esa posicion inter-
media. De este modo prevalece, pues, necesariamente la
tendencia a convertir los precios de produccién en formas
meramente trasmutadas del valor o a convertir las gananciqs
en meras partes del plusvalor, pero que se hallan distri-
buidas no en relacién con el plusvalor generado en cada
esfera de la produccién en particular, sino en relacién con
la masa del capital empleado en cada esfera de la pro-
duccién, de modo que a masas de capital de igual magni-
tud, comoquiera que estén compuestas, correspondan partes
de igual magnitud (partes alicuotas) de la totalidad del
plusvalor generado por el capital social global.

Para los capitales de composicién media o aproxima-
damente media, el precio de produccién coincide, pues, en
forma total o aproximada, con el valor, y la ganancia
con el plusvalor generado por ellos. Todos los restantes
capitales, cualquiera que sea su composicién, tienden a
nivelarse con los de composicién media, bajo la presion
de la competencia. Pero puesto que los capitales de compo-
sicion media son iguales o aproximadamente iguales al
capital social medio, todos los capitales, cualquiera que sea
el plusvalor generado por ellos mismos, tienden a realizar,
en lugar de ese plusvalor, la ganancia media en los precios
de sus mercancias, es decir, a realizar los precios de
produocion. ‘

Por otra parte puede decirse que siempre que se pro-
duce una ganancia media, es decir una tasa general de
ganancia —cualquiera que sea el modo en que se haya
producido tal resultado—, esa tasa media de ganancia no
puede ser otra cosa que la ganancia sobre el capital
social medio, cuya suma es igual a la suma de los plusva-
lores, y que los precios alcanzados en virtud del agregado
de esa ganancia media a los precios de costo no pueden
ser otra cosa que los valores transformados €n precios
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de produccién. En nada cambiaria esto el que algunos
capitales, en determinadas esferas de la produccién, no
estuviesen sometidos al proceso nivelador por motivos
cualesquiera. La ganancia media se calcularia entonces con
arreglo a la parte del capital social que entra en el proceso
de nivelacién. Esté claro que la ganancia media no puede
ser otra cosa que la masa global del plusvalor, distribuida
entre las masas de capital de cada esfera de produccién en
proporcién a sus magnitudes. Es el total del trabajo impago
realizado y esa masa global se representa, lo mismo que
el trabajo inanimado y vivo pagos, en la cantidad global
de mercancias y dinero que corresponde a los capitalistas.

El problema realmente dificil en este caso es el siguien-
te: como esta nivelacién de las ganancias llega a conver-
tirse en la tasa general de ganancia, ya que ésta obviamente
es un resultado y no puede ser un punto de partida.

En primera instancia estd claro que una estimaci6n
de los valores mercantiles, por ejemplo en dinero, sélo
puede ser el resultado de su intercambio, y que si por
ende presuponemos semejante evaluacién, debemos consi-
derarla como el resultado de intercambios reales de valor
mercantil por valor mercantil. Pero, ;co6mo se habra produ-
cido este intercambio de las mercancias a sus valores reales?

Supongamos primeramente que todas las mercancias de
las diversas esferas de la produccién se vendan a sus valores
reales. ;Qué ocurriria entonces? Segin lo anteriormente
expuesto, imperarfan tasas de ganancia muy diferentes en
las diversas esferas de la produccién. Prima facie son dos
cosas sumamente diferentes el que las mercancias se vendan
a sus valores (es decir que se intercambien reciprocamente
en proporcion con el valor contenido en ellas, a sus precios
de valor), o que se las.venda a precios tales que su venta
arroje ganancias de igual magnitud por masas iguales de los
capitales adelantados para su respectiva produccién.

El hecho de que capitales que ponen en movimiento
cantidades desiguales de trabajo vivo produzcan cantidades
desiguales de plusvalor presupone, cuando menos hasta
cierto punto, que el grado de explotacién del trabajo o la
tasa del plusvalor son los mismos, o que las diferencias
existentes entre ellos resulten niveladas por razones com-
pensatorias reales o imaginarias (convencionales). Esto
presupone una competencia entre los obreros y una nivela-
cién en virtud de la constante migracién dc aquélios de una
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esfera de la produccién a la otra. Hemos presupuesto
semejante tasa general del plusvalor como simplificacién
tedrica —tendencialmente, como todas las leyes econd-
micas—, pero en realidad dicha tasa constituye el supuesto
efectivo del modo capitalista de produccién, aunque esté
mds o menos obstaculizada por fricciones practicas, que
provocan diferencias locales mas o menos significativas,
como por ejemplo la legislacion de residencia (settlement
laws)" para los jornaleros agricolas en Inglaterra. Pero
en la teoria se presupone que las leyes del modo capitalista
de produccién se desarrollan de manera pura. En la reali-
dad, siempre existe s6lo una aproximacion; pero tal aproxi-
macién es tanto mayor cuanto mas desarrollado esté el
modo capitalista de produccién, y cuanto méas se haya
eliminado su contaminacién y amalgama con restos de
situaciones econdmicas anteriores.

Toda la dificultad se produce por el hecho de que las
mercancias no simplemente se intercambian como mercan-
cias, sino como producto de capitales, que exigen una
participacion en la masa global del plusvalor, una partici-
pacion proporcional a la magnitud de los capitales, o igual
en caso de tratarse de capitales de igual magnitud. Y el
precio global de las mercancias producidas por un capital
dado en un lapso dado debe satisfacer esta exigencia. Pero
el precio global de estas mercancias es s6lo la suma de
los precios de las diversas mercancias que constituyen el
producto del capital.

El punctum saliens [punto decisivo] resaltard mas si
concebimos las cosas de esta manera: supongamos que los
propios trabajadores estuviesen en posesion de sus respec-
tivos medios de produccién y que intercambiasen entre si
sus mercancias. Estas mercancias no serian, entonces, pro-
ductos del capital. Segin la naturaleza técnica de sus
trabajos, el valor de los medios de trabajo y de los mate-
riales de trabajo empleados en los diferentes ramos de
trabajo seria distinto; ademas, y al margen del valor disimil
de los medios de produccién empleados, se requeriria una
masa diferente de los mismos para una masa dada de
trabajo, segiin que una mercancia detcrminada pueda apron-
tarse en una hora, otra sélo en un dia, etc. Supongamos
ademds que esos trabajadores laboren igual cantidad de
tiempo en promedio, incluidas las compensaciones que pro-
vienen dc una intensidad laboral, etc., diferente. Entonces
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dos trabajadores habrian repuesto, en las mercancias que
constituyen el producto de su labor diaria, en primer lugar,
sus desembolsos, los precios de costo de los medios de
produccién consumidos. Estos serian diferentes segin la
naturaleza técnica de sus ramos de trabajo. En segundo
lugar, ambos habrian creado igual cantidad de valor nuevo,
a saber la jornada laboral agregada a los medios de produc-
cién. Esto incluiria su salario mas el plusvalor, el plustra-
bajo por encima de sus necesidades mas perentorias, pero
cuyo resultado les perteneceria a ellos mismos. Si nos
expresamos en términos capitalistas, ambos trabajadores
reciben el mismo salario méas la misma ganancia, = al2
valor, expresado por ejemplo en el producto de una
jornada laboral de diez horas. Pero en primer lugar serian
diferentes los valores de sus mercancias. En la mercancia
I, por ejemplo, se hallaria contenida una parte de valor de
los medios de producciéon empleados mayor que en la
mercancia II, y para incorporar de inmediato todas las
diferencias posibles, la mercancia 1 absorberia mas tra-
bajo vivo, y por lo tanto requeriria mayor tiempo de trabajo
en su elaboracion que la mercancia II. Por lo tanto, el
valor de esas mercancias [ y Il es sumamente diferente.
Otro tanto ocurre con las sumas de los valores mercantiles,
que son el producto del trabajo efectuado por los trabaja-
dores I y II en un tiempo dado. Las tasas de ganancia
también serian muy diferentes para I y 11, si dcnominamos
aqui tasa de ganancia a la proporcién entre el plusvalor y
el valor global de los medios de produccién adelantados.
Los medios de subsistencia que consumen diariamentc I
y II durante la produccién, y que representan el salario,
constituiran en este caso la parte de los medios de produc-
cién desembolsados que en otras circunstancias denomina-
mos capital variable. Pero a igual tiempo de trabajo, los
plusvalores serian los mismos para I y 1I o, més exacta-
mente aun, puesto que tanto I como 1I obtienen el valor del
producto de una jornada laboral, obtienen, luego de
deducir el valor de los elementos ‘““constantes’ adelantados,
iguales valores, de los cuales una parte puede scr consi-
derada como la reposicién de los medios de subsistencia
consumidos en la produccidn, y la otra como el plusvalor

* En la 12 edicion, “pero también el” en vez de “= al”: modi-
ficado segun el manuscrito de Marx.
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excedente por encima de dicha reposicion. Si I tiene mads
desembolsos, ‘éstos se reponen merced a la mayor parte de
valor de su producto destinada a reponer esa parte ‘“‘cons-
tante”, y por ello también debe reconvertir una parte mayor
del valor global de su mercancia en los elementos mate-
riales de esa parte constante, mientras que II, si embolsa
menor cantidad a cambio de ello, también debe reconvertir
tanto menos. Por consiguiente, bajo este supuesto la diver-
sidad de las tasas de ganancia seria una circunstancia
indiferente, tal como hoy en dia le resulta indiferente al
asalariado la tasa de ganancia en la cual se expresa la
cantidad de plusvalor que le ha sido expoliada, y tal como
resulta una circunstancia indiferente, en el comercio inter-
nacional, la diversidad de las tasas de ganancia para el
intercambio mercantil entre las diversas naciones.

Por lo tanto, el intercambio de mercancias a sus valores
o aproximadamente a sus valores requiere un estadio muy
inferior al intercambio a precios de produccién, para el cual
es necesario determinado nivel de desarrollo capitalista.

Cualquiera que sea la manera en que se fijen o regulen
los precios de las diversas mercancias entre si, en primera
instancia, es la ley del valor la que rige su movimiento.
Cuando disminuye el tiempo de trabajo requerido para su
produccidén, disminuyen los precios; cuando aumenta, los
precios también aumentan, si se mantienen constantes las
demads circunstancias.

Aun prescindiendo del hecho de que los precios y su
movimiento son regidos por la ley del valor, es totalmente
apropiado considerar los valores de las mercancias no sélo
tedricamente, sino también histéricamente, como el prius
[lo previo, el antecedente] de los precios de produccién.
Esto tiene vigencia para casos en los que los medios de
produccién pertenecen al trabajador, y tal circunstancia
se da, tanto en el mundo antiguo como en el moderno,
en el caso del campesino propietario de la tierra que
trabaja por si mismo y en el del artesano. Ello también
coincide con nuestra opinién,>” anteriormente expresada,?

27 (F.E.—Entonces, en 1865, alin era una mera “opinién”
de Marx. Hoy en dia, a partir de la amplia investigacién de las
entidades comunitarias primitivas desde Maurer hasta Morgan, es
un hecho que casi nadie, en parte alguna, pone en tela de juicio.

* Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 1, p. 107. '

224

de que la transformacién de los productos en mercancias
se origina por el intercambio entre diversas entidades
comunitarias, y no entre los miembros de una misma
comunidad. Asi como esa tesis se aplica a ese estado de
cosas primigenio, también tiene vigencia para condiciones
posteriores, fundadas en la esclavitud y la servidumbre, y
para la organizacién corporativa del artesanado, mientras
los medios de produccién fijados en cada ramo de la
produccion sélo son dificilmente trasmisibles de una esfera
a la otra, y las diversas esferas de la produccién, por con-
siguiente, guardan entre si una relacién que, dentro de
ciertos limites, es como la que existe entre paises extran-
jeros o entidades comunitarias comunistas.?

Para que los precios a los cuales se intercambian las
mercancias entre si correspondan aproximadamente a sus
valores, no hace falta ninguna otra cosa que: 1) que el in-
tercambio de las diversas mercancias deje de ser puramente
casual o sblo ocasional; 2) que, en la medida en que con-
sideramos el intercambio directo de mercancias, éstas se
produzcan por ambas partes en las cantidades proporcio-
nales aproximadamente correspondientes a las necesidades
reciprocas, cosa que deriva de la mutua experiencia de la
venta, y que de ese modo surge como resultado del propio
intercambio continuado; y 3) que, en la medida en que
hablamos de la venta, ningin monopolio natural o artifi-
cial posibilite que alguna de las partes contratantes venda
por encima del valor, o la obligue a deshacerse de la mer-
cancia-a cualquier precio. Entendemos por monopolio ca-
sual el que surge, para el comprador o el vendedor, a partir
de la situacién casual de la oferta y la demanda.

La suposicién de que las mercancias de las diferentes
esferas de la produccién se venden a sus valores, sélo sig-
nifica, naturalmente, que su valor es el punto de gravita-
cién en torno al cual giran los precios y hacia el cual se
nivelan sus constantes alzas y bajas. Entonces siempre
habra que distinguir, ademads, entre un valor de mercado
—sobre el cual hablaremos més tarde— y el valor indi-
vidual de las diversas mercancias producidas por los di-
ferentes productores. El valor individual de algunas de esas

* En vez de “kommunistische Gemeinwesen” (“entidades comu-
nitarias comunistas”) en el manuscrito de Marx se lee, en inglés.
“communities” (“comunidades”). (Cfr. R 970/2.)
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mercancias estard por debajo del valor de mercado (es
decir, que se requerird menos tiempo de trabajo para su
produccién de lo que expresa el valor de mercado); el de
otras estara por encima de él. Por una parte habrd que
considerar al valor de mercado como el valor medio de
las mercancias producidas en una esfera, mientras que
por la otra habra que hacerlo como el valor individual
de las mercancias que se producen bajo condiciones me-
dias de esa esfera y que constituyen el grueso de los pro-
ductos de la misma. S6lo en coyunturas extraordinarias las
mercancias producidas bajo las peores condiciones o bajo
las condiciones més privilegiadas regulan el valor de mer-
cado, el cual, por su parte, constituye el centro de oscila-
cién para los precios de mercado; éstos, sin embargo, son
los mismos para las mercancias del mismo tipo. Cuando
la oferta de las mercancias al valor medio, es decir al
valor medio de la masa ubicada entre ambos extremos,
satisface la demanda habitual, las mercancias cuyo valor
individual se halla por debajo del valor de mercado reali-
zan un plusvalor extraordinario o plusganancia, mientras
que aquéllas cuyo valor individual se halla por encima del
valor de mercado no pueden realizar una parte del plusva-
lor contenido en ellas.

De nada sirve decir que la venta de las mercancias
producidas bajo las peores condiciones demuestra que son
necesarias para cubrir la demanda.2 Si, en el caso supuesto,
el precio fuese mayor que el valor medio de mercado, la
demanda seria menor.®? A determinados precios, un tipo
de mercancia puede ocupar un lugar determinado en el
mercado; el lugar sélo sigue siendo el mismo, en caso de
cambio de los precios, si el precio superior coincide con
una menor cantidad de mercancias, y el precio més bajo
con una cantidad de mercancias mayor. En cambio, si la
demanda es tan intensa que no se contrae cuando el precio
resulta regulado por el valor de las mercancias producidas
bajo las peores condiciones, éstas determinan el valor de
mercado. Esto sélo es posible cuando la demanda supera
la demanda habitual, o la oferta desciende con respecto
a la demanda habitual. Por dltimo, si la masa de las mer-

* En la 12 edicidn, “oferta”.
® En la 12 edicién, “mayor”; modificado segin el manuscrito
de Marx.

226

cancias producidas es mayor que las que encuentran salida
a los valores medios de mercado, las mercancias produ-
cidas bajo las mejores condiciones regulan el valor de mer-
cado. Se las puede vender, por ejemplo, de manera total
o aproximada a su valor individual, pudiendo suceder que
las mercancias producidas bajo las peores condiciones aca-
so ni siquiera realicen sus precios de costo, mientras que
las del tipo medio sélo puedan realizar una parte del plus-
valor contenido en ellas. Lo que se ha dicho aqui acerca
del valor de mercado se aplica al precio de produccion, en
la medida en que éste haya asumido el lugar del valor
de mercado. El precio de produccién esti regulado en te-
das las esferas, y lo estd asimismo segln todas las circuns-
tancias particulares. Pero, a su vez, él mismo es el centro
en torno al cual giran los precios de mercado diarios, y
hacia el cual se nivelan en determinados periodos. (Véase
Ricardo, acerca de la determinacién del precio de produc-
ciébn por los que trabajan en las peores condiciones.[®®)

Comoquiera que estén regulados los precios, resulta
lo siguiente:

1) La ley del valor rige su movimiento, al hacer que
la disminucién o el aumento del tiempo de trabajo reque-
rido para la produccién haga aumentar o disminuir los
precios de produccién. En este sentido dice Ricardo ¢!
(quien siente, por cierto, que sus precios de produccién
divergen de los valores de las mercancias), que la investi-
gacién acerca de la cual desea llamar la atencién del lector
se refiere al efecto de las variaciones en el valor relativo de
las mercancias, y no en su valor absoluto.

2) La ganancia media que determina los precios de
produccion siempre debe ser aproximadamente igual a la
cantidad de plusvalor que corresponde a un capital dado
como parte alicuota del capital social global. Supongamos
que la tasa general de ganancia, y por lo tanto la ganancia
media, esté expresada en un valor dinerario més elevado

. que el plusvalor medio real, calculado segin su valor en

dinero. En lo que a los capitalistas respecta, da lo mismo
que se fijen reciprocamente un 10 o un 15 % de ganancia.
Uno de estos porcentajes no abarca mayor valor mercan-
til que el otro, puesto que la exageracion de la expresion
dineraria es recfproca. Pero en lo que se refiere a los obre-
ros (ya que se ha supuesto que perciben su salario nor-
mal, por lo cual el aumento de la ganancia media no ex-
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presa una deduccién real del salario, o sea expresa una
cosa totalmente diferente que el plusvalor normal del ca-
pitalista), el aumento de los precios de las mercancias
resultante del aumento de la ganancia media, debe corres-
ponder a un aumento en ia expresién dineraria del capital
variable. En los hechos, no es posible semejante aumento
nominal general de la tasa de ganancia y de la ganancia
media por encima de la tasa dada por la relacién entre el
plusvalor real y el capital global adelantado, sin traer apa-
rejado un aumento salarial, asi como un aumento en los
precios de las mercancias que constituyen el capital cons-
tante. Del mismo modo vale la inversa en caso de una dis-
minucion. Pero puesto que el valor global de las mercan-
cias regula el plusvalor global, mientras que éste, en cam-
bio, regula el nivel de la ganancia media y por lo tanto
de la tasa general de ganancia —en cuanto ley general o
como ley que rige las oscilaciones—, entonces la ley del
valor regula los precios de produccién.

Lo que lleva a cabo la competencia, cuando menos en
una esfera, es el establecimiento de un valor de mercado
y un precio de mercado uniforme a partir de los diversos
valores individuales de las mercancias. Pero sélo la com-
petencia de los capitales en las diversas esferas fija el pre-
cio de produccién, que nivela las tasas de ganancia entre
las diferentes esferas. Para esto wltimo se requiere un des-
arrollo superior del modo capitalista de produccién que
para lo anterior.

Para que las mercancias de la misma esfera de pro-
duccién, de la misma indole y aproximadamente de la mis-
ma calidad se vendan a sus valores, son necesarias dos
cosas:

Primero, los diversos valores individuales deben estar
nivelados para formar un solo valor social, el valor de
mercado arriba expuesto, y para ello se requiere una com-
petencia entre los productores de mercancias del mismo
tipo, lo mismo que la existencia de un mercado en el cual
ofrezcan conjuntamente sus mercancias. A fin de que el
precio de mercado de mercancias idénticas, cada una de
las cuales, sin embargo, ha sido producida bajo circuns-
tancias individuales ligeramente diferentes, corresponda al
valor de mercado y no diverja de él, no aumentando por
encima del mismo ni disminuyendo por debajo de €l, se
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requiere que la presién que ejercen mutuamente los diver-
sos vendedores sea lo suficientemente grande como para
lanzar al mercado la masa de mercancias que exigen las
necesidades sociales, o sea la cantidad por la cual la socie-
dad puede pagar el valor de mercado. Si la masa de pro-
ductos excediese dichas necesidades, habria que vender las
mercancias por debajo de su valor de mercado; a la inver-
sa, habria que venderlas por encima de su valor de mer-
cado si la masa de productos no fuese lo suficientemente
grande o, lo que es lo mismo, si la presion de la compe-
tencia entie los vendedores no fuese lo suficientemente
poderosa coino para obligarlos a llevar esa masa de mer-
cancias al mercado. Si se modificase el valor de mercado,
se modificarian asimismo las condiciones en las cuales

“podria venderse la masa global de mercancias. Si el valor

de mercado baja, se amplian en promedio las necesidades
sociales (que aqui son siempre necesidades con cap9c1_dad
de pago), pudiendo absorber, dentro de ciertos limites,
mayores masas de mercancfas. Si el valor de mercado
aumenta, se contraen las necesidades sociales de esa mer-
cancia, y se absorben masas menores de ella. Si‘ en conse-
cuencia la oferta y la demanda regulan el precio de mer-
cado, o mejor dicho las desviaciones de los precios de
mercado con respecto al valor de mercado, por otra parte
el valor de mercado regula la relacién entre oferta y de-
manda o el centro en torno al cual las fluctuaciones de la
oferta y la demanda hacen oscilar, a su vez, los precios
de mercado. o

Si se observa esta cuestion con mayor detenimiento,
se advierte que las condiciones que rigen para el valor de la
mercancia individual se reproducen aqui en cuanto con-
diciones para el valor de la suma global de un tipo [de
mercancias]; como la produccién capitalista es, desde un
principio, produccién en masa, y cdmo también otros mo-
dos de produccion menos desarrollados concentran en
grandes masas en el mercado —cuando menos tratdndose
de las mercancias principales—, concentran en manos’de un
nimero relativamente pequeiio de comerciantes, deciamos,
acumulan y ponen en venta como producto colectivo de
todo un ramo de la produccién o de un sector mayor o me-
nor del mismo —como producto colectivo aunque provenga
de muchos pequefios productores minoristas— lo produ-
cido en pequefias cantidades.
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Observemos aqui, totalmente al pasar, que las “nece-
sidades sociales”, es decir aquello que regula el principio
de la demanda, estan condicionadas en lo fundamental
por la relacién reciproca entre las diversas clases y por
su respectiva posicién econémica, es decir, principalmente
y en primer lugar, por la proporcion entre el plusvalor
global y el salario, y en segundo lugar, por la proporcién
entre las diversas partes en las cuales se escinde el plus-
valor (ganancia, interés, renta de la tierra, impuestos,
etc.); y de este modo también volvemos a ver que no
puede explicarse absolutamente nada a partir de la rela-
cién entre la oferta y la demanda, antes de estar desarro-
llada la base sobre la cual opera esta relacién.

Pese a que tanto la mercancia como el dinero son uni-
dades de valor de cambio y de valor de uso, ya hemos
visto (libro 1, capitulo 1, 3)2 c6mo, en la compra y venta,
ambas determinaciones se hallan polarmente distribuidas
en ambos extremos, de modo que la mercancia (vendedor)
representa el valor de uso, y el dinero (comprador) el va-
lor de cambio. El hecho de que la ‘mercancia posea un
valor de uso, es decir que satisfaga una necesidad social,
era uno de los supuestos de la venta. El otro era que la
cantidad de trabajo contenida en la mercancia represente
trabajo socialmente necesario, y que por ello el valor indi-
vidual (y lo que bajo este supuesto es lo mismo, el precio
de venta) de la mercancia coincida con su valor social.?®

Apliquemos esto a la masa de mercancias que se en-
cuentra en el mercado, que constituye el producto de toda
una esfera.

La cuestion se expone de manera mas facil si concebi-
mos a toda la masa de mercancias, primeramente de un
solo ramo de la produccién, como una sola mercancia, y
a la suma de los precios de las muchas mercancias idén-
ticas como sumadas en un solo precio. Lo dicho entonces
acerca de la mercancia individual, se aplica ahora al pie
de la letra a la masa de mercancias procedentes de deter-
minado ramo de la produccién y que se hallan en el mer-
cado. El hecho de que el valor individual de la mercancia
corresponda a su valor social estd mas concretado o mas

28 K. Marx, Zur Kritik der politischen Okonomie, Berlin, 1859.

* Véase, en nuestra edicién, t. 1, vol. 1, p. 58 y ss.
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definido ahora en el sentido de que la cantidad global con-
tiene el trabajo social necesario para su produccion, y
que el valor de esa masa es — a su valor de mercado.

Supongamos ahora que el grueso de esas mercancias
haya sido producido aproximadamente bajo las mismas
condiciones sociales normales, de modo que ese valor es,
a la vez, el valor individual de las mercancias individuales
que forman esa masa. Ahora bien, si una parte relativa-
mente pequefia ha sido producida bajo condiciones menos
favorables que aquéllas y otra bajo condiciones mas favo-
rables, de modo que el valor individual de una parte
es mayor, y el de la otra es menor que el valor medio de la
mayor parte de las mercancias, pero esos dos extremos
se compensan, de tal suerte que el valor medio de las
mercancias pertenecientes a ellos es igual al valor de
las mercancias pertenecientes a la masa intermedia, en-
tonces el valor de mercado estard determinado por el
valor de las mercancias producidas bajo las condiciones
medias.? El valor de la masa global de mercancias es
igual a la suma real de los valores de todas las mercancias
individuales sumadas, tanto de aquellas que han sido pro-
ducidas bajo las condiciones medias, como de aquellas que
lo han sido bajo condiciones menos o mas favorables. En
este caso, el valor de mercado o el valor social de la masa
de mercancias —el tiempo de trabajo necesariamente con-
tenido en ellas— estara determinado por el valor de la
gran masa intermedia.

Supongamos, en cambio, que la cantidad global de las
mercancias de que se trate llevadas al mercado siga siendo
la misma, pero que el valor de las mercancias producidas
bajo las condiciones peores no se compense con el valor
de las yroducidas bajo las' mejores condiciones, de modo
que la porcién producida bajo las condiciones peores cons-
tituya una magnitud relativamente significativa, tanto res-
pecto a la masa intermedia como al otro extremo: en ese
caso, la masa producida bajo las condiciones peores regula
el valor de mercado o el valor social.

Supongamos, por altimo, que la masa de n_lercancias
producida bajo mejores condiciones que las medias supere
significativamente a la producida bajo las condiciones
peores, constituyendo ella misma una magnitud significa-

20 K. Marx, Zur Kritik . . .
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tiva en comparacién con la producida bajo condiciones
medias; entonces la parte producida bajo las condiciones me-
jores regulari el valor de mercado. Hacemos caso omiso
aqui de la saturacién del mercado, en la cual es siempre la
parte producida en las mejores condiciones la que regula
el precio de mercado; pero no tenemos que vérnoslas aqui
con el precio de mercado en tanto éste difiere del valor
de mercado, sino con las diversas determinaciones del
propio valor de mercado.®

De hecho, y con todo rigor (en la realidad, como es
natural, las cosas sdlo se presentan en forma aproximada y
mil veces modificada, en el caso I el valor de mercado
regulado por los valores medios de toda la masa es igual
a la suma de sus valores individuales, aunque para las
mercancias producidas en los extremos este valor se pre-
senta ® como un valor medio que les ha sido impuesto. Los
que producen en el extremo peor, deben vender luego sus
mercancias por debajo del valor individual; los que se
hallan situados en el extremo mejor, las venden por
encima de €. ‘

80 La polémica entre Storch y Ricardo con motivo de la renta
de la tierra (polémica solamente implicita, ya que de hecho ninguno
de los dos repara en el otro), acerca de si el valor de mercado (para
ellos, mas bien, el precio de mercado o el de produccién) es regu-
lado por las mercancias producidas bajo las condiciones mis des-
favorables (Ricardo)i®2] o bajo las més favorables (Storch), se
resuelve, finalmente, en que ambos tienen razén y ambos estin
equivocados, y que asimismo ambos han omitido igualmente y por
completo la consideracién del caso intermedio.l93] Véase Corbet 1841
tespecto a los casos en los que el precio resulta regulado por las
mercancias producidas bajo las mejores condiciones. “Esto no sig-
nifica que” (Ricardo) “afirme que dos lotes en particular de dos
articulos diferentes, como un sombrero y un par de zapatos, se

intercambien uno por el otro si esos dos lotes en particular han sido-

producidos por iguales cantidades de trabajo. Debemos entender
aqui por emercancia» la e¢clase de mercancia», y no un som-
brero, un par de zapatos, etc., en particular. Para este fin hay que
considerar todo el trabajo que produce todos los sombreros de
Inglaterra como dividido entre todos los sombreros. Me parece que
esto no se ha expresado al principio y en las exposiciones generales
de esta doctrina.” (Observations on Certain® Verbal Disputes in
Political Economy, etc., Londres, 1821, pp. 53, 54.)

* En Werke, “Some” en vez de “Certain”.
b En la 12 edicién, “se plantea”; modificado segin el manus-
crito de Marx.
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En el caso II, las masas individuales de valor produ-
cidas en ambos extremos no se compensan, sino que la
producida bajo las peores condiciones da la ténica. En
rigor, el precio medio o el valor de mercado de cada
mercancia individual o de cada parte alicuota de la masa
global estaria determinada por el valor global de la masa, el
cual surgirfa por adicién de los valores de las mercancias
producidas bajo las diversas condiciones, y por la parte
alicuota que de ese valor global corresponderia a la
mercancia individual;El valor de mercado asi obtenido
estaria por encima del valor individual no sélo de las
mercancias pertenecientes al extremo favorable, sino tam-
bién de las ubicadas en el estrato intermedio; pero seguiria
hallindose por debajo del valor individual de las mercan-
cias producidas en el extremo desfavorable. Hasta dénde
se acerca a éste o coincide finalmente con €l depende
por entero del volumen que ocupa la masa de mercancias
producidas en el extremo desfavorable de la esfera mer-
cantil que nos ocupa. Si la demanda sélo tiene escasa pre-
ponderancia, entonces ¢l valor individual de las mercancias
producidas bajo condicioncs desfavorables regulard el
precio de mercado.

Si ocurre, por Gltimo, como en el caso III, que la
cantidad de mercancias producidas en el extremo favorable
ocupa mayor volumen, no sélo en comparacion con el otro
extremo sino también con las de condiciones medias,
el valor de mercado caera por debajo del valor medio. El
valor medio, calculado por adicién de las sumas de los
valores de ambos extremos y del estrato medio, se halla en
este caso por debajo del valor del estrato medio, y se
acerca o se aleja de €l segiin el volumen relativo que ocupe
el extremo favorable. Si la demanda es floja con respecto
a la oferta, entonces la parte favorablemente situada, por
grande que sea, ocupa volumen por la fuerza, mediante la
contraccion de su precio a su valor individual. Con este
valor individual de las mercancias producidas bajo las
mejores condiciones jamés puede coincidir el valor de mer-
cado, salvo en el caso de intenso predominio de la oferta
sobre la demanda,

Esta fijacién del valor de mercado, que aqui se ha
expuesto en forma abstracta, se produce en el mercado
real por mediacién de la competencia entre los compra-
dores, supuesto que la demanda sea precisamente lo bas-
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tante grande como para absorber la masa de mercancias
a su valor asf fijado. Y aqui llegamos a otro punto.

Segundo.® El que la mercancia tenga un valor de uso
s6lo significa que satisface alguna necesidad social. Mien-
tras habldbamos solamente de las distintas mercancias,
podiamos suponer que existia la necesidad de esa mer-
cancia determinada —incluyéndose ya su cantidad en el
precio—, sin entrar mayormente a considerar el volumen de
la necesidad que habia que satisfacer. Pero ese volumen
se convierte en un factor eséncial, apenas el producto de
todo el ramo de la produccién se halla situado de un lado, y
la necesidad social del otro. Ahora se hace necesario consi-
derar la medida, es decir el volumen de esa necesidad social.

En las definiciones anteriormente dadas acerca del
valor de mercado se ha supuesto que la masa de las mer-
cancias producidas sigue siendo la misma, que es una
masa dada; que sélo se verifica un cambio en la relacion
entre las partes componentes de dicha masa que han sido
producidas bajo diversas condiciones, y que por ello el valor
de mercado de esa misma masa de mercancias resulta
regulado de diferentes maneras. Supongamos que esa masa
sea el volumen habitual de la oferta, con lo cual dejamos
a un lado la posibilidad de que una parte de las mercancias
producidas pueda ser temporariamente retirada del mer-
cado. Si ahora la demanda de esa masa sigue siendo la
habitual, la mercancia se vendera a su valor de mercado,
cualquiera que sea, de los tres casos anteriormente exami-
nados, el que regule ese valor de mercado. La masa de
mercancias no sélo satisface una necesidad, sino que la
satisface en su volumen social. En cambio, si la cantidad
es menor o mayor que la demanda que de ella existe,
se verifican divergencias del precio de mercado con respec-
to al valor de mercado. Y la primera divergencia es que,
cuando la cantidad es demasiado pequeiia, siempre regula
el valor de mercado la mercancia producida bajo las peores
condiciones, mientras que, cuando es demasiado grande,
siempre lo hace la producida en las mejores condiciones;
es decir, que uno de los extremos determina el valor de
mercado, a pesar de que, con arreglo a la mera relacién
de las masas que han sido producidas bajo las diversas

* El “primero” correlativo a este “segundo” figura en la p. 228
del presente volumen.
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condiciones, otro tendria que ser el resultado. Si la dife-
rencia entre demanda y cantidad de productos es mas signi-
ficativa, el precio de mercado ain divergird de manera més
significativa, hacia arriba o hacia abajo, respecto al .valor
de mercado. La diferencia entre la cantidad de las mer-
cancias producidas y la cantidad en que las mercancias
se¢ venden a su valor de mercado también puede produ-
cirse, a partir de una doble causa, no obstante, En un
caso se modifica esa propia cantidad, se vuelve demasiado
pequefia o demasiado grande, de modo que la reproduccién
habria ocurrido en. otra escala que la que regulaba el
valor de mercado dado. En este caso se habra modificado
la oferta, a pesar de que la demanda ha permanecido
constante, y de ese modo se habra verificado una sobre-
produccién o una subproduccién relativa. O bien la repro-
duccién —vale decir la oferta— ha permanecido constante,
pero la demanda ha disminuido o aumentado, cosa que
puede ocurrir por distintos motivos. Pese a que en este
caso la magnitud absoluta de la oferta ha permanecido
constante, se ha modificado su magnitud relativa, es decir
su magnitud comparada con la necesidad existente o
medida segtin ella. El efecto es el mismo que en el primer
caso, s6lo que en sentido inverso. Por 1ltimo, si tienen lugar
modificaciones en ambos aspectos, pero en sentido opuesto
0, en caso de ser en el mismo sentido, no en la misma me-
dida, es decir cuando, en una palabra, ocurren modifica-
ciones bilaterales, pero que alteran la proporcién anterior
entre ambos términos, el resultado final siempre debe
desembocar en alguno de los dos casos antes considerados.

La dificultad propiamente dicha de la definicién general

-de la oferta y la demanda es que la misma parece resol-

verse en una tautologia. Consideremos primeramente la
oferta, el producto que se halla en el mercado o que
puede serle suministrado. Para no entrar aqui en detalles
completamente inttiles, pensemos en la masa de la repro-
duccién anual en cualquier ramo determinado de la indus-
tria, prescindiendo de la mayor o menor capacidad que
posean las diversas mercancias para ser sustraidas al mer-
cado y almacenadas con vistas al consumo, digamos, del
afio siguiente. Esta reproduccién anual expresa, en primera
instancia, una cantidad determinada, en medida o en
nimero segin se mida la masa de mercancias como discreta
o continua; no son sélo valores de uso que satisfacen
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necesidades humanas, sino que esos valores de uso se
encuentran en el mercado en un volumen dado. Pero en
segundo lugar esa cantidad de mercancias tiene un determi-
nado valor de mercado, que puede expresarse en un multi-
plo del valor de mercado de la mercancia o de la medida
mercantil que sirve como unidad. Por ello, entre el volumen
cuantitativo de las mercancias que se encuentran en el
mercado y su valor de mercado no existe una conexion
necesaria, puesto que, por ejemplo, algunas mercancias
tienen un valor especificamente alto, otras un valor especi-
ficamente bajo, de modo que una suma de valor dada puede
expresarse en una cantidad muy grande de una mercancia
y en una cantidad muy pequeiia de otra. Entre la cantidad de
los articulos que se encuentran en el mercado y el valor de
mercado de tales articulos sélo existe una conexién: sobre
una base dada de productividad del trabajo, en cada esfera
particular de la produccién, la elaboracion de una cantidad
determinada de articulos requiere determinada cantidad de
tiempo social de trabajo, pese a que esa relacién es total-
mente diferente en diversas esferas de la produccion y no
guarda relacion interna alguna con la utilidad de esos ar-
ticulos o con la naturaleza particular de sus valores de
uso. Suponiendo constantes todas las demas circunstancias,
si la cantidad a de una clase de mercancias cuesta un
tiempo de trabajo b, la cantidad n a cuesta un tiempo de
trabajo nb. Ademias, en la medida en que la sociedad
quiere satisfacer necesidades y que se produzca un articulo
para ese fin, debe pagar por él. De hecho, puesto que en
la produccién mercantil estd presupuesta la division del
trabajo, la sociedad compra estos articulos empleando en
su produccién una parte del tiempo de trabajo disponible,
es decir, los compra mediante determinada cantidad del
tiempo de trabajo del cual puede disponer esa sociedad
dada. La parte de la sociedad a la cual, en virtud de la
divisién del trabajo, le corresponde emplear su trabajo
en la produccién de esos articulos determinados, debe
obtener un equivalente mediante trabajo social, represen-
tado en los articulos que satisfagan sus necesidades. Pero
no hay una conexién necesaria, sino solamente casual,
entre la cantidad global del trabajo social aplicado a un
articulo social, es decir entre la parte alicuota de su fuerza
de trabajo global, que emplea la sociedad para la produc-
cién de ese articulo, es decir entre el volumen que ocupa
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la produccion de ese articulo en la produccién global, por
una parte, y el volumen en el que la sociedad reclama
la satisfaccion de las necesidades saciadas por ese articulo
determinado, por la otra. Pese a que cada articulo indivi-
dual o cada cantidad determinada de una clase de mer-
cancias puede contener solamente el trabajo social reque-
rido para su produccidn, y que, considerado desde ese
aspecto, ¢l valor de mercado de toda esa clase de mercan-
cias sdlo constituye trabajo necesario, cuando la mercancia
determinada ha sido producida en una medida que en ese
momento exceda las necesidades sociales se habra dila-
pidado una parte del tiempo de trabajo social, y la masa
de mercancias representara entonces en el mercado una
cantidad de trabajo social mucho menor que la que se
halla contenida efectivamente en ella. (Sélo cuando la
produccién se halla bajo un control predeterminante real
de la sociedad, ésta crea la relacién entre el volumen del
tiempo de trabajo social aplicado a la produccion- de
determinados articulos, y el volumen de la necesidad social
que ese articulo debe satisfacer. En consecuencia, esas
mercancias deben malvenderse por debajo de su valor de
mercado, y una parte de las mismas hasta puede tornarse
invendible. A la inversa ocurre si el volumen del trabajo
social empleado para la produccion de una clase de mercan-
cias determinada es demasiado pequefio para el volumen
de la particular necesidad social que debe satisfacer ese
producto. Pero si el volumen del trabajo social empleado
para la produccién de un articulo determinado corresponde
al volumen de la necesidad social a satisfacer, de modo
que la masa producida corresponde a la escala habitual de
la reproduccidon manteniéndose inalterada la demanda, la
mercancia se venderd a su valor de mercado. El inter-
cambio o venta de las mercancias a su valor es lo racional,
la ley natural de su equilibrio; a partir de ella pueden
explicarse las divergencias, y no a la reciproca, la ley a
partir de éstas. ’

Consideremos ahora el otro aspecto, el de la demanda.

Las mercancias se compran como medios de produc-
cibn o como medios de subsistencia —y ello en nada
cambia por el hecho de que algunas clases de mercancias
puedan servir a ambos fines—, para entrar en el consumo
productivo o individual. Por consiguiente, se verifica una
demanda de ellas por parte de los productores (en este
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caso capitalistas, ya que se supone que los medios de
produccién estdn transformados en capital) y de los
consumidores. Ambas cosas parecen suponer, en primera
instancia, del lado de la demanda, un volumen dado de
necesidades sociales, correspondiendo, del otro lado, deter-
minados volimenes de produccién social en los diversos
ramos de la produccién. Si la industria algodonera ha de
efectuar nuevamente su reproduccién anual en una escala
dada, se requiere para ello la medida tradicional de algo-
dén y, considerando la expansion anual de la reproduccion
a causa de la acumulacién de capital, y bajo circuns-
tancias en lo demds inalteradas, una cantidad adicional de
algodén. Otro tanto ocurre con relacion a los medios de
subsistencia. La clase obrera debe encontrar nuevamente
por lo menos la misma cantidad de medios de subsistencia
necesarios, aunque acaso distribuidos de manera mas o
menos diferente entre sus diversos tipos, si es que ha de
proseguir viviendo al modo tradicional, término medio; y
teniendo en cuenta el crecimiento anual de la poblacidn,
debe encontrar una cantidad adicional; y otro tanto ocurre,
con mayores o menores modificaciones, para las clases
restantes.

Parece, pues, que del lado de la demanda hay cierta
magnitud de determinada necesidad social, que requiere,
para su satisfaccién, una cantidad determinada de un
articulo en el mercado. Pero la determinacidon cuantitativa
de esa necesidad es totalmente eldstica y oscilante. Su
cardcter fijo es aparente. Si los medios de subsistencia
fuesen mas baratos o el salario en dinero mads alto, los
obreros comprarian mayor cantidad de esos articulos, y se
presentaria una mayor “necesidad social” de esa clase de
mercancias, prescindiendo por completo de los indigentes,
etc., cuya “demanda” se halla aun por debajo de los més
estrechos limites de su necesidad fisica. Por otra parte, si
el algodén, por ejemplo, fuese mas barato, creceria la
demanda de algod6n por parte de los capitalistas, se lan-
zaria mayor cantidad de capital suplementario a la industria
algodonera, etc. En este aspecto no hay que olvidar en
absoluto que, segin nuestro supuesto, la demanda de con-
sumo productivo es la demanda del capitalista, y que el
verdadero fin de éste es la producciéon de plusvalor, de
modo que produce cierta clase de mercancia $6lo con tal
objeto. Por otra parte, ello no impide que, en tanto se
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halla en el mercado como comprador de algodém, por
ejemplo, represente la necesidad de algodén, tal como al
vendedor de algoddn tanto le da si el comprador transforma
el algod6n en tela para camisas o en algodén pdlvora, o
si piensa tapar con él sus oidos y los de todo el mundo. Sin
embargo, esto ejerce gran influencia sobre la manera en
que es comprador. Su necesidad de algodén se halla esen-
cialmente modificada por la circunstancia de que, en reali-
dad, slo encubre su necesidad de hacer ganancias. Los
limites dentro de los cuales la necesidad de mercancias
representada en el mercado —o sea la demanda— difiere
cuantitativamente de la necesidad social real son, desde
luego, muy diferentes para las diversas mercancias; quiero
decir la diferencia entre {a cantidad de mercancias deman-
dada, y la cantidad que se demandaria si las mercancias
tuviesen otro precio dinerario o si los compradores estu-
viesen en otra situacién en materia de dinero o de condi-
ciones de vida.

Nada es més facil de comprender que las desigualdades
entre la oferta y la demanda, y la consiguiente divergen-
cia entre los precios de mercado y los valores de mercado.
La dificultad real estriba en definir qué debe entenderse
por coincidencia entre la oferta y la demanda.

La oferta y la demanda coinciden cuando su relacién
es tal que el grueso de las mercancias de un ramo deter-
minado de la produccién puede ser vendido a su valor de
mercado, ni por encima ni por debajo de él. Esto es lo
primero que se nos dice.

Lo segundo es esto: si las mercancias son vendibles a
su valor de mercado, la oferta y la demanda coinciden.

Cuando la oferta y la demanda coinciden, dejan de
actuar, y precisamente por ello se vende la mercancia a
su valor de mercado. Si dos fuerzas actdan de igual manera
en sentido opuesto, se anulan mutuamente, no tienen accién
exterior, y los fenémenos que ocurren bajo tales circunstan-
cias deben explicarse de otro modo que mediante la inter-
vencion de esas dos fuerzas. Cuando la oferta y la demanda
se anulan mutuamente, dejan de explicar nada, no actiian
sobre el valor de mercado, y con mas razén aun nos dejan
a oscuras en cuanto a por qué el valor de mercado se
expresa precisamente en esta suma de dinero y no en otra.
Las leyes internas reales de la produccién capitalista
obviamente no pueden explicarse a partir de la interaccion
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de la oferta y la demanda (prescindiendo por completo de
un analisis mé4s profundo de esas dos fuerzas impulsoras
sociales, que no resulta apropiado efectuar aqui), ya que
esas leyes sGlo aparecen concretadas en su forma pura
en cuanto la oferta y la demanda cesan de actuar, es
decir, cuando coinciden. De hecho, la oferta y la demanda
jamas coinciden, o si lo hacen en alguna ocasion esa coin-
cidencia es casual, por lo cual hay que suponerla como cien-
tificamente — 0, considerarla como no ocurric_la.. Sin
embargo, en economia politica se supone que coinciden;
(por qué? Para considerar los fenémenos en la forma que
corresponde a sus leyes, a su concepto, es decir para consi-
derarlos independientemente de la apariencia provocada
por el movimiento de la oferta y la demanda. Por otra
parte, ello se hace para hallar la tendencia real de su movi-
miento, en cierto modo para fijarla. Pues las desigualdades
son de naturaleza opuesta, y como se suceden constante-
mente unas a otras, vuelven a compensarse por sus direc-
ciones opuestas, por su contradiccion. Por consiguiente, si
en absolutamente ninglin caso dado concuerdan la oferta
y la demanda, sus desigualdades se suceden de manera tal
—vy el resultado de la desviacién en un sentido es el_ de
provocar una desviacion en sentido contrario— que, si se
considera el conjunto en un lapso mayor o menor, la oferta
y la demanda coinciden permanentemente; pero ello sélo
como promedio del movimiento transcurrido, y s6lo como
movimiento constante de su contradiccién. De esa manera,
los precios de mercado que divergen de los valores de
mercado, considerados segin su nimero medio, se nivelan
para convertirse en valores de mercado, al anular las des-
viaciones de estos dltimos como diferencias en mas o en
menos. Y este numero medio no es, en modo alguno, de
importancia meramente tedrica, sino de importancia prac-
tica para el capital, cuya inversi6n se calcula segin las
oscilaciones y compensaciones en un lapso més o menos
determinado.

Por ello, la relacion entre oferta y demanda sélo expli-
ca, por una parte, las divergencias de los precios de mercado
con respecto a los valores de mercado, y por la otra la
tendencia a la anulacién de esta divergencia, es decir a la
anulacién del efecto de la relacién entre oferta y demanda.
(No cabe considerar aqui las excepciones de mercancias
que tienen precios sin tener valor.) La oferta y la demanda
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pueden llevar a cabo de muy diversas maneras la anulacién
del efecto producido por su desigualdad. Por ejemplo, si
disminuye la demanda, y por consiguiente el precio de
mercado, ello puede llevar a que se retire capital, disminu-
yéndose de ese modo la oferta. Pero también puede llevar
a que se disminuya el propio valor de mercado en virtud
de inventos que abrevien el tiempo de trabajo necesario,
nivelandose de ese modo con el precio de mercado. A la
inversa, si aumenta la demanda y con ello el precio de
mercado por encima del valor de mercado, ello puede
conducir a que afluya demasiado capital a ese ramo de la
produccién, con lo cual ésta se incremente a tal punto que
el precio de mercado descienda inclusive por debajo del
valor de mercado; o bien, por otro lado, puede llevar a un
aumento de precios que haga disminuir la propia demanda.
En uno u otro ramo de la produccién también puede hacer
que el propio valor de mercado ascienda por periodos mas
breves o mas prolongados, al tener que producirse bajo
peores condiciones una parte de los productos demandados,
durante ese lapso.

Asi como la oferta y la demanda determinan el precio
de mercado, por su parte el precio de mercado, y en anélisis
ulterior el valor de mercado, determinan la oferta y la
demanda. En el caso de la demanda esto es evidente, ya
que ésta se mueve en sentido contrario al precio, aumen-
tando cuando éste disminuye y viceversa. Pero lo mismo
ocurre con la oferta. Pues los precios de los medios de pro-
duccién que entran en la mercancia ofrecida determinan la
demanda de esos medios de produccidn, y por consiguiente
también la oferta de las mercancias cuya oferta incluye la
demanda de aquellos medios de produccién. Los precios del
algodén determinan la oferta de telas de algodén.

A esta confusién —determinacién de los precios por
oferta y demanda, y a la vez determinacién de la oferta
y la demanda por los precios— se suma que la demanda
determina la oferta-y, a la inversa, la oferta determina la
demanda, que la produccién determina el mercado, y éste
determina la produccién.®!

31 Gran necedad de la siguiente “agudeza”:* “Cuando la can-
tidad de salarios, capital y tierra necesarios para producir un articulo

* En la I? edicién la palabra “agudeza” no aparece entrecomi-
Hada, pero si en el manuscrito de Marx.
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Hasta el economista vulgar (ver nota) comprende que
sin una modificacién de la oferta o de la demanda provoca-
da por circunstancias externas, la proporcion entre ambas
puede cambiar como consecuencia de una modificacién en
el valor de mercado de las mercancias. Hasta él debe admi-
tir que, cualquiera que sea el valor de mercado, la oferta
y la demanda deben compensarse para obtenerlo. Es decir
que la proporcion entre la oferta y la demanda no explica
el valor de mercado, sino que éste, a la inversa, explica las
oscilaciones de la oferta y la demanda. En el pasaje citado
en la nota prosigue el autor de las Observations: “Esta
proporcién” (entre oferta y demanda), ‘“no obstante, si
alin entendemos por «demanda» y por «precio natural» lo

se han vuelto diferentes de lo que eran, también es diferente lo que
Adam Smith denomina el precio natural del mismo, y el precio que
era anteriormente su precio natural se convierte, con referencia a
esta modificacién, en su precio de mercado; puesto que aunque ni
la oferta ni la cantidad requerida hayan cambiado” (ambas varian
en este caso, precisamente porque varia el valor de mercado —o el
precio de produccién, que es de lo que se trata en Adam Smith—
como consecuencia de un cambio de valor) “esa oferta no es ahora
exactamente suficiente para aquellas personas que estin en condi-
ciones de pagar lo que es ahora el costo de produccién y dispuestas
a pagarlo, sino que es mayor o menor que ella; de modo que la
proporcién entre la oferta, y lo que es, con referencia al nuevo costo
de produccién, la demanda efectiva, es diferente de lo que era.
Entonces ocurrird una modificacién de la tasa de la oferta, si no
hay ningiin obsticulo que lo impida, y terminara llevando la mer-
cancia a su nuevo precio natural. A algunas personas les parecera
bien decir, entonces, que, puesto que la mercancia alcanza su precio
natural en virtud de una modificacién de su oferta, el precio natural
se debe tanto a tal o cual proporcién entre la oferta y la demanda
como el precio de mercado se debe a tal otra; y, en consecuencia,
que el precio natural, al igual que el precio de mercado, depende
de la proporcién que guardan entre si la oferta y la demanda. (<El
gran principio de la oferta y la demanda se pone en accién para
determinar lo que A. Smith denomina los precios naturales, asi como
los precios de mercado.» Malthus.[851” (Observations on Certain
Verbal Disputes..., Londres 1821, pp. 60, 61.) No advierte el
astuto sefior que en el presente caso ha sido precisamente el cambio
en el cost of production [costo de produccién] es decir también en
el valor, el que habia provocado la modificacién de la demanda, y
por consiguiente de la proporcién entre la oferta y la demanda,
y que esa modificacién de la demanda puede provocar una modi-
ficacién de la oferta; lo cual demostraria precisamente lo contrario
de lo que pretende demostrar nuestro pensador; pues demostraria
que la modificacién de los costos de produccién no estd regulada
en modo alguno por la proporcién entre la oferta y la demanda,
sino que, por el contrario, ella misma regula esta proporci6n.
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que entendiamos hasta ahora cuando nos referiamos a
Adam Smith, siempre debe ser una proporcién de igualdad;
pues s6lo cuando la oferta es igual a la demanda efectiva,
es decir a la demanda que no pagard ni mis ni menos
que el precio natural, se paga efectivamente dicho precio
natural; en consecuencia, puede haber dos precios naturales
sumamente diferentes, en diferentes momentos, para una
misma mercancia, y no obstante la proporcion que guarda
la oferta para con la demanda puede ser, en ambos casos,
la misma, a saber la proporcion de igualdad.” Se admite,
pues, que en el caso de dos natural prices [precios natura-
les] de una misma mercancia en diferentes momentos, la
oferta y la demanda pueden y deben coincidir en ambos
casos si la mercancia ha de venderse en ambas oportuni-
dades a su natural price. Pero puesto que en ninguno de
ambos casos hay diferencia alguna en la proporcién entre
oferta y demanda, pero si la hay en la magnitud del propio
natural price, éste obviamente se determina en forma inde-
pendiente de la oferta y la demanda, y de ninguna manera
puede ser determinado por éstas.

Para que una mercancia se venda a su valor de mer-
cado, es decir en relacion con el trabajo socialmente nece-
sario contenido en ella, la cantidad global de trabajo social
que se emplea para la masa global de ese tipo de mercancias
debe corresponder a la cantidad de las necesidades sociales,
es decir a las necesidades sociales solventes. La competen-
cia, las oscilaciones de los precios de mercado que corres-
ponden a las oscilaciones de la relacién entre oferta y
demanda, intentan reducir constantemente a esa medida la
cantidad global del trabajo empleado para cada tipo de
mercancia,

En la relacion entre oferta y demanda de las mercancias
se reitera, en primer lugar, la relacion entre valor de uso
y valor de cambio, entre mercancia y dinero, entre com-
prador y vendedor; en segundo lugar, la relacién entre
productor y consumidor, pese a que ambos puedan estar
representados por terceros comerciantes. Al considerar al
comprador y el vendedor es suficiente oponerlos indivi-
dualmente entre si para desarrollar la relacion. Tres perso-
nas bastan para la total metamorfosis de la mercancia, y
por consiguiente para la totalidad de la venta y la compra.

243



A transforma su mercancia en el dinero de B, a quien le
vende Ia mercancia, y reconvierte su dinero en mercancia,
que le compra con aquél a C; todo el proceso ocurre entre
estas tres personas. Adema4s, al considerar el dinero habia-
mos supuesto que las mercancias se vendian a su valor,
‘porque no habia motivo alguno para considerar precios
divergentes del valor, ya que sélo se trataba de metamorfo-
sis que recorre la mercancia en su conversién en dinero y
en su reconversion de dinero en mercancia. No bien se ha
vendido la mercancia y con su importe se compra una
nueva mercancia, tenemos ante nosotros toda la metamor-
fosis, y para ella, considerada en cuanto tal, es indiferente
si el precio de la mercancia se halla por debajo o por
encima de su valor. El valor de la mercancia como funda-
mento conserva importancia, porque el dinero s6lo puede
desarrollarse conceptualmente a partir de este fundamento,
y porque el precio, con arreglo a su concepto general, sélo
es, en primera instancia, el valor en forma dineraria. Sin
embargo, al considerar el dinero como medio de circula-
cién se supone que no ocurre una sola metamorfosis de
una mercancia. Por el contrario, se considera el entrela-
zamiento social de estas metamorfosis. S6lo asi llegamos
a la circulacién del dinero y al desarrollo de su funcién
en cuanto medio de circulacién. Pero por muy importante
que sea esta conexion para el pasaje del dinero a la funcién
de medio de circulacién y para su figura modificada que de
ello surge, resulta por entero irrelevante para la transac-
cion entre los diferentes compradores y vendedores.

En cambio, en el caso de la oferta ¥y la demanda, la
primera es igual a la suma de los vendedores o productores
de determinada especie de mercancias, y la segunda es igual
a la suma de los compradores o consumidores (individuales
o productivos) del mismo tipo de mercancias. Adema4s, las
sumas interactilan como unidades, como fuerzas combina-
das. El individuo sélo opera en este caso como parte de
una fuerza social, como 4tomo de la masa, y es en esta
forma en la cual la competencia hace valer el caricter
social de la produccién y el consumo.

El sector que por el momento es el mas débil de la
competencia es al mismo tiempo aquel en el cual el indi-
viduo acta independientemente de la masa de sus compe-
tidores, y a menudo en oposicién directa a ellos, con lo
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cual precisamente se hace perceptible la dependencia de
uno con respecto al otro, mientras que el sector més fuerte
siempre enfrenta al bando contrario mas 0 menos como una
unidad coherente. Si para esta clase determinada de mer-
cancia la demanda es mayor que la oferta, un comprador
ofrecerd mis que el otro —dentro de ciertos limites—,
encareciendo asi la mercancia para todos, por encima del
valor de mercado,® mientras que, por el otro lado, los
vendedores tratan conjuntamente de vender a un precio de
mercado alto, Si, por el contrario, la oferta es mayor que
la demanda, uno comenzard a desprenderse de la mercan-
cia a menor precio, y los demis tendrdn que seguirlo,
mientras que los compradores obrardn de consuno en el
sentido de hacer descender el precio de mercado lo més
que se pueda por debajo del valor de mercado. El bando
comiin sélo le interesa a cada cual en tanto gana mas
unido a él que en contra de él. Y la comunién cesa en
cuanto ese bando se convierte, como tal, en el més débil,
y en- el cual cada individuo trata de escabullirse lo mejor
posible por sus propios recursos. Ademads, si alguno pro-
duce mas barato y puede envilecer més el precio, apropiarse
de un. mayor volumen del mercado vendiendo por debajo
del precio corriente de mercado o del valor de mercado, lo
hace, y de este modo comienza la accién que poco a poco
obliga a los otros a introducir el modo de produccion mas
barato, el cual reduce a una nueva medida menor el trabajo
socialmente necesario. Cuando un bando tiene supremacia,
ganan todos cuantos pertenecen a él; todo ocurre como
si tuviesen que imponer un monopolio comin. Si un bando
es el mas débil, cada cual podrd buscar, por su propia
parte, la manera de ser el més fuerte, (por ejemplo, el que
trabaja con menores costos de produccién), o por lo
menos de salir librado lo mejor posible, y en este caso le
importa un comino de su préjimo, aunque su propia accién
lo afecta no solamente a si mismo, sino también a todos
sus cofrades.’*

32 “Sj cada hombre de una clase nunca pudiese tener mis que
una porcién dada o una parte alicuota de las ganancias y las pose-
siones del conjunto, se uniria de buena gana para elevar las ganan-
cias” (cosa que hace, no bien lo permite la relacién entre la oferta
y la demanda): “eso es el monopolio. Pero si cada cual piensa que

* En la primera edicion, “precio de mercado”.
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.+ La oferta y la demanda suponen la transformacién
del valor en valor de mercado, y en tanto proceden sobre
una base capitalista, en tanto las mercancias son productos
del capital, suponen procesos de produccién capitalista, es
decir condiciones mucho més intrincadas que la mera
compra y venta de las mercancias. En este caso no se trata
de la trasmutacién formal del valor de las mercancias en
precio, es decir de una mera transformacién; se trata de las
divergencias cuantitativas determinadas de los precios de
mercado con respecto a los valores de mercado, y ademés
con respecto a los precios de produccién. En el caso de
la compra y venta simples basta tener enfrentados entre si
a los productores de mercancias como tales. En ulterior
anilisis, la oferta y la demanda suponen la existencia de las
diferentes clases y subdivisiones de clases que se reparten
el rédito global de la sociedad y lo consumen entre si
como rédito, que originan, pues, la demanda formada por
el rédito; mientras que, por otra parte, para comprender
la oferta y la demanda suscitada por los productores entre
si, se requiere la comprensién de la configuracién global
del proceso capitalista de produccién.

En la produccién capitalista no se trata de extraer, a
cambio de la masa de valor volcada a la circulacién en
forma de mercancia, una masa de valor igual en otra
forma —sea de dinero o de alguna otra mercancia—, sino
que se trata de extraer, para el capital adelantado con
vistas a la produccién, el mismo plusvalor o ganancia que
cualquier otro capital de la misma magnitud, o pro rata
a su magnitud, cualquiera que sea el ramo de la produccién
en el cual se lo haya empleado; por consiguiente, se trata,
cuando menos como minimo, de vender las mercancias a
precios que brinden la ganancia media, es decir a precios
de produccién. En esta forma, el capital cobra conciencia
de si mismo como una fuerza social en la cual participa
cada capitalista proporcionalmente a su participacién en el
capital social global.

En primer lugar, la produccién capitalista es, de por si,
indiferente con respecto al valor de uso determinado, y en

de cualquier modo puede aumentar ¢l monto absoluto de su propia
parte, aunque sea en virtud de un proceso que haga descender el
monto total, a menudo lo hara: eso es la competencia.” (4n Inquiry
into those Principles Respecting the Nature of Demand, elc.,
Londres, 1821, p. 10§.) .
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general con respecto a la particularidad de la meyf:ancia
que produce. En cualquier esfera de la produccién, lo
tinico que le importa es producir plusvalor; apropiarse, en
el producto del trabajo, de determinada cantidad de trabajo
impago. De la misma manera esti en la natu’raleza_ del
trabajo asalariado sometido al capital el que aquél sea indi-
ferente con respecto al caricter especifico de su traba]o3 el
tener que transformarse segin las necesidades del capital
y dejarse lanzar de una esfera de la produccién a la otra.

En segundo lugar, de hecho una esfera de la produccion
es tan buena o tan mala como la otra; cada una arroja
la misma ganancia, y cada cual careceria de objeto si la
mercancia que ella produce no satisficiera una necesidad
social de alguna indole. )

Pero si las mercancias se venden a sus valores, se ori-
ginan, tal como ya se ha expuesto, tasas de ganancia muy
diversas en las diversas esferas de la produccion, segin la
diversa composicién orgénica de las cantidades de capital
invertidas en ellas. Pero el capital se retira de una esfera de
baja tasa de ganancia y se lanza a otra que arro'j’a mayores
ganancias. En virtud de esta constante emigracion e inmi-
gracién, en una palabra, mediante su distribucién entre las
diversas esferas, segn que en una disminuya la tasa de
ganancia y que en otra aumente, €l capital origina una
relacién entre la oferta y la demanda de naturaleza tal
que la ganancia media se torna la misma en las diversas
esferas de la produccién, y en consecuencia los valores
se transforman en precios de produccién. El capital logr,a
esta nivelacion en mayor o menor grado cuanto mas
elevado sea el desarrollo capitalista en una sociedad nacio-
nal dada, vale decir cuanto mas adecuadas al modo capita-
lista de produccién sean las condiciones del pais en
cuestién. Con el progreso de la produccién capitalista tam-
bién se desarrollan sus condiciones, ella somete el conjunto
de los supuestos sociales dentro de los cuales, transcurre el
proceso de produccién a su cardcter especifico y a sus
leyes inmanentes.

La constante nivelacion de las constantes desigualdade_s
se verifica con tanta mayor rapidez, 1) cuanto mas movil
sea el capital, es decir cuanto més facil sea de tre}slaan: de
una esfera y de un lugar a otros; 2) cuanto més rapida-
mente se pueda volcar la fuerza de trabajo de una esfera
a la otra y de un punto local.de la produccién a otro. El
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punto 1) supone la total libertad de comercio dentro de la
sociedad y la eliminacién de todos los monopolios excepto
¢l natural, es decir aquel que surge del propio modo de pro-
duccién capitalista. Supone ademais el desarrollo del sis-
tema crediticio, el cual concentra la masa inorgédnica del
capital social disponible frente a los capitalistas indivi-
duales; por tltimo, la subordinacién de las diversas esferas
de la produccién a los capitalistas. Esto altimo ya se halla
comprendido en el supuesto, cuando dimos por sentado
que se trata de la transformacién de los valores en precios
de produccién para todas las esferas de produccién explo-
tadas de manera capitalista; pero esta propia nivelacién
choca contra grandes obsticulos, cuando numerosas y
masivas esferas de la produccién que no se explotan del
modo capitalista (por ejemplo la agricultura explotada por
pequefios campesinos) se interpolan entre las empresas
capitalistas y se concatenan con ellas. Por ultimo, una gran
densidad de la poblacién. El punto 2) presupone la deroga-
cién de todas las leyes que impiden a los obreros trasla-
darse de una esfera de la produccién a otra o de una sede
local de la produccién a alguna otra. La indiferencia del
obrero con respecto al contenido de su trabajo. La mayor
reduccién posible del trabajo en todas las esferas de la
produccién a trabajo simple. Desaparicién de todos los
prejuicios profesionales entre los obreros. Por ltimo, y en
forma principal, sometimiento del obrero al modo de pro-
duccidn capitalista. Otros desarrollos respecto a este punto
pertenecen a la investigacién especializada de la compe-
tencia.(®8!

De lo dicho resulta que cada capitalista individual, asi
como el conjunto de todos los capitalistas de cada esfera de
la produccién en particular, participan en la explotacién
de la clase obrera global por parte del capital global y en el
grado de dicha explotacion no s6lo por simpatia general
de clase, sino en forma directamente econdémica, porque,
suponiendo dadas todas las circunstancias restantes —entre
ellas el valor del capital global constante adelantado—, la
tasa media de ganancia depende del grado de explotacién
del trabajo global por el capital global.

La tasa media de ganancia coincide con el plusvalor
medio que produce el capital por cada 100, y con relacién
al plusvalor lo que acabamos de decir es obvio de ante-
mano. En el caso de la ganancia media s6lo se agrega el
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valor del capital adelantado como uno de los factores deter-
minantes de la tasa de ganancia. De hecho, el especial
interés que se toma un capitalista o el capital de determi-
nada esfera de la produccién en la explotacién de los
obreros que ocupa directamente se limita a que, mediante
un exceso de trabajo excepcional, por disminucién del
salario por debajo del promedio o bien en virtud de una
productividad excepcional en el trabajo empleado pueda
obtenerse una cosecha extraordinaria, una ganancia que
exceda la ganancia media. Al margen de ello, un capitalista
que no emplease en su esfera de produccién capital variable
alguno, y que por ende no emplease obreros (hipétesis exa-
gerada, en verdad) estaria igualmente interesado en la
explotacion de la clase obrera por €l capital y obtendria
exactamente igual sus ganaacias del plustrabajo impago, lo
mismo que un capitalista que (nuevamente una hipbtesis
exagerada) s6lo emplease capital variable, es decir que
desembolsase todo su capital en salarios. Pero, con una
jornada laboral dada, el grado de explotacion del trabajo
depende de la intensidad media del trabajo, y con una
intensidad dada, depende de la duracién de la jornada
laboral. Del grado de explotacion del trabajo depende el
nivel de la tasa de plusvalor, es decir que, con una masa
global dada de capital variable, de dicho grado de explo-
tacion depende la magnitud del plusvalor, y con ella la
magnitud de la ganancia. El mismo interés especial que
tiene el capital de una esfera, a diferencia del capital
global, en la explotacién de los obreros que €l ocupa de
manera directa, lo tiene el capitalista individual, a dife-
rencia de su esfera, en la explotacién de los obreros que
él mismo explota personalmente.

Por otra parte, cada esfera particular del capital y cada
capitalista individual tienen el mismo interés en la produc-
tividad del trabajo social empleado por el capital global.
Pues de ello dependen dos cosas: en primer lugar, la
cantidad de valores de uso en los que se expresa la ganancia
media; y ello resulta doblemente importante, en tanto ésta
sirve tanto como fondo de acumulacién de nuevo capital
cuanto como fondo de réditos para el disfrute. En segundo
lugar, el nivel de valor del capital global adelantado (cons-
tante y variable) que, con una magnitud dada del plusvalor
o de la ganancia de toda la clase capitalista, determina la
tasa de ganancia o la ganancia para una determinada
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cantidad de capital. La productividad particular del trabajo

-en una esfera en particular o en un negocio en especial en
dicha esfera sélo interesa a los capitalistas directamente
participantes en ellos, en tanto posibilite el logro de una
ganancia extraordinaria a esa esfera particular con respecto
al capital global o al capitalista individual con relacién
a su esfera.

Tenemos aquf, pues, la demostracién matemética exacta
de por qué los capitalistas, por mucho que en su compe-
tencia mutua se revelen como falsos hermanos, constituyen
no obstante una verdadera cofradia francmasénica frente
a la totalidad de la clase obrera.

El precio de produccién incluye la ganancia media. Le
hemos dado el nombre de precio de produccién; de hecho,
es lo mismo que Adam Smith denomina natural price
[precio natural], Ricardo, price of production, cost of
production [precio de produccién, costo de produccién], los
fisi6cratas prix nécessaire [precio necesario] —aunque nin-
guno de ellos haya desarroltado la diferencia entre el precio
de produccién y el valor—, porque a la larga es la condicién
de la oferta, de la reproduccién de la mercancia de cada
esfera de la produccién en particular.®® También se com-
prende por qué los mismos economistas que se revuelven
contra la determinacion del valor de las mercancias por el
tiempo de trabajo, por la cantidad de trabajo contenido en
ellas, siempre hablen de los precios de produccién como
de centros en torno a los cuales oscilan los precios de
mercado. Pueden permitirselo porque el precio de produc-
cién es una forma ya totalmente enajenada y prima facie
no conceptual del valor mercantil, una forma tal como
. aparece en la competencia, es decir en la conciencia del
capitalista vulgar, y que por consiguiente también existe
en la de los economistas vulgares.?

De nuestro desarrollo se desprendié que el valor de
mercado (y todo lo dicho al respecto vale, con las limita-

33 Malthus.[87]

* En el manuscrito (1, p. 195) figura aqui un subtitulo omitido
por Engels: “Plusganancia”. (Véase R 990/1.)
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ciones necesarias, para el precio de produccién) incluye
una plusganancia de los que producen bajo las mejores
condiciones en cada esfera particular de la produccidn.
Exceptuando los casos de crisis y de sobreproduccién,
ello rige para todos los precios de mercado, por mucho
que puedan divergir de los valores de mercado o de los
precios de produccién del mercado. Pues en el precio de
mercado se halla incluido el que se pague el mismo precio
por mercancias del mismo tipo, aunque éstas hayan sido
producidas bajo muy diversas condiciones individuales, por
lo cual pueden tener precios de costo sumamente diferen-
tes. (No hablamos aqui de las plusganancias, .consecuencia
de los monopolios en el sentido habitual, artificiales o
naturales.)

Pero ademés también puede originarse una plusganancia
cuando ciertas esferas de la produccién se hallan en condi-
ciones de sustraerse a la transformacién de sus valores
mercantiles en precios de produccién, y por consiguiente
a la reduccién de sus ganancias a la ganancia media. En la
seccién referente a la renta de la tierra tendremos que
considerar la configuracién ulterior de estas dos formas
de la plusganancia.
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CAPITULO X1

EFECTOS DE LAS OSCILACIONES GENERALES DEL
SALARIO SOBRE LOS PRECIOS DE PRODUCCION @

Supongamos que la composicion media del capital
social sea 80, 4 20,, y la ganancia del 20 %. En este
caso, la tasa del plusvalor es del 100 %. Un aumento
general del salario, suponicndo constante todo lo demaés,
es una rebaja de la tasa de plusvalor. En el caso del capital
medio coinciden la ganancia y el plusvalor. Supongamos
que el salario aumente en un 25 %. La misma masa de
trabajo- que costaba 20 ponerla en movimicnto, ahora cuesta
25. Tendremos entonces, en lugar de 80, 4 20, 4+ 20,, un
valor de rotacién de 80, 4 25, 4 15,. El trabajo puesto
en movimiento por el capital variable sigue produciendo
una suma de valor de 40. Si v aumenta dc 20 a 25, el exce-
dente pv o g es s6lo ya = 15. La ganancia de 15 sobre
105 es = 142%/,%, y ésta seria la nueva tasa de la
ganancia media. Puesto que el precio de produccion de las
mercancias producidas por el capital medio coincide con
su valor, el precio de produccién de esas mercancias no
se habria modificado; el aumento del salario habria aca-
rreado entonces ciertamente una disminucion de la ganan-
cia, pero ningiin cambio de valor ni de precio de las
mercancias.

* En é] manuscrito de Marx (1, p. 196) esta subdivision del
texto lleva como titulo el de “Consideraciones complementarias”,
y como subtitulo el siguienie: “5) Efectos del alza o baja generales
del salario sobre los precios de produccién de las diversas mer-
cancias”. (R 991/1)
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Antes, cuando la ganancia media era ;20 %, el
precio de produccién de las mercancias producidas en un
periodo de rotacion era igual a su precio de costo mas una
ganancia del 20 % sobre ese precio de costo, es decir

20 pc . tud
=pc+ pcg =pc+ TO—‘; siendo pc una magnitu

variable, diferente segin el valor de los medios de _produc-
cién que entran en las mercancias, y §egfu}.la cantidad del
- desgaste que cede al producto el capital fijo ’empleado en
su produccién. Ahora, el precio de produccién ascenderia
142/, pc

a pc + 100 . . e

Tomemos primeramente un capital cuya composicion
sea mas baja que la composicién originaria del capital
social medio, de 80, + 20, (que ahora se ha transformado
en 76 /.. + 23 7"/41,); por ejemplo, 50, + 50,. En este
caso, si suponemos, para simplificar, que todo el capital
fijo entr6 como desgaste en el producto anual, y que Fl
tiempo de rotacién es el mismo que en el caso 1, el precio
de produccién del producto anual ascendid, antes del
aumento del salario, a 50, 4+ 50, + 20, = 120. Un aumen-
to del salario en un 25 % arroja, para la misma cantidad de
trabajo puesto en movimiento, un aumento del capital va-
riable de 50 a 62 V2. Si se vendiese el producto anual ?l
precio de produccién anterior de 120, el resultado seria
50, +62 %, + 7v2,, es decir una tasa de ganancia
del 6 25 %. Pero la nueva tasa media de ganancia es del
142/, %, y puesto que suponemos constantes todas }95
deméas circunstancias, ese capital de 50, -+ §2 15, también
tendra que rendir esa ganancia. Pero un capital de 112 15,
a una tasa de ganancia del 14 */; %, rinde una ganancia
de 16 '/,,.2 El precio de produccion de las mercancias asi
producidas es ahora de

50, + 622, 16 /14" == 128 8/,,.€

Como consecuencia del aumento salarial en un 25. %, en
este caso el precio de produccién de la misma cantidad de
la misma mercancia ha aymentado de 120 a 128 8/,,° o sea
mas de un 7 %.

* En la 12 edicién, “aproximadamente 16 12",
® En la 12 edicién, “16 ¥ g”.
° En la 12 edicién, “128 "/u".
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Supongamos, a la inversa, una esfera de la produccién
de composicién mas elevada que el capital medio, por
ejemplo de 92, - 8, . Por lo tanto, en este caso la ganancia
media originaria es también = 20, y si volvemos a suponer
que todo el capital fijo entra en el producto anual y que el
tiempo de rotacién es el mismo que el Jd¢ los casos I
y 1, también aqui el precio de produccién de la mercancia
sera = 120. Como consecuencia del incremento del salario
enun 25 %, el capital variable para una cantidad de trabajo
constante aumentard de 8 a 10, y por ende el precio de
costo de las mercancias de 100 a 102, mientras que por
otro lado la tasa media de la ganancia habra disminuido
del 20 % al 142/, %. Pero la relacién os

100 : 142/, =102 : 14 % .2
La ganancia que corresponde ahora a 102 cs, por consi-
guiente, 14 */;. Y por eso se vende el producto global a
pc+pcg =102 + 14*/;: = 116 */,. Por lo tanto el pre-
cio de produccion habra disminuido de 120 a 116/, , o
sea en 33/,.b

Por lo tanto, como consecuencia del aumento salarial
en un 25 %:

1) con referencia al capital de composicién social
media, el precio de produccién de la mercancia ha perma-
necido inalterado;

2) con referencia al capital de composicién baja, el
precio de produccién de la mercancia ha aumentado, aun-
que no en la misma proporcién en que disminuyé la
ganancia;

3) con referencia al capital de composicién alta, el
precio de produccién de la mercancia ha disminuido, aun-
que tampoco en la misma proporcién que la ganancia.

Puesto que el precio de produccién de las mercancias
del capital medio ha permanecido constante, igual al valor
del producto, también la suma de los precios de produc-
cién de los productos de todos los capitales ha permanecido
constante, igual a la suma de los valores producidos por el
capital global; el alza por un lado y la baja por el otro
se compensan para el capital global al nivel del capital
social medio.

* En la 12 edicién, “(aproximadamente)”.

" En la 12 edicién, “mas del 3 por ciento”. (Todas estas modi-
ficaciones —que tomamos de las ediciones basadas en las del IMEL
y de Werke— se han efectuado basindose en el manuscrito de Marx.)
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Si el precio de produccién de las mercancias aumenta
en el ejemplo Il y disminuye en el III, este efecto con-
trario, que provoca la baja de la tasa de plusvalor o el
aumento general del salario, ya demuestra que no se puede
tratar aqui de una compensacion ¢n el precio a cambio del
aumento salarial, ya que en III es imposible que el descenso
del precio de produccion indemnice al capitalista por la
baja de la ganancia, mientras que en II el aumento del
precio no impide la disminucién de la ganancia. Por el
contrario, en ambos casos, tanto cuando el precio aumenta
como cuando disminuye, la ganancia es la misma que en
el capital medio, donde el precio ha permanecido inalte-
rado. Es la misma ganancia media para 11 que para III,
disminuida en 5%/, o algo por encima del 25 %. De alli
se concluye que si el precio no aumentase en 1I ni disminu-
yese en III, II venderia por debajo de la nueva ganancia
media disminuida, y III lo haria por encima de ella. En si
y para si resulta claro que segiin se desembolsen en trabajo
50, 25 6 10 por cada 100 de capital, un aumento salarial
debe tener efectos muy diferentes sobre aquel que desem-
bolsa '/,, de su capital en salario que sobre el que
desembolsa ¥4 o Y2 del suyo en tal concepto. El aumento
de los precios de produccién por una parte, y su disminu-
cion por la otra, segin que el capital se halle por encima
o por debajo de la composicién social media, sélo se
produce en virtud de la nivelacién hacia la nueva ganancia
media disminuida.2

(Coémo influiria entonces una disminucién general del
salario y el correspondiente aumento general de la tasa de
ganancia, y por ende de las ganancias medias, sobre los
precios de produccion de las mercancias, que son el
producto de capitales que divergen en sentidos opuestos de
la composicién social media? No tenemos mas que invertir
la exposicién que acabamos de hacer, para obtener el
resultado (que Ricardo no examina).

* En la 12 edicidn figura aqui la frase siguiente: “Resulta claro
que, en virtud de la formacion de una tasa general de ganancia, los
valores, al transformarse en precios de produccién, aunque dismi-
nuyen para los capitales de composiciéon inferior (en los que v es
superior a la media), aumentan en el caso de los capitales de com-
posicién superior”. En la fe de erratas de la 12 edicién anota
Engels: “Toda la frase que comienza por <«resulta claro» y termina
en «composicion superior» debe suprimirse. Si bien es exacta, en el
contexto puede inducir en error”.
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1) Capital medio = 80, 4 20, = 100; tasa de plusva-
lor = 100 % precio de producciéon = valor de la mer-
cancia = 80, 4 20, + 20,; tasa de ganancia = 20 %.
Supongamos que el salario disminuya en una cuarta parte,
y entonces el mismo capital constante serd puesto en movi-
miento por 15, en lugar de por 20,. Tenemos, pues, un
valor mercantil de 80, 4 15, 4 25, = 120. La cantidad
de trabajo producida por v permanece inalterada, sélo que
el nuevo valor creado de ese modo resulta distribuido de
otra manera entre ¢l capitalista y el obrero. El plusvalor ha

20 25
aumentado de 20 a 25, y la tasa del plusvalor de — a —5 s
1
es decir del 100 % al 166 25 %. La’ ganancia para 95 es

ahora = 25, es decir que la tasa de ganancia para 100 es
=26°/,,. La nueva composicion porcentual del capital
es ahora de 84 4/, + 15 %5/, = 100.

I1) Composicioén inferior, Originariamente 50, + 50, ,
como antes. En virtud del descenso del salario en Y4, v se
reduce a 37 ¥4, y con ello el capital global adelantado a
50, 4 37 Y2, — 87 V2. Si le aplicamos la nueva tasa de
ganancia del 26 ¢/,, %, tendremos:

100:26%/,, =87 15 : 231 /4.
La misma masa mercantil que antes costaba 120, cuesta
ghora 87 ¥4 423!/, = 1101°/,,; una disminucién del
precio de casi 10.2

111) Composicién superior. Originariamente 92, 48, —
= 100. La disminucion del salario en ¥4 rebaja 8,a 6,, y
el capital global a 98. En consecuencia,

100 :26°%/,, =98: 25/,
El precio de produccién de la mercancfa, que antes era de
100 4- 20 = 120, es ahora después de la rebaja salarial,
de 98 4 2515/,, = 123 15/,,; es decir, que ha aumentado
casi en 4.b

Vemos, pues, que no hay més que seguir el mismo
desarrollo que antes en sentido inverso, con las modifica-
ciones necesarias; que una baja general del salario tiene
como consecuencia un aumento general del plusvalor, de la

* Corregido segiin el manuscrito de Marx. En la 12 edicién, “de
casi 10 %. Pero la disminucién es de 9°/w (“casi 10”) en nimeros
absolutos y del 77/ % en nlimeros relativos.

®* En la 12 edicién, “casi en 4 %”; en el manuscrito de Marx
figura el aumento absoluto (“3 */»”). El aumento relativo seria
de 3%/ %. :
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tasa del plusvalor y, bajo cirenustancias en lo demas cons-
tantes, de la tasa de ganancia, aunque expresada en otra
proporcién; una disminucién de los precios de produccién
para los productos mercantiles de capitales de composicion
baja, y precios de produccién en aumento para productos
mercantiles de capitales de composicién alta. Exactamente
el resultado inverso del que se daba en un aumento general
del salario.** En ambos casos —tanto en el de aumento
como en el de rebaja salarial— se presupone que la jornada
laboral permanece constante, lo mismo que los precios de
todos los medios de subsistencia necesarios. Por consi-
guiente, la rebaja salarial s6lo es posible aqui si el salario
se hallaba antes por encima del precio normal del trabajo
o si se lo hace bajar por debajo de él. En la seccién dedi-
cada a la renta de la tierra se seguiré investigando, en parte,
cémo se modifican las cosas cuando el aumento o la rebaja
salarial provienen de un cambio en el valor, y por consi-
guiente en el precio de produccidon de las mercancias que
entran habitualmente en el consumo del obrero. Sin em-
bargo, debemos observar aqui, de una vez por todas:

Si el alza o la baja del salario se deben al cambio de
valor de los medios de subsistencia necesarios, sélo puede
producirse una modificacién de lo arriba expuesto en la
medida en que las mercancias cuya modificacion de precios
hace aumentar o disminuir el capital variable, también
entran en el capital constante como elementos constitutivos,
y por lo tanto influyen no sélo sobre el salario. Pero en
tanto hacen sélo esto dltimo, la exposicién efectuada hasta
aqui contiene todo cuanto hay que decir.

En todo este capitulo se ha supuesto el estableci-
miento de la tasa general de ganancia, de la ganancia
media, y por consiguiente también la transformacién de los
valores en precios de produccién, como un hecho dado.

S6lo cabe preguntarse cémo influye un aumento o una |

disminucién general del salario sobre los precios de pro-
duccién de las mercancias, que hemos supuesto dados.

3¢ Es sumamente curioso que Ricardoli®8] (quien naturalmente
procede de otra manera que aqui, ya que no comprendia la
nivelacién de los valores en precios de produccién) ni siquiera
haya tenido esa ocurrencia, sino que sélo consideré el primer caso,
el aumento salarial y su influencia sobre los precios de produccién
de las mercancias. Y €l servum pecus imitatorum!®?] ni siquiera
lleg6 4 deducir este corolario evidentisimo, de hecho tautoldgico.
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Este es un problema muy secundario, comparado con los
restantes puntos de importancia tratados en esta seccion.
Pero es el Gnico problema pertinente que trata Ricardo, y
ello inclusive de una manera unilateral y deficiente, como
se verd.2

° Marx no desarrolla este punto en el presente tomo de E!
capital, sino en Teorias del plusvalor. Véase MEW, t. xxvi, parte
segunda, pp. 181-194,
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CAPITULO XII
CONSIDERACIONES COMPLEMENTARIAS

I) Causas que condicionan una modificacion
en el precio de produccién®

F1 precio de produccién de una mercancia s6lo puede
variar por dos causas:

Primera: Se modifica la tasa general de ganancia. Esto
s6lo es posible si se modifica la propia tasa media del
plusvalor o, permaneciendo constante la tasa media de plus-
valor, la proporcién entre la suma de los plusvalores
apropiados y la suma del capital social global adelantado.

En la medida en que la modificacién de la tasa del
plusvalor no se base en la disminucién del salario por
debajo de su nivel normal, o su aumento por encima del
mismo —y esta clase de movimientos s6lo pueden consi-
derarse como oscilatorios—, aquélla sélo puede operarse
en virtud de que el valor de la fuerza de trabajo haya
disminuido o aumentado; una cosa es tan imposible como
la otra sin una modificacion en la productividad del trabajo
que produce los medios de subsistencia, es decir sin un
cambio en el ‘valor de las mercancias que entran en el
consumo del obrero.

* Subtitulo de Engels. En el manuscrito (1, p. 199) el titulo que
lleva este texto es: “Consideraciones complementarias acerca de los
precios de produccién”. (Véase R 993.)
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O bien se modifica la proporcién entre la suma del
plusvalor apropiado y el capital global adelantado de la
sociedad. Puesto que el cambio no deriva aqui de la tasa
del plusvalor, debe emanar del capital global, a saber, de
su parte constante. LLa masa de ésta, técnicamente consi-
derada, aumenta o disminuye en relacién con la fuerza
de trabajo comprada por el capital variable, y la masa de su
valor aumenta o disminuye asi con el aumento o la dismi-
nucién de su propia masa; aumenta o disminuye pues,
igualmente, en proporcién a la masa de valor del capital
variable. Si el mismo trabajo pone en movimiento més
capital constante, el trabajo se habrd vuelto mds produc-
tivo. Y viceversa en el caso contrario. En consecuencia, se
habra verificado un cambio en la productividad del trabajo,
y debe haber ocurrido un cambio en el valor de ciertas
mercancias.

Por consiguiente, en ambos casos rige esta ley: cuando
cambia el precio de produccién de una mercancia como
consecuencia de un cambio en la tasa general de ganancia,
puede haber quedado ciertamente inalterado su propio
valor; pero debe haber ocurrido un cambio de valor
en el caso de otras mercancias.

Segunda. La tasa general de ganancia permanece inal-
terada. Entonces el precio de produccién de una mercancia
s6lo puede variar porque se haya modificado su propio
valor; porque se requiere mas o menos trabajo para repro-
ducirla a ella misma, sea porque varia la productividad del
trabajo que produce la propia mercancia en su forma
Ultima, o la del trabajo que producen las mercancias que
entran en su produccién. El precio de producciéon del
hilado de algodén puede bajar porque se produce mas
barato el algodén crudo o porque el trabajo de hilar se
ha vuelto mas productivo a causa de mejores maquinarias.

Como se ha demostrado anteriormente, el precio de
produccién es = pc + g, igual al precio de costo mas la
ganancia. Pero esto a su vez es = pc + pc g’, siendo pc,
el precio de costo, una magnitud indeterminada que varia
para diferentes esferas de la produccién y es igual en
todos los casos al valor del capital constante y variable
consumido en la produccién de la mercancia, y g’ la tasa
media de ganancia, porcentualmente calculada. Si pc = 200
y & =20 %, entonces el precio de produccién es
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202
pc + pc g’ = 200 4 200 X 0
100

Estd claro que ese precio de produccién puede seguir
siendo el mismo aunque se modifique el valor de las
mercancias.

Todos los cambios en el precio de produccién de las
mercancias se resuelven, en Gltima instancia, en un cambio
de valor, pero no todos los cambios en el valor de las mer-
cancias deben expresarse necesariamente en un cambio
del precio de produccion, ya que éste se halla determinado
no sélo por el valor de la mercancia en particular, sino
por el valor global de todas las mercancias. Por lo tanto, el
cambio en la mercancia A puede estar compensado por
un cambio en sentido opuesto de la mercancia B, de modo
que la relacién general se mantenga constante.

= 200 + 40 = 240.

II) Precio de produccion de las mercancias
de composicion media

Hemos visto ¢cémo la divergencia de los precios de
produccién con respecto a los valores se origina en que:

1) al precio de costo de una mercancia se le agrega
no el plusvalor contenido en ella, sino la ganancia media;

2) el precio de produccién de una mercancia, que
diverge de ese modo con respecto al valor, entra como
elemento en el precio de costo de otras mercancias, por lo
cual en el precio de costo de una mercancia se puede hallar
contenida ya una divergencia con respecto al valor de los
medios de produccién consumidos en ella. al margen de
la divergencia que pueda sumarse para ella misma en
virtud de la diferencia entre ganancia media y plusvalor.

En consecuencia, segliin esto es posible que también
en el caso de mercancias producidas por capitales de com-
posicién media, el precio de costo diverja de la suma de
valor de los elementos de los cuales se compone esta parte
constitutiva de su precio de produccién. Supongamos que
la composicién media sea 80, 4 20, . Es posible entonces

* En Werke, “200 4 200 */10” (lo que daria un resultado de
20
400 */10, no de 240) en vez de “200 4 200 X —166—”
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que, en los capitales reales compuestos de esta manera,
80, sea mayor o menor que el valor de c, el del capital
constante, ya que este ¢ se halla formado por mercancias
cuyo precio de produccién diverge de su valor. Del mismo
modo podria divergir 20, de su valor, si en el consumo del
salario entraran mercancias cuyo precio de produccién
difiere de su valor; por lo que el obrero, para comprar
nuevamente esas mercancias (para reponerlas) habra de
trabajar un tiempo de trabajo mayor o menor, es decir que
debera efectuar una cantidad mayor o menor de trabajo
necesario que el que seria menester si los precios de pro-
duccion de los medios de subsistencia necesarios coinci-
diesen con sus valores,

Sin embargo, esta posibilidad en nada modifica la
exactitud de las tesis formuladas para mercancias de com-
posicién media. La cantidad de ganancia que corresponde
a esas mercancias es igual a la cantidad de plusvalor con-
tenida en ellas mismas. Por ejemplo, en el capital anterior
de composicién 80, 4 20, , lo importante para la determi-
nacién del plusvalor no es si estos nlimeros son expresiones
de los valores reales, sino la proporcién entre ellos; es
decir, que v = V5 del capital global, y ¢ = 4. En cuanto
éste sea el caso, como se ha supuesto mas arriba, el
plusvalor generado por v sera igual a la ganancia media.
Por otra parte, puesto que es igual a la ganancia media, el
precio de produccién es — precio de costo | ganancia
= pc + g = pc + pv, quedando practicamente equiparado
al valor de la mercancia. Es decir, que un aumento o dismi-
nucién del salario, en este caso, deja a pc 4 g tan inalterado
como dejaria inalterado el valor de la mercancia, y sélo
suscita un correspondiente movimiento de sentido inverso,
una disminucién o un aumento, por parte de la tasa de
la ganancia. Pues si a consecuencia de un aumento o de una
disminucion del salario se modificase en este caso el pre-
cio de las mercancias, la tasa de ganancia vendria a quedar
situada, en estas esferas de composicién media, por encima
o por debajo de su nivel en las otras esferas. S6lo en tanto
el precio queda inalterado, la esfera de composicién media
conserva su nivel de ganancias igual al de las demas esfe-
ras. Por lo tanto, en ella ocurre practicamente lo mismo
que si los productos de esa esfera se vendiesen a su valor
real. Pues cuando las mercancias se venden a su.valor real,
-resulta claro que, de mantenerse iguales las demas circuns-
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tancias, un aumento o una rebaja salariales provocaran la
correspondiente baja o alza de la ganancia, pero no un
cambio de valor de las mercancias, y que bajo todas las
circunstancias un alza o una baja del salario jamas pueden
afectar el valor de las mercancias, sino Gnicamente la mag-
nitud del plusvalor.

111) Causas de compensacion para el capitalista

Hemos dicho que la competencia nivela las tasas de
ganancia de las diversas esferas de produccion para formar
la tasa media de ganancia, y precisamente de ese modo
convierte los valores de los productos de esas diferentes
esferas en precios de produccién. Y ello ocurre en virtud
de la continua trasferencia de capital de una esfera a la
otra, en la cual momentdneamente la ganancia se halla por
encima del promedio; para lo cual entran en considera-
cién, no obstante, las oscilaciones de las ganancias vincu-
ladas con el cambio alternativo de afios de vacas flacas y
afios de vacas gordas, tal como se suceden en un ramo
dado de la industria dentro de una época dada. Esta inin-
terrumpida emigracién e inmigracién del capital que se veri-
fica entre diferentes esferas de la produccion, origina movi-
mientos de alza y baja de la tasa de ganancia que se com-
pensan reciprocamente en mayor o menor grado, y que
por ello tienen la tendencia a reducir por doquier la tasa
de ganancia a un mismo nivel general y comun.

Este movimiento de los capitales siempre resulta oca-
sionado, principalmente, por la situacién de los precios de
mercado, que en un caso elevan las ganancias por encima
del nivel general del promedio, mientras que en otro las
deprimen por debajo del mismo. Por ahora prescindimos
atn del capital comercial, con el cual nada tenemos que
ver todavia aqui, y que, como lo revelan los repentinos
paroxismos de la especulacién que brotan en el caso de
ciertos articulos predilectos, puede extraer masas de capi-
tal, con extraordinaria rapidez, de un ramo de los negocios
para lanzarlas en otro de manera igualmente repentina.
Pero en todas las esferas de la produccién propiamente
dicha —en la industria, la agricultura, la mineria, etc.—,
la trasferencia de capital de una esfera a la otra depara
serias dificultades, especialmente a causa del capital fijo
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cxistente. Ademés, la experiencia demuestra que cuando
un ramo de la industria —la industria algodonera, por
ejemplo— arroja ganancias extraordinariamente elevadas
en una época, en otra rendird una ganancia muy escasa O
hasta pérdidas, de modo que en cierto ciclo de afios, la ga-
nancia media sera aproximadamente la misma que en otros
ramos. Y el capital pronto aprende a contar con esta ex-
periencia,

Pero lo que no muestra la competencia es la determi-
nacion del valor que domina el movimiento de la produc-
cién: son los valores que se hallan detras de los precios
de produccién y que los determinan en dltima instancia.
En cambio, la competencia exhibe: 1) las ganancias me-
dias, que son independientes de la composicién organica
del capital en las diversas esferas de la produccion, y en
consecuencia también de la masa del trabajo vivo apro-
piada por un capital dado en una esfera dada de la explo-
tacién; 2) un alza y una baja de los precios de produccién
como consecuencia de cambios en el nivel del salario,
fendmeno este que, a primera vista, contradice diametral-
mente la relacién de valor de las mercancias; 3) oscila-
ciones de los precios de mercado que reducen el precio
medio de mercado de las mercancias en un periodo dado,
no al valor de mercado, sino a un precio de produccién de
mercado muy difercnte, divergente de ese valor de mer-
cado. Todos estos fendmenos parecen contradecir igual-
mente la determinacién del valor mediante el tiempo de
trabajo, asi como la naturaleza del plusvalor, compuesto
de plustrabajo impago. Por lo tanto, en la competencia
todo se presenta invertido. La figura acabada de las rela-
ciones econdmicas, tal como se muestra en la superficie,
en su existencia real, y por ende también en las ideas me-
diante las cuales los portadores y agentes de estas relacio-
nes tratan de cobrar clara conciencia a su respecto, difiere
mucho y es de hecho inversa, antitética a su figura medular
interior, esencial pero encubierta, y al concepto que le
corresponde.

Amén dc ello, en cuanto la produccién capitalista ha
alcanzado cierto grado de desarrollo, la nivelacién entre
las diversas tasas de ganancia de las diferentes esferas
para formar una tasa general de ganancia ya sOlo se sigue
produciendo en virtud dcl jucgo de atraccion y. repulsion
con el cual los precios de mercado atraen o repelen capi-

266

tal. Una vez que los precios medios y los precios de mer-
cado que a ellos corresponden se han consolidado por un
lapso, entra en la conciencia del capitalista individual el
hecho de que en esa compensacidn se nivelan determinadas
diferencias, de modo que en forma inmediata las incluyen
en su célculo reciproco. Esas diferencias viven en la
idea de los capitalistas, quienes las tienen en cuenta como
causas compensatorias.

La idea fundamental de ello es la propia ganancia
media, la idea de que capitales de igual magnitud deben
arrojar, en los mismos lapsos, ganancias de igual magni-
tud. Esa idea, a su vez, se basa en otra, seglin la cual el
capital de cada esfera de la produccién debe participar
pro rata de su magnitud en el plusvalor global expoliado
a los obreros por parte del capital social global; o bien
que a cada capital en particular sélo hay que considerarlo
como una porcién del capital global, y a cada capitalista,
de hecho, como accionista en una empresa global, accio-
nista que participa en las ganancias globales pro rata de la
magnitud de su participacién de capital.

En esta idea se basa entonces el calculo del capitalista,
por ejemplo, de que un capital que rota a menor velocidad
porque la mercancia permanece durante mas tiempo en el
proceso de produccioén o porque hay que venderla en mer-
cados distantes, suma no obstante la ganancia que se le
escapa de ese modo, es decir que se compensa mediante
un incremento en el precio. O bien que las inversiones de
capital que se hallan expuestas a mayores peligros, como
por ejemplo los invertidos en la navegacién, obtienen su
compensacion por incremento de precios. Una vez que estd
desarrollada la produccién capitalista, y con ella el sistema
de seguros, el peligro es, de hecho, de igual magnitud
para todas las esferas de la produccién (véase Corbet!'®);
las mas expuestas pagan las primas de seguro mas ele-
vadas, pero obtienen la compensacién por ello en el precio
de sus mercancias. En la practica, todo ello lleva al resul-
tado de que cualquier circunstancia que hace que una
inversion de capital —y a todas ellas se las considera
igualmente necesarias, dentro de ciertos limites— sea me-
nos rentable y otra dé més ganancias, se tome en cuenta
como un motivo compensatorio valido de una vez por
todas, sin que haga falta siempre renovadamente la acti-
vidad de la competencia para poner en claro la justifica-
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cién de semejante motivo o factor de cilculo. Sélo que
el capitalista olvida —o mejor dicho no lo ve, ya que la
competencia no se lo muestra— que todas estas causas
compensatorias, que los capitalistas hacen valer reciproca-
mente en el cilculo mutuo de los precios mercantiles de
diferentes ramos de produccién, sélo se refieren al hecho
de que todos ellos, pro rata de su capital, tienen derechos
de igual magnitud al botin colectivo, al plusvalor total.
Por el contrario, les parece, puesto que la ganancia que
embolsan es diferente del plusvalor que expolian, que sus
causas compensatorias no nivelan la participacién en el
plusvalor global, sino que crean la propia ganancia, y que
ésta provendria simplemente del recargo sobre el precio
de costo de las mercancias, motivado de una u otra manera.

Por lo demds, para la ganancia media vale asimismo
lo ya dicho en el capitulo vii, p. 116,2 de las ideas del
capitalista sobre la fuente del plusvalor. En este aspecto,
las cosas sélo se presentan de una manera diferente en la
medida en que, con un precio de mercado de las mercan-
cias y una explotacién del trabajo dados, el ahorro en los
precios de costo depende de la habilidad, atencién, etc.,
individuales.b

® Véase en este volumen, p. 174.

® Este parrafo no figura en el manuscrito (1, p. 202); Rubel,
dubitativamente, anota que “parece haber sido agregado por
Engels”. (R 999/1.)
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SECCION TERCERA

LEY DE LA BAJA TENDENCIAL
DE LA TASA DE GANANCIA®

CAP{TULO XIII
LA LEY EN CUANTO TAL

Con un salario y una jornada laboral dados, un capital
variable, por ejemplo de 100, representa un nfimero de-
terminado de obreros puestos en movimiento: es el indice
de ese nimero. Sea, por ejemplo, £ 100 el salario de
100 obreros, digamos que por una semana. Si esos 100
obreros efectiian tanto trabajo necesario como plustra-
bajo, es decir si trabajan diariamente tanto tiempo para
si mismos —o sea para la reproduccién de su salario—
como para el capitalista —esto es, para la produccién de
plusvalor—, su producto de valor global seria = £ 200
y el plusvalor por ellos generado ascenderia a £ 100. La

tasa del plusvalor

serfa = 100 %. Sin embargo, y

tal como hemos visto, esa tasa del plusvalor se expresaria
en tasas de ganancia sumamente diversas segin los diver-
sos volimenes del capital constante ¢ y, por ende, del ca-

pital global C, puesto que la tasa de la ganancia — 4
Siendo la tasa de plusvalor del 100 %:
100
Si ¢= 50, v =100, entonces g :—5:66% % .
1

) * Enel m_anuscrito (1, p. 203) esta subdivisién del texto se titula:
‘Ley de la baja tendencial de la tasa general de ganancia en el desa-
rrollo de la produccién capitalista”. (Véase R 1000/1.)
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100

Si ¢ = 100, v = 100, entonces g’ == 200 — 50 %.

Si ¢ = 200, v = 100, entonces g’ = %8— —33 15 %.
. ;100 _

Si ¢ = 300, v =100, entonces g’ = 400" = 25 %.
. - ,— 100 _ 55 ¢

Si ¢ = 400, v = 100, entonces g’ = 500 — 20 %.

Con un grado de explotacion constante del trabajo,
la misma tasa del plusvalor se expresaria asi en una tasa
decreciente de ganancia, puesto que con su volumen ma-
terial aumenta asimismo —aunque no en la misma propor-
cién— el volumen de valor del capital constante, y por
ende del capital global.

Si suponemos ademas que esta modifiqaqién gradual
en la composicién del capital ocurre no sélo en esferas
aisladas de la produccién, sino, en mayor o menor grado,
en todas las esferas de la produccién, o cuando menos en
las decisivas, es decir que dicha modificacion encierra tras-
formaciones en la composicién organica media del capital
global perteneciente a una sociedad dete{minada, entonces
este paulatino acrecentamiento del capital constante en
relacion con el variable debe tener necesariamente por
resultado una baja gradual en la tasa general de ganancia,
si se mantienen constantes la tasa del plusvalor o el grado
de explotacién del trabajo por parte del capital. Pero se
ha revelado como una ley del modo capitalista de prodpf—
cién que, con su desarrollo, se opera una disminucién
relativa del capital variable en relacién con el capital
constante, y de ese modo en relacién con el capital gl.obal
puesto en movimiento. Esto sélo significa que el mismo
nimero de obreros, la misma cantidad de fuerza de tra-
bajo tornada disponible por un capital variable de volumen
de valor dado, pone en movimiento, elabora, consume pro-
ductivamente, como consecuencia de los métodos de pro-
duccién peculiares que se desarrollan dentro de la produc-
cion capitalista, una masa constantemente creciente de
medios de trabajo, maquinaria y capital fijo de toda indole,
materias primas y auxiliares, en el mismo lapso, y por
consiguiente también un capital constante de volumen de
valor en permanente crecimiento. Esta progresiva dismi-
nucién relativa del capital variable en proporcién con el
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constante, y por ende con el capital global, es idéntica
a la composiciéon orgénica progresivamente mas alta del
capital social en su promedio. Asimismo es s6lo otra
expresién del desarrollo progresivo de la fuerza produc-
tiva social del trabajo, la cual se revela precisamente en
que, mediante el creciente empleo de maquinaria y de ca-
pital fijo en general, el mismo niimero de obreros transfor-
ma en productos mayor cantidad de materias primas y
auxiliares en el mismo tiempo, es decir, con menos trabajo.
A ese creciente volumen de valor del capital constante
—aunque s6lo representa remotamente el crecimiento de
la cantidad real de los valores de uso que en lo material
componen el capital constante— corresponde un creciente
abaratamiento del producto. Cada producto individual,
considerado de por si, contiene una suma de trabajo me-
nor que en los estadios inferiores de la produccién, en los
cuales el capital desembolsado en trabajo se halla en pro-
porcién incomparablemente mayor con respecto al capital
desembolsado en medios de produccién. Por lo tanto, la
serie hipotéticamente formulada al principio expresa la ten-
dencia real de la produccién capitalista. Con la progresiva
disminucién relativa del capital variable con respecto al
capital constante, la produccién capitalista genera una
composicion organica crecientemente mas alta del capital
global, cuya consecuencia directa es que la tasa del plus-
valor, manteniéndose constante el grado de explotacién del
trabajo e inclusive si éste aumenta, se expresa en una tasa
general de ganancia constantemente decreciente. (Mas ade-
lante se vera @ por qué este descenso se pone de manifiesto
no en esta forma absoluta, sino mas en una tendencia ha-
cia una baja progresiva.) La tendencia progresiva de la
tasa general de ganancia a la baja sélo es, por tanto, una
expresion, peculiar al modo capitalista de produccion, al
desarrollo progresivo de la fuerza productiva social del
trabajo. Con esto no queremos decir que la tasa de ganan-
cia, transitoriamente, no pueda descender también por
otras causas, pero con ello queda demostrado, a partir de
la esencia del modo capitalista de produccién y como una
necesidad obvia, que en el progreso del mismo la tasa
media general del plusvalor debe expresarse en una ta-
sa general decreciente de ganancia. Puesto que la masa

* Véase, en este volumen, el capitulo xiv.
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del trabajo vivo empleado siempre disminuye en relacién
con la masa del trabajo objetivado que aquél pone en mo-
vimiento, con los medios de produccién productivamente
consumidos, entonces también la parte de ese trabajo vivo
que estd impaga y que se objetiva en plusvalor debe ha-
llarse en una proporcidon siempre decreciente con respecto
al volumen de valor del capital global empleado. Esta pro-
porcién entre la masa de plusvalor y el .valor del capital
global empleado constituye, empero, la tasa de ganancia,
que por consiguiente debe disminuir constantemente.

Aunque conforme a lo desarrollado hasta este mo-
mento la ley parece sumamente sencilla, toda la economia
politica no ha logrado descubrirla hasta el presente, como
se vera en una seccién posterior.2 Vio el fenémeno y se
devand los sesos, en intentos contradictorios, por inter-
pretarlo. Pero dada la gran importancia que posee esta
ley para la produccién capitalista, puede decirse que cons-
tituye el misterio en torno a cuya solucién gira toda la
economia politica desde Adam Smith, y que la diferencia
entre las diversas escuelas existentes desde Adam Smith
estriba en las diferentes tentativas realizadas para su solu-
cién. Pero si, por otro lado, se considera que la economia
politica, hasta el presente, andaba ciertamente a tientas
en torno a la diferencia entre capital constante y capital
variable, pero sin haber podido formularla con certeza;
que jamis presentd al plusvalor separado de la ganancia,
y que a ésta jamés la presenté en forma pura, por oposi-
cién a sus diversos componentes reciprocamente autono-
mizados —como ganancia industrial, ganancia comercial,
interés, renta de la tierra—; que jamas analizd en profun-
didad la diferencia en la composicion organica del capital,
y por ello tampoco lo hizo con la formacién de la tasa
general de ganancia, entonces deja de ser un enigma el
hecho de que jam4s lograra resolver este enigma.®

Adrede examinamos esta ley antes de considerar la
divisién de la ganancia en diferentes categorias reciproca-
mente auténomas. La independencia de esta exposicion

® En Teorias del Plusvalor. Véase MEW , t. xxvi, parte segunda,
pp. 435-466, 541-543.111)

* Rubel lee en el manuscrito “misslang” (“fracasara”) en vez de
“nie gelang” (“jamds lograra™); la frase, entonces, terminaria asi:
“el hecho de que fracasara en la solucién de este enigma”.
(R 1003/2.)
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con respecto a la escisién de la ganancia en diferentes
partes, correspondientes a diversas categorias de personas,
demuestra de antemano la independencia de la ley en su
caracter general con respecto a esa escisién y a las rela-
ciones reciprocas entre las categorfas de la ganancia que
emanan de dicha divisi6én. La ganancia de la cual habla-
mos aquf no es sino otro nombre para designar el propio
plusvalor, que sélo se presenta en relacién con el capi-
tal global, en lugar de presentarse en relacién con el capital
variable del cual emana. Por consiguiente, la baja de la
tasa de ganancia expresa la proporcién decreciente entre
el propio plusvalor y el capital global adelantado, y por
ende es independiente de cualquier distribucién arbitraria
de ese plusvalor entre diversas categorias.

Hemos visto que en una fase del desarrollo capitalista
en la cual la composicion del capital ¢:v es como
50 : 100, una tasa de plusvalor del 100 % se expresa en
una tasa de ganancia del 66 %3 %, y que en un estadio
superior, en el cual ¢ : v como 400 : 100, la misma tasa
del plusvalor se expresa en una tasa de ganancia de s6lo el
20 %. Lo que vale para diversas fases de desarrollo su-
cesivas en un mismo pafs, vale para diversas fases de des-
arrollo coexistentes® en diferentes paises. En el pais no
desarrollado, en el cual la primera composicién del capital
constituye el promedio, la tasa general de ganancia se-
ria = 66 %5 ‘%, mientras que en el pais de la segunda y
muy superior fase de desarrollo, seria = 20 %.

La diferencia entre ambas tasas nacionales de ganan-
cia podria desaparecer y hasta revertirse por el hecho de
que en el pais menos desarrollado el trabajo fuera més
improductivo, por lo que una mayor cantidad de trabajo
se expresarfa en una cantidad menor de la misma mer-
cancia, un mayor valor de cambio se expresaria en menor
valor de uso, es decir que el obrero tendria que emplear
una mayor parte de su tiempo para la reproduccién de sus
propios medios de subsistencia o del valor de éstos, y
una parte menor de aquél para la generacién de plus-
valor, que suministraria menos plustrabajo, de modo que
la tasa del plusvalor seria mas baja. Si en el pais menos
avanzado, por ejemplo, el obrero trabajase 25 de la jor-

* En el original, pleon4sticamente, “coexistentes al mismo
tiempo”.
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nada laboral para s{ mismo y 15 para el capitalista, en el
supuesto del ejemplo anterior la misma fuerza de trabajo
se pagaria con 133 Y5 y brindaria un excedente de sélo
66 %. Al capital variable de 133 V5 le corresponderia un
capital constante de 50. Por lo tanto, la tasa de plusvalor
ascenderia ahora a 133 15 : 6625 = 50 %, y la tasa de
ganancia a 183 14 : 66 24, 6 aproximadamente 36 12 %.

Puesto que hasta el presente no hemos examinado ain
los diversos componentes en los que se divide la ganancia,
y por lo tanto todavia no existen para nosotros, s6lo adver-
tiremos de antemano lo siguiente con el fin de evitar equi-
vocos. Al comparar paises de diversas fases de desarrollo,
en especial al comparar paises de produccién capitalista
desarrollada con otros en los cuales el trabajo ain no se
halla formalmente subsumido al capital," pese a que, en
la realidad, el trabajador es explotado por el capitalista
(por ejemplo en la India, donde el raiat ™! trabaja como
campesino independiente, y por consiguiente su produc-
cién, en cuanto tal, no estid subsumida al capital, si bien
el usurero logra cercenarle, bajo la forma del interés, no
s6lo todo su plustrabajo, sino inclusive —para expresar-
nos en términos capitalistas— una parte de su salario),
seria un completo error querer medir por el nivel de la
tasa nacional de interés, el nivel de la tasa nacional de
ganancia. En aquella tasa se halla comprendida toda
la ganancia y mas que la ganancia, en lugar de expresar
solamente, como en paises de produccién capitalista desa-
rrollada, una parte alicuota del plusvalor o de la ganancia
producidos. Por otra parte, en este caso la tasa de interés
estd predominantemente determinada por condiciones (ade-
lantos de los usureros a los magnates, a los poscedores
de la renta de la tierra) que nada tienen que ver con la
ganancia, sino que mdas bien representan la proporcién
en la cual la usura se apropia de la renta.

En paises de diversas fases de desarrollo de la pro-
duccién capitalista, y por consiguiente de diferente compo-
sicién orgénica del capital, 1a tasa del plusvalor (uno de
los factores que determinan la tasa de ganancia) puede ser
mas elevada en un pais en el cual la jornada laboral normal
es mds breve que en otro en el cual la jornada de trabajo es
més prolongada. En primer lugar, si la jornada laboral
inglesa de 10 horas equivale, en razén de su mayor inten-
sidad, a una jornada laboral austriaca de 14 horas, con una
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igual divisién de la jornada laboral § horas de plustrabajo
en el primer caso pueden representar un valor superior en
el mercado mundial que 7 horas en el segundo. Pero, en
segundo lugar, en aquel caso puede constituir plustrabajo
una parte mayor de la jornada laboral que en éste.

La ley de la tasa decreciente de 'ganancia, en la cual
se expresa la misma tasa o incluso una tasa creciente del
plusvalor, dice, en otras palabras: tomando una cantidad
determinada cualquiera del capital social medio, por ejemplo
un capital de 100, una parte constantemente mayor del
mismo constituye medios de trabajo, y una parte constante-
mente menor del mismo constituye trabajo vivo. Puesto
que, de esa manera, la masa global del trabajo vivo agre-
gado a los medios de produccién disminuye en relacién
con ¢l valor de esos medios de produccién, también dismi-
nuye el trabajo impago y la parte de valor en la cual se
representa, en relaciéon con el valor del capital global
adelantado. O de otra manera: una parte alicuota cons-
tantemente mds reducida del capital global desembolsado
se transforma en trabajo vivo, por lo que ese capital global
absorbe cada vez menos plustrabajo en proporcién con su
magnitud, pese a que la proporcién entre la parte impaga
del trabajo empleado y la parte paga del mismo pueda
crecer al mismo tiempo. La disminucién relativa del capital
variable y el aumento del capital constante, a pesar de que
ambas partes crecen en términos absolutos, sélo es, como
ya hemos dicho, otra expresién de una mayor producti-
vidad del trabajo.

Supongamos que un capital de 100 conste de 80.4-20,,
siendo este ultimo — 20 obreros. Sea la tasa de plusvalor
del 100 %, es decir que los obreros trabajan medio dia
para si mismos y medio dia para el capitalista. Supon-
gamos que en un pais menos desarrollado, el capital sea
= 20, + 80,, y que estos iltimos sean — 80 obreros. Pero
estos obreros necesitan los 24 de la jornada laboral para
si mismos y s6lo trabajan 5 para el capitalista. Suponiendo
igual todo lo demads, en el primer caso los obreros produ-
ciran un valor de 40, y en el segundo uno de 120. El
primer capital produce 80, 4 20, 4 20,, = 120; tasa de
ganancia = 20 % ; el segundo capital, 20, 4 80, + 40,, =
= 140; tasa de ganancia — 40 %. Por consiguiente, en el
segundo caso es doble que en el primero, pese a que en
éste la tasa del plusvalor es = 100 %, es decir doble que en
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el segundo, en el cual es s6lo del 50 %. Pero en cambio,
en el primer caso un capital de igual magnitud se apropia

gel 8;())lustrabajo de s6lo 20 obreros, y en el segundo del
e 80.

La ley de la baja progresiva de la tasa de ganancia o
de la disminucién relativa del plustrabajo apropiado en
comparacién con la masa de trabajo objetivado puesta en
movimiento por el trabajo vivo, no excluye en modo alguno
que crezca la masa absoluta del trabajo puesto en movi-
miento y explotado por el capital social, y por consiguiente
también la masa absoluta del plustrabajo apropiado por
él; tampoco excluye el hecho de que los capitales que se
hallan a disposicién de los diversos capitalistas manejen
una masa creciente de trabajo, y por ende de plustrabajo,
de este Gltimo incluso si el nimero de los obreros de los
que dispone no aumenta,

Si tomamos una poblacién obrera dada, de dos millo-
nes, por ejemplo; si ademas suponemos dadas la extensién
e intensidad de la jornada laboral media, asi como el
salario, y en consecuencia la proporcién entre trabajo
necesario y plustrabajo, entonces el trabajo global de esos
dos millones, lo mismo que su plustrabajo, que se presenta
en forma de plusvalor, siempre produce la misma magnitud
de valor. Pero a medida que aumenta la masa del capital
constante —fijo y circulante— que pone en movimiento
ese trabajo, disminuye la proporcién entre esa magnitud
de valor y el valor de ese capital, que crece con su masa,
aun cuando no en la misma proporcién. Esa proporcion, y
por consiguiente la tasa de la ganancia, disminuye, pese a
que se dispone de la misma masa de trabajo vivo que antes
Y que el capital absorbe la misma masa de plustrabajo. La
proporcién se altera no porque disminuya la masa del
trabajo vivo, sino porque aumenta la masa del trabajo ya
objetivado que aquél pone en movimiento. La disminucién
es relativa, no absoluta, y de hecho nada tiene que ver
con la magnitud absoluta del trabajo y del plustrabajo
puestos en movimiento. La baja de la tasa de ganancia
no se origina en una disminucidn absoluta, sino solamente
relativa del componente variable del capital global, en su
mengua en comparacién con el componente constante del
mismo.

En consecuencia, lo mismo que vale para masas dadas
de trabajo y de plustrabajo, vale para un niimero’ creciente
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de obreros y por ende, bajo los supuestos dados, para
una masa creciente del trabajo manejado en general y de
su parte impaga, el plustrabajo, en particular. Si la pobla-
ci6én obrera aumenta de dos a tres millones, si el capital
variable que se le paga en salarios también tha sido antes
de dos millones y actualmente es de tres, mientras el
capital constante aumenta de 4 a 15 millones, bajo los
supuestos dados (jornada laboral y tasa de plusvalor cons-
tantes) se acrecienta la masa del plustrabajo, del plusvalor,
en una mitad, en un 50 %, de 2 millones a 3. Sin embargo,
y a pesar de ese aumento de la masa absoluta del plustra-
bajo y por consiguiente del plusvalor en un 50 %, la
proporcién entre el capital variable y el constante dismi-
nuird de 2 : 4 a 3 : 15, y la proporcién entre el plusvalor
y el capital global se presentari de la siguiente manera
(en millones):

DD 4,+2,+2, C=6 g=33¥%.

M 15.+3,+3,,;, C=18 g=16% %.

Mientras que la masa de plusvalor ha aumentado en
una mitad, la tasa de ganancia ha descendido a la mitad
de la anterior. Pero la ganancia es s6lo el plusvalor calcula-
do sobre el capital social, y la masa de la ganancia, su
magnitud absoluta, es por lo tanto, socialmente considerada,
igual a la magnitud absoluta del plusvalor. Por consiguiente,
la magnitud absoluta de la ganancia, su masa global, habria
aumentado en un 50 % a pesar de la enorme merma en la
proporcién entre esta masa de ganancia y el capital global
adelantado, o a pesar de la enorme disminucién en la tasa
general de ganancia. El nimero de obreros empleados por
el capital, es decir la masa absoluta del trabajo que éste
pone en movimiento, por ende la masa absoluta del
plustrabajo que ha absorbido, por consiguiente la masa del
plusvalor que ha producido, y por lo tanto la masa absoluta
de la ganancia que ha producido, puede aumentar entonces,
y hacerlo en forma progresiva a pesar de la baja progresiva
de la tasa de ganancia. Este no sblo puede ser el caso.
Debe serlo —al margen de fluctuaciones transitorias—
sobre la base de la produccién capitalista.

El proceso capitalista de produccién es, esencialmente
y a la vez, un proceso de acumulacién. Hemos demostrado
c6mo, a medida que progresa la produccion capitalista, la
masa de valor que debe reproducirse o conservarse simple-
mente aumenta y crece con el aumento de la productividad
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del trabajo, inclusive aunque la fuerza de trabajo empleada
permanezca constante. Pero con el desarrollo de la fuerza
productiva social del trabajo se acrecienta aun més la masa
de los valores de uso producidos, una de cuyas partes
configura los medios de produccién. Y el trabajo adicional
en virtud de cuya apropiacién puede reconvertirse esta
riqueza adicional en capital, no depende del valor sino
de la masa de esos medios de produccién (medios de sub-
sistencia inclusive), puesto que en el proceso laboral el
obrero no tiene que vérselas con el valor, sino con el valor
de uso de los medios de produccién. Pero la propia acumu-
lacién, y la concentracién del capital dada con ella, es a
su vez un medio material para acrecentar la fuerza produc-
tiva. Sin embargo, en este aumento de los medios de
produccién se incluye el crecimiento de la poblacién obre-
ra, la creacién de una poblacién obrera correspondiente al
pluscapital y que en general, incluso, excede constante-
mente las necesidades de éste, y por ende de una sobre-
poblacién. Un excedente momentdneo del pluscapital por
encima de la poblacién obrera que moviliza surtiria un
doble efecto. Por una parte, mediante el aumento salarial
y la consiguiente atenuacién de las influencias que diezman
y aniquilan la descendencia de los obreros, asi como la
facilitacién de los matrimonios, aquel excedente incremen-
taria paulatinamente la poblacién obrera, mientras que por
otro lado, por aplicacién de los métodos que generan el
plusvalor relativo (introduccién y perfeccionamiento de
maquinaria), crearia mucho més ridpidamente aun una
sobrepoblacién relativa artificial, la cual, a su vez —puesto
que en la produccidn capitalista la miseria genera pobla-
ciébn— seria el vivero de un incremento verdaderamente
rapido del nimero de la poblacién. De la naturaleza del
proceso capitalista de acumulacién —que es sélo un
elemento del proceso capitalista de produccién— se deduce
de suyo, por ende, que la masa aumentada de los medios
de produccién, destinados a transformarse en capital, siem-
pre tiene a mano una poblacién obrera explotable, propor-
cionalmente aumentada y hasta excedentaria. Por lo tanto,
a medida que progresa el proceso de produccién y acumu-
lacién, debe aumentar la masa del plustrabajo susceptible
de apropiacién y apropiado, y por ende la masa absoluta
de la ganancia apropiada por el capital social. Pero las
mismas leyes de la produccion y acumulacion acrecientan,
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con la masa, el valor del capital constante, en progresion
crecientemente mas veloz que el variable, que la parte de
capital cambiada por trabajo vivo. Las mismas leyes pro-
ducen, pues, para ¢l capital social, una masa absoluta de
ganancias en aumento y una tasa de ganancia en dismi-
nucién.

Prescindimos aqui por completo del hecho de que la
misma magnitud de valor, a medida que progresa la pro-
duccién capitalista y, correspondientemente, se desarrolla
la fuerza productiva del trabajo social y se multiplican los
ramos de la produccién —y por ende los productos—,
representa una masa cada vez mayor de valores de uso
y de disfrutes.

El desenvolvimiento de la produccién y acumulacién
capitalistas condiciona procesos laborales en una escala
cada vez mayor, y por ende de dimensiones constantemente
crecientes y los adelantos de capital correspondientemente
en aumento para cada establecimiento en particular. Por
ello, una creciente concentracién de los capitales (acom-
paiada al mismo tiempo, aunque en menor medida, de un
creciente nlimero de capitalistas) es tanto una de sus condi-
ciones materiales como uno de los resultados producidos
por ella misma. Al mismo tiempo y en interacciébn con
esto, avanza una progresiva expropiacién de los productores
més o menos directos. Se entiende asi que los diversos
capitalistas individuales comanden ejércitos obreros de
creciente magnitud (aunque también para cllos disminuya
el capital variable en relacién con el capital constante),
que aumente la masa del plusvalor, y por consiguiente
de la ganancia, de la cual se apropian, simultineamente
con la baja de la tasa de ganancia y a pesar de ella. Pues
las mismas causas que concentran las masas de ejércitos
obreros bajo ¢l mando de diversos capitalistas individuales,
son precisamente las que hacen que la masa del capital
fijo empleado, asi como la de las materias primas y auxilia-
res, aumente en proporcioén creciente con respecto a la
masa del trabajo vivo empleado.

Ademas, sélo necesita mencionarse aqui el hecho de
que, con una poblacién obrera dada, cuando aumenta la
tasa de plusvalor —sea por prolongacién o intensificacién
de la jornada laboral, sea por disminucién de valor del
salario como consecuencia del desarrollo de la fuerza
productiva del trabajo— debe aumentar la masa del plus-
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valor, y por ende la masa absoluta de la ganancia, pese
a la disminucién relativa del capital variable con respecto
al capital constante.

El mismo desarrollo de la fuerza productiva del trabajo
social, las mismas leyes que se presentan en e! descenso
relativo del capital variable con respecto al capital global
y la consiguiente acumulacién acelerada, mientras que por
otro lado la acumulacién se convierte retroactivamente en
punto de partida de un nuevo desarrollo de la fuerza pro-
ductiva y de una nueva disminucién relativa del capital
variable, ese mismo desarrollo se expresa —al margen
de fluctuaciones temporarias— en el creciente aumento de
la fuerza de trabajo global empleada, en el constante
crecimiento de la masa absoluta del plusvalor, y por lo
tanto, de la ganancia.

(En qué forma ha de presentarse entonces esta ley
bifacética de la disminucién de la fasa de ganancia y del
simultdneo aumento de la masa absoluta de la ganancia,
derivados de las mismas causas? ;C6mo ha de hacerlo
una ley que se funda en que, bajo las condiciones dadas,
crece la masa apropiada del plustrabajo, y por consiguiente
la del plusvalor, y que, considerando el capital global o el
capital individual como mera porcién del capital global, la
ganancia y el plusvalor son magnitudes idénticas?

Tomemos como 100, por ejemplo, la parte alicuota del
capital sobre la cual calculamos la tasa de ganancia. Esos
100 representan la composicién media del capital giobal,
digamos 80, -+ 20,. En la seccién segunda de este libro
hemos visto que la tasa media de ganancia en los diversos
ramos de la produccién resulta determinada no por la
composicién del capital, particular de cada uno de ellos,
sino por su composicién social media. Con la disminucién
relativa de la parte variable con respecto a la constante, y
por ende con relacién al capital global de 100, disminuye
la tasa de ganancia si el grado de explotacion del trabajo
permanece constante e inclusive si aumenta, disminuye la
magnitud relativa del plusvalor, vale decir su relacién con
respecto al valor del capital global adelantado de 100. Pero
no sblo disminuye esa magnitud relativa. La magnitud del
plusvalor o ganancia que absorbe el capital global de 100
disminuye en términos absolutos. Con una tasa de plusvalor
del 100 %, un capital de 60, + 40, produce una masa de
plusvalor, y por ende de ganancia de 40; un capital de
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70, + 30, produce una masa de ganancias de 30; con un
capital de 80, 4 20,, la ganancia disminuye a 20. Este
descenso se refiere a la masa de plusvalor, y por ende de
ganancia, y de ello se desprende que, puesto que el capital
global de 100 pone en movimiento menos trabajo vivo en
general, al mantenerse constante el grado de explotacién
también pone en movimiento menos plustrabajo, por lo
cual produce menos plusvalor. Tomando como unidad de
medida una parte alicuota cualquiera del capital social, es
decir del capital de composicién social media, en compa-
racién con la cual medimos el plusvalor —y ello ocurre
en todos los calculos de ganancias—, el descenso relativo
del plusvalor y su descenso absoluto son, en general, idén-
ticos. En los casos anteriores, la tasa de ganancia desciende
del 40 % al 30 % y al 20 %, porque de hecho la masa de
plusvalor —y por ende de ganancia— producida por el
mismo capital disminuye de 40 a 30 y a 20. Puesto que
la magnitud de valor del capital segin la cual se mide el
plusvalor estd dada, es = 100, una disminucién en la
proporcion del plusvalor con respecto a esa magnitud cons-
tante sélo puede ser otra expresién de la disminucién que
se verifica en la magnitud absoluta del plusvalor y de la
ganancia. De hecho, esto es una tautologia. Pero tal como
ya se demostrara, la circunstancia de que ocurra esta dismi-
nucién surge de la naturaleza del desarrollo que caracteriza
al proceso capitalista de produccién.

Pero por otra parte, las mismas causas que provocan
una disminucién absoluta del plusvalor, y por lo tanto
de la ganancia sobre un capital dado, y por consiguiente
también de la tasa de ganancia calculada en porcentajes,
producen asimismo un aumento en la masa absoluta del
plusvalor, y por ende de la ganancia, apropiada por el
capital social (es decir, por la totalidad de los capitalistas).
(C6mo debe explicarse esto entonces, como puede explicar-
selo por si mismo, o qué condiciones encierra esta contra-
diccién aparente?

Si cada parte alicuota es = 100 del capital social, y por
elio cada 100 de capital de composicién social media es
una magnitud dada —por lo cual, en su caso, la disminu-
ci6én de la tasa de ganancia coincide con la disminucién en
la magnitud absoluta de la ganancia, precisamente porque
en este caso el capital que les sirve de unidad de medida
es una magnitud constante— en cambio la magnitud del
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capital global social, al igual que el capital que se halla
en manos de capitalistas individuales, es una magnitud
variable que, a fin de responder a las condiciones supues-
tas, debe variar en proporcién inversa a la disminucién
de su parte variable.

Cuando en el ejemplo anterior la composicién por-
centual era de 60. 4- 40, , el plusvalor o ganancia corres-
pondiente era de 40, y por ello la tasa de ganancia del
40 % . Supongamos que en esa fase de la composicién el
capital global haya sido de un millén. Entonces el plusvalor
global, y por lo tanto la ganancia global, ascendia a
400.000. Si més adelante la composicién es — 80, 4 20, ,
el plusvalor o ganancia, manteniéndose constante el grado
de explotacion del trabajo, serd = 20 por cada 100. Pero
puesto que, tal como se ha demostrado, el plusvalor o
ganancia aumenta en lo que respecta a su masa absoluta;
como pese a esa tasa decreciente de ganancia o a esa
generacién decreciente de plusvalor por cada capital de
100, por ejemplo, dicho plusvalor o ganancia aumenta diga-
mos que de 400.000 a 440.000, ello sélo es posible en
virtud de que el capital global que se ha formado al mismo
tiempo que esa nueva composicién, ha aumentado a
2.200.000. La masa del capital global puesto en movimiento
ha aumentado al2 220 %, mientras que la tasa de ganancia
ha disminuido en un 50 %. Si el capital solamente se hu-
biese duplicado, con una tasa de ganancia del 20 % sélo
hubiese podido producir la misma cantidad de plusvalor y
de ganancia que el antiguo capital de 1.000.000 al 40%.
Si hubiese aumentado a ® menos del doble, hubiese generado
menos plusvalor o ganancia que antes el capital de
1.000.000 que, dada su composicién anterior, para aumen-
tar su plusvalor de 400.000 a 440.000, sélo necesitaba
aumentar de 1.000.000 a 1.100.000.

Se pone de manifiesto aqui la ley ya anteriormente ©
expuesta, segin la cual con la disminucién relativa del
capital variable, es decir con el desarrollo de la producti-
vidad social del trabajo, se requiere una masa mayor de
capital global para poner en movimiento la misma cantidad
de fuerza de trabajo y absorber la misma masa de plustra-

* En la 12 edicién, “en un”.
* En la 12 edicién, “en”.
¢ Véase, en nuestra edicidn, t. 1, vol. 3, pp. 775, 804.
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bajo. Por ello, en la misma proporcion en que se desarrolla
la produccién capitalista, se desarrolla la posibilidad de
una poblacién obrera relativamente supernumeraria, no
porque disminuya la fuerza productiva del trabajo social,
sino porque aumenta, es decir no por una desproporcion
absoluta entre trabajo y medios de existencia o medios para
la produccién de dichos medios de existencia, sino por una
desproporcion que dimana de la explotacion capitalista del
trabajo, de la desproporcion entre el crecimiento cada vez
mayor del capital y su relativamente decreciente necesidad
de una poblacién en aumento.

Si la tasa de ganancia disminuye en un 50 %, dismi-
nuye en la mitad. Por lo tanto, si la masa de la ganancia
ha de permanecer constante, el capital debe duplicarse.
Para que la masa de la ganancia permanezca constante
cuando disminuye la tasa de ganancia, el multiplicador que
indica el crecimiento del capital global debera ser igual al
divisor que indica la baja de la tasa de ganancia. Si la
tasa de ganancia disminuye de 40 a 20, el capital global
debera aumentar inversamente en la relacion de 20:40
para que el resultado siga siendo el mismo. Si la tasa de
ganancia hubiese disminuido de 40 a 8, entonces el capital
deberia aumentar en la relacion de 8 : 40, es decir al?@
quintuple. Un capital de 1.000.000 al 40 % produce
400.000 y un capital de 5.000.000 al 8 % produce asi-
mismo 400.000. Esto tiene vigencia para que el resultado
siga siendo el mismo. Pero si en cambio el resultado debe
aumentar, el capital deberd aumentar en mayor proporcion
de o que disminuya la tasa de ganancia. En otras palabras:
paia que el componente variable del capital global no sélo
s.ga siendo el mismo en términos absolutos, sino para que
aumente en dichos términos, a pesar de disminuir su
porcentaje en cuanto parte del capital global, el capita!
global debera aumentar en mayor proporcién de lo que
disminuya el porcentaje del capital variable. Debera au-
mentar a tal punto que en su nueva composicion requiera
no sélo la antigua parte variable del capital, sino aun més
que ésta para la adquisicién de fuerza de trabajo. Si la parte
variable de un capital = 100 disminuye de 40 a 20, el
capital global debera aumentar a mas de 200 para poder
emplear un capital variable mayor de 40.

* En la 12 edicién, “en un”.
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Incluso si la masa explotada de la poblacion obrera
permaneciese constante y sélo aumentasen la extension e
intensidad de la jornada laboral, la masa del capital
empleado deberia aumentar, ya que hasta debe aumentar
para emplear la misma masa de trabajo bajo las antiguas
condiciones de explotacion si se modifica la composicion del
capital.

En consecuencia, el mismo desarrollo de la fuerza pro-
ductiva social del trabajo se expresa, al progresar el modo
capitalista de produccion, por una parte en una tendencia
a la baja progresiva de la tasa de ganancia, y por la otra
en el constante crecimiento de la masa absoluta del plus-
valor o ganancia apropiada; de modo que, en general, a la
disminucién relativa del capital variable y de la ganancia
corresponde un aumento absoluto de ambos. Como ya se ha
demostrado, este efecto dual sélo puede representarse en un
crecimiento del capital global en una progresion mas veloz
que la progresion en la cual disminuye la tasa de ganancia.
Para emplear, con una composicién més alta o un aumento
relativo mds intenso del capital constante, un capital varia-
ble aumentado en términos absolutos, el capital global
debera aumentar no sélo en la proporcién de la composi-
cién mas alta, sino con mayor celeridad aun. Se desprende
de ello que, cuanto més se desarrolla el modo capitalista
de produccién, se necesita una cantidad de capltal cac}a
vez mayor para ocupar la misma fuerza de trabajo, y mas
aun para ocupar una fuerza de trabajo en aumento. Por
consiguiente, sobre una base capitalista, la fuerza produc-
tiva creciente del trabajo genera necesariamente una apa-
rente sobrepoblacion obrera permanente. Si el capital varia-
ble sélo constituye ¥ del capital global, en lugar de su
proporcién anterior de Y2, el capital global debera tripli-
carse para ocupar la misma fuerza de trabajo; pero si ha}
de ocuparse una fuerza de trabajo doble, aquél tendra
que sextuplicarse. )

La economia politica anterior, que no ha sabido expli-
car la ley de la tasa decreciente de ganancia, exhibe el
crecimiento de la masa de ganancias, el aumento de la
magnitud absoluta de la ganancia —sea para el capitalista
individual, sea para el capital social— como algo que le
sirve para consolarse, pero ese consuelo, no obstante, se
basa asimismo en meros lugares comunes y en simples
posibilidades.
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Decir que la masa de la ganancia esti determinada por
dos factores, en primer lugar por la tasa de ganancia y
en segundo término por la masa del capital que se emplea
a esa tasa de ganancia, es incurrir en una mera tautologia.
Afirmar, por consiguiente, que hay posibilidades de que
aumente la masa de ganancias a pesar de que la tasa de
ganancia disminuye al mismo tiempo, es sélo una expresién
de esta tautologia, no nos ayuda a avanzar ni un solo paso,
ya que es igualmente posible que aumente el capital sin
que lo haga la masa de ganancias, y hasta puede aumentar
mientras la masa de ganancias disminuye. 100 al 25 %
rinden 25; 400 al 5 % s6lo rinden 20.3% Pero si las mismas
causas que provocan el descenso de la tasa de ganancia
estimulan la acumulacién, es decir la formacion de capital
adicional, y si cualquier capital adicional pone en movi-
miento trabajo adicional y produce plusvalor adicional; si,
por otro lado, el mero descenso de la tasa de ganancia
implica el hecho de que ha aumentado el capital constante,
y con él el antiguo capital global, todo este proceso deja de
ser misterioso. Veremos més adelante? las falsificaciones
intencionales de célculo en las que se busca refugio para
escamotear la posibilidad del aumento de la masa de
ganancias simultdneamente con la disminucién de la tasa
de ganancia.

35 “También debiéramos esperar que, aunque la tasa de las
ganancias del capital pueda disminuir a consecuencia de la acumu-
lacién de capital en las tierras y al aumento de los salarios, aumen-
tase no obstante la suma global de las ganancias, Asi, si suponemos
que, con acumulaciones repetidas de £ 100.000, la tasa de ganancia
disminuye de 20 a 19, a 18, a 17 por ciento, etc., si suponemos una
tasa en constante disminucion, debiéramos esperar que la suma
total de las ganancias percibidas por esos sucesivos propietarios de
capital fuese constantemente progresiva; que fuese mayor cuando
el capital era de £ 200.000 que cuando era de £ 100.000; mayor
aun, cuando era de £ 300.000; y asi sucesivamente, aumentando,
aunque con una tasa en disminucién, a cada incremento de capital.
Sin embargo, esta progresién sélo es cierta para un lapso determi-
nado; asi, el 19% de £ 200.000 es mas que el 20 % de
£ 100.000; a su vez, el 18 % de £ 300.000 es mis que el 19 %
de £ 200.000; pero luego de que el capital se ha acumulado hasta
una suma elevada y que las ganancias han disminuido, una
ulterior acumulacién hace disminuir la suma global de las ganan-
cias. Asf, suponiendo que la acumulacién fuese de £ 1.000.000 y

* En Teorias del plusvalor. Véase MEW, t. xxvl, parte segunda,
pp. 435-466, 541-543,
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Hemos demostrado cOmo las mismas causas que pro-
ducen una baja tendencial de la tasa general de ganancia,
condicionan una acumulacién acelerada del capital, y por
ende un aumento en la magnitud absoluta o en la masa
global del plustrabajo (plusvalor, ganancia) del que se
apropia. Asi como todo se presenta invertido en la com-
petencia, y por ende en la conciencia de los agentes de la
competencia, ocurre otro tanto con esta ley, quiero decir
con esta conexién interna y necesaria entre dos términos
aparentemente contradictorios. Resulta evidente que dentro
de las proporciones anteriormente desarrolladas, un capi-
talista que dispone de un gran capital obtendrd una masa
mayor de ganancias que un pequefio capitalista que logra,
en apariencia, ganancias elevadas.2 Ademds, la considera-
cién maés superficial de la competencia demuestra que bajo
determinadas circunstancias, cuando el capitalista mayor
desea procurarse lugar en el mercado, desplazando a los
mds pequefios, como ocurre en tiempos de crisis, utiliza
esto practicamente, es decir que reduce intencionalmente
su tasa de ganancia para eliminar de la arena a los mas
pequefios. Especialmente también el capital comercial —a
cuyo respecto daremos lucgo més detalles— exhibe fen6-
menos que permiten ver el descenso de las ganancias como
consecuencia de la expansién del negocio, y por ende del
capital. Mas adelante daremos la expresién cientifica pro-
piamente dicha de esa concepcién errénea. Similares consi-
deraciones superficiales resultan de la comparacion entre
las tasas de ganancia que se obtienen en ramos particulares
de los negocios, segin si se hallan sometidos al régimen de
la libre competencia o del monopolio. Toda esa idea

las ganancias del 7 %, la suma global de las ganancias seria de
£ 70.000; si se efectia ahora un agregado de capital de £ 100.000
al millén, y las ganancias disminuyesen al 6 %, los propietarios del
capital recibirian £ 66.000 6 una disminucién de £ 4.000, aunque
la suma global del capital habria aumentado de £ 1.000.000 a
£ 1.100.000.” Ricardo, Political Economy, capitulo vii. (Works,
ed. MacCulloch, 1852, pp. 68, 69.) De hecho se ha supuesto aqui
que el capital aumenta de 1.000.000 a 1.100.000, es decir en un
10 %, mientras que la tasa de ganancia disminuye de 7 a 6, es
decir en un 14%*/; %. Hinc ille lacrime.l74]

* La palabra “elevadas” aparece entre comillas ed el manus-
crito (1, p. 214. (R 1010/2.)
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superficial, tal como existe en las cabezas de los agentes
de la competencia, se encuentra en nuestro Roscher, y es
la siguiente: que esta disminucién de la tasa de ganancia
serfa “mds sensata y humanitaria”."*) La disminucién de
la tasa de ganancia aparece aqui como consecuencia del
aumento del capital y el célculo de los capitalistas, vincu-
lado con €, segiin el cual con una tasa menor de ganancia,
la masa de ganancias que embolsardn serd mayor. Todo
esto (con excepcidn de Adam Smith, sobre quien habla-
remos mds adelante)2 se basa en una total carencia de
conceptos acerca de qué es, en rcalidad, la tasa general
de ganancia, y en la tosca idea de que, de hecho, lo que
determina los precios es la adicién de una cuota de
ganancias mds o menos arbitraria por encima del valor
real de las mercancias. Por muy toscas que sean estas
ideas, emanan no obstante necesariamente del modo distor-
sionado en que se presentan las leyes inmanentes de la
produccién capitalista dentro de la competencia.b

La ley segin la cual la baja de la tasa de ganancia
ocasionada por el desarrollo de la fuerza productiva estd
acompafiada por un aumcnto en la masa de las ganancias
también sc manifiesta en que la baja en el precio de las
mercancias producidas por el capital estd acompafiada
por un aumento relativo de las masas de ganancia conte-
nidas en ellas y realizadas en virtud de su venta.

Puesto que el desarrollo de la fuerza productiva y la
correspondientemente mds alta composiciéon del capital
pone en movimiento una cantidad de medios de produccién
cada vez mayor mediantc una cantidad de trabajo cada
vez menor, cada parte alicuota del producto global, cada
mercancia individual o cada medida individual y determi-
nada de la masa global de las mercancias producidas
absorbe menos trabajo vivo y contiene ademais menos
trabajo objetivado, tanto en lo tocantc al desgaste del
capital fijo empleado como en lo que atafie a las materias

* En Teorias del plusvalor; véase MEW, t. xxvi, parte segunda,
pp- 214-228.

" En el manuscrito se lee a continuacién: “Ver el pasaje en el
asno de Roscher”. (R 1010/3.)
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primas y auxiliares consumidas. Cada mercancia individual
contiene, pues, una suma menor de trabajo objetivado en
los medios de produccién y de trabajo nuevo agregado
durante la produccién. El precio de la mercancia individual
disminuye. Sin embargo, la masa de ganancia contenida
en la mercancia individual puede aumentar si aumenta la
tasa del plusvalor absoluto o relativo. Contiene menos
trabajo nuevo agregado, pero la parte impaga del mismo
aumenta con respecto a la parte paga. Sin embargo, este
caso se da dnicamente dentro de determinados limites. Con
la disminucién absoluta —enormemente incrementada a
medida que se desarrolla la produccién— de la suma de
trabajo vivo nuevo agregado en la mercancia individual,
también disminuird absolutamente la masa del trabajo im-
pago contenido en ella, por mucho que haya aumentado
relativamente, en proporcién con la parte paga del mismo.
La masa de ganancia por cada mercancia individual dismi-
nuird mucho con el desarrollo de la fuerza productiva del
trabajo, a pesar del crecimiento de la tasa de plusvalor; y
esta disminucién, exactamente como en la baja de la tasa
de ganancia, s6lo se enlentecerd gracias al abaratamiento
de los elementos del capital constante y a las otras circuns-
tancias expuestas en la seccién primera de este libro, que
elevan la tasa de ganancia con una tasa del plusvalor dada,
e incluso si dicha tasa es decreciente.

El hecho de que disminuya el precio de las diversas
mercancias de cuya suma consta el producto global del
capital, no significa sino que una cantidad dada de trabajo
se realiza en una masa mayor de mercancias, es decir que
cada mercancia individual contiene menos trabajo que
antes. Este es el caso, inclusive si aumenta el precio de una
parte del capital constante, la materia prima, etc. Con
excepcién de casos aislados (por ejemplo cuando la fuerza
productiva del trabajo abarata por igual todos los elemen-
tos tanto del capital constante como del capital variable),
la tasa de ganancia disminuiri, a pesar del aumento de la
tasa del plusvalor, 1) porque inclusive una mayor parte
impaga de la suma global menor del trabajo nuevo agre-
gado es menor de lo que era una menor parte alicuota
impaga de-la suma global mayor, y 2) porque la composi-
cién mds alta del capital en las mercancias individuales se
expresa en que la parte de valor de las mismas en las cuales
se presenta, en general, el trabajo nuevo agregado, dismi-
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nuye con relacién a la parte de valor que se representa
en materias primas, materiales auxiliares y desgaste del
capital fijo. Este cambio en la proporcién entre los diversos
componentes del precio de la mercancia individual, la
disminucién de la parte del precio en la cual se presenta el
nuevo trabajo vivo agregado, y el aumento de las partes
del precio en las cuales se presenta el trabajo anteriormente
objetivado, tal es la forma en la cual se expresa, en el
precio de la mercancia individual, la disminuci6n del capital
variable con relacién al capital constante. Asi como esta
disminucion es absoluta para una medida dada del capital,
por ejemplo 100, también lo es para cada mercancia indi-
vidual en cuanto parte alicuota del capital reproducido. Sin
embargo, si sdlo se la calculase con arreglo a los elementos
de precio de la mercancia individual, la tasa de ganancia
se presentaria en forma diferente a como es en realidad. Y
ello por la siguiente razén:

{F. E. — La tasa de ganancia se calcula sobre el capital
global empleado, pero para un lapso determinado, de hecho
para un afio. La relacién entre el plusvalor o ganancia
obtenido y realizado en un afio, y el capital global calculada
en forma porcentual, es la tasa de ganancia. Por consi-
guiente, dicha tasa no es necesariamente igual a una tasa de
ganancia cuyo célculo se basa no en el afio, sino en el
periodo de rotacién del capital en cuestién; ambas coinci-
den sélo si este capital rota justamente una vez en el afio.

Por otra parte, la ganancia obtenida en el curso de un
afio s6lo es la suma de las ganancias sobre las mercancias
producidas y vendidas en el curso de ese mismo afio. Si
ahora calculamos la ganancia sobre el precio de costo de las

mercancias, obtendremos una tasa de ganancia —

pc
donde g es la ganancia realizada en el curso del aiio y pc
la suma de los precios de costo de las mercancias produci-
das y vendidas en el mismo lapso. Es evidente que esta

tasa de ganancia sélo puede coincidir con la tasa

real de ganancia, -g— la cantidad de ganancia dividida por

el capital global, si pc = C, es decir si el capital rota exac-
tamente una vez en el afo.

. 289



Tomemos tres estadios diferentes de un capital in-
dustrial.

1) El capital de £ 8.000 produce y vende anualmente
5.000 piezas de mercancia, a 30 chelines la pieza, por lo
cual habra efectuado una rotacién anual de £ 7.500. El
capital efectda una ganancia anual de 10 chelines por cada
pieza de mercancia, — £ 2.500 anuales. Por tanto, en cada
pieza hay 20 chelines de adelanto de capital y 10 chelines de
ganancia, por lo cual la tasa de ganancia por pieza es de
10

— =50 %. A la suma rotada de £ 7.500 le corresponden
20 )
&£ 5.000 de adelanto de capital y £ 2.500 de ganancia;

, €8 asimismo

la tasa de ganancia sobre la rotacion,

pc
= 50 % . En cambio, calculada sobre el capital global, la

2.500
tasa de ganancia es £ _ =31% %.

C 8.000

II) Supongamos que el capital ascienda a £ 10.000.
En razén de un incremento de la fuerza productiva del
trabajo, estaria en condiciones de producir anualmente
10.000 piezas de mercancia al precio de costo de 20 che-
lines cada una. Supongamos que las venda con 4 chelines
de ganancia, es decir a 24 chelines por pieza. Entonces el
precio del producto anual es = £ 12.000, de las cuales
£ 10.000 son adelanto de capital, y £ 2.000 son ganancia.

g 4 . 2.000 .
es — por pieza, = ———— para la rotacion

pc 20 10.000

anual, es decir en ambos casos = 20 %, y puesto que el
capital global es igual a la suma de los precios de costo, es

decir £ 10.000 también -é— , la tasa real de ganancia es,

en este caso, — 20 %.

III) Supongamos que el capital aumente, con una
fuerza productiva del trabajo en constante aumento, a
£ 15.000, produciendo ahora anualmente 30.000 piezas
de mercancia al precio de costo de 13 chelines cada una,
que se venden con 2 chelines de ganancia, es decir a 15
chelines por pieza. Por lo tanto, la rotaciéon anual es
=30.000 X 15 chelines = £ 22.500, de las cuales
£ 19.500 son adelanto de capital y £ 3.000 sor ganancia.
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es, por lo tant 2 3.000 153%/,. %
. into, — = fmt .
P 13 19.500 1 70
.8 3.000
En cambio, — es = ————~ =20 %.
1% % = "15.000 %

Vemos, pues, que sélo en el caso II, en el cual el valor
del capital rotado es igual al capital global, la tasa de
ganancia por pieza de mercancia o por la suma rotada es
la misma que la tasa de ganancia calculada sobre el capital
global. En el caso I, en que la suma rotada es menor que
el capital global, la tasa de ganancia calculada sobre el
precio de costo de la mercancia es més elevada; en el caso
IIL, en el cual el capital global es menor que la suma
rotada, dicha tasa es menor que la tasa real de ganancia,
calculada sobre el capital global. Esto tiene validez general.

En la préactica comercial, la rotacién habitualmente
s¢ calcula de manera inexacta. Se supone que el capital
habria rotado una vez no bien la suma de los precios
realizados de las mercancias alcanza a la suma del capital
global empleado. Pero el capital sblo puede. concluir un
ciclo completo cuando la suma de los precios de costo de las
mercancias realizadas se iguala a la suma del capital
global.}

También aqui vuelve a revelarse cudn importante es, en
la produccién capitalista, no considerar la mercancia indi-
vidual o el producto mercantil de un lapso cualquiera en
forma aislada, como mera mercancia, sino como producto
del capital adelantado, y en relacion con el capital
global que produce esa mercancia.

Aunque la tasa de ganancia debe calcularse recurriendo
a la medicion de la masa del plusvalor producido y reali-
zado, no so6lo segun la parte consumida de capital que
reaparece en las mercancias, sino segin esa parte mas la
parte de capital no consumida pero empleada y que sigue
sirviendo en la produccién, la masa de la ganancia sélo
puede ser igual, empero, a la masa de ganancia o de
plusvalor contenida en las propias mercancias y a realizar
mediante su venta.

Si aumenta la productividad de la industria, disminuye
el precio de la mercancia individual. La misma contiene
menos trabajo: menos trabajo pago y menos trabajo
impago. Supongamos que el mismo trabajo produce, por
ejemplo, el triple de producto; entonces en el producto
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individual recaeran 24 menos de trabajo. Y puesto que la
ganancia s6lo puede constituir una parte de la masa de tra-
bajo contenida en la mercancia individual, la masa de
ganancia por mercancia individual debe disminuir, y ello
también dentro de ciertos limites, incluso si aumenta la
tasa del plusvalor. En todos los casos, 1a masa de ganancia
obtenida por el producto global no desciende por debajo
de la masa originaria de las ganancias, en tanto el capital
utilice la misma cantidad de obreros que antes con el mismo
grado de explotacion. (Esto también puede ocurrir cuando
se emplean menos obreros con un grado de explotacién
mayor.) Pues en la misma proporciéon en que disminuye
la masa de ganancias por producto individual, aumenta el
nimero de los productos. La masa de ganancias permanece
constante, so6lo que se distribuye de otra manera entre la
suma de las mercancias; esto tampoco modifica en nada
la distribucion entre obreros y capitalistas de la cantidad de
valor creada por el trabajo nuevo agregado. La masa de
ganancias solo puede aumentar, con un empleo de la misma
masa de trabajo, si aumenta el plustrabajo impago o, de
mantenerse constante el grado de explotacion del trabajo,
si aumenta el ntmero de obreros. O bien si concurren
ambos factores. En todos estos casos —que sin embargo,
conforme a nuestra hipétesis, presuponen el aumento del
capital constante con respecto al variable, y una magnitud
creciente del capital global empleado— la mercancia indi-
vidual contiene menor masa de ganancias, y la tasa de
ganancia disminuye incluso si se la calcula sobre la mer-
cancia individual; una cantidad dada de trabajo adicional se
presenta en una mayor cantidad de mercancias; el precio
de la mercancia individual desciende. Considerado abstrac-
tamente, al disminuir el precio de la mercancia individual
como consecuencia de un aumento de la fuerza productiva,
y por ende con un aumento simuitdneo del niimero de esas
mercancias m4s baratas, la tasa de ganancia puede seguir
siendo la misma, por ejemplo si el aumento de la fuerza
productiva influyese en forma uniforme y simultinea
sobre todas las partes constitutivas de las mercancias, de
modo que el precio global de la mercancia disminuyese en
la misma proporcién en que aumentd la productividad del
trabajo, y por otro lado que la relacibn mutua entre los
diversos componentes del precio de la mercancia perma-
neciese constante. La tasa de ganancia hasta podrfa aumen-

292

tar si al aumento de la tasa del plusvalor estuviese ligada
una disminucion significativa de valor en los elementos del
capital constante, y en especial del capital fijo. Pero en
realidad, como ya se ha visto, la tasa de ganancia disminuira
a la larga. En ninglin caso la baja de precios de la
mercancia individual permite, por si sola, extraer conclu-
siones con respecto a la tasa de ganancia. Todo depende
de la magnitud de la suma global del capital que participa
en su produccién. Por ejemplo, si el precio de una vara
de tejido baja de 3 chelines a 1 25 chelines; si se sabe que,
antes de la baja de precio, habia en ella 1 25 chelines de
capital constante, hilado, etc., 25 de chelin de salario y
%3 de ganancia, mientras que luego de la baja del precio
hay 1 chelin de capital constante, Y5 de chelin de salario
y V5 de chelin de ganancia, no se sabe si la tasa de ganancia
ha permanecido constante o no. Ello depende de si el capi-
tal global adelantado ha aumentado, y en qué medida, y
cuéntas varas més produce en un lapso dado.

El fendmeno, derivado de la naturaleza del modo capi-
talista de produccion, de que al aumentar la productividad
del trabajo disminuye el precio de la mercancia individual
o de una cantidad dada de mercancias, aumenta el nimero
de las mercancias, disminuye la masa de ganancia por mer-
cancia individual y la tasa de ganancia por la suma de las
mercancias, pero aumentando la masa de ganancias por la
suma global de las mercancias, tal fendmeno s6lo presenta
en la superficie la disminucién de la masa de ganancias
por mercancia individual, la disminucién del precio de ésta,
el aumento de la masa de ganancias sobre el nimero global
aumentado de las mercancias que produce el capital global de
la sociedad o también el capitalista individual. Ello se con-
cibe entonces como si el capitalista adicionara menores
ganancias, por libre determinacién, sobre la mercancia
individual, pero se resarciera gracias al mayor nimero de
mercancias que produce. Esta concepcion se basa en la
idea de la ganancia sobre la enajenacién (profit upon
alienation!"®) la cual, a su vez, ha sido abstraida de la
concepcién del capital comercial.

Hemos visto anteriormente, en las secciones cuarta y
séptima del primer libro, que el aumento en la masa de
mercancias y el abaratamiento de la mercancia individual
en cuanto tal —resultantes del aumento de la fuerza pro-
ductiva del trabajo— no afectan (en la medida en que
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estas mercancias no entran en el precio de la fuerza
de trabajo, determinandolo) la proporcién entre trabajo
pago e impago en la mercancia individual, a pesar de la
baja del precio.

Puesto que en la competencia todo se presenta en
forma falsa, es decir invertida, el capitalista individual
puede imaginarse: 1) que reduce sus ganancias sobre la
mercancia individual mediante su rebaja de precio, pero que
logra mayor ganancia a causa de la mayor masa mercantil
que vende; 2) que fija el precio de las mercancias indivi-
duales, determinando por multiplicacién el precio del pro-
ducto global, mientras que el proceso originario es el de la
divisién (véase libro 1, cap x, pp. 323/314)? y la multipli-
cacion sélo es correcta en segunda instancia, sobre la base
previa de aquella division. De hecho, el economista vulgar
no hace otra cosa que traducir las curiosas ideas de los
capitalistas inmersos en la competencia a un lenguaje apa-
rentemente mdés tedrico y generalizador, esforzdndose por
construir especulativamente la correccion de tales ideas.

De hecho, la baja de los precios mercantiles y el alza
de la masa de ganancia correspondiente a la mayor masa
de las mercancias abaratadas sdlo es otra expresion de la
ley de la tasa decreciente de ganancia con una masa de
ganancia simultineamente en aumento.

No corresponde efectuar aqui la investigacién de hasta
dénde puede coincidir una tasa declinante de ganancia con
precios en aumento, como tampoco correspondia efectuarlo
con ¢l punto anteriormente planteado —en el libro 1,
pp. 323/314—= en ocasién de tratarse el plusvalor relativo.
El capitalista que emplea modos de produccién perfeccio-
nados pero alin no generalizados, vende por debajo del
precio de mercado pero por encima de su precio de
produccion individual;, de este modo, la tasa de ganancia
aumenta para €l, hasta que la competencia la nivela; un
periodo de nivelacién, durante cuyo transcurso se da el
segundo requisito, el del crecimiento del capital desembol-
sado; segin el grado de ese crecimiento, el capitalista
estard en condiciones de ocupar una parte de la masa de

* En Werke, por error, “314/323”.177]1 Véase, en la presente
edicidn, t. 1, vol. 2, pp. 384-385.
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obreros anteriormente ocupada, o hasta acaso el mismo
nimero o un nimero mayor aun, bajo las nuevas condi-
ciones, es decir de producir la misma masa de ganancias o
una mds elevada.
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CAPITULO XIV
CAUSAS CONTRARRESTANTES ®

Si se considera el enorme desarrollo de las fuerzas
productivas del trabajo social aun s6lo en los ultimos 30
afios, en comparacion con todos los periodos precedentes
—especialmente si se tiene en cuenta la enorme masa de
capital fijo que entra, ademas de la maquinaria propia-
mente dicha, en el conjunto del proceso social de la
produccién—, la dificultad que se nos presenta no es ya la
que ha ocupado a los economistas hasta el dia de hoy
—Ila de explicar la baja de la tasa de ganancia— sino
la inversa: explicar por qué esa baja no es mayor o més
rapida. Deben actuar influencias contrarrestantes que inter-
fieren la accién de la ley general y la anulan, dindole
solamente el caricter de una tendencia, razén por la cual
también hemos calificado a la baja de la tasa general de
ganancia de baja tendencial. De estas causas, las mas
generalizadas son las siguientes:

1) Elevacion del grado de explotacion del trabajo

El grado de explotacién del trabajo, la apropiacion
de plustrabajo y de plusvalor, se incrementa especialmente
en virtud de la prolongacién de la jornada laboral y de la
intensificacién del trabajo. Estos dos puntos han sido deta-
lladamente desarrollados en el libro I, en ocasién de tratar-
se la produccién del plusvalor absoluto y del relativo.

* Titulo de Engels. (R 1015/1.)
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Existen muchos factores de intensificacién del trabajo qu:
implican un crecimiento del capital constante con respecto
al variable, es decir una baja de la tasa de ganancia, como
cuando un obrero debe supervisar una mayor cantidad
de maquinaria. En este caso —como en el de la mayor
parte de los procedimientos que sirven para la produccién
del plusvalor relativo— es posible que las mismas causas
que producen un aumento en la tasa del plusvalor, impli-
quen un descenso en la masa del plusvalor, considerando
magnitudes dadas de capital global empleado. Pero existen
otros factores de intensificacién, como por ejemplo una
aceleracion en la velocidad de la maquinaria: si bien ésta
utilizard ahora mayor cantidad de materia prima en ¢l
mismo tiempo, en cambio, en lo que al capital fijo respecta,
aunque s¢ consuma mas rapidamente la maquinaria, no
se afectard en modo alguno, empero, la relacién entre su
valor y el precio del trabajo que la pone en movimiento.
Pero es especialmente la prolongacidn de la jornada laboral
—ese invento de la industria moderna-— la que aumenta
la masa del plustrabajo apropiado sin modificar en lo
esencial la relacién entre la fuerza de trabajo empleada y el
capital constante que pone en movimiento, y la que de
hecho més bien hace disminuir relativamente a este 1ltimo.
Por lo demas, ya estd demostrado —y ello constituye el
verdadero secreto de la baja tendencial de la tasa de
ganancia— que los procedimientos para la generacién
de plusvalor relativo desembocan, en general, en lo siguien-
te: por un lado, convertir en plusvalor la mayor cantidad
posible de una masa dada de trabajo, y por el otro emplear
la menor cantidad de trabajo, en general, en relacién con
el capital adelantado; de modo que los mismos motivos
que permiten incrementar el grado de explotacion del tra-
bajo, impiden que con el mismo capital global se explote
tanto trabajo como antes. Son éstas las tendencias antagé-
nicas que, mientras obran en el sentido de un acrecenta-
miento de la tasa de plusvalor, propenden simultineamente
a la disminucién de la masa del plusvalor gcnerado por un
capital dado, y por ende a la baja de la tasa de ganancia.
Cabe mencionar aqui, asimismo, la instauracién masiva del
trabajo femenino e infantil, en la medida en que toda la
familia debe suministrarle al capital una mayor masa de
plustrabajo que antes, aun cuando aumente la suma global
del salario que percibe, cosa que en modo alguno es un
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caso general. Todo cuanto estimule la produccién del
plusvalor por mero mejoramiento de los métodos, como
en la agricultura, pero manteniendo inalterada la magnitud
del capital empleado, surte el mismo efecto. Si bien en
este caso no aumenta el capital constante empleado en
relacién con el variable, en tanto consideremos a este
altimo como un indice de la fuerza de trabajo ocupada,
aumenta en cambio la masa del producto en relacién con
la fuerza de trabajo empleada. Otro tanto ocurre cuando la
fuerza productiva del trabajo (sin que importe si su
producto ingresa en el consumo de los obreros o en los
elementos del capital constante) se libera de impedimentos
al trifico, de restricciones arbitrarias o que se han vuelto
nocivas en el transcurso del tiempo, y en general de trabas
de toda indole, sin que ello afecte, en primera instancia, la
relaciéon entre el capital variable y el capital constante.

Podria plantearse la interrogante de si las causas que
inhiben la baja de la tasa de ganancia —aunque ¢cn
tiltimo término siempre la aceleren— comprenden también
las alzas del plusvalor por encima del nivel general, tempo-
rarias aunque siempre recurrentes, que surgen ora en este
ramo de la produccién, ora en aquél, en beneficio del
capitalista que utiliza los inventos, etc., antes de que se
hayan generalizado. A ésta interrogante se debe responder
por la afirmativa.

La masa de plusvalor generada por un capital de
magnitud dada es el producto de dos factores: la tasa
del plusvalor multiplicada por el nimero de obreros que
se emplea con la tasa dada. Por lo tanto, dada la tasa del
plusvalor, depende del nimero de obreros, y dado el
nimero de obreros depende de la tasa del plusvalor, es
decir que en general depende de la relacion compuesta
entre la magnitud absoluta del capital variable y la tasa
del plusvalor. Ahora bien, se ha demostrado que, término
medio, las mismas causas que elevan la tasa del plusvalor
relativo, hacen disminuir la masa de la fuerza de trabajo
empleada. Pero estd claro que en cste caso se produce
un més o un menos segin la proporcién determinada en la
cual se lleva a cabo esc movimiento antitético, y que la
tendencia a la disminucién de la tasa de la ganancia resulta
especialmente debilitada por el aumento en la tasa del
plusvalor absoluto, originado por la prolongacién de la
jornada laboral.
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En el caso de la tasa de ganancia se ha descubierto, en
general, que al descenso de la tasa a causa de la masa cre-
ciente del capital global empleado, corresponde el aumento
de la masa de ganancias. Considerando el capital variable
global de la sociedad, el plusvalor generado por €l es igual
a la ganancia producida. Ademis de la masa absoluta
también ha aumentado la tasa del plusvalor; l1a primera por
haber aumentado la masa de la fuerza de trabajo empleada
por la sociedad, y la segunda por haber aumentado el
grado de explotacién de ese trabajo. Pero con referencia a
un capital de magnitud dada, por ejemplo de 100, la tasa
del plusvalor puede aumentar mientras disminuye en
promedio su masa, porque la tasa estd determinada por la
proporciéon en la cual se valoriza la parte variable del
capital, mientras que la masa lo esti por la parte propor-
cional del capital global que constituye el capital variable.

El aumento de la tasa de plusvalor —puesto que se
verifica también especialmente en circunstancias en las
cuales, como se ha dicho anteriormente, no tiene lugar un
aumento del capital constante o un aumento relativo del
mismo con respecto al capital variable— es un factor en
virtud del cual se determina la masa del plusvalor, y por
ende también la tasa de ganancia. No deroga la ley general.
Pero hace que actle mas como una tendencia, es decir
como una ley cuyo cumplimiento absoluto resulta conte-
nido, enlentecido y debilitado por circunstancias contrarres-
tantes. Pero puesto que las mismas causas que elevan la
tasa del plusvalor (incluso la prolongacién del tiempo de
trabajo es un resultado de la gran industria) tienden a
reducir la fuerza de trabajo empleada por un capital dado,
asi tienden esas mismas causas a disminuir la tasa de
ganancia y a enlentecer el movimiento de esa disminucién.
Si a un obrero se le fuerza a efectuar el trabajo que racio-
nalmente s6lo podrian ejecutar dos, y si ello ocurre en
circunstancias en las cuales ese uno puede sustituir a tres,
ese obrero producira tanto plustrabajo como antes produ-
cian dos, y en tal medida habra aumentado la tasa del
plusvalor. Pero no producira tanto como antes producian
tres, y de ese modo habra disminuido la masa del plusvalor.
Pero su descenso estara compensado o limitado por el
ascenso en la tasa del plusvalor. Si se ocupa a toda la
poblacién con la tasa del plusvalor aumentada, aumentara
la masa del plusvalor aunque la poblacién permanezca
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constante, M4s aun si la poblaciéon aumenta; y pese a que
esto se halla ligado a una disminucién relativa del nimero
de obreros ocupados en relacién con la magnitud del
capital global, dicha disminucién se verd moderada o fre-
nada no obstante por €l aumento en la tasa del plusvalor.

Antes de abandonar este punto debemos subrayar una
vez mis que, con una magnitud dada del capital puede
aumentar la tasa del plusvalor a pesar de disminuir su
masa, y viceversa. La masa del plusvalor es igual a la tasa
multiplicada por el nimero de obreros; pero la tasa jamas
se calcula con arreglo al capital global, sino segin el
capital variable, y de hecho s6lo segin una jornada laboral

‘en cada caso. En cambio, con una magnitud dada del valor

de capital, 1a tasa de ganancia nunca puede aumentar o
disminuir sin que la masa del plusvalor también aumente
o disminuya.

II) Reduccion del salario por debajo de su valor 2

Est.. s6lo se cita aqui empiricamente, ya que de hecho,
al igui.t 5.2 no pocas otras cosas que cabria citar aqui, nada
tiene que ver con el andlisis general del capital, correspon-
diendo su tratamiento a la exposicién sobre la competencia,
que no se efectla en esta obra. Sin embargo, es una de las
causas mas importantes de contencién de la tendencia a la
baja de la tasa de ganancia,

IIT) Abaratamiento de los elementos del capital constante ®

Corresponde tratar aqui todo cuanto se dijo en la
seccion primera de este libro acerca de las causas que
elevan la tasa de ganancia si se mantiene constante la
tasa de plusvalor, o independientemente de ella. Es decir,
en especial, que, considerando el capital global, el valor
del capital constante no aumenta en la misma proporcién
que su volumen material. Por ejemplo la masa de algodén
que elabora un obrero hilandero europeo individual en una

* Nota IMEL: Esto es, por debajo del valor de la fuerza de
trabajo.
* Subtitulo de Engels. (R 1019/1.)
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fabrica moderna ha aumentado en la mdis colosal de las
proporciones con respecto al que elaboraba antiguamente
un hilandero europeo con la rueca. Pero el valor del
algodén elaborado no ha crecido en la misma proporcién
que su masa. Otro tanto ocurre con las maquinas y demas
capital fijo. En suma, el mismo desarrollo que hace
aumentar la masa del capital constante en proporcién con
el capital variable, disminuye, como consecuencia de la
fuerza productiva acrecentada del trabajo, el valor de sus
elementos, e impide en consecuencia que el valor del capital
constante, si bien aumenta permanentemente, lo haga en la
misma proporcién que su volumen material, es decir que
el volumen material de los medios de produccién puestos en
movimiento por la misma cantidad de fuerza de trabajo. En
casos aislados incluso puede aumentar la masa de los
elementos del capital constante, mientras su valor perma-
nece invariado o incluso disminuye.

Con lo dicho se vincula la desvalorizacion del capital
existente (es decir, de sus elementos materiales) dada con
el desarrollo de la industria. También ella es una de las
causas que operan constantemente, que contienen la baja
de la tasa de ganancia, pese a que, en determinadas cir-
cunstancias, hacen mermar la masa de la ganancia al hacer
mermar la masa del capital que arroja ganancias. Vuelve
a demostrarse aqui que las mismas causas que generan la
tendencia a la baja de la tasa de ganancia, moderan asi-
mismo la efectivizacion de esa tendencia en la realidad.

IV) La sobrepoblacién relativa

Su génesis es inseparable del desarrollo de la fuerza
productiva del trabajo, que se expresa en la disminucién
de la tasa de ganancia y que, asimismo, acelera dicha
génesis. La sobrepoblacidon relativa se muestra de modo
tanto mas llamativo en un pais cuanto mds desarrollado
esté en €l el modo capitalista de producciéon. A su vez es
una causa, por una parte, de que en muchos ramos de la
produccién se mantenga la subordinacion mds o menos
incompleta del trabajo al capital, y lo haga por mayor
tiempo que el que corresponde, a primera vista, al estadio
general del desarrollo; esto es consecuencia de la baratura
y gran cantidad de los asalariados disponibles o liberados
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y de la mayor resistencia que oponen algunos ramos de la
produccién, segin su naturaleza, a la transformacién de
trabajo manual en trabajo maquinizado. Por otra parte se
abren nuevos ramos de la produccién, en especial también
para el consumo suntuario, que toman como base precisa-
mente esa sobrepoblacion relativa,2 a menudo liberada
por el predominio del capital constante en otros ramos de la
produccién, y que por su parte se basan en el predominio
del elemento constituido por el trabajo vivo y sélo paula-
tinamente evolucionan de la misma manera que los demds
ramos de la produccién. En ambos casos, el capital variable
constituye una proporcién significativa del capital global, y
el salario estd por debajo del término medio, de modo que,
en esos ramos de la produccidn, tanto la tasa de plusvalor
como la masa del mismo son extraordinariamente elevadas.
Pero puesto que la tasa general de ganancia se forma en
virtud de la nivelacién entre las tasas de ganancia en los
diferentes ramos de la produccién en particular, aqui, una
vez mds, la misma causa que genera la tendencia a la baja
de la tasa de ganancia origina un contrapeso a esta tenden-
cia, el cual paraliza sus efectos en mayor o menor grado.

V) EIl comercio exterior

En la medida en que el comercio exterior abarata en
parte los elementos del capital constante, en parte los
medios de subsistencia necesarios en los que se transforma
el capital variable, act@ia haciendo aumentar la tasa de ga-
nancia al elevar la tasa del plusvalor y haciendo descender
el valor del capital constante. En general, opera en ese
sentido al permitir la ampliacién de la escala de la pro-
duccién. Con ello acelera, por una parte, la acumulacién,
pero por la otra parte también la disminucién del capital
variable con respecto al constante, y por consiguiente la
baja en la tasa de ganancia. Del mismo modo, la expansion
del comercio exterior, aunque en la infancia de la pro-
duccion capitalista constituye la base de ésta, se ha conver-
tido, en el curso de su evolucién, en su propio producto, en

" En Werke “relative [. ..] Bevolkerung” (“poblacién relativa™).
Se trata, sin duda, de un lapsus de Marx o de los diversos editores
alemanes.
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virtud de la necesidad intrinseca de ese modo de produc-
cidn, de su necesidad de un mercado cada vez mas extenso.
En este caso vuelve a revelarse el mismo carécter bifacético
del efecto. (Ricardo ha pasado totalmente por alto este
aspecto del comercio exterior.!"®!)

Otra interrogante —que por su especializacion se halla,
en realidad, mas allad de los limites de nuestra investiga-
cién— es la siguiente: ;resulta acrecentada la tasa general
de ganancia en virtud de la tasa de ganancia més elevada
que obtiene el capital invertido en el comercio exterior, y
especialmente en el comercio colonial?

Los capitales invertidos en el comercio exterior pueden
arrojar una tasa de ganancia superior porque, en primer
lugar, en este caso se compite con mercancias producidas
por otros paises con menores facilidades de produccién, de
modo que el pais mé4s avanzado vende sus mercancias por
encima de su valor, aunque mas baratas que los paises
competidores. En la medida en que aqui el trabajo del
pais mas adelantado se valoriza como trabajo de mayor
peso especifico, aumenta la tasa de ganancia al venderse
como cualitativamente superior el trabajo que no ha sido
pagado como tal. La misma relacién puede tener lugar
con respecto al pais al cual se le envian mercancias y del
cual se traen mercancias; a saber, que dicho pais dé mayor
cantidad de trabajo objetivado in natura [en especie] que el
que recibe, y que de esa manera, no obstante, obtenga la
mercancia mis barata de lo que é1 mismo podria produ-
cirla. Es exactamente lo mismo que el fabricante que
utiliza un nuevo invento antes de generalizarse, vendiendo
maés barato que sus competidores, no obstante lo cual vende
su mercancia por encima de su valor individual, es decir
que valoriza como plustrabajo la fuerza productiva especi-
ficamente mas elevada del trabajo que ha empleado. De
esa manera, realiza una plusganancia. Por otra parte, en
lo que respecta a los capitales invertidos en las colonias,
etc., los mismos pueden arrojar tasas de ganancia maés
elevadas porque en esos lugares, en general, a causa de su
bajo desarrollo, la tasa de ganancia es més elevada, y lo
mismo, con el empleo de esclavos y culies, etc., la explota-
cién del trabajo. No se comprende entonces por qué las
tasas de ganancia mas elevadas que de este modo arrojan
los capitales invertidos en ciertos ramos y que remiten
a su pais de origen, no habrian de ingresar alli —en la
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medida en que no haya monopolios que se lo impidan—
en la nivelacién de la tasa general de ganancia, con lo cual
la harian aumentar pro tanto.*® Esto resulta especialmente
incomprensible si aquellos ramos de aplicacién del capital
estdn sometidos a las leyes de la libre competencia. En
cambio, lo que imagina Ricardo es, fundamentalmente,
esto: con los precios superiores obtenidos en el extranjero
se compran alli mercancias, las cuales se remiten al pais
de origen; esas mercancias, por lo tanto, se venden en el
mercado interno, y ello a lo sumo puede configurar una
ventaja extraordinaria pasajera de estas esferas favorecidas.
de la produccién sobre otras. Esta apariencia se desvanece
en cuanto hacemos abstraccién de la forma dineraria. El
pais favorecido recibe mas trabajo a cambio de menos
trabajo, a pesar de que esa diferencia, esa cantidad de més
—Ilo mismo que sucede en el intercambio entre el trabajo
y el capital en general— se la embolsa una clase determi-
nada. En consecuencia, en la medida en que la tasa de
ganancia es mas elevada porque lo es en general en el
pais colonial, en el caso de condiciones naturales favorables
del mismo esto puede darse junto con precios mas bajos
de las mercancias. Se produce una nivelacién, pero no una
nivelacién al antiguo nivel, como lo cree Ricardo.

Pero el mismo comercio exterior desarrolla en el inte-
rior el modo de produccion capitalista, y con él la disminu-
cién del capital variable con relacién al constante, mientras
que por el otro lado genera sobreproduccién con respecto
al exterior, por lo cual, en el curso ulterior, tiene un efecto
contrario.

Y asf es, como, en general, se ha demostrado que las
mismas causas que provocan la baja de la tasa general de
ganancia, suscitan acciones de signo contrario que inhiben,
retardan y en parte paralizan dicha caida. No derogan la
ley, pero debilitan sus efectos. Sin ello resultaria incom-
prensible no la baja de la tasa general de ganancia, sino,
a la inversa, la relativa lentitud de esa disminucién. Es asi
como la ley sélo obra en cuanto tendencia, cuyos efectos

36 Aqui tiene razén Adam Smith en contra de Ricardo, quien
dice: “Sostienen que la igualdad de las ganancias se producira en
virtud del aumento general de las ganancias; y en mi opinién las
ganancias del ramo favorecido riapidamente se someteran al nivel
general”. (Works, ed. MacCulloch, p. 73.)
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s6lo se manifiestan en forma contundente bajo determinadas
circunstancias y en el curso de periodos prolongados.

Antes de seguir adelante reiteremos ain dos principios
varias veces desarrollados, para evitar equivocos:

Primero: el mismo proceso que genera un abarata-
miento de las mercancias a medida que se desarrolla el
modo capitalista de produccién, provoca una modificacién
en la composiciéon orginica del capital social empleado
para la produccién de las mercancias, y por consiguiente la
baja de la tasa de ganancia. Por lo tanto no hay que
identificar la reduccion del costo relativo de la mercancia
individual, ni tampoco de la parte de ese costo que contiene
el desgaste de maquinaria, con el valor creciente del capital
constante en comparacion con el variable, aunque, a la
inversa, cualquier disminucidn en el costo relativo del capi-
tal constante, manteniéndose invariado o aumentando el
volumen de sus elementos materiales, influye sobre la
elevacion de la tasa de ganancia, es decir sobre la reduccion
pro tanto en el valor del capital constante, en comparacioén
con el capital variable empleado en proporciones decre-
cientes.

Segundo: la circunstancia de que en las mercancias
individuales, cuyo conjunto constituye el producto del capi-
tal, el trabajo vivo adicional contenido en ellas se halla
en proporcidn decreciente con los materiales de trabajo
contenidos en ellas y los medios de trabajo consumidos en
las mismas es decir, la circunstancia de que en ellas se
halla objetivada una cantidad constantemente declinante
de trabajo vivo adicional, porque con el desarrollo de la
fuerza productiva social se requiere menos trabajo para
producirlas, tal circunstancia no afecta la relacién segin la
cual se divide en pago e impago el trabajo vivo contenido
en la mercancia. Por el contrario. A pesar de disminuir el
volumen global del trabajo vivo adicional contenido en
ella, aumenta la parte impaga en relacién con la parte pa-
ga, por descenso absoluto o proporcional de la parte paga;
pues el mismo modo de produccién que hace disminuir la
masa global del trabajo vivo adicional en una mercancia, se
halla acompafiado por el aumento del plusvalor absoluto y
relativo. La baja tendencial de la tasa de ganancia se halla
ligada a un aumento tendencial de la tasa del plusvalor, es
decir en el grado de explotacion del trabajo. Por ello, nada
més absurdo que explicar la baja de la tasa de ganancia a
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partir de un aumento en la tasa del salario, aunque también
este caso pueda darse excepcionalmente. S6lo la compren-
sién de las relaciones que constituyen la tasa de ganancia
capacitan a la estadistica para efectuar verdaderos analisis
acerca de la tasa del salario en diversas épocas y paises. La
tasa de ganancia no disminuye porque el trabajo se haga
més improductivo, sino porque se torna mas productivo.
Ambas cosas, tanto el aumento en la tasa del plusvalor
como la baja en la tasa de ganancia, s6lo son formas parti-
culares mediante las cuales se expresa en el modo capita-
lista de produccién la creciente productividad del trabajo.

V1) El aumento del capital accionario *

A los cinco puntos anteriores aln puede agregérseles
el siguiente, en el cual, no obstante, no podemos entrar
ahora con mayor profundidad. Con el progreso de la pro-
duccién capitalista, que va de la mano de la aceleracién
de la acumulacién, una parte del capital solo se calcula y
emplea como capital que devenga interés. No en el sentido
de que cualquier capitalista que presta capital se conforma
con los intereses, mientras que el capitalista industrial se
embolsa la ganancia del empresario. Esto en nada afecta
el nivel de la tasa general de ganancia, pues para dicha tasa
la ganancia es — interés -+ ganancia de todo tipo 4 renta
de la tierra, cuya distribucién entre esas categorias particu-
lares le es indiferente. Sino en el sentido de que esos
capitales, a pesar de estar invertidos en grandes empresas
productivas, una vez deducidos todos los costos s6lo arrojan
pequefios o grandes intereses, los asi llamados dividendos.
Por ejemplo, en los ferrocarriles. Por lo tanto, no entran
en la nivelacién de la tasa general de ganancia, ya que
arrojan una tasa menor que la tasa media de ganancia. Si
io hicieran, dicha tasa declinaria mucho mas aun. Desde el
punto de vista tedrico se los puede incluir en el célculo de
dicha tasa, y se obtendria entonces una tasa de ganancia
menor que la existente en apariencia -——que es la que en
realidad decide a los capitalistas—; seria menor porque
justamente en esas empresas el capital constante es maximo
en relacién con el variable.

* Subtitulo de Engels. (R 1023.)
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CAPfTULO XV

DESARROLLO DE LAS CONTRADICCIONES
INTERNAS DE LA LEY

I) Generalidades ®

En la seccién primera de este libro vimos que la tasa
de ganancia siempre expresa la tasa de plusvalor mas
baja de lo que es. Hemos visto ahora que hasta una tasa
creciente de plusvalor tiene la tendencia a expresarse en
una tasa declinante de ganancia. La tasa de ganancia s6lo
seria igual a la tasa del plusvalor cuando ¢ = 0, es decir si
todo el capital se desembolsara en salarios. Una tasa decre-
ciente de ganancia sblo indica una tasa decreciente del
plusvalor si la relacién entre el valor del capital constante
y la cantidad de fuerza de trabajo que pone en movimiento
a dicho capital constante permanece inalterada, o si ésta
ha aumentado con relacién al valor del capital constante.

Ricardo, so pretexto de considerar la tasa de ganancia,
de hecho sélo considera la tasa del plusvalor, y_ésta sélo
partiendo del supuesto de que la jornada laboral es, en
intensidad y extensién una magnitud constante.

La baja de la tasa de ganancia y la acumulacién acele-
rada s6lo son diferentes expresiones del mismo proceso
en la medida en que ambas expresan el desarrollo de la
fuerza productiva. Por su parte, la acumulacién acelera el
descenso de la tasa de ganancia, en tanto con ella estd dada

* Ningin titulo o subtitulo en este lugar del manuscrito.
(R 1024,2))
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la concentracién de los trabajos en gran escala y, por
consiguiente, una mdas alta composicion del capital. Por
otra parte, la baja de la tasa de ganancia acelera, a su vez,
la concentracién del capital y su centralizacién mediante
la expropiacién de los capitalistas menores, mediante la
expropiacion del Gltimo resto de productores directos a los
cuales aun les queda algo que expropiar. De esa manera
se acelera, por otro lado, la acumulacién, con arreglo a su
masa, aunque con la tasa de ganancia disminuya la tasa
de la acumulacién.

Por otra parte, en tanto la tasa de valorizacién del
capital global, la tasa de ganancia, es el acicate de la
produccion capitalista (asi como la valorizacién del capital
es su Unico objetivo), su baja torna mis lenta la forma-
cién de nuevos capitales auténomos, apareciendo asi como
una amenaza para el desarrollo del proceso capitalista de
produccién; promueve la sobreproduccion, la especulacién,
las crisis y el capital superfluo, ademis de la poblacién
superflua. Por consiguiente, aquellos economistas que, como
Ricardo, consideran como absoluto el modo capitalista de
produccion, sienten aqui que ese modo de produccién se
crea una barrera a si mismo, por lo cual atribuyen esa
limitacién no a la produccién, sino a la naturaleza (en la
teorfa de la renta). Pero lo importante de su horror a la
tasa decreciente de ganancia es la sensacion de que el modo
capitalista de produccién halla en el desarrollo de las fuer-
zas productivas una barrera que nada tiene que ver con la
produccién de la riqueza en cuanto tal; y esta barrera
peculiar atestigua la limitacién y el cardcter solamente
histérico y transitorio del modo capitalista de produccién;
atestigua que éste no es un modo de producciéon absoluto
para la produccién de la riqueza, sino que, por el contrario,
llegado a cierta etapa, entra en conflicto con el desarrollo
ulterior de esa riqueza.

De cualquier manera, Ricardo y su escuela sélo tienen
en consideracion la ganancia industrial, en la cual se incluye
el interés. Pero también la tasa de la renta de la tierra
tiene tendencia a disminuir a pesar de que aumenta su
masa absoluta y de que también puede aumentar propor-
cionalmente respecto a la ganancia industrial. (Véase
Edward West, quien desarrolld la ley de la renta de la
tierra antes que Ricardo.) Si consideramos el capital social

global C y llamamos g, a la ganancia industrial que queda .
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después de deducirse el interés y la renta de la tierra, i al
interés y r a la renta, entonces
v i+r i r
cC C C cC C C
Hemos visto que, aunque en el curso del desarrollo de la
produccién capitalista pv, la suma global del plusvalor,

pv ., L
aumenta constantemente, no obstante — también dismi-

nuye constantemente porque C crece con mayor rapidez aun
que pv. Por lo tanto, no es en modo alguno una contradic-
cion el que tanto g, como { y r puedan aumentar cada cual

L ttm_gmglir
por su parte, mientras que tanto C=¢C como C’C y C
disminuyen incesantemente cada uno por su lado, o bien
que g, aumente en relacién con /, que r aumente con rela-
cién a g, , o también que aumente en términos relativos con
respecto a g, y a i. Al aumentar el plusvalor global o la
ganancia global pv =g, pero disminuyendo al mismo

. . DV g ” .
tiempo la tasa de ganancia c-c’ la relaciéon de magni-

tudes de las partes g,, { y r en las que se descompone
pv — g puede variar de cualquier manera dentro_ de los
limites dados por la suma global pv, sin que en virtud de

. by
ello resulte afectada la magnitud de pv o de rok

La variacion reciproca de g, , { y r es s6lo una diferente
distribucién de pv entre diversos rubros. En consecuencia
./ ; & ! r
también pueden aumentar reciprocamente relirel o ol
la tasa de ganancia industrial individual, la tasa de interés
y la relacion entre la renta y el capital global, a pesar de

. . . PV . .
disminuir ok la tasa general de ganancia; solamente sigue

pv .
siendo condicién que la suma de los tres sea :E. Si
disminuye la tasa de ganancia de 50 % al 25 %, por ejem-
plo si la composicién del capital, con una tasa de plusvalor
= 100 %, se modifica de 50, 4 50, a 75 25, en el
primer caso un capital de 1.000 rendird una ganancia de
500, y en el segundo un capital de 4,000 rendira 'una
ganancia de 1.000. pv o g se ha duplicado, pero g’ ha
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descendido en una mitad. Y si del 50 % anterior 20 eran
ganancia, 10 interés y 20 renta, entonces

81 r
= 20 —_ —— ]
T= % , 10 %, C 20 %

Si al transformarse la tasa en 25 % las proporciones perma-
necen constantes, entonces

41 r
— =10 % —_ —_—=
T (R 5%,yC 10 %.

Si en cambio E— dlsmmuyese al8 % e % al 4 %, aumen-

r
tarfa E al 13 %. La magnitud proporcional de r habria

aumentado con respecto a g, y a i, pero no obstante g’
habria permanecido constante. En ambos supuestos la
suma de g, , { y r habria aumentado, ya que se la produce
mediante un capital cuatro veces mayor. Por lo demds, la
suposicién de Ricardo en el sentido de que originariamente
Ia ganancia industrial (més el interés) se embolsa todo el
plusvalor, es histérica y conceptualmente falsa. Por el con-
trario, es sélo el progreso de la produccién capitalista el
que 1) entrega a los capitalistas industriales y comerciales
toda la ganancia de primera mano para su ulterior distri-
bucién y 2) reduce la renta al excedente por encima de la
ganancia, Sobre esta base capitalista aumenta a su vez la
renta, que es una parte de la ganancia (es decir del plus-
valor considerado como producto del capital global), pero
no la parte especifica del producto que embolsa el capi-
talista.2

Suponiendo la existencia de los medios de produccion
necesarios, es decir de una suficiente acumulacién de
capital, 1a creacién de plusvalor no halla otro obstaculo que
lIa poblacion obrera si esta dada la tasa del plusvalor, es
decir el grado de explotacién del trabajo, y ningin otro
obsticulo que el grado de explotacion del trabajo si esta
dada la poblacion obrera. Y el proceso capitalista de pro-
duccién consiste esencialmente en la produccién de plus-
valor, representado en el plusproducto o en la parte ali-
cuota de las mercancias producidas en la cual el trabajo
impago se halla objetivado. Nunca hay que olvidar que

* Rubel anota aqui: “Toda esta parte ha sido tonsiderable-
mente retocada por Engels”. (R 1025/1.)
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la producciébn de este plusvalor —y la reconversion de
una parte del mismo en capital, o sea la acumulacion,
constituye una parte integrante de esta produccién del plus-
valor— es el objetivo directo y el motivo determinante
de la produccién capitalista. Por eso jamds hay que pre-
sentarla como lo que no es, es decir como una produccién
que tiene por objetivo directo el disfrute o la creacién de
medios de disfrute para los capitalistas. Al suponer esto
se prescinde por entero de su caricter especifico, que se
presenta en toda su figura medular interna.

La obtencién de este plusvalor constituye el proceso
directo de produccién que, como ya se ha dicho, no tiene
otras limitaciones que las arriba indicadas. Una vez obje-
tivada en mercancias la cantidad de plustrabajo suscepti-
ble de ser expoliada, el plusvalor esta producido. Pero con
esta produccién del plusvalor s6lo queda concluido el pri-
mer acto del proceso capitalista de produccién, €l proceso
directo de produccién. El capital ha absorbido determinada
cantidad de trabajo impago. Con el desarrollo del proceso
que se expresa en la baja de la tasa de ganancia, la masa
del plusvalor asi producido aumenta hasta proporciones
monstruosas. Llega entonces el segundo acto del proceso.
Debe venderse toda la masa mercantil, el producto global,
tanto la parte que repone el capital constante y el variable
como la que representa el plusvalor. Si ello no ocurre o
s6lo sucede en forma pafc1a1 o a precios inferiores a los
preaos de produccion, el obrero habra sido explotado,
ciertamente, pero su explotacién no se realizard en cuanto
tal para el capitalista, pudiendo estar ligada a una reali-
zacion nula o s6lo parcial del plusvalor expoliado o, més
aun, a una pérdida parcial o total de su capital. Las con-
diciones de la explotacién directa y las de su realizacién
no son idénticas. Divergen no sélo en cuanto a tiempo y
Iugar, sino también conceptualmente. Unas sélo estdn li-
mitadas por la fuerza productiva de la sociedad, mientras
que las otras sélo lo estin por la proporcionalidad entre
los diversos ramos de la produccién y por la capacidad de
consumo de la sociedad. Pero esta capacidad no estd deter-
minada por la fuerza absoluta de produccién ni por la
capacidad absoluta de consumo, sino por la capacidad
de consumo sobre la base de relaciones antagénicas de
distribucién, que reduce el consumo de la gran masa de la
sociedad a un minimo solamente modificable dentro de

313



limites mas o menos estrechos. Ademais estd limitada por
el impulso de acumular, de acrecentar el capital y produ-
cir plusvalor en escala ampliada. Esto es una ley para la
produccidn capitalista, dada por las constantes revolucio-
nes en los métodos mismos de produccién, la desvalori-
zacién de capital existente, vinculada con ellas de manera
constante, la lucha competitiva generalizada y la necesidad
de mejorar la produccién y de expandir su escala, sélo
como medio de mantenerse y so pena de sucumbir. Por
ello hay que expandir constantemente el mercado, de modo
que sus vinculaciones y las condiciones que las regulan
asuman cada vez ma4s la figura de una ley natural indepen-
diente de los productores, se tornen cada vez mas incon-
trolables. La contradiccién interna trata de compensarse
por expansién del campo externo de la produccién. Pero
cuanto mas se desarrolla la fuerza productiva, tanto maés
entra en conflicto con la estrecha base en la cual se fun-
dan las relaciones de consumo. Sobre esta base plena de
contradicciones no es en modo alguno una contradiccién
el que el exceso de capital esté ligado a un creciente exceso
de poblacién; pues aunque combinando ambos aumenta-
ria el volumen del plusvalor producido, también aumentaria
con ello la contradiccién entre las condiciones en las cua-
les se produce ese plusvalor, y las condiciones en las cuales
se lo realiza.

Dada determinada tasa de la ganancia, la masa de la
ganancia siempre dependera de la magnitud del capital
adelantado. Pero la acumulacién estd determinada por la
parte de dicha masa que se reconvierte en capital. Sin em-
bargo, esa parte, puesto que es igual a la ganancia menos
el rédito consumido por el capitalista, no sélo dependeré
del valor de dicha masa, sino también de la baratura de
las mercancias que el capitalista puede comprar con ella;
en parte, de las mercancias que entran en su consumo, en su
rédito, y en parte de las que entran en su capital cons-
tante. (En este caso se supone al salario como dado.)

La masa del capital que el obrero pone en movimiento,
y cuyo valor conserva y hace reaparecer en el producto
en virtud de su trabajo, es totalmente diferente del valor
que aquél agrega. Si la masa del capital es = 1.000 y el
trabajo agregado — 100, el capital reproducido serd —
= 1.100. Si la masa es = 100 y el trabajo agregado — 20,
el capital reproducido sera — 120. La tasa de ganancia
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serd en el primer caso — 10 %, y en el segundo = 20 %.
Y sin embargo puede acumularse mis a partir de 100
que a partir de 20. Y asi avanza la corriente del capital (al
margen de su desvalorizacién por acrecentamiento de la
fuerza productiva) o su acumulacién en relacién con
la pujanza que ya posee, y no en relacién con el nivel
de la tasa de ganancia. Una elevada tasa de ganancia, en la
medida en que se base en una elevada tasa de plusvalor,
es posible si la jornada laboral es muy prolongada, a
pesar de ser improductivo? el trabajo; es posible porque
las necesidades de los obreros son sumamente exiguas, y
por consiguiente muy bajo el salario medio, aunque el tra-
bajo sea improductivo.2 El bajo nivel del salario corres-
ponderi a la falta de energia de los obreros. En este pro-
ceso el capital acumula con lentitud, a pesar de la elevada
tasa de ganancia. L.a poblacién estd estancada, y el tiempo
de trabajo que cuesta el producto es grande, aunque el
salario pagado al obrero sea pequefio.

La tasa de ganancia disminuye no porque se explote
menos al obrero, sino porque en general se emplea menos
trabajo en relacién con el capital empleado.

Si, tal como se ha demostrado, coincide un descenso
en la tasa de ganancia con el aumento en la masa de la
ganancia, el capitalista se apropiard de un parte mayor del
producto anual del trabajo bajo la categoria de capital (co-
mo reposicidon de capital consumido), y de una parte relati-
vamente menor bajo la categoria de ganancia. De ahi la
fantasia del cura Chalmers,I” en el sentido de que cuanto
menor sea la parte del producto anual que los capitalistas
gasten como capital, tanto mayores seridn las ganancias
que engullan; a cuyos efectos acude en su auxilio la igle-
sia estatal, velando por el consumo, en lugar de la capita-
lizacion, de una gran parte del plusproducto. El cura con-
funde la causa y el efecto. Por lo demas, la masa de la
ganancia —incluso si la tasa es menor— también aumenta
con la magnitud del capital desembolsado. Sin embargo,
esto condiciona al mismo tiempo la concentracién del ca-
pital, puesto que ahora las condiciones de produccién
imponen el empleo masivo de capital. Asimismo condiciona
su centralizacién, es decir que los capitalistas grandes de-
voren a los pequefios, y la descapitalizacién de estos lti-

* Deberia decir: “poco productivo”.
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mos. Se trata una vez méis —sdlo que elevada a la segunda
potencia— de la escisién entre las condiciones de trabajo
y los productores, entre quienes se cuentan atn estos pe-
quefios capitalistas, ya que para ellos su propio trabajo
todavia tiene importancia; en general, el trabajo del capi-
talista se halla en proporcién inversa a la magnitud de su
capital, es decir al grado en el cual es capitalista. Esta
escision entre las condiciones de trabajo, por una parte, y
los productores, por la otra, es lo que constituye el con-
cepto del capital: se inaugura con la acumulacion origina-
ria (libro 1, cap. XX1v), aparece luego como proceso cons-
tante en la acumulacién y concentracion del capital y se
manifiesta aqui finalmente como centralizacién de capitales
ya existentes en pocas manos y descapitalizacién de mu-
chos (que bajo esta forma modificada se presenta ahora
la expropiacién).2 Este proceso pronto provocaria el co-
lapso de la produccion capitalista, si no operasen constan-
temente tendencias contrarrestantes con un efecto descen-
tralizador, junto a la fuerza centripeta.

® La frase precedente, de Engels, sustituye el siguiente pasaje
del manuscrito original: ‘

“La acumulacién originaria del capital presupone la centrali-
zacién de las condiciones de trabajo. Implica la separacién de estag
condiciones con respecto al trabajador y la fuerza de trabajo. Su
acto histérico es el acto de la génesis historica del capital, €l proceso
histérico d= separacién que transforma las condiciones de trabajo
en capital y el trabajo en trabajo asalariado. De esta suerte quedan
echadas las bases de la produccién capitalista. La acumulacion del
capital, verdadero fundamento del capital, presupone, por consi-
guiente, la relacién capital-trabajo asalariado. Reproduce en una
escala cada vez més amplia la separacién y la fijacién de la riqueza
material enfrentada al trabajo.

“Concentracién de capitales. Acumulacién de los grandes capitales
por destruccién de los pequefios. Atraccién y disolucién de los esla-
bones intermedios entre el capital y el trabajo. No es otra cosa que
la tltima forma —apogeo del proceso— que trasmuta las condi-
ciones de trabajo en capital y que multiplica y reproduce el capital
en escala ampliada; separa de gus propietarios los capitales consti-
tuidos en numerosos puntos de la sociedad, por dltimo, y los cen-
traliza en manos de los grandes capitalistas. Con esta forma extrema
del antagonismo, la produccién se ve transformada en produccién
social, aunque bajo un aspecto desfigurado. Trabajo social y, en el
proceso concreto de trabajo, empleo colectivo de los instrumentos
de produccién. En cuanto funcionarios del proceso que acelera al
mismo tiempo esa produccién social y el desarrollo de las fuerzas
productivas, los capitalistas se vuelven superfluos en la'medida en
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IT) Conflicto entre expansién de la produccién y
valorizacién®

El desarrollo de la fuerza productiva social del trabajo
se revela en dos aspectos: en primer lugar, en la magnitud
de las fuerzas productivas ya producidas, en el volumen de
valor y la masa de las condiciones de produccién bajo las
cuales tiene lugar la nueva produccién, y la magnitud
absoluta del capital productivo ya acumulado; en segundo
lugar, en la relativa exigiiidad de la parte de capital desem-
bolsada en el salario con relacion al capital global, es decir
en la relativa exigiiidad del trabajo vivo que se requiere
para la reproduccién y valorizacién de un capital dado, para
la produccion en masa. Esto supone al mismo tiempo una
concentracion del capital.

Con referencia a la fuerza de trabajo empleada, el des-
arrollo de la fuerza productiva vuelve a manifestarse en
dos aspectos: primero, en el aumento del plustrabajo,
es decir en la abreviacion del tiempo de trabajo necesario
que se requiere para la reproduccion de la fuerza de tra-
bajo. Segundo, en la disminucién de la cantidad de fuerza
de trabajo (mimero de obreros) que se emplea, en general,
para poner en movimiento un capital dado.

Ambos movimientos no sélo corren parejas, sino que
se condicionan reciprocamente, son manifestaciones en las
que se expresa una misma ley. Sin embargo, influyen en
sentido opuesto sobre la tasa deé ganancia. La masa global
de la ganancid es igual a la masa global del plusvalor, y la

. 4 lusvalor
tasa de ganancia — o P .

C capital global adelantado
Pero el plusvalor, en cuanto suma global, est4 determinado
en primer lugar por su tasa, pero en segunda instancia
por la masa del trabajo simultineamente empleado con

que, por via de la sociedad, se apropian de la ganancia y en que,
como propietarios de esas riquezas sociales, adoptan la figura de
comandantes del trabajo social. Experimentan la misma suerte que
los sefiores feudales en el advenimiento de la sociedad burguesa: sus
exigencias, vueltas superfluas al mismo tiempo que sus servicios, se
han trasmutado en simples privilegios, anacrénicos e irracionales,
y es eso lo que apresuré su ruina.” (Véase R 1029/ 1.)

¢ Subtitulo de Engels. (Cfr. R 1024/2.)
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esa tasa, 0 lo que es lo mismo, por la magnitud del capital
variable. En un sentido aumenta uno de los factores, la
tasa del plusvalor; en el otro disminuye (relativa o abso-
lutamente) el otro factor, el niimero de obreros. En tanto
el desarrollo de la fuerza productiva? hace disminuir la
parte paga del trabajo empleado, acrecienta el plusvalor
porque acrecienta su tasa; pero en la medida en que hace
disminuir la masa global del trabajo empleado por un ca-
pital dado, hace disminuir el factor del nitmero por el cual
se multiplica la tasa del plusvalor para obtener su masa.
Dos obreros que trabajan 12 horas diarias, no pueden pro-
ducir la misma masa de plusvalor que 24 obreros que sélo
trabajan 2 horas cada cual, inclusive si pudiesen vivir del
aire, por lo cual no tendrian que trabajar en absoluto para
si mismos. Por eso, en este aspecto la compensacion de la
mengua en el nimero de obreros mediante el incremento
del grado de explotacion del trabajo encuentra ciertos
limites insuperables; por lo tanto puede ciertamente obs-
taculizar la baja de la tasa de ganancia, pero no anularla.

Por consiguiente, con el desarrollo del modo capitalista
de produccién disminuye la tasa de la ganancia, mientras
que su masa aumenta al aumentar la masa del capital
empleado. Dada la tasa, la masa absoluta en que aumenta
el capital dependerd de la magnitud actual del mismo.
Pero, por otra parte, dada esta magnitud, la relacion en
la cual aumenta, la tasa de su crecimiento, depende de la
tasa de ganancia. El incremento de la fuerza productiva
(que, por lo demas, y como ya se indicara, siempre corre
paralelo a la desvalorizacién del capital existente) so6lo
puede hacer aumentar directamente la magnitud de valor
del capital si incrementa, por elevacion de la tasa de ga-
nancia, la parte de valor del producto anual que se recon-
vierte en capital. En la medida en que entra en considera-
cién la fuerza productiva del trabajo, esto sélo puede
ocurrir (ya que esa fuerza productiva nada tiene que ver
directamente con el valor del capital existente) en tanto
de ese modo se eleve el plusvalor relativo o se reduzca el
valor del capital constante, es decir que se abaraten las
mercancias que entran en la reproduccién de la fuerza de

" En la 12 edicién, “fuerza de produccién”; corregido segin
el manuscrito de Marx.
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trabajo o en los elementos del capital constante. Pero
ambas cosas implican una desvalorizacién del capital exis-
tente, y ambas cosas corren parejas con la reduccién del
capital variable respecto al capital constante. Ambas cosas
provocan la baja en la tasa de ganancia, y ambas enlentecen
esa baja. Ademds, en tanto un aumento en la tasa de
ganancia causa un aumento en la demanda de trabajo,
influye sobre el aumento de la poblacién obrera y por
ende del material explotable, s6lo gracias al cual el capital
se convierte en capital.

Pero el desarrollo de la fuerza productiva del trabajo
contribuye indirectamente al acrecentamiento del valor de
capital existente, al hacer aumentar el volumen y la varie-
dad de los valores de uso en los que se presenta el mismo
valor de cambio, y que constituyen el sustrato material,
los elementos materiales del capital, los objetos materiales
en los que consiste directamente el capital constante, y
cuando menos indirectamente el capital variable. Con el
mismo trabajo se crean mds cosas que pueden ser transfor-
madas en capital, al margen de su valor de cambio. Cosas
que pueden servir para absorber trabajo adicional, es decir
también plustrabajo adicional, y de esa manera constituir
capital adicional. La masa de trabajo que puede comandar
el capital no depende de su valor, sino de la masa de
materias primas y auxiliares, de la maquinaria y de los
elementos del capital fijo, de los medios de subsistencia
que componen ese capital, cualquiera que sea el valor de
todos esos componentes. Al aumentar de esa manecra la
masa del trabajo empleado, y en consecuencia también del
plustrabajo, también aumenta el valor del capital repro-
ducido y el plusvalor ¥ nuevo que le ha sido adicionado.

Pero estos dos factores comprendidos en el proceso de
acumulacién no sélo deben considerarse en la calma yux-
taposicién dentro de la cual los trata Ricardo; los mismos
implican una contradiccién que se manifiesta en tendencias
y manifestaciones contradictorias. Las fuerzas impulsoras
antagénicas operan a la vez unas contra otras.

Simultineamente con los estimulos para el aumento
real de la poblacién obrera, emanados del aumento en la
parte del producto social global que actiia como capital,
operan las fuerzas impulsoras que crean una sobrepobla-
cion solamente relativa.
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Simultidneamente con la baja de la tasa de la ganancia
aumenta la masa de los capitales, y corre parejas con ella
una desvalorizacion del capital ya existente que contiene
esta baja y da un impulso acelerante a la acumulacién de
valor de capital.

Simultineamente con el desarrollo de la fuerza produc-
tiva se eleva cada vez méis la composicién del capital, dis-
minuye relativamente la parte variable con respecto a la
parte constante.

Estas diversas influencias se hacen sentir, ora de ma-
nera més yuxtapuesta en el espacio, ora de manera més

sucesiva en el tiempo; el conflicto entre las fuerzas impul- -

soras antagbnicas se desahoga periédicamente mediante
crisis. Estas siempre son s6lo soluciones violentas momen-
téneas de las contradicciones existentes, erupciones vio-
‘lentas que restablecen por el momento el equilibrio pertur-
bado.

Expresada de una manera totalmente general, la con-
tradiccién consiste en que el modo capitalista de produc-
cién implica una tendencia al desarrollo absoluto de las
fuerzas productivas, con prescindencia del valor y del plus-
valor encerrado en él, y haciendo abstraccién asimismo de
las relaciones sociales dentro de las cuales se efectdia la
produccién capitalista; mientras que, por otra parte, tiene
como finalidad la conservacién del valor de capital exis-
tente y su valorizacién en medida extrema (es decir, el
acrecimiento constantemente acelerado de ese valor). Su
caricter especifico estd orientado hacia el valor existente
de capital en cuanto medio para la mayor valorizacién po-
sible de dicho valor. Los métodos mediante los cuales lo
logra incluyen: disminucién de la tasa de ganancia, des-
valorizacién del capital ya existente y desarrollo de las
fuerzas productivas del trabajo a expensas de las fuerzas
productivas ya producidas.

La desvalorizaciéon periddica del capital ya existente,
que es un medio inmanente al modo capitalista de pro-
duccién para contener la baja en la tasa de ganancia y
para acelerar la acumulaciéon de valor de capital mediante
la formacién de capital nuevo, perturba las condiciones
dadas dentro de las cuales se lleva a cabo el proceso de
circulacién y reproduccién del capital, por lo cual estd
acompaiiada por paralizaciones sibitas y crisis del proceso
de produccion.
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La disminucién relativa del capital variable con res-
pecto al constante, que corre parejas con el desarrollo de
las fuerzas productivas, incentiva el crecimiento de la po-
blacién obrera, mientras crea permanecntemente una sobre-
poblacién artificial. La acumulaciéon del capital, conside-
rada con arreglo al valor, resulta enlentecida por la dismi-
nucién de la tasa de ganancia, para acelerar aun mas la
acumulacién del valor de uso, mientras que ésta, a su vez,
imprime un movimiento acelerado a la acumulacién con
arreglo al valor,

La produccién capitalista tiende constantemente a su-
perar estos limites que le son inmanentes, pero sélo lo
consigue en virtud de medios que vuelven a alzar ante ella
esos mismos. limites, en escala aun mas formidable.

El verdadero limite de la produccién capitalista lo es
el propio capital; es éste: que el capital y su autovaloriza-
cién aparece como punto de partida y punto terminal, como
motivo y objetivo de la produccién; que la produccién
s6lo es produccién para el capital, y no a la inversa, que
los medios de produccién son meros medios para un des-
envolvimiento constantemente ampliado del proceso vital,
en beneficio de la sociedad de los productores. Los limites
dentro de los cuales Gnicamente puede moverse la conser-
vacion y valorizaci6n del valor de capital, las que se basan
en la expropiacién y empobrecimiento de la gran masa de
los productores, esos limites entran, por ello, constante-
mente en contradiccién con los métodos de produccién que
debe emplear el capital para su objetivo, y que apuntan
hacia un aumento ilimitado de la produccién, hacia la pro-
duccién como fin en si mismo, hacia un desarrollo incon-
dicional de las fuerzas productivas sociales del trabajo. El
medio —desarrollo incondicional de las fuerzas produc-
tivas sociales— entra en constante conflicto con el objetivo
limitado, el de la valorizacién del capital existente. Por
ello, si el modo capitalista de produccién es un medio his-
térico para desarrollar la fuerza productiva material y
crear el mercado mundial que le corresponde, es al mismo
tiempo la constante contradiccién entre esta su misién his-
térica y las relaciones sociales de produccién correspon-
dientes a dicho modo de produccién.
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III) Exceso de capital con exceso de poblacién ®

Con la baja de la tasa de ganancia aumenta el minimo
de capital requerido en manos del capitalista individual
para un empleo productivo- del trabajo; es el capital re-
querido tanto para su explotacién en general, como para
que el tiempo de trabajo empleado sea el tiempo de trabajo
necesario para la produccion de las mercancias, esto es,
no sobrepase el promedio del tiempo de trabajo socialmente
necesario para producirlas. Y al mismo tiempo aumenta
la concentracién, porque mds alli de determinados limites,
un gran capital con una tasa pequefia de ganancia acumula
con mayor rapidez que un capital pequefio con una gran
tasa de ganancia. Por su parte, esta creciente concentra-
cién provoca a su vez, llegado cierto nivel, una nueva baja
de la tasa de ganancia. Ello hace que el grueso de los
pequetios capitales fragmentarios se vea lanzado a los carri-
les de la aventura: la especulacién, las estafas crediticias
y accionarias, las crisis. Lo que ha dado en llamarse la
plétora del capital siempre se refiere fundamentalmente
a la plétora de aquel capital para el cual la baja en la
tasa de la ganancia no resulta compensada por su masa
—y éste es siempre el caso de las ramificaciones nuevas
de capital, de creacion reciente— o a la plétora que estos
capitales incapaces de por si para una accién auténoma
pone a disposicion de los grandes ramos de los negocios
en la forma del crédito. Esta plétora del capital surge de
las mismas circunstancias que producen una sobrepobla-
cién relativa, por lo cual es un fenémeno complementario
de este Ultimo, a pesar de hallarse situados ambos en polos
opuestos: el capital desocupado por un lado, y la pobla-
cién obrera desocupada por el otro. ‘

Por ello, la sobreproducciéon de capital, y no de mer-
cancias individuales —pese a que la sobreproducciéon de
capital siempre implica la sobreproduccién de mercancias—
no significa otra cosa que la sobreacumulacién de capital.
Para entender qué significa esta sobreacumulacién (su
examen detallado se realiza mas adelante) no hay mas
que suponerla absoluta. ;Cudndo seria absoluta la sobre-
produccion del capital? ;Més exactamente, una sobrepro-
duccién que no se extienda a este, aquel o a un par de

* Subtitulo de Engels. (R 1024,/2.)
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terrenos importantes de la produccién, sino que fuese
absoluta en sus propias dimensiones, es decir que englobase
todos los terrenos de la produccion?

Tendriamos una sobreproducciéon absoluta de capital
en cuanto el capital adicional para los fines de la produc-
cién capitalista fuese — 0. Pero la finalidad de la pro-
duccién capitalista es la valorizacion del capital, es decir
la apropiacién de plustrabajo, la produccién de plusvalor,
de ganancia. Por lo tanto, apenas hubiese aumentado el
capital en una relacién para con la poblacién obrera en la
cual no pudiesen ampliarse ni el tiempo absoluto de trabajo
que proporciona esa poblacién, ni el ti,en_lpo relativo _Ele
plustrabajo (de cualquier modo, esta ultima ampliacion
no seria practicable en el caso de que la demanda de
trabajo fuese tan intensa, es decir con una tenderx_cla
al aumento de los salarios); es decir, si el capital acrecido
solo produjera la misma masa o incluso una masa menor
de plusvalor que antes de su crecimiento, entonces tendria
lugar una sobreproduccién absoluta de capltal'Z es decir,
que el capital incrementado C + AC no produciria mayor
ganancia, o incluso produciria una ganancia menor, que
el capital C antes de su incremento en AC. En ambos casos
también se verificaria una intensa y repentina baja en la
tasa general de ganancia, pero esta vez a causa de una mo-
dificacién en la composicién del capital que no se deberia
al desarrollo de la fuerza productiva, sino a un aumento
en el valor dinerario del capital variable (a causa del
aumento salarial) y a la correspondiente merma de la
proporcién entre el plustrabajo y el trabajo necesario.

En la realidad, las cosas se presentarian de tal modo
que una parte del capital se hallaria total o parcialmente
inactivo (porque para poder valorizarse primeramente ten-
dria que desplazar de su posicion al capital que ya se halla
en funciones), mientras que la otra parte, a causa de l_a
presién del capital desocupado o semiocupado, se valori-
zaria a una tasa més baja de la ganancia. Para ello resul-
taria indiferente que una parte del capital adicional ocupase
el lugar del capital antiguo, pasando éste ~a ocupar un
lugar en el capital adicional. Siempre tendriamos por un
lado la antigua suma de capital, y por el otro la suma
adicional. La baja en la tasa de ganancla estaria acompa-
fiada en este caso por una disminucién absoluta en la masa
de ganancias, puesto que bajo nuestros supuestos no seria
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posible aumentar la masa de la fuerza de trabajo empleada
ni acrecentar la tasa de plusvalor, es decir que tampoco
ppdqa incrementarse la masa del plusvalor. Y la masa
disminuida de ganancias deberia calcularse sobre un capital
global aumentado. Pero suponiendo también que el capi-
tal ocupado prosiguiese valorizindose con la antigua tasa de
ganancia, es decir que la masa de ganancias permaneceria
constante, seguiria calculdndose atin sobre un capital global
acrecentado, y también esto implica una baja de la tasa de
ganancia. Si un capital global de 1.000 arrojaba una ganan-
cia de 100, y luego de su aumento a 1.500 también arroja
solamente 100, en el segundo caso 1.000 ya sélo rendiran
66 %5. La valorizacién del antiguo capital habria disminui-
do en forma absoluta. Bajo las nuevas circunstancias, el
capital = 1.000 no rendiria mas ganancia que antes un capi-
tal = 666 4.

Pero resulta claro que esta desvalorizacién efectiva del
capital primitivo no podria producirse sin una lucha, que
el capital adicional AC no podria actuar como capital
sin lucha alguna. La tasa de ganancia no disminuiria a
causa de la competencia resultante de la sobreproduccién
de capital. Sino que, por el contrario, ahora se desencade-
naria la lucha competitiva, porque la disminucién de la tasa
de ganancia y la sobreproduccion de capital emanan de las
mismas circunstancias. Los antiguos capitalistas actuantes
dejarian mds o menos en barbecho la parte de AC que
se hallara en sus manos, para no desvalorizar ellos mismos
su capital originario y no reducir su lugar dentro del campo
de 1a produccion, o la emplearian para desplazar, incluso
con pérdidas momenténeas, la inactividad del capital adi-
cional hacia los nuevos intrusos y, en general, hacia sus
competidores.

L? parte de AC que se encontrara en nuevas manos
trataria de ocupar su sitio a expensas del antiguo capital
y de lograrlo en parte dejando inactiva una parte del antiguo
capital, obligindolo a cederle el antiguo lugar, y hasta ocu-
pando el sitio del capital adicional sélo parcialmente ocupa-
do o desocupado por completo.

En todos los casos deberia verificarse una inactivacion
del antiguo capital, en su condicién de capital, en tanto
deba funcionar y valorizarse como capital. La lucha de la
competencia decidiria qué parte resultaria especialmente
afectada por esta inactivacién. Mientras todo marcha bien,
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14 competencia, tal como se revela en la nivelacién de la
tasa general de ganancia, actlia como una cofradia practica
de 1a clase capitalista, de modo que ésta se reparte comuni-
tariamente, y en proporcién a la magnitud de la partici-
pacién de cada cual, el botin colectivo. Pero cuando ya no
se trata de dividir ganancias sino de dividir pérdidas, cada
cual trata de reducir en lo posible su participacién en las
mismas, y de endosarsela a los demés. La pérdida es inevi-
table para la clase. Pero la cantidad que de ella ha de
corresponderle a cada cual, en qué medida ha de participar
en ella, se torna entonces en cuestion de poder y de astucia,
y la competencia se convierte a partir de ahi en una lucha
entre hermanos enemigos. Se hace sentir entonces el anta-
gonismo entre el interés de cada capitalista individual y
el de la clase de los capitalistas, del mismo modo que antes
se imponia pricticamente la identidad de esos intereses
a través de la competencia.

(Cémo se habria de dirimir este conflicto, pues, y
restablecer las condiciones correspondientes al movimiento
“sano” de la produccién capitalista? La manera de llegar
a esta componenda ya se halla contenida en el simple plan-
teamiento del conflicto que se trata de dirimir. La misma
incluye el poner en barbecho y hasta aniquilar una parte
de capital por el monto de valor de todo el capital adicional
AC, o siquiera por una porcién de ese monto. Pese a que
—tal como surge ya de la exposicién del conflicto— la
distribucién de esa pérdida no se extiende en modo alguno
de manera uniforme a los diferentes capitales particulares,
sino que en una lucha competitiva se decide de qué manera
se distribuyen las pérdidas, en forma sumamente desigual y
diversa, segin las ventajas particulares o las posiciones ya
conquistadas, de modo que un capital resulta inactivado,
otro aniquilado, un tercer capital sélo experimenta pérdidas
relativas o sélo sufre una desvalorizacién transitoria,
etcétera.

Pero bajo cualquier circunstancia el equilibrio se esta-
bleceria por inactivacién e incluso por aniquilacion de
capital en mayor o menor medida. Esto se extenderia en
parte a la sustancia material del capital; es decir que una
parte de los medios de produccién, capital fijo y circulante,
no funcionaria, no operaria como capital; se paralizaria
una parte de las empresas productivas iniciadas. Si bien, en
este aspecto, el tiempo ataca y deteriora todos los medios
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de .p_roduccién (con excepcién del suelo), en este caso se
verificarfa como consecuencia de la paralizacién funcional,
una (_1estrucci6n real mucho maés intensa de medios de pro-
ducfclén. Sin embargo, el efecto principal en este aspecto
seria que esos medios de produccién dejasen de actuar
como medios de produccién; una destruccién més breve o
més prolongada de su funcién en cuanto medios de pro-
duccién,

La destruccién principal —y con el caricter més
agudo— tendria lugar con relacién al capital, en tanto
posee atributos de valor, con relacién a los valores de
capital. La parte del valor de capital que sélo se encuentra
en la forma de asignacion es sobre futuras participaciones
en el plusvalor, en la ganancia —de hecho como meros
titulos de deuda sobre la produccién bajo diversas for-
mas—, resulta desvalorizada de inmediato con la disminu-
cién de las entradas sobre las cuales estd calculada. Una
parte del oro y de la plata acufiados se halla inactiva, no
funciona como capital. Una parte de las mercancias que
se encuentran en el mercado sélo puede llevar a cabo su
proceso de circulacion y reproducci6n en virtud de que sus
precios se contraen enormemente, es decir por desvalori-
zacion del capital que representa. De la misma manera, los
elementos del capital fijo resultan mas o menos desvalo-
rizados. A .ello se suma que determinadas relaciones
presupuestas de precios condicionan el proceso de repro-
ducci6n, y que en virtud de ello este proceso, a causa de
l'a baja general de los precios, entra en, un estado de para-
lizacién y desequilibrio. Esta perturbacién y estancamiento
paralizan la funcién del dinero como medio de pago
—funcion dada simultdneamente con el desarrollo del ca-
pital- y basada en aquellas relaciones presupuestas de
precios— interrumpen en cien puntos la cadena de las
obligaciones de pago en determinados plazos, resultan
intensificados aun por el consiguiente colapso del sistema
crediticio desarrollado al mismo tiempo que el capital, y
conducen de esta manera a violentas y agudas crisis, sabitas
dpsvalorizaciones forzadas y un estancamiento y perturba-
cién @ reales del proceso de reproduccién, y con ello a una
mengua efectiva de la reproduccion.

- En la 1? edicién, “Sturz” (“derrumbe” o “ruina”; modificado
segtin el manuscrito de Marx.
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Pero al mismo tiempo habrian entrado en juego otras
fuerzas impulsoras. La paralizacién de la produccién habria
dejado inactiva una parte de la clase obrera, y con ello
habria colocado a la parte ocupada en situaciones en las
cuales tendria que tolerar una rebaja de su salario, incluso
por debajo del término medio, operacién ésta que para el
capital tiene exactamente el mismo efecto que si se hubiese
aumentado el plusvalor relativo o absoluto manteniéndose
el salario medio. La era de prosperidad habria favorecido
los matrimonios entre obreros y disminuido la proporcién
en que se diezma su descendencia, circunstancias que, por
mucho que puedan implicar un aumento real de la pobla-
cién, no suponen en cambio un aumento de la poblacién
realmente trabajadora, aunque en la relacién entre los
obreros y el capital actian exactamente como si hubiese
aumentado el nimero de los obreros efectivamente en
funciones. Por su parte, la baja de precios y la lucha de la
competencia hubiesen dado a todos los capitalistas un
incentivo para hacer descender el valor individual de su
producto global por debajo de su valor general * mediante
la utilizacién de nuevas maquinas, de nuevos métodos per-
feccionados de trabajo, de nuevas combinaciones, es decir
para acrecentar la fuerza productiva de una cantidad de
trabajo dada, hacer disminuir la relacién entre el capital
variable y el constante, y con ello liberar obreros, en suma,
para crear una sobrepoblacion artificial. Ademds, la desva-
lorizacién de los elementos del capital constante seria, de
por si, un elemento que implicaria la elevacién de la tasa de
ganancia. La masa del capital constante empleado habria
aumentado con respecto al variable, pero el valor de dicha
masa podria haber disminuido. El estancamiento verificado
en la produccién habria preparado una ulterior ampliacién
de la misma, dentro de los limites capitalistas.

Y de este modo se recorreria nuevamente el circulo
vicioso. Una parte del capital desvalorizada por paraliza-
cién funcional, recuperaria su antiguo valor. Por 10 demds,
se recorreria nuevamente el mismo circulo vicioso con
condiciones de produccién ampliadas, con un mercado
expandido y con una fuerza productiva acrecentada.

* En la 12 edicién: “hacer aumentar por encima de su valor
general”.
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Pero incluso bajo el supuesto extremo del que partimos,
la sobreproduccién absoluta de capital no es una sobrepro-
duccién absoluta en general, no es una sobreproduccién ab-
soluta de medios de produccién. Sélo es una sobrepro-
duccién de medios de produccién en la medida en que
éstos funcionan como capital, y por consiguiente deben
implicar, en relacion con su valor, acrecentado al acrecen-
tarse su masa, una valorizacion de dicho valor, deben
generar un valor adicional.

Pero no obstante seria sobreproduccién, porque el
capital serfa incapaz de explotar el trabajo con un grado de
explotacién condicionado por el desarrollo “sano”, “nor-
mal” del proceso de produccién capitalista, con un grado
de explotacién que acrecienta por lo menos la masa de la
ganancia con el crecimiento de la masa del capital emplea-
do; es decir, que excluye el hecho de que la tasa de
ganancia disminuya en la misma medida en que aumenta el
capital, o incluso que la tasa de ganancia disminuya més
rdpidamente de lo que crece el capital.

Una sobreproduccién de capital jamas significa otra
cosa que una sobreproduccién de medios de produccion
—medios de trabajo y medios de subsistencia— que puedan
actuar como capital, es decir que puedan ser empleados
para la explotacién del trabajo con un grado de explo-
tacion dado; pues la disminucién de ese grado de explota-
cién por debajo de un punto dado provoca perturbaciones
y paralizaciones del proceso de produccién capitalista, crisis
y destruccién de capital. No constituye una contradiccién
el que esta sobreproduccion 'de capital esté acompafada
por una sobrepoblacion relativa mas o menos grande. Las
mismas circunstancias que han elevado la fuerza produc-
tiva del trabajo, aumentado la masa de los productos
mercantiles, expandido los mercados, acelerado la acumu-
lacién del capital, tanto respecto a su masa como a su
valor, y rebajado la tasa de ganancia, las mismas circuns-
tancias han generado una sobrepoblacién relativa y la
generan constantemente, una sobrepoblacion de obreros que
el capital excedente no emplea a causa del bajo grado de
explotacién del trabajo con el cual inicamente podria
empledrsela, o cuando menos a causa de la baja tasa de
gar&ancia que arrojaria en caso de un grado de explotacién

ado. :
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Si se envia capital al exterior, ello no ocurre porque sea
absolutamente imposible ocuparlo en el interior. Sucede
porque en el exterior puede ocupérselo con una tasa mas
elevada de ganancia. Pero éste es un capital absolutamente
excedentario para la poblacién obrera ocupada y para el
pais dado en general. Existe como tal junto a la poblacién
relativamente excedentaria, y ello sélo constituye un ejem-
plo de cémo ambos coexisten y se condicionan recipro-
camente.

Por otra parte, la baja de la tasa de ganancia, vinculada
con la acumulacién, provoca necesariamente una lucha
competitiva. La compensacién de la mengua de la tasa de
ganancia mediante el incremento de la masa de la ganancia
solo tiene validez para el capital global de la sociedad y
para los grandes capitalistas, sdlidamente instalados. El
nuevo capital adicional, que funciona en forma auténoma,
no se encuentra con ninguna de esta clase de condiciones
supletorias, debe luchar por conquistarlas, y de este modo
la baja en la tasa de ganancia suscita la lucha de compe-
tencia entre los capitales, y no a la inversa. Sin embargo,
esta lucha competitiva se halla acompafiada por un transi-
torio aumento salarial y una temporaria disminucién de la
tasa de ganancia, mengua que deriva de ese aumento. Otro
tanto se manifiesta en la sobreproducciéon de mercancias,
en el abarrotamiento de los mercados. Puesto que el fin
del capital no es la satisfaccién de las necesidades, sino la
produccién de ganancias, y puesto que sélo logra esta
finalidad en virtud de métodos que regulan el volumen de
la produccién con arreglo a la escala de la produccién, y
no a la inversa, debe producirse constantemente una
escisién entre las restringidas dimensiones del consumo
sobre bases capitalistas y una produccién que tiende cons-
tantemente a superar esa barrera que le es inmanente. Por
lo demas, el capital se compone de mercancias, y por ello
la sobreproduccién de capital implica la sobreproduccion
de mercancias. De ahi el curioso fenémeno de que los
mismos economistas que niegan la sobreproduccién de mer-
cancias, admitan la de capital. Si se dice que dentro de los
diversos ramos de la produccién no se da una sobrepro-
duccién general, sino una desproporcion, ello no significa
sino que, dentro de la produccidn capitalista, la propor-
cionalidad entre los diversos ramos de la produccién se
establece como un proceso constante a partir de la despro-
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porcionalidad, al imponérsele aqui la relacién de la pro-
duccién global, como una ley ciega, a los agentes de la
produccién, y no sometiéndose a su control colectivo como
una ley del proceso de produccién captada por su intelecto
asociado, y de ese modo dominada. Ademads, de esa manera
se exige que paises en los cuales el modo capitalista de
produccién no estd desarrollado, hayan de consumir y
producir en un grado adecuado a los paises del modo capi-
talista de produccién. Si se dice que la sobreproduccién
es sblo relativa, ello es totalmente correcto; pero ocurre
que todo el modo capitalista de produccién es sélo un
modo de produccién relativo, cuyos limites no son absolu-
tos, pero que si lo son para él, sobre su base. ;Cémo, de
otro modo, podria faltar la demanda de las mismas mer-
cancias de que carece la masa del pueblo, y cémo seria
posible tener que buscar esa demanda en el extranjero, en
mercados més distantes, para poder pagar a los obreros
del propio pais el promedio de los medios de subsistencia
imprescindibles? Porque sélo en este contexto especifico,
capitalista, el producto excedentario adquiere una forma en
la cual su poseedor sélo puede ponerlo a disposicién del
consumo en tanto se reconvierta para €l en capital. Por
tltimo, si se dice que, en dltima instancia, los capitalistas
sélo tienen que intercambiar entre si sus mercancias y
comérselas, se olvida todo el caricter de la produccién
capitalista, y se olvida asimismo que se trata de la valori-
zacion del capital, y no de su consumo. En suma, todos los
reparos contra las manifestaciones palpables de la sobre-
produccién (manifestaciones éstas que no se preocupan
por tales reparos) apuntan a sefialar que los limites de la
produccién capitalista no son limitaciones de la produccién
en general, y por cllo tampoco lo son de este modo espe-
cifico de produccién, el capitalista. Pero la contradiccién
de este modo capitalista de produccién consiste precisa-
mente en su tendencia hacia el desarrollo absoluto de las
fuerzas productivas, la cual entra permanentemente en
conflicto con las condiciones especificas de produccién
dentro de las cuales se mueve el capital, y que son las
Unicas dentro de las cuales puede moverse.

No se producen demasiados medios de subsistencia en
proporcién a la poblacién existente; por el contrario. Se
producen demasiado pocos como para satisfacer decente y
humanamente al grueso de la poblacién.
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No se producen demasiados medios de produccién
para ocupar a la parte de la poblacién capaz de trabajar;
por el contrario. En primer lugar, se produce una parte
demasiado grande de la poblacién que de hecho no es
capaz de trabajar, que por sus circunstancias se ve reducida
a la explotacién del trabajo ajeno o a ejecutar trabajos que
sélo pueden considerarse tales dentro de un modo miserable
de produccién. En segundo lugar no se producen suficien-
tes medios de produccién como para que toda la poblacién
capaz de trabajar pueda hacerlo bajo las condiciones mas
productivas, es decir como para que su tiempo absoluto de
trabajo resulte-abreviado por la masa y la eficacia del
capital constante empleado durante el tiempo de trabajo.

Pero peri6dicamente se producen demasiados medios
de trabajo y de subsistencia como para hacerlos actuar en
calidad de medios de explotacion de los obreros a deter-
minada tasa de ganancia. Se producen demasiadas mercan-
cias para poder realizar el valor y el plusvalor contenidos o
encerrados en ellas, bajo las condiciones de distribucién y
consumo dadas por la produccién capitalista y reconvertirlo
en nuevo capital, es decir para llevar a cabo este proceso
sin explosiones constantemente recurrentes.

No se produce demasiada riqueza. Pero periédicamente
se produce demasiada riqueza en sus formas capitalistas,
antagénicas.

La limitacién del modo capitalista de produccién se
manifiesta:

1) En el hecho de que el desarrollo de la fuerza produc-
tiva del trabajo genera, en el caso de la baja de la tasa de
ganancia, una ley que en cierto punto se opone con la
mayor hostilidad al propio desarrollo de esa fuerza produc-
tiva, por lo cual hay que superarla constantemente por
medio de crisis.

2) En el hecho de que la apropiacién de trabajo impago
y la proporcién entre ese trabajo impago y el trabajo
objetivado en general o, expresado en términos capitalistas,
que la ganancia y la proporcién entre esa ganancia y el
capital empleado —es decir, determinado nivel de la tasa
de ganancia— decidan acerca de si se debe expandir o
restringir la produccién, en lugar de ser lo decisivo a este
respecto 1a relacién entre la produccién y las necesidades
sociales, las necesidades de los seres humanos socialmente
desarrollados. Por ello surgen limitaciones para la pro-
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duccién, ya en un punto de expansion de la misma que, a
la inversa, bajo el otro supuesto apareceria como suma-
mente insuficiente. La produccién se deticne no alli donde
esa detencién se impone en virtud de la satisfaccion de
las necesidades, sino donde lo ordena la produccién y
realizacién de ganancias.

Si disminuye la tasa de ganancia, por una parte se pone
en tensién el capital para que el capitalista individual,
mediante la utilizacién de mejores métodos, etc., pueda
hacer disminuir el valor individual de sus distintas mercan-
cias por debajo de su valor social medio y de este modo,
con un precio de mercado determinado, obtener una ganan-
cia extraordinaria; por el otro lado se producen estafas y
especulaciones y un fomento general de las mismas, me-
diante empefiosos ensayos de nuevos métodos de produc-
cién, nuevas inversiones de capital, nuevas aventuras para
asegurarse alguna ganancia extraordinaria, independiente
del promedio general y que se eleve por encima de éste.

La tasa de ganancia, es decir el incremento propor-
cional de capital es especialmente importante para todas las
derivaciones nuevas del capital que se agrupan de manera
autébnoma. Y en cuanto la formacién de capital cayese
exclusivamente en manos de unos pocos grandes capitales
definitivamente estructurados, para los cuales la masa de la
ganancia compensara la tasa de la misma, el fuego que
anima la produccién se habria extinguido por completo.
En ese caso, la produccién se adormeceria. La tasa de
ganancia es la fuerza impulsora en la produccién capita-
lista, y sélo se produce lo que se puede producir con ga-
nancia y en la medida en que pueda producirselo con
ganancia. De ahi el temor de los economistas ingleses a la
disminucién de la tasa de ganancia. El hecho de que la
mera posibilidad inquiete a Ricardo, demuestra precisa-
mente su profunda comprensién de las condiciones de la
produccién capitalista. Lo que se le reprocha —el hecho
de que, al considerar la produccién capitalista, se despreo-
cupe de los “hombres” y sélo tenga en cuenta el desarrollo
de las fuerzas productivas, cualquiera que sea el precio
que por €l se pague en materia de sacrificios en hombres
y valores de capital— es precisamente lo que tiene de im-
portante. El desarrollo de las fuerzas productivas del
trabajo social es la misién histérica y la justificacion
del capital. Precisamente con él crea inconscientemente las
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condiciones materiales para una forma de produccion
superior. Lo que desasosiega a Ricardo es que la tasa de
ganancia —acicate y condicién de la produccién capita-
lista, asi como impulsora de la acumulacién— se vea
puesta en peligro por el propio desarrollo de la producci6n.
Y en este caso, la proporcién cuantitativa lo es todo. De
hecho ello se basa en algo més profundo, que Ricardo sélo
vislumbra. Aqui se revela de una manera puramente
econdmica, es decir desde el punto de vista burgués, dentro
de los limites de la comprensién capitalista, desde el punto
de vista de la propia produccién capitalista, su limitacién,
su cardcter relativo, el hecho de no ser un modo de
produccién absoluto, sino solamente un modo de produc-
cién histdrico, correspondiente a cierta época de desarrollo
limitado de las condiciones materiales de produccidn.

IV) Consideraciones complementarias 2

Puesto que el desarrollo de la fueiza productiva del
trabaja ocurre de manera muy diferente en diversos ramos
de la industria, y no sblo difiere en cuanto al grado en
que se produce, sino que a menudo transcurre en sentido
opuesto, resulta que la masa de la ganancia media (= plus-
valor) debe hallarse muy por debajo del nivel que cabria
sospechar con arreglo al desarrollo de la fuerza productiva
en los ramos mas avanzados de la industria. El hecho
de que el desarrollo de la fuerza productiva en los diversos
ramos de la industria transcurra no sélo en muy distintas
proporciones sino a menudo en sentido opuesto, se origina
no sélo en la anarquia de la competencia y en el cardcter
peculiar del modo de produccion burgués. La productividad
del trabajo también se halla ligada a condiciones naturales
que a menudo se tornan menos rendidoras en la misma
proporcién en que la productividad —en tanto depende de
condiciones sociales— aumenta. De ahi que se produzca un
movimiento opuesto en esas diferentes esferas, progreso
en un caso y retroceso en otro. Piénsese, por ejemplo, en
la sola influencia de las estaciones, de la cual depende la

* Subtitulo de Engels. (Cfr R 1024/2.)
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parte inmensamente mayor de todas las materias primas, el
agotamiento de bosques, yacimientos carboniferos, minas
de hierro, etcétera.

Si bien la parte circulante del capital constante, las
materias primas, etc., aumenta constantemente, en cuaqto
a su masa, en relacién con la fuerza productiva del trabajo,
no es éste el caso del capital fijo, edificios, maquinaria,
instalaciones de iluminacién, calefaccién, etc. Pese a que
con el aumento de volumen la mdaquina se encarece de
manera absoluta, se abarata relativamente. Si cinco obreros
producen diez veces la cantidad de mercancias que produ-
cian antes, no por ello se decuplica el desembolso de capital
fijo, a pesar de que el valor de esta parte del capital
constante aumenta con el desarrollo de la fuerza produc-
tiva, dista mucho de hacerlo en la misma proporcién. Ya
hemos destacado en muchas ocasiones la diferencia en la
relacién entre capital constante y variable, tal como se
expresa en el caso de la baja de la tasa de ganancia, y de
la misma relacién tal como se presenta con el desarrollo
de la fuerza productiva del trabajo, con referencia a la
mercancia individual y a su precio.

{El valor de la mercancia estd determinado por el
tiempo global de trabajo, pasado y vivo, que entra en
ella. Pues el acrecentamiento de la productividad del tra-
bajo consiste precisamente en que disminuye la proporcion
de trabajo vivo y aumenta la participacién del trabajo
pretérito, pero ello de tal suerte que disminuya la suma
global del trabajo que hay en la mercancia; es decir, de
modo que el trabajo vivo disminuya en mas de lo que
aumenta el trabajo pretérito. El trabajo pretérito encarnado
en el valor de una mercancia —la porcién constante de
capital— consiste en parte en el desgaste de capital cons-
tante fijo, en parte en el capital constante circulante —ma-
terias primas y auxiliares— que entré por completo en la
mercancia. La parte de valor emanada de las materias
primas y auxiliares debe reducirse con [el aumento de] la
productividad del trabajo, puesto que esa productividad
con relacién a esas materias se revela, precisamente, en el
hecho de que el valor de las mismas ha disminuido. En
cambio, lo caracteristico en el aumento de la fuerza prod}lo-
tiva del trabajo es precisamente que la parte fija del capital
constante experimenta un incremento muy intenso, y por
ende también la parte de valor del mismo que se transfiere
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a las mercancias en virtud del desgaste. Para que un nuevo
método de produccién pueda acreditarse entonces como
un acrecentamiento real de la productividad, debe transfe-
rir a la mercancia individual una parte adicional de valor,
por desgaste de capital fijo, menor de lo que es la parte
de valor deducible que se ahorra como consecuencia de la
disminucién de trabajo vivo, en una palabra, que debe
reducir el valor de la mercancia. Obviamente debe hacerlo,
incluso si, tal como ocurre en casos aislados, ademas de
la parte adicional de desgaste del capital fijo entra en la
formacién de valor de la mercancia una parte de valor
adicional por el incremento o el encarecimiento de las
materias primas o auxiliares. Todos los recargos de valor
deben ser mis que compensados por la disminuci6n de
valor que se origina merced a la reduccién del trabajo vivo.

Esta disminucién de la cantidad global de trabajo que
entra en la mercancia parece ser, segin esto, la caracteris-
tica esencial del incremento en la fuerza productiva del
trabajo, cualesquiera que sean las condiciones sociales bajo
las cuales se produce. En una sociedad en la cual los
productores regulan su produccién segin un plan trazado
de antemano, y hasta en la produccién mercantil simple,
la productividad del trabajo también se mediria forzosa-
mente segln ese patrén de medida. Pero, ;cudl es la
situacién en el caso de la produccién capitalista?

Supongamos que un ramo determinado de la produccién
capitalista produjese una pieza normal de su mercancia
bajo las siguientes condiciones: el desgaste de capital fijo
por pieza asciende a %2 chelin o marco; en materias primas
y auxiliares entran 17 %2 chelines; en salarios, 2 chelines, y
con una tasa de plusvalor del 100 % el plusvalor asciende
4 2 chelines; el valor global es = 22 chelines o marcos.
Supongamos, para simplificar, que en este ramo de la
produccién el capital tiene la composicion media del
capital social, es decir que el precio de producciéon de la
mercancia coincide con su valor, y la ganancia del capita-
lista coincide con el plusvalor efectuado. Entonces el
precio de costo de la mercancia es = V2 + 17 %2 42 = 20

2
chelines, la tasa media de ganancia es —0 =10%, y el
2

precio de produccién de una pieza de mercancia es igual
a su valor = 22 chelines o marcos.
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Supongamos que se invente una mdaquina que reduzca
a la mitad el trabajo vivo requerido para cada pieza, pero
que en cambio triplique la parte de valor que estd com-
puesta por el desgaste del capital fijo. Entonces la cuestion
se presenta de la siguiente manera: desgaste — 1 Y2 che-
lines, materias primas y auxiliares, como antes, 17 ¥2
chelines, salario 1 chelin, plusvalor 1 chelin, total 21 che-
lines o marcos. L.a mercancia ha rebajado ahora 1 chelin
en su valor; la nueva méiquina ha acrecentado decidida-
mente la fuerza productiva del trabajo. Pero para el capi-
talista, las cosas se presentan de este modo: su precio de
costo es ahora de 1 ¥4 chelines por desgaste, 17 %2 chelines
de materias primas y auxiliares y 1 chelin de salario, total
20 chelines, como antes. Puesto que la tasa de ganancia
no se modifica sin mis en virtud de la nueva maquina,
debe percibir un 10 % por encima del precio de costo, lo
que significa 2 chelines; el precio de produccion ha
quedado, pues, inalterado, — 22 chelines, pero 1 chelin
por encima del valor. Para una sociedad que produce bajo
condiciones capitalistas, la mercancia no se ha abaratado,
la maquina nueva no constituye mejora alguna. Por consi-
guiente, el capitalista no tiene interés en introducir la
nueva maquina. Y puesto que en virtud de su introduccion
simplemente despojaria de todo su valor a su maquinaria
actual, no desgastada adn, la convertiria en mera chatarra,
es decir sufrirfa una pérdida positiva, se cuidard mucho de
cometer esta estupidez, para él utépica.

Por consiguiente, para el capital la ley del incremento
de la fuerza productiva del trabajo no tiene validez incon-
dicionada. Para el capital, esa fuerza productiva se incre-
menta no cuando se economiza en general en materia de
trabajo vivo, sino s6lo cuando se economiza en'la parte
paga del trabajo vivo mds de lo que se adiciona en
materia de trabajo pretérito, tal como ya se ha insinuado
sucintamente en el libro 1, capitulo xu, 2, pp. 409/398.2
Aqui, el modo capitalista de produccion cae en una nueva
contradicciéon. Su mision histérica es el desarrollo sin
miramientos, impulsado en progresion geométrica, de la
productividad del trabajo humano. Pero sc torna infiel a
esa misién no bien se opone al desarrollo de la producti-

® Véase en la presente edicién, t. 1, vol. 2, pp. 478-479.
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vidad, frenandolo, como sucede en este caso. Con ello
demuestra nuevamente que sc¢ torna decrépito y que, cada
vez mas, estd sobreviviendose a si mismo.}?*

En la competencia, el minimo creciente de capital que,
con el aumento de la fuerza productiva, se torna necesario
para la actividad exitosa de una empresa industrial auto-
noma, se presenta de la siguiente manera: apenas el nuevo
y mas oneroso equipamiento de la cmpresa se ha introdu-
cido de manera generalizada, en lo sucesivo los capitales
menores s¢ ven excluidos de la actividad. Sélo en los
comienzos de los inventos mecéanicos en las diversas esferas
de produccién pueden actuar en ellas, en forma auténoma,
capitales mdas reducidos. Por otro lado, empresas suma-
mente grandes, con una proporcién extraordinariamente
elevada dc capital constante, como por ejemplo los ferro-
carriles, no arrojan la tasa media de ganancia, sino sola-
mente una parte de la misma, un interés. De otro modo, la
tasa general de ganancia disminuiria mas aun. En cambio
en este caso un gran acopio de capital halla, bajo la forma
de acciones, un campo directo de actividad.

El crecimiento del capital, es decir la acumulacion del
capital, sélo implica una disminucién de la tasa de ganancia
en la medida en que con ese crecimiento se verifiquen las
modificaciones antes consideradas en la relacién entre los
componentes organicos del capital. Sin embargo, a pesar
de los constantes trastocamientos diarios del modo de
produccion, ora esta parte del capital global, ora aquélla,
mayor o menor, prosigue acumulando durante ciertos lapsos
y sobre la base de determinada relaciéon media de dichos
componentes, de modo que su crecimicnto no implica un
cambio orgdnico, ni tampoco las causas de la baja en la
tasa de ganancia. Esta constante expansion del capital, es
decir también de la produccién, sobre la base del antiguo
método de produccién, que prosigue tranquilamentc mien-
tras que al mismo tiempo se instauran ya los métodos

1 {F.E.— Lo anterior se halla entre paréntesis* porque., a
pesar de ser la nueva redaccion de una nota del manuscrito original,

va mas alla, en algunos desarrollos, del material hallado en el
original.}

* Llaves en nuestra edicion.
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nuevos, es, a su vez, una de las causas por las cuales la
tasa de ganancia no disminuye en la misma medida en la
cual aumenta el capital global de la sociedad.

El aumento del nimero absoluto de obreros, a pesar de
la disminucién relativa del capital variable, adelantado
en salarios, no ocurre en todos los ramos de la produccion,
ni acaece de manera uniforme en todos ellos. En la
agricultura, la disminucion del elemento del trabajo vivo
puede ser absoluta.

Por lo demis, sélo es una necesidad del modo capitalista
de produccién el que el nimero de asalariados aumente
en forma absoluta, a pesar de su disminucién relativa.
Para ese modo de produccién las fuerzas de trabajo ya se
tornan superfluas no bien deja de ser necesario ocuparlas
de 12 a 15 horas diarias. Un desarrollo de las fuerzas
produqtivas que redujese el nimero absoluto de los obreros,
es decir que de hecho capacitase a la nacién entera para
llevar a cabo su produccién global en un lapso mds
redupido, provocaria una revolucién, pues dejarfa fuera
de circulacion a la mayor parte de la poblacién. En esto se
manifiesta una vez mas la limitacién especifica de la
produccién capitalista, y el hecho de que la misma no es
en modo alguno una forma absoluta para el desarrollo
de las fuerzas productivas y para la generacion de riqueza
sino que, por el contrario, llegado a cierto punto entra en
colision con ese desarrollo. Esta colisién se manifiesta
parcialmente en crisis periddicas, que surgen del hecho de
tornarse superflua ora esta parte de la poblacién obrera,
ora aquélla, en su antiguo modo de ocupacién. La limita-
cion de la produccion capitalista es el tiempo excedentario
de los obreros. El tiempo excedentario absoluto que gana
la sociedad, no le incumbe en modo alguno. El desarrollo
de la fuerza productiva sélo es importante para ella en
la medida en que incrementa el tiempo de plustrabajo de la
clas_e obrera, y no en la medida en que reduce en gencral
el tiempo de trabajo para la produccién material; de esta
manera, se mueve dentro d¢ una antitesis.

_ Hemos visto que la creciente acumulacién del capital
implica una creciente concentracién del mismo. Asi crece
el poderio del capital, la autonomizacién dec las condiciones
sociales de la produccién, personificadas en el capitalista,
con respecto a los productores reales. El capital se prescnta
cada vez més como un poder social cuyo funcionario es el
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capitalista y que ya no guarda relacién posible alguna para
con lo que pueda crear el trabajo de un individuo aislado,
sino como una fuerza social enajenada, autonomizada,
que se opone en cuanto cosa a la sociedad, y en cuanto
poder det capitalista a través de esa cosa. La contradiccion
entre el poder social general en que se convierte el capital,
y el poder privado de los capitalistas individuales sobre
esas condiciones sociales de producciéon se desarrolla de
manera cada vez mds clamorosa e implica la disolucién
de esa relacién, al implicar al mismo tiempo la transfor-
macién de las condiciones de produccién para convertirlas
en condiciones de produccién generales, colectivas, sociales.
Esta transformacién estd dada por el desarrollo de las
fuerzas productivas bajo la produccion capitalista y por la
manera en la cual se lleva a cabo este desarrollo.

No hay capitalista que emplee voluntariamente un
nuevo método de produccién, por mucho més productivo
que sea o por mucho que incremente la tasa del plusvalor,
en cuanto el mismo reduzca la tasa de ganancia. Pero cual-
quiera de estos nuevos métodos de produccion abarata las
mercancias. Por ello el capitalista las vende originaria-
mente por encima de su precio de produccidn, y acaso por
encima de su valor. Se embolsa la diferencia existente entre
sus costos de produccién y el precio de mercado de las
restantes mercancias, producidas con costos de produccion
mas elevados. Puede hacerlo porque el promedio del tiempo
de trabajo socialmente requerido para la produccion de
estas mercancias es mayor que el tiempo de trabajo reque-
rido con el nuevo método de produccién. Su procedimiento
de produccién se halla por encima del promedio del proce-
dimiento social. Pero la competencia lo generaliza y lo
somete a la ley general. Sc inicia entonces el descenso
de la tasa de ganancia —quizd primeramente en esta
esfera de la produccién, nivelandose luego con las otras—,
el cual es total y absolutamentc independiente de la volun-
tad del capitalista.

A este respecto cabe observar atin que la misma ley
rige asimismo en aqucllas esferas de produccion cuyo
producto no entra directa ni indirectamente en el consumo
del obrero o en las condiciones de produccién de sus
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medios de subsistencia; es decir, también en aquellas esferas
de produccién en las que ningiin abaratamiento de las
mercancias puede hacer aumentar el plusvalor relativo,
abaratar la fuerza de trabajo. (Sin embargo, en todos estos
ramos el abaratamiento del capital constante puede elevar
la tasa de ganancia aunque se mantenga incambiada la
explotaciéon del obrero.) En cuanto el nuevo método de
produccién comienza a difundirse, con lo cual queda efecti-
vamente suministrada la prueba de que estas mercancias
pueden producirse més baratas, los capitalistas que trabajan
bajo las antiguas condiciones de produccion deben vender
su producto por debajo de su precio de produccién com-
pleto porque el valor de esa mercancia ha disminuido, y el
tiempo de trabajo que requieren para la produccién se
halla por encima del tiempo de trabajo social. En una
palabra —y esto se presenta como un efecto de la compe-
tencia— deben instaurar asimismo el nuevo método de
produccién, en el cual ha disminuido la proporcién entre
el capital variable y el capital constante.

Todas las circunstancias que hacen que ¢l empleo de la
maquinaria abarate el precio de las mercancias producidas
con ella, siempre se limitan a la reduccién de la cantidad de
trabajo absorbido por una mercancia individual; pero en
segundo término a la reduccién de la parte de desgaste
de la maquinaria, cuyo valor entra en la mercancia indi-
Vidl‘lal‘ Cuanto menos rapido sea el desgaste de la maqui-
naria, tanto mayor serd el nimero de mercancias entre las
cuales se distribuya ese desgaste y tanto mayor sera la
cantidad de trabajo vivo que remplace hasta su término de
reproduccién. En ambos casos aumentan la cantidad y el
valor del capital constante fijo con respecto al variable.

“A igualdad de todas las demds condiciones, la capa-
cidad de una nacién de ahorrar parte de sus ganancias
varia con la tasa de ganancia, siendo grande cuando ésta
es elevada, y menor cuando es baja; pero cuando declina la
tasa de ganancia, no todo lo demas permanece igual ...
Una baja tasa de ganancia se halla cominmente acompa-
fada por una répida tasa de acumulacién, en relacién con
el numero de habitantes, como en Inglaterra . .. y una tasa
elevada de ganancia por una tasa de acumulacién tanto
mds baja,*'! en relacién con el numero de la poblacién.”
Ejemplos: Polonia, Rusia, India, etc. (Richard Jones, An
Introductory Lecture on Political Economy, Londres, 1833,
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p. 50 y ss.) Jones destaca, con razén, que a pesar de la
baja en la tasa de la ganancia, aumentan los inducements
and faculties to accumulate [alicientes y posibilidades de
acumular]. En primer lugar, a causa del crecimiento de la
sobrepoblacién relativa. Segundo, porque con el aumento
de la productividad del trabajo aumenta la masa de los
valores de uso representados por el mismo valor de cambio,
es decir los elementos materiales del capital. Tercero, por-
que se multiplican los ramos de la produccién. Cuarto, por el
desarrollo del sistema crediticio, de las sociedades por
acciones, etc., y la concomitante facilidad para transformar
dinero en capital sin convertirse uno mismo en capitalista
industrial. Quinto, el crecimiento de las necesidades y del
afan de enriquecerse. Sexto, la creciente inversién masiva
de capital fijo, etcétera.

Tres hechos fundamentales de la produccién capitalista:
1) Concentraciéon de los medios de produccién en
pocas manos, en virtud de lo cual dejan de aparecer como
propiedad de los trabajadores directos, convirtiéndose en
cambio en potencias sociales de la produccién. Aunque
primcramente lo hagan como propiedad privada de los
capitalistas. Estos son trustees [sindicos] de la sociedad bur-
guesa, pero embolsan todos los frutos de csta sindicatura.
2) Organizacién del propio trabajo, en cuanto trabajo

"social: mediante la cooperacion, division del trabajo y

combinacién del trabajo con las ciencias naturales.

El modo capitalista de produccion deroga la propiedad
privada y el trabajo privado en esos dos sentidos, aunque
lo hace bajo formas antagdnicas.

3) Establecimiento del mercado mundial.

La ingente fuerza productiva, en proporcion a la pobla-
cién, que se desarrolla dentro del modo capitalista de pro-
duccién, y el crecimiento, aunque no en la misma propor-
cion, de los valores de capital (no s6lo de su sustrato
material ), que crecen con mucha mayor celeridad que la
poblacién, contradice a la base —que, en relaciéon con el
crecimiento de la riqueza, se torna cada vez mas estrecha—
para la cual opera esta inmensa fuerza productiva, y a las
relacioncs de valorizacién de este capital en expansién. De
ahi las crisis.
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SECCION CUARTA

TRANSFORMACION DE CAPITAL
MERCANTIL Y DE CAPITAL DINERARIO
EN CAPITAL DEDICADO AL TRAFICO
DE MERCANCIAS Y EN CAPITAL
DEDICADO AL TRAFICO DE DINERO
(CAPITAL COMERCIAL)*

CcAPiTULO XVI

EL CAPITAL DEDICADO AL TRAFICO
DE MERCANCIAS®

El capital comercial o de comercio se divide en dos
formas o subespecies, en capital dedicado al trafico de
mercancias y en capital dedicado al trafico de dinero,!®?
que a continuacidn caracterizaremos mas en detalle, en la
medida cn que ello sea necesario para el andlisis del
capital en su estructura medular. Y ello es tanto mds
necesario por cuanto la economia moderna, incluso en el
caso de sus mejores representantes, mezcla directamente
el capital comercial con el capital industrial, pasando com-
pletamente por alto, de hecho, sus peculiaridades carac-
teristicas.

El movimiento del capital mercantil ha sido analizado
en el libro n.c Considerando el capital global de la sociedad,

* En el manuscrito (1, p. 243) en lugar de “(capital comercial)”
dice, sin paréntesis, ‘0 en capital comercial”. (Cfr. R 1048/1.)

" Este titulo continda en el manuscrito con las palabras: “(la
ganancia comercial)”. (Véase R 1048/2.)

“ Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 4, pp. 101-116.
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siempre hay una parte del mismo que, aunque esti com-
puesto por elementos en continua variacion y hasta de
cambiante magnitud, se halla como mercancia en el
mercado, para transformarse en dinero; otra parte de él se
halla en el mercado en forma de dinero para transformarse
en mercancias. El capital global se halla constantemente
empefiado en este movimiento de transformacién, en esta
metamorfosis formal. En la medida en que esta funcién del
capital que se halla en el proceso de circulacion se autono-
miza, en general, como funcién particular de un capital
particular, en que se fija en cuanto funcién adjudicada, en
virtud de la division del trabajo, a un género particular
de capitalistas, el capital mercantil se convicrte en capital
dedicado al trifico o comercio de mercancias.

Ya hemos expuesto (libro 11, capitulo vi, Los costos de
circulacién, 2 y 3)2 hasta donde deben considerarse la
industria del trasporte, conservacién y distribucién de las
mercancias —bajo una forma adecuada a dicha distribu-
cibn— como procesos de produccién que persisten dentro
del proceso de circulacién. Estos casos intermedios de la
circulacién del capital mercantil se confunden en parte con
las funciones peculiares del capital comercial o dedicado al
trifico de mercancias; en parte se hallan ligadas, en la
préctica, a las funciones especificas peculiares de éste, a
pesar de que con el desarrollo de la divisién social del
trabajo se ponc de relieve en forma pura la funcién del
capital comercial, es decir separada de aquellas funciones
reales y auténoma con respecto a ellas. Para nuestros fines,
en los que se trata de determinar la diferencia especifica
de esta figura particular del capital, debe hacerse abstrac-
cién, pues, de aquellas funciones. En tanto el capital que
s6lo funciona dentro del proceso de circulacién, en especial
el capital dedicado al trifico de mercancias, combina en
parte aquelias funciones con las suyas propias, no se mani-
fiesta en su forma pura. Una vez despojado de aquellas
funciones, y desechadas éstas, lo tendremos en su forma
pura.

Hemos visto que la existencia del capital como capital
mercantil y la metamorfosis que recorre dentro de la esfera
de la circulacién, en el mercado, como capital mercantil

* Véase, en la presente edicidn, t. 11, vol. 4, pp., 162 y ss. ¥
177 y ss.
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—una metamorfosis que se resuelve en compras y ventas,
en transformacién del capital mercantil en capital dinerario
y de capital dinerario en capital mercantil—, constituye
una fase en el proceso de reproduccion del capital indus-
trial, es decir en su proceso de produccién global; pero
que al mismo tiempo se diferencia, en esta su funcién de
capital de circulacién, de si mismo como capital produc-
tivo. Se trata de dos formas de existencia separadas y
diferentes del mismo capital. Una parte del capital social
global se halla permanentemente en esta forma de existen-
cia como capital de circulacién en el mercado, en el pro-
ceso de esta metamorfosis, pese a que para cada capital
individual su existencia en cuanto capital mercantil y su
metamorfosis en cuanto tal sélo constituya un punto de
transicién en constante desaparicién y renovacién, una
fase transitoria de la continuidad de su proceso de pro-
duccién, y aunque en consecuencia cambien permanente-
mente los elementos del capital mercantil que se halla
en el mercado, al ser constantemente sustraidos al mercado
de mercancias, siéndole devueltos en forma igualmente
constante como nuevo producto del proceso de produccién.

El capital dedicado al trafico de mercancias no es,
pues, otra cosa que la forma trasmutada de una parte de
este capital de circulaciéon que sc halla constantemente en
el mercado, en el proceso de la metamorfosis, y permanen-
temente comprendido por la esfera de la circulacién. Deci-
mos de una parte porque una parte de la compra y venta
de las mercancias transcurre directamente entre los propios
capitalistas industriales. En esta investigacion hacemos abs-
traccién por completo de esa parte, ya que en nada contri-
buye a la definicién, a la inteleccion de la naturaleza
especifica del capital comercial, y porque, por otra parte, ya
ha sido expuesta en el libro 11 de una manera exhaustiva
para nuestros fines.

El comerciante en cuanto capitalista en general, aparece
primeramente en el mercado como representante de cierta
suma de dinero que adelanta como capitalista, cs decir que
quiere transformar de x (valor originario de esa suma) en
x + Ax (esa suma mds la ganancia correspondiente). Pero
para él, no sélo como capitalista en general, sino en especial
como comerciante, es obvio que su capital debe aparecer
originariamente en el mercado en la forma de capital dine-
rario, pues no produce mercancias sino que sélo comercia
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con ellas, intermedia su movimiento, y para comerciar con
cllas debe comprarlas primeramente, es decir ser poseedor
de un capital dinerario.

Supongamos que un comerciante posea £ 3.000 que
valoriza como capital comercial. Con esas £ 3.000 com-
pra, por ejemplo, 30.000 varas de lienzo al fabricante del
mismo, a 2 chelines la vara. Luego vende esas 30.000
varas. Si la tasa media anual de la ganancia es = 10 %, y
luego de deducir todos los costos accesorios obtiene una
ganancia anual de! 10 %, habrd transformado al término
del afo las £ 3.000 en £ 3.300. Cémo obtiene esa ga-
nancia es una cuestion que tratarcmos més adelante. Aqui
hemos de considerar por ahora la mera forma del movi-
miento de su capital. Con las £ 3.000 compra constante-
mente lienzo, el cual vende de continuo; repite sin cesar
esta operacion de comprar para vender, D-M-D’, la forma
simple del capital tal como se halla por completo dentro
de la orbita del proceso de circulacion, sin ser interrumpido
por el intervalo del proceso de produccion, situado fuera
de su propio movimiento y funcién.

(Cudl es entonces la relacion entre este capital dedicado
al trifico de mercancias y el capital mercantil en cuanto
mera forma de existencia del capital industrial? En lo que
respecta al fabricante de lienzo, ha realizado con el dincro
del comerciante el valor de su lienzo, la primera fase de la
metamorfosis de su capital mercantil, cuya transformacién
en dinero ha licvado a cabo, y ahora, permaneciendo cons-
tantes las demds circunstancias, puede reconvertir el dinero
en hilado, carbdn, salario, etc., mientras que por otro lado
pucde transformarlo en medios de subsistencia, etc., para
el consumo de su rédito; es decir, al margen del gasto del
rédito, puede proseguir en el proceso de reproduccion.

Pero aunque para él, para el productor del lienzo, se
ha verificado la metamorfosis de ese producto en dinero, su
venta, la misma aun no ha ocurrido para el propio lienzo.
Este se encuentra, como antes, en el mercado como capital
mercantil, con la determinacion de llevar a cabo su primera
metamorfosis, de ser vendido. A este lienzo no Ic ha ocu-
rrido otra cosa que un cambio en la persona de su poseedor.
Con arreglo a su propia determinacion, a su posicion en el
proceso, sigue sicndo, al igual que antes, capital mercantil,
mercancia vendible; sélo que ahora estd ¢cn manos del co-
merciante, en lugar de estar, como antes, en manos del
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productor. La funcion de venderlo, la de mediar la primera
fase de su metamorfosis, le ha sido quitada al productor
por el comerciante, quien la transformdé en su asunto
particular, micntras que antes era una funciéon cuyo cumpli-
miento le restaba ain al productor, una vez que habia
concluido la funcién de producir dicho capital mercantil.

Supongamos que el comerciante no logra vender las
30.000 varas durante el intervalo que nccesita el productor
de licnzo para lanzar nuevamente al mercado 30.000 varas
por valor de £ 3.000. El comerciante no puede comprarlas
nuevamente porque afn tiene cn depdsito las 30.000 varas
no vendidas, no habiéndolas reconvertido adn en capital
dinerario. Se produce c¢ntonces un atascamiento, una inte-
rrupcion de la reproduccion. El productor de lienzo podria
tener, ciertamente, capital dinerario adicional a su disposi-
cion, el cual, independientemente de la venta de las 30.000
varas, fuese capaz de transformarse en capital productivo,
prosiguiendo asi el proceso de produccion. Pero esta
hipotesis en nada cambia las cosas. En la medida en que
entra en consideracion el capital adelantado en las 30.000
varas, su proceso de reproduccion estd y sigue interrum-
pido. Por consiguiente, en este caso se ve palpablemente,
de hecho, que las operaciones del comerciante no son otra
cosa que las operaciones que dcben rcalizarse, en general,
para transformar el capital mercantil del productor en
dinero, las operaciones que median las funciones del capital
mercantil en el proceso de circulacion y reproduccion, Si en
lugar de un comerciante independiente fuese un mero
dependiente del productor quicn tuviesc que ocuparse exclu-
sivamente de esa venta, y ademas de la compra, esa cone-
xién no quedaria oculta ni por un instante.

Por consiguiente, el capital dedicado al trafico de
mercancias no es en absoluto otra cosa que el capital
mercantil del productor, que debe efectuar ¢l proceso de
su transformacion en dinero, ejccutar su funcion como
capital mercantil en el mercado; sélo que esa funcidn, en
lugar dc¢ aparecer como una operacion subsidiaria del
productor, aparece ahora como la operacion exclusiva de
un género cspecial de capitalistas, de los comerciantes, se
vuelve auténoma como la actividad de una inversion espe-
cial de capital.

Por lo demas, csto se revela asimismo en la forma
especifica de la circulacion del capital dedicado al trifico
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de mercancias. El comerciante compra la mercancia y la
vende luego: D-M-D’. En la circulacién mercantil simple
o incluso en la circulacion de mercancias tal como aparece
en cuanto proceso de circulacion del capital industrial,
M’-D-M, la circulacién es mediada por el hecho de que
toda pieza dineraria cambia dos veces de poseedor. El
productor de lienzo vende su mercancia, el lienzo, transfor-
mandola en dinero; el dinero del comprador pasa a sus
" manos. Con ese mismo dinero compra hilado, carbén,
trabajo, etc., vuelve a gastar ese mismo dinero para
reconvertir el valor del lienzo en las mercancias que consti-
tuyen los elementos de produccion del lienzo. La mercan-
cia que compra no es la misma mercancia, no es mercancia
de la misma indole que la que vende. Ha vendido productos
y comprado medios de produccién. Pero la situacidn es
diferentc en el movimiento del capital comercial. Con las
£ 3.000 el lencero compra 30.000 varas de lienzo; vende
las mismas 30.000 varas de lienzo para retirar de la circula-
cion el capital dinerario ( £ 3.000 ademds de la ganancia).
Por lo tanto, en este caso no son las mismas piczas dinera-
rias, sino la misma mercancia la que cambia dos veces de
lugar; va de manos del vendedor a manos del comprador, y
de las de éste, convertido ahora en vendedor, a las de
otro comprador. Sc la vende dos veces, y se la puede vender
varias veces alin por interpolacion de una scrie de comer-
ciantes; y precisamente sélo en virtud de esa venta repetida,
del doble cambio de lugar de !a misma mercancia, el primer
comprador recupera el dinero adelantado en la compra de
la mercancia, se media el reflujo de ese dinero hacia él. En
el caso M’-D-M, el doble cambio de lugar del mismo
dinero hace que la mercancia resulte enajenada bajo una
figura y se la apropie bajo otra. En el otro caso, D-M-D’,
el doble cambio de lugar de la misma mercancia hace que
el dincro adelantado sea retirado de la circulacion. De
ese modo se revela precisamente que cuando la mercancia
ha pasado de manos del productor a manos del comerciante
ain no se ha vendido de manera definitiva, y quc este
Giltimo sélo prosigue la operacién de la venta, o sea la
mediacién de la funcién del capital mercantil. Pero al
mismo tiempo se revela, de esta mancra, que lo que para
cl capitalista productivo es M-D, una mera funcion de su
capital en su forma transitoria de capital me_rcant‘ll, es,
para el comerciante, D-M-D’, una valorizacin especial del
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capital dinerario que ha adelantado. Aqui se revela una
fase de la metamorfosis de las mercancias con relacién al
comerciante, como D-M-D’, es decir como evolucién de
una especie particular de capital.

El comerciante vende definitivamente la mercancia, es
decir el lienzo, al consumidor, sea éste un consumidor pro-
ductivo (por ejemplo un blanqueador) o un consumidor
individual, que utiliza el lienzo para su uso particular. De
ese modo rccupera el capital adelantado (con ganancia), y
puede recomenzar la operacidn. Si en ocasién de la compra
del lienzo el dinero no hubiese funcionado més que como
medio de pago, de modo que el comerciante sélo tuviese
que pagar seis semanas después de la recepcion de la
mercancfa, y si la hubiese vendido antes de ese lapso,
podria pagarle al productor del licnzo incluso sin haber
adelantado capital dinerario siquiera. Si no la hubiese
vendido, tendria que pagar las £ 3.000 al vencimiento del
plazo, en lugar de adelantarlas de inmediato contra entrega
del lienzo; y si por alguna baja en los precios del mercado
lo hubiese vendido por debajo del precio de compra, tendria
que reponer la parte faltante a partir de su propio capital.

{Qué confiere entonces al capital dedicado al trafico
de mercancias el cardcter de un capital que funciona de
manera auténoma, mientras que en manos del productor
que vende él mismo aparece manifiestamente s6lo como
una forma particular de su capital en una fase particular
del proceso de reproduccion de éste durante la permanencia
del mismo en la esfera de la circulacién?

Primero: el hecho de que el capital mercantil, en
manos de un agente diferente de su productor, lleva a cabo
su transformacion definitiva en dinero, es decir su primera
metamorfosis, su funciéon que le corresponde —en el
mercado— qua [en cuanto] capital mercantil, y que esa
funcién del capital mercantil sc produce en virtud de la
operacion del comerciante, mediantc su compra y su
venta, de modo que esa operacién se configura como una
actividad propia, separada de las restantes funciones del
capital industrial, y por endc independicnte. Es una forma
particular de la divisién social del trabajo, de modo que
una parte de la funcién que en caso contrario deberia lle-
varse a cabo en una fase particular del proceso de repro-
duccibn del capital, en cste caso de la circulacion, aparece
como la funcion exclusiva de un agente de circulacién
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propio, diferente del productor. Pero de esa manera esta
actividad particular no apareceria ain en modo alguno
como la funcién de un capital particular, diferente del
capital industrial implicado en su proceso de reproduc-
cién, y auténomo con respecto a él; como en cfecto no apa-
rece como tal alli donde desarrollan el comercio los simples
viajantes dc comercio u otros agentes directos del capitalista
industrial. Por tanto, alin debe sumarse un segundo factor.

Segundo: ese nuevo factor interviene por el hecho de
que el agente independiente de circulacién, el comerciante,
adelanta capital dinerario (propio o prestado) en .csta
posicion. Lo que para el capital industrial que se encuentra
en su proceso de reproduccion se presenta sencillamente
como M-D, como transformacién del capital mercantil en
capital dinerario 0 mera venta, s€ presenta para el comer-
ciante como D-M-D’, como compra y venta de la misma
mercancia, y en consecuencia como reflujo del capital dine-
rario que se alcja de él en la compra, retornando en virtud
de la venta.

Siempre es M-D, la transformacion del capital mercantil
en capital dinerario, lo que se presenta para el comerciante
como D-M-D, en tanto adelanta capital, en la compra de la
mercancia al productor; siempre la primera metamorfosis
del capital mercantil, aunque para un productor o para el
capital industrial que se halla ¢n su proceso de reproduc-
cién el mismo acto puede presentarse como D-M, es decir
como reconversion del dinero en mercancia (los medios de
produccion) o como segunda fase de la metamorfosis. Para
el productor de lienzo, M-D constituyé la primera metamor-
fosis, transformacion del capital mercantil en capital dine-
rario. Para el comerciante, este acto se presenta como
D-M, transformacién de su capital dinerario en capital
mercantil. Ahora bien, si vende su lienzo al blanqueador,
para éste ese acto constituye D-M, transformacion dc
capital dinerario en capital productivo o la segunda meta-
morfosis de su capital mercantil; pero para el comerciante
es M-D, la venta del lienzo que ha comprado. Sin embargo,
de hecho s6lo ahora el capital mercantil que ha producido el
fabricante de lienzo ha sido definitivamente vendido, o
bien este D-M-D de! comerciante sélo constituye un proceso
mediador para el M-D entre dos productores. O bien su-
pongamos que el fabricante de lienzo, con una parte del
valor del lienzo vendido, compra hilado a un comerciante

350

en hilados. Entonces, esto constituye para él D-M. Pero
para el comerciante que vende el hilado es M-D r;eventa
del.hllado; y con relacién al propio hilado er,1 cuanto
capital mercantil, es s6lo su venta definitiva ,con la cual
pasa de la,esfcra de la circulacién a la esfera ,del consumo;
M-D, el término definitivo de su primera metamorfosis,
Por ellp, ya sea que el comerciante le compre al capitalista'
industrial o que le venda, su D-M-D, el ciclo del capital
comercial, siempre expresard solamente lo que, con refe-
rencia al propio capital mercantil, en cuanto forr;la de tran-
sicién del capital industrial que se reproduce, no es mas
que M-D, el cumplimiento de su primera meta,morfosis El
D-M del capital comercial sélo es simultaneamente M-D
para el capitalista industrial, pero no lo es para el capital
mercantil producido por éste;? s6lo es la transicién del
capital mercantil de manos del industrial a manos del
agente de la circulacion; sélo el M-D del capital comercial
es el M-D definitivo del capital mercantil actuante. D-M-D
sOlo son dos M-D del mismo capital mercantil, dos ventas
(sjtécf::a:lltxlfsz del mismo, que s6lo median su venta Gltima y
En consecuencia, cl capital mercantil asume en el
capital dedicado al trdfico de mercancias la figura de una
especie autonoma de capital por el hecho de que el comer-
ciante adelanta capital dinerario, el cual s6lo se valoriza
como capltql, solo funciona como capital por el hecho de
estar exclusivamente ocupado en mediar la metamorfosis
del capital mercantil, su funcién como capital mercantil, es
decir su transformacién en dinero, y lo hace mediante la
constante compra y venta de mercancias. Esta es su opcra-
cién ex.c’lusiva; esta actividad que media el proceso de
circulacion del capital industrial es la funcién exclusiva del
capital dinerario con el cual opera el comerciantc. En vir-
tud de esa funcién transforma su dinero en capital dinerario
presenta su D como D-M-D’, y en virtud del mismo procesc;
transforma el capital mercantil en capital dedicado al
trafico de mercancias.
El capital dedicado al trafico de mercancias, en la
medida en que exista bajo la forma del capital m,ercantil
y muentras exista bajo esa forma —considerando el proceso

* En la 1? edicién, “para éste” ifi
» "para éste”; modifice i - H
de Marx. ficado seglin el manuscrito
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de reproduccién del capital social global—, no es, eviden-
temente, otra cosa que la parte del capital industrial, exis-
tente a(in en el mercado y empefiado en el proceso de su
metamorfosis, que existe ahora como capital mercantil y
funciona como tal. Por lo tanto, es sélo el capital dinerario
adelantado por el comerciante, exclusivamente destinado a
la compra y a la venta, y que por ello jamés adopta otra
forma que la del capital mercantil y la del capital dinerario,
y nunca la del capital productivo, permaneciendo constan-
temente encerrado dentro de la esfera de circulacién del
capital; sdlo es este capital dinerario el que hay que consi-
derar ahora con relacion al proceso global de reproduccion
del capital.

No bien el productor, el fabricante de lienzo, ha vendido
sus 30.000 varas al comerciante por £ 3.000, compra con
el dinero asi obtenido los medios de produccién necesarios,
y su capital reingresa al proceso de produccion; sii proceso
de produccién contintGa, prosigue ininterrumpidamente.
Para él se ha llevado a cabo la transformacién de su
mercancia en dinero. Pero para el propio lienzo la trans-
formacién no ha ocurrido aln, como hemos visto. El lienzo
ain no ha sido definitivamente transformado de nuevo en
dinero, no ha entrado alin como valor de uso en el consumo,
sea en el consumo productivo o en el consumo individual.
El comerciante lencero representa ahora en el mercado el
mismo capital mercantil que en él representaba originaria-
mente el productor de lienzos. Para éste el proceso de la
metamorfosis se ha abreviado, pero ello sélo para proseguir
en manos del comerciante.

Si el productor del lienzo tuviese que esperar hasta que
su lienzo haya cesado efectivamente de ser una mercancia,
hasta que haya pasado a su {ltimo comprador, el consu-
midor productivo o individual, su proceso de reproduc-
cién se veria interrumpido. O bien para no interrumpirlo
hubiese debido restringir sus operaciones, teniendo que
transformar una parte menor de su lienzo en hilado, carbén,
trabajo, etc., en suma, ecn los elementos del capital pro-
ductivo, conservando una mayor parte del mismo’ como
reserva dineraria, a fin de que, micntras una parte de su
capital se encontraba en el mercado como mercancia, otra
parte del mismo pudiera proseguir el proceso de produc-
cién, de tal suerte que cuando esta parte ingresara al
mercado como mercancia, la otra refluyera en forma de
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dinero. Esta division de su capital no queda suprimida
por la injerencia del comerciante. Pero sin esta ltima, la
parte del capital de circulacién existente bajo la forma
de reserva dineraria tendria que ser siempre mayor con
relacion a la parte del mismo ocupada bajo la forma de
capital productivo, restringiéndose proporcionalmente la es-
cala de la reproduccién. En lugar de ello, el productor
puede emplear constantemente una parte mayor de su ca-
pital en el proceso de producciéon propiamente dicho, y
una parte menor en cardcter de reserva dineraria.

Pero en cambio hay otra parte del capital social que
se encuentra permanentemente dentro de la esfera de cir-
culacién bajo la forma del capital comercial. Siempre se lo
emplea s6lo para comprar y vender mercancias. De este
modo, sélo parece haber ocurrido un cambio de las perso-
nas que tienen en sus manos este capital.

Si el comerciante, en lugar de comprar lienzo por
£ 3.000 con la intencién de volver a venderlo, emplease
él mismo productivamente esas £ 3.000, se habria incre-
mentado el capital productivo de la sociedad. Sin embargo,
en tal caso el productor de lienzo tendria que fijar una
parte més significativa de su capital como reserva dinera-
ria, y otro tanto tendria que hacer el comerciante, ahora
convertido en capitalista industrial. Por su parte, si el co-
merciante prosigue siéndolo, el productor ahorra tiempo
en la venta, el cual puede emplear en supervisar el pro-
ceso de produccion, mientras que el comerciante debe de-
dicar todo su tiempo a la venta.

Caso que el capital comercial no sobrepase sus propor-
ciones necesarias, se debe suponer:

1) que como consecuencia de la divisién del trabajo,
el capital que se ocupa exclusivamente de la compra y
de la venta (y en el cual se incluye, ademés del dinero
para la compra de mercancias, el dinero que debe ser des-
embolsado en el trabajo necesario para la actividad de la
empresa comercial, en capital constante del comerciante,
edificios para depdsitos, trasporte, etc.) es menor de lo
que seria si el capitalista industrial debiese estar perso-
nalmente a cargo de toda la parte comercial de su em-
presa;

2) que, puesto que el comerciante se ocupa exclusiva-
mente de esa actividad, para el productor no sélo su mer-
cancia se convertird antes en dinero, sino que el propio

353



capital mercantil efectuard méas rapidamente su metamor-
fosis de lo que lo haria en manos del productor;

3) que, considerando el capital comercial global en
relacion con el capital industrial, una rotacién del capital
comercial puede representar no sélo las rotaciones de mu-
chos capitales en una esfera de la produccién, sino las
rotaciones de un nimero de capitalistas en diversas esferas
de produccién. El primer caso se da, por ejemplo, si el
lencero, luego de haber comprado con sus £ 3.000 el pro-
ducto de un productor de lienzos y de haberlo vuelto a
vender, antes que el mismo productor vuelva a lanzar al
mercado la misma cantidad de mercancias, compra el pro-
ducto de otro o de varios otros productores de lienzos y
vuelve a venderlo, mediando asi las rotaciones de diferen-
tes capitales en la misma esfera de la produccién. El se-
gundo caso se da cuando el comerciante, luego de vender
el lienzo, compra seda, por ejemplo, es decir que media la
rotacién de un capital en otra esfera de la produccién.

En general hay que sefalar lo siguiente: la rotacién
del capital industrial est4 limitada no sélo por el tiempo
de circulacién, sino también por el tiempo de produccién.
La rotacién del capital comercial, en la medida en que
solo comercie con una clase determinada de mercancias,
esta limitada no por la rotacién de un capital industrial,
sino por la de todos los capitales industriales en el mismo
ramo de la produccién. Una vez que el comerciante ha
comprado y vendido el lienzo de uno, puede comprar y
vender c¢l de otro, antes de que el primero vuelva a lanzar
una mercancia al mercado. En consecuencia, el mismo ca-
pital comercial puede mediar sucesivamente las diversas
rotaciones de los capitales invertidos en un ramo de la
produccién; de modo que su rotacién no es idéntica a las
rotaciones de un capital industrial individual, y por ello
no solo repone la reserva dineraria individual que ese capi-

“talista industrial determinado deberia tener in petto. La
rotacion del capital comercial en una esfera de la produc-
cién estd limitada, naturalmente, por la produccién global
de dicha esfera. Pero no lo estd por los limites de la pro-
duccién o por el ticmpo de rotacién del capital individual
de la misma esfera, en la medida en que ese tiempo de
rotacién estd dado por el tiempo de produccién. Supon-
gamos que A suministre una mercancia que requicre tres
meses para su produccion. Luego de que ¢l comerciante
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la ha comprado y vendido, digamos en un mes, puede
comprar y vender el mismo producto de otro productor.
O bien luego de vender los granos de un arrendatario, por
ejemplo, puede comprar y vender, con el mismo dinero,
los granos de otro, etc. La rotacién de su capital esta
limitada por el volumen de granos que puede comprar y
vender sucesivamente en un lapso dado, por ejemplo en
un afo, mientras que la rotacién del capital del arrenda-
tario, prescindiendo del tiempo de circulacién, estd limita-
da por el tiempo de produccién, que dura un aio.

Pero la rotacién del mismo capital comercial puede
mediar igualmente las rotaciones de capitales en diversos
ramos de la produccidn.

En tanto el mismo capital comercial sirve, en diversas
rotaciones, para transformar sucesivamente en dinero diver-
sos capitales mercantiles, comprandolos y vendiéndolos uno
después del otro, desempeiia, en cuanto capital dinerario,
la misma funcién con respecto al capital mercantil que
desempeiia el dinero en general, en virtud del nimero de
sus rotaciones en un periodo dado, con respecto a las mer-
cancias.

La rotacién del capital comercial no es idéntica a la
rotacién o a una sola reproduccién de un capital industrial
de igual magnitud; antes bien es igual a la suma de las
rotaciones de un nimero de esta clase de capitales, sea en
la misma esfera de la produccién o en diversas esferas.
Cuanto mas rapidamente rote el capital comercial, tanto
menor sera la parte del capital dinerario global que figure
como capital comercial, y cuanto mas lentamente rote el
capital comercial, tanto mayor serd dicha parte. Cuanto
menos desarrollada esté la produccién, tanto mayor sera
la suma del capital comercial en relacién con la suma de
todas las mercancias volcadas en la circulacion; pero tanto
menor serd en términos absolutos o comparada con situa-
ciones de mayor desarrollo. Y a la inversa en el caso
contrario. Por eso, en esas condiciones de falta de desa-
rrollo, la mayor parte del capital dinerario propiamente
dicho se encuentra en manos de los comerciantes, cuyo
patrimonio constituye asi, respecto a los otros, el patri-
monio dinerario.

La velocidad de circulacién del capital dinerario ade-
lantado por ¢l comerciante depende: 1) de la velocidad
con la que se renucva el proceso de produccién y con que
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se entrelazan los diversos procesos de produccién, y 2) de
la velocidad del consumo.

No es necesario que el capital comercial recorra mera-
mente la rotacién anteriormente considerada, la de com-
prar primero mercancias por todo el monto de su valor,
para luego venderlas. Por el contrario, el comerciante
efectia simultdneamente ambos movimientos. Su capital
se divide entonces en dos partes. Una de ellas se com-
pone de capital mercantil, y la otra de capital dinerario.
En un caso compra, con lo cual convierte su dinero en
mercancias. En otro caso vende, con lo que transforma otra
parte del capital mercantil en dinero. De un lado, su capi-
tal refluye hacia él como capital dinerario, mientras que
por el otro afluye hacia €l capital mercantil. Cuanto mayor
es la parte que existe bajo una forma, tanto menor es la
parte que existe bajo la otra. Esto se alterna y se com-
pensa. Si con el empleo del dinero como medio de circu-
lacién se combinan su empleo como medio de pago y el
sistema crediticio que sobre €l se basa, disminuye aun més
la parte de capital dinerario del capital comercial en pro-
porcion con la magnitud de las transacciones que lleva a
cabo este capital comercial. Si compro vino por £ 1.000
a tres meses de plazo, y si he vendido el vino al contado,
antes de expirados los tres meses, no debo adelantar ni
un centavo para esta transaccién. En este caso también
es de una claridad meridiana el hecho de que el capital
dinerario ‘que en este caso figura como capital comercial
no es, en modo alguno, otra cosa que el propio capital
industrial en su forma de capital dinerario, en su reflujo
hacia si mismo bajo la forma de dinero. (El hecho de que
el productor que ha vendido £ 1.000 de mercancias a 3
meses de plazo pueda descontar la letra, es decir la obli-
gacién de pago, en el banco, en nada altera las cosas y
nada tiene que ver con el capital del comerciante.) Si en
el interin los precios de mercado de la mercancia rebaja-
sen en '/,,, el comerciante no sélo no obtendria ninguna
ganancia, sino que Unicamente recibiria £ 2.700 en lugar
de £ 3.000. Deberia agregar £ 300 para pagar. Estas
&£ 300 sélo funcionarian como reserva para la nivelacién
de la diferencia de precios. Pero otro tanto vale para el
productor. Si él mismo hubiese vendido a precios en baja,
también hubiera perdido £ 300, y no podria recomenzar
la produccién en la misma escala sin capital de reserva.
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El lencero le compra al fabricante lienzo por £ 3.000;
de estas &£ 3.000, el fabricante destina, por ejemplo,
£ 2.000 para comprar hilado; se lo compra al comer-
ciante de hilados. El dinero con el cual el fabricante paga
a este comerciante no es el dinero del comerciante lencero,
pues éste ha recibido a cambio mercancias por el importe
de esta suma. Es forma dineraria de su propio capital. En
manos del comerciante en hilados, estas £ 2.000 aparecen
ahora como capital dinerario refluido; pero, jen qué me-
dida lo son, a diferencia de esas £ 2.000, en cuanto forma
dineraria abandonada del lienzo y forma dineraria adop-
tada del hilado? Si el comerciante de hilados ha comprado
a crédito y vendido al contado antes de expirar su venci-
miento de pago, no hay en esas £ 2.000 ni un solo cen-
tavo de capital comercial que difiera de la forma dineraria
que adopta el propio capital industrial en su proceso cicli-
co. El capital dedicado al trafico de mercancias, en la me-
dida en que no es, por consiguiente, mera forma del capital
industrial que se halla bajo la figura de capital mercantil
o capital dinerario en manos del comerciante, no es otra
cosa que la parte del capital dinerario que pertenece al
propio comerciante y a la que se hace circular en la com-
pra y venta de mercancias. Esta parte representa, en
escala reducida, esa parte del capital adelantada para la
produccién que siempre tendria que hallarse en manos del
industrial como reserva dineraria, como medio de compra,
y circular siempre como su capital dinerario. Esta parte
se encuentra ahora, reducida, en manos de capitalistas co-
merciales; y como tal funciona constantemente en el pro-
ceso de circulacién. Es la parte del capital global que, al
margen de gastos de rédito, debe circular constantemente
como medio de compra en el mercado para asegurar la
continuidad del proceso de reproduccién. Es tanto menor
en relacién con el capital global cuanto mas veloz sea el
proceso de reproduccién y cuanto mas desarrollada se ha-
lle 1a funcién del dinero como medio de pago, es decir del
sistema crediticio.**

38 Para poder clasificar el capital comercial como capital de
produccién, Ramsay lo confunde con la industria del trasporte y
Ilama al comercio “el trasporte de mercancias de un lugar a otro”
(An Essay on the Distribution of Wealth, p. 19.) La misma confusién
se encuentra ya en Verri (Meditazioni sulla economia politica,
§ 4[, p. 32).) y en Say (Traité d’économie politique, 1, pp. 14, 15).
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El capital comercial no es otra cosa que capital que
actia dentro de la esfera de la circulacién. El proceso de
circulacién es una fase del proceso global de la reproduc-
cién. Pero en el proceso de la circulacién no se produce
ningdn valor, y por consiguiente tampoco se produce plus-
valor alguno. Sélo tienen lugar modificaciones formales
de la misma masa de valor. De hecho no ocurre sino la
metamorfosis de las mercancias, que en cuanto tal nada
tiene que ver con creacién o modificaciéon de valor. Si en
la venta de la mercancia producida se realiza un plusvalor,
ello ocurre porque ese plusvalor ya existe en ella; en el
segundo acto, el del nuevo intercambio de capital dinerario
por mercancia (elementos de produccién), tampoco cl
comprador realiza un plusvalor, sino que en él solamente
se inicia la produccién del plusvalor mediante el intercam-
bio de dinero por medios de produccién y fuerza de tra-
bajo. Por el contrario. En la medida en que estas meta-
morfosis insumen tiempo de circulacién —tiempo éste cn
el cual el capital no produce absolutamente nada, y por

En sus Elements of Political Economy (Andover y Nueva York,
1835) dice Samuel Philips Newman: “En la disposicién econdémica
existente de la sociedad, el propio acto llevado a cabo por el
comerciante, el de hallarse entre el productor y el consumidor, ade-
lantandole capital al primero y recibiendo productos a cambio, y
haciéndole llegar esos productos al segundo y recibiendo capital
a cambio de ellos, es una transaccion que facilita el proceso
econdmico de la comunidad y a la vez agrega valor a los productos
en relacion con los cuales se la lleva a cabo” (p. 174). De este modo,
tanto el productor como el consumidor ahorran tiempo y dinero en
virtud de la intervencién del comerciante. Este servicio requiere
adelanto de capital y trabajo y debe ser recompensado, “‘puesto que
agrega valor a los productos, ya que los mismos productos, en manos
de los consumidores, valen mas que en manos de los productores™.
Y de ese modo el comercio le parece ser, lo mismo que al sefior
Say, “un acto de produccion [...] en el sentido estricto del término”
(p. 175). Este punto de vista de Newman es radicalmente falso.
El valor de uso de una mercancia es mayor en manos del consu-
midor que en manos del productor, porque sélo alli se realiza, en
efecto. Pues el valor de uso de una mercancia sélo se realiza, sélo
entra en funciones no bien la mercancia ingresa a la esfera del
consumo. En manos del productor sélo existe en forma potencial.
Pero no se paga dos veces una mercancia, primeramente su valor
de cambio y luego. por afiadidura, su valor de uso. A cambio de
pagar su valor de cambio, me apropio de su valor de uso. Y el valor
de cambio no se acrecienta en lo mis minimo por el hecho de que
la mercancia pase de manos del productor o del.comerciante
intermediario a manos del consumidor.
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ende tampoco produce plusvalor— constituye una limita-
cién de la creacién de valor, y el plusvalor se expresars,
en cuanto tasa de la ganancia, precisamente en forma
inversamente proporcional a la duracién del tiempo de
circulacién. Por consiguiente, el capital comercial no crea
valor ni plusvalor, es decir no lo hace directamente. En la
medida en que contribuye a la abreviacién del tiempo de
circulacién, puede ayudar indirectamente a aumentar el
plusvalor producido por el capitalista industrial. En la me-
dida en que ayuda a expandir el mercado y en que media
la divisién del trabajo entre los capitales, es decir que
capacita al capital para trabajar en mayor escala, su fun-
cion promucve la productividad del capital industrial y su
acumulacién. En la medida en que abrevia el tiempo de cir-
culacién, eleva la proporcién entre el plusvalor y el capital
adelantado, es decir la tasa de ganancia. En la medida en
que reduce la parte del capital confinada como capital
dinerario dentro de la esfera de la circulacion, hace aumen-
tar la parte del capital directamente empleada en la pro-
duccién.
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CAPITULO XVII
LA GANANCIA COMERCIAL 2

Hemos visto en el libro 11 ® que las funciones puras del
capital en la esfera de circulacién —es decir, las opera-
ciones que el capitalista industrial debe llevar a cabo pri-
meramente para realizar el valor de sus mercancias, y en
segundo lugar para reconvertir ese valor en los elementos
de produccién de la mercancia, las operaciones para me-
diar las metamorfosis del capital mercantil M’-D-M, esto
es, los actos de la venta y de la compra— no generan
valor ni plusvalor. A la inversa, se demostré que el tiempo
requerido para ello genera limites para la formacién de
valor y plusvalor, objetivamente con referencia a las mer-
cancias y subjetivamente con relacién a los capitalistas. Lo
que tiene validez de por si en la metamorfosis del capital
mercantil no se altera, naturalmente, en modo alguno por
el hecho de que una parte del mismo asuma la figura de
capital dedicado al trafico de mcrcancias, o de que las ope-
raciones en virtud de las cuales se provoca la metamorfo-
sis del capital mercantil aparezcan como la actividad pecu-
liar de un sector particular de capitalistas o como funcién
exclusiva de una parte del capital dinerario. Si la venta y
la compra de mercancias —y a esto se reduce la metamor-
fosis del capital mercantil M’-D-M-— por parte de los
propios capitalistas industriales no son operaciones que
crean valor o plusvalor, es imposile que se conviertan en

* Titulo del manuscrito (1, p. 251): “La ganancia comercial y
sus peculiaridades”. (Véase R 1056.)
" Véase, en la presente edicidn, t. 11, vol. 4, pp. 143-]49.
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tales operaciones por el hecho de que en lugar de aquéllos
sean otras las personas que las llevan a cabo. Ademas, si
la parte del capital social global que debe hallarse cons-
tantemente disponible como capital dinerario para que el
proceso de reproduccién no resulte interrumpido por
el proceso de circulacién, sino que sea continuo, si ese
capital dinerario no crea valor ni plusvalor, no podra ad-
quirir dichos atributos si en lugar del capitalista industrial
es otro sector de capitalistas el que lo lanza constante-
mente a la circulacién para que desempefie las mismas
funciones. Ya se ha bosquejado, y mas adelante volvera
a plantearse, hasta dénde el capital comercial puede ser
indirectamente productivo.

Por consiguiente, el capital dedicado al trafico de mer-
cancias —despojado de todas las funciones heterogéncas
como almacenamiento, trasporte, distribucion, fraceiona-
miento, que puedan estar ligadas a él, y restringido a su
verdadera funcién de comprar para vender— no crea valor
ni plusvalor, sino que sélo media su rcalizacién, y con
ello al mismo tiempo el verdadero intercambio de las mer-
cancias, su pasaje de una mano a otra, el metabolismo
social. Sin embargo, puesto que la fase de circulacion del
capital industrial constituye una fase del proceso de repro-
duccién lo mismo que la produccion, el capital que actda
independientemente en el proceso de circulacién debe arro-
jar la ganancia anual media lo mismo que el capital que
actia en los diversos ramos de la produccion. Si el capital
comercial arrojase una ganancia porcentual media més ele-
vada que el capital industrial, una parte del capital indus-
trial se convertiria en capital comercial. Si arrojase una
ganancia media mas baja, ocurriria el proceso inverso. Una
parte del capital comercial se transformaria en capital indus-
trial. No hay géncro de capital que tenga mayor facilidad
para modificar su destino, su funcién, que el capital co-
mercial.

Puesto que el propio capital comercial no genera plus-
valor alguno, estd claro que el plusvalor que le corres-
ponde en la forma de ganancia media, constituye una partc
del plusvalor generado por el capital productivo global.
Pero se plantea entonces este interrogante: ;como se apo-
dera el capital comercial de la parte del plusvalor o ga-
nancia gencrada por el capital productivo, y que le corres-
ponde? '
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El que la ganancia comercial sea un mero recargo,
una’elevacién nominal del precio de las mercancias por
encima dc su valor, no constituye mds que una apariencia.

Resulta claro que el comerciante sélo puede extraer su
ganancia del precio de las mercancias que él vende, y mas
claro aun que esa ganancia, que obtienc en la venta de sus
mercancias, debe scr igual a la diferencia entre su precio
de compra y su precio de venta, igual al excedente del pri-
mero por encima del segundo.

Es posible que después de la compra de la mercancia
y: antes de su venta cntren en ella costos adicionales (cos-
tos de circulacién), y es igualmente posible que no sea
éste cl caso. Si ingresan tales costos, es claro que el exce-
dente dcl precio de venta por encima del precio de compra
no represcnta solamente ganancia. Para simplificar la inves-
tigacidn supongamos en primera instancia que no entran
costos de csa naturaleza.?

Para el capitalista industrial, la diferencia entre el precio
de venta y el precio de compra de sus mercancias es igual
a la diferencia entre su precio de produccién y su precio
de costo, o si consideramos el capital social global, es igual
a la diferencia entre el valor dc las mercancias y su precio
de costo para los capitalistas, lo cual vuelve a reducirse
a la diferencia de la cantidad global del trabajo objetivado
en ellas por encima de la cantidad de trabajo pago objeti-
vado cn ellas. Antes de que las mercancias .compradas por
cl capitalista industrial vuelvan a ser lanzadas al mercado
como mercancias vendibles, recorren el proceso de pro-
duccidn, y sélo en éste se produce la parte constitutiva de
su precio que mas tarde ha dec realizarse como ganancia.
Pero cen el caso del comerciante la situacién es otra. Las
mercancias s6lo se hallan en sus manos mientras se
encuentran en su proceso de circulacién. El comerciantc
sOlo prosigue su venta, comenzada por el capitalista pro-
ductivo, la realizacién de su precio, y por lo tanto no las
hace atravesar ningan proceso intermedio en el cual pudie-
scn absorber nuevamente plusvalor. Mientras que el capita-
lista industrial sélo realiza en la circulacién el plusvalor o
ganancia producido hasta ese momento, en cambio el
comerciante debe no sélo realizar su ganancia en la circu-

Parrafo, seglin Rubel, muy retocado por Engels (manuscrilo 1.
p. 252). (R 1057/1.)
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lacién y a través de ella, sino también empezar por crearla.
Esto s6lo parece ser posible vendiendo por encima de
sus precios de produccion las mercancias que el capitalista
industrial le vendiera a sus precios de produccién —o a sus
valores, si tomamos en cuenta el capital mercantil global—,
o sea efectuando un recargo nominal a sus precios; es decir,
si consideramos el capital mercantil global, vendiéndolas
por encima de su valor y embolsando ese excedente de su
valor nominal por encima de su valor real, en una palabra,
vendiéndolas mas caras de lo que son.

Es muy sencillo comprender esta forma de recargo;
por ejemplo, una vara de lienzo cuesta 2 chelines. Si he
de obtener un 10 % de ganancia de la reventa, deberé
afiadir '/,, al precio, es decir que tendré que vender la
vara a 2 chelines y 2 35 peniques. La diferencia entre su
precio de produccion real y su precio de venta es entonces
= 2 % peniques, y esto constituye una ganancia del 10 %
sobre los 2 chelines. De hecho, le venderé entonces al com-
prador la vara a un precio que, en realidad, es el precio
de 11/,, varas. O lo que resulta lo mismo: todo ocurre
como si le vendiese al comprador 2 sélo '°/,, de vara por
2 chelines, quedandome con '/,, para mi. En efecto, con
2 % peniques puedo readquirir '/,, de vara, calculando
.el precio de la vara a 2 chelines 2 25 peniques. Esto sdlo
seria, pues, un rodeo para participar en el plusvalor y en
el plusproducto mediante la elevacién nominal del precio
de las mercancias.

Esta es la realizacién de la ganancia comercial por
incremento de precio de las mercancias, tal como se nos
ofrece en primera instancia y en su apariencia. Y de hecho,
toda la idea de que la ganancia surge de una elevacién
nominal del precio de las mercancias o de la venta de .las
mismas por encima de su valor provino de la concepcion
del capital comercial.

Sin embargo, considerindolo més en detalle, pronto
se revela que esto es mera apariencia. Y que en el modo
capitalista de produccién, suponiéndolo dominante, la
ganancia comercial no se realiza de esta manera. (Slempre
se trata aqui del término medio, y no de casos aislados.)
(Por qué suponemos que el comerciante s6lo puede realizar

* En la 12 edicién, “vendedor”; modificado segiin el manus-
crito de Marx.
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una ganancia, digamos que del 10 %, sobre sus mercancias,
vendiéndolas en un 10 % por encima de sus precios de
produccién? Porque hemos supuesto que el productor de
esas mercancias, el capitalista industrial (quien, en cuanto
personificacién del capital industrial siempre figura, con
respecto al mundo exterior, como “el productor”), se las
ha vendido al comerciante a su precio de produccién. Si
los precios de compra de las mercancias pagados por el
comerciante son iguales a sus precios de produccién, y en
altima instancia iguales a sus valores, de modo que el precio
de produccién, en ultima instancia el valor de las mercan-
cfas, constituye el precio de costo para el comerciante,
entonces de hecho el excedente entre el precio a que vende
y el precio a que compra —y sélo esta diferencia constituye
la fuente de su ganancia— debe ser un excedente del precio
comercial de esas mercancias por encima de su precio
de produccién, y en dltima instancia el comerciante debe
vender todas las mercancias por encime de sus valores.
Pero, ;por qué hemos supuesto que el capitalista industrial
vende al comerciante las mercancias a sus precios de pro-
duccidn? O mejor dicho, ;qué se presupuso en esa hipé-
tesis? Se supuso que el capital comercial (aqui tenemos que
vérnoslas con él ya sélo como capital dedicado al trafico
de mercancias) no entra en la formacién de la tasa general
de ganancia. Partimos necesariamente de este supuesto al
exponer la tasa general de ganancia, en primer lugar porque
el capital comercial como tal aGn no existia para nosotros
por aquel entonces; y en segundo término, porque por el
momento alin era necesario que desarrollaramos la ganan-
cia media, y por consiguiente la tasa general de ganancia,
como nivelacién de las ganancias o plusvalores realmente
producidos por los capitales industriales dc las diversas
esferas de la produccién. En cambio, en el caso del capital
comercial tenemos que vérnoslas con un capital que parti-
cipa en la ganancia sin participar en su produccién. Por lo
tanto, es menester ahora completar la exposicién anterior.

Supongamos que el capital industrial global adelantado
durante el afio sea = 720, + 180, = 900 (por ejemplo en
millones dc libras esterlinas), y que pv' = 100 %. EI
producto es, en consecuencia, — 720, -+ 180, 4 180,, .
Si denominamos M a este producto o al capital mercantil
producido, su valor o precio de produccién (puesto que
ambos coinciden si tenemos en cucnta la totalidad de las
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mercancias) es = 1.080, y la tasa de ganancia para el
capital global de 900 serd = 20 %. Este 20 % serd con-
forme a lo anteriormente desarrollado, la tasa media de
ganancia, puesto que en este caso el plusvalor no cstd
calculado sobre tal o cual capital de composicion particular,
sino sobre el capital industrial global con su composicion
media. Es decir que M = 1.080 y la tasa de ganancia
=20 % . Pero supongamos ahora que ademds de estas
£ 900 de capital industrial se suman atin £ 100 de capital
comercial, que tienc la misma participacién en la ganancia
que aquél, pro rata de su magnitud. Segin el supuesto,
constituye '/,, del capital global de 1.000. Por lo tanto,
participa con ’/,, en el plusvalor global de 180, obteniendo
asi una ganancia segin una tasa del 18 %. Por consi-
guiente, de hccho la ganancia que hay que distribuir entre
los */,, restantes del capital es ya s6lo = 162, o sea, sobre
el capital de 900, también de 18 %. En consecuencia, el
precio al cual venden M los poseedores del capital indus-
trial de 900 a los comerciantes, es = 720,+180,+162,, =
= 1.062. Por lo tanto, si el comerciante recarga sobre su
capital de 100 la ganancia media del 18 %, vender4 las mcr-
cancias a 1.062-+18 = 1.080, es decir a su precio de pro-
duccién o considerando el capital mercantil global, a su va-
lot, a pesar de que s6lo obtiene su ganancia en la circulacion
y a través de ella, y sélo por medio del excedente de su pre-
cio de venta por encima de su precio de compra. Pero no
obstante no vende las mercancias por encima de su valor
ni por encima de su precio de produccién, precisamente
‘porque las ha comprado a los capitalistas industriales por
debajo de su valor o por debajo de su precio de produccidn.

Por lo tanto, en la formacién de la tasa general de
ganancia entra el capital comercial, determinidndola pro
rata de la parte que forma del capital global. Asi, si en el

caso indicado se dice que la tasa media de ganancia es

= 18 %, seria = 20 % si '/,, del capital global no fuese
capital comercial, con lo cual la tasa general de ganancia
habra disminuido en '/,,. Con cllo también sc incorpora
una nueva determinacién restrictiva del precio de produc-
ciéon. Por precio de produccién debe entenderse, como
siempre, el precio de la mercancia = sus costos (el valor
del capital constante 4 capital variable contenido en ella)
+ la ganancia media sobre ella. Pero esta ganancia media
ahora se halla determinada de otro modo. Estd determinada

366

por la ganancia global que genera el capital productivo
total; pero no calculada sobre este capital productivo total
—de modo que, si éste fuese, como anteriormente, — 900

y la ganancia = 180, la tasa media de ganancia seria
180

= 500 = 20 %, sino calculada sobre el capital productivo

total 4 capital comercial, de suerte que si hay 900 de

capital productivo y 100 de capital comercial, la tasa media
180

1.000
preqio de produccién es = pc (costos) + 18, cn lugar de
ser igual a pc 4 20. En la tasa media de ganancia ya se ha
calculado la parte de la ganancia global correspondiente al
capital comercial. Por ello, el valor real o precio real
de‘ produccién del capital mercantil global es = pc4-g+gc
(siendo gc la ganancia comercial).2 El precio de produccién
o el precio al cual vende el capitalista industrial en cuanto
tal, es por ende menor que el precio de produccién real de
la mercancia; o, si tenemos en cuenta la totalidad de las
mercancias, los precios a los cuales la clase de los capitalis-
tas industriales vende dichas mercancias, son menores que
sus valores. Asi, en el caso anterior: 900 (costos)+ 18 %
sobre 900, o sea 900 4 162 — 1.062. Ahora bien, al ven-
der el comerciante a 118 una mercancia que le cuesta 100,
recarga por cierto un 18 % ; pero pucsto que la mercancia
que ha comprado a 100 vale 118, no por ello la vende
por encima de su valor.®* Conservaremos la expresion
“precio de produccion” en el sentido més estrecho anterior-
mente desarrollado. Resulta claro entonces que la ganancia
del capitalista industrial es igual al excedente del prccio
de produccion de la mercancia por encima de su precio de
costo y que, a diferencia de esa ganancia industrial, la
ganancia comercial es igual al cxcedente del precio de venta
por encima del precio de produccion de la mercancia, cl que
es su precio de compra para el comerciante; pero que el
precio real de la mercancia es = a su precio de produccién
-+ la ganancia del comercio (o comercial). Asi como el
capital industrial sélo realiza ganancia que ya se halla

de ganancia serd = = 18 %. Por consiguiente, el

* En el manuscrito (1, p. 254, véase R 1060/1), Marx utiliza
la letra ¢ ((de commercial profit?) para simbolizar la ganancia
comercial; Engels opta por /i (seguramente de Handelsprofit).
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dentro del valor de la mercancia en calidad de plusvalor,
asi también el capital comercial realiza ganancia s6lo porque
no todo el plusvalor o ganancia estd realizado atn en el
precio de la mercancia realizado por el capital industrial.*®
De esta manera, el precio de venta del comerciante se halla
por encima del precio de compra, no porque aquél se
halle por encima del valor total, sino porque éste se
encuentra por debajo del mismo.

Por consiguiente, el capital comercial entra en la nive-
lacién del plusvalor para convertirse en la ganancia media,
aunque no entre en la produccién de dicho plusvalor. De
ahi que la tasa general de ganancia ya contenga la deduc-
cion del plusvalor que le corresponde al capital comercial,
es decir una deduccién de la ganancia que le correspon-
deria al capital industrial.

De lo dicho hasta aqui se desprende:

1) Cuanto mayor sea el capital comercial en’ relacion
con el capital industrial, tanto menor serd la tasa de la
ganancia industrial y viceversa.

2) Asi como en la seccién primera se demostrd que
la tasa de ganancia expresa una tasa siempre menor que la
tasa del plusvalor real, es decir que siempre expresa como
demasiado pequefio el grado de explotacion del trabajo
—por ejemplo, en el caso anterior expresa 720, + 180, +
+180,, , una tasa del plusvalor def 100 % como una tasa
de ganancia de sélo un 20 %-—, asi esta relacioén diverge
més aun, en la medida en que ahora la propia tasa media
de ganancia, al incorporar a su célculo la parte correspon-
diente al capital comercial, aparece nuevamente mds pe-
quefia, en este caso del 18 % en lugar del 20 %. Por
consiguiente, la tasa media de ganancia del capitalista que
explota directamente expresa la tasa de la ganancia como
menor de lo que es en realidad.

Suponiendo constantes todas las demds circunstancias,
el volumen relativo del capital comercial (del cual consti-
tuye una excepcion el de los comerciantes al por menor, que
es un género hibrido) ser4 inversamente proporcional a la
velocidad de su rotacion, es decir que serd inversamente
proporcional a la energia del proceso de reproduccién en
general. En el desenvolvimiento del andlisis cientifico, la
formaciéon de la tasa general de ganancia aparece como si

32 John Bell_ers.lB"l
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dimanara de los capitales industriales y de su competencia,
y s6lo més tarde serd enmendada, complementada y modi-
ficada en virtud de la injerencia del capital comercial. En
el curso del desarrollo histérico, las cosas ocurren exacta-
mente a la inversa. El capital comercial es el primero en
determinar los precios de las mercancias mds o menos
s§gfm sus valores, y es en la esfera de la circulacién, me-
diadora del proceso de reproduccién,2 donde primero se
forma una tasa general de ganancia. Sélo una vez que se
ha impuesto el modo capitalista de produccién y que el
propio productor se ha convertido en comerciante, se reduce
la ganancia comercial a la parte alicuota del plusvalor glo-
bal que corresponde al capital comercial en cuanto parte
alicuota del capital global ocupado en el proceso social
de la reproduccién.

En la nivelacién complementaria de las ganancias por
medio de la injerencia del capital comercial se demostré que
en el valor de la mercancia no entra ninglin elemento
adicional por el capital dinerario adelantado del comer-
ciante, que el recargo sobre el precio, mediante el cual el
comerciante obtiene su ganancia, s6lo es igual a la parte
de valor de la mercancia que el capital productivo no ha
calculado, que ha omitido en el precio de produccién de la
mercancia. Pues con este capital dinerario ocurre lo mismo
que con el capital fijo del capitalista industrial, en la medida
en que no ha sido consumido, y por ello su valor no
constituye un elemento de valor de la mercancia. Pues en
su precio de compra del capital mercantil el comerciante
repone el precio de produccién de dicho capital, = D, en
dmerp. Su precio de venta, tal como lo desarrollaramos
anteriormente, es == D 4 AD, expresando AD el agregado,
determinado por la tasa general de ganancia, al precio de
la mercancia. Por consiguiente, si el comerciante vende la
mercancia, refluye a él, ademés de AD, el capital dinerario
original que adelant6 en la compra de las mercancias. Una
vez més surge el hecho de que su capital dinerario no es
absolutamente otra cosa que el capital mercantil, convertido
en capital dinerario, del capitalista industrial, que no puede
afectar en modo alguno la magnitud de valor de ese capital

* En el manuscrito (1, p. 255), en vez de “y es en la esfera de
la circulacién, mediadora del proceso de reproduccién”, se lee: “y es
en la esfera del proceso de reproduccién”. (Cfr. R 1062/1.)
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mercantil, como no podria afectarla el hecho de que este
ultimo, en lugar de ser vendido al comerciante, se vendiese
directamente al consumidor final. En efecto, aquel capital
dinerario no hace més que anticipar el pago por parte
de dicho consumidor definitivo. Sin embargo esto sdlo es
correcto si suponemos, como hasta el presente, que el
comerciante no tiene gastos varios o que, ademas del
capital dinerario que debe adelantar para comprarle la
mercancia al productor, no debe anticipar ningin otro
capital, circulante o fijo, en el proceso de la metamorfosis
de las mercancias, de la compra y de la venta. Sin embargo,
esto no es asi, como hemos visto al considerar los costos
de circulacién (libro 11, cap. vi). Y estos costos de circula-
cién se presentan en parte como costos que el comerciante
debe reclamarles a otros agentes de circulacién, en parte
como costos que surgen directamente de su actividad espe-
cifica. '

Cualquiera que sea la indole de estos costos de circu-
lacion —sin que importe si emanan de la actividad pura-
mente comercial en cuanto tal, es decir si pertenecen a los
costos de circulacién especificos del comerciante, o si repre-
sentan partidas que resultan de procesos de produccién
posteriores insertados dentro del proceso de circulacién,
como expedicidn, trasporte, almacenamiento etc.—, los
mismos siempre suponen de parte del comerciante, ademads
del capital dinerario adelantado en la compra de mercan-
cias, un capital adicional, que estaba adelantado en la
compra y pago de esos medios de circulacién. En la medida
en que este elemento de los costos consta de capital circu-
lante, entra totalmente en el precio de venta de las mercan-
cias; en tanto es de capital fijo, entra como elemento
adicional en el precio de venta de las mercancias segin la
medida de su desgaste; pero lo hace como elemento que
constituye un valor nominal, incluso si no constituye una
adicién real de valor a la mercancia, como los costos de
circulacién puramente comerciales. Mas sea fijo o circu-
lante, todo este capital adicional entra en la formacién de la
tasa general de ganancia.

Los costos de circulacién puramente comerciales (es
decir, con exclusion de los costos de expedicidn, trasporte,
almacenamiento, etc.) se reducen a los costos necesarios
para realizar el valor de la mercancia, para transformarlo
ya de mercancia en dinero, ya de dinero en mercancia, para
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mediar su intercambio. Para ello se prescinde por completo
de eventuales procesos de produccidn que prosiguen durante
el acto de la circulacién y de los cuales la actividad comer-
cial puede existir en forma totalmente separada; tal como,
por ejemplo, la verdadera industria del trasporte y la
expedicion pueden ser y son de hecho ramos de la industria
totalmente diferentes al comercio, y asi como, también,
las mercancias para comprar y vender se pueden almacenar
en los docks [depdsitos] y otros locales ptuiblicos, cargin-
dole terceras personas los costos que de ello emanan al
comerciante, en la medida en que éste haya de adelantarlos.
Todo esto se encuentra en el comercio mayorista propia-
mente dicho, en el cual el capital comercial aparece en su
forma més pura y menos amalgamada con otras funciones.
El empresario de trasportes, el directivo ferroviario, el ar-
mador naval no son “comerciantes”. Los costos que consi-
deramos aqui son los de la compra y de la venta. Ya hemos
observado anteriormente que los mismos se reducen al
calculo, a la contabilidad, los mercados, la correspondencia,
etc. El capital constante que se requiere para-ello se com-
pone de oficinas, papel, franqueo, etc. Los demds costos
se reducen a capital variable, que se adelanta para el
empleo de trabajadores de comercio asalariados. (Los gas-
tos de expedicién, de trasporte, adelantos de impuestos
aduaneros, etc. pueden considerarse, en parte, como que el
comerciante los adelanta en la compra de las mercancias, y
que por ello entran para él en el precio de compra.)

Todos estos costos no se efectiian en la produccién del
valor de uso de las mercancias, sino en la realizacion de su
valor; son costos de circulacién puros; no entran en el pro-
ceso directo de produccidn, sino en el proceso de circula-
cioén, y por ende en el proceso global de la reproduccion.

La tdnica parte de esos costos que nos interesa aqui
es la desembolsada en capital variable. (Ademds, habria
que examinar: primero, de qué manera tiene vigencia en el
proceso de circulacién la ley segln la cual sélo el trabajo
necesario entra en el valor de la mercancia. Segundo, cémo
se manifiesta la acumulacién en el capital comercial. Ter-
cero, cdmo funciona el capital comercial en el proceso real
de reproduccién global de la sociedad.)

Estos costos surgen como mercancia de la forma eco-
némica del producto.
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Si el tiempo de trabajo que pierden los propios capita-
listas industriales para venderse directa y reciprocamente
sus mercancias —es decir, objetivamente hablando, el
tiempo de circulacién de las mercancias—, no afiade a estas
mercancias valor alguno, resulta claro que ese tiempo de
trabajo no adquirird un caricter diferente por el hecho
de recaer sobre el comerciante en lugar de corresponderle al
capitalista industrial. La transformacién de mercancia
(producto) en dinero, y de dinero en mercancia (medios
de produccién) es una funcién necesaria del capital indus-
trial, y por ende una operacién necesaria del capitalista,
quien de hecho es sdlo el capital personificado, dotado de
conciencia y voluntad propias. Pero estas funciones no
incrementan el valor, ni crean plusvalor. El comerciante, al
ejecutar estas operaciones o al seguir mediando las fun-
ciones del capital dentro de la esfera de la circulacién luego
de que el capitalista productivo ha dejado de hacerlo, se
reduce a ocupar el lugar del capitalista industrial. El tiempo
de trabajo que cuestan estas operaciones se emplea en
operaciones necesarias en el proceso de reproduccién del
capital, pero no afiaden valor alguno. Si el comerciante no
llevase a cabo estas operaciones (es decir, si tampoco
emplease el tiempo de trabajo requerido para ello), no
emplearia su capital como agente de circulacién del capital
industrial; no proseguiria la funcién interrumpida del capi-
talista industrial, y por consiguiente tampoco podria parti-
cipar de la masa de ganancias producida por la clase de
los capitalistas industriales, en cuanto capitalista, y pro rata
de su capital adelantado. Para participar en la masa del
plusvalor, para valorizar su adelanto como capital, el capi-
talista comercial no necesita, por lo tanto, emplear obreros
asalariados. Si su negocio y su capital son pequefios, él
mismo puede ser el Unico trabajador al que emplea. Su
paga consiste en la parte de la ganancia que surge para él
de la diferencia entre el precio de compra de las mercancias
y el precio real de produccién.

Por otra parte, también es posible que, en caso de que
el capital adelantado por el comerciante sea de pequefio
volumen, la ganancia que realiza sea no mayor, o inclusive
menor, que el salario de uno de los asalariados h4biles
mejor remunerados. Junto a él, en efecto, actian agentes
comerciales directos del capitalista productivo, —compra-
dores, vendedores, viajantes— que obtienen los mismos
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ingresos 0 aun superiores, sea en forma de un salario o ds
una asignacién sobre la ganancia (porcentaje, comisién)
que se obtiene sobre cada venta. En el primer caso, el
comerciante embolsa la ganancia comercial como capita-
lista independiente; en el otro caso se le paga al depen-
diente —el asalariado del tapitalista industrial— una parte
de la ganancia, sea en forma de salario, sea en for.ma. de
una participacién proporcional en la ganancia del capltal!sta
industrial cuyo agente directo es, y en este caso su ]efe
embolsa tanto la ganancia industrial como la ganancia
comercial. Pero en todos estos casos, aunque al propio
agente de circulacién sus entradas puedan antojirsele un
mero salario, un pago a cambio del trabajo efectuado, y
aunque, cuando ese pago no se manifiesta de esa forma, el
volumen de su ganancia s6lo equivalga al salario de uno de
los obreros mejor remunerados, sus entradas solo provienen
de la ganancia comercial. Esto surge del hecho de que su
tarea no es un trabajo creador de valor.

La prolongaci6n de la operacién circulatoria representa
para el capitalista industrial 1) una pérdida de tiempo
personal, ya que ello le impide desempefiar personalmente
sus funciones como dirigente del proceso de la produccién;
2) una permanencia prolongada de su producto, en forma
dineraria o mercantil, en el proceso de circulacion, es
decir en un proceso dentro del cual no se valoriza y en el
cual se interrumpe el proceso directo de producc16n.USl
éste no se interrumpiese, habria que limitar la produccion
o bien adelantar capital dinerario adicional a fin de que el
proceso de produccion prosiguiera siempre en la misma
escala. Esto desemboca invariablemente en que se obtienen
menores ganancias con el capital empleado hasta el mo-
mento, 0 bien en que hay que adelantar capital dinerario
adicional para obtener la misma ganancia que hasta el
presente. Todo esto no se altera en absoluto si el comer-
ciante ocupa el lugar del capitalista industrial. En lugar de
que éste emplee més tiempo en el proceso de circulacion,
lo emplea el comerciante; en lugar de que tenga que adelan-
tar capital adicional para la circulacién, lo adelanta el
comerciante; o lo que resulta lo mismo: en lugar de que
una parte mayor del capital industrial deambule perma-
nentemente dentro del proceso de circulacion, el capital del
comerciante se halla enclaustrado por completo en €l; y en
lugar de que el capitalista industrial obtenga una ganancia
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menor, debe ceder por completo al comerciante una parte
de su ganancia. En la medida en que el capital comercial
permanezca restringido dentro de los limites en los cuales
es necesario, la Gnica diferencia es que en virtud de esa
division de la funcién del capital se emplea menos tiempo
exclusivamente para el proceso de circulacién, se adelanta
menos capital adicional para él, y la pérdida de ganancia
global que ‘se revela en la figura de la ganancia comercial
es menor de lo que seria en otras condiciones. Si en el
ejemplo anterior 720, 4 180, 4+ 180,, —ademas de un
capital comercial de 100— dejan al capitalista industrial
una ganancia de 162 o del 18 %, es decir que le ocasionan
una deduccién de 18, el capital adicional necesario acaso
ascenderia, sin dicha autonomizacién, a 200, y tendriamos
entonces como adelanto global de los capitalistas indus-
triales 1.100 en lugar de 900; es decir, sobre un plusvalor
de 180, una tasa de ganancia de sélo el 16 ¢/,, %.

Si el capitalista industrial que es su propio comer-
ciante también ha adelantado —ademds del capital adi-
cional con el cual compra nuevas mercancias antes de estar
reconvertido en dinero el producto suyo que se halla en la
circulacion— capital (costos de oficina y salarios de traba-
jadores de comercio) para la realizacion del valor de su
capital mercantil, es decir para el proceso de la circulacion,
esos capitales constituyen por cierto capital adicional, pero
no forman plusvalor. Es menester reponerlos a partir del
valor de las mercancias, pues una parte de valor de esas
mercancias debe reconvertirse en estos costos de circula-
cién; pero de esa manera no se forma plusvalor adicional
alguno. Con referencia al capital global de la sociedad, ello
desemboca efectivamente en que una parte del mismo se
requiere para operaciones secundarias que no entran en el
proceso de valorizacién, y que esta parte del capital social
debe reproducirse constantemente para esos fines. Para el
capitalista individual y para toda la clase de los capitalistas
industriales se reduce la tasa de ganancia en virtud de ello,
resultado que arroja cualquier agregado de capital adicio-
nal en la medida en que ello sea necesario para poner en
movimiento la misma masa de capital variable.

Ahora bien, en tanto estos costos adicionales vinculados
con la actividad de la circulacién le son quitados al capita-
lista industrial por parte del comercial, también se opera
esta disminucién de la tasa de ganancia, s6lo que en menor
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grado y por otro camino. La cuestién se presenta ahora
de tal suerte que el comerciante adelanta mas capital del
que seria necesario si no existiesen estos costos, y que
la ganancia sobre ese capital adicional eleva la suma de la
ganancia comercial, es decir que el capital comercial entra
en mayor volumen en la nivelacién de la tasa media de
ganancia con el capital industrial, o sea que la ganancia
media disminuye. Si en nuestro ejemplo anterior, ademas
de los 100 de capital comercial, se adelantan también 50
de capital adicional para los costos que nos ocupan, el
plusvalor global de 180 se distribuira ahora entre un capital
productivo de 900 mds un capital comercial de 150;
sumados, = 1.050. La tasa media de ganancia disminuira,
pues, al 17'/; %. El capitalista industrial venderad las
mercancias al comerciante a 900 + 1542/, = 1.0542/,,
y el comerciante las vendera a 1.130 (1.080 4 50 por
costos que debe reponer). Por lo demis, se debe suponer
que con la divisi6én entre. capital comercial e industrial se
halla ligada una centralizacién de los costos comerciales,
y la consiguiente disminucién de los mismos.

La pregunta es ahora la siguiente: jcudl es la situacion
de los asalariados comerciales que ocupa el capitalista
comercial, en este caso el comerciante de mercancias?

En un aspecto, tal trabajador de comercio es un asala-
riado como cualquier otro. En primer lugar, en la medida
en que lo que compra trabajo es el capital variable del
comerciante, y no el dinero gastado como rédito, por lo
cual se lo compra también no para adquirir un servicio
privado, sino con el fin de la autovalorizacién del capital
alli adelantado. Segundo, en la medida en que el valor de
su fuerza de trabajo y por ende su salario estid determinado,
como en el caso de todos los restantes asalariados, por los
costos de produccién y reproduccién de su fuerza de tra-
bajo especifica, y no por el producto de su trabajo.

Pero entre él y los obreros directamente ocupados por
el capital industrial debe existir la misma diferencia que
existe entre el capital industrial y el capital comercial, y por
consiguiente entre el capitalista industrial y el comerciante.
Puesto que el comerciante, en cuanto mero agente de la
circulacién, no produce valor ni plusvalor (pues el valor
adicional que agrega a las mercancias en virtud de sus
gastos, se reduce al agregado de valor' previamente exis-
tente, aunque aqui se nos impone el interrogante de c6mo
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mantiene, cOmo conserva este valor de su capital constan-
te), también es imposible que los trabajadores de comercio
a los que ocupa en las mismas funciones puedan crear
directamente plusvalor para él. Aqui, lo mismo que en el
caso de los trabajadores productivos, suponemos que
el salario estd determinado por el valor de la fuerza de
trabajo, es decir que el comerciante no se enriquece por
deduccién del salario, de modo que en su célculo de costos
no establece un adelanto por trabajo que sdlo ha pagado
en parte, en otras palabras que no se enriquece estafando
a sus dependientes, etcétera.

Lo que depara dificultades con respecto a los asala-
riados comerciales no es en modo alguno explicar como
producen directamente ganancias para su empleador, aun-
que no produzcan directamente plusvalor (del cual la ga-
nancia es solamente una forma trasmutada). De hecho, esta
cuestion ya estd resuelta mediante el analisis general de la
ganancia comercial. Exactamente tal como el capital indus-
trial obtiene ganancias al vender el trabajo que se encierra
en las mercancias y realizado en ellas, a cambio Qel cual no
ha pagado un equivalente, asi las obtiene el capital comer-
cial al no pagar por completo al capital productivo el trab}a-
jo impago que hay dentro de la mercancia (en la mercancia,
en la medida en que el capital desembolsado en su
produccién funciona como parte alicuota del capital '{ndus-
trial global), mientras que al vender las mercancias se
hace pagar esa parte existente aun dentro de ellas, y que
¢é1 mismo no ha pagado. La relacién del capital comergxal
para con el plusvalor es diferente a la que guarda con €ste
el capital industrial. Este @ltimo produce el plusvalor por
apropiacién directa de trabajo ajeno impago. El primero se
apropia de una parte de este plusvalor haciendo que el
capital industrial le transfiera esa parte. )

S6lo es en virtud de su funcién de realizacion de los
valores que el capital comercial funciona como capital
en el proceso de la reproduccién, y por ello, en cuanto
capital actuante, extrae plusvalor del generado por el ca-
pital global. La masa de su ganancia depende, para el
comerciante individual, de la masa de capital que pueda
emplear en este proceso, y podrd emplear tanta mayor
cantidad del mismo en la compra y en la venta cuanto
mayor sea el trabajo impago de sus deper_ldientes. En
su mayor parte el capitalista comercial hace €jecutar a sus
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trabajadores la propia funcion en virtud de la cual el dinero
de aquél es capital. El trabajo impago de estos depen-
dientes, a pesar de no crear plusvalor, crea empero para
¢l apropiacion de plusvalor, lo cual es exactamente lo
mismo para este capital, en cuanto a su resultado; en conse-
cuencia, es para €l fuente de la ganancia. De otro modo,
jamas podria desarrollarse la actividad comercial en gran
escala, a la manera capitalista.

Asi como el trabajo impago del obrero crea directa-
mente plusvalor para el capital productivo, asi el trabajo
impago de los asalariados comerciales crea para el capital
comercial una participaciéon en dicho plusvalor.

La dificultad es la siguiente: puesto que el tiempo de
trabajo y el trabajo del comerciante mismo no es trabajo
que cree valor, a pesar.de que le procura una participacion
en el plusvalor ya producido, ;qué ocurre con el capital
variable que desembolsa en la compra de fuerza de trabajo
comercial? ;Hay que sumar este capital variable, en cuantc
desembolso de costos, al capital comercial adelantado? De
no ser asi, ello pareceria contradecir 1a ley de 1a nivelacién
de la tasa de ganancia; ;qué ‘capitalista adelantaria 150, si
sélo pudiese calcular 100 como capital adelantado? En
caso de respuesta afirmativa, eso pareciera contradecir la
naturaleza del capital comercial, puesto que esta clase de
capital no funciona como capital por el hecho de que,
al igual que el capital industrial, ponga en movimiento
trabajo ajeno, sino por el hecho de que trabaja é] mismo, es
decir que lleva a cabo las funciones de la compra y de la
venta, y que precisamente sdlo a cambio de ello y por
intermedio de ello transfiere a si mismo una parte del
plusvalor generado por el capital industrial.

(Por consiguiente, hay que examinar los siguientes
puntos: el capital variable del comerciante; la ley del tra-
bajo necesario en la circulacién; cdmo conserva el trabajo
del comerciante el valor de su capital constante; el papel
del capital comercial en el proceso global de la reproduc-
cion; por ultimo, el desdoblamiento cn capital mercantil y
capital dinerario, por una parte, y en capital dedicado al
trafico de mercancias y capital dedicado al trafico de dinero,
por la otra.)®?)

Si cada comerciante s6lo poseyese la cantidad de capital
que es capaz de hacer rotar personalmente, en virtud de su
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propio trabajo, se produciria una fragmentaciéon infinita
del capital comercial; esta fragmentacién tendria que crecer
en la misma medida en que el capital productivo produce
en mayor escala con ¢l desenvolvimiento del modo capita-
lista de produccién y en que opera con masas mayores. Es
decir, se produciria una creciente desproporcion entre am-
bos. En la misma medida en que se centralizaria el capital
en la esfera de la produccidn, se descentralizaria en la de la
circulacién. La actividad puramente comercial del capita-
lista industrial, y con ello sus gastos puramente comerciales,
se ampliarian infinitamente por el hecho de tener que tratar
con 1.000 comerciantes en lugar de tener que hacerlo con
100. Con ello se perderia una gran parte de las ventajas
anejas a la autonomizacién del capital comercial; ademas
de los costos puramente comerciales aumentarian asimismo
los restantes costos de circulacién, clasificacion, expedicion,
etc. Esto en lo que respecta al capital industrial. Conside-
remos ahora el capital comercial. En primer lugar, lo que
respecta a los trabajos puramente comerciales. No cuesta
mayor tiempo calcular con nimeros grandes que con gua-
rismos pequefios. En cambio cuesta diez veces més tiempo
efectuar 10 compras de £ 100 que wuna compra de
£ 1.000. Cuesta diez veces mas correspondencia, papel,
franqueo, etc., escribirles a 10 pequefios comerciantes que
a uno grande. La limitada divisién del trabajo en el taller
comercial en la cual uno lleva los libros, €l otro la caja, un
tercero la correspondencia, éste compra, aquél vende,
aquel otro viaja, etc., ahorra ingentes cantidades de tiempo
de trabajo, de modo que el nimero de trabajadores comer-
ciales empleados en el gran comercio no tiene relacion
alguna con la magnitud relativa del negocio. Esto se da
porque en el comercio ocurre, mucho més que en la indus-
tria, que la misma funcién cuesta igual cantidad de tiempo
de trabajo, independientemente de que se la desempeiie en
grande o pequeiia escala. Por eso es también que, historica-
mente, la concentracion se observa antes en la empresa
comercial que en el taller industrial. Ademas estdn los
gastos en materia de capital constante. 100 pequefias ofici-
nas cuestan enormemente mas que una grande, 100 peque-
fios depdsitos muchisimo mas que uno grande, etc. Los
costos de trasporte, que por lo menos entran en la empresa
comercial como costos que hay que adelantar, aumentan
con la fragmentacion.
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El capitalista industrial deberia gastar més trabajo y
costos de circulacion en la parte comercial de su empresa.
El mismo capital comercial, si estuviese distribuido entre
muchos pequefios comerciantes, requeriria, en razén de
esta fragmentacién, muchos maés trabajadores para desem-
pefiar sus funciones, y ademds se requeriria un capital
comercial mayor para hacer rotar el mismo capital mer-
cantil.

Si llamamos B a todo el capital comercial directamente
invertido en la compra y venta de mercancias, y b al corres-
pondiente capital variable, desembolsado en el pago de
trabajadores de comercio auxiliares, entonces B 4 b serd
menor de lo que deberia ser el capital comercial global si
cada comerciante se las compusiera sin auxiliares, es decir
si no hubiese una parte invertida en b. Sin embargo, ain no
hemos zanjado la dificultad. .

El precio de venta de las mercancias debe ser suficiente
1) para pagar la ganancia media sobre B 4 b. Esto queda.
explicado ya por el hecho de que B 4 b es una reduccién
del capital original B en general, de que representa un
capital comercial menor de lo que seria necesario sin b.
Pero este precio de venta debe bastar 2) para reponer,
ademas de la ganancia sobre b, que ahora aparece en
forma adicional, también el salario pagado, el capital va-
riable del comerciante — b. En esto ultimo estriba la
dificultad. ;Constituye b una nueva parte integrante del
precio, o es s6lo una parte de la ganancia efectuada con
B + b, que sblo aparece como salario con relacion al traba-
jador de comercio, mientras que con referencia al propio
comerciante aparece como la mera reposicion de su capital
variable? En este Gltimo caso, la ganancia obtenida por el
comerciante sobre su capital adelantado B + b sélo seria
igual a la ganancia que le corresponde a B segin la tasa
general, mads b; este dltimo lo paga en la forma de un
salario, el cual, sin embargo, no arrojaria ganancia alguna.

De hecho, se trata de hallar los limitcs (en el sentido
matematico) de b. Primeramente determinemos en qué
reside exactamente la dificultad. Llamemos B al capital
directamente desembolsado en la compra y venta de mer-
cancias, K al capital constante que se consume en esta
funcién (los costos materiales del comercio), y b al capital
variable que desembolsa el comerciante.
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La reposicion de B no ofrece dificultad alguna. Para el
comerciante, es s6lo el precio de compra realizado, o el
precio de produccién para el fabricante. El comerciante
paga ese precio, y en la reventa obtiene nuevamente B como
parte de su precio de venta; ademas de ese B obtiene la
ganancia sobre B, como se explicé anteriormente. Supon-
gamos que la mercancia cueste £ 100. Sea del 10 % la
ganancia sobre ella. La mercancia se vende entonces a 110.
La mercancia ya costaba 100 con anterioridad; el capital
comercial de 100 sélo le agrega 10.

Si ahora consideramos K, éste es a lo sumo de igual
magnitud, pero de hecho es menor que la parte del capital
constante que consumiria el productor en la venta y la
compra; pero que constituiria una adicién al capital cons-
tante que necesita directamente para la produccién. Sin
embargo, hay que reponer de manera incesante esta parte
sirviéndose del precio de la mercancia, o lo que es lo mismo,
una parte correspondiente de la mercancia debe gastarse
permanentemente en esta forma o, considerando el capital
global de la sociedad, debe reproducirse, sin cesar, en esta
forma. Esta parte del capital constante adelantado, lo mismo
que toda la masa del mismo que se halla directamente
invertida en la produccién, actuaria sobre la tasa de ganan-
cia, restringiéndola. En tanto el capitalista industrial cede
al comerciante la parte comercial de su empresa, no nece-
sita adelantar esta parte de capital. En su lugar la adelanta
el comerciante. Hasta aqui, esto es sélo nominal; el comer-
ciante no produce, ni reproduce el capital constante que
consume (los costos materiales del comercio). Por consi-
guiente, la produccién del mismo aparece como la actividad
propia, o cuando menos como parte de la actividad, de
ciertos capitalistas industriales, quienes de ese modo desem-
pefian el mismo papel que aquellos que suministran el
capital constante a los que producen los medios de subsis-
tencia. Por lo tanto, el comerciante obtiene, en primer
lugar, la reposicion de esta parte, y en segundo lugar la
ganancia correspondiente a ella. En virtud de ambas cosas
se opera, por consiguiente, una reduccién de la ganancia
para el capitalista industrial. Pero eso si, a causa de la
concentracién y de la economia ligadas a la divisién del
trabajo, en menor medida que si é1 mismo tuviese que ade-
lantar ese capital. La disminucién de la tasa de ganancia
cs menor porque lo es el capital asi adelantado.

380

Por ende, hasta este momento el precio de venta consta
de B + K + la ganancia sobre B + K. Esta parte de dicho
precio no ofrece dificultad alguna, segin lo expuesto hasta
aqui. Pero ahora interviene b, o sea el capital variable
adelantado por el comerciante,

De ese modo, el precio de venta se convierte en
B + K+ b+ la ganancia sobre B K + la ganancia
sobre b.

B sdlo repone el precio de compra, pero ademas de la
ganancia sobre B no afiade ninguna parte a este precio.
K no s6lo agrega la ganancia sobre K, sino K mismo; pero
K + ganancia sobre K, la parte de los costos de circulacién
adelantada en la forma de capital constante + la ganancia
media correspondiente, séria mayor en manos del capitalista
industrial que en manos del capitalista comercial. La dismi-
nucién de la ganancia media.aparece en la forma de que
calculando la ‘ganancia media total —Iluego de deducir
B -+ K del capital industrial adelantado—, la deduccién
de la ganancia media para B + K se paga no obstante
al comerciante, de modo que esta deduccién aparece como
la ganancia de un capital especial, como la ganancia del
capital comercial. .

_ Pero la situaci6n es diferente en el caso de b +- la ganan-
cia sol?re b, o en el caso dado, puesto que la tasa de
ganancia se ha supuesto — 10 %, en el casode b 4 /., b.
Y aqui reside la dificultad real.

Lo que compra el comerciante con b sélo es, segin
nuestra hipétesis, trabajo comercial, es decir trabajo nece-
sario para mediar las funciones de la circulacién de capital,
M-D y D-M. Pero el trabajo comercial es el trabajo
necesario, en general, para que un capital funcione como
capital comercial, para que medic la transformacién de
mercancia en dinero y de dinero en mercancia. Es trabajo
que realiza valores, pero que no los crea. Y sélo en la
medida en que un capital desempefic estas funciones —es
decir en que un capitalista lleve a cabo estas operaciones,
este trabajo con su capital—, este capital funcionard como
capital comercial y participara en la regulacién de la tasa
general de ganancia, es decir que extraera sus dividendos
de la ganancia global. Pero en (b + ganancia sobre b)
parece, en primer lugar, pagarse el trabajo (pues es lo
mismo si el capitalista industrial se lo paga al comerciante
por su propio trabajo o por el del dependiente pagado por

381



el comerciante), y en segundo término la ganancia sobre el
pago de este trabajo, que el comerciante debiera efectuar
personalmente. El capital comercial recibe, en primer
lugar, el rembolso de b, y en segundo lugar la ganancia
sobre b; esto surge, pues, del hecho de que primero se hace
pagar el trabajo, en virtud de lo cual funciona como capital
comercial, y que en segundo término se hace.pagar la
ganancia porque funciona como capital, es dem{ porque
ejecuta el trabajo que se le paga en la ganancia como
capital en funcionamiento. Este es, entonces, el problema
que hay que resolver. ]

Supongamos que B = 100, b = 10 y la tasa de ganancia
= 10 %. Suponemos K = 0 para no tomar nuevamente en
consideracién, indtilmente, este elemento del precio de
compra cuya consideracién no corresponde aqui y cuyo
tratamiento ha sido finiquitado ya. De este modo, €l precio
de venta seria =B +g-+b L+ g(=B +Bg + b+ bg,
siendo g’ la tasa de ganancia) = 100 4+ 10 + 10+ 1 =
= 121,

Pero si b no fuera desembolsada en salario por el
comerciante —ya que b s6lo se paga por trabajo comercial,
es decir por trabajo nccesario para la realizacién del valor
del capital mercantil que el capital indv-‘rial vuelca en el
mercado— la cuestién se presentaria asi: para comprar 0
vender por B = 100, el comerciante dedicaria su tiempo,
y supondremos que es el Gnico tiempo del cual dispone. El
trabajo comercial, reprcsentado por b o por 10, si no fuese
pagado mediante salario sino mediante ganancia, supone
otro capital comercial =— 100, ya que éste al IQ% es
= b = 10. Este segundo B = 100 no entraria adicional-
mente en el precio de la mercancia, pero si el 10 %. En
consecuencia, dos operaciones de 100 cada una, = 200,
comprarian mercancias por 200 -} 20 = 220.

Puesto que el capital comercial no es absolutamente
otra cosa que una forma autonomizada de una parte .d,el
capital industrial que funciona en el proceso de circulacion
todos los interrogantes relativos al mismo deben resolverse
plantcindose en primera instancia el problema en la forma
en la cual los fendmenos peculiares del capital comercial
alin no aparecen en forma auténoma, sino todavia en cone-
xién directa con el capital industrial, como una ramifica-
cién del mismo. En el proceso de la circulacién, el capital
mercantil funciona continuamente como oficiha, a dife-
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rencia del taller. Alli se debe investigar entonces, en
primera instancia, el elemento b que nos ocupa: en la
oficina del propio capitalista industrial.

Desde un comienzo, esta oficina es siempre insignifi-
cantemente pequefia en comparacion con el taller industrial.
Por lo demas, esta claro que en la medida en que se amplia
la escala de la produccién, aumentan las operaciones comer-
ciales que deben efectuarse permanentemente para la circu-
lacion del capital industrial, tanto para vender el producto
existente en la figura de capital mercantil como para recon-
vertir en medios de produccién el dinero percibido y para
contabilizarlo todo. El célculo de precios, la contabilidad,
el estado de la caja, la correspondencia, se incluyen todos
ellos en este rubro. Cuanto mas desarrollada se halle la
escala de la produccién, tanto mayores —aunque en modo
alguno de manera proporcional— son las operaciones
comerciales del capital industrial, vale decir también el
trabajo y los restantes costos de circulacién para la realiza-
cién del valor y del plusvalor. De ese modo se torna
necesario el empleo de asalariados comerciales, quienes
constituyen la oficina propiamente dicha. El desembolso
por ellos, aunque se lo efectiia en la forma de salarios,
difiere del capital variable desembolsado en la compra del
trabajo productivo. Incrementa los desembolsos del capita-
lista industrial, la masa del capital que hay que adelantar,
sin incrementar directamente el plusvalor. Pues es un
desembolso, pagado por trabajo, que sélo se emplea en la
realizacién de valores ya creados. Al igual que cualquier
otro desembolso de esta indole, también éste hace disminuir
la tasa de ganancia porque aumenta el capital adelantado,
pero no el plusvalor. Si el plusvalor pv permanece cons-
tante, pero el capital adelantado C aumenta a C 4+ AC, el
lugar de la tasa de ganancia %) se vera ocupado por la tasa

pv
C+AC’
guiente, el capitalista industrial trata de limitar al minimo
estos costos de circulacion, exactamente igual que sus des-
embolsos de capital constante. Por lo tanto, el capital
industrial no guarda la misma relacién con sus asalariados
comerciales que con sus asalariados productivos. Cuantos
mas se empleen de estos altimos, manteniéndose constantes

de la ganancia menor que aquélla. Por consi-
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las demds circunstancias, tanto mds masiva serd la produc-
cién, tanto mayor el plusvalor o ganancia. Y a la inversa
en el caso contrario. Cuanto mayor sea la escala de la
produccién y cuanto mayor sea el valor —y por ende el
plusvalor— que se debe realizar, es decir cuanto mayor sea
el capital mercantil producido, tanto mas crecerdn de
manera absoluta —aunque no en proporcidn— los costos
de oficina, dando lugar a una especie de divisién del trabajo.
Hasta donde la ganancia es el supuesto de estos gastos, se
revela en el hecho de que, entre otras cosas, con el creci-
miento del salario comercial, a menudo una parte del
mismo se paga por participacién porcentual en las ganan-
cias. Es inherente a la naturaleza de la cuestién el hecho
de que un trabajo que sélo consiste en las operaciones
mediadoras, ligadas en parte al célculo de los valores, en
parte a su realizacidn, en parte a la reconversiéon del dinero
realizado en medios de produccidn, es decir cuyo volumen
depende de la magnitud de los valores producidos y que hay
que realizar, que tal trabajo no opere como una causa
—como en ¢l caso del trabajo directamente productivo—
sino como consecuencia de las respectivas magnitudes y
masas de esos valores. Similar es el caso de los restantes
costos de circulacién. Para medir, pesar, embalar y tras-
portar mucho, es menester que haya mucho; la cantidad del
trabajo de embalaje y trasporte, etc., depende de la masa
de las mercancias que constituyen los objetos de su activi-
dad, y no a la inversa.

El trabajador de comercio no produce plusvalor en
forma directa. Pero el precio de su trabajo estd determi-
nado por el valor de su fuerza de trabajo, es decir de sus
costos de produccidn, mientras que el ejercicio de esa fuerza
de trabajo, en cuanto tension, despliegue y desgaste de
dicha fuerza, no se halla limitado en modo alguno, como
en el caso de cualquier otro asalariado, por el valor de su
fuerza de trabajo. Por ello, su salario no guarda relacién
necesaria alguna con la masa de la ganancia que ayuda a
realizar al capitalista. Lo que le cuesta al capitalista y lo
que le reporta, son dos magnitudes diferentes. Le reporta
algo no por el hecho de crear directamente plusvalor para
él, sino porque lo ayuda a disminuir los costos de la reali-
zacion del plusvalor, en la medida en la que efectia
trabajo, en parte impago. El trabajador comercial propia-
mente dicho pertenece a la clase de asalariados mejor remu-
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nerados, a aquellos cuyo trabajo es trabajo calificado, que
se halla por encima del trabajo medio. No obstante, el
salario tiene la tendencia a disminuir, inclusive en propor-
cién con el trabajo medio, en la medida en que progresa
¢l modo capitalista de produccion. En parte, ello ocurre
por divisién del trabajo dentro de la oficina; de ahi que
sOlo haya que producir un desarrollo unilateral de la
pericia laboral y que los costos de esa produccién en parte
nada le cuesten al capitalista, sino que la destreza del
trabajador se desarrolle en virtud de su propia funcion, y
ello tanto mas rapidamente cuanto mas unilateral se torne
la divisién del trabajo. En segundo lugar, porque la ins-
truccioén previa, los conocimientos de comercio, de idiomas,
etc., se reproducen, con el progreso de la ciencia y de la
instrucciéon publica, con creciente celeridad, facilidad,
difusion general y a-menor costo, cuanto méas orienta en un
sentido préactico el modo capitalista de produccién los
métodos de ensefanza, etc. La generalizacion de la ins-
truccion piblica permite reclutar esta especie de trabaja-
dores entre clases que antes se hallaban excluidas de ello,
estando habituadas a modos peores de vida. De esta suerte
aumenta el aflujo de trabajadores y con él la competencia.
Por ello, con algunas excepciones, la fuerza de trabajo de
esta gente se desvaloriza a medida que avanza la produc-
cion capitalista; su salario disminuye mientras aumenta su
pericia laboral. El capitalista incrementa el niimero de estos
obreros cuando hay mds valor y ganancias para realizar.
El aumento de este trabajo es siempre un efecto, y nunca
una causa del aumento del plusvalor.* "]

38(bis] F. E. — Hasta doénde este prondstico, escrito en 1865,
acerca de los destinos del proletariado comercial. se ha cumplido
desde entonces, es algo acerca de lo cual bien podrfan contarnos una
triste historia los centenares de dependientes alemanes que, conoce-
dores de todas las operaciones comerciales y de 3 6 4 idiomas,
ofrecen en vano sus servicios en la City londinense por 25 chelines
semanales, muy por debajo del salario de un mecdnico experto.
Un espacio en blanco de dos paginas en el manuscrito indica que
este punto debia seguir desarrollindose. Por lo demis, cabe remitir
al lector al libro 11, cap. vi1 (Los costos de circulacion), pp. 105-113."
donde ya se tocaron diferentes puntos vinculados con lo que aqui
se trata.

Véase, en la presente edicién, t. 1, vol. 4, pp. 153-162.
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Por lo tanto, tiene lugar un desdoblamiento. Por una
parte, las funciones en cuanto capital mercantil y capital
dinerario (definido por ende, en adelante, como capital
comercial) son determinaciones formales generales del
capital industrial. Por otra parte, hay capitales particulares,
y por lo tanto también grupos particulares de capitalistas,
que se desempefian con exclusividad en estas funciones, y
éstas se convierten asi en esferas particulares de valorizacién
del capital.

Las funciones comerciales y costos de circulacién sélo
se hallan autonomizadas en el caso del capital comercial. La
parte del capital industrial orientada hacia la circulacién no
sdlo existe en su vida permanente como capital mercantil y
capital dinerario, sino también en la oficina ademéas del
taller. Pero se autonomiza para el capital comercial. Para
éste, la oficina constituye su tnico taller. La parte del capi-
tal empleada en la forma de costos de circulacién aparece
como mucho mayor en el caso del comerciante mayorista
que en el del industrial, porque ademés de las oficinas
propias vinculadas con todo taller industrial, la parte del
capital que deberia ser empleada de este modo por toda
la clase de los capitalistas industriales se halla concentrada
en manos de algunos comerciantes en particular, quienes,
tal como se ocupan de la prosecucién de las funciones de
circulacién, se ocupan asimismo de la prosecucién consi-
guiente de los costos de circulacién.

Al capital industrial, los costos de circulacién le resul-
tan gastos varios, y lo son para él. Para el comerciante
resultan la fuente de su ganancia, la cual —supuesta la tasa
general de ganancia— se halla en proporcién con la magnitud
de dichos costos. Por ello, el desembolso que debe efectuarse
en estos costos de circulacidon es una inversién productiva
para el capital comercial. Y en consecuencia, para él
también es directamente productivo el trabajo comercial
que compra.
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CAPITULO XVIII

LA ROTACION DEL CAPITAL COMERCIAL
LOS PRECIOS

La rotacién del capital industrial es la unidad de su
tiempo de produccién y circulacién, y abarca por ello todo
el proceso de la produccién. En cambio la .rotacién del
capital comercial, puesto que de hecho es s6lo el movi-
miento autonomizado del capital mercantil, s6lo representa
la primera fase de la metamorfosis de la mercancia, M-D,
como movimiento de un capital particular que refluye hacia
si mismo; D-M, M-D, en el sentido comercial, en cuanto
rotacién del capital comercial. El comerciante compra,
transforma su dinero en mercancia, luego vende, transfor-
mando nuevamente la misma mercancia en dinero, y asi
sucesivamente en constante repeticion. Dentro de la circu-
lacién, la metamorfosis del capital industrial siempre se
presenta como M,-D-M,;; el dinero obtenido por la venta de
M, , de la mercancia producida, se utiliza para comprar
M., nuevos medios de produccién; éste es el verdadero
intercambio de M, y M., y de ese modo el mismo dinero
cambia de mano dos veces. Su movimiento media el inter-
cambio de dos mercancias de diversa indole, M, y M..
Pero para el comerciante, a la inversa, en D-M-D’ la
misma mercancia cambia dos veces de manos; sélo media el
reflujo del dinero hacia el comerciante.

Por ejemplo si el capital comercial es de £ 100, y el
comerciante compra mercancia por esas £ 100, vendién-
dola luego a £ 110, ese capital suyo de &£ 100 habré
efectuado una rotacién, y el nimero de rotaciones en el
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ano depende de la frecuencia con la cual se haya repetido
este movimiento D-M-D’ en cl transcurso del afio.
Prescindimos por entero aqui de los costos que puedan
estar incluidos en la diferencia entre precio de compra y
precio de venta, puesto que tales costos en nada modifican
la forma que debemos considerar aqui en primer lugar.
Por consiguiente, el nimero de rotaciones de un capital
comercial dado ticne aqui ciertamentc una analogia con la
repeticion de los ciclos [Umidufe] del dinero en cuanto
mero medio de circulacién. Asi como el mismo talero que
circula diez veces compra otras tantas veces su valor en
mercancias, asi ¢l mismo capital dinerario del comerciante,
de £ 100 por ejemplo, si rota diez veces, compra diez
veces su valor en mercancias o realiza un capital mercantil
global de valor décuple = 1.000. Pero la diferencia es la
siguiente: en el ciclo del dinero como medio de circulacion
se trata de la misma picza dineraria que pasa por diferentes
manos, es decir que desempefia repetidamente la misma
funcién, y que por ello repone, en virtud de la velocidad
con que circula, la masa de las piczas de dinero en circu-
lacién. Pero en el caso del comerciante es el mismo capital
dinerario ——sin que importe de qué piezas dincrarias estd
compuesto—, o sea el mismo valor dinerario ¢l que compra
y vende repetidamente capital mercantil por el monto de su
valor, por lo cual refluyc repetidamente hacia su punto de
partida como D 4 AD, como valor mas plusvalor. Esto es

lo que caracteriza su rotacion como rotacion del capital.-

Sustrae de la circulacién constantemente mds dinero del
que lanza a ella. Por lo demds, es obvio que al acelerarse
la rotacién del capital comercial (predominando asimismo
la funcién del dinero como medio de pago en caso de un
sistema crediticio desarroliado) también circula con mayor
rapidez la misma masa dc dinero.

Pero la rotacién repetida del capital dedicado al trafico
de mercancias jamas expresa otra cosa que la repeticién de
compras y ventas; mientras que la rotacidon repetida del
capital industrial expresa la periodicidad y la renovacion
del proceso global de la reproduccion (cn el cual se incluye
¢l proceso de consumo). En cambio, -para el capital
comercial esto s6lo aparece como una condicién exterior.
El capital industrial debe volcar permanentemente mercan-
cias en cl mercado y volver a sustraérselas, para que sea
posible una rdpida rotaciéon del capital comercial. Si el
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proceso de la repreduccién es lento en general, también 1o
serda la rotacion del capital comercial. Ahora bien, por
cierto que el capital comercial media la rotacion del capital
productivo; pero lo hace sélo en la medida en que abrevia
su tiempo de circulacién. No influye directamente sobre €l
tiempo de produccion, que constituye asimismo una barrera
para el tiempo de rotacion del capital industrial. Esta es la
primera limitacién para la rotacidon del capital comercial.
Pero en segundo lugar, al margen de la barrera constituida
por el consumo reproductivo, esta rotacidn se ve restringida
en Gltima instancia por la velocidad y el volumen del
consumo individual global, puesto que de ello depende toda
la parte del capital mercantil que entra en el fondo de
consumo.

Pero ocurre (prescindiendo por completo de las rota-
ciones que se verifican dentro del mundo del comercio, en
el cual un comerciante siempre vende la misma mercancia
al otro, y donde este tipo de circulacion podra tcner un
aspecto sumamente florecicnte en tiempos de especulacion)
que, en primer lugar, el capital comercial abrevia la fasc
M-D para el capital productivo. En segundo término, en ¢l
moderno sistema crediticio, el capital comercial dispone de
una gran parte del capital dinerario global de la socicdad,
de modo que puede repetir sus compras antes de haber
vendido definitivamente lo ya comprado; para lo cual tanto
da que nucstro comerciante le venda directamente al
consumidor final, o que entre ambos haya otros 12 comer-
ciantes. Dada la enorme elasticidad del proceso de repro-
duccién, que siempre puedc ser llevado mas alla de
cualquier limite dado, el comerciante no halla limitacién
alguna en la propia produccién, o bien sélo un limite muy
eldstico. Por lo tanto, ademds de la separacion de M-D y
D-M, que se desprende de la naturaleza de la mercancia,
se crea aqui una demanda ficticia. A pesar de su autono-
mizacién, el movimiento del capital comercial nunca es
otra cosa que el movimiento del capital industrial dentro de
la esfera de la circulaciéon. Pero en virtud de su autonomiza-
cién se mueve, dentro de ciertos limites, en forma indepen-
diente de las barreras del proceso de reproduccién, por lo
cual lo impulsa mas alla de sus limites. La dcpendencia
interna y la autonomia externa llevan las cosas hasta un
punto en el cual se restablece por la fuerza, mediante una
crisis, la conexién interna.
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De ahi el fenébmeno que ocurre en las crisis, de que
éstas no se revelen y estallen por primera vez en la venta al
pormenor, que tiene relacién con el consumo directo, sino
en las esferas del comercio mayorista y de los bancos, que
ponen a disposicion de éste el capital dinerario de la
sociedad.

Es posible que el fabricante le venda realmente al expor-
tador y que éste a su vez venda a sus clientes en el extran-
jero; es posible que el importador venda sus materias
primas al fabricante, éste sus productos al comerciante
mayorista, etc, Pero en algin punto individual e invisible,
la mercancia se halla invendida; o bien en otra ocasioén
resultan paulatinamente colmadas las reservas de todos los
productores e intermediarios. Precisamente en ese mo-
mento el consumo se halla habitualmente en pleno floreci-
miento, en parte porque un capitalista industrial pone en
movimiento a una serie de otros colegas, en parte porque
los obreros que ocupa, hallindose plenamente ocupados,
tienen para gastar mds de lo habitual. Con los ingresos
del capitalista aumentan asimismo sus gastos. Ademaés, y
tal como ya lo hemos visto (libro 11, seccién 1r1), se efectda
una circulacién ininterrumpida entre capital constante y
capital constante (aun prescindiendo de la acumulacién
acelerada), una circulacién que es independiente, en pri-
mera instancia, del consumo individual en la medida en
que nunca entra en el mismo, pero no obstante se halla
limitada por éste, en fin de cuentas, debido a que la produc-
cién de capital constante jamas tienc lugar por si misma,
sino s6lo porque se necesita mas capital constante en
aquellas esferas de la produccién cuyos productos entran
en el consumo individual. Sin embargo, esto puede seguir
tranquilamente su curso durante un tiempo, estimulado
por la demanda en perspectiva, y en esos ramos los nego-
cios de comerciantes e industriales, por ende, avanzan
viento en popa. La crisis se presenta no bien los reflujos
de los comerciantes que venden al exterior (o0 cuyos aco-
pios también se han acumulado en el interior) se tornan
tan lentos y escasos que los bancos urgen el pago o las
letras libradas contra las mercancifas adquiridas caducan
antes de haber tenido lugar la reventa. Comienzan entonces

* Véase, en la presente edicién, t. 11, vol. 5, pp. 515-519 y
524-529.
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las ventas forzadas, las ventas que se efectiian para poder
pagar. Y con ello habré llegado la catastrofe [Krach] que
pone siabito fin a la aparente prosperidad.

Pero el carécter externo y no conceptual de la rotacién
del capital comercial es aun mayor, porque la rotacién del
mismo capital comercial puede intermediar, simultanea o
sucesivamente, las rotaciones de muy diferentes capitales
productivos.

Pero la rotacién del capital comercial puede mediar
no sélo las rotaciones de diferentes capitales industriales,
sino también la fase opuesta de la metamorfosis del capital
mercantil. El comerciante le compra, por ejemplo, el lienzo
al fabricante, y se lo vende al blanqueador. En consecuen-
cia, en este caso la rotaciéon del mismo capital comercial
—de hecho el mismo M-D, la realizacién del lienzo—
representa dos fases opuestas para dos capitales industriales
diferentes. En la medida en que el comerciante vende
para el consumo productivo, su M-D representa siempre el
D-M de un capital industrial, y su D-M constituye siempre
el M-D de otro capital industrial.

Si, tal como ocurre en este capitulo, omitimos K, los
costos de circulacién —la parte del capital que el comer-
ciante adelanta ademds de la suma desembolsada en la
compra de las mercancias—, es natural que también desa-
parezca AK, la ganancia adicional que obtiene sobre este
capital adicional. Este es, pues, el modo estrictamente
l6gico y matemdticamente correcto de considerar las cosas
si se trata de ver cémo influyen sobre los precios la
ganancia y la rotacién del capital comercial.

Si el precio de produccion de ! libra de azicar fuera
£ 1, el comerciante podria comprar 100 libras de azicar
con £100. Si en el curso del afo compra y vende esta can-
tidad y si la tasa media anual de ganancia es del 15%, recar-
garia £15 sobre las £100y 3 chelines sobre £1, el precio
de produccién de 1 libra. Por lo tanto, venderfa la libra de
azicar a £1 y 3 chelines. Si en cambio el precio de produc-
cién de 1 libra de azicar descendiese a 1 chelin, el comer-
ciante compraria 2.000 libras con &£ 100, y venderia la libra
a 1 chelin y 1 % peniques. Como antes, la ganancia anual
sobre el capital de £ 100 desembolsado en el negocio
azucarero seria = £ 15. S6lo que en un caso debe vender
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100 libras, mientras que en el otro debe vender 2'./000. El
nivel més alto o mds bajo del precio de produccion naqa
tendria que ver con la tasa de ganancia; pero tendria
mucho que ver, decisivamente, con la magnitud de la
parte alicuota del precio de venta de cada llpra de azlcar
que se resuelve en ganancia comer_cial; es dccir, del re_carg'O
de precio que carga el comerciante sobre determinada
cantidad de mercancia (producto). Si el precio dc, produc-
¢ién de una mercancia cs reducido, también lo sera la suma
que adelante el comerciante en su preciq de compra, es
decir para una masa detcrminada de la misma, y por ellp,
con una tasa de ganancia dada, el monto de la ganancia
que obtcnga sobre esta cantidad determinada de mercancia
barata; o, lo que resulta ser lo mismo, con un capital dado,
por ejemplo de 100, podrd comprar una gran masa de esta
mercancia barata, y la ganancia global de lS_que 0bteng}a
sobre los 100, se distribuird en pequefias fracciones a traves
de cada fragmento individual dc esa masa de mercancias.
Y a la inversa en el caso contrario. Esto depende total y
absolutamente de la mayor o menor productividqd del capi-
tal industrial con cuyas mercancias comercia. Si cxceptua-
mos los casos en los cuales el comerciante es monopol_1§ta
y al mismo tiempo también monopoliza la produccion,
como fuc otrora el caso, por ejemplo, de la Compam’a
Holandesa de las Indias Orientales,*! nada puede ser mas
absurdo que la idea corriente de que depende’ del comer-
ciante si éste quicrc vender mucha mercancia con poca
ganancia o poca mercancia con mucha ganancia sobre la
mercancia individual. Los dos limites de su precio de venta
son: por un lado, el precio de produccion de la mercancia,
acerca del cual no decide; por otro lado, la tas’a medga_de
ganancia, que es algo que tampoco depende de €l. Lo unico
que puede decidir, pero en lo qual interviencn asimismo la
magnitud de su capital disponible y}otras circunstancias,
es si quiere comerciar con mercancias caras o baratas.
Pero eso, la conducta del comerciante depende tpta! y
absolutamentc del grado de desarrollo ‘del modo capltallg’fa
de produccién, y no de su propio arbitrio. Una~ compaiia
meramente comercial, como la antigua Compaiia Holap-
desa de las Indias Orientales, que ejercia el mqnopol!o
de la produccién, podia imaginarse que mantenia, bajo
condiciones totalmente cambiadas, un método que a lo
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sumo correspondia a los comienzos de la produccion
capitalista.*®

Lo que mantiene en pie ese prejuicio popular —que,
por lo demds, al igual que todas las ideas erréneas sobre
ganancias, etc., surge de considerar solamente el comercio
y del prejuicio comercial— son, entre otras, las siguientes
circunstancias.

Primero: Fenomenos de competencia, pero que sélo
afectan a la distribucion de la ganancia comercial entre los
diversos comerciantes, entre quienes poseen una participa-
cién en el capital comercial global; por ejemplo, si alguicn
vende mas barato para quitar de en medio a sus adversarios.

Segundo: un economista del calibre del profesor Ros-
Cher puede seguir imaginandose en Leipzig que fueron
razones de “sensatez y humanidad” *" las que produjeron
el cambio en los precios de venta, y que éste no fue resul-
tado de un trastocamiento en el modo de produccién.b

Tercero: si disminuyen los precios de produccién a
causa de un aumento en la fuerza productiva del trabajo, y
por consiguiente también disminuyen los precios de venta,
a menudo aumenta la demanda mds rdpidamente que la
oferta, y con clla aumentan los precios de mercado, de

modo que los prccios de venta arrojan mas que la ganancia
media.

1 “Por principio general, la ganancia es siempre la misma,
cualquiera que sea el precio; mantiene su lugar como un cuerpo que
flota cuando sube o baja la marea.” Por ello, cuando los precios
aumentan, el comerciante los aumenta; y cuando los precios bajan,
el comerciante los rebaja." (Corbet, An Ingniry into the Causes etc.
of the Wealth of Individuals, Londres, 1841, p. 20.) Aqui, lo mismo
que en el texto en general, sélo se habla del comercio ordinario, no
de la especulacién, cuyo examen. asi como en general todo cuanto
se refiera a la divisién del capital comercial, cae fuera del circulo
de nuestro enfoque. “La ganancia del comercio es un valor agregado
a) capital e independiente del precio; la segunda” (la ganancia de la
especulacién) “se funda en la variacién en el valor del capital o en
el propio precio.” (loc. cit., p. 128.)

" En la 1? edicién, “trade™ (“comercio™, “negocio”) en vez de
“tide” (“marea™).

" Segilin Rubel, este parrafo es en realidad una nota (manuscrito
I, p. 270; Engels, por error, lo incluyo entre las fuentes del prejuicio

popular acerca de la libertad de accién del comerciante. (Véase
R 1078/1.)
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Cuarto: un comerciante podrd rebajar el precio de
venta (que de cualquier modo no es otra cosa que una
rebaja de la ganancia habitual que recarga sobre el precio),
para hacer rotar mis rapidamente un capital mayor en su
negocio. Todas éstas son cuestiones que sélo se refieren
a la competencia entre los propios comerciantes.

Ya hemos demostrado en el libro 12 que el nivel alto o
bajo de los precios mercantiles no determina la masa del
plusvalor que produce un capital dado, ni la tasa del plus-
valor; aunque con arreglo a la cantidad relativa de mercan-
cia que produce una cantidad dada de trabajo, el precio
de la mercancia individual, y por consiguiente también
la parte de plusvalor de ese precio, es mayor o menor. Los
precios de cada cantidad de mercancias estdn determinados,
en la medida en que corresponden a los valores, por la
cantidad global del trabajo objetivado en esas mercancias.
Si se objetiva poco trabajo en mucha mercancia, entonces
el precio de la mercancia individual serd bajo, y el plus-
valor encerrado en ella serd escaso. Cémo se divide en
trabajo pago e impago el trabajo encarnado en una
mercancia, qué cantidad de ese precio representa por ende
plusvalor, es cosa que nada tiene que ver con esta cantidad
total de trabajo, vale decir con el precio de la mercancia.
Pero la tasa del plusvalor depende no de la magnitud
absoluta del plusvalor contenido en el precio de la mercan-
cia individual, sino de su magnitud relativa, de su relacién
con el salario que se encierra dentro de esa misma mer-
cancia. Por consiguiente la tasa puede ser grande, aunque
la magnitud absoluta del plusvalor para cada mercancia
individual sea pequefia. Esta magnitud absoluta del plusvalor
en cada mercancia individual depende, en primera ins-
tancia, de la productividad del trabajo, y sélo ¢n segundo
término de su divisién en trabajo pago e impalo.

Y més aun; en el caso del precio de venta comercial,
el precio de produccién es un supuesto dado desde el
exterior.

En tiempos pasados, el nivel de los precios comerciales
de las mercancias se debia 1) al nivel de los precios de
produccion, es decir de la improductividad del trabajo; 2)
a la falta de una tasa general de ganancia, al apoderarse
el capital comercial de una cuota de plusvalor mucho més

* Véase, en la presente edicién, t. I, vol. 2, pp. 629-643.
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elevada de lo que le hubiese correspondido con una movili-
dad general de los capitales. El cese de esta situacidn,
pues, en ambos aspectos, es un resultado del desarrollo
del modo capitalista de produccion.

) Las rotaciones del capital comercial son mis largas o
mas breves; su namero anual es, en consecuencia, mayor
0 menor en los diversos ramos del comercio. Dentro del
mismo ramo comercial, la rotacién es mas rdpida o maés
lenta en diversas fases del ciclo econémico. No obstante
se verifica un nimero medio de rotaciones que se halla
mediante la experiencia.?

Ya hemos visto que la rotacién del capital comercial
difiere de la del capital industrial. Esto surge de la natura-
leza de las cosas; una fase aislada en la rotacion del capital
industrial aparece como la rotacién completa de un capi-
tal comercial propio o por lo menos de una parte del mismo.
También difiere su relacién con la determinacién de la
ganancia y del precio.

En el caso del capital industrial, la rotacién expresa,
por una parte, la periodicidad de la reproduccién, y por
ello depende de la misma la masa de mercancias que se
vuelca al mercado en un lapso determinado. Por otro
lado, el tiempo de circulacion constituye un limite, por
cierto elastico, que tiene una influencia mis o menos
restrictiva sobre la formacién del valor y del plusvalor,
por el hecho de influir sobre el volumen del proceso de
produccién. De ahi que la rotacién entre en forma decisiva,
no como elemento positivo, sino restrictivo, en la masa del
plusvalor anualmente producido, y por consiguiente en la
formacién de la tasa general de ganancia. En cambio,
la tasa media de ganancia es una magnitud dada para el
capital comercial. No influye directamente sobre la crea-
cién de la ganancia- o plusvalor, y sélo entra determi-
nantemente en la formacién de la tasa general dc ganancia
en la medida en que extrae sus dividendos de la masa
de ganancia producida por el capital industrial de confor-
midad con la parte que representa, dicho capital comercial,
del capital global.

) Cuanto mayor sea el nimero de rotaciones de un capital
industrial bajo las condiciones expuestas en el libro 11, sec-

" En la 12 edizién, “hallan™; modificado segin el ma-
nuscrito de Marx.
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cién 11, tanto mayor serd la masa de ganancias generada
por él. En virtud del establecimiento de la tasa general
de ganancia se distribuye por cierto la ganancia global
entre los diversos capitales, no segiin la proporcién en la
cual participan directamente en su produccion, sino segun
las partes alicuotas que forman del capital global, es decir
en proporcién a su magnitud. Sin embargo, esto en nada
cambia la indole de las cosas. Cuanto mayor sea el ndmero
de rotaciones del capital global industrial, tanto mayor
serd la masa de ganancias, la masa del plusvalor anualmente
producido, y por ello, bajo circunstancias en lo demis
iguales, la tasa de ganancia. Otro es el caso del capital
comercial. Para éste, la tasa de ganancia es una magnitud
dada, determinada por una parte por la masa de las
ganancias producidas por el capital industrial, y por la otra
por la magnitud relativa del capital comercial global, por
su relacién cuantitativa con el total del capital adelantado
en el proceso de produccion y en el proceso de circulacion.
De cualquier modo, el nimero de sus rotaciones influye
decisivamente sobre su relacién con el capital global o sobre
la magnitud relativa del capital comercial necesario para
la circulacién, al estar claro que la magnitud absoluta del
capital comercial necesario y la velocidad de rotacion del
mismo son inversamente proporcionales entre si; mientras
que su magnitud relativa o la parte que constituye del
capital global se halla dada por su magnitud absoluta,
presuponicndo constantes todas las demds circunstancias.
Si el capital global es de 10.000 y el capital comercial
equivale a '/,, del primero, el segundo serd entonces
= 1.000; si el capital global es de 1.000, entonces '/, del

mismo serd = 100. En tal medida es diferente su magni--

tud absoluta a pesar de permanecer constante su magnitud
relativa, diferentc segin la magnitud del capital global.
Pero aqui suponemos como dada su magnitud relativa,
digamos de '/,, del capital global. Sin embargo, esta su
magnitud relativa misma resulta detcrminada, a su vez, por
la rotacién. En caso de una rotacién rdpida, su magnitud
absoluta es, por -ejemplo, = £ 1.000 en el primer caso,
= 100 en el segundo, y por consiguiente su magnitud
relativa es — '/,.. En caso de una rotacién mas lenta su
magnitud absoluta cs, digamos, = 2.000 en el primer caso,
= 200 en el segundo. Dc ahi que su magnitud relativa haya
aumentado de '/,, a '/, del capital global. Circunstancias
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que a'brevian la rotacién media del capital comercial, como
por e.Jen?plo el desarrollo de los medios de trasporte, hacen
disminuir pro tanto la magnitud absoluta del capital comer-
cial, y elevan en consecuencia la tasa general de ganancia.
Y a la inversa en el caso contrario. Un modo capitalista
de produccion desarrollado, en comparacién con las condi-
ciones anteriores, influye de dos maneras sobre el capital
comercial; la misma cantidad de mercancias se hace rotar
con una masa menor de capital comercial realmente ope-
rante; a causa de la mas rdpida rotacién del capital
comercial y de la mayor celeridad del proceso de repro-
duccxc’?n en el cual se basa, disminuye la proporcién entre
el capital comercial y el capital industrial. Con el desarrollo
del modo capitalista de produccion, toda la produccién se
convierte en produccién de mercancias, y por ello cualquier
producto cae en manos de los agentes de la circulacion, a
lo cual se suma que en el modo de procuccién anterior,
que producia en pequeiia escala, y prescindiendo de la
masa de productos que el propio productor consumia direc-
tamente in natura [en especie] y de la masa de prestaciones
que se satisfacian in natura, gran parte de los productores
yendia directamente su mercancia al corsumidor, o traba-
jaba por encargo personal de éste. A pesar de que, por ello,
en los modos de produccidn anteriores 2l capital comercial
¢s mayor en proporcién al capital mercantil que hace
rotar, es

1) menor en términos absolutos, porque una parte des-
proporcionadamente menor del producto global se produce
como mercancia, tiene que entrar en la circulacién como
capital mercantil y cac en manos de los comerciantes; es
menor porque lo es el capital mercantil. Pero es al mismo
tiempo relativamente mayor, no sélo a causa de la mayor
lentitud de su rotacion, y en proporcién con la masa de las
mercancias que hace rotar. Es mayor porque el precio de
esa masa de mercancias, y en consecuencia también el
capital comercial que hay que adelantar sobre ella, es, a
causa de la menor productividad del trabajo, mayor que
en la produccion capitalista, y por ello el mismo valor se
presenta en masas menores de mercancias.

2) Sobre la base del modo capitalista de produccion
no s6lo sc producc una masa mayor de mercancias (debien-
dp dedu_cirse el valor disminuido de esta masa de mercan-
cias); sino que la misma masa de producto, por ejemplo
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de granos, constituye una mayor masa de mercancias, es
decir que cada vez entra una mayor proporcién de la misma
en el comercio. Como consecuencia de ello no aumenta, por
lo demas, la masa del capital comercial, sino en general
todo el capital que se halla invertido en la circulacion, por
ejemplo en la navegaci6n, ferrocarriles, telegrafia, etcétera.

3) Pero —y éste es un punto de vista cuyo desarrollo
corresponde efectuarlo en la “competencia de los capita-
les”—#81 el capital comercial que no funciona, o que lo
hace a medias, crece con el progreso del modo capitalista
de produccién, con la facilidad para intercalarse en el
comercio minorista, con la especulacién y con el exceso de
capital liberado.

Sin embargo, presuponiendo como dada la magnitud
relativa del capital comercial con relacién al capital global,
la diversidad de las rotaciones en diversos ramos del
comercio no influye sobre la magnitud de la ganancia
global que le corresponde al capital comercial, ni sobre la
tasa general de ganancia. La ganancia del comerciante esta
determinada no por la masa del capital mercantil que hace
rotar, sino por la magnitud del capital dinerario que
adelanta para mediar dicha rotacién. Si la tasa general
anual de ganancia es del 15 % y el comerciante adelanta
£ 100, suponiendo que su capital rota una vez en el afio
venderd su mercancia a 115. Si su capital rota cinco veces
en el afio, el comerciante venderd un capital mercantil cuyo
precio de compra es de 100, cinco veces en el afio a 103;
es decir que en todo el afio venderd un capital mercantil
de 500 a 515. Pero sobre su capital adelantado de 100 esto
equivale, al igual que antes, a una ganancia anual de 15. Si
no fuera éste el caso, el capital comercial arrojaria ganancias
mucho més elevadas que el capital industrial, en proporcion
al nimero de sus rotaciones, cosa que contradice la ley de
la tasa general de ganancia.?

bE] nGimero de rotaciones del capital comercial en
diversos ramos del comercio afecta directamente, pues, los
precios comerciales de las mercancias. La magnitud del
recargo comercial del precio, de la parte alicuota de la

* A continuacién se lee en el manuscrito (véase R 1081/ 1):
“Por consiguiente, dos cosas caracterizan el capital comercial por
oposicién al capital industrial:” :

v Parrafo precedido, en el manuscrito, del numeral 1).
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ganancia comercial de un capital dado que corresponde al
precio de produccién de la mercancia individual, es inversa-
mente proporcional al nimero de rotaciones o a la veloci-
dad de rotacién de los capitales comerciales en diversos
ramos de los negocios. Si un capital comercial rota cinco
veces en el afio, sélo afadira al capital mercantil equiva-
lente Y5 del recargo que otro capital comercial que no
puede rotar mas que una vez por afio adicionara a un
capital mercantil de igual valor.

La influencia del tiempo medio de rotacién de los
capitales en diversos ramos del comercio sobre los precios
de venta se reduce a que, en relacién cen esa velocidad de
rotacion, la misma masa de ganancias que con una magnitud
dada del capital comercial estd determinada por la tasa
anual general de ganancia, es decir que estd determinada
independientemente del cardcter especial de la operacién
comercial de ese capital, se distribuye de diferente manera
sobre masas de mercancias del mismo valor, agregando,
por ejemplo, en caso de cinco rotaciones al afio **/; = 3 %,
mientras que en el caso de una dnica rotacién en el afio
afiade un 15"% al precio de la mercancia.

_Por ende, la misma tasa porcentual de ganancia comer-
cial aumenta los precios de venta de las mercancias, en
diversos ramos del comercio y segin la relacién de sus
tiempos de rotacién, en porcentajes sumamente diversos,
calculados sobre el valor de esas mercancias.

En cambio, en el caso del capital industrial el tiempo
de rotacién no influye en modo alguno sobre la magnitud
de valor de las diversas mercancias producidas, a pesar de
que afecta la masa de los valores y plusvalores producidos
por un capital dado en un tiempo dado, por afectar la
masa del trabajo explotado. Sin embargo, esto se oculta y
parece ser diferente en cuanto se toman en cuenta los
precios de produccion, pero sélo porque los precios de pro-
duccién de las. distintas mercancias divergen de sus valores
en virtud de leyes anteriormente desarrolladas. Si conside-
ramos el proceso global de la produccién, la masa de mer-
cancfias producida por el capital industrial global, hallamos
confirmada de inmediato la ley general.

Por lo tanto, mientras que una consideracién mds exacta
de la influencia del tiempo de rotacién sobre la formacién
de valor en el capital industrial nos lleva de regreso a la ley
general y a la base de la economia politica —de: que los
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valores de las mercancias estin determinados por el tiempo
de trabajo contenido en ellas—, la influencia de las rota-
ciones del capital comercial sobre los precios comerciales
revela fendmenos que, sin un andlisis muy detenido de los
eslabones intermedios, parecen presuponer una determina-
cién puramente arbitraria de los precios; més exactamente,
una detcrminacién sélo en virtud del hecho de que el capital
estaria decidido a obtener una cantidad determinada de
ganancia en el afo. En virtud de esta influencia de las rota-
ciones pareciera, en espccial, que ¢l proceso de circulacién
determinara en cuanto tal el precio de las mercancias,
independientemente, dentro de ciertos limites, del proceso
de produccién. Todas las concepciones superficiales y erro-
neas del proceso global de la reproduccién han sido dedu-
cidas del examen del capital comercial y de las ideas que
suscitan sus movimientos peculiares en las mentes de los
agentes de la circulacidn.

Si, tal como lo ha descubierto el lector muy a pesar
suyo, el andlisis de las conexiones internas reales del pro-
ceso capitalista de produccién es una cuestion sumamente
intrincada y un trabajo muy minucioso; si es una tarea de
la ciencia reducir el movimiento visible y solamente aparente
al movimiento real interno, va de suyo que en las mentes de
los agentes de la produccién y de la circulacién capitalistas
deben formarse ideas acerca de las leyes de la produccion
que diverjan por completo de esas leyes, y que son solo
una expresidn consciente del movimiento aparente. Las
ideas de un comerciante, de un especulador bursétil, de un
banquero son, necesariamente, erréneas por completo. Las
de los fabricantes se hallan falseadas por los actos de la
circulacién a los cuales se ve somctido su capital, y por
la nivelacién dc la tasa general de ganancia.' En esas
mentes, la competencia también asume necesariamente un
papel por entero equivocado. Si los limites del valor y del
plusvalor estdn dados, resulta ficil comprender como la

41 Es una observacién sumamente ingenua, pero al mismo
tiempo sumamente correcta: “Por ello, seguramente, la circunstancia
de que una misma mercancia pueda obtenerse de diversos vende-
dores a precios fundamentalmente diferentes tiene muy a menudo
sus fundamentos en un calculo incorrecto.” (Feller y Odermann,
Das Ganze der kaufminnischen Arithmetik, 7% edicién, 1859
[p. 451).) Esto demuestra c6mo la determinacién de los precios se
torna puramente teérica, es decir abstracla. '
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competencia de los capitales transforma los valores en
precios de produccién y, mds aun, en precios comerciales,
y el plusvalor en ganancia media. Sin estos limites, no
obstante, resulta absolutamente imposible comprender por
qué la competencia reduce la tasa general de ganancia a
este limite en lugar de reducirla a aquél otro, al 15 % en
lugar del 1.500 %. A lo sumo, podra reducirla a un nivel.
Pero no contiene absolutamente ningdin elemento para de-
terminar ese propio nivel.

y 2 Desde el punto de vista del capital comercial, la rota-
cion misma aparece, pues, como determinando los precios.
Por otra parte, mientras que la velocidad de rotacién del
capital industrial, en la medida en que posibilita que un
capital dado pueda explotar més o menos trabajo, opera
determinando y delimitando la masa de ganancias e influye
por ende sobre la tasa general de ganancia, la tasa de
ganancia le estd extrinsecamente dada al capital comercial,
y la conexién intrinseca de la misma con la formacién de
plusvalor se halla totalmente extinguida. Si el mismo capital
industrial rota cuatro veces en el afio en lugar de dos
—manteniéndose constantes las demds circunstancias, y
egpecialmente en el caso de una misma composicién orga-
nica— produce doble cantidad de plusvalor, y por ende de
ganancia; y esto se revela palpablemente no bien el capital
posee el monopolio del método de produccién perfeccio-
na_do que le posibilita esta aceleracién de la rotacidn, y
mientras lo posea. Por el contrario, el diferente tiempo de
rotacién en los diversos ramos del comercio se revela en
que la ganancia que se obtiene sobre la rotacién de un capi-
tal mercantil dado es inversamente proporcional al nimero
de rotaciones del capital dinerario que hace rotar estos
caplt_ales mercantiles. Small profits and quick returns [ga-
nancias pequefias y rotaciones rapidas] se le antojan espe-
cialmente al shopkeeper [tendero] como un principio al
que obedece por principio.

Por lo demas, es obvio que esta ley sobre las rotaciones
del capital comercial en todos los ramos del comercio, y al

* Parrafo precedido en el manuscrito por el numeral 2). En
Rube_l, pero sin anotacién que fundamente la causa de esa variante,
la primera frase del parrafo dice asi: “2) Desde el punto de vista del
caplta! comercial parece, pues, contrariamente a lo que ocurre con
el capital industrial, que la rotacién misma determinara los precios”.
(Véase Rubel, ed. cit., p. 1083.)
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margen de la alternancia de rotaciones maés rapidas y més
lentas que se compensan entre si, sélo rige para el promedio
de las rotaciones que efectia todo el capital comercial
invertido en este ramo. El capital de A, quien trabaja en el
mismo ramo que B, podra efectuar mas o menos rotaciones
que el nimero medio. En tal caso, los demas efectuarén
menos 0 méas. Esto en nada modifica la rotacién de la masa
total del capital comercial invertido en este ramo. Pero tiene
importancia decisiva para el comerciante o para el mino-
rista individuales. En este caso, éste obtiene una plusga-
nancia, tal como la obtienen los capitalistas industriales
cuando producen en condiciones més favorables que las
condiciones medias. Si la competencia lo obliga a ello,
podra vender més barato que sus colegas, sin rebajar su
ganancia por debajo del promedio. Si las condiciones que
le posibilitan una rotacién més veloz son, a su vez, condi-
ciones que puedan comprarse —verbigracia, ubicacién de
los locales de ventas— podrd pagar por ellas una renta
extraordinaria, es decir que una parte de su plusganancia se
transformara en renta de la tierra.?

* En el manuscrito (1, p. 275), “se transformara en renta”.[8%]
(R 1084/1.)
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CAPITULO XIX

EL CAPITAL DEDICADO AL TRAFICO
DE DINERO

Los movimientos puramente técnicos que efectiia el
dinero en el proceso de circulacion del capital industrial y,
como podemos afiadir ahora, del capital dedicado al trafico
de mercancias (puesto que éste se hace cargo, en cuanto
movimiento propio y peculiar suyo, de una parte del mo-
vimiento de circulacion del capital industrial), tales movi-
mientos, autonomizados hasta constituir la funcién de un
capital particular que los ejeciita a ellos, y sdlo a ellos, como
operaciones que le son inherentes, transforman a ese capital
en capital dedicado al trifico de dinero. Una parte del
capital industrial y mas exactamente también del capi-
tal dedicado al trifico de mercancias, no sOlo existiria
permanentemente en forma de dinero, como capital dine-
rario en general, sino como capital dinerario empefiado en
estas funciones técnicas. Del capital global se separa
entonces y se autonomiza una parte determinada en forma
de capital dinerario, cuya funcién capitalista consiste
exclusivamente en llevar a cabo esta especie de operaciones
para toda la clase de los capitalistas industriales y comer-
ciales. Al igual que en el caso del capital dedicado al tréfico
de mercancias, se separa una parte del capital industrial
existente en el proceso de la circulacién bajo la figura de
capital dinerario, llevando a cabo estas operaciones del
proceso de reproduccién para todo el capital restante. Una
vez mas, los movimientos de este capital dinerario son
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solamente movimientos de un parte autonomizada del
capital industrial empefiado en su proceso de reproduccién.

Sélo cuando se invierte capital nuevo y en la medida
en que se invierte —lo cual es también el caso en la acu-
mulacién—, aparece el capital en forma de dinero comeo
punto de partida y punto terminal del movimiento. Pero
para cada capital que ya se halla en su proceso, tanto el
punto de partida como el punto terminal aparecen sélo
como un punto de transicién. En la medida en que el
capital industrial tenga que efectuar, desde su salida de la
esfera de la produccién hasta su reingreso en la misma,
la metamorfosis M’-D-M, en esa medida D sélo es, de
hecho y tal como ya se demostrara en la circulacién mer-
cantil simple, el resultado final de una fase de la metameor-
fosis para ser el punto de partida de la fase opuesta, que
la complementa. Y aunque para el capital comercial el
M-D del capital industrial siempre se presenta como
D-M-D, también para él, una vez que estd comprometido,
el proceso real es continuamente M-D-M. Pero el capital
comercial recorre simultdneamente los actos M-D y D-M.
Es decir que no sélo un capital se encuentra en la fase
M-D, mientras que el otro se encuentra en la fase D-M,
sino que el mismo capital compra y vende permanentemente
y en forma simultdnea a causa de la continuidad del pro-
ceso de produccién; se encuentra continua y simultinea-
mente en ambas fases. Mientras que una parte del mismo
se transforma en dinero para reconvertirse més tarde en
mercancia, la otra se convierte simultinecamente en mer-
cancfa para retransformarse en dinero.

El que el dinero actiie aqui como medio de circulacién
o como medio de pago depende de la forma del inter-
cambio mercantil. En ambos casos, el capitalista debe
pagarle dinero constantemente a muchas personas y cons-
tantemente debe recibir dinero en pago de muchas personas,
Esta operacién meramente técnica del pago y del cobro de
dinero constituye un trabajo de por si, el cual, en la medida
en que el dinero funciona como medio de pago, torna
necesarios cilculos de balance, actos de compensacién. Este
trabajo es un costo de circulacién, y no un trabajo que
crea valor. Se lo abrevia haciendo que un sector especifico
de agentes o capitalistas lo lleven a cabo para toda la
restante clase capitalista. '
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Una parte determinada del capital debe existir perma-
nentemente como tesoro, como capital dinerario potencial:
reserva de medios de compra, reserva de medios de pago,
capital desocupado que, en forma de dinero, espera que se
lo emplee; y una parte del capital refluye constantemente
bajo esta forma. Esto hace que, ademés de cobrar, pagar y
llevar la contabilidad, se torne necesaria la conservacién
del tesoro, lo cual a su vez constituye una operacién
especial. Es pues, de hecho, la constante reduccién del
tesoro a medios de circulacién y medios de pago y su
nueva formacién a partir de dinero obtenido en la venta
y de pagos vencidos; este constante movimiento de la parte
del capital existente como dinero, separado de la propia fun-
cién del capital, esta operacién puramente técnica es lo que
ocasiona trabajo y costos especiales, costos de circulacion.

La divisién del trabajo trae aparejado el hecho de que
estas operaciones técnicas condicionadas por las funciones
del capital sean llevadas a cabo, en la medida de lo posible
y -para toda la clase de los capitalistas, por una seccién
de agentes o capitalistas en cuanto sus funciones exclusivas,
concentradas en sus manos. En este caso, como en el capital
comercial, se trata de una divisién del trabajo en un sentido
doble. Se convierte en una actividad especial, y puesto que
se la lleva a cabe en cuanto tal para el mecanismo dinerario
de toda la clase, se la concentra, se la ejerce en gran escala;
y una vez mas se verifica una divisién del trabajo dentro
de esta actividad especial, tanto por divisién en distintos
ramos independientes entre si, como por perfeccionamiento
de los lugares de trabajo dentro de esos ramos (grandes
oficinas, numerosos contables y cajeros, divisién del trabajo
desarrollada). El pago del dinero, su cobro, el saldo de
balances, el manejo de cuentas corrientes, la conservacién
del dinero, etc., separados de los actos en virtud de los
cuales se tornan necesarias estas operaciones técnicas, con-
vierten al capital adelantado en estas funciones en capital
dedicado a operaciones dinerarias.

Las diversas operaciones de cuya autonomizacién hasta
convertirse en actividades especiales surge el comercio
dinerario, resultan de las diferentes determinaciones del
propio dinero y de sus funciones, que por ende también debe
desempeiiar el capital en la forma de capital dinerario.
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He sefialado anteriormente cémo el sistema dinerario
se desarrolla originariamente, en general, en el intercambio
de productos entre diversas entidades comunitarias.*?

Por ello, el comercio dinerario, el comercio con la
mercancia dineraria, se desarrolla en primera instancia a
partir del trafico internacional. En cuanto existen diversas
monedas nacionales, los comerciantes que compran en
paises extranjeros deben convertir su moneda nacional en
la moneda local y viceversa, o bien también diversas mone-
das a cambio de plata u oro puros, no amonedados, en
condicién de dinero universal. De ahi el negocio de los
cambios, al que debe considerarse como uno de los funda-
mentos naturales del comercio dinerario moderno.** De
alli se desarrollaron los bancos de cambio, en los cuales la
plata (o el oro) desempefian el papel de dinero mundial
—actualmente de dinero bancario o dinero comercial— a
diferencia de la moneda corriente. El negocio cambiario,

42 Zur Kritik der Politischen Okonomie, p. 27.*

43 “Ya a partir de la gran diversidad de las monedas, teniendo
en cuenta tanto su ley como el cufio de los muchos principes y
ciudades que gozaban del privilegio de acufiar moneda, se originé
la necesidad, en las transacciones comerciales en las que se requeria la
compensacién mediante una moneda, de servirse por doquier de
la moneda local. Con el objeto de efectuar sus pagos en efectivo,
cuando los comerciantes viajaban hacia un mercado extranjero se
proveian de plata pura sin amonedar, y por cierto que también
de oro. Asimismo, antes de iniciar el viaje de regreso cambiaban por
plata u oro no amonedados la moneda local obtenida. Por ello, los
negocios cambiarios, el trueque de metales preciosos no amonedados
por moneda local y viceversa se convirtieron en un negocio suma-
mente difundido y lucrativo.” (Hiillmann, Stidtewesen des Mittel-
alters, Bonn, 1826-1829 t. 1, pp. 437, 438.) “El banco cambiario no
ha tomado su nombre... de las letras de cambio, sino del cambio
de clases de dinero. Mucho antes de la fundacién del Banco Cam-
biario de Amsterdam en 1609, ya existian en las ciudades comer-
ciales de los Paises Bajos cambistas y casas de cambio, y hasta
bancos de cambio... La actividad de estos cambistas consistia
en que cambiaban las numerosas y diversas clases de monedas que
trajan al pais los mercaderes extranjeros, por monedas de curso
legal. Paulatinamente se amplié6 el circulo de su influencia. ..
Se convirtieron en los cajeros y banqueros de su época. Pero el
gobierno de Amsterdam veia, en la unificacién de la funcién del
cajero con el negocio cambiario, un peligro, y para hacerle frente
se decidi6 la fundacién de un gran instituto que debia poseer plenos
poderes publicos para encargarse tanto de los cambios como de los
cobros. Esa institucién fue el célebre Banco Cambiario de Ams-

» Véase, asimismo, en la presente edicion, t. 1, vol. 1, pp. 107-108.
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en cuanto mera orden de pago a viajeros por parte del
cambista de un pafs a otros, ya se habia desarrollado en
Roma y en Grecia a partir del negocio cambiario propia-
mente dicho.

_ El comercio con oro y plata como mercancias (materias
primas para la produccion de articulos suntuarios) consti-
tuye la base natural del comercio con lingotes (bullion
trade) o del comercio que media las funciones del dinero

"en cuanto dinero mundial. Estas funciones, como hemos

explicado anteriormente (libro 1, capitulo 1, 3, c),? son
dobles: recorrer en ambos sentidos el camino que media
entre las diversas esferas nacionales de la circulacién para
nivelar los pagos internacionales y en casos de migracion
del capital dado a interés; y ademis un movimiento, a
partir de las fuentes de produccién de los metales preciosos,
a través del mercado mundial y la distribucién del abaste-
cimiento entre las diversas esferas nacionales de 1a circula-
cién. Durante la mayor parte del siglo xvir, en Inglaterra
ain desempefiaban los -orfebres el papel de banqueros.
Omitimos aqui por completo la consideracién de cémo
prosigue desarrolldndose la nivelacién de los pagos inter-
nacionales en el comercio cambiario, etc., asi como todo
cuanto se refiera a negocios con titulos y valores, en suma,
todas las formas particulares del sistema crediticio, que no
nos incumbe atin aqui.!®! '

En cuanto dinero mundial, el dinero nacional se despoja
de su cardcter local; un dinero nacional se expresa en otro,
y asi todos se reducen a su contenido en oro o plata,
mientras que al mismo tiempo estos dos dltimos, en cuanto
las dos mercancias que circulan como- dinero mundial,
pueden reducirse a su relacién reciproca de valor, que
cambia constantemente. El comerciante de dinero convierte
esta mediacion en su actividad especifica. Asi, el negocio
cambiario y el comercio de lingotes son las formas més

terdam de 1609. De la misma manera, los bancos de cambios de
Venecia, _Génova, Estocolmo, Hamburgo, debieron su fundacién
a la continua necesidad del cambio de tipos de dinero. De todos
ellos, el de Hamburgo es el (inico que aun subsiste a la fecha,
porque la necesidad de semejante institucién se hace sentir ain en
esta ciudad comercial, que no posee un sistema monetario propio,
etc.” (S. Vissering, Handboek van Praktische Staathuishoudkunde,
Amsterdam 1860, t. 1, pp. 247, 248.)

* Véase, en esta edicién, t. 1, vol. 1, pp. 173-178.
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primitivas del comercio dinerario, y dimanan de las dobles
funciones del dinero: como moneda nacional y como
dinero mundial.

Del proceso capitalista de produccién, asi como del
comercio en general —incluso en el caso de modo preca-
pitalista de produccién— resulta:

Primero, la acumulacion del dinero como tesoro, es
decir ahora de la parte del capital que siempre debe existir
en forma de dinero, como fondo de reserva de medios de
pago y de compra. Esta es la primera forma del tesoro, tal
como reaparece en el modo capitalista de produccién y en
general se forma en el desarrollo del capital comercial,
cuando menos para éste. Ambas cosas tienen vigencia tanto
para la circulacién interna como para la internacional. Este
tesoro se halla en flujo constante, se vierte constantemente
en la circulacién y sin cesar retorna de ella. La segunda
forma del tesoro es la del capital en barbecho, momenta-
neamente ocioso, en la forma de dinero, a la cual pertenece
asimismo capital dinerario recién acumulado, no invertido
atGn. Las funciones que torna necesarias este atesoramiento
en cuanto tal son, en primera instancia, su conservacion,
contabilizacién, etcétera.

Segundo: pero esto implica gastos de dinero al com-
prar, recaudaciones al vender, pagos y recepcién de pagos,
compensacién de los pagos, etc. Todas esas operaciones
las lleva a cabo el comerciante de dinero, en primera ins-
tancia, como simple cajero para los comerciantes y capita-
listas industriales.*

44 “Acaso en ninguna parte la institucién de los cajeros haya
conservado su caricter originario e independiente de una manera
tan pura como en las ciudades comerciales de los Paises Bajos
(respecto al origen de la actividad de los cajeros en Amsterdam,
véase E. Luzac, Hollands Rijkdom, parte III). Sus funciones coinciden
en parte con las del antiguo Banco de Cambios de Amsterdam. El
cajero recibe de los comerciantes que utilizan sus servicios cierta
suma de dinero, a cambio del cual les abre un <«crédito» en sus
libros; ademias le envian sus titulos de crédito, que él cobra por
cuenta de ellos y se los acredita; en cambio efectiia pagos segin
sus 6rdenes de pago (kassiers briefjes), cargando los importes en las
cuentas corrientes de los comerciantes. A cambio de esos cobros y
pagos efectuados factura luego una pequefia comisién, que sélo
constituye una remuneracién adecuada por su trabajo en virtud de la
importancia de las transacciones que efectiia entre las partes. Si hay
que compensar pagos entre dos comerciantes que trabajan ambos
con el mismo cajero, dichos pagos se arreglan muy simplemente
mediante una contabilizacién reciproca, pues los cajeros les com-

(.
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El comercio dinerario se halla totalmente desarrollado
—Y esto también ya en sus primeros comienzos— en cuanto
a sus restantes funciones se une la de conceder y recibir
préstamos y la de comerciar con el crédito. Acerca de esto
trataremos en la seccidén siguiente, referida al capital que
devenga interés.

El propio comercio con lingotes, el traslado de oro y
plata de un pais al otro, es s6lo resultado del tréfico de
mercancias, determinado por el curso cambiario, que ex-
presa la situacién de los pagos internacionales y de la tasa
de interés en diversos mercados. El comerciante de lingotes
en cuanto tal no hace mds que mediar resultados.

Al considerar el dinero, tal como se desarrollan sus
movimientos y caracteristicas formales a partir de la
circulacién mercantil simple, hemos visto (libro 1, cap. 1)
que el movimiento de la masa del dinero que circula como
medio de compra y medio de pago estd determinado por
la metamorfosis de las mercancias, por el volumen y la
velocidad de la misma que, tal como sabemos ahora, sélo
es, a su vez, una fase del proceso global de la reproduccion.
En lo que respecta a la obtencién del material dinerario
—oro y plata— a partir de sus fuentes de produccién, la
misma se resuelve en un intercambio directo de mercancias,
en el intercambio de oro y plata en cuanto mercancia por
otra mercancia, siendo en consecuencia asimismo una fase

pensan dia a dia sus obligaciones mutuas. Por lo tanto, en esta
intermediacién de pagos consiste la actividad propiamente dicha del
cajero; la misma excluye, por ende, empresas industriales, especu-
laciones y la apertura de créditos en blanco; pues en este caso la
regla debe ser que el cajero no efectiie ningin pago mas alli del
saldo de quien haya abierto una cuenta en sus libros.” (Vissering,
loc. cit., pp. 243, 244.) Respecto a las asociaciones de cajas exis-
tentes en Venecia: “A causa de 1a necesidad y debido a las caracte-
risticas locales de Venecia, donde el llevar consigo efectivo resulta
més molesto que en otros lugares, los comerciantes mayoristas. de
esta ciudad introdujeron asociaciones de cajas bajo la garantla, ins-
peccxon y administracién correspondientes, y los miembros dé-tales
asociaciones depositaban determinadas sumas, librando 6rdenes de
pago sobre ellas a sus acreedores, a raiz de las cuales la suma
abonada se descontaba en la hoja del deudor en el libro llevado a
tal efecto, agregandosela a la suma que en ese libro tenfa a su
favor el acreedor. Son éstos los primeros comienzos de los asf de-
nominados bancos de giros. Estas asociaciones son antiguas. Pero si
se las hace remontar al siglo xI1, se las confunde con el Instituto
de Empréstitos Estatales fundado en 1171.” (Hullmann, loc. cit.,
pp. 453, 454.)[01)
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del intercambio mercantil, al igual que la obtencién de
hierro o de otros metales. Pero en lo que respecta al
movimiento de los metales preciosos en el mercado mundial
(hacemos abstraccién aqui de ese movimiento, en la medida
en que expresa una transferencia de capitales a titulo de
préstamo, una transferencia que ocurre asimismo bajo la
forma de capital mercantil), se halla totalmente determi-
nado por el intercambio internacional de mercancias, tal
como el movimiento del dinero en cuanto medio interno
de compra y de pago estd determinado por el intercambio
mercantil interno. Las emigraciones e inmigraciones de los
metales preciosos de una esfera nacional de la circulacién
a otra, en la medida en que s6lo estin ocasionadas por
devaluacién de la moneda nacional o por el bimetalismo,
son ajenas a la circulacién del dinero en cuanto tal, y
constituyen la mera correccién de aberraciones arbitrarias,
surgidas por razones de estado. Por dltimo, en 1o que res-
pecta a la formacién de tesoros, en la medida en que ésta
constituye un fondo de reserva de medios de compra o
pago, tanto para el comercio interno como exterior, y asi-
mismo en la medida en que es una mera forma de capital
momentineamente en barbecho, en ambos casos se trata
s6lo de un precipitado necesario del proceso de circulacién.

Asi como toda la circulacién del dinero es, en su
extensién, sus formas y sus movimientos, mero resultado de
la circulacién de mercancias, que desde ¢l punto de vista
capitalista sélo representa el proceso de circulacién del
capital (y en ello se halla comprendido el intercambio
de capital por rédito y de rédito por rédito, en la medida en
que el gasto de réditos se realiza en el comercio minorista),
es totalmente obvio que el comercio dinerario no sélo media
el mero resultado y la forma en que se manifiesta la
circulacién de mercancias, la circulacion de dinero. Esta pro-
pia circulacién del dinero, en cuanto factor de la circulacion
mercantil, estd dada para él. Lo que media son sus opera-
ciones técnicas, las que concentra, abrevia y simplifica. El
comercio dinerario no forma los tesoros, sino que sumi-
nistra los medios técnicos para reducir a su minimo econd-
mico este atesoramiento, en la medida en que éste es
voluntario (vale decir, en que no es expresion de capital
ocioso o de una perturbacion del proceso de reproduccion),
al no tener que ser los fondos de reserva para medios de
compra y pago, cuando se los administra para toda la clase
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capitalista, tan grandes como deberian serlo si lo fuesen
para cada capitalista en particular. El comercio dinerario
no compra los metales preciosos, sino que sélo intermedia
su distribucién en cuanto los ha comprado el comercio de
mercancias. El comercio de dinero facilita el saldo de balan-
ces, en la medida en que el dinero acta como medio de
pago, y disminuye, en virtud del mecanismo artificial
de estas compensaciones, la masa de dinero requerida para
ello; pero no determina la conexién ni el monto de los
pagos reciprocos. Las letras y cheques, por ejemplo, que se
intercambian mutuamente en bancos y clearing houses
[camaras de compensacién], representan transacciones total-
mente independientes, son resultados de operaciones dadas;
s6lo se trata de una mejor compensacién técnica de estos
resultados. En la medida en que el dinero circula como
medio de compra, el monto y el nimero de compras y
ventas son totalmente independientes de! comercio dine-
rario. S6lo puede este Gltimo abreviar las operaciones
técnicas que las acompafian, y de ese modo reducir la masa
del dinero en efectivo necesario para su rotacién.

Por consiguiente, el comercio dinerario en la forma
pura en la cual lo consideramos aqui, es decir separado
del sistema crediticio, sélo tiene que ver con la técnica de
una fase de la circulacién de las mercancias, a saber con la
circulacién del dinero y con las diversas funciones del
dinero que de ello surgen.

Esto diferencia fundamentalmente al comercio dinerario
del comercio mercantil, que media la metamorfosis de la
mercancia y el intercambio de mercancias, o que incluso
hace aparecer este proceso del capital mercantil como
proceso de un capital separado del capital industrial. Por
ello, si el capital dedicado al trafico de mercancias revela
una forma de circulacién propia, D-M-D, en la cual la
mercancia cambia dos veces de lugar y con ello refluye el
dinero, en oposicién a M-D-M, en la cual el dinero cambia
dos veces de duefio y de esc modo media el intercambio de
mercancias, cn cambio no es posible demostrar la existencia
de ninguna de tales formas particulares para el capital
dedicado al trafico de dinero.

En la medida en que, en esta mediacion técnica de la
circulacién del dinero, el capital dinerario resulta adelan-
tado por un sector particular de capitalistas —un capital
que representa, en escala actualizada, el capital adicional
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que en otras condiciones debian adelax}tag ellos mismos
para esos fines los comerciantes y capitalistas industria-
les—, también estd presente aqui la forma general del
capital, D-D’. En virtud del adelanto de D se genera
D + AD para el que lo adelanta. Pero la mediacion de
D-D’ no se refiere aqui a los factores rqatenales de la
metamorfosis, sino sélo a sus factores técm'cos. .

Es evidente que la masa del capital dineranio con el
que tienen relacién los comerciantes de dinero, es el capital
dinerario que se halla en circulacién y que pertenece a los
comerciantes e industriales, y que las operaciones que
llevan a cabo son sélo las operaciones de aquellos a
quienes sirven de intermediarios. ' ,

Resulta igualmente claro que su ganancia €s sOlo una
deduccién del plusvalor, puesto que solo tienen que habér-
selas con valores ya realizados (aunque solo realizados en
forma de obligaciones de crédito). ]

Al igual que como sucede en el caso del_ comercio de
mercancias, también aqui ocurre una dupl}lca'mon de la fun-
cién. Pues una parte de las operaciones tecncas vinculadas
con la circulacién del dinero debe ser llevada a cabo por
los propios comerciantes y productores de mercancias.
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CAPITULO XX

CONSIDERACIONES HISTORICAS SOBRE EL
CAPITAL COMERCIAL 2

Sélo en la seccién siguiente hemos de considerar la
forma particular de la acumulacién dineraria del capital
dedicado al trafico de mercancias y del capital dedicado
al tréfico de dinero.

De lo expuesto hasta aqui se desprende por si solo que
nada puede ser mas absurdo que considerar el capital
comercial, sea en la forma de capital dedicado al trafico
de mercancias o en la de capital dedicado al trafico de
dinero, como un tipo particular de capital industrial, en
forma similar a como, por ejemplo, la mineria, la agricul-
tura, la ganaderia, la manufactura, la industria del tras-
porte etc., constituyen ramificaciones del capital industrial
determinadas por la division social del trabajo, y en conse-
cuencia esferas particulares de inversion del capital indus-
trial. Ya la simple observacién de que cualquier capital
industrial, mientras se halla en la fase circulatoria de su
proceso de reproduccién, desempefia, en cuanto capital
mercantil y en cuanto capital dinerario, exactamente las
mismas funciones que aparecen como funciones exclusivas
del capital comercial en sus dos formas, tendria que tornar
imposible esta burda concepcién. Por el contrario, en el
capital dedicado al trafico de mercancias y en el capital
dedicado al trafico de dinero, las diferencias entre el ca-
pital industrial, en cuanto capital productivo y el mismo

* Titulo de Engels (Cfr. R 1091/1 vy 1093/ 1).
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capital en la esfera de la circulacién estan autpnomizadas
por el hecho de que las diversas formas y funciones deter-
minadas que asume aqui el capital en forma temporaria se
presentan como formas y funciones auténomas de una parte
separada del capital, estando exclusivamente enmarcadas
en ella. La forma trasmutada del capital industrial y las
diferencias materiales entre capitales productivos en diversas
inversiones productivas, provenientes de la naturaleza de
los diversos ramos de la produccién, son cosas abismal-
mente diferentes.

Ademas de la torpeza con la que el economista con-
templa en general las diferencias formales, las que de hecho
s6lo le interesan en su aspecto material, en el caso de los
economistas vulgares esta confusién se basa aun en otros
dos factores. En primer lugar, en su incapacidad de exphgar
la ganancia comercial en su peculiaridad; en segundo tér-
mino, sus afanes apologéticos por deducir como fl’guras
necesariamente emergentes del proceso de produccion en
cuanto tal a las formas del capital mercantil y del capital
dinerario, y ulteriormente del capital dedicado al trafico
de mercancias y del capital dedicado al trafico c}e ghnero,
que surgen de la forma especifica del modo capl.tahsta‘gle
produccién, forma que presupone ante todo circulacion
de mercancias, y por ende circulacién de dinero, en cuanto
base suya. .

Si el capital dedicado al trafico de merganqias y €
capital dedicado al trafico de dinero no se distinguieran del
cultivo de los cereales mds de lo que se distingue éste de la
ganaderia y de la manufactura, resultarfa claro como la luz
del dia que produccién y produccion capitalista en ‘genqr’al
son idénticas, y que en especial también la dlstrlbuc19n
de los productos sociales entre los integrantes de la socie-
dad, sea para su consumo productivo o para €l consumo
individual, también deberia ser tan eternamente mediada
por comerciantes y banqueros como lo son el consumo de
carne por la ganaderia y el de prendas de vestir por su
fabricacion.**

45 El sabio Roscher[?2] ha excogitado que si algunos caracte-
rizan el comercio como una “mediacién” entre productorgg y con-
sumidores, igualmente “se” podria caracterizar la produccién como
“mediacién” del consumo (;entre quiénes?), de lo cual surge natu-
ralmente que el capital comercial es una parte del capital produc-
tivo, tal como el capital agricola o industrial. Por consiguiente, st
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Los grandes economistas como Smith, Ricardo, etc.,
puesto que de hecho consideran la forma fundamental del
capital —el capital como capital industrial— y el capital de
circulacion (capital dinerario y mercantil) sélo en la medida
en que él mismo es una fase en el proceso de reproduccién
de todo capital, se hallan perplejos frente al capital comer-
cial en cuanto especie independiente. Las tesis relativas a
la formacién del valor, la ganancia, etc., derivadas direc-
tamente del examen del capital industrial, no se aplican
directamente al capital comercial. Por eso, en los hechos
lo marginan por completo, mencionéndolo solamente como
una variedad del capital industrial. Cuando tratan acerca
de €l en particular —tal como lo hace Ricardo cuando
considera el comercio exterior— tratan de demostrar que
no crea valor alguno (y en consecuencia, que tampoco crea
plusvalor). Pero lo que vale para el comercio exterior, vale
asimismo para el comercio interno.

Hasta aqui hemos considerado al capital comercial
desde el punto de vista y dentro de los limites del modo
capitalista de produccién. Pero no sélo el comercio, sino
que también el capital comercial es mas antiguo que el
modo capitalista de produccién; en realidad histéricamente
es el modo libre de existencia mas antiguo del capital.

Puesto que ya hemos visto que el comercio de dinero
y el capital adelantado en €]l no requieren, para su desa-
rrollo, otra cosa que la existencia del comercio mayorista,
y ademads del capital dedicado al trafico de mercancias, sélo
tendremos que ocuparnos aqui de este Gltimo.

puede decirse que el hombre sélo puede mediar su consumo a través
de la produccién (cosa que debe hacer aun sin haber estudiado
en Leipzig) o que el trabajo es necesario para apropiarse de la
naturaleza (cosa a la cual puede denominirsela “mediacién”), se
desprende de ello naturalmente que una “mediacién” social que
emana de una forma social especifica de la produccién tiene —por
ser una mediacién— el mismo caracter absoluto de necesidad, el
mismo rango. La palabra “mediacién” lo decide todo. Por lo demds,
los comerciantes no son intermediarios entre los productores y consu-
midores (los ultimos a diferencia de los primeros, y omitiendo por
ahora la consideracién de los consumidores que no producen), sino
del intercambio de los productos de estos productores entre si; son
s6lo los intermediarios de un intercambio que siempre se desarrolla,
en mil casos, sin su concurso.
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Puesto que el capital comercial se halla enmarcado
dentro de la esfera de la circulacién, y dado que su funcién
consiste exclusivamente en mediar el intercambio de mer-
cancfias, no se necesitan para su existencia —aparte ciertas
formas no desarrolladas, que emanan del trueque directo—
otras condiciones que las que se requieren para la circula-
ci6n simple de mercancias y dinero. O, mejor dicho, esta
ultima es la condicién de su existencia. Cualquiera que sea
el modo de produccién en que se base la produccion de los
productos que entran en la circulacion en cardcter de mer-
cancias —ya sea esa base la comunidad primitiva o la
produccién esclavista o la de pequefios campesinos y
pequefios burgueses o la produccién capitalista——, ello en
nada modifica su caracter de mercancias, y como tales han
de recorrer el proceso del intercambio y las metamorfosis
que lo acompanan. Los extremos entre los cuales media el
capital comercial estan dados para él, del mismo modo que
lo estan para el dinero y para el movimiento de éste. Lo
inico necesario es que estos extremos existan como mercan-
cias, sin que tenga importancia si la produccion es produc-
ci6on de mercancias en todo su volumen, o si s6lo se han
lanzado al mercado los excedentes de los productores que
trabajan por su propia cuenta, esto es, los excedentes por
encima de sus necesidades directas, satisfechas por su pro-
pia produccién. El capital comercial s6lo media el movi-
miento de estos extremos, de las mercancias, en cuanto
supuestos que le estan dados.

El volumen en el cual la produccién entra en el comer-
cio, en el que pasa por las manos de los comerciantes,
depende del modo de produccién y alcanza su maximo con
el desarrollo pleno de la produccién capitalista, en el cual
el producto ya sélo se produce como mercancia, y no como
medio directo de subsistencia. Por otra parte, sobre la base
de todo modo de produccién, el comercio promueve la
creacion de producto excedentario, destinado a entrar en
el intercambio, a fin de aumentar los disfrutes o los tesoros
de los productores (término por el cual deben entenderse
en este caso los propietarios de los productos); es decir,
que imprime a la produccién un cardcter orientado cada
vez mas hacia el valor de cambio.

La metamorfosis de las mercancias, su movimiento,
consiste 1) materialmente, en el intercambio de diferentes
mercancias entre si; 2) formalmente, en la transformacior
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de la mercancia en dinero —la venta— y en la transforma-
cion del dinero en mercancia —la compra—. Y en estas
funciones, el intercambio de mercancias mediante la com-
pra y la venta, se resuelve la funcién del capital comercial.
Por lo tanto, s6lo media el intercambio de mercancias, el
cual, no obstante, no sélo debe ser concebido de antemano
como un intercambio mercantil entre los productores direc-
tos. En las condiciones de la esclavitud, de la servidumbre,
del sistema de tributos (en la medida en que entran en
consideracién las entidades comunitarias primitivas), es el
propietario de esclavos, el sefior feudal, el estado que
percibe tributos el que es propietario, y por ende vendedor,
del producto. El comerciante compra y vende para muchos.
En sus manos se concentran compras y ventas, con lo cual
la compra y la venta dejan de estar ligadas a las necesidades
inmediatas del comprador (en cuanto comerciante).

Pero cualquiera que sea la organizacién social de las
esferas de produccion cuyo intercambio de mercancias
mpdia el comerciante, su patrimonio existe siempre como pa-
trimonio dinerario, y su dinero funciona siempre como
capital. Su forma es siempre D-M-D’; el dinero es la forma
auténoma del valor de cambio, el punto de partida, y el
acrecentamiento del valor de cambio es el objetivo auto-
nomo. El propio intercambio de mercancias y las opera-
ciones que lo median —separadas de la produccién y lleva-
das a cabo por no productores— en cuanto simple medio
de incrementar no sélo la riqueza, sino la riqueza en su
forma social general, en cuanto valor de cambio. El motivo
impulsor y el objetivo determinante es convertir D en
D + AD; los actos D-M y M-D’, que intermedian el acto
D-I¥, sblo aparecen como fases de transicién de D a
D + AD. Este D-M-D’ en cuanto movimiento caracteristico
del capital comercial lo diferencia de M-D-M, el comercio
de mercancias entre los propios productores, orientado
hacia el intercambio de valores de uso como objetivo
dltimo.

Cuanto menos desarrollada esté la produccién, tanto
mis se concentrard por ende el patrimonio dinerario en
manos de los comerciantes, o tanto mas aparecerd como
forma especifica del patrimonio comercial.

Dentro del modo capitalista de produccién —es decir,
apenas el capital se ha apoderado de la produccién, diandole
una forma totalmente modificada y especifica— el capital
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comercial aparece s6lo como capital en una funcién par-
ticular. En todos los modos de produccién anteriores, y
tanto més cuanto mds directamente constituya la produccién
una produccién de los medios de subsistencia del productor,
la de ser capital comercial aparece como la funcién par
excellence del capital.

Por consiguiente, no nos depara la menor dificultad
comprender por qué el capital comercial aparece como la
forma histérica del capital, mucho antes de que el capital
haya sometido a su dominio a la propia produccién. Su
existencia y desarrollo hasta cierto nivel es inclusive el
supuesto histérico para’'el desarrollc del modo capitalista
de produccién, 1) en cuanto condicién previa de la concen-
tracién del patrimonio dinerario y 2) porque el modo
capitalista de produccion presupone la produccion para el
comercio, la venta al por mayor y no a un cliente individual,
es decir también un comerciante que no compra para satis-
facer sus necesidades personales, sino que concentra en el
acto de su compra los actos de compra de muchos. Por otro
lado, cualquier desarrollo del capital comercial obra en
el sentido de imprimir a la produccién un carécter cada
vez més orientado hacia el valor de cambio, dirigido en el
sentido de convertir a los productos cada vez més en
mercancias. Sin embargo, su desarrollo, considerado por
si solo, —y tal como lo veremos de inmediato méis adelan-
te— es insuficiente para explicar y mediar la transicién
de un 'modo de produccion al otro.

Dentro de la produccion capitalista, el capital comercial
se degrada de su anterior existencia auténoma al nivel de
un factor particular de la inversién de capital en general, y
la nivelacion de las ganancias reduce su tasa de ganancia
al promedio general, Sélo actia ya como el agente del
capital productivo.l®?! Las situaciones sociales peculiares
que se forman con el desarrollo del capital comercial ya no
deciden aqui; por el contrario, alli donde ese capital predo-
mina imperan condiciones anticuadas. Esto inclusive tiene
vigencia dentro de un mismo pais, en el cual, por ejemplo,
las ciudades puramente comerciales constituyen analogias
totalmente diferentes con situaciones pasadas que las ciu-
dades fabriles.*

46 En efecto, el sefior Wilhelm Kiesselbach (Der Gang des

Welthandels im Mittelalter, 1860) alin sigue viviendo en la idea de
un mundo en el cual el capital comercial es la forma del capital
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Un desarrollo auténomo y preponderante del capital
en cuanto capital comercial es equivalente al no someti-
miento de la producei6én al capital, es decir al desarrollo
del capital sobre la base de una svrma sctial de la produc-
cién que le es extrafia y no depentde de €I\ Por consiguiente,
el desarrollo auténomo del capital comercial es inversa-
mente proporcional al desarrollo econémico general de la
sociedad.

El patrimonio comercial auténomo, en cuanto forma
dominante del capital, es la autonomizacién del proceso
de circulacién con respecto a sus extremos, y tales extremos
los constituyen los propios productores que intercambian.
Esos extremos permanecen autébnomos con respecto al pro-
ceso de circulacion, y el proceso lo permanece con respecto
a ellos. El producto se convierte aqui en mercancia en
virtud del comercio. Es el comercio el que desarrolla en
este caso la transformacion de los productos en mercancias;
no es la mercancia producida aquello cuyo movimiento
constituye el comercio. Por consiguiente, el capital en
cuanto capital se manifiesta por vez primera en el proceso
de circulacion. En éste, el dinero se desarrolla para conver-
tirse en capital. En la circulacién, el producto se desarrolla
por primera vez como valor de cambio, mercancia y dinero.
El capital puede formarse en el proceso de circulacién, y
debe formarse en él antes de aprender a dominar sus extre-
mos, las diversas esferas de la produccién entre las cuales
media la circulacién. La circulacién del dinero y de la
mercancia pueden hacer de intermediarias entre esferas de
produccién de las més diversas organizaciones que, con
arreglo a su estructura interna, adn se hallan principalmente
orientadas hacia la produccién del valor de uso. Esta auto-
nomizacién del proceso de circulacién, en el cual las esferas
de la produccion se vinculan entre si por mediacién de un

en general. No tiene ni la menor nocién del sentido moderno del
capital, lo mismo que el sefior Mommsen cuando éste, en su Historia
de Roma, habla de “capital” y del predominio del capital. En la
historia inglesa moderna, €l estamento comercial propiamente dicho
y las ciudades comerciales también aparecen como politicamente
reaccionarios y aliados con la aristocracia terrateniente y financiera
contra el capital industrial. Compérese, por ejemplo, €l papel politico
de Liverpool frente a Manchester y Birmingham. El capital comer-
cial inglés y la aristocracia financiera (moneyed interest) s6lo reco-
nocieron el pleno dominio del capital industrial desde la derogacién
de los aranceles cerealeros,[3®] etcétera.

419



tercer elemento, expresa dos cosas. Por una parte, que la
circulacién atiin no se ha apoderado de la produccién, sino
que guarda con ella una relacién de supuesto dado. Por la
otra, que ¢l proceso de producc’én ain no se ha incorpo-
rado la circulacién como mera fase de si mismo. En cambio,
en la produccion capitalista se dan ambos casos. El proceso
de produccion se basa por completo en la circulacion, y la
circulacion es una mera etapa, una fase de transicion de iz
produccion, solamente la realizacién del producto produ-
cido como mercancia y la reposicién de sus elementos de
produccién producidos como mercancias. La forma del
capital directamente proveniente de la circulacion —el
capital comercial— ya solo se presenta aqui como una de
las formas del capital en su movimiento de reproduccion.

La ley de que el desarrollo auténomo del capital
comercial se halla en relacion inversa al grado de desarrollo
de la produccion capitalista se manifiesta con el mayor
relieve en la historia del comercio intermediario (carrying
trade), como entre los venecianos, genoveses, holandeses,
etc., es decir donde la ganancia principal se obtiene no por
exportacion de los productos del propio pais, sino por la
mediacion del intercambio de los productos de comunidades
de escaso desarrollo comercial y econdémico general, y por
explotacion de ambos paises productores.*” En este caso el
capital comercial es puro, estando separado de los extre-
mos, de las esferas de produccion entre las cuales inter-
media. Esta es una fuente principal de su formacién. Pero
este monopolio del comercio intermediario decae, y con ello
ese mismo comercio, en la misma proporcién en que avanza
el desarrollo econoémico de los pueblos que explotaba en
ambos sentidos, y cuya falta de desarrollo constituia la base

47 “Los habitantes de las ciudades comerciales importaban de
paises mis ricos refinadas mercancias manufacturadas y costosos
articulos suntuarios, alimentando asi la vanidad de los grandes terra-
tenientes, quienes compraban 4vidamente estas mercancias, pagando
en cambio grandes cantidades del producto en bruto de sus tierras.
De ese modo, en esos tiempos el comercio de una gran parte de
Europa consistia en el intercambio del producto en bruto de un pais
por los productos manufacturados de otro pais de industria avan-
zada ... Apenas este gusto se generalizaba dando origen a una
demanda significativa, los comerciantes, a fin de ahorrarse los
costos de flete, comenzaron a instalar manufacturas similares en su
propio pais.” A. Smith, [Wealth of Nations, Aberdeen, Londres
1848,] libro 1, cap. m [p. 267].)
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de la existencia de ese capital. En el caso del comercio
intermediario, esto aparece no sélo como la decadencia de
un ramo particular del comercio, sino también como la
decadencia de la supremacia de los pueblos puramente
comerciales y de su riqueza comercial en general, que se
fundaba en este comercio intermediario. Esta es solo una
forma particular en la cual se expresa la subordinacion del
capital comercial al capital industrial a medida que avanza
el desarrollo de la produccién capitalista. Por lo demas,
acerca de la manera en que depreda 2 ¢l capital comercial
alli donde domina directamente la produccién, nos ofrece
un ejemplo convincente no sélo la economia colonial en
general (lo que ha dado en denominarse el sistema colo-
nial), sino muy especialmente la economia de la antigua
Compafiia Holandesa de las Indias Orientales.!®

Puesto que el movimiento del capital comercial es
D-M-D, la ganancia del comerciante se obtiene, en primer
lugar, en virtud de actos que s6lo ocurren dentro del pro-
ceso de circulacién, vale decir en los dos actos de la compra
y de la venta; y en segundo término, se la realiza en el
ultimo acto, el de la venta. Es, en consecuencia, una ga-
nancia sobre la enajenacion, profit upon alienation."®l La
ganancia comercial pura, independiente, parece imposible
prima facie, mientras se vendan los productos a sus valores.
Comprar barato para vender caro, tal es la ley del comer-
cio. Es decir, no ¢l intercambio de equivalentes. El concepto
del valor se halla englobado en ella en la medida en que
las diferentes mercancias son todas ellas valor, y por ende
dinero; con arreglo a su calidad son a igual titulo expre-
siones del trabajo social. Pero no son magnitudes de valor
iguales. La relacién cuantitativa en la cual se intercambian
los productos es totalmente casual, en primera instancia.
Adoptan forma de mercancias en la medida en que son
realmente objetos intercambiables, es decir expresiones de
ese mismo tercer elemento. El intercambio continuado y la
reproduccién més regular con vistas al intercambio van
aboliendo cada vez méas esa casualidad. Pero en primera
instancia no para productores y consumidores, sino para el

* El verbo usado aqui en el original (wirtschaften) puede sig-
nificar “administrar”, pero también es un sinénimo de pliindern,
verwiisten: saquear, devastar, depredar, asolar, etc., acepciones que
parecen méis probables en este contexto. Cfr.,, poco mis adelante,
1a frase correspondiente a la llamada 48.
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intermediario entre-ambos, el comerciante, quien compara
los precios en dinero y embolsa la diferencia. En virtud de
su propio movimiento establece la equivalencia.

_ En el comienzo, el capital comercial es sélo el movi-
miento intermediador entre extremos a los cuales no do-
mina, y entre supuestos que no crea.

Asi como de la mera forma de la circulacién mercantil,
M-D-M,; el dinero surge no s6lo como medida del valor y
medio de circulacién, sino como forma absoluta de la
mercancia y por ende de la riqueza, como tesoro, convir-
tiéndose su conservacin y crecimiento como dinero en un
fin en si mismo, asi también de la mera forma de circula-
cion del capital comercial, D-M-D’, surge el dinero, el
tesoro, como algo que se conserva y se multiplica por mera
enajenacion.

Los pueblos comerciantes de la antigiiedad existian
como los dioses de Epicuro en los intersticios del mundo, o
mejor dicho como los judios en los poros de la sociedad
polaca.®! El comercio de las primeras ciudades y pueblos
comerciales independientes y de grandioso desarrollo se
basaba, en cuanto comercio intermediario puro, en la bar-
barie de los pueblos productores entre los cuales hacian el
papel de intermediarios.

En los primeros estadios de la sociedad capitalista, el
comercio domina a la industria; en la sociedad moderna
sucede a la inversa. El comercio repercutird a su vez,
naturalmente, en mayor o menor grado sobre las entidades
comunitarias entre las cuales se desarrolla; sometera cada
vez mds la produccién al valor de cambio, al hacer que los
disfrutes y la subsistencia dependan mds de la venta que
del. uso directo del producto. De ese modo disuelve las
antiguas relaciones. Hace aumentar la circulacién de dinero.
No sélo se apodera ya del excedente de la produccién, sino
que paulatinamente va royendo a la propia produccién,
haciendo que ramos integros de la misma dependan de
él. No obstante, este efecto disolvente depende mucho de la
naturaleza de la entidad comunitaria productora.

Mientras que el capital comercial media el intercambio
de productos de entidades comunitarias no desarrolladas,
la ganancia comercial aparece no s6lo como logreria y
estafa, sino que surge en gran parte de éstas. Aparte que
explota la diferencia entre los precios de produccién de
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diversos paises (y en este aspecto influye en el sentido de
nivelar y fijar los valores de las mercancias), aquellos
modos de produccién traen aparejado el hecho de que el
capital comercial se apropia de una parte predominante del
plusproducto, en parte como intermediario entre comuni-
dades cuya produccién ain se halla fundamentalmente
orientada hacia el valor de uso, y para cuya organizacién
econdémica la venta de la parte del producto que entra
realmente en la circulacién, vale decir en general la venta
de los productos a su valor, es de importancia secundaria;
y en parte porque en aquellos modos més antiguos de pro-
duccidn, los poseedores principales del plusproducto con los
cuales negocia el comerciante —el propietario de esclavos,
el sefior feudal, el estado (por ejemplo, el déspota orien-
tal)— representan la riqueza fruitiva a la cual tiende sus
trampas el comerciante, como ya lo vislumbrara correcta-
mente Adam Smith con respecto a la época feudal en el
pasaje citado. En consecuencia, cuando el capital comercial
predomina en forma abrumadora, constituye por doquier
un sistema de saqueo,*® del mismo modo que su desarrollo

48 “Ahora bien, los mercaderes prorrumpen en grandes quejas
contra los gentileshombres o bandidos, porque deben comerciar con
gran peligro, y porque ademas se les cautiva, se les golpea, se les
despoja y saquea. Mas si padecieran todo esto por amor a la justicia,
los mercaderes serian ciertamente gente santa... Pero puesto que
ocurren tantas grandes injusticias y robos y asaltos tan anticristianos
en el mundo entero, cometidos por los mercaderes y hasta inclusive
entre ellos, ;quién podria sorprenderse de que Dios disponga que
tales y tantos bienes, inicuamente ganados, vuelvan a perderse o sean
robados, y que por afiadidura a ellos mismos les golpeen las cabezas
o se los aprese?... Y a los principes les cabe castigar y prohibir
por la fuerza del orden tan injusto comercio, de modo que sus
sibditos no sean tan vergonzosamente despojados por los merca-
deres. Porque no lo hacen, necesita Dios de caballeros y asaltantes,
que deben ser sus diablos, y por su intermedio castiga la iniquidad
de los comerciantes; del mismo modo que asold la tierra de Egipto
y el mundo entero con diablos o lo estragd con enemigos. Por ello
hace que unos bribones se hagan polvo contra los otros, sin que
con ello dé a entender que los caballeros sean menos salteadores
que los comerciantes: ya que los comerciantes despojan a diario al
mundo entero, mientras que un gentilhombre roba una o dos veces
al afio, despojando a uno o dos.” “Guiaos por las palabras de
Isafas: ® tus principes se han convertido en compafieros de los
ladrones. Mientras hacen colgar a ladrones que han robado un

* En la 12 edicién, “Esad”.[95]

423



en los pueblos comerciantes tanto de los tiempos antiguos
como de los més recientes se halla directamente vinculado
con el saqueo por la violencia, la pirateria, el robo de
esclavos, el sojuzgamiento en las colonias;® asi fue el caso
de Cartago y Roma, y luego entre los venecianos, portu-
gueses, holandeses, etcétera.

La evolucién del comercio y del capital comercial
desarrolla por doquier la orientacién de la produccién hacia
el valor de cambio, aumenta su volumen, la multiplica y la
cosmopolitiza, hace que el desarrollo del dinero lo convierta
en dinero mundial. Por eso, el comercio tiene en todas
partes una accién mis o menos disolvente sobre las organi-
zaciones preexistentes de la produccién, que en todas sus
diferentes formas se hallan principalmente orientadas hacia
el valor de uso. Pero la medida en la cual provoca la diso-
lucién del antiguo modo de produccién depende, en primera
instancia, de la firmeza y estructura interna de éste. Y
dénde desemboca este proceso de disolucién, vale decir qué
nuevo modo de produccién ocupara el lugar del antiguo, no
depende del comercio, sino del cardcter del propio modo de
produccién antiguo. En el mundo antiguo, los resultados
del comercio y del desarrollo del capital comercial fueron
siempre la economia esclavista; segiin el punto de partida,
dio por resultado la transformacién de un sistema escla-
vista patriarcal, encaminado hacia la produccién de medios
de subsistencia directa, en un sistema orientado hacia la
produccién de plusvalor. En cambio, en la era moderna
desemboca en el modo capitalista de produccién. De ello
se desprende que esos mismos resultados estaban atn

gulden, o medio, negocian con aquellos que roban al mundo entero,
y roban con mayor seguridad que todos los demés, para que sea
cierto el refran de que los grandes ladrones cuelgan a los pequefios;
y como dijo el senador romano Catén, los ladrones comunes yacen
en mazmorras y cepos, pero los ladrones piblicos visten de oro y
sedas. ¢(Pero qué dird Dios finalmente a todo esto? Hard como dice
por boca de * Ezequiel, fundird unos con otros a principes y mer-
caderes, un ladrén con el otro, como plomo y cobre, igual que si
se quemara por completo una ciudad, de suerte que ya no haya
principes ni mercaderes.” Martin Luther, Biicher vom Kaufhandel
und Wucher. Vom Jahr 1527.)19¢]

* En la 12 edicién, “a” en vez de “por boca de”. .
* En el manuscrito de Marx las palabras ‘“en las colonias”
aparecen entre paréntesis.
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condicionados por otras circunstancias totalmente diferentes
que por el desarrollo del capital comercial.

Es inmanente a la naturaleza de los hechos el que, ape-
nas la industria urbana se separa, en cuanto tal, de la
agricola, sus productos sean de antemano mercancias, y que
en consecuencia su venta requiera la mediacién del comer-
cio. En tal medida resulta comprensible que el comercio
se apoye en el desarrollo urbano y que, por otra parte,
este Gltimo esté a su vez condicionado por el comercio. Sin
embargo, en este caso depende por completo de otras
circunstancias el hecho de hasta donde el desarrollo indus-
trial mantiene el mismo ritmo que aquél. La Roma antigua
desarrolla el capital comercial, ya en la época republicana
tardia, en un grado mas elevado de lo que jamds haya exis-
tido anteriormente en el mundo antiguo, sin que se produzca
progreso alguno en el desarrollo industrial; mientras que
en Corinto y en otras ciudades griegas de Europa y del
Asia Menor, una desarrolladisima industria acompafa la
evoluciéon del comercio. Por otra parte, y en forma direc-
tamente contraria al desarrollo de las ciudades y a sus
condiciones, el espiritu comercial y el desarrollo del capital
comercial son, con frecuencia, caracteristica distintiva preci-
samente de pueblos némades, no sedentarios.

No cabe duda alguna —y precisamente este hecho ha
generado puntos de vista totalmente erréneos— que en los
siglos xv1 y xvi, las grandes revoluciones que se produ-
jeron en el comercio con los descubrimientos geogrificos
y que incrementaron rapidamente el desarrollo del capital
comercial, constituyen un factor fundamental en el favo-
recimiento de la transicién del modo feudal de produccién
al capitalista. La siibita expansion del mercado mundial, la
diversificacion de las mercancias en circulacion, la rivali-
dad entre las naciones europeas por apoderarse de los pro-
ductos asiaticos y de los tesoros americanos, el sistema
colonial, contribuyeron fundamentalmente a derribar las
barreras feudales de la produccién. Sin embargo, en su
primer periodo, el de la manufactura, el modo de produc-
cién moderno sélo se desarrollé en aquellos lugares en los
cuales las condiciones para ello habian surgido durante
la Edad Media. Compérese, por ejemplo, Holanda con
Portugal.*® Y si en el siglo XvI, y en parte todavia en el

49 Algunos escritores del siglo xvil (véase, por ejemplo
Massiel?7)) ya han explicado el gran predominio que tuvo en el
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siglo xvII, la sibita expansion del comercio y la creacién
"de un nuevo mercado mundial ejercieron una influencia
preponderante sobre el ocaso del antiguo modo de pro-
duccién y sobre la eclosién del modo capitalista de produc-
cion, ello ocurrié, a la inversa, sobre la base del modo
capitalista de produccién, una vez creado éste. El propi
mercado mundial constituye la base de este modo de prZ
duccién. Por otra parte, la necesidad inmanente a este
tltimo en el sentido de producir en escala cada vez mayor,
impulsa hacia la constante expansién del mercado mun-
. dial, de modo que en este caso no es el comercio el que
revoluciona la industria, sino ésta la que revoluciona per-
manentemente al comercio. También el dominio comercial
se halla ligado ahora al mayor o menor predominio de las
condiciones de la gran industria. Compdrense, por ejemplo,
Inglaterra y Holanda. La historia de la decadencia de
‘Holanda como nacién comercial dominante es la historia
de la subordinacién del capital comercial al capital indus-
‘trial. Los obstaculos que opone la firmeza y estructuracién
internas de los modos de produccién nacionales precapi-
talistas, a la accién disolvente del comercio, se muestran
patentemente en el comercio de los ingleses con la India
y China. La amplia base del modo de produccién la cons-
tituye en este caso la unidad entre la pequefia explotacién
agricola y la industria doméstica, a lo cual se suma ain
en la India la forma de las comunidades aldeanas basa-
das en la propiedad comin del suelo, 1a cual, por lo demas,
fue asimismo la forma primitiva en China. En la India, los
ingleses emplearon asimismo su poderio politico y econ6-
mico directo, en su caricter de gobernantes y rentistas de
la tierra, para abolir estas pequeifias entidades comunitarias
econdémicas.’® Su comercio obra alli revolucionando el

desarrollo de Holanda —abstraccién hecha de otras circunstancias—
lIa base cimentada en la pesca, la manufactura y la agricultura. En
contraste con la concepcién anterior, que subestimaba el volumen y
la importancia del comercio asiético, antiguo y medieval, se ha pues-
to de moda sobrestimarlos extraordinariamente. El mejor modo de
curarse de esta concepcién consiste en examinar las exportaciones
e importaciones inglesas de comienzos del siglo xvi, confrontan-
dolas con las actuales. Y sin embargo eran incomparablemente ma-
yores que las de cualquier pueblo comercial anterior. (Véase An-
derson, History of Commerce [p. 261 ss.].)

L Mis que la hist.oria de cualquier otro pueblo, la administra-
ciébn inglesa en la India ofrece la historia de experimentos econ6-
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modo de produccién solamente en virtud de que, a causa
del bajo precio de sus mercancias, aniquilan las actividades
del hilado y del tejido, que constituyen una antiquisima
parte integrante de esta unidad de la produccién agricola-
industrial, desgarrando de este modo las comunidades. In-
clusive aqui sélo logran realizar muy paulatinamente esta
labor disolvente. Menos aun en China, donde no acude en
su ‘auxilio el poder politico directo. La gran economia y
ahorro de tiempo que derivan de la combinacién directa
de agricultura y manufactura, ofrecen aqui la mas enco-
nada de las resistencias a los productos de la gran indus-
tria, en cuyo precio entran los faux frais [gastos varios]
del proceso de circulacién que los carcome por doquier.
En cambio, y en contraposicion al comercio inglés, el co-
mercio ruso deja intactos los fundamentos econémicos
de la produccién asiatica.®*

La transicién desde el modo de produccion feudal se
efectia de dos maneras. El productor se convierte en co-
merciante y capitalista, en contraposicién a la economia
natural agricola y al artesanado, agrupado en corporacio-
nes, de la industria urbana medieval, Este es el camino
realmente revolucionario. O bien el comerciante se apo-
dera directamente de la produccién. Aunque este tltimo
camino actGa histéricamente como transicidn —como por
ejemplo el clothier [pafiero] inglés del siglo xviI, quien
adquiere el control de los tejedores a quienes, aunque son
independientes, les vende su lana y les compra su pafio—,
no produce, de por si, el trastocamiento del antiguo modo
de produccién, al cual, por el contrario, conserva, mante-
niéndolo como supuesto suyo. Asi, por ejemplo, en su
mayor parte y aun hasta mediados de esta centuria, el fa-
bricante en la industria francesa de la seda o en la indus-
tria inglesa de medias y de puntillas, era s6lo nominal-
mente un fabricante, pues en realidad era un mero

micos fallidos y realmente descabellados (en la practica, infames).
En Bengala crearon una caricatura de la gran propiedad rural
inglesa; en la India sudoriental, una caricatura de la propiedad
parcelaria; en el noroeste, en la medida en que les fue posible,
transformaron la comunidad econémica india, con su propiedad
comunal de la tierra, en una caricatura de si misma.

51 {F. E.— Desde que Rusia realiza los esfuerzos més deno-
dados por desarrollar mna produccién capitalista propia, exclusiva-
mente dependiente del mercado interno y del mercado asidtico
limitrofe, también esto comienza a modificarse.}
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comerciante que hacia que los tejedores prosiguieran tra-
bajando a su antigua manera fragmentaria, ejerciendo
solamente el dominio del comerciante para el cual, de
hecho, trabajaban ellos.5? Esta modalidad le sale al paso
por doquier al verdadero modo capitalista de produccidn,
y desaparece con el desarrollo de este Gltimo. Sin revo-
lucionar el modo de produccion, ese sistema sdlo empeora
la situacién de los productores directos, los convierte en
meros asalariados y proletarios bajo peores condiciones
que los directamente subsumidos bajo el capital, y se
apropia de su plustrabajo sobre la base del antiguo modo
de produccién. Esta misma situaciéon subsiste, de ma-
nera un tanto modificada, en una parte de la fabricacion
londinense de muebles, que se lleva a cabo de manera
artesanal. Se la practica’especialmente en los Tower Ham-
lets'®®) en escala muy amplia. Toda la produccidn se halla
dividida en muchisimos ramos de la actividad, indepen-
dientes entre si. Una empresa determinada sélo hace sillas,
la otra solamente miesas, la tercera dnicamente armarios,
etc. Pero estas empresas funcionan de una manera mas
0 menos artesanal, estando a cargo de un pequefio maestro
con unos pocos oficiales. Sin embargo, la produccién es
demasiado masiva como para trabajar directamente para
particulares. Sus compradores ‘son los propietarios de mue-
blerias. Los sibados el maestro va a visitarlos y vende su
producto, operacién en cuyo trascurso se regatea el pre-
cio tanto como en una casa de empenos acerca de tal o
cual objeto. Estos maestros necesitan efectuar la venta
semanal, siquiera para comprar la materia prima que se
usarad la semana siguiente y poder pagar los salarios. Bajo
estas circunstancias, en realidad sélo son intermediarios
entre el comerciante y sus propios obreros. El comerciante
es el verdadero capitalista, que se mete en el bolsillo la
mayor parte del plusvalor.*® Similar es lo que ocurre en

52 {F.E.— Lo mismo valia para la cinteria, pasamaneria y
tejido de la seda en Renania. En Krefeld incluso se construydé un
ferrocarril privado para el trafico entre estos tejedores manuales
rurales y los “fabricantes” urbanos, pero desde entonces las teje-
durias mecanicas lo han dejado inactivo, junto con los tejedores
manuales.}

53 (F_E.— Desde 1865, este sistema se ha perfeccionado en
mayor escala aun. Para detalles a este respecto, véase First Report
of the Select Committee of the House of Lords on the' Sweating
System, Londres, 1888.}
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la transicion a la manufactura a partir de aquellos ramos
que antes trabajaban en forma artesanal o se explotaban
como ramos accesorios de la industria rural. Segiin el
desarrollo técnico que tenga esta pequefia empresa autd-
noma —cuando incluso ya emplea maquinas que toleran
una explotacion de tipo artesanal-—, también tiene lugar la
transicion hacia la gran industria; la maquina, en lugar
de ser impulsada a mano, lo es a vapor, tal como ocurre
tltimamente, por ejemplo, en la fabricacién inglesa de
medias.

En consecuencia, se verifica una triple transicién: pri-
mero, el comerciante se convierte directamente en indus-
trial; éste es el caso en las industrias fundadas en el co-
mercio, especialmente en las industrias suntuarias, que los
comerciantes importan del extranjero junto con las mate-
rias primas y los obreros, como ocurria en el siglo Xv en
Italia, donde se importaba de Constantinopla. Segundo,
el comerciante convierte a los pequefios maestros artesa-
nos en sus intermediarios (middlemen), o también le
compra directamente al productor particular; éste perma-
nece nominalmente independiente, y su modo de produc-
cién queda inalterado. Tercero, el industrial se convierte
en comerciante y produce directamente en gran escala
para el comercio.

En la Edad Media, el comerciante es sélo “Verleger”,[?®
como dice correctamente Poppe, 11*°! de las mercancias pro-
ducidas ora por los artesanos agrupados en corporaciones,
ora por los campesinos. El comerciante se convierte en
industrial, o mejor dicho hace trabajar para si a la peque-
fia industria artesanal, y en especial a la rural. Por otro
lado, el productor se convierte en comerciante. Por ejem-
plo, en lugar de que el maestro tejedor de pafos obtenga
su lana poco a poco, en pequefias porciones, del comer-
ciante, trabajando con sus propios oficiales para éste, com-
pra él mismo lana o hilado y le vende su pafio al comer-
ciante. Los elementos de produccion ingresan en el proceso
de produccién como mercancias compradas por él mismo.
Y en lugar de producir para el comerciante individual o
para determinados clientes, ahora el tejedor de pafios
produce para el mundo del comercio. El productor es
comerciante él mismo. El capital comercial ya sélo lleva
a cabo el proceso de circulacidn. Originariamente, €l co-
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mercio era el supuesto necesario para la transformacion de
la industria corporativa y doméstica rural y de la agricul-
tura feudal en empresas capitalistas. El comercio desarrolla
el producto convirtiéndolo en mercancia, en parte creando
para él un mercado, en parte incorporando nuevos equi-
valentes de las mercancias y nuevas materias primas y
auxiliares a la produccién, inaugurando con ello ramos
de la produccién fundados de antemano en el comercio,
tanto en la produccion para el mercado y para el mercado
mundial como en condiciones de produccion que derivan
del mercado mundial. En cuanto la manufactura se for-
talece de alguna manera, y mas aun la gran industria, se
crea para si misma, por su paite, el mercado, conquistin-
dolo mediante sus mercancias. Ahora el comercio se con-
vierte en el servidor de la produccién industrial, para la
cual la constante expansion del mercado constituye una
condicién vital. Una produccién masiva cada vez mads
amplia inunda el mercado preexistente, y en consecuencia
trabaja constantemente en la expansién de ese mercado,
en la ruptura de sus barreras. Lo que limita esta produc-
cién masiva no es el comercio (en la medida en que éste
s6lo expresa una demanda existente), sino la magnitud del
capital en funcionamiento y la fuerza productiva desarro-
llada del trabajo. El capitalista industrial tiene constante-
mente ante si €]l mercado mundial, compara —y-debe com-
parar constantemente— sus propios precios de costo con
los precios de mercado no sélo de su patria, sipo con los
del mundo entero. En el periodo precedente esta compa-
racién les corresponde casi exclusivamente a los comer-
ciantes, asegurandole asf al capital comercial el predominio
sobre el capital industrial.

La primera consideracion teérica del modo de produc-
ciéon moderno —el sistema mercantilista— partié necesa-
riamente de los fenémenos superficiales del proceso de la
circulacion, tales como se hallan autonomizados en el mo-
vimiento del capital comercial, y por lo tanto s6lo capté
Jdas apariencias. En parte, porque el capital comercial es
el primer modo libre de existencia del capital en general.
En parte, por la influencia preponderante que ejerce en el
primer periodo de trastocamiento de la produccion feudal,
en el periodo de nacimiento de la produccién moderna.
La verdadera ciencia de la economia moderna sélo co-
mienza cuando la consideracién tedrica pasa del proceso
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de circulacion al proceso de produccion. El capital que
devenga interés es también, por cierto, una antiquisima
forma del capital. Pero mas adelante veremos por qué el
mercantilismo no parte de €l sino que, por el contrario,
mantiene una posicién polémica a su respecto.
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